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# DE CONTRATO O CONVENIO: 20251800039337 l # INFORME: 01
DEPENDENCIA CONTRATANTE: SECRETARIA DE DESARROLLO AGROAMBIENTAL Y DE FOMENTO ECONOMICO
CONTRATISTA / CONVENIANTE: CORPORACION UNIVERSITARIA AUTONOMA DEL CAUCA
C.C.-N.1.T.: 8915017666 DIRECCION: CLLS #3 -85 TELEFONO: 602822235

OBJETO DEL CONTRATO “AUNAR ESFUERZOS TECNICOS ADMINISTRATIVOS Y FINANCIEROS PARA EL PROGRAMA DEL
FORTANECIMIENTO DEL TEJIDO EMPRENDEDOR Y EMPRESARIAL EN EL MARCO DEL PROYECTO “FORTALECER
ACCIONES PARA FOMENTAR EL DESARROLLO DE LA INNOVACION Y COMPETITIVIDAD DE LA CIUDAD DE POPAYAN"

SUPERVISOR O INTERVENTOR: IVAN DARIO ARTURO PABON

1. CERTIFICACION DE PUBLICACION EN EL SECOP Y SIA OBSERVA.

IDENTIFICACION DEL PROCESO EN SECOP Il IMP-SD-RE-OOG-ZOZS

TIENE GARANTIAS VIGENTES, ACTUALIZADAS Y PUBLICADAS EN EL SECOP Il S  NA_X__

La funcionaria MARIA DEL PILAR OQUENDO CONSTAIN identificada con C.C. 34.560.303 designado por el secretario o jefe de la Unidad Administrativa, parala
administracién y registro del SECOP Il, y la funcionaria ALEJANDRA FERNANDEZ GOMEZ identificada con C.C. 25,286,220 designada por el secrelario o jefe
de la Unidad Administrativa, parafla administracion y registro de SIA OBSERVA:
CERTIFICAN que a la fecha (\7 I \2 Wfia vez consultado el SECOP Il Y SIA OBSERVA, que el CONTRATISTA en mencion, tiene publicados los
documentos correspondientes al mes de —fY_ del expediente contractual gn us. Por lo tanto, se otorga visto bueno para continuar con

T e

FI{?MA DEL RESPONSABLE SECOP I FIRMA D
1 2[.\ CERTIFICACION DE ARCHIVO DE GESTION DE LA OFICINA JURIDICA.

RESPONSABLE SIA OBSERVA

{

El funcionario/contratista

de Gestién de la Oficina Juridica, el CON
bueno para continuar con el tramite del pago.
FIRMA DEL RESPONSABLE

=

| 3 CERTIFICACION DE PQRSD

La secretaria(o) ejecutiva o quien haga sus vecés ALVEIRO OSVALDO VILLAQUIRAN ARCOS, identificada(e), con CC. No
10.295.692, responsable del control de requerimientos o PQRSD que ingresan a la Unidad Administrativa. CERTIFICA que a la fecha
(AN /14 ), el contratista en mencion. No presenta requerimientos o PQRSD vencidas o pendientes de tramite o respuesta. De

conformifad con lo registrado e o de control a PQRSD F-GAC-03 a mi cargo. Por lo anterior se otorga visto bueno para
continuar con tramite del pago,
FIRMA DEL RESPONSABLE
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INFORMACION GENERAL.
Nimero de contrato: Fecha de radicacion: Namero de Radicacion:
20251800039337 30/12/2025 20252100759483
Fecha del Acta de inicio: Plazo del contrato: El plazo para la Periodo del Informe comprendido
27710/ 2025 ejecucion del convenio sera hasta el 30 . X
de Diciembre del 2025, contados a | D€Sde: Hasta:
partir del inicio de ejecucién en la 27/10/ 2025 3071272025
plataforma SECOP I, previo
cumplimiento de los requisitos de
perfeccionamiento y ejecucion
del convenio.

Objeto: “AUNAR ESFUERZOS TECNICOS, ADMINISTRATIVOS Y FINANCIEROS PARA EL
PROGRAMA DE FORTALECIMIENTO DEL TEJIDO EMPRENDEDOR Y EMPRESARIAL, EN EL
MARCO DEL PROYECTO "FORTALECER ACCIONES PARA FOMENTAR EL DESARROLLO DE LA
INNOVACION Y COMPETITIVIDAD DE LA CIUDAD DE POPAYAN?”.

Supervisor y/o Interventor: lvan Dario Arturo Pabén

Nombre o razon social del contratista: CORPORACION UNIVERSITARIA AUTONOMA DEL N.|.T.: 891.501.766-6
CAUCA

Direccion: Calle 5 # 3-85 Teléfonos: 602822235
Informe parcial Informe Final x
BLIGACION ACTIVIDADES
RS ESO ACT DESCRIPCION DE ACTIVIDADES REALIZADAS ANEXOS
CONTRACTUALES

La fase de presentacion y evaluacion de
proyectos del programa se desarrollé como un
proceso integral orientado a consolidar, validar

FASE 4. proyectar los modelos de negocio de

PRESENTACION Y emprendimientos y empresas participantes, en

EVALUACION DE el marco del Programa de Entrenamiento Informe de la

PROYECTOS Especializado en el Fortalecimiento Empresarial] ~ jornadade
N Popayan INN (INNpulsA, INNspira, INNventa, Inmiersion €| cual

Actividad Contractual 4.1. . debe incluirel

L, INNpacta, INNova e INNvierta). Esta etapa tuvo .

Presentacion de planes de . . L ) - registro de

skpansiin cor: modlo dé 'co'rr.w'proposno principal -ldentlﬁcar.aq'u'ellas asistencia y

negocio consolidado y pitch de iniciativas con mayor nivel de viabilidad, registro

emprendimientos en fase de [mpacto y alineacién con los objetivos del fotografico

consolidacién con potencial [programa, mediante un proceso técnico de

tecnolégico acompanamiento, estructuracion y evaluacion,

|garantizando la transparencia, trazabilidad vy
rigurosidad en la seleccion.
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|La estrategia metodoldgica se ejecutd a través
de un enfoque participativo y técnico que
combind espacios de interaccion directa con los
emprendedores y empresarios, herramientas
de andlisis estratégico, fortalecimiento de
capacidades comunicativas y revision técnica de
los modelos de negocio. En una primera fase, se
desarrollaron jornadas de didlogo e inmersion
que permitieron levantar informacion detalladal
sobre la trayectoria empresarial, el estado
actual de las iniciativas, sus principales retos y,
oportunidades de crecimiento, asi como sul
potencial de escalamiento, especialmente en
componentes de innovacion y tecnologia. Estos
lespacios facilitaron la  construccion de
diagndsticos individuales, contextualizados en
la realidad operativa y sectorial de cada]
emprendimiento.

Posteriormente, se implementé un proceso de
1‘Iortalecimien'co de capacidades orientado a la
preparacion de los participantes para
escenarios formales de evaluacion. Para ello, se
brindaron lineamientos metodoldgicos para la
construccién de un video pitch, enfocado en la
claridad de la propuesta de valor, la coherencia
del modelo de negocio y la capacidad de sintesis
y persuasion. Este ejercicio permitio potenciar,
habilidades comunicativas y argumentativas,
undamentales para la presentacion de
iniciativas ante jurados evaluadores, aliados
estratégicos y potenciales inversionistas.

De manera paralela, se realizé la recepcién,
organizacion y sistematizacién de los insumos
presentados por los participantes, garantizando
la trazabilidad de la informacion mediante el
uso de plataformas digitales. Esta informacién
ue sometida a un proceso de revision técnical
en el que se analizaron aspectos estratégicos,

Powered by CamScanner



https://v3.camscanner.com/user/download

23
7
)

ALCALDIA DE POPAYAN

F-GC-CT-08

INFORME DE EJECUCION Y SUPERVISION CONTRACTUAL

Version: 05

Pagina 3 de 22

*20252100759483*

operativos y de mercado, permitiendo
determinar el nivel de consolidacidon de cada
iniciativa. Como resultado de este andlisis, se
procedidé a la estructuracion y fortalecimiento
de los modelos de negocio mediante la
aplicacion de la metodologia Canvas,
herramienta que facilitdé la representacién
integral de elementos clave como la propuesta|
de valor, segmentos de clientes, canales,
fuentes de ingreso, recursos y actividades clave,
aliados estratégicos y estructura de costos.

Los resultados obtenidos fueron sistematizados
y convertidos en insumos técnicos que
respaldaron la toma de decisiones del Comité
Evaluador Técnico, conformado por un equipo
interdisciplinario. Este equipo contdé con el
apoyo operativo y logistico necesario paral
garantizar el adecuado desarrollo del proceso,
asi como con un grupo de profesionales
lencargados de validar la informacion,
sistematizar los datos y acompafiar la ejecucion|
de la actividad.

Como resultado del proceso de evaluacidn, se
seleccionaron los emprendimientos y empresas|
con mayor nivel de desarrollo y proyeccion,
quienes participaron en el Ring de Pitch,
escenario en el cual presentaron sus propuestas
ante un jurado evaluador. En el caso de los
emprendimientos en fase de consolidacion con
potencial tecnolégico, se priorizaron iniciativas
que demostraron compromiso, participacién
activa y coherencia en la estructuracion de sus|
modelos de negocio, las cuales concursaron por
kits tecnolégicos como incentivo para suf
ortalecimiento. De igual manera, las empresas
en fase de expansion con modelo de negocio
consolidado participaron en este espacio con el
objetivo de acceder a capital semilla, siendo
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evaluadas bajo criterios relacionados con
sostenibilidad, escalabilidad, innovacion vy
generacidn de impacto.

El desarrollo de la jornada incluyé Ia
organizacion logistica del evento tipo ring, la
verificacion del registro de asistencia de los]
participantes y la recoleccion de evidencias
audiovisuales que soportan la ejecucién de la
actividad. Asimismo, se realizd la entrega de
certificados a los participantes, como
reconocimiento a su proceso de formacion vy
participacion activa en el programa,
contribuyendo al fortalecimiento de sus
capacidades empresariales.

Finalmente, se consolidaron los registros
fotogréficos, listados de asistencia y demads
evidencias documentales como soporte
verificable del cumplimiento de la actividad
contractual, garantizando la transparencia v
trazabilidad del proceso. Esta fase se constituye
como un hito fundamental dentro del
programa, al permitir la identificacion de
iniciativas con alto potencial de crecimiento, la|
consolidacion de modelos de negocio
estructurados y la preparacion de los
participantes para escenarios reales de
inversion, fortaleciendo asi el ecosistema
lempresarial de Popaydn y promoviendo la
competitividad, sostenibilidad y generacion de
empleo en la region.

FASE 4.
PRESENTACION Y
EVALUACION DE
PROYECTOS

Actividad Contractual

4.2.

Evento de Presentacién Ring

La fase de presentacién y evaluacién de proyectos
se desarrollé como un proceso integral orientado a|
la consolidacion, validacion y proyeccion de los
modelos de negocio de los emprendimientos y
lempresas participantes, en el marco del Programa
de  Entrenamiento  Especializado en el
Fortalecimiento Empresarial Popayan INN. Esta

etapa tuvo como propdsito principal identificar

Informe del
evento tiporing y
de la entrega de
certificados con su
respectivo registro
de asistencia y
registro
audiovisual

Powered by CamScanner



https://v3.camscanner.com/user/download

ALCALDIA DE POPAYAN F-GC-CT-08
Versiéon: 05
INFORME DE EJECUCION Y SUPERVISION CONTRACTUAL Pagina 5 de 22

3
4]

G

*20252100759483*

de Pitch de emprendimientos [aquellas iniciativas con mayor nivel de viabilidad,
en fase de consolidacién con |impacto y alineacién con los objetivos del programa,
potencial tecnoldgico y 4.3 |mediante un proceso técnico de acompafiamiento,
Evento con toda la [estructuracién y evaluacién, garantizando la
organizacidn, coordinacién y 1transparencia, trazabilidad y rigurosidad en Ial
gestion para la de entrega de [seleccidn.
certificados de la fase de
formacién desarrollada para |La estrategia metodoldgica se ejecutd a través de un
ambos grupos. enfoque participativo y técnico que combind
espacios de interaccién directa con los
{emprendedores y empresarios, herramientas de
analisis estratégico, fortalecimiento de capacidades
lcomunicativas y revision técnica de los modelos de
negocio. En una primera fase, se desarrollaron
jornadas de didlogo e inmersion que permitieron
levantar informacidn detallada sobre la trayectorial
empresarial, el estado actual de las iniciativas, sus
principales retos y oportunidades de crecimiento,
asi como su potencial de escalamiento,
especialmente en componentes de innovacidn vy
ecnologia. Estos espacios facilitaron fa construccion
de diagndsticos individuales, contextualizados en la
realidad operativa y sectorial de cada
mprendimiento.

Posteriormente, se implementé un proceso de
ortalecimiento de capacidades orientado a la]
preparacion de los participantes para escenarios
formales de evaluacién. Para ello, se brindaron|
lineamientos metodoldgicos para la construccion de
un pitch, enfocado en la claridad de la propuesta de
valor, la coherencia del modelo de negocio v la|
capacidad de sintesis y persuasion. Este ejerciciol
permitié potenciar habilidades comunicativas vy
argumentativas, fundamentales para la|
presentacion  de iniciativas ante  jurados
evaluadores, aliados estratégicos y actores del
lecosistema empresarial,

De manera paralela, se realizd la recepcidn,
organizacién y sistematizacion de los insumos
presentados por los participantes, garantizando la
trazabilidad de la informacién mediante el uso d
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herramientas digitales. Esta informacién fue
sometida a un proceso de revisién técnica en el que
se analizaron aspectos estratégicos, operativos y de
mercado, permitiendo determinar el nivel de
consolidacion de cada iniciativa. Como resultado de
leste andlisis, se procedid a la estructuracién y
fortalecimiento de los modelos de negocio
mediante la aplicacion de la metodologia Canvas,
herramienta que facilitd la representacion integral
de elementos clave como la propuesta de valor,
segmentos de clientes, canales, fuentes de ingreso,
recursos y actividades clave, aliados estratégicos v
lestructura de costos.

Una vez culminada esta fase de preparacion vy
fortalecimiento, se dio paso al desarrollo del Ring de
Pitch, concebido como un espacio especializado de
levaluacidn en el que los participantes presentaron
sus propuestas ante un jurado evaluador. Estal
jornada se desarrollé como un evento
independiente, enfocado exclusivamente en Ila
sustentacion de los modelos de negocio, en el cual
se valoraron aspectos como la claridad de la
propuesta, el nivel de innovacion, la viabilidad del
modelo y el potencial de crecimiento ]|
sostenibilidad. La seleccién de las iniciativas se|
realizo con base en criterios previamente definidos,
‘garantizando la objetividad y coherencia del proceso
evaluativo.

De manera complementaria, se llevd a cabo un
|levento con invitado estelar, desarrollado en un
momento distinto dentro de la ejecucion de la
actividad, cuyo objetivo fue fortalecer la inspiracion,
motivacion y vision estratégica de los participantes.
Este espacio permitid la interaccion con un
referente del ecosistema empresarial, quien
compartid experiencias, aprendizajes y buenas
practicas, contribuyendo al fortalecimiento de
icapacidades y al reconocimiento de oportunidades
dentro del entorno empresarial y de innovacion.
Este evento tuvo un caracter formativo e
inspiracional, diferencidndose claramente del
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proceso de evaluacién técnica desarrollado en el
Ring de Pitch.

Finalmente, en un tercer momento, se realizé |a
jornada de cierre y entrega de certificados,
concebida como un espacio de reconocimiento al
proceso formativo y al compromiso de los
participantes, Esta actividad se desarrollé de
manera independiente, permitiendo formalizar la|
culminacion del proceso de entrenamiento y
resaltar los logros alcanzados por los
emprendedores y empresarios. Durante esta
jornada se hizo entrega de los certificados
correspondientes, se reconacid el desemperio de los,
participantes y se consolidd el cierre institucional
del programa.

De forma transversal, se garantizé la adecuada]
lorganizacion logistica de cada uno de los momentos|
desarrollados, incluyendo la verificacion de
asistencia de los participantes, la coordinacion de
los espacios, y la recoleccién de evidencias
audiovisuales y documentales que soportan laf
ejecucion de la actividad. Asimismo, se consolidaron
registros fotogréficos, listados de asistencia y demas
soportes, asegurando la transparencia, trazabilidad
[y cumplimiento de los compromisos establecidos.
Al finalizar la actividad se dispuso una mesa de
pasabocas como parte del componente logistico de|
las jornadas, con el fin de garantizar condiciones
adecuadas de permanencia y participacion de los
asistentes. Este espacio complementario facilito laf
interaccion entre los empresarios participantes,
promovic el intercambio de experiencias y fortalecid
el relacionamiento estratégico dentro del entorno
de trabajo colaborativo establecido para cadal
actividad.

En conjunto, esta fase se constituye como un hito
fundamental dentro del programa, al permitir no
solo la evaluacion y seleccion de iniciativas con alto
potencial de crecimiento, sino también el
[fortalecimiento de capacidades, la generacion de
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espacios de inspiracidon y el reconocimiento del
proceso formativo, contribuyendo de manera
integral al fortalecimiento del ecosistema
lempresarial y a la competitividad de la regién.

FASE 5.
PRESENTACION DEL
RING DE PITCH
PARA INICIATIVAS
EMPRESARIALES EN
ETAPA DE
EXPANSION y
CIERRE DEL
PROYECTO

Actividad Contractual 5.1
Organizaciény
desarrollo de un evento
tipo Ring de
presentacién de pitch
para las empresas en
Expansion

El Ring de Pitch Empresarial se desarrollé como un
vento de cierre orientado a la visibilizacion v
reconocimiento de empresas en etapa de expansién
que participaron en el proceso de fortalecimiento
mpresarial. A diferencia de escenarios dirigidos a
mprendimientos en fase temprana, esta jornada
estuvo enfocada exclusivamente en empresas con
modelo de negocio consolidado, operacion activa y
proyeccion de crecimiento, que evidenciaron|
avances estratégicos durante el acompafiamiento
recibido.

El evento se concibié como un espacio competitivo
y estratégico en el que las empresas presentaron su
pitch ante un jurado experto y un ptiblico amplio, en
un entorno disenado para simular escenarios reales
de presentacion ante inversionistas, aliados
lestratégicos y actores del ecosistema productivo.
Cada empresa conté con un tiempo maximo de tres
minutos para exponer de manera clara
lestructurada su propuesta de valor, resultados
alcanzados, ventajas competitivas, proyeccion de
mercado y potencial de impacto regional. El control
del tiempo se realizé mediante un temporizador|
visible para garantizar equidad y rigurosidad en el
desarrollo de la dinamica.

La metodologia implementada incluyd la seleccion
aleatoria de los turnos de presentacion a través de
una ruleta digital, lo cual aporté transparencia vy,
dinamismo al evento. Posteriormente, el jurado
calificador, conformado por tres profesionales con
trayectoria en innovacion, tecnologia y gestion
mpresarial, aplicé una rabrica técnica previamente
efinida que permitié evaluar de manera objetiva
spectos como la claridad del discurso, la coherencia

del modelo de negocio, la solidez de la propuesta de

Informe del
evento tipo ring
con su respectivo
registro de
asistencia y
registro
audiovisual
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valor, la viabilidad operativa y el potencial de
impacto en el entorno local y regional.

El espacio contd con una adecuada disposicion
logistica y técnica, incluyendo auditorio con
capacidad superior a cien asistentes, escenario tipo
ring, sistema de sonido, iluminacién escénica,
pantalla de proyeccién y personal de apoyo técnico
y logistico. La ambientacién permitié generar un
entorno profesional y motivador, fortaleciendo lal
experiencia tanto de los empresarios como del
publico asistente.

Durante la jornada se destacd la evolucidn
estratégica de las empresas participantes,
evidenciando mayor estructuracion financiera,
validacion comercial, claridad en su mercado
objetivo vy proyeccién de escalamiento. Las
presentaciones reflejaron procesos de maduracion|
empresarial orientados a la sostenibilidad,
|generacién de empleo y fortalecimiento del tejido|
productivo local.

En el marco del evento se contd con la intervencion
de la Gestora Social del municipio, quien dirigié un
mensaje institucional en el que resalté Ila
importancia de apoyar el crecimiento empresarial
como eje fundamental del desarrollo econdmico de
la ciudad. En su intervencion reconocié el esfuerzo yj
compromiso de las empresas participantes,
destacando que este tipo de espacios no solo
visibilizan el talento local, sino que consolidan el|
ecosistema empresarial y generan nuevas
oportunidades de articulacién y crecimiento.

El evento finalizd con unas palabras de cierre por
parte del jurado evaluador, quienes felicitaron a las
lempresas por la calidad de sus presentaciones y por
el nivel técnico evidenciado en sus propuestas. Se
resalto la importancia de continuar fortaleciendo la
competitividad empresarial y de mantener procesos|
de mejora continua que permitan consolidar
modelos sostenibles y escalables. Con ello se dio por

Powered by CamScanner


https://v3.camscanner.com/user/download

ALCALDIA DE POPAYAN

F-GC-CT-08

R INFORME DE EJECUCION Y SUPERVISION CONTRACTUAL

Versién: 05

Pagina 10 de 22

*20252100759483*

concluida la jornada, dejando como resultado un
lespacio de reconocimiento, visibilizacién vy
proyeccion para las empresas en etapa de expansion
participantes.

Al finalizar la jornada se dispuso un espacio de
integracion para los asistentes, acompafiado de una
mesa de pasabocas, lo cual permitié generar un
ambiente de relacionamiento y networking entre
empresarios, jurado, invitados y equipo]
organizador. Este momento facilitd el intercambio
de contactos, la consolidacion de posibles alianzas
estratégicas y el fortalecimiento de vinculos dentro
del ecosistema empresarial local, aportando un
valor adicional al evento mas alld de la dinamica
competitiva del Ring de Pitch.

FASE 5.
PRESENTACION DEL
RING DE PITCH
PARA INICIATIVAS
EMPRESARIALES EN
ETAPA DE
EXPANSION y
CIERRE DEL
PROYECTO

Actividad Contractual
Entrega de Kits tecnologicos.

ecnoldgicos se ejecutd en cumplimiento de lo
establecido contractualmente, garantizando I3}
dotacidn efectiva a los beneficiarios seleccionados.
|Esta accién tuvo como finalidad fortalecer las
capacidades digitales y audiovisuales de las
empresas y emprendimientos  favorecidos,
brinddndoles herramientas tecnolégicas que les
permitan mejorar la creaciébn de contenidos,
optimizar su presencia en entornos digitales vy
aplicar de manera practica los conocimientos
adquiridos durante el proceso de formacién vy
acompaiiamiento.

I‘La actividad de entrega de los veinte (20) kits

Cada kit fue estructurado de manera integral e
incluyé un teléfono celular Redmi Note 14 Pro 5G
con procesador MediaTek Dimensity 7300-Ultra,
almacenamiento 8+256GB, pantalla AMOLED de
6.67”, cdmara principal de 200MP con capacidad de
grabacién en 4K, bateria de 5110mAh con carga
turbo de 45W, conectividad 5G, resistencia IP68 y
sistema operativo Xiaomi HyperOS. Este dispositivo
permite la captura de fotografias y videos en alta
calidad, la gestion de contenidos digitales y la

operacidn eficiente de herramientas empresariales
moviles, constituyéndose en un recurso clave paral

Informe que
contenga registro
fotografico y
listado de
asistencia y demas
evidencias que
pueda demostrar
laentregay
cumplimiento de
los 20 kits
tecnolégicos
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lel fortalecimiento de la estrategia comercial vy
lcomunicativa de los beneficiarios.

Adicionalmente, los kits incluyeron micréfonos
inaldmbricos con tecnologia de reduccion de ruido
ambiental, doble transmisor, alcance de hasta 20
metros y estuche de carga portétil con autonomia
lentre cuatro y cinco horas, lo que facilita Ia|
produccion de contenidos audiovisuales con audio
iclaro y profesional. Asimismo, se incorpord un aro
de luz profesional de 45 ¢cm con tripode de 2.10
metros, potencia de 55W y tres tonalidades de
iluminacion (blanca, cdlida y fria), optimizando las
condiciones de grabacién y mejorando la calidad
lestética de fotografias, videos y transmisiones en
Vivo,

Como complemento, cada beneficiario recibid una
suscripcién a CapCut por 1 afio, herramienta que
permite la edicion de videos y fotografias, acceso a
lefectos, transiciones y recursos graficos, asi como la
lexportacion de contenido en alta resolucién. Esta
aplicacion fortalece la capacidad de produccién
audiovisual y facilita la generacion de piezas
comunicativas dindmicas y alineadas con las
[tendencias digitales actuales.

La entrega de los kits tecnoldgicos se llevé a cabo el|
dia de la clausura del programa, en un acto
protocolario realizado en compaiiia del sefior
Alcalde, la Gestora Social, el Secretario competente
ly los integrantes de fa mesa principal, otorgando
cardcter institucional y publico a la actividad.
Durante el evento, los beneficiarios fueron llamados
de manera individual para recibir formalmente sus
lequipos, dejando constancia mediante listado de
asistencia firmado, registro fotografico y demds
levidencias que soportan el cumplimiento total de la|
actividad contractual.

Con esta accidon se dio cumplimiento a la meta|
stablecida de veinte (20) kits tecnoldgicos
Entregados, consclidando una estrategia orientadal
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a impulsar la transformacién digital de los
beneficiarios, mejorar su competitividad y fortalecer
su posicionamiento en el mercado, aportando de|
manera directa al desarrollo empresarial del
municipio.

Dado al diagndstico observado en el proceso, se
pudo evidenciar que un ndmero significativo de
emprendimientos presentaba debilidades en su
identidad visual y en sus herramientas de
comunicacion de marca, reflejadas en logotipos
poco legibles, uso inadecuado de elementos
graficos, ausencia de coherencia visual y baja
capacidad de recordacidn. Estas falencias impactan
directamente en la proyeccion comercial, el
posicionamiento y la competitividad de las unidades|
productivas, limitando su capacidad de conexidn
con el mercado y sus publicos objetivo.

De manera transversal, se garantizo la trazabilidad
del proceso mediante la consolidacién de evidencias
documentales, archivos digitales entregados yj
registros de socializacion con los beneficiarios,
asegurando el cumplimiento de los objetivos
planteados y la transparencia en la ejecucion de la
actividad. Este componente se consolidé como un
valor agregado dentro del programa, al contribuir
significativamente al fortalecimiento de las
capacidades comunicativas y al posicionamiento de
los emprendimientos participantes.

FASE S.
PRESENTACION DEL
RING DE PITCH
PARA INICIATIVAS
EMPRESARIALES EN
ETAPA DE
EXPANSION y
CIERRE DEL
PROYECTO

El desarrollo de la actividad contractual asociada al
componente de incentivos se orientd al
fortalecimiento integral del tejido empresarial,
mediante la implementacion de un esquema
articulado que combind la entrega de capital semill

en especie, disefios de marca y otorgamiento de
becas universitarias. Esta estrategia busco dinamizar]
la economia local y potenciar la competitividad de
los emprendimientos.

En el marco del programa, se realizé la entrega de
icapital semilla en especie a las empresas ganadoras

Informe que
contenga registro
fotografico y
listado de
asistencia y demas
evidencias que
pueda demostrar
la entrega fisica
del material en
especie. Asi
mismo, registro de
la entrega de la
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Actividad Contractual 5.3. |de la categorfa Empresas en Expansién, beca universitaria
Entrega de bienes en especie [contemplando tres (3) reconocimientos distribuidos
de la siguiente manera: primer lugar hasta por
quince millones de pesos ($15.000.000), segundo
lugar hasta por once millones de pesos
($11.000.000) y tercer lugar hasta por ocho millones
de pesos ($8.000.000). Es importante precisar que
leste incentivo no se entregd en efectivo, sino
mediante la adquisicion de bienes, equipos v
servicios estratégicos orientados al fortalecimiento
productivo, tecnoldgico y comercial de las empresas
beneficiarias.

Con el fin de asegurar pertinencia técnica vy
alineacion con las necesidades reales de cada
organizacion, los empresarios presentaron un plan
de inversion. Estas cotizaciones permitieron
identificar especificaciones técnicas, caracteristicas
de los bienes requeridos y rangos de precios del
mercado. La seleccidn final de los bienes se realizd
garantizando el cumplimiento  de las
lespecificaciones técnicas aprobadas, la calidad de
los activos y la optimizacion de los recursos
disponibles.

De manera complementaria, se desarrollé una
sesion de planeacion y ejecucion del capital semilla
len especie, concebida como un espacio formativo y
practico para fortalecer las capacidades de los
lemprendedores en la gestion eficiente de los
recursos. Durante esta jornada se abordaron
aspectos clave como la estructuracion del plan de
inversiones, la definicién de objetivos estratégicos,
la priorizacion de gastos, el uso permitido de los
recursos y las restricciones establecidas por el
programa. Asimismo, se oriento a los participantes
fen la identificacién de indicadores de resultado e
impacto, promoviendo una vision basada en la
|generacion de valor y no Unicamente en la ejecucion
del gasto. Las inversiones realizadas se enfocaron en
| fortalecimiento productivo, tecnoldgico vy
omercial de las empresas beneficiarias, incluyendo
dquisicion de maquinaria, equipos industriales,
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herramientas especializadas y activos estratégicos
que permiten mejorar la capacidad operativa,
optimizar procesos y ampliar la proyeccién de
mercado.

Adicionalmente, como respuesta a una de las
principales falencias identificadas durante ell
proceso de diagndstico de identidad de marca, se
realizd la entrega de diez (10) bonos de disefio de
marca. Este incentivo estuvo orientado a fortalecer
la  construccion de identidad visual, el
posicionamiento y la coherencia comunicativa de los
emprendimientos, aportando herramientas clave)
para mejorar su presencia en el mercado y su
capacidad de conexion con los clientes.

De manera complementaria, el proceso incluyé un
lcomponente académico mediante la asignacidn de
dos (2) becas de pregrado del cien por ciento
(100%), como estrategia para promover el acceso aL
la educacion superior y fortalecer el desarrollo del
talento humano del municipio. Esta beca fue)
formalizada mediante los actos administrativos
correspondientes, garantizando transparencia |
soporte documental del proceso.

La entrega de los bienes en especie, bonos de disefio
y el reconocimiento de las becas se realizd en el acto
de clausura del programa, en un espacio
institucional que conté con la participacion de
autoridades locales y actores clave, garantizando
visibilidad, legitimidad y caracter pdblico al proceso.
Se dejo evidencia mediante registros fotograficos
asegurando la trazabilidad de la actividad.

En este sentido, y en coherencia con los resultados
de la fase de evaluacion y acompafiamiento, se
identificc la oportunidad de fortalecer este
componente mediante la implementacion de un}
enfoque estratégico orientado al desarrollo de)
activos intangibles. Asi, en el marco del item 5.2, se
definid la entrega de paquetes de branding como
incentivo no fisico, priorizando herramientas de
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comunicacion visual que aportaran valor sostenible
a los emprendimientos, més alld de la entrega de
insumos materiales.

Como resultado de este andlisis, se determiné la|
viabilidad de realizar un proceso de redisefio de
marca para diez (10) emprendimientos,
seleccionados con base en el nivel de necesidad
identificado durante el diagndstico. Este ejercicio
tuvo como proposito fortalecer la identidad
corporativa de los beneficiarios, mejorar su imagen
ante el mercado y consolidar una comunicacion
visual coherente con su propuesta de valor, sector
|econdmico y publico objetivo.

Para el desarrollo de este componente, se
implementé una metodologia estructurada en|
cuatro fases. En la fase de diagndstico inicial, se
realizdé un acercamiento individual con cada
lemprendimiento, permitiendo identificar el estado]
de su marca, su nivel de desarrollo, su publico
objetivo y  sus  principales  necesidades|
comunicativas. Esta etapa facilité la comprension
del contexto de cada negocio y la definicion de
acciones pertinentes.

Posteriormente, en |a fase de definicidn estratégica,
se establecieron los lineamientos conceptuales v
visuales de cada caso, determinando el alcance del
proceso de acuerdo con las necesidades
identificadas. Esto incluyé la definicidn de atributos
de marca, estile visual, tono comunicativo Y|
elementos diferenciadores, garantizando 3]
coherencia entre la identidad grafica y la esencia del
lemprendimiento.

En la fase de desarrollo creativo, se ejecutaron las|
propuestas de disefio aplicando criterios técnicos y
lestéticos acordes con el sector econdmico, las
tendencias actuales de comunicacion visual y las
caracteristicas particulares de cada
emprendimiento, Este proceso permitio la
construccion de identidades visuales mas solidas,
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atractivas y funcionales para su implementacién en
distintos canales.

Finalmente, en la fase de entrega y socializacion, se
presentaron los resultados a los beneficiarios, se
realizaron los ajustes correspondientes y se
lentregaron los productos finales, garantizando la|
lcomprensiéon y apropiacion de las nuevas
identidades  visuales por parte de los
|emprendedores.

Como resultado, se entregaron paquetes de
branding personalizados, que incluyeron elementos
como logotipo en sus diferentes versiones,
definicion de paleta de colores, tipografias,
lineamientos basicos de uso de marca y piezas
graficas funcionales para entornos digitales v
comerciales. Estos entregables permitieron
ortalecer la comunicacion visual de los
mprendimientos, mejorar su presencia en el
mercado y proyectar una imagen mas profesional y|
icompetitiva.

|En conjunto, esta intervencion permitié cumplir de
manera integral las metas establecidas,
consolidando un modelo que articula capital semilla,
[fortalecimiento técnico, desarrollo de marca y
acceso a educacion superior. Los incentivos
otorgados contribuyen directamente al
fortalecimiento empresarial, generacién de empleo,
innovacién y desarrollo econdmico y social del
municipio, configurando una apuesta sostenible por,
el crecimiento del ecosistema emprendedor de
Popayan.

{El desarrollo de |a actividad se orienté a fortalecer
FASE 6. PLAZA DE VENTAS Y [las capacidades de trabajo colaborativo, Ia]

CLUSTER EMPRESARIAL estructuracion de estrategias comerciales y el| Informe de plan de ventas
acceso conjunto a oportunidades de mercado por] que incluye formato de

Actividad Contractual 6.1 lparte de los emprendimientos participantes, asistencia y registro

Entrenamiento en trabajo |mediante un proceso formativo integral que audiovisual.

colaborativo, 6.2 Sesiones combiné espacios de aprendizaje, ejercicios
piloto de trabajo colaborativo [practicos y validacién en un entorno real. Estal
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y 6.3. Formacion sesiones para [estrategia tuvo como propdsito preparar a los
acceder a recursos de manera jemprendedores para enfrentar de manera
conjunta. articulada los retos del mercado, promoviendo Ial
construccion de un clister empresarial incipiente
que potenciara las ventas conjuntas, optimizara el|
uso de recursos y favoreciera la sostenibilidad de sus
negocios en el tiempo.

|En una primera etapa, se desarrollé una jornadal
introductoria al trabajo colaborativo, en la cual se
abordaron conceptos clave sobre su importancia en
contextos empresariales y su relacion con el

ortalecimiento de estrategias comerciales. Este
':aspacio permitié generar un didlogo entre los|
participantes, quienes compartieron experiencias,
identificaron intereses comunes y reflexionaron
sobre las oportunidades de articulacion para
mejorar su posicionamiento en el mercado. A partir
de esta base, se sentaron las condiciones iniciales|
para la construccion de confianza, cohesién grupal y
disposicion hacia el trabajo conjunto.

Posteriormente, se llevé a cabo un encuentro virtual
orientado al fortalecimiento de capacidades
comerciales y colaborativas, en el que se trabajaron
de manera integrada aspectos como la definicién de
objetivos de venta, el establecimiento de politicas
comerciales, la identificacion del mercado objetivo y
la estructuracion de estrategias de comercializacién,|
Durante esta jornada, se promovid la participacion
|activa, el intercambio de experiencias y la aplicacidn
practica de los contenidos mediante el uso dell
formato “Disefio de mi plan de ventas”, el cual
permitio a los emprendedores organizar de manera|
estructurada la gestion comercial de sus negocios.

De manera complementaria, se desarrollaron
lejercicios practicos enfocados en la identificacién de
loportunidades de colaboracidn en dreas como la
produccion, la logistica y la comercializacién. A
través de dinamicas guiadas, los participantes
exploraron  posibilidades de  articulacion,
reconociendo tanto el potencial de
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complementariedad entre sus emprendimientos
icomo la importancia de fortalecer aspectos como la}
coordinacion, la comunicacion y la definicion de
roles para futuras acciones conjuntas.

Asimismo, se llevé a cabo una jornada de formacion
orientada al acceso conjunto a recursos, en la cual
se abordaron temas relacionados con el uso de
plataformas como el SECOP, asi como
oportunidades de cooperacion nacional J
internacional. Este componente permitié a los
lemprendedores comprender la relevancia de Iaw
asociatividad para acceder a procesos de
contratacion, financiamiento y programas de apoyo,
ampliando sus posibilidades de crecimiento vy,
proyeccion en mercados de mayor alcance.

Como parte del proceso, se brindé un espacio de
mentoria personalizada para reforzar los contenidos
trabajados y acompanar de manera individual a los
emprendedores en la aplicacion practica de las
herramientas adquiridas, garantizando una mayor|
lapropiacion de los conceptos y continuidad en el
fortalecimiento de sus estrategias comerciales.

Finalmente, el proceso culminé con la
implementacion de la Plaza de Ventas, un espacio de
comercializacién en un entorno real desarrollado en
un centro comercial durante el mes de diciembre. Enw
leste escenario, los emprendedores pusieron en
practica lo aprendido, interactuaron directamente
lcon los consumidores y validaron sus estrategias en
condiciones reales de mercado. Esta experiencia
permitid evidenciar el impacto del trabajo
colaborativo en la generacion de valor, el
fortalecimiento de la oferta comercial y la mejora en
la capacidad de respuesta frente a las dinamicas del
mercado.

En conjunto, el desarrollo de la actividad permitio
vanzar en la consolidacién de capacidades|
omerciales y colaborativas, promover Ila

rticulacién entre los emprendimientos y generar
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bases sélidas para la implementacion de estrategiasl
conjuntas de comercializacién, contribuyendo al
fortalecimiento de su - competitividad v
sostenibilidad.

FASE 6. PLAZA DE VENTAS Y
CLUSTER EMPRESARIA

Actividad Contractual 6.4
Plaza de ventas (espacio en un
centro comercial durante 1
mes que permita el despliegue
de una estrategia colaborativa
de comercializacion como
prueba piloto ).

El desarrollo de la actividad contractuall
correspondiente a la plaza de ventas se concibid)
como un ejercicio aplicado de comercializacién en
entorno real, orientado a la validacion de estrategias
colaborativas y al fortalecimiento de |as capacidades|
lcomerciales de los emprendimientos beneficiarios.
Este espacio fue estructurado como una prueba
piloto en el mes de diciembre en un entorno de altal
visibilidad, permitiendo a los participantes trasladar
sus aprendizajes a un escenario préctico de
interaccién directa con clientes, aliados comerciales
e instituciones.

|La experiencia contd con la participacion de seis

emprendedoras seleccionadas, quienes
representaron diversos sectores como gastronomia,
agroindustria, artesanias Y productos

especializados. Esta diversidad permitié configurar,
una oferta comercial integral, evidenciando eli
potencial del ecosistema emprendedor local y
facilitando la generacién de conexiones entre los
diferentes proyectos.

La implementacion de la plaza de ventas tuvo lugar
en el Centro Comercial Terraplaza, ubicado en el
norte de Popaydn, una 2ona estratégica
caracterizada por su crecimiento urbano,
dinamismo comercial y alta densidad residencial.
Este espacio fue seleccionado por sus condiciones
de visibilidad, accesibilidad y flujo constante de
publico, lo que garantizé un entorno propicio para la|
exhibicién de productos, la generacién de ventas
directas y la creacién de oportunidades comerciales.
Su infraestructura, capacidad y posicionamiento
como punto de encuentro lo convierten en un
escenario idéneo para la interaccion con un publico
diverso y con alto potencial de consumo.

Informe con registro
fotogréfico del despliegue
de estrategia de playa de
ventas piloto
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Con el fin de garantizar una presentacién]
profesional, uniforme y de alto impacto visual, se
realizo la entrega de herramientas estratégicas de
exhibicion a cada uno de los emprendimientos. Estas
herramientas incluyeron backing publicitario
ajustable, mesas y manteles personalizados,
disefiados conforme a la identidad visual de cadal
negocio, Este conjunto de elementos permitid
|transformar los espacios de venta en stands
organizados, coherentes y atractivos, facilitando la|
lexposicion de productos y el posicionamiento de
marca frente al publico.

[El backing publicitario se consolidé como el
elemento central de cada stand, permitiendo la
|exhibicion de piezas graficas de gran formato que
reforzaron la identidad visual y recordacion de
marca. Por su parte, las mesas y manteles
personalizados brindaron funcionalidad, orden vy
coherencia  estética, contribuyendo a la
presentacion adecuada de los productos. La
portabilidad y facilidad de montaje de estos
[elementos facilitaron su uso continuo durante toda
la actividad, asi como su reutilizacion en futuros
espacics comerciales, generando un valor agregado
para los beneficiarios.

Durante el desarrollo de la plaza de ventas, las
emprendedoras implementaron estrategias de
comercializacion basadas en la interaccién directa
con el cliente, promocién activa de sus productos vy,
la aplicacion de técnicas de venta aprendidas. Este
lespacio permitié fortalecer habilidades en atencidn
al cliente, argumentacion comercial, manejo de
objeciones y cierre de ventas, asi como validar la|
aceptacion de sus productos en el mercado.
IAsimismo, se promovio la articulacion entre los
lemprendimientos, incentivando la recomendacion
cruzada y la generacion de propuestas de valor,
complementarias.

La plaza de ventas funcioné como un laboratorio de
mercado, donde se evidencié la importancia de laj
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presentacion del producto, experiencia del cliente y]
lcomunicacion efectiva como factores
determinantes en el proceso de venta. De igual
manera, se generaron oportunidades de
relacionamiento con clientes potenciales, alianzas|
comerciales y posibles acuerdos de distribucién,
ampliando el alcance de los emprendimientos mas
alla del espacio fisico de la actividad.

Como resultado, la actividad permitio validar la|
viabilidad de un modelo de comercializacién
colaborativa, fortalecer las capacidades comerciales
de los emprendimientos y generar aprendizajes
significativos en escenarios reales de mercado,
Asimismo, aportd a la consolidacién de un clister]
empresarial incipiente, fortaleciendo la|
competitividad regional y generando nuevas
oportunidades de crecimiento para los
lemprendimientos participantes.

OBSERVACIONES

POR PARTE DEL CONTRAT}GTQ:

FIRMA CONTRATISTA

CUMRLIMIENTO Y/O RECIBIDO A SATISFACCION

El Supervisor, dando cumplimiento a log Articulos 83 y 84 de la Ley 1474 de 2011 certifica que el Contratista ha
cumplido cabalmente con el objeto contyactual desarrollando las actividades descritas anteriormente, dentro del
periodo de tiempo comprendido entre el\_27/ _10_/_2025_y _30_ /_12_/_2025_ y cumpliendo cen el pago al
Sistema de Seguridad Social, y por lo que se procede a la elaboracién del acta de pago parcial y/o final X, para el

trdmite de pago.

ISOR

A

FIRMA APO¥O A LA SUPERVISION
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{SI APLICA)
Nota: En caso que el contratista presente un informe de actividades en formato externo, el supervisor del contrato
debera diligenciar este documento trasladando la informacidn del informe presentado por el contratista indicando
el nimero de radicado y el nimero de folios.

No. FOLIOS,
DOCUMENTOS ANEXOS .
CD’S, DVD’S
Los anexos correspondientes a cada actividad se encuentran organizados en las carpetas de la 7 CD's
actividad respectiva, segin la numeracion de formacién, y acompafados de los respectivos nombres
de las minufas.\

CONSTANCIA DE RECEP(EOQ{J‘?,DGC\?MENTOS QUE CONFORMAN EL EXPEDIENTE CONTRACTUAL DE LA UNIDAD

A ]\ A MINISTRAT)\/A CONTRATANTE, PARA TRAMITE DE PAGO.
S =\

Yo, > , recibo a los S dias del mes de _S del afiol*_ los documentos
. ; -
anterlorme!nte @os, los cuales pasan a ser parte del

pediente contractual.

Firma recibido Personal f\rc i@EI?Oficlna Asesora Juridica.
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