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GESTION CONTRACTUAL

NOMBRE DEL FORMATO

INFORME MENSUAL DE EJECUCION CONTRACTUAL

CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Publica X Publica Clasificada Publica Reservada

INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Bogota D.C. mayo de 2026

Sefior
HAROLD IVAN MERA MARTINEZ
Supervisor contrato nro. CO1.PCCNTR. 9065250 de 2026
Coordinador Académico - Instructor Grado 11
Coordinacion Académica Jornada Fines de Semana
Bogot3, D. C.
Asunto: Informe mensual de ejecucidn contractual mayo de 2026

Referencia: CO1.PCCNTR. 9065250 de 2026

Victor Alfonso Salcedo Herrera, identificado con la cédula de ciudadania No. 1.121.832.388 de
Villavicencio, en mi calidad de Contratista del SENA, en la Coordinacion Académica Jornada Fines de
Semana del Centro de Gestidn Administrativa, en cumplimiento del Contrato de Prestacion de Servicios
de la referencia, a continuacién, presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total para el contrato la suma de Cuarenta Y Nueve Millones
Setecientos Cuarenta Y Tres Mil Setecientos Dieciocho Pesos M/Cte. (549.743.718,) Esta suma sera pagada
por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) Diez (10) pagos iguales, correspondientes a los meses
de Febrero a Noviembre de 2026, cada uno por valor de Cuatro Millones Setecientos Treinta Y Siete Mil
Cuatrocientos Noventa Y Siete Pesos M/Cte. ($4.737.497) b) Un (1) pago final, proporcional mes de
Diciembre de 2026, por valor de Dos Millones Trescientos Sesenta Y Ocho Mil Setecientos Cuarenta Y Ocho
Pesos M/Cte. (52.368.748).
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Plazo: Sera hasta el 15 de diciembre de 2026.

Objeto: Prestar los servicios personales, de caracter temporal, de manera auténoma e independiente,

para desarrollar actividades orientadas a la planeacion ejecucion y evaluacion de la Formacion Profesional

Integral, conforme a la planificacion definida por el Centro de Gestién Administrativa para las jornadas

diurna, nocturna, de madrugada y fines de semana, en modalidades presencial, virtual o a distancia, en

programas de Formacion Titulada y/o Complementaria, asi como el acompafiamiento durante la Etapa

Productiva de los programas ofertados.

Ejecucion mensual de actividades

Nro. Obligaciones Acciones realizadas Evidencias
Contribuir a la aplicacion de los principios |Se llevé a cabo el|Actas de cierre de los
del Proyecto Educativo/Institucional en los | proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
productos 'y recursos entregables,|y ejecucion de la|3170472 TGE, 3229809
armonizando las estrategias pedagdgicas | formacion a los grupos | TGE y 3170473 TGE
con la misién y visién institucional. programados durante el | programados durante el

| trimestre académico | primer trimestre
2026. académico de 2026.
1 Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes

de abril.
Aplicar los lineamientos vigentes del|Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
Reglamento del Aprendiz y demds|proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
directrices institucionales aplicables al|y ejecucién de 1a|3170472 TGE, 3229809
objeto contractual, en lo concerniente a|formacién a los grupos|TGE y 3170473 TGE
procesos formativos y a la gestién |programados durante el | programados durante el
académica asociada. | trimestre académico | primer trimestre
2026. académico de 2026.
2 Reporte  de juicios
evaluativos de los
grupos programados

durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
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Presentar y entregar los productos pactados |Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
en el contrato y/o en el plan de trabajo, | proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
incluyendo soportes de aprendizaje|y ejecucion de la|3170472 TGE, 3229809
derivados de las actividades formativas|formacion a los grupos | TGE y 3170473 TGE
ejecutadas programados durante el | programados durante el
| trimestre académico | primer trimestre
2026. académico de 2026.
Reporte de juicios
evaluativos  de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes

de abril..
Desarrollar acciones de apoyo a la|Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
formacion profesional conforme al plan de | proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
trabajo y la programacidon previamente|y ejecucién de la|3170472 TGE, 3229809

concertada para la entrega de productos,
articuldandose  con la  coordinacién
académica cuando se requiera

formacion a los grupos
programados durante el
| trimestre académico
2026.

TGE y 3170473 TGE
programados durante el
primer trimestre
académico de 2026.
Reporte de juicios
evaluativos  de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.

Aportar en la planeacidén, ejecucion y
evaluacidon de las actividades y procesos
vinculados al contrato, y remitir los
informes y soportes dentro de los plazos
acordados para su verificacion.

Se llevdé a cabo el
proceso de seguimiento
y ejecucion de |la

formacién a los grupos
programados durante el
| trimestre académico
2026.

Actas de cierre de los
grupos 3142491 TGE,
3170472 TGE, 3229809
TGE y 3170473 TGE
programados durante el
primer trimestre
académico de 2026.
Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril..
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Registrar en Sofia Plus las novedades
definidas para el proceso, garantizando
oportunidad y consistencia en los datos de
matricula, retiros, novedades y eventos
asociados a la formacion.

Se llevd a cabo el
proceso de seguimiento
y ejecucion de la

formacion a los grupos
programados durante el
| trimestre académico
2026.

Actas de cierre de los
grupos 3142491 TGE,
3170472 TGE, 3229809
TGE y 3170473 TGE
programados durante el
primer trimestre
académico de 2026.
Reporte de juicios
evaluativos  de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril..

Gestionar el registro de inasistencias vy
reportar los casos que correspondan
(desercion, riesgo, situaciones de
convivencia y otras tipificadas), siguiendo el
procedimiento institucional aplicable.

Se llevdé a cabo el
proceso de seguimiento
y ejecucion de la

formacion a los grupos
programados durante el
| trimestre académico
2026.

Actas de cierre de los
grupos 3142491 TGE,
3170472 TGE, 3229809
TGE y 3170473 TGE
programados durante el
primer trimestre
académico de 2026.
Reporte de juicios
evaluativos  de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril..

Verificar la coherencia de la informacién de
aprendices y sus contactos, incluidos datos
de acudientes y emergencia, e informar al
Supervisor o canal definido cualquier
inconsistencia identificada.

Se realiza el proceso de
seguimiento y
acompafiamiento al
proceso formativo en
los grupos asignados.

Actas de cierre de los
grupos 3142491 TGE,
3170472 TGE, 3229809
TGE y 3170473 TGE
programados durante el
primer trimestre
académico de 2026.
Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
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Elaborar, actualizar y entregar los ajustes|No se requirid la No aplica
razonables que correspondan, | actividad
9 documentando su aplicacién y evidencias,
para asegurar inclusién y equidad en el
proceso formativo.
Apoyar procesos de induccion y validacion |No se requirio la No aplica
de aprendizajes conforme a los|actividad
10 |requerimientos del area y lineamientos
institucionales, dejando evidencia de las
actividades y resultados obtenidos.
Registrar y documentar la informacidn |Se realiza el proceso de | Actas de cierre de los
relevante de aprendices requerida para la | seguimiento y|grupos 3142491 TGE,
trazabilidad del proceso, garantizando |acompafiamiento al 3170472 TGE, 3229809
reserva y el cumplimiento de la politica de | proceso formativo en|TGE y 3170473 TGE
tratamiento de datos. los grupos asignados. programados durante el
primer trimestre
académico de 2026.
11 Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
Cumplir las disposiciones de proteccion de|No se requirié Ila No aplica
datos personales aplicables, de | actividad
12 | conformidad con el Acuerdo 009 de 2016
del SENA y la Ley 1581 de 2012, y sus
normas concordantes.
Asistir a las reuniones técnicas y comités|Se llevé a cabo el|Actas de cierre de los
gue sean convocados para verificacion de | proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
productos y seguimiento contractual,|y ejecucion de la|3170472 TGE, 3229809
dejando constancia o acta cuando se|formacion a los grupos | TGE y 3170473 TGE
solicite, dentro del alcance del contrato. programados durante el | programados durante el
| trimestre académico | primer trimestre
2026. académico de 2026.
13 Reporte de juicios
evaluativos  de los
grupos programados

durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
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Apoyar actividades de divulgacién y|[No se requirid Ila No aplica
promocién de programas vy servicios |actividad
14 | definidos en el contrato, aportando piezas,
insumos o soportes verificables conforme al
plan de trabajo.
Elaborary remitir informes peridédicos sobre |Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
el avance y resultados de las actividades | proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
contratadas, con evidencias, alertas y|y ejecucién de 1a|3170472 TGE, 3229809
acciones de mejora, para efectos de|formacion a los grupos | TGE y 3170473 TGE
seguimiento y recibo a satisfaccioén. programados durante el | programados durante el
| trimestre académico | primer trimestre
2026. académico de 2026.
15 Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
Participar en proyectos de investigacion|No se requirid la No aplica
16 previamente autorizados, cumpliendo las | actividad
condiciones definidas y las politicas de
propiedad intelectual aplicables.
Aplicar las disposiciones vigentes en gestion |Se llevd a cabo el |Actas de cierre de los
documental relacionadas con el objeto,|proceso de seguimiento | grupos 3142491 TGE,
utilizando los instrumentos institucionales |y ejecucion de la|3170472 TGE, 3229809
(procesos,  procedimientos, formatos, | formacién a los grupos | TGE y 3170473 TGE
plantillas y formularios) definidos para tal | programados durante el | programados durante el
fin. | trimestre académico | primer trimestre
2026. académico de 2026.
17 Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
Garantizar el uso adecuado de los|Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
ambientes de formacién y los recursos | proceso de | grupos 3142491 TGE,
asignados para la ejecucién del contrato, | acompafamiento y|3170472 TGE, 3229809
18 |dejando los espacios en condiciones de |seguimiento a la|TGE y 3170473 TGE
orden y disponibilidad al cierre de cada|formaciéon profesional | programados durante el
actividad. en los grupos asignados. | primer trimestre
académico de 2026.
6
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Reporte  de juicios
evaluativos de los
grupos programados

durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.

Realizar el reintegro de materiales, equipos
y elementos de inventario a cargo, en

No se
actividad

requirio  la

No aplica

19 |condiciones equivalentes a las recibidas,
reportando novedades y asegurando su
preservacion.
Aportar los medios y herramientas propias|Se llevé a cabo el|Actas de cierre de los
requeridas para cumplir las actividades | proceso de | grupos 3142491 TGE,
contratadas, manteniendo autonomia|acompafiamiento y|3170472 TGE, 3229809
técnica y operativa, salvo accesos |seguimiento a la|TGE y 3170473 TGE
institucionales indispensables formacidon profesional | programados durante el
en los grupos asignados. | primer trimestre
académico de 2026.
20 Reporte de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas
en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
Atender las circulares y resoluciones|No se requirio la No aplica
aplicables al objeto contractual y mantener | actividad
21 |actualizado el Formato Unico de Inventario
Documental (FUID) de los archivos a su
cargo, cuando aplique.
Ejecutar actividades adicionales que se|[No se requirid |la No aplica
acuerden formalmente con el Supervisor |actividad
2> mediante ajuste al plan de trabajo o acta,
siempre dentro del marco del objeto
contractual y sin desbordar el alcance
contratado.
Implementar estrategias de formacion|Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
inclusiva, con enfoque diferencial, | proceso de |grupos 3142491 TGE,
garantizando equidad y personalizacién en | acompafiamiento y|3170472 TGE, 3229809
23 |los procesos de enseilanza y aprendizaje, | seguimiento a la|TGE y 3170473 TGE
dejando evidencia de su aplicacion. formacidon profesional | programados durante el

en los grupos asignados.

trimestre
2026.

primer
académico de
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Reporte  de juicios
evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas

en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.
Participar en actividades de monitoreo y|Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
evaluacidon definidas para el contrato,|proceso de | grupos 3142491 TGE,

aportando insumos y andlisis que permitan | acompafamiento y 3170472 TGE, 3229809
identificar avances, oportunidades de |seguimiento a la|TGE y 3170473 TGE

mejora y retroalimentacion. formaciéon profesional | programados durante el

en los grupos asignados. | primer trimestre

académico de 2026.

24 Reporte de juicios

evaluativos  de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas

en Sofia Plus
correspondientes al mes

de abril.
Elaborar, actualizar, hacer seguimiento y|Se llevd a cabo el|Actas de cierre de los
entregar los planes asociados al proceso | proceso de|grupos 3142491 TGE,
(mejoramiento, acompafiamiento, | acompafiamiento y|3170472 TGE, 3229809
permanencia u otros definidos), asegurando | seguimiento a la|TGE y 3170473 TGE
su ejecucion conforme a lo pactado. formacidon profesional | programados durante el
en los grupos asignados. | primer trimestre
académico de 2026.
25 Reporte de juicios

evaluativos de los
grupos programados
durante el | trimestre de
2026. Horas registradas

en Sofia Plus
correspondientes al mes
de abril.

A continuacién, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe. Una
vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato para
legalizacion del desplazamiento, en el que se describieron las actividades desarrolladas y los resultados.
Cada informe de legalizacion cuenta con el visto bueno del supervisor.
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Se lista a continuacidn el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales forman

parte integral del presente informe de ejecucién contractual.

FECHA DE FECHA DE
P NRO. DE LA ORDEN DE LUGAR DE
ITEM DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO
VIAJE DESPLAZAMIENTO
INICIAL FINAL
1
2

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: (7) Documentos electrénicos enunciados como

evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales, (0) los desplazamientos realizados y (1) el

pago de la planilla de seguridad social y parafiscal nro. 1081058801 del operador Pago Simple referente al

mes de abril 2026

Cordialmente

’d
Victor Alfonso Salcedo Herrera

Contratista
C.C. No. 1.121.832.388

Firmado digitalmente por

2 Harold Ivdn Mera Martinez
Fecha: 2026.05.16 17:04:09
-05'00"

Harold Ivan Mera Martinez

Supervisor Contrato No. CO1.PCCNTR. 9065250 de 2026
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ACTA No. 310

CIERRE TRIMESTRE PROCESO DE LA FORMACION

CIUDAD Y FECHA: | Bogota, D.C., 18 de abril de HORA INICIO: HORA FIN:
2026 09:00 09:30

LUGARY/O CENTRO DE GESTION

ENLACE: Ambiente global ADMINISTRATIVA

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Presentar el equipo de instructores programados por competencia.

2. Generalidades del grupo.
3. Registro de novedades reportadas a la Coordinacién Académica.

4. Avances del proyecto formativo.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

1. Presentar informe a la coordinacién académica de jornada fines de semana del avance
formativo de los aprendices del grupo 3229809 del programa TGE, durante el | trimestre
académico del 2026.

DESARROLLO DE LA REUNION

1. Presentar el equipo de instructores programados por competencia.

COMPETENCIA INSTRUCTOR DESIGNADO
240201500. Promover la interaccion | Floralba Aguirre Gonzdlez
idénea consigo mismo, con los demas y con
la naturaleza en los contextos laboral y
social — Ftica
210101023. Controlar los inventarios segiin | Mario Luis Mendoza Torres
indicadores de rotacién y métodos de
manejo
260101001.Proyectar el mercado de | Victor Alfonso Salcedo Herrera
acuerdo con el tipo de producto o servicio
y caracteristicas de los consumidores vy
usuarios
240201501.Comprender textos en inglés en | Deisy Liliana Moreno Rodriguez
forma escrita y auditiva.

2. Generalidades del grupo:
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Los aprendices durante el | trimestre del 2026:

Académicamente: El grupo estd conformado por 29 aprendices, quienes en su gran mayoria
evidenciaron un nivel de rendimiento, compromiso y participacién aceptable durante el
desarrollo del primer trimestre. Se observé disposicion frente a las actividades propuestas,
cumplimiento en los procesos formativos y participacién en las diferentes estrategias de
aprendizaje orientadas. Asimismo, la mayoria del grupo demostrd responsabilidad en la
entrega de evidencias y en el seguimiento de las orientaciones brindadas dentro del proceso
académico.

No obstante, se hace necesario dejar consignadas algunas situaciones para el seguimiento del
grupo durante el préximo trimestre.

En relacién con la pyme MB Servicios, esta fue dividida debido al alto nimero de aprendices
que laintegraban. En consecuencia, no se logra evidenciar de manera tangible la participacién
individual de cada uno de sus integrantes en el desarrollo de las actividades de aprendizaje.
Para el proximo trimestre, se recomienda revisar la conformacién definitiva del grupo, asi
como la consolidaciéon de sus respectivas ideas de negocio.

Respecto al grupo Novawear, conformado por los aprendices Kelly Johanna Caifidn Mosquera,
Jesus Moreno Moreno, Paola Andrea Caceres Rivera, Juan David Montafia Lopez y Karen
Mariana Torres Vergara, se sugiere realizar seguimiento al proceso de comunicacion y al
ambiente de trabajo dentro del equipo, con el fin de fortalecer la dinamica grupal y favorecer
el desarrollo adecuado de las actividades propuestas.

En el caso del aprendiz Kevin Leonardo Rodriguez, fue valorado como alin no competente en
la totalidad de las competencias programadas para el primer trimestre, correspondientes a:
Promover la interaccién idénea — Etica, Controlar los inventarios, Proyectar el mercado de
acuerdo con el tipo de producto o servicio y Comprender textos en inglés. Con base en lo
anterior, se evidencid incumplimiento en la asistencia puntual a la primera franja horaria y
ausencia en la presentacién de las actividades de aprendizaje programadas. Frente a esta
situacion, se solicitd comité de evaluacién y seguimiento, el cual se encuentra pendiente de
realizacion para el segundo trimestre.

Por otra parte, el aprendiz Jorge Nicolas Pantoja Rivas tiene pendiente la valoracion de los
juicios correspondientes a la competencia Controlar inventarios.

Finalmente, se recomienda al equipo ejecutor entrante gestionar, a través del area de
Bienestar al Aprendiz, el acompafiamiento y seguimiento frente a un presunto caso de
consumo y venta de sustancias, con el fin de brindar la atencidn institucional correspondiente.

Actitudinalmente: En el aspecto actitudinal, el grupo mostrd una disposicién constante frente
al proceso formativo. Se evidencid respeto y una actitud receptiva ante las orientaciones
brindadas.
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3. Registro de novedades reportadas a la Coordinacién Académica:

a. Durante el trimestre se reportaron a la coordinacién académica __ 0 desercién de
los siguientes aprendices:

NOMBRES COMPLETOS N° DOCUMENTO FECHA REPORTE

b. Los aprendices relacionados a continuacion fueron autorizados por la Coordinacion
para cursar competencia (s)

NO
NOMBRE COMPLETO DOCUMENTO GRUPO COMPETENCIA

Comprender textos en
inglés en forma escrita y
auditiva.

Promover la interaccién
1007158063 3311829 idénea consigo mismo,

Nicolas Jesus Aldana

Becerra. .
con los demas y con la
naturaleza en los
contextos laboral y social —
Etica.

Proyectar el mercado de
acuerdo con el tipo de
Alix de la Rosa Herrera 1033097708 2909624 producto o servicio vy
caracteristicas de los
consumidores y usuarios

c. El equipo ejecutor recomienda como estimulo e incentivo el reconocimiento a los
siguientes aprendices. Lo anterior por el nuevo reglamento del Aprendiz (Acuerdo
0009 de 2025).

NOMBRE (S) COMPLETO (S) JUSTIFICACION
Desempeno académico y compromiso
con la formacion

Carlos Eduardo Arango Ocampo

4. Avances del proyecto formativo.
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La ficha se encuentra asociada al proyecto Cdédigo: 170855. Andlisis de la informacién de
productos y servicios para generar ideas de negocios.

Fase del Proyecto: Fase 2- Planeacién.

Actividad del Proyecto: Estructurar la idea de negocio contenida en el plan de accién de
mercadeo de acuerdo con las politicas, y desarrollo tecnoldgico en las diferentes areas de
productos y servicios teniendo en cuenta las normas legales vigentes, que contribuyan al
desarrollo del proyecto de vida y la resolucién de problemas de caracter productivo y social.

El grupo culmind el tercer trimestre de formacién con el propdsito de fortalecer el proceso
pedagdgico de los aprendices, mediante el desarrollo integral de las competencias asignadas.
Durante este periodo, se buscé mejorar el acompafiamiento brindado a las ideas de negocio,
a partir de la identificacién de las problematicas que enfrentaban y la formulacién de
soluciones pertinentes. Asimismo, se realizaron procesos de verificacidon y seguimiento que
permitieron evaluar los avances y las novedades en el desarrollo de las actividades
desarrolladas y se dejaron los entregables de la fase del proyecto.

Se entregaron los siguientes productos correspondientes a esta fase.

Competencia Entregable

Realiza una valores

Promover la interaccién idénea consigo
mismo, con los demas y con la naturaleza
en los contextos laboral y social — Etica

propuesta de
corporativos para la idea de negocio de
acuerdo a los lineamientos establecidos,
segun la teoria de Carlos Mejia, y realiza la
propuesta de punto ecolédgico segun el
sector productivo.

Controlar los inventarios segun indicadores
de rotacién y métodos de manejo

Todas las actividades aplicadas a la idea de
negocio, (1. Caracterizacion - 2.
Clasificaciéon de los productos segun el
método de clasificacion ABC en la gestidn
de inventarios — tabla 3. Costeo de
producto/s — Formato modelo - 4. Video de
la elaboracién del producto 5. Ficha técnica
6. cdédigo de barras — Infografia. 7.
Informacién de  Proveedores  Para:
PROVEEDORES a) Nombre o razon social b)
Contacto (Teléfono, correo electrénico) c)
Productos o servicios ofrecidos d)
Condiciones de pago e) Plazos de entrega

Proyectar el mercado de acuerdo con el
tipo de producto o servicio y caracteristicas
de los consumidores y usuarios

Informe  del comportamiento  del
consumidor objetivo, describiendo sus
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principales caracteristicas, necesidades y
deseos.

escrita y auditiva

Comprender textos en inglés en forma | Video orientado a la idea de negocio de la

pyme, incorporando en inglés la misidn,
vision, valores, productos y/o servicios.

A continuacion, se relacionan los grupos MiPymes y los integrantes de estas:

Pyme 1. Novawear

-Canon Mosquera Kelly Johanna
-Moreno Moreno Jesus
-Caceres Rivera Paola Andrea
-Montaia Lopez Juan David
-Torres Vergara Karen Mariana

Pyme 5. Café del Arte

- Cachay Lopez Yeraldy Valentina

- Zambrano Gonzalez Diana Carolina
- Rojas Criollo Juan David

- Pantoja Rivas Jorge Nicolas

- Ramirez Silva Kenderson Jose

- Martinez Puentes Andres Felipe

Pyme 3. Volumen 7

-Barreto Garcia Natalia Andrea
-Mantilla Gamboa Heidy Dayana
-Ortegon Aroca Adriana Alejandra
-Carvajal Gutierrez Edinson
-Bernal Castro Michell Tatiana

Pyme 4. MB Servicios

-Marin Lara Alison Juliana

-Toledo Galeano Andres Felipe

-Arango Ocampo Carlos Eduardo
-Hernandez Contreras Yonathan Sneider
-Martinez Cardenas Yuly Tatiana

Pyme 2. Sabores de la manada

- Herrera Grande July Nataly
- Contreras Contreras Sofia Alejandra

Pyme 6. Pet Family

- Parra Cardenas Jhonny Hernando
- Molina Guerrero Sergio Javier

Pyme 7. Multispace

- Varon Manrique Julian David
- Aguas Montes Manuel Javier
- Perez Polania Andrea
- Florez Arias Jasveidys

Pyme 8. No evidencié propuesta de idea
de negocio.
-Kevin Leonardo Rodriguez

CONCLUSIONES
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En relacién con el cronograma, se logré el cumplimiento con las tematicas planteadas que

abordaron los resultados de aprendizaje para cada una de las competencias programadas.

El aprendiz Kevin Leornardo Rodriguez durante el trimestre no presenté propuesta de la idea

de negocio por lo que no desarrolld evidencias de las competencias técnicas y entregables.

Los instructores del equipo ejecutor llevaron a cabo la emisién de los juicios evaluativos

correspondientes a cada competencia, asi como la entrega de los documentos requeridos

para el cierre del trimestre.

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS

ACTIVIDAD /DECISION FECHA RESPONSABLE | FIRMA O PARTICIPACION
VIRTUAL

Registrar de forma Floralba i
detallada todas las Aguirre — j'ﬁhfh
novedades académicas vy Gonzalez. .
disciplinarias que se
presenten  durante el Mario Luis
desarrollo del proceso | 18 de abril de Mendoza “"é@a WTWM’\’
formativo para ser 2026 Torres.
reportadas a la
Coordinacién  Académica [

de Fines de Semana

Agregar los documentos
correspondientes de
acuerdo con las directrices
dadas por Coordinacién.

Victor Alfonso
Salcedo
Herrera.

Deisy Liliana
Moreno
Rodriguez

Lliana Mere £.

ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA | APRUEB | OBSERVACIO FIRMA O
/ EMPRESA A N PARTICIPACION
(SI/NO) VIRTUAL

Floralba Aguirre
Gonzalez

SENA CGA / JFS S|
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Mario Luis Mendoza | SENA CGA / JFS Sl I
Torres ‘1@% Cess Tiewoor |
Victor Alfonso SENA CGA / JFS SI \ |
Salcedo Herrera \qﬁi
Deisy Liliana SENA CGA / JFS SI
Moreno Rodriguez bBliana lor .

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales, el Servicio Nacional de
Aprendizaje SENA, se compromete a garantizar la seguridad y proteccion de los datos
personales que se encuentran almacenados en este documento, y les dara el tratamiento
correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.

ANEXOS
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ACTA No.303

CIERRE TRIMESTRE PROCESO DE LA FORMACION

CIUDAD Y FECHA: Bogota, D.C., 18 de abril de HORA HORA FIN:
2026 INICIO: 08:00 | 08:30
LUGAR Y/O ENLACE: | Piso 11 CENTRO DE GESTION

ADMINISTRATIVA

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

1. Presentar el equipo de instructores programados por competencia.

2. Generalidades de la ficha.

3. Registro de novedades reportadas a la Coordinacién Académica.

4. Avances del proyecto formativo.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

1. Presentar informe a la coordinacién académica de jornada fines de semana del avance

formativo de los aprendices del grupo 3190473 del programa TGE, durante el | Trimestre

académico del 2026

DESARROLLO DE LA REUNION

1. Presentar el equipo de instructores programados por competencia.

COMPETENCIA

INSTRUCTOR (A) DESIGNADO (A)

Proponer alternativas de solucién que
contribuyan al logro de los objetivos de
acuerdo con el nivel de importancia vy
responsabilidad de las funciones asignadas
por la organizacién Fase |

Eduardo Martinez Larrarte

Planear actividades de mercadeo que
respondan a las necesidades y expectativas
de los clientes fase 1

Victor Alfonso Salcedo Herrera

. Producir textos en inglés en forma escrita
y oral.

Ana Milena Pinzén Nieto

Promover la interaccién idénea consigo
mismo, con los demas y con la naturaleza
en los contextos laboral vy social.
(Comunicacion).

Claudia Milena Bohdérquez

2. Generalidades de la ficha:
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Los aprendices durante el trimestre:

Académicamente: El equipo ejecutor reporta que el total de los aprendices de la ficha
desarrollaron las actividades de cada competencia de acuerdo con los lineamientos e
instrucciones que permitan evaluar los conocimientos tedricos vistos, las habilidades y
destrezas desarrolladas en su proceso de formacidn aportando a su proyecto formativo.

Fueron cancelados por comité los aprendices CORDOBA MOLINA OSCAR FRANCISCO y REYES
GUTIERREZ YAKSON DUBIN (REINTEGRO ficha anterior 3114636

La pyme Galletas Sabor legado todos los aprendices ZEMANATE GOMEZ ANGI VANESSA,
VELASCO OSSA ABNER MEDARDO, RUENDES FLORES PAOLA KARINA y BALLESTAS GAMARRA
NATALIA ISABEL, realizaran plan de mejoramiento por las competencias Planear actividades
de mercadeo que respondan a las necesidades y expectativas de los clientes fase 1 y Proponer
alternativas de solucién que contribuyan al logro de los objetivos de acuerdo con el nivel de
importancia y responsabilidad de las funciones asignadas por la organizacion Fase I.

Se recomienda remitir a bienestar a la aprendiza BALLESTAS GAMARRA NATALIA ISABEL, para
que sea tratada por el equipo de psicélogos, asi mismo trabajar el tema de la comunicacién
con la pyme

Se recomienda remitir a bienestar a la aprendiza ROJAS ALBA HEIDY NATHALIA

Se recomienda que la aprendiza BALLESTAS GAMARRA NATALIA ISABEL desarrolle actividades
de manera individual.

Altitudinalmente: Los aprendices muestran respeto por sus instructores y con sus pares; son
receptivos a los llamados que se les hacen, la ficha cumple con el reglamento del aprendiz se
evidencia un aceptable compromiso en el 100% de los aprendices en sus actividades, la ficha
se empodero de su proyecto formativa que evidencio en la sustentacién. Lo que facilita el
proceso de formacion

3. Registro de novedades reportadas a la Coordinacién Académica:

a. Durante el trimestre se reportaron a la coordinacidon académica __ X__ desercién de
los siguientes aprendices:

NOMBRE (S) COMPLETO (S) N° DOCUMENTO FECHA REPORTE

b. Los aprendices relacionados a continuacién fueron autorizados por la Coordinacidn
para cursar competencia (s)
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ND
NOMBRE COMPLETO DOCUMENTO Grupo COMPETENCIA

a. El equipo ejecutor recomienda como estimulo e incentivo el reconocimiento a los
siguientes aprendices:

NOMBRE (S) COMPLETO (S) JUSTIFICACION

4. Avances del proyecto formativo.

e Denominacion del Programa de Formacion: Tecndlogo en Gestidon Empresarial

e (Cddigo del Programa de Formacion: 621201

e Nombre del Proyecto: Andlisis de la informacién de productos y servicios para generar

ideas de negocio.

e Fase del Proyecto: Fase 2 Planeacién
e Actividad de Proyecto: Desarrollar el Plan de Negocios, con base en los lineamientos

establecidos.
Con respecto al proyecto de formacidn cada una de las competencias han disefiado diversas
actividades tendientes desarrollar la fase Il, se llevé a cabo la sustentacion logrando un
evento con apoyo de | A'S, de mucha calidad, cerrando el proceso de formacién de la mejor
manera.

CONCLUSIONES

Felicitar primero al equipo ejecutor por su compromiso en el desarrollo del trimestre y al
grupo por el cumplimiento de cada uno de los parametros establecidos en el proyecto
formativo reflejado en su sustentacion.

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS

ACTIVIDAD /DECISION FECHA RESPONSABLE FIRMA O
PARTICIPACION
VIRTUAL
Reportar las novedades 18 de abril 2026. | Eduardo Martinez
académicas presentadas en Larrarte e
el | Trimestre 2026. _ g o
Emitir los juicios evaluativos | 18 de abril 2026 A.na L Milena l 9
de las competencias Pinzon Nieto % an
asignadas en el | trimestre
2028
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Victor

Clau

Salcedo Herrera

Bohdrquez Pulido

Alfonso

dia Milena

ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA/ APRUEB | OBSERVACIO FIRMA O
EMPRESA A N PARTICIPACION
(SI/NO) VIRTUAL

Eduardo SENA CGA / JFS S 4
Martinez ”%/
Larrarte %/j {7/
Ana Milena SENA CGA / JFS Sl
Pinzon Nieto % [ﬁw 3.
Victor  Alfonso SENA CGA / JFS Sl
Salcedo Herrera \/ﬂ
Claudia Milena SENA CGA / JFS Sl
Bohérquez %
Pulido

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se
compromete a garantizar la seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este
documento, y les dara el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.

ANEXOS
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ACTA No. 299

CIERRE TRIMESTRE PROCESO DE LA FORMACION

CIUDAD Y FECHA: Bogota, D.C., 18 de abril HORA INICIO:

de 2026

11:30

HORA FIN:
12:00

LUGAR Y/O ENLACE: | Ambiente Global Piso 11 CGA | CENTRO DE GESTION

ADMINISTRATIVA

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

1. Presentar el equipo de instructores programados por competencia.

2. Generalidades del grupo.

3. Registro de novedades reportadas a la Coordinacién Académica.

4. Avances del proyecto formativo.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

1. Presentar informe a la coordinacion académica de jornada fines de semana del avance

formativo de los aprendices del grupo 3142491 del programa TGE, durante el | trimestre

académico del 2026.

DESARROLLO DE LA REUNION

1. Presentar el equipo de instructores programados por competencia.

COMPETENCIA

INSTRUCTOR (A) DESIGNADO (A)

Proponer alternativas de solucién que
contribuyan al logro de los objetivos de
acuerdo con el nivel de importancia vy
responsabilidad de las funciones asignadas
por la organizacién. Fase |

Eduardo Martinez Larrarte

Administrar la salud ocupacional de
acuerdo con la normatividad técnica legal
vigente y las politicas de la organizacion

Laura Michael Rubio

Planear actividades de mercadeo que
respondan a las necesidades y expectativas
de los clientes y a los objetivos de la
empresa. Fase 2

Victor Alfonso Salcedo Herrera

Dirigir el talento humano segun
necesidades de la organizacion.

Gina Licet Mendoza Montes
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2. Generalidades de la ficha:

Los aprendices durante el trimestre comprendido entre el 07 de febrero al 14 de abril del
2026:

Académicamente: El equipo ejecutor programado durante el presente trimestre académico
se permite indicar que el grupo, si bien, cumple con las evidencias de producto, conocimiento
y desempeiio en cada una de las competencias asignadas, es importante resaltar que éstas
pueden ser elaboradas con un mayor nivel de profundidad, calidad y pertinencia dado que en
muchas de las ocasiones fueron aprobadas con los minimos requeridos. La aprendiza Maria
Fernanda Vega Castilla ha presentado un bajo rendimiento académico en las distintas
competencias programadas durante el presente trimestre académico, de modo tal, que se
evalla como aun no competente en las competencias Planear actividades de mercadeo fase
2, Dirigir el talento humano, Proponer alternativas de solucién fase 2 y Administrar la salud
ocupacional.

Actitudinalmente: El grupo se caracteriza por un adecuado relacionamiento entre ellos como
compafieros como con los instructores, sin que se hayan presentado novedades disciplinarias
mayores, empero, la aprendiza Maria Fernanda Vega Castilla ha presentado reiteradas
insistencias injustificadas en las competencias programadas, al punto de asistir a unas
competencias y a otras no presentarse.

3. Registro de novedades reportadas a la Coordinacién Académica:

a. Durante el trimestre se reportaron a la coordinacién académica __ 0 desercién (es)
de los siguientes aprendices:

NOMBRE (S) COMPLETO (S) N° DOCUMENTO FECHA REPORTE

b. Los aprendices relacionados a continuacién fueron autorizados por la Coordinacién
para cursar competencia (s)

NO
NOMBRE COMPLETO DOCUMENTO FICHA COMPETENCIA

Planear actividades de
mercadeo fase 2

Claudia Jizeth Sissa Molina 1033698286 3065214 | Proponer alternativas de
solucién Fase 2

c. El equipo ejecutor recomienda como estimulo e incentivo el reconocimiento a los
siguientes aprendices:

GOR-F-084V02




SENA

N

NOMBRE (S) COMPLETO (S) JUSTIFICACION

4. Avances del proyecto formativo.

Durante el presente trimestre el grupo se encuentra cursando su fase de ejecucion del
proyecto formativo, motivo por el cual aunque no desarrollaron proceso de sustentacion,
generaron los entregables de cada una de las competencias, con el fin de aportar al proceso
de sustentacion a desarrollar el préximo trimestre académico.

CONCLUSIONES

El equipo ejecutor se reunidn con el fin de llevar a cabo la reunién de cierre de trimestre del
grupo TGE 3142491 para el presente trimestre académico, generando las respectivas
novedades académicas y disciplinarias presentadas. En tal sentido, los instructores solicitan a
la Coordinacion Académica llevar a cabo el correspondiente Comité de Evaluaion y
seguimiento con el fin de evaluar el desempefio académico de la aprendiz Maria Fernanda

Vega Castilla.
ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS
ACTIVIDAD /DECISI(JN FECHA RESPONSABLE FIRMA O
PARTICIPACION
VIRTUAL
Reportar las novedades | 18 de abril de
académicas presentadas 2026 Gina Licet
durante el segundo trimestre Mendoza Gina Licet Mendza M
Montes '
2025.
Emitir los juicios. evalhuativos 18 deabrilde | |, ra Michael VR )
de las competencias asignadas 2026 . o
) Rubio
durante el segundo trimestre
2025. , |
Victor Alfonso \f=
Salcedo |
Herrera
__,,;.‘i:/ 7. r:{*_”/ i
Martin '
Eduardo
Martinez
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ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA | APRUEB OBSERVACIO FIRMA O
/ EMPRESA A N PARTICIPACION
(SI/NO) VIRTUAL
Gina Licet Mendoza M. | SENA CGA / JFS Gina Licet Mendosa M.
Victor Alfonso Salcedo | SENA CGA / JFS \J
Martin Eduardo SENA CGA / JFS o
Martinez 7%{/ AL
Laura Michael Rubio SENA CGA / JFS qd o/ N
‘Lfs4u£<iﬁr*w§yr‘

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccién de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se
compromete a garantizar la seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este
documento, y les dara el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.

ANEXOS

GOR-F-084V02




Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacion:
Cegigo:
Version:
Denor
Estado de la Ficha de Caracterizacién:

Fecha nicio:
Fecha Fin:
Modalidad de Forma
Regional;

Centro de Formacién:

7042026
3142491

621201

102

GESTION EMPRESARIAL

EN EJECUCION

100212025

09/02/2027

PRESENCIAL

11- REGIONAL DISTRITO CAPITAL

9404 - CENTRO DE GESTION ADMINISTRATIVA

Tipo de Documento | NGmero de Documento_| Nombre [Apeliidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje [Juicio de Evaluacion | Fecha y Hora del registro el
cc 000516017 NICOLAS ALVAREZ RAYO EN FORMACION 357 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0472026 12 16 3 (CC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS
LA EVPRESA IZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
cc 000516017 NICOLAS ALVAREZ RAYO EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0472026 12,18 3 (CC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | AGUERDO GON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EVPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
cc 001055096 (ANDREA KATERINNE NIETO HERNANDEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0472026 12,18 3 (CC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS
LAEMPRESA IZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
C3 001055096 (ANDREA KATERINNE NIETO HERNANDEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0420%6 12.18 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 002670566 VERONICA GCAVPO ALARCON EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0H20%6 12.18 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS
LAEMPRESA (CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
C3 002670566 VERONICA GCAVPO ALARCON EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDIGADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0H20%6 12.18 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 007306741 [ANDRES ESTEBAN SALAZAR BENAVIDES EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0420%6 12.18 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMENTO DE LOS
LAEMPRESA 1ZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
C3 007306741 [ANDRES ESTEBAN SALAZAR BENAVIDES EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0420%6 12.18 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
u 7070965006 TIARIA FERNANDA UAREZ VAR EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0420%6 12.18 3 [CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS
LAEMPRESA 1ZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
u 7070965006 TIARIA FERNANDA UAREZ VAR EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0420%6 12.18 3 [CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 ToT6049364 FAULA VARIANA FALACIOS JAES EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0H20%6 12.18 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS
LA EMPRESA (CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
JESPECULIAD0 EX PROVECCIONES DE VERGADEO TEENDO EX cUENTA
G ToTcaag364 PAOLA VARIANA FALACIOS JAES EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0420%6 1218 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EVPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
G Tozs53ToRs TUTSA FERNANDA E3 EN FORMAGION 3575 - FLANEAR A DE MERCADEO GUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0420%6 1218 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMENTO DE LOS
LA EMPRESA (CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
JESPECULIAD0 EX PROVECCIONES DE VERGADEO TENENDO EX cUBNTA
G Tozs53ToRs TUTSA FERNANDA E3 EN FORMAGION 3575 - FLANEAR A DE MERCADEO GUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0420%6 1218 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
Ln EVPRESA (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 030544751 TAURA VANESA VORENG BUTRAGO EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277643 - DEF INIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO TA0420%6 1218 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETVOS DE |DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL COMPORTAMIENTO DE LOS
LA EMPRESA (CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE
|ESPEGIALIZADO EN PROYECGIONES DE MERCADEO TENIENDO EN GUENTA




cc 1030544781 LAURA VANESA MORENO BUITRAGO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277645 - Los DE GESTIONDE | APROBADO 1410412026 12.18 CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESBADES Y EXPETATVAS DF L0S CLENTES ¥ ALGS OBJETOS DE | ACUERDO CONLOS PLANES DE MERGADED TENIENDO EN GUENTA EL
LA EMPRESA. (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 7031600307 VALERA PIILLOS DIAZ EN FORMAGION 3379 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADEG GUE RESPONDAN A LAS znm DEENRELPLANDE "ACCION DE MERGADEG TENENDG EN CUENTA [APROBA00 TA0AT2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE  |DATO! DE GESTION Y EL
LAEMPRESA. EALIZANDO UN oE NERCAGOS GUE.
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOGIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECGIONES DE MERCADEO TENIENDO EN GUENTA
C3 7031600307 VALERA PIILLOS DIAZ EN FORMAGION 3379 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADEG GUE RESPONDAN A LAS TE7eie D TERTINAR (56 NOIGADSRES Y ETTNDARES B CESTion oE-—Promios TA0AT2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERGADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA. (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 037G KAREN VALENTINA GONZALEZ OSORIO EN FORMAGION 3379 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS znm DEENRELPLANDE "ACCION DE MERGADEG TENENDG EN CUENTA | APROBA00 TA0A2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE  |DATO! DE GESTION Y EL
LAEMPRESA. EALIZANDO UN oE NERCAOS GUE.
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOGIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECGIONES DE MERCADEO TENIENDO EN GUENTA
C3 037G KAREN VALENTINA GONZALEZ OSORIO EN FORMAGION 3379 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS TE7eie D TERTINAR [G6 NOIGADSRES Y CTTNDARES D CESTon oE-—oromios TA0A2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERGADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA. (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 062285445 [ASTTANDREA URRUTIA ROMERO EN FORMAGION 5379 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS znm DEENRELPLANDE "ACCION DE MERGADEG TENENDG EN CUENTA [APROBA00 TA0AI2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE E GESTION Y EL
LAEMPRESA. ALIZANDO UN oE NERCAGOS GUE.
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOGIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECGIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
C3 062285445 [ASTTANDREA URRUTIA ROMERO EN FORMAGION 3379 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS TE7eie D TERTINAR (56 NOIGADSRES Y EETTNDARES B CESTon oE-—Promios TA0AI2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERGADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LA EMPRESA. (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 095305255 SIRLEY XOMARA CARDENAS CALA EN FORMAGION 5370 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS 27764 DEFNIREL PUWGE "ACCION DE MERGADEG rsmano TEN CUENTA [RPROBA00 TA0A2026 12,18 3 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETNOS DE |DATOS ¥ E GESTION Y EL
LAEMPRESA. CONSUMDBORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCABOS QuE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOGIOS UTILIZANDO SOFTW
ESPECIALIZADD EN PROVECCIONES OF MERCADED TEMENDO EN CUENTA
C3 035305235 SIRLEY XOMARA CARDENAS CALA EN FORMAGION 5579 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS l—é_ﬂmas DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0AT2025 12,18 3 [CC 1121532386 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LAEMPRESA. (CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO GON
i 06777025 TUISA FERNANDA RIANIO BARRAGAN EN FORMAGION 5579 - PLANEAR ACTVIDADES DE MERGADED GUE RESPONDAN A LAS 77685 BEFINR ELPLANDE ACCION DE VERCADEG TENENDO EN CUENTA | APROBAD0 TA0AT2025 12,18 3 [CC 1121552386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETNOS DE  |DATOS ¥ E GESTION Y EL
LAEMPRESA. GONSUMDORES, REALIZANDO UN DIAGNGSTICO Dt MERGADOS GUE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOGIOS UTILIZANDO SOFTWARE
ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA
i 06777025 TUISA FERNANDA RIANIO BARRAGAN EN FORMAGION PR R ADES DE VERADED U RESF O AT (77615 D ERNIR 56 KIGHBORES v ESTANDARES SE CESTNBE | PRoS/G0 TA0AT2025 12,18 3 [CC 1121552386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL
LAEMPRESA. (GUMPLIMIENTO DE METAS L UN PERIODO DE TIEMPO CON
C3 = ELVIRA JULIETH ALFONSO EN FORMAGION 3579 PLANEAR WERGADEG GUE RESPONDAN A LAS 77685 DEFINR ELPLANDE ACCION DE MERGADEG rsmmno TEN CUENTA [ RPROBA00 TA0AT2025 12,16 3 [CC 1121552386 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETNOS DE  |DATOS ¥ E GESTION Y EL
LAEMPRESA. CONSUMDBORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCABOS QuE
INDIQUEN OPORTUNIDADES DE NEGOGIOS UTILIZANDO SOFTW,
ESPECIALIZADD EN PROVECCIONES OF MERCADED TEMENDO EN CUENTA
C3 = ELVIRA JULIETH ALFONSO EN FORMAGION 3579 PLANEAR WERGADEG GUE RESPONDAN A LAS 277645 - DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE | APROBADO TA0AT2025 12,16 3 [CC 1121532366 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE
LA EMPRESA.

| ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA EL.
(CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON
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Tipo de Documento | NGmero de Documento_| Nombre [Apeliidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Fecha y Hora del
cc 000063569 TAURA VALENTIVA VORENO REVES EN FORMACION 357 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL APROBADO T0472026 21 14 8 (CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
cC 7000063565 TAURA VALENTIVA VORENO REVES EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 777644 DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [RPROBADO o040 21 15 (CC 1721832385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 000156287 FRANGY MAUREN ROIAS GONZALEZ EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 377642 PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o040 21 14 (CC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEVPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 000166267 FRANCY MAUREN ROIAS GONZALEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO To042026 21 155 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 003665799 VALENTINA ANDRADE MADRID EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO. TRI0472026 902 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FHERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEQ
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERGADOLOGICOS Y DE
cC 7003685755 VALENTINA ANDRADE WADRID EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE [RPROBADO o040 9003 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LAEVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 010177635 TUSA ALEJANDRA GUIRONES RASCOS EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o040 21 14 (CC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEVPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 070177635 TUTSA ALEJANDRA GUINONES RIASCOS EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO. To0w2026 21 155 (GC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 EEEEE GSCAR FELIPE GRTIZ TOVAR EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO. To0w2026 21 145 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERGADOLOGICOS Y DE
cC [EE=EE GSCAR FELPE ORTIZ TOVAR EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE [RPROBADO o040 21 15 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LAEVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 01903151 GAYANA STERRA GARCIA EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o040 21 14 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEVPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7070034154 DAYANA SIERRA GARGIA EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO 20472026 21 15 8 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
G 7021308064 TAURA VALENTIVA ALDANA TORRES EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO 20472026 6 56 @ (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7021308064 TAURA VALENTIVA ALDANA TORRES EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 - DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO ToOw0%5 5563 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
v LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADED TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EvPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 021512620 GANEL ALFONSO CUTIERREZ PERY EN FORMACION 5375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO To0420%5 21 14 8 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 021512620 DANIEL ALFONSO GUTIERREZ PERA EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO. Ta0a2026 21 155 (GC 1721632386 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 7021667360 VARIA ALEJANDRA GARZON TORO EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO. To0w2026 21 145 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7021667360 VARIA ALEJANDRA GARZON TORO EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 - DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE [APROBADO o402 21 15 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EvPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 TozTeTaaTT [JRTY MAURIGIO GUINTERO DIAZ EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO To0420%5 21 14 8 (CC 1121632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 ToziGTaaTT Y MAGRICK GUINTERO DIAZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS DF ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO. Ta0a2026 21 155 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
G Tozz835%5 TUTSA FERNANDA TIGUE AGUIA EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO To0w2026 21 145 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7022551575 TUSA FERNANDA TIGUE AGUIA EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE APROBADO o042 21 15 (CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVIGIOS Y EL
LA EVPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 023025574 VAYERLY PAOLA ESCALANTE FENA EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL APROBADO o042 21 14 (CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACGION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
G TozsezEs7E VAVERLY PAGLA ESCALANTE FENAG EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO Ta0aa026 21 155 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
i == DIEGO ALEXANDER REAL ARA EN FORMACION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO Ta0aa02 71 14 (GC 1721632388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE




ul 1028485001 DIEGO ALEXANDER REAL LARA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE | APROBADO 1210412026 21.15 2 CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 025663517 NICOLL TATIANA ENESES GALNGO EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 377642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o040 21 14 (CC 1721832385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEQ
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
3 028663517 NICOLL TATIANA MENESES GALINDO EN FORVACION 337~ PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277644 - DISERAR LAS CUERDO CON EL PLAN DE APROBADO 2042026 2115 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 03371166 [JUAN DAVID FONTON ORTIZ EN FORVACION 337 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL APROBADO 20872026 2114 8 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
cC 1033711816 [ JUAN DAVID [PONTON ORTIZ [EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISENAR LAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE [ APROBADO 12/04/2026 21.15a CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
INECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC ToaEazTET GANNA SOFA ARDLA TEQUA EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 377642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o040 21 14 (CC 1721832385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABGRANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEQ
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
3 ToRea2TE87 GANNA SOF A ARDILA TEQUA EN FORVACION 337 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277644 - DISERAR LAS CUERDO CON EL PLAN DE APROBADO 2042026 2115 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
3 054549757 GAVD VILLESCAS LOPEZ EN FORVACION 337 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 777642 - PREPARAR LOS INFORWES RELACIONADOS CON EL APROBADO 20472026 2114 8 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
cC 1054549757 DAVID VILLESCAS LOPEZ. EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISENAR LAS ACUERDO CON EL PLAN DE [ APROBADO 12/04/2026 21.15a CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 7065280150 o UESC EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o040 21 14 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7066280150 TUS EDUARDO SUESCA EN FORVACION 3375 PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO 20472026 21 15 8 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
i 7069733601 TAURA SOFIA VORALES LEON EN FORVACION 3375 PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO 20472026 2114 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
i 1069733601 LAURA SOFIA [MORALES LEON [EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISENAR LAS ACUERDO CON EL PLAN DE [ APROBADO 12/04/2026 21.15a CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC To7561025 B CANTOR SALAVANCA EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO o402 9203 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7072961023 SARA [CANTOR SALAVANCA EN FORVACION 3375 PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO 2042026 920 a [CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
i 062534642 [RIYN WARTANA PARRA SARAVIA EN FORVACION 3375 PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO 20472026 2114 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE [ COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
i 1092534642 AILYN MARIANA [PARRA SARAVIA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISENAR LAS ACUERDO CON EL PLAN DE [ APROBADO 12/04/2026 21.15a CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 TI02356100 JFON FERNANDO NARVAEZ NAVA EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO To0420%5 21 14 8 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
cC 102356100 JFON FERNANDO NARVAEZ NAVIA EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO 20472026 21 15 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 146124462 VARIA JOSE [ALVAREZ CONTRERAS EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO 20472026 900 a (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
cC 1146124482 MARIA JOSE ALVAREZ CONTRERAS EN FORMACION 277644 - DISENAR LAS AACUERDO CON EL PLAN DE | APROBADO 12/04/2026 9.00 a [CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
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Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacion:
Cegigo:

Version:

Denor
Estado de la Ficha de Caracterizacién:
Fecha nicio:

Fecha Fin:
Modalidad de Forma
Regional;

Centro de Formacién:

7042026
3170473
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102

GESTION EMPRESARIAL

EN EJECUCION

20/0412025

2810412027

PRESENCIAL

11 - REGIONAL DISTRITO CAPITAL

9404 - CENTRO DE GESTION ADMINISTRATIVA

Tipo de Documento | NGmero de Documento_| Nombre [Apeliidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Fecha y Hora del
cc 7000705689 TAURA GISELL TEON AVELLA EN FORMACION 357 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL APROBADO T2l0472026 1256 3 (CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
cC 7006705589 TAURA GISELL TEON AVELLA EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 777644 DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [RPROBADO 047202 1256 3 (CC 1721832385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 7002468508 (TGN WANUEL PERALOZA NELENDEZ EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 377642 PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO 047202 1258 3 (CC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEVPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 002468508 (TAN MANUEL PERALOZA MELENDEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO Tol0472026 12588 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 ECd FETDY NATHALA ROIAS ALBA EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO 20472026 1301 3 (CC 1721832388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEQ
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERGADOLOGICOS Y DE
cC 007745776 FETDY NATHAIA ROIAS ALBA EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE [RPROBADO T04720%5 1301 3 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LAEVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 010061767 CARGLINA CUBILLOS RINGON EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO To0420% 1243 8 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEVPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 00861767 CAROLINA GUBILLOS RINGON EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO. Tal0a20%6 12435 (GC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 7073108985 EGEL DAVID SERRATO PADILLA EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO. T2l0472026 13.06 3 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERGADOLOGICOS Y DE
cC 073106585 EGEL DAV SERRATO PADILA EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE [RPROBADO TI04720%5 1306 3 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LAEVPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
i ToTeTITT CIEL VALENTIVA CASALLAS ARISTIZABAL EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO T04720% 1239 8 (CC 1721632385 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEVPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
u o677 CIELO VALENTIVA CASALLAS ARISTIZABAL EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO. Tal0472026 12398 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FHERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
G TozieTEsIe [ANGIE PAOLA AVORTEGUI SANGHEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO Taloa20%6 1254 3 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 02167598 [ANGTE PAOLA AVORTEGUI SANGHEZ EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 - DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN DE [APROBADO ToI04720%5 1234 3 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
v LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADED TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EvPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 022557371 [TOAN SEBASTAN FALACIOS VILLALBA EN FORMACION 5375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO TRI04720%5 13023 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 072957371 JUAN SEBASTIAN FALACIOS VILLALBA EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO. Tal0472026 13,023 (GC 1721632386 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 027524180 JAME J0RN FAIARDO LOPEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO. Taloa2026 12463 (GC 1721632366 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 027524180 JRVE JORN FAIARDO LOPEZ EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277644 - DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE [APROBADO TRI04720% 1246 3 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EvPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 031802529 GAYANNA ALEXANDRA FERNANDE: EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN ALAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO ToI04720% 12523 [CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 051802825 DAY ANNA ALEXANDRA FERNANDEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS DF ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO. Taloa2026 12525 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
G T0a20628%6 PAULA DANIELA GOWEZ RODRIGUEZ EN FORMAGION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO Taloa2026 12483 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LAEMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
C3 7032662595 FAULA DANELA GOMEZ RODRIGUEZ EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS "ACUERDO CON EL PLAN BE APROBADO ToI0420% 12488 (CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVIGIOS Y EL
LA EVPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 032539612 VARIA PAULA TATON GONEZ EN FORMACION 33575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESFONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL APROBADO TRI04720% 1254 3 (CC 1721632365 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO|
LA EVPRESA MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACGION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE
G 02838612 TARIA PAULA CATON GONEZ EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277614 - DISERAR LAS D ACUERDO GON EL PLAN DE [APROBADO Taloa20%6 1254 8 (GC 1721632368 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
G 076738975 [ANGIE CATERI GUEVAS BENITEZ EN FORMACION 3575 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [APROBADO Taloaa0%6 1244 8 (GC 1721632388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS Y DE




cc 1076738975 | ANGIE CATERIN CUEVAS BENITEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 277644 - DISERAR LAS ESTRATEGIAS DE AGUERDO CON EL PLAN DE | APROBADO 1210412026 12.44 2 CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC TOTETETT NELSON ESTEBAN GARRERA MORALES EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 377642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO To04720% 1237 & [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERGADOLOGICOS Y DE
C3 7078367677 NELSON ESTEBAN BARRERA MORALES EN FORMAGION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEG GUE RESPONDAN A LAS 277644 DISERAR LAS GUERDO GON EL PLAN DE APROBADO 200472026 12,37 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
C3 091132628 VARIANA TAE EN FORMAGION 3379 PLANEAR A WERCADEG GUE RESPONDAN A LAS 277642 - PREPARAR LOS INFORMES RELAGIONADOS GON EL APROBADO 204202 1241 3 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LA EMPRESA MERGADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
[ TENIENDO EN GUENTA LAS TEGNIGAS MERGADOLOGICOS Y DE
C3 031132825 VARIANA TANES EN FORMAGION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 777644 DISERAR LAS D ACUERDO CON EL PLAN DE [RPROBADO 047205 1247 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETNVOS DE | MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
LA EMPRESA. (COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS
cC 25228503 (FERAFA GABRIEL GONZALEZ FLOREZ EN FORVACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE VERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 377642 - PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL [RPROBADO 0472026 12504 [CC 1121532386 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS GLIENTES Y ALOS OBJETIVOS DE | COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO)
LAEMPRESA. MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO
TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERGADOLOGICOS Y DE
C3 126226043 AN GABRIEL (GONZALEZ FLOREZ EN FORMAGION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEG GUE RESPONDAN A LAS 277644 DISERAR LAS GUERDO GON EL PLAN DE APROBADO 720042026 1250 (CC 1121832385 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETVOS DE
LA EVPRESA

MERGADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS|




Reporte de Juicios

de Evaluacion

Focha del Reporte
Ficha de Caracterizacién:

Cegigo:
Version:
Denor
Estado de la Ficha de Caracterizacién:

Fecha nicio:
Fecha Fin:
Modalidad de Forma
Regional;

Centro de Formacién:

7042026
3220809

621201

102

GESTION EMPRESARIAL

EN EJECUCION

2500712025

2410712027

PRESENCIAL

11- REGIONAL DISTRITO CAPITAL

9404 - CENTRO DE GESTION ADMINISTRATIVA

Tipo de Documento | NGmero de Documento_| Nombre [Apellidos Estado Competencia [Resuitado de Aprendizaje [Juicio de Evaluacion | Fecha y Hora del registro of

3 000236523 KELLY JOHANNA GATON NMOSQUERA ENFORMAGION |35 - PROVEGTAR EL WERGADO DE ACUERDO GON EL TIPG DE PRODUCTO | 277635 - DENTIFICAR SEGNENTOS DE WERGADO DE ACUERDG CON TIP0S | APROBADO ToI0A20%6 12212 (G 1121632388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA

3 000236523 KELLY JOHANNA GAON MOSQUERA ERFORMACION (5363 -PROVECTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TRO BE PRODUGTO [277666 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEVANDA DEL PRODUCTO 0 APROBADO o002 1221 (G 1121632388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS 10, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

E3 000236523 WELLY JORANNA CATON MOSQUERA ENFORWACION | S5ES - PROYEGTAR EL WERCADO DE ACUERDO CONEL TG DE PRODUGTO 277 nsvswwm tos PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO. TR0 12218 (GG 7121632388 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 Tov0aB3A2T [ANDRES FELPE TOLEDG GALEANG ENFORWAGION [ _PROVEGTAR ELERGADO DE ACUERDO CON'EL TIPD DE PRODUGTO | 277665 IDENTIFICAR SEGUENTOS DE WEFGADO OF ACUERDO CONTIPOS [RPROBA0 ToI0A20%6 1136 3 (G 1121632388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA

3 Tov0aB3A2T [ANDRES FELPE TOLEDO GALEANG ERFORMACION (5363 -PROVECTAR EL NERCADO DE AGUERDO CON EL TRO BE-PRODUGTO [277666 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 APROBADO ToI020%6 1136 3 (G 1121632388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 ToooeZT (ANDRES FELPE TOLEDG GALEANG ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277687 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO o002 1156 (GG 7121632365 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 000514514 DIANA CAROLIVA ZAVBRANG GONZALEZ ERFORWAGION [{9%5 PROVEGTAR ELVERGADO DE ACUERDO CON EL TIPD DE PRODUGTO | 277665 IDENTIFICAR SZGNENTOS DE WERGADO DF ACUERDO CONTIPGS [ RPROBA0 TAOA20%6 12,06 8 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

3 000514514 DIANA CAROLIVA ZAVBRANG GONZALEZ ENFORWAGION |95 - PROYECTAR EL NERGAD DE AGUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [277605 - DETCRINAR LAOFERTAY LADEVANOA OEL PRODUCTO O [APROBADO TAIOA20%6 1207 3 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS 0 Y CAPACIDAD DE

3 To00Ta DIANA GAROLINA ZAVBRANG GONZALEZ ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277697 - DETERMINAR L SYSERVICIOS. | APROBADO Talo20% 12073 (GG 7121632365 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 7000589607 VICHELL TATIANA BERNAL GASTRO ERFORWAGION [{9%5 PROVEGTAR ELVERGADO DE ACUERDO CON EL TIPD DE PRODUGTO | 277665 IDENTIFICAR SZGNENTOS DE WERGADO DF ACUERDO CONTIPGS [ RPROBA0 2042026 11,158 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

3 7000589607 VICHELL TATIANA BERNAL GASTRO ERFORMACION {9365 -PROVECTAR EL VERGADO DE ACUERDO CON EL TRO BE PRODUCTO [277666 - DETERMINAR LA OF ERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 [APROBADO 2042026 11158 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 To00859607 TICHELL TATIANA GERNAL GASTRO ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277687 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO o0 1115 (GG 7121632363 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 7000643693 SOFIA ALEJANDRA CONTRERAS ERFORWAGION [{9%5 PROVEGTAR ELVERGADO DE ACUERDO CON EL TIPD DE PRODUGTO | 277665 IDENTIFICAR SZGNENTOS DE WERGADO DF ACUERDO CONTIPGS [ RPROBA0 2042026 12058 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

3 7000543693 SOFIA ALEJANDRA CONTRERAS ERFORMACION {9365 -PROVECTAR EL VERCADO DE ACUERDO CON EL TRO DE PRODUCTO [277666 - DETERMINAR LA OF ERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 [APROBADO 2042026 12,058 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 To0043653 SOFIA ALEJANDRA CONTRERAS ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277687 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO ToI0a0% 1205 (GG 7121632363 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 e NATALA ANDREA BARRETO GARGIA ERFORWAGION [{9%5 PROVEGTAR ELVERGADO DE ACUERDO CON EL TIPD DE PRODUGTO | 277665 IDENTIFICAR SZGNENTOS DE WERGADO DF ACUERDO CONTIPGS [ RPROBA0 204202 11138 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

3 EEEE NATALA ANDREA BARRETO GARGIA ENFORWAGION [3965 - PROYECTAR EL NERGADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUGTO | 277605 - DETERMINAR LA OFERTA.Y LA DEVANDA DEL PRODUCTO G [APROBADO 204202 11138 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 e NATALIA ANDREA GARRETO GARGIA ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277687 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO T 1 (GG 7121632363 -VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 7003671626 SERGIO JAVIER VOLINA GUERRERO ERFORWAGION [19%5 PROVEGTAR ELVERGADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUGTO | 277665 IDENTIFICAR SZGNENTOS DE WEFGADO DF ACUERDO CONTIPGS [ RPROBA0 204202 11198 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

3 7003671626 SERGIO JAVIER VOLINA GUERRERO ERFORMACION {9363 -PROVECTAR EL VERCADO DE ACUERDO CON EL TRO BE PRODUCTO [277666 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 [APROBADO 2042026 11208 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 o067 Ta26 SERGID JAVIER VOLINA GUERRERO ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277687 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO TaoaZ0% 1120 (GG 7121632368 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 7007560436 VULV TATIANA VARTINEZ CARDENAS ENFORVAGION | 5385 - PROVECTAR EL IERGADO DE ACUERDO GON EL TG DE PRODUCTO [ 277605 - DENTIFICAR SEGNENTOS DE IERGADO DE ACUERDO GON TGS _| RPROBADG 2042026 1133 8 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

3 7007560436 VULV TATIANA VARTINEZ CARDENAS ENFORWAGION [3965 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUGTO [ 277606 - DETERMINAR LA GFERTA.Y LA DEVANDA DEL PRODUCTO G [APROBADO 2042026 11338 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 0756943 VUL TATANA VARTINEZ CARDENAS ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277657 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO T 15 (GG 7121632368 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 070200836 PAOLA ANDREA (CAGERES RIVERA ENFORVAGION | 5385 - PROVECTAR EL VERGADO DE ACUERDO GON EL TG DE PRODUCTO [ 217605 - DENTIFICAR SEGNENTOS DE IERGADO DE ACUERDO GON TGS | RPROBADG T2I0420%6 1221 3 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
C\cCourin Y pApACTEDISTIAS BE L AS neminABES Y ingine —_ |nc opAN TN v Dot s SoTaor crnne s oy

3 070200836 PAOLA ANDREA (CAGERES RIVERA ENFORWAGION [3965 - PROYECTAR EL NERGADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUGTO [ 277606 - DETERMINAR LA GFERTA.Y LA DEVANDA DEL PRODUCTO G [APROBADO 2042026 12218 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

3 ToT02096% ROLA ANDREA CAGERES RIVERA ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277637 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO o020 22T (GG 7121632368 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

i 7071090610 TOLAN DAVID VARON VANRIGUE ENFORVAGION | 5385 - PROVECTAR EL IERGADO DE ACUERDO GON EL TG DE PRODUCTO [ 277665 - DENTFICAR SEGNENTOS DE IERGADO DE ACUERDO GON TGS | RPROBADG 2042026 1147 & (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

i 7071090610 TOLAN DAVID VARON VANRIGUE ERFORMACION {5368 -PROVECTAR EL NERGADO DE AGUEFD0 CON EL TRO BE PRODUCTO (37768 - DETCRIMAR Ch o;sm VLAGENARDAOEL PRODUCTO O [APROBADO 2042026 1148 8 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS Y CAPACIDAD DE

i 7070810 TOLAN DAVID VARON VANRIGUE ENFORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 277637 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUGTOS ¥ SERVICIOS.__ | APROBADO o020z 1145 (GG 7121632368 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

i ToTaTiBEe TUAN DAVD VONTANA LOPEZ ENFORVAGION | 5385 - PROVECTAR EL IERGADO DE ACUERDO GON EL TG DE PRODUCTO [ 277665 - DENTFICAR SEGNENTOS DE IERGADO DE ACUERDO GON TGS | RPROBADG 2042026 1221 3 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

i ToTaTiBEe TUAN DAVD VONTANA LOPEZ ENFORWAGION [3965 - PROYECTAR EL NERGADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUGTO 277606 - DETERMINAR LA GFERTA.Y LA DEVANDA DEL PRODUCTO G [APROBADO 2042026 12218 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

i ToTaTIEEee TORN DAVD VONTANA [OPEZ ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277637 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO o020 22T (GG 7121632368 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

i 7074204208 AREN MARIANA TORRES VERGARA ENFORVAGION | 5385 - PROVECTAR EL IERGADO DE ACUERDO GON EL TG DE PRODUCTO [ 277665 - DENTFICAR SEGNENTOS DE IERGADO DE ACUERDO GON TGS | RPROBADG 2042026 1221 3 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
C\cCourin Y pApACTEDISTIAS BE LS nenABES Y inoine | nc opAn TN v bror s SoTaor crnne s oy

i 7074204208 AREN MARIANA TORRES VERGARA ENFORWAGION [3965 - PROYECTAR EL NERGADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUGTO 277606 - DETERMINAR LA GFERTA.Y LA DEVANDA DEL PRODUCTO G [APROBADO 204202 12218 (CC 1121832383 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

i ToTa209205 WAREN MARIANA TORRES VERGARA ENFORMAGION [ 3365 - PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO | 277637 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS, | APROBADO o020 22T (GG 7121632368 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | SEGUN TIPOS DE MERGADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

3 ToTast0zsT (ANDRES FELPE VARTINEZ PUENTES ENFORVACION | 2385 - PROVECTAR EL IERGADO DE ACUERDO GON ELTIP0 DE PRODUCTO [ 217665 - DENTFICAR SEGNENTOS DE NERGADO DE ACUERDO GON TOS | APROBADO Tal0a2026 12068 (GG 7121632388 - VIGTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA

3 ToTast0zsT (ANDRES FELPE VARTINEZ PUENTES R FORMACION {0368 -PROVECTAR EL VERGADO DE ACUERDO CON ELTRG BE PRODUCTO [377666 - DETERMINAR LA OFERTA LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO Taloa2026 12073 (GG 7121632388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

E3 ToTe31028T [ANDRES FELPE VARTINEZ PUENTE: ENFORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE AGUERDO CON EL TIFO E PROBUGTO [ 277657 - nmwwm RLOS PRECIS D 155 PRODUCTO! APROBADO TaIGA20% 1207 2 (CC 1121632388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS i RODUCTOS, NEDANTE LA APLIGAGION

3 B VONATAAN SNEGER CONTRERAS ENFORVACION [1985 - PROVECTAR ELVERGADO DE ACUERDO CON ELTIPO DE PRODUCTO | 277666 - IDENTFICAR SEGHENTOS DE WERCADO DE ACUERDO CONTIPOS | RPROBAO o002 11535 (GG 7121632388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA

3 B VONATAAN SNEGER CONTRERAS ENFORVAGION |23 - PROYECTAR EL NERGAD DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO | 277606 - DETERMINAR LA GFERTA.Y LA DEVANDA DEL PRODUCTO G APROBADO o002 11535 (GG 7121632388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENGIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

E3 07559376 YONATHAN SETDER CONTRERAS ENFORMACION | 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE AGUERDO CON EL TIFO DE PRODUGTO [ 277657 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUGTO: APROBADO 20202 1153 (CC 1121632388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO HERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMDORES Y USUARIOS [ SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE TAAPLIGAGION

3 ToTeaBIEE0 (TFONRY HERNANDO PARRA CARDENAS ENFORVACION | 2385 - PROVECTAR EL ERGADO DE ACUERDO GON ELTIP0 DE PRODUCTO [ 217605 - DENTIFICAR SEGNENTOS DE NERGADO DE ACUERDO GON TP0S | APROBADO ToI020%6 11194 (GG 7121632388 - VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
CCCoiIu Y PABACTEDICTIAS BE LS Ml RAGES ¥ Lotinine IR 0N T v brot s SoTaor Srinne s e o1

3 ToTeaBI6E0 TFONRY HERNAND: PARRA CARDENAS ERFORWAGION 5565 PROVECTAR EL IERGA0 OE ACUERDO CON L T D= PRODUSTO 217695 - DETERINAR LAOFERTA Y LADENANOA OEL PRODUCTO O APROBADO Toi0a20%6 11204 (GG 7121832388 -VICTOR ALFONSO SALGEDO FERRERA
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS IAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE




cc 1018463680 [ JHONNY HERNANDO PARRA CARDENAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1019602177 [ALISON JULIANA MARIN LARA EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TPPO DE PRODUCTO

cC 1019602177 [ALISON JULIANA MARIN LARA EN FORMACION Sons - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDO CON EL TIPS D PRODUSTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 7019602177 [ALISON JULIANA MARIN LARA EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1022999219 [JORGE NICOLAS PANTOJA RIVAS EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TPPO DE PRODUCTO

cC 1022999219 [JORGE NICOLAS PANTOJA RIVAS EN FORMACION So0s - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDO CON EL TIPS D PRODUSTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 7022906215 [JORGE NICOLAS PANTOIA RIVAS EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1023056724 CARLOS EDUARDO [ARANGO OCAVPO EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TPPO DE PRODUCTO

cC 1023056724 CARLOS EDUARDO [ARANGO OCAVPO EN FORMACION 5365 PROVECTAR EL NERGADO DE AGUERDO GON EL TO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 7023958724 CARLOS EDUARDO ARANGO OCAMPO EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1023960203 HEIDY DAYAN/ MANTILLA GAMBOA. EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TPPO DE PRODUCTO

cC 1023960203 HEIDY DAYAN/ MANTILLA GAMBOA. EN FORMACION Sons - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDO CON EL TIPS D PRODUSTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 7023960203 FEIDY DAVANA MANTILLA GAMBOA. EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1024589965 EDINSON (CARVAJAL GUTIERREZ EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

cC 1024589965 EDINSON (CARVAJAL GUTIERREZ EN FORMACION SoRs - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDD CON EL TIP0 D PRODUGTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 7024568965 EDINSON (CARVAJAL GUTIERREZ EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 031652327 [VERALDY VALENTINA CACHAY LOPEZ EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

cC 031652327 [VERALDY VALENTINA CACHAY LOPEZ EN FORMACION 5365 PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO GON EL TIO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC T031652327 VERALDY VALENTINA CACHAY LOPEZ EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

i 034324464 JESUS MORENO MORENO EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

i 034324464 JESUS MORENO MORENO EN FORMACION SoRs - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDD CON EL TIP0 D PRODUSTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

T T034324464 JESUS MORENO MORENO EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1063483971 JASVEIDYS FLOREZ ARIAS EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

cC 1063483971 JASVEIDYS FLOREZ ARIAS EN FORMACION SoRs - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDD CON EL TIP0 D PRODUGTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 706348371 JASVEDYS FLOREZ ARIAS EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 1065013855 [ADRIANA ALEJANDRA ORTEGON AROCA EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

cC 1065013855 [ADRIANA ALEJANDRA ORTEGON AROCA EN FORMACION 5365 PROYEGTAR EL NERGADO DE AGUERDO GON EL TPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC T065913855 [RDRIANA ALEJANDRA ORTEGON AROCA EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

i 075541492 [ANDREA PEREZ POLANIA EN FORMACION 3355 - PROYECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

i 075541402 [ANDREA PEREZ POLANIA EN FORMACION SoRs - PROVECTAR ELNERCADO DE AGUERDD CON EL TIP0 D PRODUGTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

i 075541402 [ANDREA PEREZ POLANIA EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

i 106778566 JUAN DAVID ROJAS CRIOLLO EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

i 106778566 JUAN DAVID ROJAS CRIOLLO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

i 06778566 [JUAN DAVID ROJAS CRIOLLO EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 26121127 MANUEL JAVIER AGUAS MONTES EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL NERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
A ccouriny creacTeoicricas et s cowenunARES Vs noine

cC 126121127 MANUEL JAVIER AGUAS MONTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC T2s121127 WANUEL JAVIER AGUAS MONTES EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC 53114348 JOLY NATALY HERRERA GRANDE EN FORMACION 5365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUGTO

cC 53114348 JOLY NATALY HERRERA GRANDE EN FORMACION oRs ROV CTAR ELNERCADS DE AGUERDD CON ELTIe0 D PRODUGTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

cC EEED [JULY NATALY HERRERA GRANDE EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

Ei 5903064 JOSE RAVIREZ SILVA EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

Ei 5903064 JoSE RAVIREZ SILVA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

E3i 90364 JoSE RAMIREZ SIL EN FORMAGION 3365 - PROYECTAR EL MERGADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO

0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

|APROBADO

12/04/2026 11.20

CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

S7e05 - DENTFIGAR SEGMENTOS DE WERCADO DE ACUERDO CON TIPOS

APROBADO

1210472026 11.33 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

7% DETERMINAR LA OFERTAY LA DEVANDA DEL PRODUCT G
10, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

APROBADO

1210472026 11.33 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

e nsvswwm tos PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

200472026 1133 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277595 IDENTIF\CAR SEGMENTOS DE WERCADO DE ACUERDO CON TIPOS

APROBADO

TaI04/2026 12.06 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

7% DETERMINAR LA OFERTAY LA DEVANDA DEL PRODUCT D
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

APROBADO

TaI04/2026 12.07 a

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

77607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

TaI04/2026 12.07 a

[CC 11218323688 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277595 TOENTIFIGAR SEGENTOS DE MERCADO DE AGUERDO CON TPOS

APROBADO

210472026 12.29 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

37606 DETERMINAR LA OFERTA ¥ LADEVANDA DEL PRODUCTO O
O Y CAPACIDAD DE

APROBADO

210472026 12.29 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

JCTOS Y SERVICIOS,
SEGUN TP0s b8 MERCADOS o PRODUCTOS MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/04/2026 12.29 3

[CC 11218323688 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

S7e05 - DENTFIGAR SEGMENTOS DE WERCADO DE ACUERDO CON TIPOS

APROBADO

20042026 11.15 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

7% DETERMINAR LA OFERTAY LA DEVANDA DEL PRODUCT D
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

APROBADO

20042026 11.15 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

77607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/04/2026 11.15 3

[CC 11218323688 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277595 IDENTIF\CAR SEGMENTOS DE WERCADO DE ACUERDO CON TIPOS

APROBADO

20042026 11.15 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

0% DETERMINAR LA OFERTAY LA DEVANDA DEL PROBUCTO G
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

200472026 1115 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/0472026 11.15 3

[CC 1121632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277595 TOENTIFIGAR SEGVENTOS DE MERCADO OE ACUERDO CON TIFOS

[APROBADO

TaI04/2026 12.06 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

377666 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEVANDA DEL PRODUGTO 0
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

TaI04/2026 12.07 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

TaI04/2026 12.07 a

[CC 1121632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

S7605 - DENTFIGAR SEGMENTOS DE WERCADO DE AGUERDO GON TIPS

[APROBADO

200472026 12.21 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

0% DETERMINAR LA OFERTAY LA DEVANDA DEL PROBUCTO G
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

200472026 12.21 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/04/2026 12.21 2

[CC 1121632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277595 IDENTIF\CAR SEGMENTOS DE WERCADO DE AGUERDO GON TIPS

[APROBADO

T2/0472026 1147 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

0% DETERMINAR LA OFERTAY LA DEVANDA DEL PROBUCTO G
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

T2/0472026 1148 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/04/2026 1148 a

[CC 1121632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277595 TOENTIF IGAR SEGVENTOS DE MERCADO OE ACUERDO CON TIFOS

[APROBADO

200472026 11,15 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

377666 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEVANDA DEL PRODUGTO 0
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

200472026 11.15 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/0472026 11.15 3

[CC 1121632368 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

S7605 - DENTFIGAR SEGMENTOS DE NERCADO DE ACUERDO CON TIPOS|

[APROBADO

T2/0472026 1147 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277656 DETERMINAR LA OFERTA ¥ LADENANDA DEL PRODUCTO G
Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

210472026 1148 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/04/2026 1148 a

[CC 1121632366 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277695 TDENTIFICAR SEGNENTOS DE MERGADO DE ACUERDO CON TIPS

[APROBADO

410412026 12.06 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

377666 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUGTO 0
SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

TaI0412026 12.07 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277667 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUGTOS Y SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

Tal04/2026 12.07 a

[CC 1121632366 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277605 - IDENTIFICAR SEGNENTOS DE MERGADO DE ACUERDO CON TIPS

A Born T v oo aruw ceTaD crinne ex el 1o

APROBADO

210472026 11.47 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

377666 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUGTO 0

SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

210472026 1148 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277607 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/04/2026 1148 a

[CC 1121632366 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277605 - IDENTIFICAR. SEGMENTOS DE TIERCADO DE ACUERDO CON TPOS

APROBADO

210472026 12.10 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

o0 DL TERMAR LA OFERTAY LA DEVANOA DEL PRODUCTO G

SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

210472026 12.10 3

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

e nzrzwmk LS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS,
RODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

T2/0472026 12.10 3

[CC 1121632366 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277695 TDENTIFICAR SEGNENTOS DE MERGADO DE ACUERDO CON TIPS

APROBADO

410412026 12.06 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

377666 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUGTO 0

SERVICIO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE

[APROBADO

TaI0412026 12.07 &

[CC 1121832388 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

277667 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUGTOS Y SERVICIOS,
SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

APROBADO

Tal04/2026 12.07 a

[CC 1121632366 - VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA




TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO DE GESTION ADMINISTRATIVA

FECHA INICIAL: 01/04/2026 00:00:00

FECHA FINAL:  30/04/2026 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 3142491 - GESTION EMPRESARIAL

ADMINISTRAR LA SALUD OCUPACIONAL DE ACUERDO CON
LA NORMATIVIDAD TECNICA LEGAL VIGENTE Y LAS
POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

CONTABILIZAR OPERACIONES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS VIGENTES Y LAS POLITICAS ORGANIZACIONALES.

CONTROLAR LOS INVENTARIOS SEGUN INDICADORES DE
ROTACION Y METODOS DE MANEJO.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.
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Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  constitucion politica y los convenios internacionales.

FACILITAR EL SERVICIO A LOS CLIENTES INTERNOS Y
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EXTERNOS DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

GENERAR PROPUESTAS DE MEJORAMIENTO DEL
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AMBIENTE ORGANIZACIONAL DE ACUERDO CON LA
FUNCION DE LA UNIDAD ADMINISTRATIVA.

INTERVENIR EN EL DESARROLLO DE LOS PROGRAMAS DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MEJORAMIENTO ORGANIZACIONAL QUE SE DERIVEN DE LA
FUNCION ADMINISTRATIVA

ORGANIZAR EVENTOS QUE PROMUEVAN LAS RELACIONES
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES, TENIENDO EN CUENTA EL OBJETO
SOCIAL DE LA EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE INDIQUEN OPORTUNIDADES DE
NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS

DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA

DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO
MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS
Y DE PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

PROCESAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: NECESIDADES DE LA ORGANIZACION
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 6,70

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 3170472 - GESTION EMPRESARIAL

ADMINISTRAR LA SALUD OCUPACIONAL DE ACUERDO CON
LA NORMATIVIDAD TECNICA LEGAL VIGENTE Y LAS
POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

11/05/26 17:36

Page 3 of 13




« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

CONTABILIZAR OPERACIONES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS VIGENTES Y LAS POLITICAS ORGANIZACIONALES.

CONTROLAR LOS INVENTARIOS SEGUN INDICADORES DE
ROTACION Y METODOS DE MANEJO.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

FACILITAR EL SERVICIO A LOS CLIENTES INTERNOS Y
EXTERNOS DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

GENERAR PROPUESTAS DE MEJORAMIENTO DEL
AMBIENTE ORGANIZACIONAL DE ACUERDO CON LA
FUNCION DE LA UNIDAD ADMINISTRATIVA.

INTERVENIR EN EL DESARROLLO DE LOS PROGRAMAS DE
MEJORAMIENTO ORGANIZACIONAL QUE SE DERIVEN DE LA
FUNCION ADMINISTRATIVA

ORGANIZAR EVENTOS QUE PROMUEVAN LAS RELACIONES
EMPRESARIALES, TENIENDO EN CUENTA EL OBJETO
SOCIAL DE LA EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
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DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE INDIQUEN OPORTUNIDADES DE
NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS

DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA

DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO
MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS
Y DE PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

PROCESAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: NECESIDADES DE LA ORGANIZACION

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 10,70
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DE APRENDIZAJE:

EMPRENDEDOR

LA NEGOCIACION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 3318664 - ASISTENCIA ADMINISTRATIVA .

APLICAR PRACTICAS DE PROTECCION AMBIENTAL,
SEGURIDAD Y SALUD EN EL TRABAJO DE ACUERDO CON
LAS POLITICAS ORGANIZACIONALES Y LA

Atender clientes de acuerdo con procedimiento de servicio y
normativa

DESARROLLAR PROCESOS DE COMUNICACION EFICACES
Y EFECTIVOS, TENIENDO EN CUENTA SITUACIONES DE
ORDEN SOCIAL, PERSONAL Y PRODUCTIVO.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

Elaborar documentos de acuerdo con técnicas y normativa

Enrique Low Murtra-Interactuar en el contexto productivo y social
de acuerdo con principios éticos para la construccion de una
cultura de paz.

Fomentar cultura emprendedora segun habilidades y
competencias personales

RA1. ESTABLECER CARACTERISTICAS Y COMPETENCIAS EMPRENDEDORAS PERSONALES DE ACUERDO CON SUS
POTENCIALIDADES, OBJETIVOS Y EL ENTORNO

RA2. APROPIAR EL PROCESO DE TOMA DE DECISIONES PERSONALES EN SU COTIDIANIDAD, SEGUN EL COMPORTAMIENTO

RA3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA E INNOVADORA SEGUN ESTRATEGIA EMPRENDEDORA

RA4. RELACIONAR LA IMPORTANCIA DE LA NEGOCIACION CON EL EMPRENDIMIENTO SEGUN LAS NECESIDADES Y ELEMENTOS DE
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GENERAR HABITOS SALUDABLES DE VIDA MEDIANTE LA
APLICACION DE PROGRAMAS DE ACTIVIDAD FiSICA EN LOS
CONTEXTOS PRODUCTIVOS Y SOCIALES.

INTERACTUAR EN LENGUA INGLESA DE FORMA ORAL Y
ESCRITA DENTRO DE CONTEXTOS SOCIALES Y LABORALES
SEGUN LOS CRITERIOS ESTABLECIDOS POR

Razonar cuantitativamente frente a situaciones susceptibles de
ser abordadas de manera matematica en contextos laborales,
sociales y personales.

Reconocer recursos financieros de acuerdo con politica y
normativa contable

Registrar informacién de acuerdo con normativa y procedimiento
técnico

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

Tramitar documentos de acuerdo con procesos técnicos y
normativa

Utilizar herramientas informaticas de acuerdo con las
necesidades de manejo de informacién

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 4,00
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FICHA
DE APRENDIZAJE:

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

3170473 - GESTION EMPRESARIAL

ADMINISTRAR LA SALUD OCUPACIONAL DE ACUERDO CON
LA NORMATIVIDAD TECNICA LEGAL VIGENTE Y LAS
POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

CONTABILIZAR OPERACIONES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS VIGENTES Y LAS POLITICAS ORGANIZACIONALES.

CONTROLAR LOS INVENTARIOS SEGUN INDICADORES DE
ROTACION Y METODOS DE MANEJO.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

FACILITAR EL SERVICIO A LOS CLIENTES INTERNOS Y
EXTERNOS DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

GENERAR PROPUESTAS DE MEJORAMIENTO DEL
AMBIENTE ORGANIZACIONAL DE ACUERDO CON LA
FUNCION DE LA UNIDAD ADMINISTRATIVA.

INTERVENIR EN EL DESARROLLO DE LOS PROGRAMAS DE
MEJORAMIENTO ORGANIZACIONAL QUE SE DERIVEN DE LA
FUNCION ADMINISTRATIVA
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ORGANIZAR EVENTOS QUE PROMUEVAN LAS RELACIONES
EMPRESARIALES, TENIENDO EN CUENTA EL OBJETO
SOCIAL DE LA EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE INDIQUEN OPORTUNIDADES DE
NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS

DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA

DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO
MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS
Y DE PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

PROCESAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LAS
NECESIDADES DE LA ORGANIZACION

PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 10,70

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 3229809 - GESTION EMPRESARIAL

ADMINISTRAR LA SALUD OCUPACIONAL DE ACUERDO CON
LA NORMATIVIDAD TECNICA LEGAL VIGENTE Y LAS
POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

CONTABILIZAR OPERACIONES DE ACUERDO CON LAS
NORMAS VIGENTES Y LAS POLITICAS ORGANIZACIONALES.

CONTROLAR LOS INVENTARIOS SEGUN INDICADORES DE
ROTACION Y METODOS DE MANEJO.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.
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FACILITAR EL SERVICIO A LOS CLIENTES INTERNOS Y
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EXTERNOS DE ACUERDO CON LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

GENERAR PROPUESTAS DE MEJORAMIENTO DEL
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AMBIENTE ORGANIZACIONAL DE ACUERDO CON LA
FUNCION DE LA UNIDAD ADMINISTRATIVA.

INTERVENIR EN EL DESARROLLO DE LOS PROGRAMAS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MEJORAMIENTO ORGANIZACIONAL QUE SE DERIVEN DE LA
FUNCION ADMINISTRATIVA

ORGANIZAR EVENTOS QUE PROMUEVAN LAS RELACIONES
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES, TENIENDO EN CUENTA EL OBJETO
SOCIAL DE LA EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

DEFINIR EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA DATOS Y ESTADISTICAS DE GESTION Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, REALIZANDO UN DIAGNOSTICO DE MERCADOS QUE INDIQUEN OPORTUNIDADES DE
NEGOCIOS UTILIZANDO SOFTWARE ESPECIALIZADO EN PROYECCIONES DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS

DETERMINAR LOS INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE ACUERDO CON LOS PLANES DE MERCADEO TENIENDO EN
CUENTA EL CUMPLIMIENTO DE METAS LOGRADAS EN UN PERIODO DE TIEMPO CON BASE EN LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA

DISENAR LAS ESTRATEGIAS DE ACUERDO CON EL PLAN DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA PRODUCTOS Y SERVICIOS Y EL
COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES, LA GESTION DE VENTAS Y LAS METAS FIJADAS POR LA ORGANIZACION.

PREPARAR LOS INFORMES RELACIONADOS CON EL COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR TENIENDO EN CUENTA EL CONTEXTO
MERCADOLOGICO, ELABORANDO EL PLAN DE ACCION DE MERCADEO TENIENDO EN CUENTA LAS TECNICAS MERCADOLOGICOS
Y DE PLANEACION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS FIJADOS POR LA EMPRESA.

PROCESAR LA INFORMACION DE ACUERDO CON LAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: NECESIDADES DE LA ORGANIZACION

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL
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PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 4,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 36,10

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS
01/04/2026 30/04/2026 OTROS 123,00

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 123,00
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INSTRUCTOR: VICTOR ALFONSO SALCEDO HERRERA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO DE GESTION ADMINISTRATIVA
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