CODIGO: GE-FO-033 UT SENCOFESCO

VERSION: 01 SISTEMA INTEGRADO DE GESTION

FECHA: AGOST02025 FORMATO DE RADICACION

Asunto: PLAN DE TRABAJO DE DOS (2) MESES PARA LA
IMPLEMENTACION DE ESCUELAS DE CAMPO,
PROCESOS DE EXTENSIONISMO, ENTREGA DE INSUMOS
Y ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION

1. 1. ESCUELA DE CAMPO No. 4 (Semana 1)
Eje tematico: Marketing y estructuracion del plan de negocio
° Objetivo

Fortalecer capacidades de los beneficiarios en mercadeo, servicio al cliente y
estructuracion de planes de negocio, incorporando herramientas de marketing
digital para mejorar la comercializacién de productos rurales.

° Temas a desarrollar

« Mercadeo y servicio al cliente

« ldentificacion de mercados y segmentacién de clientes

o Propuesta de valor diferenciada

« Marketing digital aplicado a unidades productivas (redes sociales y
catalogos digitales)

« Construccion de catdlogos de productos

° Actividades

« Desarrollo de taller teérico—practico con productores rurales

« Ejercicios de identificacidon de cliente objetivo y analisis de mercado

« Construccion guiada del plan de negocio con acompafiamiento técnico
de la ULATA y equipo contratista

« Disefo preliminar de catdlogo de productos y servicios por unidad
productiva
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° Productos esperados

« Planes de negocio estructurados por cada unidad productiva
« Catdlogos preliminares de productos (digitales o impresos)
« Registro de asistencia y evidencias pedagdgicas

FASE DE EXTENSIONISMO — DIAGNOSTICO (Semanas 2 y 3)
« Objetivo

Identificar el estado actual de las unidades productivas mediante visitas
técnicas que permitan establecer necesidades, potencialidades y lineamientos
para la formulacién de los paquetes tecnolégicos.

Semana 2 - Visita técnica No. 1 (Diagndstico inicial)
1. Actividades

« Visitas a las 27 unidades productivas seleccionadas
« Aplicacién de instrumentos de diagndstico rural participativo
« ldentificacion de:
o Fortalezas productivas
o Debilidades técnicas y organizacionales
o Oportunidades de mercado
o Amenazas del entorno (DOFA)
« Verificacion de cumplimiento de requisitos y aval de la CAR

=  Productos

o 27 diagndsticos individuales consolidados
« Informe técnico de visita No. 1
« Registro fotografico y georreferenciado de unidades productivas




CODIGO: GE-FO-033 UT SENCOFESCO

VERSION: 01 SISTEMA INTEGRADO DE GESTION

FECHA: AGOST02025 FORMATO DE RADICACION

Semana 3 - Consolidacion diagndstica y estructuracion técnica

« Actividades

« Sistematizacion de la informacion recolectada en campo

« Definicidon preliminar de paquetes tecnoldgicos por unidad productiva

« Avance en la formulacion de planes de negocio

o Continuacién del estudio de mercado para insumos (minimo 3
cotizaciones por componente)

« Analisis de precios de referencia y canasta de insumos

«  Productos

« Propuesta técnica de insumos por unidad productiva
« Borrador de plan financiero operacional
« Matriz consolidada de necesidades productivas

FASE DE APROBACION Y COMPRA DE INSUMOS (Semanas 5 y 6)
° Objetivo

Garantizar la viabilidad técnica, financiera y administrativa de los paquetes
tecnolégicos mediante la revision y aprobacion del comité técnico.

° Actividades

« Elaboraciény presentacion de planes financieros por unidad productiva
« Consolidacion de cotizaciones (minimo tres por cada insumo o paquete)
« Presentacion oficial ante comité técnico

« Ajustes técnicos y presupuestales segun observaciones del comité

« Aprobacidn final de los planes y paquetes tecnoldgicos

« Inicio del proceso de adquisicion de insumos
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° Productos

« Planes de negocio y financieros aprobados

« Actas de comité técnico

« Estudio de mercado consolidado

« Ordenes de compra o documentos de adquisicién

FASE DE EXTENSIONISMO - SEGUIMIENTO (Semanas 6y 7)
° Objetivo

Evaluar la implementacion inicial de los paguetes tecnoldgicos y el impacto en
las unidades productivas, asegurando el uso adecuado de los insumos
entregados.

Visita técnica No. 2

° Actividades

« Verificacion en campo del uso de insumos entregados
« Evaluacidn del impacto inicial en la produccion

« Identificacion de mejoras técnicas requeridas

« Acompanamiento y asistencia técnica personalizada

Productos

o Informes de seguimiento por unidad productiva
« Registro de evidencias fotograficas comparativas
« Recomendaciones técnicas de mejora productiva
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FASE DE ENTREGA DE INSUMOS (Semanas 7 y 8)
° Objetivo

Implementar los paquetes tecnolégicos definidos en los planes de negocio,
fortaleciendo la capacidad productiva de las unidades rurales.

° Actividades

« Entrega formal de insumos y paquetes tecnoldgicos

« Capacitacién en el uso adecuado de los insumos entregados
« Registro de entrega mediante actas firmadas

« Evidencia fotografica y documental del proceso

° Productos

« 27 unidades productivas con insumos entregados
« Actas de entrega firmadas

« Soportes fotograficos y documentales

« Registro consolidado de implementacion

FASE DE EVENTOS Y COMERCIALIZACION (Semana 8)

ENCUENTRO DE NEGOCIOS - PRODUCCION RURAL Y
RESTAURANTES
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Agradecemos la atencion prestada a la presente solicitud y quedamos atentos a

cualquier observacion o requerimiento adicional.

Atentamente,

KAREN KATHERINE RODRIGUEZ RODRIGUEZ
C.C 40.342.543

Representante Legal




