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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta |

Respuesta

IéEI capital semilla corresponde al solicitado? [

B

iComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

S Ll

‘aHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ||

(1

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta J| Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? b

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 7!

(Célculo de costos) .

|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr J J
|&Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil? ” Ll/ e 57, SPT ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta " Respuesta ‘

£Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

;”:2’_}? 3'/1-0'1 C :7"7?‘/

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacidn de estrategia de precios)

v

| —

|é_l.a formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? Jf ypndey  weaf

Retos Actuales y Préximos Pasos

| Categoria || Principal Dificultad o Reto ( Hoy)Jl Apoyo Requerido J_
| Operacién (Producir/Entregar) || ” J
[ Ventas y Clientes || ”7 Jl

‘ Administracién y Dinero 4”?79“ Gy P STGECS 0 ,y’ww“

£

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Aj'ustes: Necesita mej'orar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién:

(2 faes

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta | Respuesta |

‘EEI capital semilla corresponde al solicitado? ” S J

¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

I(’,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” by T

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

b P89/ lad aIJ‘:\

| Pregunta “ Respuesta I

¢ Esta registrando todas sus ventas y gastos? j“z _|]

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5 ¥ l

(Célculo de costos) #

[éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” S ‘

‘.-'_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” CTrtidad ‘

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

J Pregunta || Respuesta I

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? p J

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 10—~ 10nr)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? 0

(Evaluacion de estrategia de precios)

|¢'_La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? H Wyasrr  -uf |

Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido J

] Operacién (Producir/Entregar) “7 ” _]

[ Ventas y Clientes ]r J ]
Administracién y Dinero Poca & enyni V700 ce.bn drt Bordd )7/'

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: (2720

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento rea
de la unidad productiva.

| Pregunia I Respueis{a

|¢',EI capital semilla corresponde al solicitado? ” S

iCémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

prooucctss mar £ oy 105

|¢:Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jr N

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativi,
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

] Pregunta Jr Respuesta
laEsta' registrando todas sus ventas y gastos? Jr __*f( _

Sabe cuénto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? - __ -
ﬁa’lculo de costos) - 37 e
Esta’ separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jﬁ L,['{ -
lEJué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? ”‘ -Z'f_;é'a_t;-? LN B

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

L Pregunta J’ Refspueste

Queé i 3 a ientes?

ot el Eninne e, fone  feealss
+8u precio de venta ec ol miema gua antss de [a formacion? Py

(Evaluacion de estrategia de precios) ___p__ =
[&La formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? Jr [/c»:mqg/_ _______ij
Retos Actuales y Proximos Pasos ———
[ Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)J( Apoyo_ E'Eq_wg."ij,(f__
I Operacion (Producir/Entregar) “ 4” SE—
r Ventas y Clientes 4” Jr —— .
] Administracién y Dinero J‘ p&m o L 0] fr geses IL i i____ i :

Conclusién

Estado Beneral de la Unidad Pradustival

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: N— il
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: g2 i

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento rea

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta R
[;_EI capital semilla corresponde al solicitado? "; Sr
éCoémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? <
. s : 7 ef P R i
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) m-//p B Z/_ -

l.—',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? JI £

Foco de la Formacion: Aplicaciéon de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operatives

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacit‘m Empresarla“
| Pregunta ” Respuesta
|¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? ‘L B _{ L
iSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f{ " |
(Calculo de costos) T -
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? IL s e
Ic'Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? __” _ Q_’Q_;f Hex
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Praglints Respugata
S : Z 3 ™ )
e el e g Perrey  S2 Bl
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? Ao
(Evaluacion de estrategia de precios) e TS
|.5La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? IL __3/31'7-9@-* L /r'yzf_a{ .
Retos Actuales y Proximos Pasos _ B B
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hov)Jr Apoyo Requerids

I Operacion (Producir/Entregar) ‘“

|
Ventas y Clientes 4”7 E—

r Administracién y Dinero “ZC{/? Sipmint SR et en “ i -

iy e
Conclusién
Estado General de [a Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: B =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: [
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: e

Fecha: 4“-'/7/0@)'

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de inversidn para el fortalecimiento res

de la unidad productiva. -

Pregunta ” Respuesia S
¢El capital semilla corresponde al solicitado? |r ) —
iComo da i i io? = ;
¢C le ha ayu 'd.o el cagltal sgmllla al'negocm g jos ciols o5 b
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) i

[éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? Jr A S

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operatives

y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta Jr Respuesta

|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? Jl P B ___: -

:Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? =

(Calculo de costos) S

[aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr = ’ _ R

[('_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jl (/f_{/?ﬁ,_@_gﬁ__ .

Marketing y Ventas (Formacién Comercial) -

| Pregunta Ir Respuesta —

E:é estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? o

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Zever  JSa ”.’4’_{:{::“__

éSu precio de venta es el mismo que antes de |a formacién? — “

(Evaluacion de estrategia de precios) _ R

Ie,La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? Ve e __f'_’zﬂ?/'}g@_ o

Retos Actugles y Proximos Pasos R
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) || ApoyoReguerido

[ Operacion (Producir/Entregar) Jl DY wtrr  pripv ¢<roh ]r S0

[ Ventas y Clientes H jlﬁ - — __ _::__ |
L Adrministracién y Dinero J[ JI— .

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Rien: Alto cumplimiento: - i N
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: —
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: - B }

Fecha: /2 /LaZf

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

Nombre del emprendedoria | 20(p, Valzce cAinm e
No.de Documento deidentidad | e 5554 . -

Barrio Vi llrr we Ari i) 7 _ N
Nombre del emprendimiento /KD SO Y é’mfb/—? 1900 n benoicicn?

et

|

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘ Pregunta ” Respuesta l
[."_El capital semilla corresponde al solicitado? || sl __J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? a /)

g B
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) meyo) ewllorbd
¢Ha realizades al ues adecuado del eapital semilla? Iy

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta |[ Respuesta ‘
IF_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” Yt l
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ;

(Calculo de costos) f’l =
[aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? " (i J
‘aQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” AAhorre j
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta I Respuesta |

¢Qué estrategias nuevas estad usando para atraer clientes?

: : ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Reps)  Soerofers

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? Ao
(Evaluacién de estrategia de precios)

Iél.a formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ‘r Vevne, mmor

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido ]
| Operacién (Producir/Entregar) ‘[ prenvee Fen H s J
| Ventas y Clientes Jr ” —|
| Administraciéon y Dinero ” “7 I

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alertai Desviacion en ¢l uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: ___

Fecha: /?7' 1/%‘7’}'

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘ Pregunta ||

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado? I

7

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

‘.{Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

K s

]

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

L Pregunta || Respuesta l
Ii_Esta'l registrando todas sus ventas y gastos? ” J, l
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? " /

(Calculo de costos)

|:'_Esta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? ‘r S |
|é,Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? H /"VJZ/”?_ I
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta ” Respuesta |

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

ot ¢/00n®?

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de Precios,

V{2

|E_La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? H

LPHIPT L To

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria JI Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido I
| Operacion (Producir/Entregar) l[ H J
| Ventas y Clientes H ” |
I Administracion y Dinero Jl;% (A roiip [l fon Sy Dttty I L |

Conclusion

Estado Gencral 46 [a Mnidad Produsiivai

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: (2/2918

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a
No. de Documento de identidad
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Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ”

Respuesta !

|¢',EI capital semilla corresponde al solicitado? H

g, ]

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

P30y Cabitul

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

i

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta l
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ o -

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? i .
(Calculo de costos) ]
iaEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” L JI

2 =

[éQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” _Z,'(,j,‘,; S :
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) .
I Pregunta Jl Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? /

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Ty ~ 91 0 )

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Lo

|éLa formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ||

(Lo fo! pior

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

| Operacién (Producir/Entregar)

o flar 14 fu timraa JL

L,

Ventas y Clientes

I Administracion y Dinero " |r

|

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formaciaon:

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta “ Respuesta

|
|¢'_EI capital semilla corresponde al solicitado? |r ¥ _ __I

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

Incn o
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) ol R

\&_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? “ i ' 1

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta | Respuesta |
|.-‘_Esta' registrando todas sus ventas y gastos? H 5’ ,_____1_
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Iy, ‘
(Calculo de costos) g |
= : > S ' l
¢Esta separando el dincro del negocio de sv dinero persenal? I |
|£,(1ué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” CL) v J
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
‘ Pregunta H Respuesta _J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ?, , ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Gy g 0 f - |
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? /?, o ]
(Evaluacion de estrategia de precios)

éla formacién le ayuclt’: a vender mas o a vender rnej'lbr;l Mo,-,,//w i ___l

Retos Actuales y Proximos Pasos
l Categoria Jﬁrincipal Dificultad o Reto (Hoy) J[ Apoyo Requerido J

r Operacion (Producir/Entregar) J[ “

|

__
| Ventas y Clientes || o ]
[ Administracién y Dinero “ Fpla ademnibfince se ) Dhprnd Jr J
Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: .
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en;
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: a

Fecha: ot Wy & ¥

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a ,Va‘/ m()(faﬁ; (;‘dﬂ_g,ézg_ﬁgmm&ffa_i

No. de Documento de identidad /w 2 9‘/3 28¢

Barrio

Nombre del emprendimiento -M'm.cfg{:q/ 7 Af? Le ﬁéﬂﬂ,g %F_%% o = _;___ .

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta |

Respuesta

I.-‘_EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

5

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mads rapido, mejor calidad, mas ventas)

hwf  paf

I.-'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

7

Foco de |a Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

I Pregunta || Respuesta J
IaEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” JT' ]
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; ‘
(Calculo de costos) Ji B
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? ﬁ _J_
IéQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? || 7/ YGrdr T i
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta ” Respuesta j

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

ey Fpcsales

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Ao

|.a'_La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? Jl V/;, SAr al
Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido _ ‘
| Operacion (Producir/Entregar) ” Jl ) 1'
| Ventas y Clientes Ippmcnse 2 Lowges [ L |

| Administracion y Dinero ” ”

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alte cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: te/ 2024

Firma del emprendedor

me :‘7{ [ w 53L~n "3"" o
Ao0 '7?!712}85
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedora | Lo, /Y £, e
No. de Documento de identidad | / il o
Barrio Aory
Nombre del emprendimiento /9’/;/&’;3_( yA o B )

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

{ Pregunta || Respuesta 4]
F‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” 3 ~ T
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? |

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) ”“’"J bonTas

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? 5 -

Foco de la Formacion: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestién.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

{ Pregunta I Respuesta |
[é_Esté registrando todas sus ventas y gastos? H Pt l
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 7y

(Célculo de costos)

Ic‘_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H e ’_ ;J
|é(1ué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? H 7 EL,'/q arj ]
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta H Respuesta }
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? _
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Vvl angv)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) ﬂ"‘;

¢La formacion le ayudo a vender mds o a vender mejor? vinvn P for

Retos Actuales y Proximos Pasos

r Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido |
| Operacion (Producir/Entregar) ” IL 1
| Ventas y Clientes ]];th_“__n s I Uifonge ” X :]!

| Administracion y Dinero H ”

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: —

Fecha: 7? / 7014

Firma del emprendedor

iseth gpnn
1041434236
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VISITA DE SEGUIMIENTO

{E‘
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| Nombre del emprendedor/a S,m/ ﬁmén /‘Ciz.ﬁf/? f s

No. de Documento de identidad /mz/qgg 330/

Barrio

Nombre del emprendimiento 7/07”;‘){;56) ,;7'/;; M

o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta l
|r'_El capital semilla corresponde al solicitado? Jl }3‘ ]
¢{Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ‘
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) Z"ﬁé’/d(r’ L f Zﬁ?//c.‘-’ |
|.-'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 2 ]

Foco de Ia Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Recpuesta _
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ]] .}’z" ‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f :
(Calculo de costos) 4 N
IaEsta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? H /7 ‘

|é,Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

[ Zurir v $dstibn’s |

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

r Pregunta |r Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? %/ :
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Coy e hy? J

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

S,

|.=_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor?

i

LSy ) ‘

Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria “ Principal Dificultad o Reto (Hoy) “7 Apoyo Requerido J
’7 Operacion (Producir/Entregar) “ ” _ j
‘ Ventas y Clientes “ H = ‘
L Administracion y Dinero |k‘p Lo _bdn'niglial 0 b #’PM b ‘
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 41/ 1ovp

Firma del emprendedor

A~ [h,C 1)(1@(@\ . iOWR T(
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del en;é[gndedor!a /,gcm_%m ~ [—Zc_z@q/é'p___& o e el
66 : :

No. de Documento de identidad | 7 2 ~ 9,

Barrio ] gwg - o :
Nombre del emprendimiento / % P ior© @7{’; JAE> B ‘
— b.vy L4 .-

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

r Pregunta J| Respuesta ‘
|¢'_EI capital semilla corresponde al solicitado? Jr /’; _____J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) Pray cr/nTd

[éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? || S, —‘

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta H Respuesta J
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? I Vid i ‘
iSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? fj _
(Calculo de costos) —
|e'.Esta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? H VT [
|.iQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? H /7 'Z‘, v o) __ __—l
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, valantes, promociones) /T e Cronrp

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) Ao )

‘E_La formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? “ Upéh £pyr  bnu)d ‘ J
Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido |
l Operacion (Producir/Entregar) ” “ i |
‘ Ventas y Clientes ” Jl |
l Administracién y Dinero Jl(p o BilhtomTmentae sl Ia |
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: -
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: _

Fecha: /’L_/ 102(

Firma del emprendedor

.Iﬂ@l./wﬂ Lfogiacsi ok Lo 2o
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Ao b ;?ﬂaa_mw B :
No. de Documento de identidad | /D Sz &S5 289 S : S
Barrio Hj; g2y T a—
Nombre del emprendimiento e Mo

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta i
|.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? || i ]
¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? ‘
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) (//7’7/;9 Ay |
: 1

|

EHa realizado el uso adecuado del capital semilla? |r

5

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ”

Respuesta

|£E5té registrando todas sus ventas y gastos? ”

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

f)/r

|
I - ‘

|é_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ”7 f, _ —
|é,0.ué concepto de la formacion financiera le ha sido mds util? ” L7 },’ o o

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta ” Respuesta 1
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? - ‘
(Ej- redes sociales, valantes, promociones) /‘7/0 gz G B |

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

S

1.=_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? "

A i ‘

Retos Actuales vy Proximos Pasos

[ Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) ”

Apoyo Requerido

‘ Operacion (Producir/Entregar) ” ”

Ventas y Clientes H___

[ Administracion y Dinero |ﬂ;m sl aticislsn A Dibe0 “

|
-
]

S/

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 1 [192 6

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a ,,V,,zg @gf} Lﬂﬂgﬁez - B

No. de Documento de identidad | /J02/2¢f / g9
Barrio € oy . =

- =
Nombre del emprendimiento S /wﬁzz Ve 2> A,(,’é,v,, o -

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta “ Respuesta 1
|.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? ” b _ J
éCoémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? J
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) LY/ ey

|éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? J| N _1

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestidon y Finanzas (Formacion Empresarial)

i Pregunta 4“ Respuesta I
[E_Esté registrando todas sus ventas y gastos? |r S |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? -

(Gélculo de costos) i J
|&Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ B ‘
|g‘_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? |r el i ] _I
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta ” Respuesta ‘
¢ Qué estr i vas esta ara atraer clientes?

Z‘l;l redes ::::iga:?:sr‘::laﬁe:,tprl;zg:i?: :es) ) ﬁ e rﬁmj

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ]
(Evaluacion de estrategia de precios) ﬁo — ]
éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? i L rr 3
Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) “7 Apoyo Requerido _ ]
r Operacion (Producir/Entregar) Jl JI - _ J
I Ventas y Clientes J H7 — ]
[ AdMIniStracion y DINEro || Fuc « formpysy fouctivg olor D iplh | 5o |
Conclusi6n

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: _ —
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: / Z / Ly Zg

Firma del emprendedor

Y, rq l;arnt?j e Qe
J 7
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedérla ) %&{; gz._,fﬂw,ﬁ _
[0Y B3 G30Y0 S

 No. de Documento de identidad

Barrio Sypod P ) ‘
Nombre del emprendimiento | Ao pescoddo
re ¢ ) y

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta |r Respuesta J
L‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” Jy T
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce més rapido, mejor calidad, mas ventas) Lok i afas

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? J\ Y 4 N ]

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta "7 Respuesta 1
‘E_Esté registrando todas sus ventas y gastos? || b l
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? A

(Caleulo de costod)

iéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? |L 5. __—‘
|aTlué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jﬁ P oS oy B
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta ‘” Respuesta _‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? Lrdand o :

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

2 }
|

(Evaluacion de estrategia de precios) B
¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ern/ I lror |
Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria J[ Principal Dificultad o Reto (Ho\ﬂ[ Apoyo Requerido —‘
| Operacién (Producir/Entregar) ll “ i
r Ventas y Clientes ]I H J
| Administraciéon y Dinero 4”!1 14 o in  fGC g on OO DV ” .f} i - _]
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: ) 5
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /’L/ e d

Firma del emprendedor

Bis Levd e Barkis &
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a é’fﬂﬂg _fmzLMhpmdé o

No. de Documento de identidad | ¥7 322/ 0 >
Barrio Conaid G
Nombre del emprendimiento %pé A /f:plm

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversian para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta || Respuesta
.

¢El capital semilla corresponde al solicitado? f;

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? B

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) . Fia)

|¢',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” P

Foco de la Formacién: Aplicacidon de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta " Respuesta J
|aEsta'| registrando todas sus ventas y gastos? ][ Jr J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; w
(Célculo de costos) S. |
IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H Ay - ]
IéQue' concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” ?Z,n’f:y o GGl g7 ‘
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) .
| Pregunta || Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ’?ﬁ/@“ Joc al /’7___ ) ‘
¢éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién? | B
(Evaluacion de estrategia de precios) o ) J
|él.a formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? " Lty s l
Retos Actuales y Préximos Pasos
| Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido ‘
Operacion (Producir/Entregar) Aar ey g tas P> r P/ i
|

I Ventas y Clientes Ir ”
| Administracién y Dinero I | |

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: —
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

1/ 7011

Fecha:

Firma del emprendedor

Cons Zoareies B
33.333 /90
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VISITA DE SEGUIMIENTO

-_Nombré dé! emprendedor!a 74424;_}//3 L@, Er2e  LOLST o
No. de Documento de identidad | 38/4.7/ 5§ e
Barrio | Pocce Pelpor

Nombre del emprendlmlento Moo, r/wa LOFE) I

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento rea
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta B
‘EEI capital semilla corresponde al solicitado? r I -
éC'c'imo le ha a\,fudadp el cagital semilla al negocio? prﬁycu-ﬁ;,, mar a7 r08
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) P —

[.-‘__Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? j[ Jo

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativis
y de gestion.

Gestidn y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta Respueﬂa )
[aEsté registrando todas sus ventas y gastos? " i -

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ’

(Célculo de costos) —| f_j -
|.§,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? —H ) : S -
Ié_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? I | é/_;jl_o_/_b%_ _
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) ——
[ Pregunta JI Respuesta .

;Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo gue antes de |2 formacion?

?eixf Joo ot s

(Evaluacion de estrategia de precios) - i 0

Ia.a formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? “ I/i’fﬂﬂor e ::é/’(.v'

Retos Actuales y Proximos Pasos _ )
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hovur Apoyo Requer id‘):.__ _______

r Operacién (Producir/Entregar) |L Jr —

I Ventas y Clientes ‘H Jr s et

( Administracién y Dinero "Tpp(/: 2mA) 9 y S pr gz s IL B

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: - N
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: S
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: I ——

Fachs T /2e1s

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedorla | Jp/me _ prime s Cor2ro )
No.de Documento de identidad | 93799902
Barrio

- PPSED Boljvay S
‘Nombre del emprendimiento eyt vPrEpgrer SN L

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversidn para el fortalecimiento re:

de la unidad productiva.

Pregunta ” Respuesia o
‘{',El capital semilla corresponde al solicitado? \ %
i_c.dmo le ha ayudado el capital semilla al negocio? s _j‘a:rv/c/D
(Ej. produce mads rapido, mejor calidad, mds ventas) g/____ o
|E_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Ir A o _

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos
£l objetive es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativie

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial) -

[ Pregunta |[ ﬂespge_s‘ca -
¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos? 4” _5'_ R

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Calculo de costos) ’ S
[eEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ‘“ ) /o :_j; o
[éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? H A/?a;;%g -
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

r Pregunta J r Respuesi?

i : p ; =
FEEE T | séonle
é5u precio de venrta es el mismo gue antes de Ia formacion? ‘

(Evaluacion de estrategia de precios) _ _’VP N
‘J,La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? Jr LN Ner M':Z_T_D’
Retos Actuales y Praximos Pases o

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hov)giﬁ Apoyo Requeridﬂ_ —

[ Operacion (Producir/Entregar) |r 1’7 -

i Ventas y Clientes |r ”7 s s
1‘ Administracién y Dinero TL;?ﬁga A mi nr f}'/’?z;"‘;"Jr _f I
Conclusidn

Ectade General de [a Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: e IO
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: T~
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: B

Fecha: /H_'. /’Zﬂf

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Glon s

Nombre del emprendedoria | GlorS _ fotor ftorn=s Prg vere
No. de Documento de identidad | Z55£52 Y2

Barrio | Aeree Beojok-

Nombre del emprendimiento | faf Mefolegran

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |2 Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento rea

de la unidad productiva.

‘ Pregunta

Respuesta

&Fl capital camilla correspande al solicitado?

:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

INEIr 177 colrord

(c'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

| Si

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativ

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

l Pregunta Jr Respuesta
Ii_Esté registrando tod;s sus ventas y gastos? <
iSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; -
(Calculo de costos) S/
IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ S
|cQue concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? .L ﬁef _;‘E_éx foos
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) o -

Pregunta “7 Jffﬁiis—ta_ .

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

25 rnes f -t:c;/ab /,_@ S

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacién de estrategia de precios) ’Ob o "
ELa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? Hj Vénper on, _
Retos Actuales y Proximos Pasos )

Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hom| Apoyo Requerid_n# 2

[ Operacion (Producir/Entregar) ”

1

' Ventas y Clientes Jr

L

Administracion y Dinera

/e nerinSpeaes <o ||

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 417 {/ 2025

kirma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedorla r’&z .5 yyw/zof _@c{ mc’*"&o o

No. de Documento de identidad | 3333 25460
Relvie . e PRSFe BRIV
‘Nombre del emprendlmlento N w5 2

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seglin el Plan de inversin para el fortalecimiento re#
de la unidad productiva.

‘ Pregunta “ Respu..sxa

’;El capltal semilla corresponde al solicitado? S'.«

¢Fumu le ha a\fud?d? el cap'ltal sgmllla al'negocio? /,n?&v“/am s A oD
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

|¢'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Si

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientas

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejares practicas operativi s

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)
I Pregunta ”7 Respuesta
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? _H‘ J' Y _ . ____ N
{Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ’» </ B
(Caleuls da eastas) _ i
Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? |L s/ I
‘iQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? " f‘)//z;’_:_’i :_,__
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta J[ Respuesta
e : > 3 >
e teog  secinter
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? 0
(Evaluacion de estrategia de precios) R —
’H.a formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? J \ber Wy AP
Retos Actuales y Proximos Pasos - N
Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) J Apoyo ﬂequerid_o_ﬁ_
| Operacién (Producir/Entregar) lr —”_ —
| Ventas y Clientes H f R
[ Administracion y Dinero J‘ 1oL Aol She o2 L - 7 -
Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
fvanzando Bien: Alto cumplimiento: _ m— T T

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: ) e
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: T el —————

Fecha: A2 / ze2s”

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a 57(»1«;3 RS e V) . = B
No. de Documento de identidad _ ‘
Barrio B 745,?&7 Buoid a0y I
Nombre del emprendimiento Lpinja o loiydy

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversiéon
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta “ Respuesta ]
|eEI capital semilla corresponde al solicitado? [ J7 1
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mds ventas) rfFer (allla

|é_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl 5 J

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta || Respuesta J
].-'_Esta’ registrando todas sus ventas y gastos? ” X J
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? J?

(Célculo de costos)

IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” X4 ‘
¢Qué concepto de la formacion financiera o ha ids mae o8l Ly ved

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta || Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) [/olan ey __
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacidn de estrategia de precios) o

[.-'_I_a formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? ”7 VPSP b f l
Retos Actuales y Proximos Pasos )

| Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido ]
[ Operacién (Producir/Entregar) || Foly TP Ccipe, ” idar

‘ Ventas y Clientes J JI -
[ Administracion y Dinero J 4” j

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: I
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /2 / 20 24

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a |l orii2  LoRz _ )

No. de Documento de identidad B |
Barrio Alpo  dp  boljver - o '
Nombre del emprendimiento L_Q{j?;w'zu ey, af Clrnre) 3";@@ B

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta ” Respuesta ‘
‘.iEI capital semilla corresponde al solicitado? ” T ]
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce més rapido, mejor calidad, mds ventas) presor Cairda __J
I:‘_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl iy J

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El abjative e confirmar qua 1a formacidn amprasarial y comareial s asta traduciendo an majoras practicas operanvas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ‘ [ Respuesta |
|¢’,Esté registrando todas sus ventas y gastos? —H 7 |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? o

(Célculo de costos)

|.5_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” 17 ‘
[.-',Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” L)Y idp ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta Respuesta
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? é
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) V ar 1)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios) S

L:',La formacidn le ayudd a vender mas o a vender mejor? Jl MFAST T fk Zor J

Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria “ Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido

I Operacién (Producir/Entregar) ” ”

| Ventas y Clientes H “

F
!
| Administracién y Dinero H Pota adbninlThet, g0 ot g},&[ Fi J

>
Conclusidn #

Estado General de la Unrétd Productiva:
Avanzandao Bien: Alto. tumphmlento. == =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /2/202(

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre dﬁeiﬁg@pdedoﬂa g;,f;;e,, Fovi 2 5 D/',q?.-__ ] -
No. de Documento de identidad | %o z(25< B - -
Barrio weSon rMbnselsn
Nombre del emprendimiento LR prae [n

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta A
E_EI capital semilla corresponde al solicitado? H S ) I
=7 y A < o
.-_C.omo le ha a\fuda'ad_o el cap.ltal setmllla alfnegocm. — \/é’r‘r-:‘m_p
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)
‘E_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Ir Nl ) |

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta R l
¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? T - _‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? J‘;’ _ :
(_(_:_éll_c_:gl_c_:_gi_e costos) - -

léEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ 5/ _1'
[aQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? J[ el [/ PrL I

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta H Respuesta _j
i Queé i : r clientes? '
e Froes Socales

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? - o ‘
(Evaluacion de estrategia de precios) - _
|.=,1.a formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? “ Vea e r me,,.’v/ }
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria Il Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido ‘
I Operacion (Producir/Entregar) ” H B ‘
[ Ventas y Clientes JI ” - J
I Administracion y Dinero |D oh  BImif Agfrls crds ” F :
Conclusién "

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: ﬂL /ZoZ‘f

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.
‘ Pregunta H Respuesta l

‘E_EI capital semilla corresponde al solicitado? || 9 J

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mads rapido, mejor calidad, mds ventas)

Ié_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” L7 J

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

resa 2lbay

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta - ﬂu
IaEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” X - ]
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? g - l
(Célculo de costos) o ]
IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” J’J" — ‘
|aQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? " Ahoyic - ‘
Maplating y Vantae (Fapmanisn Camareial)

I Pregunta ” Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? ety Cohaliales

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

|

(Evaluacion de estrategia de precios) pi

|£La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” 1 e e ,.:; cg/‘%.v

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido J

| Operacion (Producir/Entregar) ” J[ ___J
Ventas y Clientes Avinopy Me:/‘p-’ Jez JG e 5 7

|
el

Administracion y Dinero J( H

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: —

Fecha: A7 /’?—C’?r}'

Firma del emprendédél‘
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a B ESptsisntm ks “Yle 2 C /7‘79%3} - ‘
No. de Documento de identidad | 223 49 <o — |
Barrio A ¢ n o arnsel » )
Nombre del emprendimiento £ mnrkaeca = ‘

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

r Pregunta H Respuesta

|
|¢EI capital semilla corresponde al solicitado? I i ]

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

M€ 4 .
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) U ool DBH

IéHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” S 1

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta “ Respuesta !
Ié,Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” 5 }
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ;

(Célculo de costos) 5 o
|¢'_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? JI D i l
|£,Clué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas atil? ” Al erre _ ‘
Marketing v Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta ‘ | Respuesta |
S : : : >

e e Reover S ouinl®

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ”
(Evaluacion de estrategia de precios) "l

L.-‘_La formacién le ayudo a vender mas o a vender mejor? J Venrner oy

Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (Hoy) “7 Apoyo Requerido J
[ Operacion (Producir/Entregar) || ” |
l Ventas y Clientes || “ J
[ Administracién y Dinero ” [ pinsizg [ Fre > ” = _I
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: A1 /?/"?-:5'

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta H Respuesta

L-',EI capital semilla corresponde al solicitado? “ &7 }

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mds répido, mejor calidad, mds ventas) M) oy M//oé‘:@

[E_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? JI S ]

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta ” Respuesta . }
|£Estz’| registrando todas sus ventas y gastos? J Gl ‘
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? J,/'

(Calculo de costos)

fl,!Sl:Erl separanc]o EI J:I"IEI’D JEI negoc:o cle suU cl;nero personan ;;

‘é(lué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” /?'//pfrt? B
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

L Pregunta ” Respuesta }
(Qué i vas esta traer clientes? -
e Pever Sinle |
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? o |
(Fvaluacion de estrategia de precios) o o ]
|¢'La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ” Vonwer e, by ]
Retos Actuales y Proximos Pasos .

[ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido J
I Operacion (Producir/Entregar) ” |[ - ‘
I Ventas y Clientes ”/}Ffﬁa’é’r’ /h{,'/w Jestia “ £e ‘
| Administracion y Dinero H ” ‘
Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: o

Fecha: 4? /?A"Lf

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta | ‘ Respuesta ‘
[éEI capital semilla corresponde al solicitado? “ S/ - ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? . -

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mds ventas) e ops - < hblioimn ‘
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? b - ‘

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas
y de gestion.

Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta Il Respuesta ]
Li_ Esta registrando todas sus ventas y gastos? Jl S/ ]
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? .

(Calculo de costos) S

L-'_Est'é separando el dinero del negocio de su dinero personal? H Vi - !
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atl? Jr e NIy ]
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta H Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? >

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ?jb&f ﬁ:"f”/y{-’/ _

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? 5

(Evaluacion de estrategia de precios) <

T tenne »es |

|¢‘,La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor?

Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria

H Principal Dificultad o Reto (Hoy)J Apoyo Requerido

]
OFeracién (Praducir(Entresarl |
|

‘ Ventas y Clientes |[ H
IL/[&,/,, =y }A)_{)'rnﬁ;'u; J|

] Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

s

Fecha:

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a YArminn My  Cpac [Fer- . |
No. de Documento de identidad |~ /20 55 1332 N |
Barrio ) | welsen  Atrvpe [y - I ]
Nombre del emprendimiento Srnton 2 me_‘;{ R — ‘

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta “ Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado? I

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas)

|

]

me) o ceafr P P J
_._7

léHa realizado el uso adecuado del capital semilla? “ P«

Foco de la Formacidén: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formaciéon Empresarial)

| Pregunta J| Respuesta _]
dEctd rogictrando todag cug ventac y gactoc? ST
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? :

(Célculo de costos) L i
I:‘,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H S ’ :
|¢'Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? J‘ ) [Fo7r e B '
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

[ Pregunta ” Respuesta .
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? %”f’/ -_f:::a_f;plg_, ji

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)
[ AR S A

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) o .
|eLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” Ve rbher mA2J - T
Retos Actuales y Proximos Pasos

r Categoria |rPrinci pal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido _ T
| Operacién (Producir/Entregar) ” Jl J
| Ventas y Clientes ” Brihprs ottt _j'u’"{é‘o” S, —‘
| Administracién y Dinero ” |r }
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: —
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: v /'Z,C?()'f

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta | [ Respuesta

|
|¢'EI capital semilla corresponde al solicitado? || &) ) J

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

l
M@ pr  pPrOovec o ‘

léHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” =y

Foco de la Formacidon: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo €s confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta H Respuesta ‘
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” N _—‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/fservicio? £ J
(Célculo de costos)

!éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ A ‘
iéﬂué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” NG ere ‘

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta I Respuesta |

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? /2 il
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) (A7 5?9"'  fe

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

U =

(Evaluacion de estrategia de precios)
|.=_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” Ues pe ¢ /me;w |
Retos Actuales y Proximos Pasos
[ Categoria " Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido |
| Operacién (Producir/Entregar) || ” I
I Ventas y Clientes H ” |

Administracion y Dinero t_ﬁ.?;é,,d S’ DiSEws., v} 1
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: -

Fecha: 72 /Z«é 2

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta ‘r Respuesta ‘
¢El eapital camilla correcponde al colicitado? § I
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? i g

” e : { ; i zo v eC ) =7
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) R b =

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ]r J¥ l

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta Jl Respuesta |
L-',Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” ) J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? |
(Célculo de costos) S ‘
|éE5ta’ separando el dinero del negocio de su dinero personal? J‘ o l
léﬁué concepto de la formacion financiera le ha sido mas uatil? ” L [y DB 2 }
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

f Pregunta W Respuesta j
—— = : ¥ 3 -

TR o Pern _sicntes
{Su Precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) ~

I.il.a formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? lr Lewnér Mo ‘

Retos Actuales y Proximos Pasos

I Categoria ||7Principal Dificultad o Reto (Hoy) Ir Apoyo Requerido J
r Operacioén (Producir/Entregar) ” ” J
[ Ventas y Clientes ” Jl — j
[ Administracion y Dinero JLW‘: 7 o ‘/;:'J-}wbcfiwj i< ]

Conclusién

Estado General de 12 Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: P
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /2 /ZGQJ-

Firma del emprendedor




—

\  Alcaldia Mayor de ( - PES JE\\

%/ Cartagenadelndias ! | JR e 5% FUNDACION GEPS
VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre de-l_emprendedorla 13 poope 9 <Coflo  &Cu@iriest l
No. de Documento de identidad | 2 4 ¢/ rg £ 9 - ‘
‘Barrio W2l o g ennels |
Nombre del emprendimiento Coetel goyn o/ wnell? S

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seguin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta |r Respuesta J
[f'_EI capital semilla corresponde al solicitado? Jl S J

¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

=

e ey .f.,a/?bzzg

[éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” J- _ ‘

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)
| Pregunta |r Respuesta ‘
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? !r K3 ‘
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos) S.
|£,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ‘L & e ‘
|.-‘_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? J Alfer»o ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pragunta Respuesta

ué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

f-; redes socigales, volantes, promocio:es} W (-/(;C"‘/” /C—f |

¢éSu precio de venta es el mismo que antes de |a formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) e

IaLa formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? ” Venypei me)tr ]

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) ”7 Apoyo Requerido :]

[ Operacion (Producir/Entregar) H AN YA prrot C18H ” R ¢ ]
Venkaty Cientad |

l Administracion y Dinero ” “ _!

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: AL / 2oLf”

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta Jlﬁ Respuesta l
|¢',EI capital semilla corresponde al solicitado? Ir s o J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) /Wff Vin 7ef !

I;‘_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

B4

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta “

Respuesta

|£Esta' registrando todas sus ventas y gastos? ”

i

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

af
"4

JEstd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

IéQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? ”

T |
|

/_/ f C-‘,{-/f Ir':/'/"2,_

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

[ Pregunta ||

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej redes sociales, volantes, pramaciongs)

fﬁfpé—ﬂd C/;ﬁ;, r.fjﬁ'

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacidn de estrategia de precios)

a4

]éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? ||

o a?

Retos Actuales y Proximos Pasos

l Categoria IrPrincipaI Dificultad o Reto (Hoy)J

Apoyo Requerido

1 Operacion (Producir/Entregar) “ ”

[ Ventas y Clientes “ ”

I Administracion y Dinero Hﬂacu o SniniS 1 7a Cenigm ﬂ;ﬂ,@ﬂ,’ J? )

Conclucidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién:

"L/502 ¢

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

[ Pregunta ]l Respuesta j
[é,EI capital semilla corresponde al solicitado? IL 5 ’ ]
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ‘
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) MF%’/ Cal,da & |
|¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Il S ]

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos 2
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestian.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta ‘
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ 73 o ‘
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? i ‘
(Calculo de costos)

¢Estad separando el dinero del negocio de su dinero personal? ,e _ |
léQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jr L7/ L,:Lﬁf s _]
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta " Respuesta _ l
éQué estratelgias nuevas esta usand_o para atraer clientes? é/ﬁ? iy %) J
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) (4 o
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? w
(Evaluacion de estrategia de precios) g

|5La formacion le ayuddé a vender mas o a vender mejor? || Lopgoir rPios ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) ‘r Apoyo Requerido - I
[ Operacion (Producir/Entregar) Jl _ __|
[ Ventas y Clientes ” Ul Ay A7 (107 S J| b 1§ |
‘ Administraciéon y Dinero ” || B ]
Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzande Bien; Alte cumplimignto:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 12/ 2o 2/

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

[ Pregunta Jl Respuesta ‘

]aEI capital semilla corresponde al solicitado? “ e ‘

¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

|c‘,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl 7 i

Foco de |la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

g T &"ﬂ/,.,fq'p

I Pregunta ” Respuesta |
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? r S ]
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5, ;

(Calculo de costos)

I{Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? || Pl J
L*‘_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? ” JP s S EDep LS ) J
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

, Pregunta ][ Respuesta ]
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? = — =

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? .5

(Evaluacién de estrategia de precios)

|¢'_La formacidn le ayudo a vender mads o a vender mejor? J[ Wtailr e f |

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria u Principal Dificultad o Reto (Hoy) ‘r Apoyo Requerido |
Operac:én [produc:r}En{regar)

[ Ventas y Clientes || J ‘

L Administracién y Dinero ][/%,H QS P STV 9, &/?Mﬂ 7 _J|

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

"'2/302.{

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? 6{ _ _.
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? - C T ) ; 9[ |
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) NG i l
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? /o:: 1'

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacidon Empresarial)

Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? 6{' _
¢ Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su productof servicio? A
(Cdlculo de costos) ;
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? %{ ) 1
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? /%(3\;,0\: ﬂt’Ao
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) . b
Pregunta Respuesta _i

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

s Qué i i usan ra atraer clientes? \
¢ Qué estrategias nuevas esta usando pa M“ q JACLQ_QJ

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? |
(Fvaluacion de estrategia de precios) m& _ J
¢La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? Vendl sr NMESOC ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos o
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar) ]
|

Ventas y Clientes %Q« U TIC d@ﬁ(ﬂ %W‘ | el

Administracion y Dinero 1

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: - — e — S
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: - ity SE—
Alerta; Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion; 2

Fecha:_ﬁJ_&d 2005
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ‘

|¢‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” R 7

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

) S
(E]. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) M2s \Jeun LS

léHa realizado el uso adecuado del capital semilla? “ Si I

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidon empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdacticas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta H Respuesta |
‘éEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ ¢ |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? MO {
(Célculo de costos) |
Efté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” A2 —]
\eaué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” LiquigdeZ l
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
i Pregunta ” Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? Ylona crone s J
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) _
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? - ‘
(Evaluacion de estrategia de precios) é ' )
[éi.a formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? ”7 vendes e i ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos _
Categoria Principal Dificultad o Rete (Hey) Apoyo Requerido J
[ Operacion (Producir/Entregar) “ Jewaos ov la 3,,,-+.r€4¢—J[ 5 it |
‘ Ventas y Clientes " |r ]
l Administracién y Dinero |r ” - ]
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: —
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién: )

et 1% (ot

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

\ Pregunta ” Respuesta J

laEI capital semilla corresponde al solicitado? § ! - ‘

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Ma s Jevitas |

]aHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 510 _ l

Foco de la Formacion: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta nespues{a J
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ S0 : !
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 4 ¢ I
(Calculo de costos) N
[éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? |r N O ]
L-'_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? 4” en faL:| shad ]
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta ”7 Respuesta _ \
: Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
?lg redes sociﬁales, volantes, promociofes) k/U [ﬁ d L Ej l
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? Ao ’
(Evaluacion de estrategia de precios) B
L-'_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? “ Ve NS W5 :|
Retos Actuales y Proximos Pasos
‘ Categoria || Principal Dificultad o Reto (HoyU| Apoyo Requerido
[ Operacion (Producir/Entregar) ” Jevrocrs pnla entvedn ” Sy

| Vontay Clientas

| Administracidn y Dinero ][ t”
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: YL / 10 g ér

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla; Uso y Resultados de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta H Respuesta ‘
I.E,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” 510 - i
E(;ému le ha ayudad_o el cagital sgmilla al negocio? RS ve ,/,.{AS i
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) VI i
|.-',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 5 ]

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

i Pregunta ” Respuesta ]
[i_Esté registrando todas sus ventas y gastos? || 5 l
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? £

(Calculo de costos) 4 )
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? || 4 ‘
|£,Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” Jasto j
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pragunta Rogpuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

f(a Mo one S

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

No

|éLa formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ”

veviges weJTo l

Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido I
[ Operacion (Producir/Entregar) ” Jl |

Ventas y Clientes ‘
[ Administracion y Dinero ” ol padminis ¥ rédcioa ,fg dinero ‘_ <.z . _J

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: "{4/ /QO'Z'T

Firma del emprendedor

i/flﬂ/Vlb'L HLW"LTIH
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Pﬂ/;q;'/ié_'_)é;)_of M@ﬂﬁﬂ@bf%_—_ __.” B ) B _ il ‘
No. de Documento de identidad | - |
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

[ Pregunta ” Respuesta ‘
|¢',EI capital semilla corresponde al solicitado? || 91 o _i
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ¢ y I

1] 1] 1 [ g ﬂ
(E}. produce mas rapido, mejor calidad, més ventas) & ;0 - } /

|.-'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl Si

Foco de |a Formacion: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formaciéon Empresarial)

| Pregunta || Respuesta J
¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? 3 ‘
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? &> _[
(Calculo de costos) - '
|.,-',Esta'| separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” g i
|éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? H Bl ta)y|idAd ___J
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta ” Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? P (oWe CONED J
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) -
éSu precio de venta es el mismo que antes de |a formacion? gl \
(Evaluacién de estrategia de precios) |
|éLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” venkev mas T
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria " Principal Dificultad o Reto (Hoy) |[ Apoyo Requerido ‘
| Operacion (Producir/Entregar) ” J[ ]
[ Ventas y Clientes {|6J ¢l a gnlas enicedns ” G , = ‘
[ Administracion y Dinero ” ” ‘
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién: R

Fecha: W1 /?/'0‘25

Firma del emprendedor

’bO‘\m\i 4 R\l \\X\QL( AR §, e?
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Nombre del emprendedor/a YA SD)  PlUALe 3} (21w 55 €
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Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? 9 (’

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas)

MAas Jenfos

|éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? I 51¢

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta " Respuesta

|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? [ S¢

éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 57

(Calculo de costos)

[éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? A2

|£Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? " L.T#_u A et

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

. Pregunta Respuesta

JQua ectrategias nuevas sta usando para atraer clientes? P

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) - o
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? o Ao

(Evaluacién de estrategia de precios) _ |

¢La formacién le ayudd a vender mds o a vender mejor? vendel! e 3o |
Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacion _{Pmducir/lintresar} -
Ventas y Clientes baInd yeates A
Administracion y Dinero

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 14 / 227 7

Firma del emprendedor

Yay, 50/ flvay ez c rdo Sus
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

W €Se ¢ ealilad

|¢'El capital semilla corresponde al solicitado? H S0 — ‘
|
.*

|E,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl Sy

d

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta ” Respuesta
|

[é_Esté registrando todas sus ventas y gastos? g

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 40
(Calculo de costos)

|.-'_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ w2

‘c‘_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? J' Ligq-,eZ

Marketing y Ventas (Formacién Camercial)

‘ Pregunta " Respuesta

E_Qué estrategias nuevas esta usandlo para atraer clientes? o lan 4es

(EJ. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? 5 = ll
(Evaluacion de estrategia de precios) N
|5_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? J vea ey wmeJe s

Retos Actuales y Préximos Pasos

r Categoria |rPrincipaI Dificultad o Reto (Hoy) J| Apoyo Requerido J
[ Operacion (Producir/Entregar) |r |[ 1
I Ventas y Clientes “ ” ‘
I Administracién y Dinero “(,',am_ b win 7T Fimciz e ) a‘mJJ( 57 ‘
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: o

Fecha: J’;l :”, /ﬂp Z’F

Firma del emprendedor

4 - /’;1
et 7 P ez
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Nombre del empreﬁdedon‘a _B_ﬂ A2 { A /?e"v*z hs l__-f'qﬂ CES S
No. de Documento de identidad |(0 ({3 LS2E6 & o s
Barrio Nasa Ppmelela -
'Nombre del emprendimiento Helaelzv it (qt\j elices,

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segutn el Plan de Inversion para ei fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ‘
[aEI capital semilla corresponde al solicitado? H _5‘:('_ - - ;

=== — -
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? .
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) Vir'/ |
ﬁa realizado el uso adecuado del capital semilla? JI S,/' ) |

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta H Respuesta J
¢Esta reaistrando todas sus ventas Y gastos? JD,' J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? /[/0 |
(Calculo de costos) —
IiEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” S ]
It‘.Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” Z/' cg:lw'y’/f Z }
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) _
| Pregunta ” Respuesta ) ]
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? J
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ﬁﬁ‘/fﬂ) FoC/alrr

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? J-) . 1
(Evaluacion de estrategia e precios) ;

Ié_La formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? H #j'f\f . - I

Retos Actuales y Préximos Pasos

‘ Categoria | Principal Dificultad o Reto (Hoy) |f Apoyo Requerido |
[ Operacion (Producir/Entregar) | || B ‘
[ Ventas y Clientes ” ||7 ]
[ Administracién y Dinero l[h,pch, o iainJfrneilpi) ool J?MHJ 1 ‘
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: S

Fecha: ’7’}(/ ?0’25

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversion

& orcince

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

[ Pregunta |r

Respuesta

<El capital semilla eorresponde al solicitads?

S

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas)

féz~_47f" *’/”"’Tf&)’

[&Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? J

or

]

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta [

[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? J[ £ |
===

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

ﬁ..r

iaEsta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? ”

r g

r

|¢'Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ”

A forio

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta Hﬁ

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Zﬂ/ﬁ JeCie Lo

éSu precio de venta es el mismo gue antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

By

|.-'_La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? ”

S

Retos Actuales y Proximos Pasos

I Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido
I

r Operacion (Producir/Entregar) ”

l Ventas y Clientes ]r ”

I Administracién y Dinero ﬁ,m &t/ ol T fracelsn or) #MAI

T

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: ﬂ/@g U

Firma del emprendedor

Al der Jrvera
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

El ohjetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversian para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ”

Respuesta

|

Ié_EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

4

|
|

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce maés rapido, mejor calidad, mas ventas)

B} -
PV 7l S P kit

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? J[

S5/

Foco de la Formacion: Aplicacidn de Conocimientos

|

El objetivo es confirmar que la formaciéon empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta ” Respuesta ‘
léEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” f/ - __]
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? . _‘
(Calculo de costos) 5’ _ ‘
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” S ' _ ‘
|éQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? P Y o ‘
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

I Pregunta H Respuesta ‘

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

fgﬁf f‘:?él/.‘/g/ff

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

P

¢La formacidn le ayudd a vender mas o a vender mejor?

bt vopesr Z290

Retos Actuales y Préximos Pasos

[ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido l
[ Operacion (Producir/Entregar) “ JI ) ) |
[ Ventas y Clientes Jl ” g ‘
| Administracion y Dinero Jr :};7‘7:7/”7“/)/‘5/)’@{/27;) ]r 08 - }

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta J[

Respuesta

|aEI capital semilla corresponde al solicitado? H

=

¢Comao le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

‘.-'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ‘r

pn (Jor catii

i

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta Jl Respuesta J
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? Iy ‘
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? i —‘
(Calculo de costos) J |
|r‘_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J‘ P J
]g’_Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil? ” L/ 9ui/r2 _]

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

\ Pregunta ” Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

F046 ¢1om ¢!

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Fvaluacion de estrategia de precios)

s

P

[ﬁLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? H

d/ﬂq/(!/ A o

Retos Actuales y Proximos Pasos

( Categoria || Principal Dificultad o Reto (Ho&”

Apoyo Requerido

Ventas y Clientes |r

‘ Operacion (Producir/Entregar) ” IL
L

Administracion y Dinero ]|gﬁ,,‘k dmin (0t 0 01 7004 ||

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Reguiere Ajuctoc! Nacacita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

7L/20 ZJ{

Fecha:

Firma del emprendedor

Qz/m %déﬂééz %




Alcaldia Mayor de | ‘éﬁ PES .@?Eéﬁ‘ RER N

'-w,'l'; + Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.
| Pregunta ” Respuesta

>

L]

|¢',EI capital semilla corresponde al solicitado? ” 57

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) }W{"W @MM

L&Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? |r _ 7

|

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta “ Respuesta ‘
{g‘_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” /}ﬂ ‘
{Babe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f; ‘
(Célculo de costos) '

laEsta’ separando el dinero del negocio de su dinero personal? |[ /,/ ‘ ‘
[éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? Jl _/f/;/ﬁ'/"f" & J
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta |r Respuesta ) ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? 7 _‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) /7// -, ph

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ’ |
(Evaluacion de estrategia de precios) f’ |
Ic‘_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? “ bpndlr ey |
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria ][ Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido |
| Operacién (Producir/Entregar) ” “ _____ J
| Ventas y Clientes ,R-];h\ﬁwfm vlndeS Dilasias ” ﬁ/ | : _j
| Administracion y Dinero |r Ir __J

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: [ /7015

Firma rendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ”

Respuesta

|.-'_E! capital semilla corresponde al solicitado? |r

J’/r

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

W 09ey Cal/ad/

[.iHa realizado el uso adecuado del capital semilla? “7

S/

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores pricticas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta ” Respuesta T
[&Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” /o | l
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? )

(Calculo de costos) f; ) ‘
|¢'_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” &a - l
[é,Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? ]r LY lrz 1
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

/Qf?a b2 Choip T

éSu precio de venta es el mismo gue antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

L7

‘éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? ”

DEE

Retos Actuales y Préximos Pasos

[ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) |]

Apoyo Requerido

l Operacion (Producir/Entregar) —” ”

Ventas y Elientes

S

| Administracién y Dinero J‘a/"‘lﬁtj{’fv wiyn dot IZ,";,] fri ”
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 1l 3y Zi:,'!
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Nombre del emprendedor/a

Jean f“nﬁw-/( fg{n@»c:a- ¢ Cossia H_;{

No. de Documento de identidad | 73 /3 §95¢
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LN_ombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

o' ﬂ‘gg
@#-f FUNDACION GEPS

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

{ Pregunta || Respuesta J
l:‘.El capital semilla corresponde al solicitado? ” ﬁ ' - ‘
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? Lia l
(Ej. produce mds répido, mejor calidad, mas ventas) HAF b ray ;

[.i_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? “7

P

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
| Pregunta Jl Respuesta |
I.-‘_E.r.ta' registrando todas sus ventas y gastos? Jl ik ]
iSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? )
(Célculo de costos) S ‘
Iaté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “7 i i
Ié_Ttlué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? J[ /,‘ Y./pl 4’
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
’7 Pregunta H7 Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Zrdpd o cr(f

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

S

L

‘E_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? “ endogr Imey - J
Retos Actuales y Préximos Pasos _
[ Categoria |rPrincipal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido ‘
| Operacion (Producir/Entregar) ” ” ‘
r Ventas y Clientes ” ey ClORTPS ” F g \
r Administracion y Dinero Jl ” J
Conclusi6n

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta; Desviacion en el uso del capital sgmilla @ baja aplicacion de formacion:

72/ 272§

Fecha:

Firma del emprendedor
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No. de Documento de identidad | || V% 6 206U -
Barrio he I_So‘n tmancs lg =
Nombre del emprendimiento Colta de |ilig ng

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta l
laEI capital semilla corresponde al solicitado? ” -ij. ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? -
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) kﬁ""‘/ vreria S }
|¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? I Ly |

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)
i T

| Pregunta “ Respuesta
|eEsté registrando todas sus ventas y gastos? H i

1
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? /

(Célculo de costos) _,(7 ‘ N
|£Esta’ separando el dinero del negocio de su dinero personal? ][ i B J
Ii,Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” Lonpitiw 8476 - _I
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta Ir Respuesta }

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? f "

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) V01§ pr 3
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? WW
(Evaluacion de estrategia de precios)
lc‘,La formacidn le ayudé a vender mas o a vender mejor? ]| yopdt/ ‘e y . ‘
Retos Actuales y Proximas Pasos o

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
s B

| Operacién (Producir/Entregar) J&ﬂﬁo//‘f/;?h Pl };’y/wffb” f, i - ]
| Ventas y Clientes H ‘r - l
| Administracién y Dinero H H
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: (FL/ Lo er

Firma del emprendedor

Q/i Ln'ovw@ Lz/.@ﬂc ¢ ]'V'lox-«;ymgm
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VISITA DE SEGUIMIENTO

_No;r;i:;rg_del emprendedor/a ling (aoop éa llcpn g, B

No. de Documento de identidad | /o2 2 ( > 23 ¢ =

Barrio pel o1 _PaopZl B )
Nombre del emprendimiento Lina  Bov Tiewe - g

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de Ia Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta Jl Respuesta l
l.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? ‘r 2 I
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) J/O"é} 4 nef

le‘_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” I _‘

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta “ Respuesta %
laEsté registrando todas sus ventas y gastos? " £ ) J
iSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f ’ ‘
(Calculo de costos) _/ B
|¢‘Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jl - ‘
Ié_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” [.'Dj( WAL ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta “ Respuesta j
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? —|
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) é’g{q I ffuj’ _ |
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? |
(Evaluacién de estrategia de precios) ,M-/[/ |

[éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? |r S ¥ J
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido _ }

Operacion (Producir/Entregar) H ‘[ ‘

Ventas y Clientes “ ‘ﬁ — ‘

1 Administracién y Dinero H éw,,..‘ Qb Mt on g1 &)t H J’j}' I

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: IS

4 g ; ;
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: ,/7// /Z. %5

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta I

Respuesta ‘

|¢‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

P AN |

¢Cédmo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Ll Yor  (alida 4

Iﬂia realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl

T |

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta ”

Respuesta |

EEsté registrando todas sus ventas y gastos? ”

z( |

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calcula de costos)

J¢

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

V]

[&Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? J‘

f e o {4l i)

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta =i

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

S

Ve lanie) J‘
]

laLa formacion le ayudod a vender mas o a vender mejor? JI Londrr Infor

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria 1| Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido J
I Operacion (Producir/Entregar) H Jl e :i
| Ventas y Clientes “ " = 1
I Administracién y Dinero } o (4f yonfay d? Adiviptulm Abﬁmﬂ 5 /4 |
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /Z /Zﬂ? {

Firma del emprendedor

£
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Nombre del emprendedor/a Dyyics Au \Sawel Péne"‘?. ﬂl}rjg,}rqﬂa _ o
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

[ Pregunta |r Respuesta J
[e?l capital semilla corresponde al solicitado? | S ‘
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

a¢ Je
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) itas NS
ﬁa realizado el uso adecuado del capital semilla? Jr Sid ]

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta J li Respuesta _—‘

|..-',Esté registrando todas sus ventas y gastos? “ S v | ‘

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5 ;

(Calculo de costos)

I.-'_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Ir Ao ]

[éQué concepto de la formacién financiera le ha sido més util? B Ken¥a i |14 ad |

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta ” Respuesta ’

T R Ledes focml e

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? M Y,

(Evaluacion de estrategia de precios)

|£La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? J Jevded vwas l

Retos Actuales y Préximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido |
Operacion (Progucir/Entregar) || haJa fie g <« ie” 51

‘ Ventas y Clientes “ “ j

‘ Administracién y Dinero ” JI ]

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: g’[;) /204’;

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a \q niYee g‘gﬂngég @x (_r_\:rp_Qc;ch O =
No. de Documento de identidad U/[ oy §4s264 —— .
Barrio Lelson Hande\oy

Nombre del emprendimiento Haﬁ% ic Cesta

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘ Pregunta H Respuesta I
‘.{EI capital semilla corresponde al solicitado? Jl 1% |
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? o / .

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) M jo ca ’ Al

L-‘_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? “ g 5 l

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacién Empresarial)
| Pregunta " Respuesta \
|¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? I S |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? S l‘
(Calculo de costos) _
|aEsta‘| separando el dinero del negocio de su dinero personal? || 5 ]
|éQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? ” i ja ) l
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta “ Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? o l"‘ a¥es

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios) e

léLa formacidn le ayudd a vender mas o a vender mejor? H Vengley wre Jo s

Retos Actuales y Proximos Pasos -
| Categoria ” Principal Dificultad o Reto (HoMr Apoyo Requerido j
]

I Operacion (Producir/Entregar) H ”

Ventas y Clientes

‘ Administracién y Dinero “Pﬁfﬁ, Adminird @ e A€ doa Gﬂi S
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: =
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

a{ﬂ/la%f

Fecha:

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a
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Confecciones  p\LT o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

[ Pregunta

Respuesta

l.iEI capital semilla corresponde al solicitado? H

¢

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Widy veu4os

[aHa realizado el uso adecuado del capital semilla? H

%

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
|E_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” s ! |

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producta/servicio?
(Calculo de costos)

5

|£Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “7

<

|.v'_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jl

£anta bl‘} \-Aaﬁl

=
]

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta 4”

Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Fid% sovales

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Ao

L-',La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? H Lfév\}f v Wi s

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoyﬂ[ Apoyo Requerido i
| Operacion (Producir/Entregar) ” Poca ¢lp) £ 99 “ =¥ l
| Ventas y Clientes H J[ . o ]
I Administracién y Dinero ” ” _]

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: A 7 /‘Zr 4 ﬁ}’

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a ots edyan 6.‘:3 BCacens ‘\O\' e S -
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seglin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta T
IE.Ei capital semilla corresponde al solicitado? H = 7Y l
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? mag veatas |
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) _j

li_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” St

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta Jlﬁ Respuesta ‘

I.-'_Esté registrando todas sus ventas y gastos? |[_ 9 ¢ - ‘

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? . ‘

(Calculo de costos) At .

Iaté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J ; ____J

|¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? I Pentap'lidad ]

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

l Pregunta Jr Respuesta ]
; ; . =

i ol volantes )

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? :

(Evaluacién de estrategia de precios) ez

£ formacicn le ayuda a vender mds 0 a vender mejor? i ol

Retos Actuales y Proximos Pasos

‘ Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido ]

[ Operacion (Producir/Entregar) “ || -‘

v Ventas y Clientes Jr J] J

i Administracién y Dinero Jﬁm aJm‘.n.‘jf'mkcfm et Ain Gﬁ” S . - _J

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: S

Fecha: “(2_/'20$5'

Firma del emprendedor
7
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversin
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

1 Pregunta || Respuesta |
{éEI capital semilla corresponde al solicitado? “ S ‘
iCémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? e Jo( calidal ‘

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? S ‘

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta ” Respuesta B _E
I.-‘_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” 5 v - \
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5 ;

(Calculo de costos)

IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J > ' B ‘
L-',Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? Jr Lifuide z ]
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

[ Pregunta ” Respuesta j
e : Z . 5

P e wlankes
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ‘/l/-o

(Evaluacion de estrategia de precios)

I.:_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? J[ VeVger me-s \|
Retos Actuales y Préximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (HovU| Apoyo Requerido __|
I Operacion (Producir/Entregar) |r “ J
‘ Ventas y Clientes Jr Jr - ‘
‘ Administracién y Dinero ”ﬂ’m admi wiSvacow 28\ gin 3.4 S _ :‘

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: —
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: '13/ 2025

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

'Nombre del emprendedor/a pdig G omet /g‘m’fb_S _— ,f
No. de Documento de identidad | HS Y<sY /9 4 - o ;
Barrio f-’e[:on Hean cf&fcg ) !
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

\ Pregunta “ Respuesta \
|é_EI capital semilla corresponde al solicitado? |r Su . _}
¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

WL ENTo~
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) # ¥ ¥ Z

|eHa realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl S N

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion Y Finanzas ‘Formacién EmFresarial}

| Pregunta " Respuesta

|¢‘Esté registrando todas sus ventas y gastos? —” 5 g B |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5 ‘ ]
(Calculo de costos) - - _

[.-‘_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” b 5

[éQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? Ir L. ,“[‘u rplez ] -
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

I Pregunta || Respuesta F‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? # e d o5 ’9‘, S - __i
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? /I/ﬁ J
(Evaluacion de estrategia de precios) e
|éLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? H Vewdev wns - I
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido ; J
[ Operacion (Producir/Entregar) |r Jl I
‘ Ventas y Clientes || |r . _T_]
{ Administracion y Dinero ”.ﬁam a)wonsk Beon Jol Amuﬂ”i i _J

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién: __

Fecha: 19 !@0 25

Firma del emprendedor



-

2 2 P
. Alcaldia Mayor de ; p p ES : w .
=’ CartagenadeIndias , ’ Pt ot ge v FUNDACION GEPS

. 4
VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Vilva  Macmeo Peyes - - ‘
No. de Documento de identidad | /|0 (|3 U Z14 Y - )
Barrio Nelson Handda ] |
Nombre del emprendimiento Lok Aclal [

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de Ia Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta

|E_El capital semilla corresponde al solicitado? lﬁ v B3

éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

w £ r i L |
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) 56’ Aldne

|.-'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? “ 5 ) ‘

Foco de la Formacion: Aplicaciéon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta ” Respuesta ‘
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? |r b ] ]
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 9 . _
(Calculo de costos)

[éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” 5 : B _J
|£Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ‘[ Liguidez J
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta [ Respuesta [
R e Ledes Sotiales

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? /1/‘9

(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? J vended wog J
Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido _|
‘ Operacion (Producir/Entregar) ” ” : _I
l Ventas y Clientes ” |r e
l Administracion y Dinero ”f’gm 24 minst rac pn Add;wﬂi 5 7 - ]

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: —
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

5 o ; . ; T 1
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de gormacnon: o

Fecha: '42' / gory

Firma del emprendedor

Niva Manmon ﬂ(?‘_g W)




{ Alcaldia Mayorde
%/t CartagenadeIndias

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a ZoSo(io

Pomerc  morales

No. de Documento de identidad | U< &£ << O62

Barrio NelSo 0 HO!’\C&Q\O\,

| Nombre del emprendimiento

Coo%p{ odos  ExDeess

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de |a Inversion

¥ FUNDACION GEP:

\
-

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

\ Pregunta

Respuesta

EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

27 i

|

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

MeSo/ calvdad

|é_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

B

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

|
-

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta figspuesta

|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? Jl 5 ; J
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ,

(Célculo de costos) 51 _
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H S ‘
|.=_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? “ Liquide 2 _—!
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) -
[ Pregunta || Respuesta . l
iQué pctrategiac nuevas ectd ucando para atraer clientes? £ J 25 L orales

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) < R

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

Ao

(Evaluacion de estrategia de precios)

|aLa formacidn le ayudé a vender mas o a vender mejor? “

venjel mejzo

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria

|| Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

Qpsracion (Producir/Entregar) Posa F(pf,x._,a ‘o n

)

B L

L I

[ Ventas y Clientes

|

‘ Administracion y Dinero l[

Lol .

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Jsz,/ﬁd?i'j

Fecha:

Firma del emprendedor

J Keonio Rpten A
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W

VISITA DE SEGUIMIENTO

__I_N_lqm_bre_del emprendedor/a tb\on&u_ ﬁ)_(:n_re’a. Mg, | S— - ==

'No. de Documento de identidad | -joy494%422.9%

Barrio Kelson HI.LVLAQ(-Q

ﬁgmpre del emprendimiento Tsonam)  Store

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ]
¢El capital semilla corresponde al solicitado? S v l
éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mads rapido, mejor calidad, mds ventas) M’\J& \/av’]fﬁ’ls _
l.iHa realizado el uso adecuado del capital semilla? i[ 5 ¢ |

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta || Respuesta |
I::Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” _5 ) _ j
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? -

(Célculo de costos) 5 .

[&_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” 5 K ‘
Ié,O.ué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? Hﬁ 9a 5‘{195 — l
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta H Respuesta _-—‘
= ; 7 > 3

e e Pedes socnles |
éSu precio de venta es el mismo gue antes de la formacion? ]
(Evaluacion de estrategia de precios) NO !
éLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? \fwr] e J VAeas }
Retos Actuales y Proximos Pasos

r Categoria WPrincipal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido }
I Operacion (Producir/Entregar) ” Jl ) _ W
i Ventas y Clientes |LL&5 as veutrayg i 5 o }

a

] Administracién y Dinero || ”

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: = s

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 4.2 / ?/9{'5

Firma del emprendedor




i Alcaldia Mayorde ) P ES 45@
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Uamile Gutiéner  Salabarmo )
‘No. de Documento de identidad | ZEL 42 3gq490 , - ——
Barrio Velson  Ma ndg_ o -
Nombre del emprendimiento o S o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta —|
Ir‘.EI capital semilla corresponde al solicitado? ” 5 — ]
éc.émo le ha ayudado el capital semilla al negocio? W!’;&'I ‘0 ‘ {gfﬂ}fﬂ

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

|E.Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” S . J

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta —H Respuesta I
L&Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” S 1
{Cabe cuanto le cuesta realmente hacer su produe’cbhéi‘uiéib? ﬁ ‘5 \
(Calculo de costos)

jé_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ”_ i |
[aQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? ” vt lidas |
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

l Pregunta H Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? Eﬁe(j P =

(EJ'. redes soc!ales, vo|antes, promoclones}

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? /(/ o
(Evaluacion de estrategia de precios)

=
1

léLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? H NVEnglev wek s

Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) ”7 Apoyo Requerido ) ‘

| Operacién (Producir/Entregar) “ ” . ‘

{ Ventas y Clientes ” __]
‘ Administracién y Dinero Poca a)\m‘n vsdiA /s Qo ;l .'ne”: (7 , ‘

Conclusi6n

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: - .5
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: =
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: _

Fecha: 42« /292’5

Firma del emprendedor

%«/Jé o et Tl Ll
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a < (L ji“r( &f o %
No. de Documento de identidad 3
Barrio SoPlSa,  naundPla — |
Nombre del emprendimiento Jatteri o ) el o N o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta || Respuesta I

|¢El capital semilla corresponde al solicitado? | " |

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

SN Y

|¢',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? H7 S I

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacidn Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta |
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? H ] |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? )J .

(Célculo de costos) ”

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? /}]

IéQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? “ ”;’, ’g_ﬁ'}g/?’ Z J
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) |

| Pregunta H Respuesta _|
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? .@:”J'ﬂ!‘ 5 1
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones) i . §

ésu prec.ic‘a de venta es .el mismo gue antes de la formacion? 0{7

(Evaluacion de estrategia de precios) -
éLa formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? J/ﬁn/f/ = F N
Retos Actuales y Proximos Pasos

l Categoria ” Principal Dificultad o Reto (HO\L” Apoyo Requerido |
[ Operacién (Producir/Entregar) H('@‘,‘(/,m 0 L Lo fFwdvicids Jr iy ]
l Ventas y Clientes 4“ ” J
[ Administracion y Dinero ”7 ” |

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Nacasits majarar &n!

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: 2L 25 Eg

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a dyun @ Vow BLU/_S

No. de Documento de identidad | < OGO el

Barrio Wi Lo Lo cian -, Oy ;LAAM& EL\JLGL_# C{lgf__
'Nombre del emprendimiento Mﬁ\ L6y M 0.1.1'(01_ Qluly

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta J
|

IEEI capital semilla corresponde al solicitado? ” L

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

WAL Jen Feons

[éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? JI =8 |

Foco de |a Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestidn y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta ‘f Respuesta |
{éEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ St j
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5 ; —l
(Célculo de costos) i $

[éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ”7 Ao }
[E,Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” f entA b L f :A al o J

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

[ Pregunta | ‘ Respuesta _ ‘
= : : : N )
e e B ledes Sociaes |
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? |
(Evaluacion de estrategia de precios) /'/Q B
|é_La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor? 4” Veéngav wmas |

Retos Actuales y Proximos Pasos

I Categoria ||7Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido _‘

[ Operacion (Producir/Entregar) “ |r ' _]
i Ventas y Clientes |r JI ‘ R 1

I Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: J]ﬂ / Q/‘J g g

Firma del emprendedor

| @
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P
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:No_m_bre del emprendedor/a
No. de Documento de identidad

'%%M%Rﬁﬁkmﬁ — U DY

Barrio

Lt et B Gt poe

Nombre del emprendimiento

]
|

k“%r_m%uuuit

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

i Pregunta | Respuesta ) ’J
Ié_EI capital semilla corresponde al solicitado? | G, ‘
¥ ¥ 1 . . ) i

c(?omo le ha a\[ud?dp el cagltal se.malla a|'nego<:|o. wmeJo/ cA l dal

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

|.=_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” Sy }

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta

I

Respuesta

IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? ||

5

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Célculo de costos)

Iz

L;:_l__

‘:’,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H

G i

‘.-‘_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util?

| Ligodee

Marketing y Ventas (Formacion Camercial)

L

{ Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Veojes fociales

L

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Mo

|

[éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

IR || SR |

N evnole s s

Retos Actuales y Préximos Pasos

l Categoria J[ Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apaoyo Requerido T
I Operacién (Producir/Entregar) ” ” J
1 Ventas y Clientes Jl “ 2 1
[ Administracion y Dinero |[F,ﬂ{,a 20 Win .'j)fdc(ondq);}g p- 1 J

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

. . 1 I s
Alerta: Desviacion en el uso del capnai semilla o baja aplicacion de formacion:

11 [ 1e2s

Fecha:

Firma del emprendedor

%2 %&Lb_gm%m
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VISITA DE SEGUIMIENTO

- —

FUNDA

Nombre del emprendedorfa

\lé—{@ﬂ A CEX v Hewuné

| No. de Documento de identidad

VOHFIBRYTRT L

Barrio

Q‘ﬂ \a

‘951

CION GEF

Crudad

Nombre del emprendimiento

sy Delsed

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

?f\ __AQ

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta l Respuesta T
I.—'_EI capital semilla corresponde al solicitado? ” 54 ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? o To / A ;/{ A

2,
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) W—Lj < l
|¢'Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” Sy J

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta 1
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” St L JI
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ¢ M—‘
(Célculo de costos) 2 ]
|2_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Ir S |
|éQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas atil? J[ U~H ' Tgié’z\ A 7
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta || Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

ﬂedl% Sociales

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

WO

[.iLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? J[

veuvger yas

Retos Actuales y Préximos Pasos

| Categoria

|| Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Lasm flapuccifn

g

\ Ventas y Clientes

I I

l Administracion y Dinero

)| |

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

42/ to?s

Fecha:

Firma del emprendedar
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a V axen Raaa Aowa Leal | ) ___
No. de Documento de identidad R G anll
Barrio AN lation  Cwododle & o Ron asd
| Nombre del emprendimiento | A\ C}\u\_\g r & \conda@s- : .

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

l Pregunta ||7 Respuesta ]
|¢El capital semilla corresponde al solicitado? i St ]
¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? e +a

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) wh %5 v 2

|e‘,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? I S _1

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Geshion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta J
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? Jl 5 N o J
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 9 }‘

(Célculo de costos)

‘éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ‘r S5 ! _|
‘E_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? H Xen 1‘"\!4 AR
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta J[ Respuesta I

aQué estrategias nuevas esta usandg para atraer clientes? ]Z e -/IJ'Q 2 Socin (es

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? Yz

(Evaluacién de estrategia de precios)

[.-'_La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor? IL vewngel wmas J
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria JrPrincipal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido ‘
I Operacién (Producir/Entregar) || |r _‘
| Ventas y Clientes l[ ” _‘
I Administracion y Dinero “ Yot 4/ winjt Aisn Jel ) “‘""'f{” ﬁ ‘¢ ]
Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 22/ 2025

Firma del emprendedor

Vs Yoo el
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a ) QWL’L‘\-U n QM Ly RY L2 .
No. de Documento de identidad | 772 ¥9'3 § 753, ¥ -

Barrio N S
Nombre del emprendimiento (ﬁw U@ 1 o b LA, ____a_C_,_L_

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta || Respuesta |
[E,EI capital semilla corresponde al solicitado? " S _ B ]
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? -

o)ve AS AAP L
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) f?'{ 4 € W Piole

[éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” [ ]

Foco de la Formacidn: Aplicaciéon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta Respuesta ‘

Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” ( l
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 9 3 o ‘
(Calculo de costos) .
L{Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J| ﬁ { J
léQué concepto de la formacicn financiera le ha sido mas Gtil? I Uil idad |
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
{ Pregunta ” Respuesta J
éQué estrategias nuevas esta usandlo para atraer clientes? ﬁ@dl 25 toca | eS ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)
éSu pre;ifl de venta es .el mismo gue antes de la formacion? /I/ o J
(Evaluacion de estrategia de precios)
[éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? ”7\/ enwjed mele” }
Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria |( Principal Dificultad o Reto (HoyL]’i Apoyo Requerido J

Operacion (Producir/Entrogar) __i
[ Ventas y Clientes ” |r l
[ Administracién y Dinero ” Voca pJminiffooeen dedingp - ‘
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: S
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 42 / QGZ}'

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

|

Pregunta “

Respuesta

léEl capital semilla corresponde al solicitado? “

LY,

J
|

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

MNOS {Prtal

|é_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”7

S

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta Jl Respuesta
|eEsté registrando todas sus ventas y gastos? " K1

(Calculo de costos)

1Caksa cusnbs & suanks paalmanta haeap eu praducts/comicio?

l

S

!.-'_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jl

Ho

1
|
J
|
|

[c‘.Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ”

J'duol 2

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta Ir

Respuesta

|

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Fj. redes sociales, volantes, promociones)

/OJ"WNU Ciphey

|

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacién de estrategia de precios)

V%

ELa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ||7

endr e 3or

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria

J‘ Principal Dificultad o Reto (Hoy) ”

Apoyo Requerido

| Operacion (Producir/Entregar)

L I

| Ventas y Clientes

|

|

l Administracion y Dinero

V]
//c;?(:o\. At S tion Pﬁu

¥

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: Q/C*l?hbrﬁ /'1"325

Firma del emprender]or

(armen oo cHigodlo. e.
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

1 Pregunta || Respuesta |
[éEI capital semilla corresponde al solicitado? ” 7 N _41
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) thp Tor Cal,sss ]
|.=_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” Vi & J

Foco de la Formacién: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

] Pregunta ‘ [ Respuesta ‘
l.-'_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ‘r [~ - J
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? /’f :
(Glculo de costos) )
‘aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ _ Vi I
‘eQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? || ‘4‘;-/(; 7O J
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
( Pregunta ‘ | Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? N
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) yié“‘) 7wy
¢5Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? JLu
(Evaluacion de estrategia de precios)
¢La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? /; -
Retos Actuales y Préximos Pasos
[ Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||7 Apoyo Requerido |
[ Operacion (Producir/Entregar) ” ” 1
[ Ventas y Clientes |r g Rotey £ | b 1
[ Administracién y Dinero ” J = j
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: _
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: _

Fecha: Frf p

Firma del emprendedor

Cosso v lac
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta ”

Respuesta

\

‘EI capital semilla corresponde al solicitado? J|

P‘J

J

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

QORI

|éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

4

£

-

|

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestidn.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta ]l Respuesta ]
[g‘,Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” P, ? ‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? fl/ l.
(Calculo de costos) 4 |
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? | J
léuué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” A wor’e - ‘

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta ” Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? i
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ﬂ"aww (‘I,a"fkf'} |

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacmn de estrategia de precios)

No

¢La formacién le ayud6 a vender mas o a vender mejor?

rndtr  ~Tpr

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) f Apoyo Requerido B |
[ Operacion (Producir/Entregar) H ” - j
| Ventas y Clientes ” nuf 2p (uvdo ” 34 - ]
I Administracion y Dinero IL ” - 11'
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

o - % . . $i o
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: IV 2224

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta Jl Respuesta ‘
I(’,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” Y ‘
¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) ey &, 755

[E,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? |r S/ ' ‘

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)
] Pregunta “ Respuesta [
IiEsté registrando todas sus ventas y gastos? ”7 It [
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos) =2
|£Esta’ separando el dinero del negocio de su dinero personal? " /7/’ J

iQueé concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

Fugy oy 4 9wLyn’y

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

[ Pregunta ]| Respuesta l
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) v la ATEF i
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacién de estrategia de precios) h/ v

[éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? H fndrr  ~=F J
Retos Actuales y Proximos Pasos

i Categoria “ Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido J
[7 Operacion (Producir/Entregar) ﬂ ” |
l Ventas y Clientes H Proy 2ocyse H 7 |
| Administracion y Dinero H H J

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

7/l 02 8

Fecha:

Firma del emprendedor

M&gﬂ% V1o Lo
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta H Respuesta ‘
|:;E1 capital semilla corresponde al solicitado? ” P/ ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) h~af In{a

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? S J

Foco de |a Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta ' I Respuesta ]
I.i Esta registrando todas sus ventas y gastos? ” X /‘ j
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ’

(Célculo de costos) 3

|f_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? il __J
‘éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? Vi3 QP.,;'M(’ 7l —’
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

‘ Pregunta ”7 Respuesta !
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) /77 v < :f/v/')

éSu prec.io de venta es el mismo gue antes de la formacion? /C/gp

(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? J[ Mﬁ'n/ﬁ’ Vad o Vi e :

Retos Actuales y Préximos Pasos

r Categoria I Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido 1
I Operacién (Producir/Entregar) | | ‘
li Ventas y Clientes " I ‘
{ Administracion y Dinero Jl :703“ ddbpiprra y jvo 40/ p ,J| 5 J
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

. A i
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: 5
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \ /2024

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de |a Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ‘
|E,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” ¥e J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas) et Yl

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? 57

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientas

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores prdcticas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta T
[aEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” Ui

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

’

£

jEctd ceparando el dinero del negocio de cu dinero personal?

SR | I ;

[y

‘aQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? ” ﬁﬂo /e J

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta I Respuesta |

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

. ; v

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) AL an 16

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? .

(Evaluacién de estrategia de precios) ) -
] m————— e

|éLa formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? I O 07 09

Retos Actuales y Proximos Pasos

' Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

| Operacion (Producir/Entregar) ” ||

| Ventas y Clientes ” Lk ‘Z/; fa 'O ||

3

| Administracion y Dinero ” J|

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /2 2 2ok

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ‘ | Respuesta |
|¢‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? “ &% |
é¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? )

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) %’Z"’/"'C r wep Lol

L-‘_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” J7 l

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta H Respuesta J
|é_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” <5 _ ]
dSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Jn 7 ‘
(Calculo de costos) Vs

IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? 30 ‘
‘éaué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? AV err o W
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

i Pregunta || Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ’ﬁf’bzfq;g-{;zP

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? ﬂ/ % ]
(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? 1/;?;7 /{J/ p I IV

Retos Actuales y Proximos Pasos

I Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido ‘
I Operacién (Producir/Entregar) Ir ‘
I Ventas y Clientes b~y ﬁ%’(au Yo JF 57 ‘
[ Administracion y Dinero Jl ” T

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

] I I
Requiere Aj'ustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

J1 /104

Fecha:

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta I Respuesta |
|r'_El capital semilla corresponde al solicitado? ” )7/ ' l
¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) M’Pfé?/ ced. de d

‘i_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? H &Fr l

Foco de la Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)
[ Pregunta ]( Respuesta J
lc‘_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” 'S ]
18abe cuanto le cuesta realmente hacer su products/servicia? D
(Célculo de costos) e
F-‘_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? " Fr }
|éQué concepto de la formacién financiera le ha sido més Gtil? |[ AR o ﬁ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
[ Pregunta ” Respuesta ‘
¢ Qué estrategi esta usando para atraer clientes?
?S redes sociga:la:s,n:;:;ste:,tpromocio:es)a /W/@/“U N Lalih
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios) ro
Ié_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” UPns W baa§ ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) |[ Apoyo Requerido \
Operacion (Producir/Entregar) || J|7 ‘
| Ventas y Clientes || gy Fhacd O ||7 £ —‘
‘ Administracion y Dinero Jl |F —J

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: o §

Fecha__ L/ V1S

Firma del emprendedor
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No. de Documento de identidad ‘7’? & 38027F

Barrio Crno  eswn o

‘Nombre del emprendimiento / s 2D olbu

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

Dloe Eoltnr Az;ﬂ_fmm

FUNDACION GEF:

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta H

Respuesta

IE,EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

i

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

maf  UPn e )

[éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

B

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta |r Respuesta ‘
IaEsté registrando todas sus ventas y gastos? 4”7 /V[} ‘

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

L

¢Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal?

M

l.-'TQué concepto de la formacién financiera le ha sido mads util? ‘ AHorro I
Marketing y Ventas (Formacion Camercial)
‘ Pregunta “ Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

?f?’"’?} (.f'?‘f,/j

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

v

L-‘_La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? Jl

Vpntpr P390

A

Hetos Acl:uales V' préximos HBSDS

i Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) | Apoyo Requerido ‘
[ Operacion (Producir/Entregar) H “ ]
| Ventas y Clientes J‘ ot peey dy ” S/ - J
| Administracién y Dinero ” J{ _I
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien; Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 1?2 /2‘31;

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a Mol ly Lol oo B ey

No. de Documento de identidad e {C’(f S22 -
Barrio S_,W T .

Nombre del emprendimiento Popiimas iprelSte

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta |

Respuesta

|E_EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

S

|
|

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

l’""“-\f lefﬁj

iﬁa realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

!

Foco de |a Formacion: Aplieacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)
’ Pregunta I [ Respuesta ’
‘.i_Esté registrando todas sus ventas y gastos? H I’f —‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? P

]

(Célculo de costos)

L{Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ”

5

l..-',Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ”

Fonfe &7 5 Dithtts

|
|

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta || Respuesta ]
¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ]
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? or

(Evaluacion de estrategia de precios)

ELa formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? J| Vpnetr r—piuv’ J

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) |r Apoyo Requerido __I
Operacion (Producir/Entregar) | l

| Ventas y Clientes J{ Unes] Flosds “ il ]

[ Administracion y Dinero “ “ J

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 7, Cipn~hr? / 20056

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a _3:951@ /ywm.o (.’Zf’m"f i

No. de Documento de identidad 7{74{? 234 6272 _ - ———

 Barrio oo berpnalo : ]

Nombre del emprendimiento A oo [fPordeys S_A}_p ] |
J -

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ‘
|E_EI capital semilla corresponde al solicitado? J[ /);. ) ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? B
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) S &/’ff? ,{,‘“‘")’ -

‘.iHa realizado el uso adecuado del capital semilla? JI _ﬁ' [

Foco de la Formacidon: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta ‘r Respuesta J
‘.‘.Esté registrando todas sus ventas y gastos? H 5—"‘ B n ]
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? I’ 5

(Calculo de costos) 3
{.{Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” i S I
EQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? “7 Penfo oJ7 ¢ ﬁuf‘is'éw'z; —I
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

‘ Pregunta “ Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? i

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) /7/4’ v Clohy

¢SV presio de venta ¢s ¢l mismo que antes de fa formacion? 1L

(Evaluacidn de estrategia de precios) o oo
l.-‘_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” L g nt 0 Tor _— |
Retos Actuales y Préximos Pasos

‘ Categoria ||T’rincipa| Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido B |
[ Operacion (Producir/Entregar) ” J’ —I
| Ventas y Clientes ” han) Lecavdy Hﬁ Iy - .__J

Administracion Y Dinero

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: J2 Z20%¢%

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a 6;;3,“,4’. quﬁy_éémm_g@/&/;g,_ BEEEE
No. de Documento de identidad /Q)[‘(‘{-}O /Z !
Barrio ﬁlf Aereseh ) |
'Nombre del emprendimiento v Bralein g Do — N

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta J
|¢El capital semilla corresponde al solicitado? I Ll |
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ‘
(Ej. produce mads répido, mejor calidad, mds ventas) I J vrh fﬁj . ‘
[J,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” Fy ) _ ‘

Foco de la Formacion: Aplicacién de Caonocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestion y Finanzas (Formacidn Empresarial)
| Pregunta H Respuesta J
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? ||7 JFi? " ‘
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? "
(Calculo de costos) iy
L-:Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” ) £, B ‘
laQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas atil? JI ﬁ//o Lo i
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta “ Respuesta _ }
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? P |
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) /'b”b carg Vo V[T -
éSu prec.if: de venta es _el mismo gue antes de la formacion? 4/ & i
(Evaluacion de estrategia de precios)
il formacidn le ayudo a vender mas 0 @ vender mejor? [ing - 0T
Retos Actuales y Préximos Pasos
| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) |r Apoyo Requerido |
I Operacién (Producir/Entregar) ” ” ]
[ Ventas y Clientes ” uy Poloay 70 S5 __]
r Administracion y Dinero ” ‘ J
Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: )

Fecha: ’fﬂ—r/ 2‘92‘!

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a ﬁ/ w__ploripom 127 (a2 022 af?hrﬁ:a) -
No. de Documento de identidad /S Sp2 U IY _
Barrio d{c)_.':.r’ ;[#/Jvt’f?a\ - -—
| Nombre del emprendimiento m,yf; i ,{,o Z,

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
|.iEI capital semilla corresponde al solicitado? ” o J
c‘_(jémo le ha ayudadfa el cagital seimilla al negocio? s
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) J L//OM"'}
|.-'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? || ) 7

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta |r Respuesta ]
k_Esté registrando todas sus ventas y gastos? J ﬂf{g ‘
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Calculo de costos) /'//

|¢'Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” s |
|c‘.Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? || ‘7uy,'fw Je ﬂ/_.Ld ¢ ,“_yr,’ 0 J

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta “ Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? '
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ﬂﬂ/ﬂ/‘ Fue ?:’,t ln)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) _
[E.a formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ||7 Vonwdy 0Ty ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos
i Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) | Apoyo Requerido J
| Operacion (Producir/Entregar) ” I ‘
| Ventas y Clientes ” ” J

Administracién y Dinero Cg ta &dbini e gn dor Pint) J 5 ‘

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: _
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: -

Fecha: 7L/ 2024

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a {‘;nr’br?&nm oy - ]

No. de Documento de identidad | (/5.5"/ 9287 ° - —

Barrio Sor fuwag -~

Nombre del emprendimiento T, fer Lrs ﬁ;@'ﬁ/c"h B o _

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta J
l.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? ” i ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) mf’)’d r Calida/

EHa realizado el uso adecuado del capital semilla? JI =l - ‘

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores prdcticas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
f Pregunta || ReE!JEJesta B J
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ 37 __‘
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5,, '
(Gdloulo de 6ostos) )
IiEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jl .,(/,/ T
[.-'.Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? “ S fAQL 3 }
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
I Pregunta I Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? 7{
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Vv f;’yﬁ@‘
¢Su precio de venta es el mismo que antes de |a formacion? ﬂ/’o
(Evaluacion de estrategia de precios) i
¢La formacion Ic @yudo a vender mas 0 a vender mejor? Ve “f for
Retos Actuales y Préximos Pasos )
| Categoria || Principal Dificultad o Reto (HovlJl Apoyo Requerido \
| Operacion (Producir/Entregar) ” “ J
| Ventas y Clientes " I-hq_[ Re&avdy Jl S‘,’A }
| Administracion y Dinero || " J
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: S

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: _—
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 97 / To1d

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

No. de Documento de identidad

el Ol O vcica
[0Y?38YE85 ~

Barrio

$ i Foigica | ]

Nombre del emprendimiento

-~ #

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

[ Pregunta Jl Respuesta |
|¢',EI capital semilla corresponde al solicitado? || I I
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) 577/’“'/"'[’%&? Zor/ls v

|E_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” Vi ]

Foco de |a Formacidn: Aplicacién de Conocimientog

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta I Respuesta |
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ - l
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Calculo de costos) 5 i

]eEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? |r £ T ‘
4Qué concepto de |a formacion financiera le ha sido mas atil? RHosl)

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
[ Pregunta JI

¢Qué estrategias nuevas estad usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Respuesta ‘

T Spei i)
Jrv

{pen 17 /'\"FT‘)// ‘

¢Su precio de venta es el mismo gue antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

|.=_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? ”

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy}J Apoyo Requerido ]

Operacién (Producir/Entregar) ” r J

| Ventas y Clientes ” [ ‘
I Administracion y Dinero ”f"” € At qiPIIeC iy ;Jﬂfﬂ;ff*g oy _J

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

17/ Y

Fadha:

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a é}m ffi}_;@_ 20720 _(Aﬁ?a p—ns _— ;
No. de Documento de identidad | {/5 24 < .8 |
Barrio Shr Fvrec - -
Nombre del emprendimiento /35,/ Loohren

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

l Pregunta H Respuesta ‘

[aEI capital semilla corresponde al solicitado? H S |

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) ﬁkM [/M’ @ ~
' |

|¢'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 5

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta l
- - /

Ié,Esta registrando todas sus ventas y gastos? J‘ Jﬂr I

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Vs

(Calculo de costos)

[{Estaf separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” )‘ ; l

I&Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? J Funge df G8ul o |

L

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta “ Respuesta J

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? Z X
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) v ach ro Cia (f~

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacién de estrategia de precios) N

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? Viadpr {7 l

Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Ho&” Apoyo Requerido |

[ Operacion (Producir/Entregar) ” ”7 ]

l Ventas y Clientes ” mey)  hf/ Loy d “ 57 J
|

| Administracion y Dinero ” ”

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: _
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: ')’!//’UZ@

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Taofo Sonio  plalalr o
No. de Documento de identidad | /ZP6S S0 ¢ 9 — |
Barrio 5—9,3' e 2 |
Nombre del emprendimiento /7 s A

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
!:‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? | J" / ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocia? S P
; l
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) lm‘(’ Yor (AL D/‘”/

IéHa realizado el uso adecuado del capital semilla? —“ .(‘)_( ‘

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos _ .

Kl objetivo ec confirmar qua [a formacion emprecarial y comercial ce ectd traduciendo 8n mejores practicas operativas
y de gestién.

Gestion y Finanzas (Formacidn Empresarial)

I Pregunta H Respuesta ‘
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? ] S ' ‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f ;
(Calculo de costos) d
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ i '
|eQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil? H Ah’ or¥? \

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta “ Respuesta !
eqUé estrategias nuevas esta usandp para atraer clientes? }/7{}7 ” f,;

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) e 'f’(’f .
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) /V v

|¢'La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? J Vi .{{1/ Al Ty v ',
Retos Actuales y Préximos Pasos '

| Categoria ]l Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido [

Operacion (Producir/Entregar) |

[ Ventas y Clientes ” Mg FCuwdy I T w
| Administracion y Dinero ” H |
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: /f z’/ o 7’5

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
| Nombre del emprendedor/a S iler _/éé/u 2o - -
No. de Documento de identidad ‘J:&/'e/' 207
 Barrio or FUIA

Nombre del emprendimiento

Duvtiena Artesanal [Z]_,q ﬁd_ﬁffO/{ 7___

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta | ‘

Respuesta

dComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas)

-5 ytnqas

|
[iEl capital semilla corresponde al salicitado? ” ) ;/ - 1
|
I

(é_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” I

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta ||7 Respuesta ‘

’:‘,Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” S ‘

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Bg

(Calculo de costos)

‘.{Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” ‘—Fa- ___J

‘:’_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? || Atolre - J

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

‘ Pregunta ” Respuesta ‘

éQué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? oy

(Ej. redes sociales, volantes, promociones] eﬁymg (F'ﬁ e

£Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? L J

(Evaluacion de estrategia de precios) fl/ U

|¢',La formaciodn le ayudd a vender mas o a vender mejor? “ J i |

Retos Actuales y Préximos Pasos

I Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido J

| Operacién (Producir/Entregar) “ H7 I

I Ventas y Clientes 4” b~a ] R0 rovdy H 5 l
Administracién y Dinero J

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

72/ %5

Fecha:

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a | e ik« Conra try FZd/ 74
No. de Documento de identidad g
Barrio (7ot 0 = S
Nombre del emprendimiento ___ﬁga,,m. &

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seguin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta || Respuesta ‘
]aEI capital semilla corresponde al solicitado? ” g J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej: produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) braf (w7 9

|.=_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 57 ]

Foco de |a Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta " Respuesta ]

|.=_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” v ‘

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? "
(Célculo de costos) i

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? S

7

|£Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? Vi PO b B ]

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

[ Pregunta “ Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promaciones) /47/274-——&' Croe

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? _

(Evaluacion de estrategia de precios) /?/ &

[éLa formacidn le ayudd a vender mds o a vender mejor? H L7 S g o ] lE
Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria |ﬁrincipal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido I
1 Operacidn (Producir/Entregar) || J[ |
[ Ventas y Clientes || |r ‘
I Administracién y Dinero ||%,;‘1 @brnswil aC s vo o «P/Ma” P _J

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzanda Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

L /202

Fecha:

Firma del emprendedor




) Sl
i Alcaldia Mayor de fl _ P ES : ﬁ]
/- CartagenadelIndias , Y oo s FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a flacira olhaa G Obp2
No. de Documento de identidad | /p&/Z3¢ /)9 4§ 7

Barrio Tl on

Nombre del emprendimiento Ttprda

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

] Pregunta || Respuesta I
|.-',E[ capital semilla corresponde al solicitado? “ J} |
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? = |
(Ej. produce més rapido, mejor calidad, mae vantac) al 6o 0 _
|éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? H 37 |

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores prdcticas operativas
y de gestidn.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta “ Respuesta ‘
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? H Py i ‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? iva

(Calculo de costos)

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? 137

l.,-',Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” Ls S/ o2 l
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta || Respuesta ‘
a_(_lué estrategias nuevas esta usand_o para atraer clientes? /;}& — )

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) v &2 hry

éSu precio de venta es el mismo gue antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) o

IéLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ]r Lpndr i ]

Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
| Operacion (Producir/Entregar) |r H I

Ventas y Clientes |

Administracién y Dinero Frih adomiinid (R cfon 41! 2 0l 57 J
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha;  (7/L0lS

Firma del emprendedor




w2/t Cartagenade Indias

. Alcaldia Mayor de ' -¢,§ P E s

FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a w’;naﬁ'x"éf :‘:_,?.':1’//‘/" J Per 775
No. de Documento de identidad | /e4/ 7 & 4 o 7 .
Barrio Vb
Nombre del emprendimiento P facren I - B

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

] Pregunta |

Respuesta ]

|.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? fr

5" |

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mds rdpido, mejor calidad, mas ventas)

bmrem J P nje f

|¢',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl

F |

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formaciéon Empresarial)

Respuesta J

| Pregunta Jl
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? H ol ‘

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f ”

(Célculo de costos)

iEstd separando el dinero del negocio de su dinero personal? 3
|.-‘_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? || o B Pl d ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta || Respuesta I
r‘_Qué estrategias nuevas esta usand.u para atraer clientes? __p/(;‘hm :

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) s Lh
éSu precio de venta es el mismo gue antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) Lo |
IéLa formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? ’f O v Sy S ) i
Retos Actuales y Préximos Pasos

Categorla Principal Bificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

| Operacion (Producir/Entregar) I “ I
[ Ventas y Clientes [ H !
l Administracion y Dinero ” Fode, adnin/rTtac on o/ j/M” S/ ‘
Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
RERUIGTS Ajuatesi NESGsI mEjerar §n; S ——

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

7 Vi e o
Fecha: /2 "Zo"’f

Firma del emprendedor




0 ) S oo SN
Alcaldia Mayor de | 2 PES { 4£ e
’ Pl (s gt toosd k\ 4 .":[h:‘;!}a‘“f'\ )N GEF -

Cartagenade Indias

FadogBarara

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/ia | [ imey tovid @g0S Pace |
No. de Documento de identidad | 7002242 . _ I
Barrio Credor 1 & _ R |
Nombre del emprendimiento Cri¢oS v PelideS R _

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

r Pregunta ” Respuestia ’
l:‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? Jl r _—j
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? ]
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) el Yinra)
|5,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” e - _-1

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)
Pregunta Respuesta
|5_Esté registrando todas sus ventas y gastos? Jr . a J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? e
(Calculo de costos) /
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? “7 JoE -t l
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” ) j

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta H Respuesta ——‘

10ué asteabapiag nuavae ased ueands pars ateor tliontoc?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

%’U" o Uopp)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

o ; : A-v
(Evaluacion de estrategia de precios) o
|€La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? H Vra /Qr “r-ad ’
Retos Actuales y Préximos Pasos
[ Categoria “ Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido |
| Operacion (Producir/Entregar) H H I
| Ventas y Clientes u ‘r I
[ Administracion y Dinero “ﬁg,., blainif ;’,,m},h ! ’IZ';,m,H J? ]
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: e
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /2 / 2075

Firma del emprendedor

'/7),&(}149‘}’ /ZrOS

To62242Y¢l
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Alcaldia Mayor de i~ P S
j ¥ Puads lEI Sl

+/ CartagenadeIndias

[y

FUNDACION GEP

VISITA DE SEGUIMIENTO
| Nombre del emprendedor/a 1. uti'rsa Bueloa navorro ) . _
No. de Documento de identidad [/24 A 3721/ ¢ 8 )
Barrio £+ donia |
Nombre del emprendimiento E;z' iole limfBye {ur$ /,,7’4-// o/:?/ﬂfﬁf N
- 7

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

l Pregunta I

Respuesta

|

lé_EI capital semilla corresponde al solicitado? Jl

5

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

b"ﬁ(' 6‘0’}’ uliidad

|E_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

$7

|

Foco de la Formacidén: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial) B
[ Pregunta “ Respuesta ‘
{aEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ Fid] [
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? o

(Célculo de costos) _
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jl b i B .
|¢'_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jl £ 'cg_‘, PosrL ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

r Pregunta ” Respuesta . J
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) /ZWVW C/onp) ]
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? _f =

(Evaluacion de estrategia de precios) /

o)

]E,La formacidn le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” y |

Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido ]
[ Operacion (Producir/Entregar) ” ” T
| Ventas y Clientes H ” :‘
[ Administracion y Dinero ” b SO Kbip b 1 D LL.,,(JI i - j

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: / E/M LS

Firma del emprendedor

Al 22




: Alcaldia Mayor de ( -‘gjﬁ ,P1ES @;ﬁ'g FUNDACION GE

Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Saorw  Cadupisd /;é.,,—:.,__; . = s e
No. de Documento de identidad | (/5 ;700 / !
Barrio | Frrewrsa R |
Nombre del emprendimiento Gk oy - o ) I |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seguin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.
| Pregunta ||7 Respuesta

le’,EI capital semilla corresponde al solicitado? “ S

|
II._.—,-

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) el e &

-

|é,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? “ g

Foco de 1a Formacién: Aplieacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta I Respuesta |
|é,Esté registrando todas sus ventas y gastos? Ir 7 _ _- ,'
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Ay '
(Calculo de costos) ‘
laEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? oty - ‘
li_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” CAHH e ‘
Marketing v Ventas (Formacion Comercial)

l Pregunta | ‘ Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? 1
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 7’5"“7 42 Ap P - ‘
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién? A J
(Evaluacién de estrategia de precios)

L-'_La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? ” Crnyrr “aqp 1
Retos Actuales y Proximaos Pasos

‘ Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido )

l Ventas y Clientes ||

]

‘ Operacion (Producir/Entregar) JI JI }
I |

|

[ Administracién y Dinero A s jugtapction o7 Pk ” I

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: L e
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: .
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 2/ Zp 245

Firma del emprendedor




| % Alcaldin Mayor de
-,;’J?: ¢ Cartagena de tndias

~5) PES

VISITA DE SEGUIMIENTO

é@ FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a

Lo merecdis gedroaa oy

No. de Documento de identidad

Iy

45Ty Yy T2

Barrio

Vi(lw Juet

Nombre del emprendimiento

Aandi a'en e P03

. L R

=fHNeY:

de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semllla se hayan utilizado segun el Plan de inversion pars el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

L

Pregunta

Respuesta |

¢ El capital semilla corresponde al saicitado?

<P

{Cdmo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mis rapido, mejor calidad, mas ventas)

I{Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

Il

Sy}
e |

Foto de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

o

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas {Formacién Empresarial)

Pregunia

Respuesta

¢ Esta registrando todas sus ventas y gastos?

<a

¢ Sabe cudnto le cuesta reailmente hacer su producto/servicio?
(Cdlculo de costos)

JECt] coparando el dinero dal hagocio o8 U dinarp parennail

oy

[g‘_[lué concepto de la formacidn financiera le ha sida mds 4tl?

RGO

Marketing y Ventas {Formacién Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢ Qué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes?
{E]. redes sociales, volantes, promociones)

¢5u precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
{Evaluacion de estrategia de precios)

! )ﬂ;.-l.:! ¥ Eéh‘" E |

}aLa formacién le ayudd a vender més o a vender mejor?

Retos Actuales y Proximos Pasos

L‘}QMLLU Mab -

Categoria Principal Dificultad ¢ Reto (Hay) Apoyo Requerido
Operacidn (Producir/Entregar)
| Usntae y Clisnta
l Administracién y Dinero 77,;& &dinin spiion oo J2/ 00 V7 ]

Conclusion
Estada General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: !H.! !;g" :i’{“ %ﬁ' ‘2 o 2)(

Firma del emprendedor

-Qno /,




"""q, 4 Alcaldia Mayor de
%47 Canagenade Indias

%) PES

@if FUNDACION GEPS

s -
VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a ﬁ/ﬂlﬁ'i mnaly ppL‘l:’ gMﬂri s f}'zv-vﬂ.o
No. de Documento de identidad |2 L5372 85 .
Barrio Nt §ow avangwer
Nombre del emprendimiento A e a

nversién

emiias 0

E!ob]tivo es ae
de |3 unidad productiva.

gurar que el capltal semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

Pregunta

Re SEU esta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mds ventas)

|iHa realizado el uso adecuada del capital semilla?

|

=7
Ujj&{ ( /@

<®

Foco de |a Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

b=

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestidn.
Gestién y Finanzas {Formacidn Empresarial)

Pregunta

Respuesta

v

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

{Sabe cudnto e cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

S
>

o

$Estd separando el dinero del negoclo de su dinero personal? 1 -

[¢Qué concepto de la formacian financiera le ha sido mas Gtil? i\ “ u ‘i! & d % ' |
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta Respuesta

iQué estrateglas nuevas esta usando para atraer clientes? . »

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 1 )Iﬁ" >

¢Su precio de venta es el mismo que antes de [a formacdién? .

{Evaluacidn de estrategia de precios) i\). &

|£I.a formacién l2 ayudé a vender mis o a vender mejor?

U0 LAy i
P

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

71”@(/‘5'51'9 &‘P,‘ o

Operacion {Producir/Entregar)

Y 8

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero

Conciusion
Estada General de la Unidad Productiva:

Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Mecesita mejorar en:

Alerta: Desviacidn en el uso dei capital semilla o baja aplicacion de formacion:

fecha: £ # é Q£ { O[ E! A j@g[ Z& Z’j‘:

Firma del emprendedor

'67@ (49:




FUNDACION GEPS

1 Adealdia Mayer de i %‘? P ES

1;___ ' Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedorfa (avyobina £sTrermov
No. de Documento de identidad |&4 §367 3 0\"&;
Barrio villa avamuer
Nombre del emprendimiento ¢l buin ¢ lorm oo La Comtva

nversion
yan utilizado segin el Plan de Inversidén para el fortalecimiento real

neo del Lan 0 A= dos de

4 g et O r 8, N alilbail ity E
El ohjetivo es asegurar que el capital semilla se ha
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
2 El capital semilia corresponde al solicitado? <{‘LL/ :
¢{Como le ha ayudada el capital semilla al negocio? 4
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) i l a‘!I A !i | { ['}ll!( ! D .
¢Ha realizado el usa adecuada del capital semifla? | 3 %@ : |

Foco de |a Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores pricticas operativas
y de gestian,

GasHén y Finanzas {Formacién Empresarial)

Pregunta Respuesta
$Esta registrando todas sus ventas y gastos? 5 %1
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? g"’ .
{Célculo de costos) 4
¢ Estd separando el dinero tel negocio de su dinero personal? ('{z . .

¢ Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido més Gtl? { ! k hA ! (AL ‘j O

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta Respuesta

{Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

{Ej. redes sociales, volantes, promociones) %{)}ﬂn 0\(4'0}1 7 )- '

£ Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? g\" .
{Evaluacion de estrategia de precios)

éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? E/m ol br~e~d
Retas Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacidn (Producir/Entregar)
Ventas y Clientes
Administracién y Dinero 80 g dn~ini St L0 Firais Jy l

Conclusion

Estada General de la Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capitgl semilla o baja aplicacion de formacién:

Fecha: M WuiULL &915’

Firma del emprendedor

T ¢ 0 Whay €TV O g b2 R T




'g_'};.if_-J Cartagenade Indias

' '\. 4 Mlcaldia Mayor de "ﬁ PES

@ FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Frma WY 2y Mmovieda  [MPran
No. de Documento de identidad {\p6 5 12L.90 420
Barrio willa _Bvon)
Nombre del emprendimiento 5 pa nails yenopce

milla: Uso v Resultados de la lnversién

El objetivo es asegurar que el capltal semllla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

¢ Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

¢Ha reallzado el uso adecuado del capital semilla?

I

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientas

wyx&L
I~

El objetive es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gastién y Finanzas {Formadoén Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos?

{Sabe cudnto le cuesta reailmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

AL
e

¢ Estd separando el dinero del negoclo de su dinero personai?

¢ Qué conceptoa de la formacidn financiera le ha sido mds atil?

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

) K
?fl,ul;) M (Al
. G .

e
=

Pregunta

Respuesta

{Qué estrateplas nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, pramociones)

{

:Su precio de venta es el mismo gue antes de |a formacdion?
{Evaluacidn de estrategia de precios)

Y 4 \),OW\J-:":.' :"
A D-

¢La formacién le ayudo a vender mas o a vender mejor?

HE{OS AC{UGIES b} prl‘:x:mus nasus

L

Voudhty [ LuAsa

JI
L

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Categoria Principal Dificultad ¢ Reto (Hoy) Apoyo Reguerido
Operacién (Producir/Entregar)
Ventas y Clientes
Administracién y Dinero [Pote_agmindtration do1 Zirets T

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacidn de formacién:

Facha: .’i g EE G‘: ﬂ “dM ?'-7?'5

Firma del emprendedor




""" Alcaldia Mayor de
/247 Cartagenade Indias

~5) PES

VISITA DE SEGUIMIENTO

5% EUNDACION GEPS

Nombre del emprendedoria W U Ca g B\

ANV =X a

No. de Documento de identidad (2R 2L £9 @

Barrio Uilla zwvvang vez

Nombre del emprendimiento

Q.qu-:bt"&H {L{L Dies

0Co d ) » 0 Re dos de nversion

de !a unidad productiva.

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

Foco de |a Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? w
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ’
(Ej. produce mas ripido, mejor calidad, mac ventas) W U QM_‘H)
iHa reallzado el usa adecuada del capltal semilla? ] R ,.l .
r

El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestién.
Gestién y Flnanzas {Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

i Esta registrando todas sus ventas y gastos?

[

{5abe cudnto le cuesta reaimente hacer su producto/servicio?

(Cilculo de costos)

{Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

|¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mds Gtil? I

Marketing y Ventas (Formacién Comergial)

: A
UL,

Pregunta

Respuesta

¢ Qué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

\)d\fl W Lf_{\

¢5u precio de venta es el mismo que antes de |a formacién?
(Evaluacidn de estrategia de precios)

DO”

I.;_La formacién le ayudo a vender mas o a vender major?

Retos Actuales y Proximaos Pasas

[ ENTZVVA TN !gl]gﬂ' |

Categoria Principal Dificultad e Reto {Hoy) Apoyo Requerido
Operacidn {Producir/Entregar)
l Ventas y Clientes ] ]
| Administracién y Dinero f Uia_atliiniile i ! Pirgpill X _I

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: A\ <: P/J\(A Q_WL}/( ;

Firma del emprendedor
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rombre del emprendedor/a

vz ooy yubio gadilla

No, de Documento de identidad | 10023 22 f D 9

Barrio wllas arvanjucz

Les fayantes

Nombre del emprendimiento

Foco del Capita ilia; Usa v Resultados de la in i

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta

Respuesta

|EEI capital semilla corresponde al solicitado?

1Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

T

¢Ha realizado el uso adecuado delf capital semilla?

f?vqgix“ '

!

(AJ-#_

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestiéh y Finanzas {Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢ Esta registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
{Calculo de costos)

[

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

L
o

L

]g‘_Qué cancepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil?

Marketing y Ventas {Formacién Comercial)

L)
L

Wd}u(w ’

Pregunta

Respusiia

£Qué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes?
{Ej. redes sociales, volantes, promociones)

/Mh\ M&Lﬁ)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Eveluacion de estrategia de precios)

L YO

éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

Retos Actuales y Proximos Pasos

DU [m_i;;r@n

[ Categoria Principal Dificultad e Reto (Hoy) Apoyo Requerido
| Operacién (Producir/Entregar)  |[Camspriaci o o dti 2 reliksd I

I Ventas y Clientes f

’ LJm;n;erac;;n y u;nero }

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta; Desviacion en el uso def capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:

Firma del emprendedor

.J,.:,.L{m%i S Yuli© Padya
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

. Pregunta Respuesta
éEl capital semilla corresponde al solicitado? ﬁ'\
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? .
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) BNOY L) . !
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? CQ |

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)
Pregunta Respuesta _|
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? ‘l\):)
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? |
r
(Oleo de coslo] [\ N
, - - . Q - I
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? /a \ e I
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? ’ﬁﬂ@qo b ——
'8
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) :
Pregunta Respuesta i
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? |
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) “D\ v \63 -
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? %

(Evaluacién de estrategia de precios) -
iLa formacion le ayudo a vender mag o a vender mejor? \\erela e (vegoy™
Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido .:

Operacién (Producir/Entregar) T
Ventas y Clientes (N \_)y“k-@_\ 8\ . R

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: . e

Requiere Ajustes: Necesita mejoraren: [

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: -\A-\‘ \’L\l 2005
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘ Pregunta J[ Respuesta j
l._i_E! capital semilla corresponde al solicitado? Ir % _:l
:Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? = ==
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, més ventas) bnug Uph Tu) ) !
[r Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? J| I T l

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientas
£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores prdcticas operativas

vy de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta |l Respuesta |
[&Esté registrando todas sus ventas y gastos? R ] }
:Sabe cusnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ,
(Calculo de costos) -P/ .
lé,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J[ L - —‘
‘aQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? J! Zz dudr2 = '1
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
[ Pregunta J[ Respuesta J
re_i:lu.té estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? i
(Ej. redes saciales, volantes, promociones) ey r |
S 1
:Su precio de venta es el mismo que antes r]e |a Formacwn? N
(Evaluacion de estrategia de precios) &= R
lé_La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? ‘ Ubhndmr “upsor ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos )
L Categoria ‘rPrincipal Dificultad o Reto (Hoy) ”7 Apoyo Requerido ‘
l Operacién (Producir/Entregar) " J( e
L Ventas y Clientes |L " ——, 1
4 a il
Administracién y Dinero “{70 La_ademyret won  Inl fnm” f/ |
Conclusion

Ectado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: s
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: . -

Fecha: /2/Cel §
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foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de 1a Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

l Pregunta J|

Respuesta ‘

|¢',E| capital semilla corresponde al solicitado? Jr

T __1

:Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Pay  yrafers |

¢ Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

S5 |

foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

F| objetiva es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestién.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta l Respuesta |
[iEsté registrando todas sus ventas y gastos? “ J?' ‘
é_Shabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? o I
I_(;élculo de costos) -5,‘ o !
st separando el dincr dsl NGgsio ds s dinero personal? ). ]
‘_éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? || /;-"f!.;’;/f"l - _]
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

L Pregunta 4“ Respuesta - _’

| R .
i Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Fj. redes sociales, volantes, promociones)

/ch“"‘:/f /‘gu-,fj

\Eju precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

valuacion do ectrategia de precios)

Vo 1

[&La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? |L

bpnsrr #rvror |

Retos Actuales y Proximos Pasos

1__ Categoria JrPrincipaI Dificultad o Reto (Hoy) H

Apoyo Requerido

l -__Operacién (Producir/Entregar) Jl_‘ “

r ~ Ventas y Clientes _J |f

‘__ _ - Administracion y Dinero 4][;‘« A PSSz pOn S ‘ﬁfﬁmb;”i

£

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento;

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacin en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacidn:

Fecha: / 2,/ Zfi‘{
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

L Pregunta Jl Respuesta ]

l.-‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? ” _,P/' 1
:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? _1
(€}, produce mas rapido, mejor calidad, ms ventas) {N\"‘f_l' e i) B J:
‘{Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”7 5’," __4

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestian.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

! Pregunta Jl Respuesta ]

ieEsta‘ registrando todas sus ventas y gastos? " Tf’ a ‘

; Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? s ;

{Célculo de costos) §

[aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? }L £ _ 1

¢ Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? J[ (/77}{_ ,':‘”/iz/ - ;

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

L Pregunta 4” Respuesta _]

b =

[¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

‘(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 7;’:# v (o HPP

¢Su precio de venta es el mismo que antes de |a formacion? .

(__F__\;aluacién de estrategia de precios) o ‘

(&La formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? |r ALy prJur ‘

fetos Actuales Y Proximos Pasos

e iR VT |

[ Categoria —” Principal Dificultad o Reto (Hoy) r- Apoyo Requerido ) _]

[ Operacién (Producir/Entregar) J r B l
= =

| Ventas y Clientes J ” i

L___‘ Administracién y Dinero Jl;m el i pIP 0l St /.D‘}vza_]r ' S |

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: T

AIETTa: DEYIAgion § §1 i fe! copie! semills o baja aplicacion de formacion:
Fecha: (Z / Zﬁz/
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foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de ia Inversion

£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta ]

¢Ei capital semilla corresponde al solicitado? ”

b B

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

bney LTy

|5H3 realizado el uso adecuado del capital semilla? H

¥,

Foco de la Formacion: Aplicacidn de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

1 Pregunta |r Respuesta -
‘;r?sté registrando todas sus ventas y gastos? J[ 3 e E
gz;};i_:iénta le cuesta realmente hacer su producto/servicio? y R
|(Calculo de costos) 5, N
ié,Esié separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ J7 _______ ) ____ __ ]'
ft_,:ue concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? “ /-'/%’u,’dﬂz _"_____ _ ~!
warketing y Ventas (Formacion Comercial)

:_ Pregunta Jl Respuesta
E&iue‘ galratggios nuevas estd usando para atraer clientes? ]
(Fj. redes saciales, volantes, promociones) ﬂ”ﬁo_ff ¢ |
éSu pre-cio de venta es el mismo gue antes de la formacién? A S ‘

(Fvaluacion de estrategia de precios)

Li La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor?

[ oo ey

Retos Actuales y Proximos Pasos

1 Categoria ||7Principal Dificultad o Reto (Hoy) J[ Apoyo Requeri-do o J'

[____Opégcién (Producir/Entregar) Jr_ Jli - ]

L Ventas y Clientes H: ||7 1
. | ==

‘_m_ Administragién y Dinare \;gq cinditilon Belss, 0 D Py B

“onclusion '

L
Fstado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semillz ¢ baja aplicacion de formacion:

fE/ ?v?j’

focna:
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£oco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘ Pregunta JF Respuesta —J
LE_EI capital semilla corresponde al solicitado? lf S5 o !
éc:’:mo le ha ayudado el capital semilla al negocio? | |
(£j. produce més rapido, mejor calidad, més ventas) hna} LpnTas _'I
EHa realizado el uso adecuado del capital semilla? JI N j

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

£1 objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

l Pregunta || Respuesta I
‘_a;E:sté registrando todas sus ventas y gastos? |r i - |
\aSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? J, . '
(Cilculo de costog) / |
[;_!Estzi separando el dinero del negocio de su dinero personal? Ir P72 S l
Eo.uf concepto de la formacién financiera le ha sido mas Util? ]r Utrlidad - .
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta |l Respuesta J
; Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? |
(Ej. redes sociales, volantes, promocianes) ffawc,}hq___“ - |
;Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? :
o |

(Fvaluacién de estrategia de precios)

{/ﬁh/ﬂ [

o

E[a formacién le ayudd a vender mds o a vender mejor? r
Retos Actuales y Proximos Pasos

L Categoria IrPrincipaI Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

[ .Uper;cién (Producir/Entregar) :H J!

| | I

| _ Ventas y Clientes
| Administracion y Dinero s s, 52 s I

T

Conclusion
fstado General de ia Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Nequrere Auskéds NARRAID MAjOTdr ON:

T

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

cecha: /L/ L0%% - e
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

|; Pregunta JI Respuesta __]
]aE[ capital semilla corresponde al solicitado? Jr oy . J
éCému le ha ayudado el capital semilla al negocio? ',
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) ey LrrTa |
‘}',H_a realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 5 _]

foco de la Formacian: Aplicacién de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

|

[ Pregunta

Respuesta 1

i:‘_Esta' registrando todas sus ventas y gastos? JI

2 =y

:Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

5 |

I.E_Es{é separando el dinero del negocio de su dinero personal?

.

|

!é,Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

/ G dr2 ) |

Marketing y. Ventas (Formacién Comercial)

[

Pregunta 4“ Respuesta - ]
;Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? _ |
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Ve Luntrs '

iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacién de estrategia de precios)

fo

I

|f'_La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

ppndr? __gpFev

fetos Actuales y Proximos Pasos

( Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (Hoy) H7 Apoyo Requerido

| Operacion (Producir/Entregar)

r Ventas y Clientes Jl__ J i -
r_ _ Administracién y Dinero JF H ) B _

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien; Alto cumplimiento;

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacidn:

2/ 242§

Fecha:
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Fuco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |la Inversion

£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

’7 Pregunta Jl Respuesta |
E capital semilla corresponde al solicitado? _j‘,' _ I
r:»‘_{:émn le ha ayudado el capital semilla al negocio? 1
\_(‘Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) beap VpyfaJd _ ]
Lz’_ Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” S5 l

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta ” Respuesta __ji

[;-_E;’st:i registrando todas sus ventas y gastos? “ T/ ) ]

¢ Jahe eudnte I¢ cuesta realmente hacer su Froducto{servicio? 5 |

(Calculo de costos) ! o

T = : : . 1

l;‘_ Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? ”7 g, s el

‘;’_ Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” 7,90 2 I

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

r Pregunta ”7 Respuesta - _]

;ra{lué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? |

](Ej_ redes sociales, volantes, promociones) /)/W‘vaf'e_gu _

i5u precio de venta es el mismo que antes de la formacién? Iy i
! : |

(Fva|uacién de estrategia de precios) v |

‘LLa formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ” Yersre t—af I

fietos Actuales y Proximos Pasos

F Categoria J Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Reguerido

[ Dperacu)n (Producir/Entregar) ”‘ J

' Ventas y Clientes ” ‘

F
|

Administracion y Dinero ![Fﬁ(h ity Cpi g dit Bt “

tondumon

Fstado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento;

Reqguiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: (L/ 2otk
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foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversion
Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento rcal

de la unidad productiva.

| Pregunta ‘ | Respuesta _J
lc‘,_é[ capital semilla corresponde al solicitado? Jr (72 _

;i_{:dr;"i;: le ha ayudado el capital semilla al negocio? ___1;
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mds ventas) /774‘}' vrn T4 - :
|éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? J[ 5 - ____:i

toco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

t1 objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

l Pregunta ” Respuesta - J
I:‘_Est:‘; registrando todas sus ventas y gastos? Jl 5/ o __ ]
:Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? r l
(_(_;_é_lt_;_u!o de costos) 5 r = I
[&,E_sté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J }(I o - ;
[{i_}yé concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? “ Z;Z,L/F ol - - |

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta I Respuesta 1

iQué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? i
(Ej. redes saciales, volantes, promociones) V“*éﬂm’f‘"f_ S |
#Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? Mo '

g o . . - |
(Fvaluacion de estratGgia de presios) ]
‘;;_l_.a-f:r_mlacién le ayudo a vender mads o a vender mejor? f Wi W Tor B |
itetos Actuales y Proximos Pasas o
|l Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoyur Apoyo Requerido E
| Operacién (Producir/Entregar) !r “ ‘
[ Ventas y Clientes Jr Jl _ }
[ Administracién y Dinero H;p("vl Y L ﬂwo”; SE e
Conclusién

Fstado General de la Unidad Productiva:

Avamyando ion: Alto CUmDIMIEN( li————

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: ..
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: -

Fecha: t1/ "2915 o
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foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de ia Inversion

Fi objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento rcal

de la unidad productiva.

Pregunta ”

Respuesta |

= ; T
£l capital semilla corresponde al solicitado?
¢

5 ]

!éc_éiﬁo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
‘_(ﬁj. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas)

hreser Catldad

‘g Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? |[

)-;:

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

Fl objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

[

! Pregunta ”

= B
ILE_E;sta registrando todas sus ventas y gastos? JI

Respuesta J

Si

= TS
;Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
fCétquo de costos)

5

L Est4 separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jl

A

£1%idm } -

[ Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mds atil? ”
iViarketing y Ventas (Formacion Comercial)

L Pregunta |r

Respuesia

iQué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

ﬁgw Coonn Y

ey wradi i tfin?
:Cu pracis de vanta oc ol micmo gue antes de [a formacion’

(Evaluacion de estrategia de precios) no -
["J‘E formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? J[ Vengpe W(J-T‘gc - l
iietos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria JI Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apovyo Requerido

! - (-Jperacién (Producir/Entregar) IL 4“7 }

r Ventas y Clientes Jr Jl

[ Administracién y Dinero J[Eg&m ad miniifraty o JdP1 Prianre ”

S

Conlucion

Eetado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o haja aplicacién de formacion:

Facha: 2 /201 6
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Foco del Capital Semilla; Uso y Resultados de la Inversién

£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad-productiva.

l Pregunta ”

Respuesta ‘I

|

|E_EI capital semilla corresponde al solicitado?

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

hegor cuiidad |

) |
‘.
|

S/

l' Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? H

foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

[_ Pregunta Jl Respuesta ] ___{
[.;__Eisté registrando todas sus ventas y gastos? H J B 1
:Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ¥ o ' 1
(Calculo de costos) / R
[aEsta‘ separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr L - .l
Eué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? J l/'g..;;;,&v-z ]
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

‘ Pregunta I Respuesta J
{.—_Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ‘
(EJ redes sociales, volantes, promocianes) /74”’”0 crohe) |

Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
Fvaluamon de estrategia de precios)

|

/Lo i
|

PR B Sor

etos Actuales y Proximaos Pasos

Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (Hoy) “

Apoyo Requerido

[ La formauon le ayudd a vender mds o a vender mejor?

| Eraéién (Producir/Entregar) \

|l I

[ Ventas y Clientes

Jl?péa adimibl TTPul ¢/ #;}/N(Llr

i"_ Administracion y Dinero

3/

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bian: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:__

Alerta: Dacviacian en el uso del capital semilla @ ks #plicacion de formacion:

11/ 207%

fecha:

T
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No. de Documento de identidad [329» £2 (& - o
Barrio ?uy,_fu, (G Ay _ o o
Nombre del emprendlmlento  lenta  dre Co 'l - {4 ]

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Respuesta

| Pregunta ”7 J

|:El capital semilla corresponde al solicitado? |l b7 R

:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? e ]
. P : ‘ : a 7

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) J  yrr (S !

laHa realizado el uso adecuado del capital semilla? Jl 5 ].

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

f1 objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas aperativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta H7 Respuesta ]
‘é Esta registrando todas sus ventas y gastos? f}‘ - t
;Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ! o ]
iCéIcuio de costos) oy - __j
‘cg‘ta separando el dinero del negocio de su dinero personal? J[ f,' ]|
‘E,Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? jl Z, ’o)_,,'(/n > ) ______ __ |
Marketing y Ventas (Formacidon Comercial)

‘ Pregunta ” Respuesta Ji
0ué aetratogiac nueuac oSt usando para atraer clientes? y | |
(EJ. redes sociales, volantes, promociones) il an IV £ ]
¢Su prec.if] de venta es FI mismo que antes de la formacion? K v 1|
(Evaluacién de estrategia de precios) |
[{La fc_nrrr_lacién le ayudd a vender rpés o a vender mejor? H Lrader M-—cp"r_ f_ .

Retos Actuales y Proximas Pasos

Categoria J( Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido J
[ Operacién (Producir/Entregar) Jr# n _i
I Ventas Y Clientes l ”7 _ ) -
L o . B il L == |
F_ ___ Admm:s,trac:on y Dinero __JLﬁm A rAn t HOCL rn P! ﬂ'm,ﬂr I ' I
Conclusion

fstado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Reguiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:

/Z /2ol
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

l Pregunta ” Respuesta ‘
[&EI capital semilla corresponde al solicitado? |r j/’ - 5
:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? '
(£]. produce mds répido, mejor calidad, mds ventas) hnag vren 7y ]|
EHa realizado el uso adecuado del capital semilla? oy = |:

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
[ : Pregunta ‘ r Respuesta |
|¢Esté registrando todas sus ventas y gastos? H7 S ]
:Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? r |
(Calculo de costos) 4 |
Esté separanda el dinero del negocio de su dinero personal? ”7 g7 N— 1|
@ué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? LY., dr2 —_
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
‘ Pregunta Jr Respuesta j
; Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Flir ey € 1o mg ] - __J
|:Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? Fa ‘
(Evaluacion de estrategia de precios) @ ‘
:r-‘- ’ - ra H _ e |
iLa formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? |r Ltnir Franf |
Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||7

Apoyo Requerido

|

[ Operacfén (Producir/Entregar)j‘

[___ Ventas y Clientes :lﬁ

r Administracion y Dinero __l%c., aoviin I[9EC g Y ) |L

Fr

Conclusion
Fitado General de [a Unidad Produstive:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:_

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Facha: 12 /2026
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para e

de la unidad productiva.

| fortalecimiento real

L Pregunta Respuesta
EI capital semilla corresponde al solicitado? 4

£j. produce mds rdpido, mejor calidad, mas ventas)

/hpjaf Califed

F_Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(

EH" realizado el uso adecuado del capital semilla?

l

e

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

F{ objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se aetd traduciendo

y de gestian:
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

en mejores practicas operativas

|_ Pregunta Ir Respuesta ]
‘E',Esté registrando todas sus ventas y gastos? Jr X - }
iSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; “
l(Calculo de costas) kg |
¢ Estd ﬁﬁﬁﬁfﬂﬂd? ¢l dinero del neEocio de su dinero personal? i 27 _1
- p T
@ué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jr (/772.,,5&._/ — ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
[ Pregunta J | Respuesta J
; Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ]
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) P o iome ) N
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ';
Ao ‘

(Fvaluacion de estrategia de precios)

;La formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor?

-

Lpndic mpT0r

Retos Actuales y Préximos Pasos

L Categoria

|| Pprincipal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

i Operacién (Producir/Entregar) Jf

BN

[ Ventas y Clientes Jf

|

‘ ~ Administracion y Dinero ||(;r:/”. & o't Tz o/t ﬁ/}jﬂdr

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzandoe Bien: Alto cumplimiento;

Requiere Ajustes: Necesita mejoraren: __

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:_ 1L/ 202
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

tl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad.productiva.

l Pregunta Jr

Respuesta j

EI capital semilia corresponde al solicitado?

L

5 .

¢ Gome le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas)

bod yonf] |

[aHa realizado el uso adecuado del capital semilla? Jf

X ]

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se est4 traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta J| Respuesta _\
e e 2 , =v—

; Esta registrando todas sus ventas y gastos: 5; _—

:$abe cuanto le cuesta realmente haeer su producto/servicio? ,

(Calculo de costos) j?

[.; Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr _P;' B - |
Que concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? “ z_’/g_,,,,ﬂ, 2 E— ]'

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

l__ = Pregunta “ Respuesta 1

; Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Py g otp 4 N

iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion®
|(Evaluacion de estrategia de precios)

o |

Ma formacion le ayudd a uender__rnés 0 a vender mejor? JI l'/f;, /ﬁfmf Tor '

Retos Actuales y Proximos Pasos

E Categoria jl Principal Dificultad o Reto (Hovul Apoyo Requerido —_J

{_“__-‘Operacmn (Prcdumr/Entregar)jL |[ ]

E Ventas y Clientes JI J B _ __‘
”_ﬁ’&’n At (3 T bt dr! yr;grlr J.

r Administracion y Dinero

Conclusion
tstado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

l2/z02¢ o

Fecha:
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| Barri io 77..4«4-,. Cabpu -
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘_ Pregunta “ Respuesta ‘
Fz | capital semilla corresponde al solicitado? || _5'}‘ J

—
.;iomo le ha ayudado el capital semilla al negocio? 1
{[J. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) J""“f venTél i
E:-ia realizado el uso adecuado del capital semilla? Il 5/ l

Foco de |a Farmacion: Aplicacién de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta ”

»

Respuesta

1

‘éESté registrando todas sus ventasy gastos?

5

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

b7

|¢,Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ 5o S o
(,QUE concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” £r'9,; 412 -
Markenng y Ventas (Formacion Comercial)
r Pregunta Jr Respuesta 1
Eﬁué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ]
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ﬁ’?b—-g Cré ) _4
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? yy ]
e

(Evaluacion de estrategia de precios)

B

\é La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor?

Lpndrs T fiey

Retos Actuales y Proximos Pasos

Apoyo Requerido

Categoria

Frincipal Dificultad o Reto (Hoy) ”7

Operacién (Producir/Entregar)

L

|

[ Ventas y Clientes

N

1L

Administracion y Dinero Lo

{
{ ‘”?Z'C‘i adin'n i STty ce) vt P’ AJI
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
J\vanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en.
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplica

cidn de formacion:

(22 ﬂf S

Fecha:
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| Nombre del emprendedor/a _Lé;};..{&_____ Jerth orfiz Lol L |
! No. de Documento de identidad | /7’ ) i |
Barrio PaSpo __ Botivar NI |
‘Nombre del emprendimiento Venta  de  fScudo ¥y Carre] B R |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun e

de la unidad productiva.

| Plan de Inversién para el fortalecimiento real

_ Pregunta pespuest |
[{E! capital semiila corresponde al solicitado? |r s _ _]
:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? R _\
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) ~ W”ﬁ‘f ) . ,
‘E_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Ir S/ | |

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

Y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta H Respuestia |
ic'.-E_été registrando todas sus ventas y gastos? Jl 3/ '_; ]
;Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? b W
(Calculo de costos) ¢ |
|aEta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ 7 ) _ 5
[._iaué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” rf/ﬁg,,vf‘/a/_"__ - _I
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

’_7 Pregunta Jr Respuesta ) j
Eh_ué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? AR
(E]. redes sociales, volantes, promociones) /q”“f C/"ahg__ - |
:Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) o o
l-é,La formacian le ayudd a vender ma:s o a vender mejor? ”7 NI P TO -

itetos Actuales y Proximos Pasos

Categoria

l Principal Dificultad o Reto (Hoyﬂl

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

l

il —

Ventas y Clientes

[l

i
[
0

Administracion y Dinero

I

|

l
Conclusion

Fotado Ceneral 48 |8 Unidad Droductiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento.

Requiere Ajustes: Necesita mejoraren:___

aC

P A L
0 0aj3d f»r.)l.:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla

Fecha: iz /M},___

iadn de formacion:




Alcaldia Mayor de I
Cartagenade Indias By

VISITA DE SEGUIMIENTO

Eoetimar Ganoo Bolerrey

| No. de Documento de identidad

[ Nombre del emprende&_c_:_r_fa

arrio —— \faSpo  B@litis

Nombre del emprendimiento Coe, F0Ccion

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

L Pregunta H

Respuesta 3 J

1&_E| capital semilla corresponde al solicitado? “7

g

2

:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce més rapido, mejor calidad, mas ventas)

;}m{(;’ i) zuprdo

EH; realizado el uso adecuado del capital semilla? H

%

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

£i objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

| ' Pregunta ” Respuesta T
EEsia registrando todas sus ventas y gastos? ” & - !
!Cahe auints | euocta raimante hacer su producto/servicio? JX W
|(Calculo de costos) g |
Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? JI 5 o __}.
‘aQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? H LGy oP2 - ﬁ_l
Marketing v Ventas (Formacién Comercial)

‘ Pregunta JI Respuesta ]
éE).ué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? : ]
h Frz v aLhp

Ej. redes sociales, volantes, promociones)

‘&Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

Evaluacién de estrategia de precios)

Mo

[&La formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? Ir btndor brneT o, _ |
[_{_etos_Actuales y Proximos Pasos

( Categoria Jl Principal Dificultad o Reto (HDM|7 Apoyo Requerido _J
| Operacién (Producir/Entregar) N ]r - ___l
'_|_ Ventas y Clientes jr Jr ) ;I
r Administracién y Dinero Jl:@ o O Lo ipTracqor .,u@;l[, A == 1!

Conclusion

.Fstadn General de Ia Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejarar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 12 /Z0L 5




Alcaldia Mayor de
Cartagenade Indias

)

-
[ Ty
/.

)] o

e

T
PidaFmnra

VISITA DE SEGUIMIENTO

| Nombre del emprendedor/a Shon Telro tmarigo__bthirro o
No. de Documento de identidad B _ ) _ _ !
Barrio L wlro  Potsvar i
‘Nombre del emprendimiento Lt 7oy or Bev/de P prEeicairer ) ) |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento rcal

de la unidad productiva.

l Pregunta JI Respuesta - J
[.aEI capital semilla corresponde al solicitado? ] /f/ ] 1
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? 1R
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mds ventas) Z’fﬁ"/‘/ﬂ e K‘cﬁ'y@ \

S B

:Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? “

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta | Respuesta 5
L.aEsté registrando todas sus ventas y gastos? J[ V5 —____—F-]
;Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? - P
(Célculo de costos) S/ _ ‘
ﬁtj saparando el dinero del negocio de su dinkre personal? N - j
laQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Util? ” Lrdidnz N :
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
‘ Pregunta Jf Respuesta _f
cQué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? o }
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) | e Cilooe)
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? r ' ]
(_E_\faluacién de estrategia de precios) Av Jr— l
;La formacién le ayud6 a vender mds o a vender mejor? ” L/pM/ S _:_ __ !
tce_to; Actuales y Proximos Pasos

Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) JI Apoyo Requerido __J'
! ) 6peraci6n (Producir/Entregar) Jr Jr - ,|
[. Ventas y Clientes n JI E ]
E— Administracion y Dinero “79%« ptdreind floceson M’ Wﬁ(’hdi S - ] i

Conclusion

Fstado General de la Unidad Productiva:

f\yanzando Bian: Alto cumplimiento; - | o

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién: o

2 /201 &

Fecha:




Mealdia Mayor de \
Carragenade Indias Pl

VISITA DE SEGUIMIENTO

| Cartina

Tonpe /st

ombre del emprendedor/a___
No. de Documento de identidad -

Fa ITI (9] p&fwg ﬁd;’p‘”

Nombre del emprendimiento  |ZeFBg e Y vtnlsS A4

popcuzs)

foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiente real

de la unidad productiva.

| Pregunta H

Respuesta

EEI capital semilla corresponde al solicitado?

I

¢ Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

vosk rapar

AEmEE

o

[¢ Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? |

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion. o
Gestibn y Finanzas (Formacion Empregarial)

Pregunta |

Respuesta

f

; Esta registrando todas sus ventas y gastos? ”

5

f‘,Sa_nbe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

5

|

Eaté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ _ﬁ ) _I____ o ‘

i‘_';" Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ]l LAL e o '!
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

[ g Pregunta |l Respuesta |

|

¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

%/‘9""’?/ C/;?_'?"C'}

;Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacién de estrategia de precios) Va4 - |
‘_.i-i'é-formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” an/fr’_ ""-‘?U - a ]
B‘é-tus Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria Jr Principal Dificultad o Reto (Hoy)Jr Apoyo Requerido - —J
[ ~ Operacién (Producir/Entregar) J JT !
L ~ Ventasy Clientes Jr J B 1
-,r Administracion y Dinero Wiln  Uniniilacelow 47 &,LW J*,' - '
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /,2- /ﬁaéjf




Alealdin Mayor de TR ) el faw
Cartagena de Indias ey

VISITA DE SEGUIMIENTO

 Wo. de Documento de identidad

Fafld é’@y'wr ‘

Barrio

| Norq[:_re_de_l emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seg
de la unidad productiva.

Podo g2k (aPitarrsy _dlo  Drirza.

dn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

[ Pregunta Respuesia

|¢€1 capital semilla corresponde al solicitado? B 7 L
é_-Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? -
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mds ventas) tedor Calsde |
IIHa realizado el uso adecuado del capital semilla? “ J7 .

Foco de la Formacion: Aplicaciéon de Conocimientos

Fl objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Progunta

Respuesta

E;Esté registrando todas sus ventas y gastos?

¢ Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo decostos)

ﬁ !
J:’_

I;_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? |r I - ]
:Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mds util? J Z/g,’//’i _‘ |
Markeﬁng y Ventas (Formacién Comercial)

\ Pregunta Ir Respuesta o |

i : 7 :
i:Que estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

L Jrrr Focialey

Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Fvaluacién de estrategia de precios)

A

p———y

:1a formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor?

U dtr presor

i

Retos Actuales y Proximos Pasos

e

Categoria

Jr Principal Dificultad o Reto {Hoy)J

Apoyo Requerido

! Operacion (Producir/Entregar)

|

L

Ventas y Clientes

||ﬁm'ﬁ; oin__LnS Mmu;JI

r

[

_
L

Administracion Y Dinero

]

ool DRPRRYYYT™!

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de

rLiwvh

Fecha:

farmacion: _



Alcaldia Mayor de .
Cartagenade Indias L

VISITA DE SEGUIMIENTO

| oLnbr; -i:ié_l empren_pledorfa_

' No. de Documento de identidad

PTJ% 1t Hirezo Prprts

Barrio Pk Eolivar

!r\!on]p[e__&_'_el emprendimiento | pprap o FrrFeene

foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

’7 Pregunta

|

Respuesta J

‘aEI capital semilla corresponde al solicitado?

I

7 |

¢ Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Fi. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas)

7/&0/0 ce et /Za,_}?/b/a

£Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

S

Foco de la Formacidon: Aplicacion de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
l Pregunta ” Respuesta |
‘EF_sEa registrando todas sus ventas y gastos? lr N o ]
:Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? i l
(Calculo de costos) * ‘
_ — - I

iEstd separando el dinero del negocio de su dinero personal? g S _l|
‘.i[lué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? ” Ctlry, tod o ‘
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta JI Respuesta ___J
'aQué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ) {
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ﬂ’ﬂvy eronrs N

|

:Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

o

E!.a formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor?

L

{/ﬂﬂ‘?m‘r rytr |

Retos Actuales y Proximos Pasos

i Categoria |rPrEncipal Dificultad o Reto (Hoy) Jr

Apoyo Requerido

! : Operacion (Producir/Entregar) J|

|l

L__ Ventas y Clientes J

I

[ Administracion y Dinero 4”?@ ﬂ.ﬁﬂm-‘l’”}f/ﬂaﬂ?k dei diero Jlﬁ

»

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 11/ g0t% B




Mealdin Mayor de
Cartagena de Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a '/faala I e 40240 ;7(& SSor -

No. de Documento de identidad ' o f—— = |
Barrio ﬁt’fpo 7ol yar . = ‘
Nombre del emprendimiento |14/ Zpr 4 —

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
£l objetive es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.
l Pregunta Respuesta J
i

Ea capital semilla corresponde al solicitado? T

by pen Taf

éa'}mo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas)

[eHa realizado el uso adecuado del capital semilla? " 5

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

Fl objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestian.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta |r Respuesta ‘
¢ Esta registrando todas sus ventas y gastos? JI Pr |
L BT aksitind ——
;Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? £

(Calculo de costos) / )

3 s . - ) EsS |
:Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” 8 o o
(c‘Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mds util? J] Pontd &P ¢da'libtio [
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

L Pregunta Jr Respuesta - J
:Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? 7) P

; A . T s Cevenr [
(£]. redas sociales, volantet, promociones) T J ]
\E_Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ].
I e : . Ve |
(Evaluacién de estrategia de precios) I
ELa formacion le ayudé a vender més o a vender mejor? JI vonter Sror |
Retos Actuales y Proximos Pasos -
i; Categoria |ﬁrincipal Dificultad o Reto (HovLH Apovyo Requerido J|
{ _ Operacién (Producir/Entregar) ]%5@ wallyna 1'a H 27

|
L_ Ventas y Clientes :l[ jl _ “ 1
'_— Administracion y Dinero —iL H - |

Conclusion
Fstado General de la Unidad Productiva:

Avsnzands Bion: Alto cumplimiento: ) . B

Requiere Ajustes: Necesita mejoraren._ PR

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién: _—

Fecha: /@/f& ZQ/




Alcaldia Mayor de
Carragenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

N t;;_r_ribre del empre-r_id_é_dnr!a

CdvarJu  Gar?

Zﬁ&hﬁ e - o

No. de Documento de identidad

Barrio Pespo  Buolivar

‘Nombre del emprendimiento Cot Pintaria

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta |r Respuesta ]
‘?EI capital semilla corresponde al solicitado? Jr % ]
: Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ]l
(Ej. produce més rdpido, mejor calidad, mds ventas) brgjor  Capisa |
kHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 57 J

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion,
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

F Pregunta H Respuesta j
IaEsté registrando todas sus ventas y gastos? Jr 3T 1
iSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? , )
(Calculo de costos) G

Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ i o

’EQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? o

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

L Pregu

nta

1L

el
| . B
i

Respuesta

r

;Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

| By Sounde)

[aSU precio de venta es el mismo que a
|(Evaluacién de estrategia de precios)

ntes de la formacion?

-

poo |

L‘_La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor?

]

Lypndrr e ior

Retos Actuales y Proximos Pasos

L Categoria | Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo ﬂequeridé ]
[__‘léperacién (Producir/Entregar) jl i” __ ]
L Ventas y Clientes Jr lr e T:

J‘i’é@,n ot frugong L2170 ”j Sy |

[ Administracion y Dinero

Conclusién

£stado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semillz o baja aplicacion de formacion:

17/l

Fecha:




Alcaldia Mayor de R = !
Cartagenade Indias !

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedorfa___ | Hoidy Arwto_Cordova

No. de Documento de identidad

Boliiey

Barrio

Nombre del emprendimiento 2of Tavion TP

foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

( Pregunta J\ Respuesta ]
Ecap;tal semilla corresponda al solicitado? o ) |
¢ Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? , |
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas) h%'ﬁfoa L' l

EHa realizado el uso adecuado del capital semilla? H

foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

Fl objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta Respuesta _!
‘.;Esta registrando todas sus ventas y gastos? |r 3’1' B _ ‘
;Sabe cuénto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; __-1;
((Célculo de costos) 5 ]
E__E_sté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr 5 - ___—J
Lio,ué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ‘r o Yy 17 : ]
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

L Pregunta ” Respuesta

[aQué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
L(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

ff&mﬂu C«'&hpr

‘é_Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
|(Fvaluacién de estrategia de precios)

;La formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? jr

|
o
|

Lon /P g0

fetos Actuales y Préximos Pasos

Categoria |BrinCipal Dificultad o Reto (HoyL”

Apoyo Requerido

J7

;Opera‘:cién (Producir/Entregar) ](rﬂ"p’i‘ﬂ In (n &A[rr9y Jr
l

_____ ~ Ventas y Clientes _Jr

[
{
[ Administracion y Dinero JL Ir

Conclusion
[<tads Gaparal Ao 2 Unidad Productiva:
Avanzands Bien' Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en.

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: _

Fecha: L/ 20 =




Alealdia Mayor de |
Carragenade Indias P

VISITA DE SEGUIMIENTO

TOre Pu

[ ombre del emprendedorla B

Brz "hzjféh/« ol

| erra

 No. de Documento de identidad

| Rarrio Pafoc RBoliCaw

Nombre del emprend1m|ento

Pafa e Co b, day

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

‘ Pregunta ”

Respuesta ‘

‘aEI capital semilla corresponde al solicitado? |r

L

i =

¢ Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
\(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

Prap  LpaT4r ]

\f_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? J[

A ]

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

Fl objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestiaon.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta H Respuesta }
‘éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ]r E i =
[e_Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? L ]
(Célculo de costos) ¢ - __‘
IeEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? I[ I e ].
{ Qué concepto de a formacion financiera le ha sido mas Gtil? crilidad ]
L T TR

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

1 - Pregunta J‘ Respuesta - _E
i Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) wz’fﬁvyg.{* (f R
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ;
(Evaluacién de estrategia de precios) Ao S '
iLa formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? Jf Ublndre VY Vgp r '

Retos Actuales y Proximos Pasos
I

Cateﬁoria Principal Dificultad o Reto {HoyL“ Apoyo Requerido |

s BT e |
Operacién (Producir/Entregar) E/,'u 04 La  p ;,{//p?,,_” v Vo
— — i
L Ventas y Clientes “7 H scnl _i
[ Administracién y Dinero J[ Jr et

Conclusion
tstado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el usc del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /2 2028




Alealdia Mayor de ' k! H 3 s Wi
Cartagenade Indias o /

VISITA DE SEGUIMIENTO
(Nombre del omprondedoria_ [fomew 90 _Cartren _tmlnde |
No. de Documento de identidad o o —_— :
e Pasoo Lotlvar S . 1
Nombre del emprendimiento e PaLerin_ o _ — |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva,

| Pregunta Jr Respuest; J

l;'E[ capital semilla corresponde al solicitado? JF s - o |
:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? —|
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) h‘fpa.r Ca t)d 4 |
‘;‘,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 5 _ ]

Foco de la Formaci6n: Aplicacion de Conocimientos
£l objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gesh’(])n.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

! - Pregunta |r Respuesta j
L‘,Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” Pr - !
l&\be cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? )

|(Célculo de costos) P

|aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? —” o - l
@Lné concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? “ el |
Markating y Ventas (Formacion Comereial)

‘ Pregunta |[ Respuesta __J

;Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? I

_(E}‘ redes sociales, volantes, promociones) mWQL%:_t{_u_ }
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? )1/(_7 -
(Evaluacion de estrategia de precios) B
[{;L_E.formac_ién le ayudé a vender mas o a vender mejor? J[ Un/or pgol _|
Retos Actuales y Proximos Pasos

‘7 Categoria ]rPrincipal Dificultad o Reto (Hoy) Jr Apoyo Requerido ) :'
[_‘ Operacién (Producir/Entregar) 4“ Jl - ;
[_ ~ Ventasy Clientes |r H - l|
[_ Administracién y Dinero 1;‘%4« T At o R pf}fdr - S '
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien® Alto cumplimiento: - I
Reguiere Ajustes: Necesita mejorar en. S
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién: o

Fecha: 2/ 20 2’;




Alcaldia Mavor de -l J‘ PEC C-':"-E;‘;"
e i S L&A=
o 2 . .'-t / 4 e e ] = FUINI
Cartagenade Indias p e -

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendeaon'a \‘ﬁ\xy\u R o (\m\& (hxrf?O _ -
No. de Documento de identidad | Loy OA TX o
‘\-l' L] Al

Barrio Ne\ron  neadel — —

Nombre del emprendimiento WenRedon o n

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? (s

¢Como le ha ayudadao el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

MOS \en il

]

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? 4

koco de [a Formacion' Aplicacion de Conocimientog

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian. )
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? NO o
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos) 43;
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? %{’
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? 'Gr\ O AT
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pregunta Respuesta
¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(CS redes sociﬂes, volantes, pramocio:es) ‘ me G-t )
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? 1 o
(Evaluacion de estrategia de precios) (:" ) |
¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? Dekor QNG |
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido -
Operacién (Producir/Entregar) G AldwN 2n MGO, %‘f .

Yentad y Glientes

Administracién y Dinero

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: = e T
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: .
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: R

Fecha: \7-\ \ 1(_ 2nS
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VISITA DE SEGUIMIENTO

w‘* L-}‘_

Nombre del emprendedor/a

No. de Documento de identidad

25 DO U

Es\ec Jnes Owvo CoccMo

Barrio

We\son usstdey

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

WA wriess R SN .

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

%

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Roros oy (opide

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

o

Foco de |la Formacion: Aplicacidn de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costas)

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil?

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta

Respu esta

¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

@wﬁﬂ 5 8005-9\-?-)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

I\

¢La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor?

U@k ¢ YNGS

Retos Actuales y Praximos Pasos

(ategoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

AReY? Requerido

W\ de cdnedvi, Dol

Operacién (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Dacyiacion en el ucp def capital semilla 0 baja HDH[H[IUH g formacion:

Fecha: \ZI lL! 2075
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a 0 Fsdeenmay Dok
No. de Documento de identidad | 1D&GOIA,

|

Barrio N&W\_ Moo - . i

Nombre del emprendimiento @&D\(L We\§ |
X

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta i
¢El capital semilla corresponde al solicitado? 6‘?
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ) 'J od
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) N
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? /’}ﬁ’

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

L » L] ' v r . B . - A ,
El objehvo es confirmar que la formacion empresarialy comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativac
y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesta
¢ Esta registrando todas sus ventasy gastos? NO
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? M:’
(Calculo de costos) —
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? “:5'?
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas utii? Co (_)\sk_cps
Marl(eting y Ventas tFormacIti)n éomercia“
Pregunta Respuesta "
: Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
FECJI redes socigales, volantes, promncio:es] ( ehad g" Ci.o-bd |
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? \)G"

(Evaluacién de estrategia de precios)

¢éLa formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? VeSS NS

Retos Actuales y Préximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar) | (DLW g&@mﬂ\ R

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero |
Conclusion - '

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: B
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: -

e A g%
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a G\w@p m&_pk %(Ov.,\)n

No. de Documento de identidad

Barrio 3,,—[)0'\(&. Q"EbCD

Nombre del emprendimiento -I&f)m\ "S\'m

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversian

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

N

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

- a
Mo ds chay-

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

N s

Foco de la Formacion: AEIicacic’m de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

(Fj. redes sociales, volantes, promociones)

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? \MO
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? fa{.a
(Calculo de costos)
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? U 4 | R
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? AN RS
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) -
Pregunta Respuesta [
¢Queé estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? /\)mw L)) :
|
|

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

A

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

Ve-dov- pnedov

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar) s\ eVe) \q nee

“n

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: ml \2! 200S
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

oks Morrx Garih.

No. de Documento de identidad

H55 6 ‘
Foona bresCon

Barrio

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn

Q&Q{‘?:(Tj e & CYaol) -

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

N o) |

¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

RecdOw ed W@m

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

o2} -

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

No __

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

[2)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? N2 ]
| of .
éQu&-}: concepto tje |a 1!ormac=clm Hnanclera |e l\a stc.lu ma';s étul'.‘ (od\ko Cﬁe mulc(\a .
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) \ _
Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

O Aenkes '

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

No

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

\ ¢~ oy~ (V\(:Q_j_

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Bhopem poece Nuendey

&Y

Administracién y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

ﬂequlere Aj'us{es: Necesita mejorar en:

Alerta; Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion; -

Fecha: 5‘0\ \L\ ‘)-OLS
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Mealdia Mavor de
+ - Cartagenade Indias

Nombre del emprendedor/a

kY
o (oale Golona Doty

No. de Documento de identidad

m)'DN\Uc !\YeSC(R

Barrio

Nombre del emprendimiento

Wodbede Foada,

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilia corresponde al solicitado?

N2

¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

e O L&M““:\

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

R

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que 13 formacidn empresarialy comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

“

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

NO

¢ Estd separande el dinere del negecie de sv dinero personal?

[\

¢Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil?

(o oS

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

éQueé estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Reckey Swoiale)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

N

¢La formacidn le ayudo a vender mas o a vender mejor?

\ sk o™ Q€S

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

N\CET T rGudma)

Operacidn (Producir/Entregar)

ﬁb_.;:

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formauon o ——

Fecha:_ﬁg l \Ll 0“015
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a N\UL\( 8 MC) LCpnare S -
No. de Documento de identidad “\_‘_()Eq. B (Ae) 5&_\)

Barrio ,}q‘y\,\ Q.,—LSC_Q\ - =
Nombre del emprendimiento \\Q\(}c&og mu&m

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? %\’ ]
¢Coémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? S0 o, 5 3
(Ej. produce mas rapida, mejor calidad, mas ventas) \"y\f C T
L
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? {}-

Foco de la Formacidén: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas

y de gestion,
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? %70
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; o
(Calculo de costos) —
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? N ]
iQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? CAw\a~ oftad
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? &_0 Clodo)
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) \(C ey

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? N o
(Evaluacion de estrategia de precios)

éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? Venciem meaeyeC

Retos Actuales Y Proximos Pasos
i S

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido .

Operacién (Producir/Entregar) |
N
Ventas y Clientes NCEO™ \ye—XB) g\ -

Administraciéon y Dinero |

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: _ - =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: R

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla 0 baja aplicacion de formacion:

Fecha: \O\ \Qt 5'015
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VISITA DE SEGUIMIENTO

e

GEPS .

'Nombre del emprendedor/a

Ko Puooct YamS S

No. de Documento de identidad

Barrio

LY €SCen i |

Nombre del emprendimiento

|
ROV |
A encra o i

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢ El capital semilla corresponde al solicitado? %'? .
.iclémo le ha a\fudi,ld.o el capﬁtal sgmilla altnegocio? WAGS \_){r\\cua
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas) -
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? &

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

o

¢Sabe cudanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, valantes, promociones)

O o\ ewdey

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

A

¢La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor?

\JeASLR™ pnlaa(”

Retos Actuales y Proximos Pasos

ﬂr;ncipa| Dificultad o Reto “—loy]

Cal;egor{a

Apaya Raguarido

Operacion (Producir/Entregar)

Kt (Nlewo

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: N-\Dl o’\_ ’.20‘15
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Py
Nombre del emprendedor/a ’jbgjq Kot LU0 B
No. de Documento de identidad | Y 556‘23’52,
Barrio I omna besca

Nombre del emprendimiento

Yo cadona

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

2\

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

v

oY (NG
X oo

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

ﬁ;‘

Foco de la Formacién: Aplicaciéon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

%\O

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costas)

>

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

1

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

T e

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

? 0O conk )

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

O

¢La formacioén le ayudé a vender mas o a vender mejor?

SR ey

Retos Actuales y Proximaos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Tarer oy ey

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alertai Deaviacion en ¢l uso dl capital semilla 0 aja aplisasin ds fermasion

Fi.?u:ha:_'}lf:?'\I ﬁ'\ 9'0"):5
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a '({%\u "\,f)_c“m'h,\ R\modu‘ _
No. de Documento de identidad | 4 54AO\X Y}

Barrio 1}’0(“0 Rresco

Nombre del emprendimiento e e Qusovion Toefoan R .
)

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? '?\'
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? (\”ﬂuﬁiﬂ (Q}Q.‘cﬁx )
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) \q i |
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? \Ne2

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesta
¢Gstd registrando todas svs ventas y gastes? NG
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su produc:ofservicio? ‘5?
(Calculo de costos)
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? o |
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? B‘Mofm
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) o
Pregunta Respuesta
éQué estrategias nuevas esta usand.o para atraer clientes? {\DY\DNOQ‘: Q)
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? MO
(Evaluacion de estrategia de precios)
¢La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? \\(-’n&lﬂ" ey o
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacién (Producir/Entregar) Qt\wb‘r VAR QM\}&D 0o Lo.

Ventasy Clientes

Administracion Y Dinero

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: N o
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: = — o

Fecha: (Dq‘\ \Q—\_ 201<
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VISITA DE SEGUIMIENTO

GEPS .,

~ ‘:‘.‘:.0’/

Nombre del emprendedor/a

(oo Cordda el

No. de Documento de identidad | 97 14 L3555,

Barrio }rnm O QV(QCQ -

| Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversidn

Relres Suée Nen KRR,

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

%]6

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas)

mesar ¢ odfdad

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

=

Foco de la Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

=

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

3

>

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? N
I
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? Lade o\ Oﬂ’
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pregunta Respuesta
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? :
s h Jo\an\ed

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacién de estrategia de precios)

>

¢La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor?

\_}PAJLQI‘ AL

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

FHAKS e (Cpiaoo

3

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero

Conclusidén
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla 0 baja aplicacion de formacion;

Fecha: Dl\\‘ \?-\l '20’?-5
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a @_;‘{ skene. Morduet Cﬁr’f’u

No. de Documento de identidad | L4211 Q644 2.0
Barrio Yome  kresces

Nombre del emprendimiento (* enfe caoamngy Crrne,

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? ‘%\'
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? M

N
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) Mo Ve J

¢Harealizado el uso adecuado del capital semilla?

Co,

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidén empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

Wo

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

1M

¢ Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

(Ve

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? V\' 5D QO< Sk

Marketing y Ventas (Formacion Comercial) -
Pregunta Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? >

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) V(Omo G-One)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? &

(Evaluacién de estrategia de precios) %\ i

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? \endlor MO
Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacién (Producir/Entregar)
Ventas y Clientes
Administracion y Dinero Sover odomniyr Sireno A

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: _

Fecha: Cﬂl l&’ 107'5
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Alcaldia Mavorde
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)

£
&

Nombre del emprendedor/a
No. de Documento de identidad

]

ACOYOS@MIL
VSLon

Barrio

B hane. Baiccn

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

a@

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

rresorar (aldad

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

) |

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidon empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Clculo de costos)

%\D

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

e

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

|
edes youwlo) ]
f
|

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

AT Wen XU

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: -’&Ol \L\ 2015
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a v diae %Q-%} Y.\}\\)ufeﬁz
No. de Documento de identidad | oo J_:ch%d\gc\b -
Barrio ?D’L—of\
Nombre del emprendimiento Uonedead ATy cane

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seguin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

\\o

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

e LM o\

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

22

]

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

-y

%

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

A

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? 'Q\a\vf(go\
= o : 8]
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

cedken o s Shey

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

WNe

¢La formacion le ayudo a vender mds o a vender mejor?

USSR Moy

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes (%‘mb{ Coee

)

Administracién y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alta cumplimiento: -

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso el capital semilla 0 baja aplicacion de formacion: _

Fecha: mi ‘1' ,)’0'16
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

Vovan e ind  CNiSpan

No. de Documento de identidad | \ o3, 4 S5 XY
Barrio K?,_,‘bg& -

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

e Luess Doyl

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? %{ _
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
Y p 5 Mmoo uej\k\) \

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

S\ |

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta |

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

|
o _]

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

s udad

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta |

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

NO

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

p“e 'C‘Q-DJ Sotals )

Veneew™ naehuor

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero ﬂ e \(f?’ff\..xr}\'w

a)

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 5—01 \’L\\ f}‘o’]'s
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a ]

Q—-\-ﬁéﬂ \(\Dno'\ Ao

No. de Documento de identidad

Barrio B

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

"}_‘o

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad,

mas ventas)

QOO ey ﬂ)@do

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

%r_\

i
1
\

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

No

(Calculo de costos)

i Sabe cuanto e cuesta realmente hacer su producto/servicio?

&

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

>

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

Readatoi\sded

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta Respuesta
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
" 5 ¥ CWE > C &5 \S::._‘J
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones) 2‘ =

(Fvaluacion de estrategia de pracios)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

&8

¢La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor?

e oG

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria

Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Prodweesd elacete <3

Ventasy Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla 0 baja aplicacion de formacion: _

Fecha: \D\‘ \’L{‘ noLS



A
/

~2 DEC

Alcaldia Mavor d = 7] . 258 &
< CartagenadeIndias },‘J e ?ﬂj
VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a /\\_’)@\m_f S(MC?& (Y\(Qros- —
No. de Documento de identidad | \OU YA LA O - [S——
Barrio f csc‘{:m, : p— = .
Nombre del emprendimiento Tenda o TVdna |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta !
¢El capital semilla corresponde al solicitado? % -
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) \V\ 5, e e -
éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? {77\

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gastion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? "a\
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? L[)
(Célculo de costos) _
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero persanal? %‘)
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? C).—_-; %)]:0\)
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pregunta Respuesta
a(?,ué estrategias nuevas esta usand'o para atraer clientes? (QN"O{V"'DM\Q)
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? /—}}
(Evaluacion de estrategia de precios) o
¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? uenele © ™ ar
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacién (Producir/Entregar) IO Gloy “

Ventasy Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: =
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \“\ \7—\ OLS
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Sadr

Nombre del emprendedor/a

FAlG S\ow Gutmon Escorden :

WA B\

No. de Documento de identidad

Barrio

Nombre del emprendimiénib

2 1

RO
C oo r%xdm

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

\J

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

R

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

wexor cdidoed |
No -

Foco de la Formacidon: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

-

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

>

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

o

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ( OV )
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

veckss §odsley

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor?

Wo

N e Sl ma'd B}

Retos Actuales y Proximaos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido ]

Operacién (Producir/Entregar)

o |

SeC @ r;gwisé@

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

eont;'us:(;n
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: o

Fecha:_&i—“ ll—\\ 028
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N,

Nombre del emprendedor/a

%

HEE MRS

No. de Documento de identidad

x Meryy Pﬂé‘o\q SR :

—

Barrio

Nombre del emprendimiento

Ay
\{)Onczdu.dm 5‘;&.

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva,

Pregunta Respuesta
" 2 = \
¢El capital semilla corresponde al solicitado? ’”}N

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

e calded

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

(‘a“

Foco de |la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo as confirmar que Ia formacion emprasarialy comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

“n

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

S9N

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? “rden C:k()\ .
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? e oo~ may |
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido B

Operacién (Producir/Entregar)

Ventasy Clientes

N"\\ﬁ\ﬁm e SAero

Administracién y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: u\ r)—l %15




Alcaldia Mavor de
Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

':)(\} ‘P&W\ﬁ\\f\

Nombre del emprendedor/a

No. de Documento de identidad

Barrio

oS

Nombre del emprendimiento

€ s\ and_

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva,

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

Wwo o

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

S’Yndou vy o@uéu’ |

¢ Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

) _

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos?

o

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

o

IEska separandos ¢l diners dal nagacis da su dinavs pareanal)

Y

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil?

C:' L\\.\(O)

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(E]. redes sociales, volantes, promociones)

:Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacién de estratagia de precios)

Ne

éLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

D Aol pABGN

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Y ovEom a)

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: ﬁ"\'x‘ \’Lll ﬂ(:)']?;‘
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a e T - - .

_|\Jfen
No. de Documento de identidad |ADOYO ¥ @4
Barrio ’QO};(}{

Nombre del emprendimiento Que s, \‘;:“Q_n (.

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

@f‘ﬁ"

éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

NGO cstadod

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

%-‘l o

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

CQ‘\

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

NE

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil?

s
Oty

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

\Ce ) IEOe)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

“on

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

N R0 Mo

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

NV Ny

3 Y

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: &-‘&‘\. “2" 105
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Nombre del emprendedor/a

[Lf'GL' 5 are ‘-'A(g Foryey

No. de Documento de identidad |[J/5 5 L) Bif L

Barrio Lredorip _ [ 4in Belen

Nombre del empmndimieao

Foco del Capita! Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

£l objetivo es asegurar que el capital sernilla se havan utiiizado segln el Plan de Inversicn para of fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuests [

¢El capital semiila corresponde al solicitado?

Bl .

¢Comio le ha ayudado el capital semilia al negocia?
IEj. produce inas répido, mejor calidad, mas ventas)

Hesor __CaLvi 4_|

iHa realizado el uso adecuado dei capital semilla?

Y __

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestién,
Gestion y Finanzas (Formacidn Empresarial)

L Pregunta

Resjuesta

fiEsta' registiando todas sus veritas y gastos?

i

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

S

éEsta separando el dinero del negocio de su dinero personal? /f'gfw—?ﬂz
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas GHI? ﬁ"," i
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta Respuesta ]

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

(¥ resio 06 YEnia 63 sl misme que antes de la formasign?

(Evaluacién de estrategia de pracios) )

My

Operacion (Producir/Entregar)

[&La formacion le ayudd a vendar mas o a vender mejor? ]L tr, 0F e, f !
Retos Actuales y Praximos Pases
Categoria I Frincipai Dificultad o Reto (Hoy) Apcyo Requerido _l:

Ventas y Clizntes

e Ter admnpdSacioy]

Administracién y Dinerc [

7

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento;

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso det capital semnilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 72—/ 2d 1 6

Eirma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a

Arley Arango parvaez

No. de Documento de identidad

L4 5[(EBE 7

Barrio

Ty eda2v27 A

Nombre del emprendimiento

Yieladesa pgear

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seguin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta L

i Respuesta

|¢El capital semilla correspende al solicitado?

A

¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

L~af  tpafe]

|dHa realizado el uso adecuado dei capital semilia? ||

I

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que |2 formacion empresarial v comercial se estd traduciendo en meiores practicas cperativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta

I Respuesta |

———————

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

I /7 |

(Calculo de costos)

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

Ly

¢Esta separando el dinero de! negocio de su dinero personal?

Ei

£Qué concepto de la fermacidn financiera ie ha sido mas util? Z1'e T i
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
] Pregunta " Respuesta I
¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? ,
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ’EF/’;‘F JvCalyl
¢5u precio de venta es el mismo que antes de la formacién? r ¢
(Evaluacion de estrategia de piecios) = s
iéLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? " Ttk
r

Retos Actuales y Préximos Pasos

[
i Catagoria

Principal Dificultad o Reto (Hoy) | Apoyc Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracidn y Dinero

| f'l’f o &in e iy gat Dy

I ]

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:

£ /K

Firma del emprendedor

,é} L Q‘/ / 71/.«’9‘1/?7?-«9 /i/
N : /
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VISITA DE SEGUIMIENTO

@ FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a

Lindy Pomere Podviguer

joHF3He 8132

No. de Documento da identidad

7 N

\Fredonia

Barrio

Nombre del emprendimiento

| fd/g viler [acadora

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seziin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

[ Pregunta

Respuesta

IéE[ capital semilla corresponde al solicitado?

£

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

ﬁw‘« 1S ¥/ 2

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

B v

| Pregunta

Respuesta

¢ Esta registrando todas sus ventas y gastos?

he

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

y

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

iz

¢ Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mds atil? ’

7 Avr%

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta | Respuesta
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

: s = i
(Ej. redes sociales, voiantes, promociones) %M L‘F;?ﬁ (-j‘
4Su precio de venta es el mismo que antes de |a formacion? A
(Evaluacién de estrategia de precios) f}

¢éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? |

VPrttr _ pqor

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

[ Administracién y Dinero Paca QI srmip I tiin” dp) O ifo

R

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumPIimiento:
TSR ST

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

{2 2202 {

Fecha:

Firma del emprendedor

CQV\&IT )20)&«?.10 20}“.3}\/4/2
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprel;J;do'rTa“ ) ,M‘f"'ﬂ‘“ cassi i 7‘9 Yre ,‘7/9 54
No. de Documento de identidad [ 22 F-44479 3 5 B
Barrio F reclaoviiA i
Nombre del emprendimiento alom e Belliza fordiena

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segiin el Plan-de Inversidn para el fortalecimiento rea!

de la unidad productiva.

| Pregunta I

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde 21 soiicitado?

JF

éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

ébf’fcv (ul va

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

5

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que |a formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestidn.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? AT
iSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? /L .
(Calculo de costos)
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? R, ’
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas 0til? [ _/,‘ ot SPE
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pregunta | Respuesta |

¢Qué estrategias nuevas esté usando para atraer clientes?

(Ej: redies soclalcs, volantes, promosiones)

Zoors [perafr)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de |a formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

4y

|£La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor?

Vondte  Hpap

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracién y Dinero

ﬂﬂ’ﬂ t/m.}u']"’rf‘\fu}u i ?fm'f

()

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien; Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: ;fq, /901 f;

Firma del emprendedor

!Ahive_[u\a C;:«gj VAN
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YVISITA DE SEGLEIMIEMTO
Nombre del emprendedoria Vi (‘?’ B PAnvgole LasTve
No. de Documento de identidad | // 2)227D 775 23 .
Barrio e Lsln Ppaolen — F(&G{ip'n:d.
Nombre del emprendimiento Asandos olza ’
7/

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semiila se hayan utilizado segun el Plan de !nversién para el fortalecimiento rea!
de la unidad productiva,

| Pregunta l Respuesta

{El capital semilla corresponde al solicitado? | Ty

éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio? :

(E]. produce mds répido, mejor calidad, més ventas) %}-y/gc,, Pouf fZ"'ﬂ'%?
¢ Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? S

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
vy de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

\_ Pregunta Respuesta
|£Esté registrando todas sus ventas y gastos? Ne
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 5
(Célculo de costos) ; i
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? f}
£Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas 4til? || ./,"-’4 o 'ﬁ: o
Marketing y Ventas (Formacion Comerciat)
Pregunta Respuesta
5 H = i ? =
e e e i o /v lng 0)
éSu prec‘i‘c\ de venta es .el mismo que antes de la formacion? ﬂ/ 0
(Evaluacion de estrategia de precios)
|1La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? || Vonup, L—e3
Retos Actuales y Préximos Pasos
Categoria Principal Dificuitad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracién y Binero }]g (a Q_Jh,',,,l_ﬁ:q Sein 401 Dipre J J
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacidn:

Fecha: 72/ 2y L5

/

Firma del emprendedor

olaa Mz Anguls Dasho
7 x
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del empréndedor!a /2 Uét/ (a 5fr9 A (,é‘z e ]
No. de Documento de identidad | () § 55 /16 B & 7/
Barrio £ rz;(pn.u} ¢S b ppalan
Nombre del emprendimiento ‘Bl c/

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados ce ia Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln ¢l Plan de Inversidn para el fortalecimienta 1#al

de la unidad productiva,

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corrasponde al solicitado?

éComa le ha ayudado el capital semilla a! negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidac, mas ventas;

éHa realizado el uso adecuado del capital semilla?

Foco de la Formacion: Aplicacién e Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciende en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta

Respuesta ]

|£Esté registrando todas sus ventas y gastos?

>

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

ik

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

= | i\)o L)

£Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil?

(O LK.:)KL& d-\km’u

-

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta I

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

£Su precio de venta as el mismo que antes de la formacion?
{Evaluacion de estrategia de precios}

%

|£La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ]l

\) W(LU ﬂfr.lﬂ ’

Retos Actuaies y Proximos Pasos

Categoria | Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Cagiyeny RuPR/ %[

o

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento-

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el ﬁo

Fecha: A,)’\
.

I
LALAA

Firma del emprendedor

g{»&; M}/Zw/u&a.

del capital semilla o baja aplicacion de formacion:
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Nombre del emprendedor/a

" Jackeln pajonp lona

No. de Documento de identidac | J 1 L{23 60 320

Barrio e 4o
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| Nombre del emprendimiento ;':D( &/qum ’a })’M Felin
4 { ===

Ei objetivo es asegurar que el capitai semilia s= hayan utilizado segln el Plan de Inversitn nara el fortalecimiento real

de la unidad productiva,

! Pregunta

Respuesta

[J. El capital semilla corresponde al solicitado?

éComo le ha ayudado el capital semilia al negocio?
(Ej. produce méds répido, mejor calidad, mds ventas)

|¢Ha realizado el uso adecuads del capital semilla?

N
Muap v euﬁﬂvé
A

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

L~ 4

El objetivo es confirmar que |a formacién empresarial y comercial se esté traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Eormacién Empresarial)

Pregunta f

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

N

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

A

jkctd coparando of dincro dol negocio do cu dinces parconal?

éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

\\uf%\ :

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

I Pregunta “

Respuesta I

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

fdyo.

&Su precio de venta es el misimo gue antes de la formacion?
{Evaluacidn de estrategia d= precios)

m .

|}.La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ||

Retos Actuales y Proximaos Pascs

Uoudy > ]

Catsgoria | Principal Dificultad o Reio (Hoy)

Apeye Requeride

Operacidn (Producir/Entregar) hlipgw Aafyin

_f"‘u

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero ][

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacidn:

L o
Fecha: = 7

2

Firma del emprendedor

6"
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Nombre del emprendedor/a
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—

No. de Documento de identidad
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[ala Felen

Barrio

Nombre del emprendimiento

[evmans 3 Soﬁj‘;ﬂa-r

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segiin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

l Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla correspande al solicitado?

éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

= |
i’V\_lfh.ﬁ'if\ U/l-‘ ( L"Eji
o

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

=g

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercizi se esté traduciendo an mejores practicas operativas

y de gestidn.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta

Raspussta

|£Esté registrando todas sus ventas y gastos?

S

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su preducto/servicio?
(Célculo de costos)

pJO

Jr'.Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal?

o U

|&Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? "

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

yumﬁw} :

Pregunta

Respuesta

£Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacidn de estrategia de precios)

Ruduy fob D -
%

1L formain In SyUMA 8 UsHABY M8 & 8 USKARY MjAY) |

Retos Actuales y Proximos Pasos

Uudu oyt

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

[ Ventas y Clientes

| Administracién y Dinero ”

?@ 4 éé/"‘*b’.}'q"ffti‘m (r‘sJ 7’
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: A:q Yé\ (J if,-,;'qL}i 73— 16

Firma del emprendedor

fenig Poeiin
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Nombre del emprendedor/a

2%3%0 Be |

No. de Documento de identidad

}s5la  Pelon

Barrio

Nombre del emprendimiento 2l Pien 5abor

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seglin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

éEl capital semilla corresponde al solicitado?

o

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

L=

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

Mol

Foco de |a Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traducienda en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? %‘( .
¢5abe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? (‘o .

|(Calculo de costos)

o)

éEsta separando el dinero del negocio de su dinero personal? |

.

I

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

L adde WGy Al
1] J 1

Pregunta |

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

f\? rONAL guk/\ﬁﬁ &
PV

|u.a formacion le ayudé a vender més o 2 vender mejor? "

Retos Actuales y Proximos Pasos

LAy W]

Categorfa Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacién (Producir/Entregar)
Ventas y Clientes Mef  Rloave o | ~F
Administracion y Dinero | [
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: !A A C/li [i{gd\%" WS

Firma del emprendedor

:j,hz—/ﬁ r{zo A-Y‘, (jUE% p
X
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Nombre del empren?edor.{@
No. de Documento de identidad
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Barrio

[44n At Pelen

Nombre del emprendiimiento

Hrevenmansdi g, 18 e

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultadns de la Inversidn

El objetivo es asegurar que ¢l capital semiila se havan urifizado segiin el Plan de inversidn para el fortalecimiento real

de |a unidad productiva.

[ Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas)

(’52 ;

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

W 3 vy
=

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operalivas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta |

£Esta registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
{Cdlculo de costos)

A
o

¢Estd separanda el dinero del negocio de su dinero personal?

>

¢Qué concepto de la formacidn financiera ie ha sido mas Gt(? !|r

\}uﬁ&p B

Marketing y Ventas (Formacion Comercinl)

Pregunta

Respﬁesta

éQué estrategias niuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes. promiociones)

OVO\"\D&LMM :

£Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
{Evaluacion de estrategia de prerins)

N -

¢ La formacian le ayudo a vender mas o a vender mejor? "

Retos Actuales y Froximos Pasos

) TR

f Categoris

Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido |
Operacién {Producir/Entregar)
Ventas y Clientes manf  P0luc /0 e
Administracién y Dinero I
Conclusidén

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes; Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacian en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: j\q (&3‘ O\'Q-’

Firma del emprendedor

J~13¢H¢. D;wl,a\ mmimeﬂ; 79‘}'-“{@_,2:
L
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T AN

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

Kow.~ Sulie K axpre

No. de Documento de identidad |\, DD\ g - .
Barrio (o ehmaia
Nombre del emprendimiento BN T

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversian

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta }

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

28

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Al UEML,

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

N o

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? No

<Calsa eudnts |a cuasta paalmanta hazap au praducts/sawisis)

(Calculo de costos)

ot

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

}QJO

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

)C'—\% veyo)

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

‘\)O \(r‘\)ﬁ’_)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

%“i —

éLaformacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

oA Mo

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

D 2. Gaidw X Dreno

Administracion y Dinero

=

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: l'z)l IL[ 2L
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VISITA DE SEGUIMIENTO

o

seB

Nombre del emprendedor/a ) ‘)mZ N\&hnu F \ Qo&n’}%j’; e —— _- B

-,40%00‘1%

No. de Documento de identidad

Barrio

've;&am o

Nombre del emprendimiento

o\ sidpi e ok

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

=

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Moy \seta)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

S0

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

L T

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Viaoude ™
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) \
Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Reles Socale

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

A

¢La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor?

ULnder (nady

Retos Actuales y Praximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Qo cood \odna

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta; Desviacion en el uso del tapltal semilla 0 baJa aphcauon de formacion:

Fecha: \31 ll[ Mﬁ
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

'No. de Documento de identidad

D 500 ol Rodagusk

Barrio

Qedone

Nombre del emprendimiento

Musnec

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta 1 Respuesta i

¢El capital semilla corresponde al solicitado? %{ ],
|

éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio? _ Sy i
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) MeS X |

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

X :

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

(Calculo de costos)

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

¢Esta separando el dinero del negocio d

e su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mds Gtil?

| $
SESN NSRS | 55

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

(Ej. redes sociales, volantes, promocione

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

)

e ool

(Evaluacion de estrategia de precios)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

Wo

¢La formacion le ayudé a vender mds o

a vender mejor?

\Ueneto~ OGS

Retos Actuales y Proximos Pasos

Cateaoria

PrinciFaI Dificultad o Reto ‘HO\”

Apoyo Requerid;

Operacién (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

ey osgsy

B

Administracién y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: I?J ll’[ 2058
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VISITA DE SEGUIMIENTO

GERS

Nombre del emprendedor/a ’io;q D&U\c\ .GE-; Cnsoit)ar

No. de Documento de identidad

Barrio Nedonr
Nombre del emprendimiento N & v

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

S )

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Fj. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Neger edbdedd

¢Harealizado el uso adecuado del capital semilla?

VO

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

Lo

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

@Iﬁulo (e costos)

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

edas §ociol)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

No

¢La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor?

WNenolor P&y

Retos Actuales vy Préximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes VDLQ-S &L endey

Administracion y Dinero

Conclusidon
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en;

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \T\vlﬂ-l Q’\D’LS
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VISITA DE SEGUIMIENTO

7
_'@.J
N
(\n
Wi

&

Nombre del emprendedor/a
No. de Documento de identidad

) ko @od&h_&modq) -

Cv—wﬂn’\{.h

Barrio

| Nombre del emprendimiento R

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

¥l

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas)

neor Colidad

éHa realizado el uso adecuado del capital semilla?

%@

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidon empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

Lo

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

o

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

%_')D

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

CoSe)

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

N

éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

Beacsy-  Cgor

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

&Q@MJ

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del caPitaI semilla o baja aplicacion de formacién:

Fecha: r)){ (L! 2‘0’23
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Dton, Fo5e Spent - -

No. de Documento de identidad

Barrio | bedoun

Nombre del emprendimiento WU o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
== —
¢El capital semilla corresponde al solicitado? E:g
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? \ \ } i
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) w\‘(ﬁ%l’ = B
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? No

Foco de la Formacion: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta Respuesta
EEsta' registrando todas sus ventas y gastos? MO -
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? -
{Célculo de costos) N o
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? Cgf; B B
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? P50 mse Yo
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) v N
Pregunta Respuesta
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? )
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) \Q* edes Soccaley
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? Lﬁ

[Evaluacién de estrateﬁia de PFECiOSI

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? a0l e 00—

Retos Actuales y Praximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes ‘(79 B=h, QSU-@\SE\\ ?\-

Administracion y Dinero

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: l'_?)/l],’ ?/Ozg
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendeaor}a
No. de Documento de identidad

[ G\ YA A MLL J_MDKM’?:

o=
edono

Barrio

Nombre del emprendimiento

@ole

5}_1&9 qli{gr;\‘.-c}

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

o -

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

W\ o wekv)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

No

|
1
|
|

Foco de la Formacién: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gest?c‘m.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

No

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

Mo

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

Ne

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas (til? o\ en RO\
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

—— — e Bl R
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios)

O o\anye

o

¢La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor?

\ e Moy

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Rautoay Claonie )

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla 0 baja aplicacion de formacion:

Fecha: P’l \‘L! 2025
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

No. de Documento de identidad

Barrio

Nombre del emprendimiento

Qoslley R ele VPogolar

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva,

Pregunta

|
Respuesta _J

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

ﬁa_‘\fi 1

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

QROGDE oy g

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

y

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
éEsta registrando todas sus ventas y gastos? N 2

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Calculo de costos)

74

n

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

Pa)

¢Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas atil? ‘Qq’ & pue,\\o
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) v
Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Yromecrone)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

No

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

\enRe” oy

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

o

W €Ore o—drwJp;

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:_\\ ! l'Ll 5 f B
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

Qo 580 Neoxees

No. de Documento de identidad \‘61*,5‘@&)3’51,9.1 )
Barrio (“f‘t.cé,\-dmc,\

Nombre del emprendimiento Qokes Ao
S Q

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

('2’.

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Rrogodl ey (OIS

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

= -

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su prnducto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

éQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil?

ur el ad

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta Respuesta
¢éQué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 6){ VR 4

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

&,

¢La formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor?

VAR ey

Retos Actuales y Préximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido [

Operacion (Producir/Entregar)

Ventasy Clientes

%wc‘ N @J-"\\f’\

%.

Administracion y Dinero

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: “l \’Ll 200
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a (OQ,RU\ Hm,\,-o \\-er%
‘No. de Documento de identidad | 5323340 94 :

Barrio fecdonta

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

B\ 50 ok (0@

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

z

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(E). produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

negoe (AWt ok

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

N

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

=3¢

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

>

¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

S -

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

ZeAnsivdad

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Q o\m\eg

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Eva|uacéén de estrategia de precios5

"

éLa formacidn le ayudd a vender mas o a vender mejor?

\ MO aneqgDl

Retos Actuales y Préximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

sl

Reodtodr mnpg g~

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta; Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \3' I?f! '}9!-5
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VISITA DE SEGUIMIENTO

- FUNDACTON GEFS

Noembre del emprendedor/a

mlejdis Ayeca {:9 Torie$

| No. de Documente de identidad [0lo 95 093

Barrio | T e

Nombre del emprendimiento

LA Bondician e Doy

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la lnversion

El abjetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seglin el Plan de Inversién para el fortalecimiento rea!

de la unidad productiva.

(Ej. produce mds répido, mejor calidad, mds ventas)

Pregunta Respuesta
|¢El capital semilla corresponde al solicitado? é:(:\" f
£Como le ha ayudado el capital semilla al negocia? P

{Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? I

Foco de la Formacién: Aplicacidn de Conocimientos

El objetive es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas {Formacién Empresarial)

[ Pregunta

Respuesta

dEsta registrando todas suc vantag y gactoc?

0J

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

VO

¢Esta separando el dinero de! negocio de su diners personal?

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mds Gtil?

Marketing y Ventas (Formacidén Comercial)

L —
A Ad \Jﬂj{q\")

.

Pregunta |

Respuasta

éQué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociaies, volantes, promociones)

\J&qu-_&(S‘

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia da precios)

VO

[Ela formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? Jl |
Retos Actuales y Préximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) | Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes . Gy yh ( Con ot Fladoc

——

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de ia Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en;

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién:

Fecha: fl\‘L) 1’)"{("}-(&/‘&\9)’(

Firma del emprendedor

M;’?Q,:.glfi’ /x'v'ﬁualo
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Cartagenade Indias )

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre deI er_r_\_prendedor!a Levin  Feenlv UL
No. de Documento de identidad |7 22 2/9) 78 9L

Barrlo S yns BB
Nombre del emprendummnto /,e,: S ren I t.’.eu;a

El objetivo es asegurar que el capital semilla se Imyan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalocir
de la unidad productiva.

] Pregunta —" Respuesta '
iaEl capital semilla corresponde al solicitado? ” ____—_ j‘, _
i‘éclémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? o - /

|(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) /ar 2 s o2
|{Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” B _}:

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidon empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas nor-
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

J Pregunta —|E Respuesta
iiEsta’ registrando todas sus ventas y gastos? “ 5 y B
iSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? . -
(Calculo de costos) S B ]
EEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ]L __:-___ o
kQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? H (/,[-/,p,,g

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta L Respuesn

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo gue antes de la formacion? R
(Evaluacion de estrategia de precios) - - ”

¢la formac:on le ayuddé a vender mas o a vender me]or" ”

Retos Actuales y Préximos Pasos
I Categoria —|L Principal Dificultad o Reto (Hoy] ” Apoyo Requerico

L_gperacién (Producir/Entregar) " N : _”

| Ventas y Clientes I_"___ - ——— ” o=

I__- Administracién y Dinero r_ﬂgm mjjr; ._01 v “ ¥ 5

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva;
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de form(mon

Ferha:
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a  |Wavcy e/ smwmien Aeyes P hro
No. de Documento de |dent|dad AdoY) So F§421S

Barrio Prspcrballipr

Nombre del emprendimlento 4£Q¢£_:J5_4_Ly__ e

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
£l objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecirmicnie roo
de 15 unidad productiva.

[ Pregunta ” B Respuesta
@capital semilla corresponde al solicitado? H B j, B
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? . / .

(€. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) /‘4‘4’/’9’ &P ’ﬁ'éo_

EHa realizado el uso adecuado del capital semilla? JI ¥

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operat v

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
[ Pregunta 1r Respuesta ___. :
|.-'_Esté registrando todas sus ventas y gastos? —l[ AD _ B
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? o
(Calculo de costos) '1:_0 -
[éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? IL ;V"?;_ - B
[.-'_Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? “ “'_;j‘/)ﬁ—c"}—‘ _
Marketing y Ventas (Formaciéon Comercial)
| Pregunta “ Respl;esta_
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? S
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ‘ //0’:7_?(;'_0_,_7 gf
Eu_;:‘rhe:cm de venta es el mismo que antes de la formacion? S A/D
(Evaluacion de estrategia de precios) N i .
l;ia forjl_'r_'lacuon le ayudo a vender mas o a vender mejor? o —“jv— _—lké_;;a-;f /’?/CV
Retos Actuales y Préximos Pasos
[ Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) |r Apoyo Ra_";lll ide
[_ Operacion (Producir/Entregar) |[ ”_ - : ” _ B -
l Ventas y Clientes j‘ _]r“ "P—_______ ___ )
[ Administracion y Dinero 4”_[/'[4’ ﬂbMvﬁ"-ﬂ"‘QO”—'r 3:_ _ )
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: S
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formarion S
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VISITA DE SEGUIMIENTO

| Nombre del emprendedor/a ,au/ IO ata Jm'm'?/on ,,f'a«nmwlﬂ .

No. de Documento de identidad [ /)7 242 728S S
Barrio St ‘
| Nombre del emprendimiento Liantalar g é;ﬂ Sirhrned oy - |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

r Pregunta ” Respuesta l
IEEI capital semilla corresponde al solicitado? ” -,P, _ - J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? - |
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) naf vrvritef '
|.iHa realizado el uso adecuado del capital semilla? || ' i

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores précticas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formaciéon Empresarial)

| Pregunta —|| Respuesta |
IéEt:i registrando todas sus ventas y gastos? —” J","

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Célculo de costos) I

]aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? " 4%

[g',Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas atil? || Z [ DT

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta j} Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? X

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Zry Jocrales

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ./V

(Evaluacion de estrategia de precios) c

IaLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? ” Yy e b al

Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria " Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido

[ Operacién (Producir/Entregar) " ” -
| Ventasy Clientes 90—t So vongus Il S

f Administracién y Dinero " ” - ]

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: B -
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 11/ 2034

Firma del emprendedor

fod 1 Srossn Sinshihn

4007342385
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Loy M1 Ao f) > - ]
No. de Documento de identidad _

Barrio B A ndaNos |
Nombre del emprendimiento Eenrivay /ﬁ/n_’/)n ' ‘

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

L Pregunta |L Respuesta |
{éEI capital semilla corresponde al solicitado? T| </ B '
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? )

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) ’7@/ trl)r 0 52 ]
Ial-la realizado el uso adecuado del capital semilla? " )‘_.'

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

[ Pregunta ” Respuesta |
|.3_Esté registrando todas sus ventas y gastos? || £

¢Sabe cuanto le cuesta realmente:a=cer su producto/servicio? " ,

(Célculo de costos) .} ”

|¢'_Esta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? —” S |
EQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” YA o0 '
Marketing y Ventas (Formaciéon Comercial)

| Pregunta jl Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? . |
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) //»wv oney

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) e ,
[.,-'_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? || Verrer  m 4 ______[
Retos Actuales y Préximos Pasos
] Categoria ||Trincipal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido ]
l Operacion (Producir/Entregar) ” ” T r B 1
| Ventas y Clientes " || - - |
I Administracion y Dinero ”/rﬂxa- DaMIN L [ A BT ” r.’ J

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:___ /2 _/Z ©2r
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedorfa A/ Afs Sandw

No. de Documento de identidad {&/5 & 34 (@

Barrio f aZo n@ﬂw s f 21 i
Nombre del emprendimiento (on-‘fz,e,c 7 oA ’y 0’;94 15 Yo

del ital Semilla: Uso v Resultad i
£} objetivo s asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta ' Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? <
¢C6émo le ha ayudado &l capital semilla al negocia? 2
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) CCLO-& Cl-b\(l .
¢Ha reallzado el usa adecuadao del capital semilla? % It
L in: i imientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestién.
Geostitn y Finanzas {Formacidn Emprasarial)

Pregunta Respuests
& Estd registrando todas sus ventas y gastos? <_ 1 2
¢ Sabe cuanto le cuesta reaimente hacer su producto/servicio? :
{Cdlculo de costos) 5
{Estd separanda el dinero del negocio de su dinero personai? ¢_;l i
{¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtif? Codee’
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta
¢ Qué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes? >
(Ej. redes sociales, volantes, promaociones) )?“",M_@'V
¢Su precio de venta es el mismo gue antes de la formacdion? ’ 5
{Evaluacién de estrategia de precios)
[al.a formacién le ayudo a vender mas o a vender mejor? i V] w;ﬂ.&.«\ ]U\CVJ
Retos Actuales v Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) E Apoyo Requerida

Operacidn (Producir/Entregar}

Ventas y Clientes
Administracion y Dinero Itz.';(u afminipibgiy Jo) / ipftd 57
Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacidn:

Fecha: A5 f\-«l’ nf{ U—M\ 7,;? 2!:

Firma def emprendedor _,

f/‘;. /é;m: /c:? Z
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

Moavia In/(ad-‘-u?v

No. de Documento de identidad

109432961 93

Barrio

Colowml'atlsr

Nombre del emprendimiento

HrvoqAH 'ﬁ-;’;‘w'cas
¥ 7

Faco del ital Semilla: Uso v Resultados de la lnversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de |2 unidad productiva.

I Pregunta

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde al solicitada?

{Cémao le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas)

l{_H’a realizado el uso adecuada del capital semilla? i

&1— 9
M Oefdn
Q

Foto de |a Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas

y de gestian.
Gestién y Finanzas {Formacidn Empresarial)

Pregunta

Respuesta

#Esta registrando todas sus ventas y gastos?

S

¢Sabe cuanto le cuesta reaimente hacer su productofservicio?
{Calculo de costos)

A

¢Estd separando el dinero def negocio de su dinero personal?

[c'.Clué cancepto de la formacidn financiera le ha sida mds O6l? I]

EL_
WA,

Marketing y Ventas {Formacitén Comercial}

Pregunia

Respuesia

éQué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes?
{Ej. redes saciales, volantes, promociones)

Prombrons

¢5u precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
{Evaluacion de estrategia de precios)

P

|¢La formaci6n le ayudé a vender mas o a vender mejor? I

Uﬂ"l._r\ (ﬁl A Avl s I

Retos Actuales y Proximaos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hay) Apoyo Requerido
Operacion {Praducir/Entregar)
I Ventas y Clientes ] i
[ Administracion y Dinero | Gl _gdvun Niuey o n y}M 34

Conclusion

Getado Gensral d¢ la Wnlsiad Produstivai

Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semifla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: 7 («/ W‘Z.{

Firma del emprendedor




9 9
O 1 4 Alealdia Mayor de (v PES ’E )
"4 Cartagenade Indias ﬂ =Y FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a clavd,p yortinet
No. de Documento de identidad | o 23 259 B4 Y

Barrio CAlonboi ot or

Nombre del emprendimiento {Z.af r4% co

1 i emilla; Uso v Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimlento real
de la unidad productiva.

Pregunta | Respuesta
iEl capital semilla corresponde .a.i solicitado? g.\
$C0mo le ha ayudado el capital semilla al negocio? qI
(Ej. produce mas ripido, mejor calidad, mas ventas) M{,LD J U A
l;_Ha reallzado el uso adecuado del capital semilla? %

Foco de la Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos

El objetivo es confirmar gue la farmacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores pricticas operativas
y de gestion.

Geostién y Finanzas {Formacién Emprasarial)

Pregunta i Respuesta
i Esta registrando todas sus ventas y gastos? A
:

¢5abe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? £
{Cilculo de costos) <6"

¢{Esta separando el dinero del negocio de su dinero personai? : ‘*\4 A
¢Qué concepto de la formacidn financlera le ha sido mas util? " M( ‘A A%L.‘M |
Marketing y Ventas {Formacién Comercial) = . i
Pregunta i Respuesta

{Qué estrateglas nuevas astd usando para atraer clientes?
{Ej. redes sociales, volantes, pramaociones) R_‘E {M a

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? %\
{Evaluacidn de estrategia de precios) | ¥

|cL8 fymacian (2 8yUHS 5 UIRALY At 8 5 UEnar majoy] I L j

Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)
Ventas y Clientes

Administracion y Dinero ]

Conclusion
Estado General de ia Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Al ez 28

Fecha:

Firma del emprendedor

< la o drér/pa )‘fﬂ}"ﬁ‘?(/ s
W
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VISITA DE SEGUIMIENTO

o
GEPS

FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a

No. de Documento de identidad | /73 S0 34 )6 &

tiltiana pesTvz ]i(_/(,fo

Barrio Colomé,=Ton

Nombre del emprendimiento

2 os delaln 190

Lot Jvrnevnos Perfoe

El ohjetivo es ssegurar que el capital semllla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

{El capital semilla corresponde al solicitado?

]

S

{£ompo le ha ayudado ! capital semilla al negocio?
(E}. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

¢ Ha realizado el usa adecuado del capital semilla?

|

Dol e o ondo
=

Foco de |a Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos

El objetive es confirmar que la farmacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores pricticas operativas

y de gestidn.
Gestién y Finanzas {Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuasta

|¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

0

¢ Sabe cuanto le cuesta reailmente hacer su producto/servicio?
(Céleulo de costos)

o

{Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

I;_Qué concepto de la formacidn financlera le ha sido mds Util?

NO
VoS

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

_ Pregunta Respuesta
?

D ———— Ledon Sodalyy - |
¢5u precio de venta es el mismo que antes de la formaddn?

{Evaluacién de estrategia de precios) W J )

¢La formacicn le ayudo a vender mas o a vender mejor? " \ gwh m@‘ ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad e Reto [Hoy) !I Apoyo Requerido
Operacion (Producir/Entregar) [

[ Ventas y Clientes i |
‘ Administracién y Dinero JI | i
Conclusidn

Estada General de la Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumpilmiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar em:

Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién:

Fecha: &‘b rh ﬁé :

Firma del emprendedor

>I):nr‘_)g 594,\}% jﬂ?la
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a 26535 VLo A/v;q_ LA

No. de Documento de identidad |1p L5443 2443

Barrio colemAsinton

Nombre del emprendimiento Lo Benolsedor du Diot

Foco del | Semilla: Uso y Resultados de la Inversidon
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

[ Pregunta Respuesta

El capital semiila cm‘resﬁonde al solicitado? é

1Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio? 3
(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas) l\ é % BA P{OA PARVL

¢Ha realizado el uso adecuada del capital semilla?

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El abjetivo es confirmar que |a formacidn empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

<

y de gestian.
Gestién y Finanzas {Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
{ £sta registrando todas sus ventas y gastos? .3
¢ Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? )
{Célculo de costos) U Q
$Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? ! 1) o
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido més util? { OrAdmIa (16 GG
Marketing ¥ Ventas {Formacién Comercial) J
Pregunta i Respuesta

£Qué estrateglas nuevas est usando para atraer clientes?
{Ej. redes sociales, volantes, promociones)

i
:

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formadon? i ;
|

{Evaluacion de estrategia de precios) iUO £
|.iLa formacién le ayudd a vender mias o a vender mejor? | T UM /ﬂ(’\r PAC A
7 v ] v ~

Retos Actuales v Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto {Hoy) Apoyo Reguerido

Operacion {Producir/Entregar)
Ventas y Clientes 10 rav da - S

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alartar Decvineién an 8l ues el eapital comilla o baja aplicacién de farmacidn

Fechazw'uw 14 L;
Firma del emprendeador

%) sy o7 QZ" "L”.Zk‘""’c
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WISITA DE SEGUIVENTO

Nombre del emprendedor/a

p—
o ¥ Bas

[aclene Hoviero Solos

[y

FUNDACION GEPS

No. de Documento de identidad (] 593 532 4

Barrio

qubida alapopr

Wissieo T T

Nombre dei emprandimienio

Foco del Capital Semilia: Uso y Resultados de 1a Invessidn,

E! objetive es asegurar que el capital semilla s havan vtilizade seglin el Plan de inversién para 2l fortzlecimiento real

de la unidad produciiva,

Pregunia

Respuesta

¢El capital semilla corresponde a! solicitado?

T

{Como le ha ayudado el capital semilia al negf-)éﬁ
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad!, mas ventas)

way Vedan

¢ Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ||

«

Foco de |a Formacion: Aplicacion de Conoziinientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendc en meiores practicas operativas

y de gestidn.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

Sk

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocic de su dinero personal?

|¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas til?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas astd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociaies, voiantes, promociones)

Uolaudls

eSu pracio da vanta a2 ol misms gua aates du la Farmacian?
(Evaluacidn de estrategia de precios)

2

[él.a formacion le ayutio & vender mas o a vender mejor? || “.UJ [QU\ N—U\GH
Retos Actuales y Prosimos Pasos ~J
Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requierido [

Operacién {Producir/Entregar) I oalprvac 10e__ Jot Pradvefy

5

] Ventas y Clientes ||

l Administracién y Dinero ” ||

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzanda Bien: Alto cumplimiento:

hequsere AII.ISlES: Neces]i{a mejrorar en:

Alerta: Desviaciér en el uso del capital semilia o baja aplicacion de formacién:

Fecha: A& L lj\ b;l &Lb\l

Firma del emprendedor

7 4 Py
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~§b PES

VISITA DE SEGUIMIENTO

v Iy
@&ﬁ@ FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a

Praic i bldds

No. de Documento de identidad || p 5% 2934 27

Barrio ﬁdb‘M\th

Nombre del emprendimiento

Foco del Capi ilia; Resultados de la Inversion

Var'edades g papdss T M

| objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segiin el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Foco de |a Formacién: Aplicacidn de Conocimientos

Pregunta Respuesta
¢{El capital semilla corresponde al solicitado? s E
{€omo le ha ayudado el capital semilla al negocio? 3 (4
(Ej. produce mas ripido, mejor calidad, mas ventas) Q r\?(h'd\ Wl(,g y
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semllla? ] %:Cb " |

El objetivo as confirmar que la formacion empresarial y comercial se ests traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestidn.
Gestién y Finanzas {Formacién Empresarial)

Pregunta

Respusasta

iEsta registrando todas sus ventas y gastos?

=

{Sabe cuanto le cuesta reaimente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

n

$Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

o

{aQué tancepto de {a formacidn financiera le ha sido mds Gtil?

Marketing y Ventas {Formacién Comercial)

[ISZOAY

Pregunta Respuesta
iQué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes? .
(Ej. redes sociales, volantes, pramociones) \) L,\\_L V\ \l S g
é5u precio de venta es el mismao gue antes de Iz formacién?
{{Evaluacicn de estrategia de precios) MO ; o
].:_u formacién le ayudd a vender mias o a vender mejor? ]; il LL\
Retos Actuales y Provimos Pasas il
Categoria Principal Dificultad ¢ Rete (Hay) | Apoyo Reguerido
Operacién {Producir/Entregar) Cumea b Ton f )i- )
Ventas y Clientes ][
Administracion y Dinero —li

Conclusion
Estado General de 1a Unidad Praductiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formaciérn:

Facha: J\\ éﬂ Q‘\ﬂ (‘;1 LLLLW 2025
Eirma del emprendedor

‘ 75'%" Musz Bubidy,




\ Alcaldia Mayor de
ol ! Cartagenade Indias

) PES

VISITA DE SEGUIMIENTO

@r FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a

pracia ale,andrso oz pman

No. de Documento de identidad

114336214

Barrio

/p(a A

Nombre del emprendimiento

iy g laneas Luzman

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidén

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

%Sg:l esta
ol (o)
9

Pregunta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

¢ Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
{Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

|£Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

Foco de fa Formacion: Apiicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestién.
Gestién y Finanzas {Formacién Emprasarial)
Pregunta

1Eeta rapictrando tadae cue vantae y pactoe?

{Sabe cuanto ie cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

¢Estd separando al dinero del negocio de su dinero personal?
¢Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mds Gtil?

Respuesta
£l

=)
LA -
U x\hdt\ A

Marketing y Ventas {Formacion Comercial)
Pregunta

i " Respuesta

Volaika

o
I\J?ﬂ&u Ll(w )

Apoye Requerido

¢Que estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes?
{E]. redes sociales, volantes, promociones)
éSu precio de venta es el mismo gue antes de |2 formacion?
{Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacién le ayudé a vender mas o a vender mefor? i

Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria

Operacién (Producir/Entregar}
Ventas vy Clientes

Principal Dificultad e Reto (Hoy)

T

NPore asajppftice o 202

Administracion y Dinero
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Blen: Alto cumplimientao:

Requiere Ajustes: Mecesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacidn:

Fecha: ;l\-; Ci.l 9\(_

Firma del emprendedor

itia)




Patiag ~0 3
T Acaidia Mayor de f PES E’
%/t* " Cartagenndendias ’ St5¥ FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a w s brvs

No. de Documento de identidad | {oy4 2320 7848
Barrio Colp e bralen
Nombre del emprendimiento FvgoF .

-

i milla; Uso v Resultados de la Inversién
E! objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta Respuesta
|€El capital semilla corresponde al solicitado? e
i Cémo la ha ayudado &l eapital samilla al negocia? &)
{Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) pyo( CLI'/ A
¢Ha reallzado ef uso adecuado del capital semilla? { ) @
Foco de |a Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos )

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores précticas operatives
y de gestion.
Gaestién y Finanzas {(Formacién Empresarial)

Pregunta { Respuesta
[¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? | Q\f %
¢Sabe cudnto le cuesta reaimente hacer su producto/servicio? - 2
(Cilculo de costos) %\ g
¢ Estd segarando el dinero del negoclo de su dinere personal? ! LJ ;
thué concepto de la formacidn financlera le ha sido mas util? [t L) .Q E % i i N
Marketing y Ventas {Formacién Comercial)

Pregunta I Respuesta

{Qué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) l !Ad Y\ L&O v

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacian? M i
{Evaluacion de estrategia de precios) o
|;'_La farmacién le ayud6 a vender mas o a vender mejor? ” | Qnd Cy V\/ﬁ -
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria | Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacion (Producir/Entregar) | ?/;o'vcfv Lni J 5"

Ventas y Clientes [_
Administracion y Dinero | l
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Blen: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Mecesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: \‘D (l:. -/-Q,LLW 24 &5

Firma del emprendedor



o 4 Alealdia Mayor de .“"") s
*k_ 4 C:r:nslcmd\elndiﬂs ﬁ PES é‘_f? FUNDACION GEPS
VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Angets YeFena ] 6Ly
No. de Documento de identidad |4 5467/98

Barrio Colomb

Nombre del emprendimiento ’}’ i

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de 1a Inversién

£l objetivo es asegurar que el capltal semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta ] Respuesta
¢ El capital semilia corresponde al solicitado? i & /‘\x
1C6mo le ha ayudado el capital semilla al negocio? D
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) m (J\L‘(S 4 [W
¢Ha realizada el uso adecuado del capltal semiila? ( f‘),\_ *
=

Foco de {a Formacion: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestidn.

Gestién y Finanzas {Formacién Empresarial)

Pregunta i Respuesta
i Esta registrando todas sus ventas y gastos? ' ﬁ .
iSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos) \:\IU ‘
{Estd separando el dinera del negocio de su dinero personal?

LS 3
#_&m!_- cancepto data formacdn hnanclers le ha sldo mis dbD ‘[ !!‘L JA * l& Qﬂ Ms I l

Marketing y Ventas {Formacién Comercial)

Pregunta Respuesta

¢Qué estrateglas nuevas esta usando para atraer clientes? (@)
{E]. redes saciales, volantes, promociones) %W\,DQD'\L’B )

iSu precio de venta es el mismo que antes de |2 formacién? ?
{Evaluacion de estrategia de precios) A )o i "

LGN NI )

iLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? |
Retos Actual Proximaos H
Categoria Principal Dificultad o Reto {(Hoy) Apoyo Requerido

Operacidn {Producir,)Entregar} gy{;rﬂga\ ﬁm").}q _F(I

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semifla o baja aplicacidn de formacién:

Fecha: 43 C f cj(./l Q/U‘I?\( loz 5

Firma del emprendedor

"An9¢)q Reding Joly lava




©oy 0 Alealdia Mayor de
54 CartagenadeIndias

%) PES

é@, FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Zlano 3~ lacrvx
No. de Documento de identidad (/00 2404940 |
Barrio ColbonbS e - |
Nombre del emprendimiento M,@"lc;l .

Faco del Capital 2 ul

de la unidad productiva.

d
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizade segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

[ Pregunta l

Respuesta

& El capital semilla corresponda al solicitado? i

7

:Cémo le ha ayudado el capital semiila al negocio?
{E]. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas}

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

U-L\'SL?’\ { rlkj(JL‘*d
(4

Foco de Ia Formacion: Aplicacidn de Conocimientos

£l objetivo es confirmar que | farmacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores pricticas operativas

y de gestién.
Gastién y Finanzas {Formacidn Empresarial)
Pregunta Respuesta
£ Estd registrando todas sus ventas y gastos? S4
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/serviclo? -
{Cileulo de costos) %/‘
i Estd separando el dinero del negocio de su dinere personal? g}(‘ %
¢Qué concepto de ia formacion financiera le ha sido mas Giil? J U.}—\E t",k o o -
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pregunta Respuesta
£ Qué estrateglas nuevas estd usando para atraer clientes? |
(E]. redes sociales, volantes, promociones) P l{%j;ﬂ

(eveluacién de estrategia de precios)

¢5u precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

QU

'[é_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? I

e dla Ao -

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad e Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacidn {Producir/Entregar)
Ventas y Clientes ! K%ﬁg o 7 Iy

Administracién y Dinero

|

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Blen: Alto cumplimiento:

Reguiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacior.:

Fecha: A'g gyl(}«ﬁf\}-(’dt 79 '23’

Firma del emprendedor

5%4#4? /'/!.?.v la v




Alealdia Mayor d ~2 PES CEDS
Cartagenade Indias )' i 8 e ‘\\fﬂ:-t_u D> |
* o ‘.,_.-"
VISITA DE SEGUIMIENTO

ol e

: : \ - .
Nombre del emprendedor/a gﬂwx\ttx LJ\MF i 101 o
No. de Documento de identidad \@U NS AO
Barrio )c)u‘g O e dlie
Nombre del emprendimiento \l&l ,,\5&-96(_,\ CC m‘\_ lo

) : '

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? CZﬂ |
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? :
(Ej. produce mas rédpido, mejor calidad, mas ventas) ey we
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ‘3-\

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta Respuesta .

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? % i
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 1\'() -
(Calculo de costos) ‘
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? - Voo ‘
|

|

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? v\e‘/m& 5 c& ¢ EQ )

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta Respuesta B ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? \OJ\\;( '
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones) \3 < J
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? ol
(Evaluacion de estrategia de precios)
éLa formacion le ayud6 a vender mds o a vender mejor? Vendo— oMoy

Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes W m m“nm % '

Administracion y Dinero

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: e — - . .
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: - ==

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \S\' n_\‘ LY




Aealdia Mayer di 20 i
Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

'rl'“ ik L/ %
.‘-_ ‘u_—u__fl

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

T = — K
Nombre del emprendedor/a (C\-) AN ,)-CCV\ S
 No. de Documento de identidad | (4725 -
Barrio S o«squdm\s o
Nombre del emprendimiento O Bty T Fopone

s

Pregunta

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

P2 _

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Moo U

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

&

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesta _.
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? g.\‘ ;
e L A YT VY T TR TP e e e =
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? g
(Calculo de costos) J
¢ Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? & |

|
.

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util?

il

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

oo A _RoIwsy
\ NG

Pregunta

Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Fj. redes sociales, volantes, promaciones)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

Retos Actuales y Praximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido .
Operacion (Producir/Entregar) KY\@!P\S‘(‘ p~Eyor e\ V"M %\1
Ventas y Clientes N :
Administraciény Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baJa aplicacion de formacion:

Fecha: \S\ \Ll /107_%




-.,£_ } e
@) | 5
(ﬂ'" .

Al Wavoy de
Cartadenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

Crm \e\q oCne

Y252 (3S

No. de Documento de identidad

Barrio

Yoy otuale

Nombre del emprendimiento

@Y \j )9(#\"\(;

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn

N |
o

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta
-

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

<A

¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

Mror clugdas

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

S5

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

=

| B

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

AV

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

oo

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util?

P]'&‘\)D)

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

@—"&93 &‘OUQ&DJ |

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

No

_i

¢La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? \Ueder 0N\
J
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

)T

%p\‘? GUODy ’fjv\uxd-éc mﬁq

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Deswacmn en el uso del capital semilla o baja aphcamon de formacion:

Fecha:

\5\{ I‘Lil Loy
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Alcaldia Mavor de
% Cartagenade Indias

Nombre del emprendedor/a
No. de Documento de identidad

Barrio

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta ‘

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

i !

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

m\ooiua AL A |

éHa realizado el uso adecuado del capital semilla?

J

o ]

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formaciéon Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos?

Vo _4

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

IA

jkctd coparando ol dinero del negocio do cu dinero parconal?

0

¢Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil?

(o 08

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

\) o\oAu

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Fvaluacion de estrategia de precios)

(Vg

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

A\ Nevole~

preyor-

Retos Actuales y Préoximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

=

Ventas y Clientes U

Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumPlimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:__

Alerta; Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \‘;! I:L\‘ 228




Alcaldia Mayorde o L
Cartagena de Indias il

VISITA DE SEGUIMIENTO

 Nombre del emprendedor/a RARS QMQ&Q{’O
-

| No. de Documento de identidad Zfsg(,g <
‘Barrio Kh_&; R Cabdv\(f) e ;

Nombre del emprendimiento \’b\{\‘ \. N\OGor I

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de Ia Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversién para el fortalecimiento ren
de la unidad productiva.

l Pregunta ” Respuasta _

faEI capital semilla corresponde al solicitado? “ Ch -

¢ Como le ha ayudado el capital semilia al negocio? _

(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mds ventas) 'Eﬂ" ) \}Q‘r\\j"ﬂ) B
\é_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? %:) B

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
Fl objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores pidcticas aperaiv:

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacidon Empresarial) )

‘ Pregunta Ir Respuesta
¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos? H ‘\p

2 TP P TR T T T p————
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? \f\lb

(Célculo de costos) -
‘éEsta‘ separando el dinero del negocio de su dinero personal? H %\ ) -
‘E_Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas atil? ” A-\ Qm\p/}: o
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) -
‘ Pregunta ”7 Respuesia o
:Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) we—
A T A PRSP YT i oy =
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ;

(Evaluacién de estrategia de precios) ;J_:_ o o
ELa formacidn le ayudd a vender mds o a vender mejor? ‘“ Ve~ E"‘?b‘of___
Betos Actuales y Proximaos Pasos S
‘ Categoria ” Principal Dificultad o Reto (HU\L” Apoyo Requerido )

‘ Operacién (Producir/Entregar) ]L ”7 - —

r Ventas y Clientes || e o

A R B e T aor g R

L Administracion y Dinero Jmoc,u-o Q@N\\\\Q\m '“m %ﬁ I
Conclusién

Estado General de la Unidad Productwa.
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

| | [
Requiere Afust@s: Necesﬂa mejorar en: I

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: S

Fecha: b! n—\‘ 7‘025'
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VISITA DE SEGUIMIENTO

miu Ps

N

| No. de | Documento de identidad %4{}3036’ gy

[ Nombre del emprendedor/a ADCM[\!’\L\ NQM'D.Q_ Se%jg Q) C,Orrj‘r\ko .

Barrio Pefoaluballo

Nombre del emprendimiento Vies a0

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

¢ Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta Respuesta -
aQUé estrategias nuevas esta usand.o para atraer clientes? 3 Cromes
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones) W\ e _

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

%\..

¢éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor?

\ senefer M{\‘c{:

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Bromerda Uehdeen

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

ﬁﬂﬂHIQ!’s‘ A]ustes Necesita mejorar en: =

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formamon.

Fecha: !1\1 ‘{L—k‘ U:""LS
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Mpacol o W— i&\.r\f.‘m
No. de Documento de identidad L-fs 2:2’7_%

Barrio f‘ ek _6L o
Nombre del emprendimiento q\ v =

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta ]
éEl capital semilla corresponde al solicitado? ’%ﬁ“
éc.t')mo le ha a\{ud:fld.o el cap'ital se-.milla aljnegocin? m 80 \‘Jpn)ru,) _ |
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) |
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? %»';' - !

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta |
. - - ?, E|
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? 0}‘1 |
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? "a{'
(Calculo de costos)
= —
¢ Estd separande ¢l dingro del negesio de sy dingro personal? N ;
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? CD@\.\(U.\
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
Pregunta Respuesta o]
¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? ? ¢ ; o) .
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 0 D -
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? l
(Evaluacion de estrategia de precios) N = .
¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? Ven Aov- ooy :I
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido — i
Operacién (Producir/Entregar) ‘PT'D(Q O ored w=~ \Bake @:’
Ventasy Clientes v |
Administracion y Dinero B I

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: - _ o
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: . s =
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \ZJ lZ\ 2015
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VISITA DE SEGUIMIENTO

rﬁhfﬂ;«a

-

Nombre del emprendedor/a Ur)rv“‘) D\OJ O.)C)m:-* H]d gﬂo B -

No. de Documento de identidad J.‘f,'ﬁ) Yooz
Barrio %ruwoa& (89

Nombre del emprendimiento M aioo 2uoed

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta l

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

& |

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

‘\/\(@Df- aols-do.d ‘

é¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

" . i

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta 1
|
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? C"‘\ :
. = |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 6 i
(Calculo de costos)
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? o

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

S Q\d idox ___J

éSu precio de venta es el mismo gue antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Pragunta Regpuesta |
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ; ERAEES ]-
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) me@ J N

T e ]

Ve

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

\ o gnGprar

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes ?O L) QSU.V\\Q |

Administracion y Dinero

]
sm—

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta; Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: !b\ lll 2,016
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Zunrde Peples Codoon B
No. de Documento de identidad | S 5303

[EHNS Tovgoul,, |
Nombre del emprendimiento o N :'&‘-U\dﬂ.}\ |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado? 5 e

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? s
ﬂ\odn(ﬁ_ ivated) ﬂﬁ?\do

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? cg’\

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientas

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

@Gestiony Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesta |
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? Gaﬂa o j
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? AN !
(Calculo de costos) . = |
éEsta separando el dinero del negocio de su dinero personal? ‘5‘5 ]
£Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? %(m
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta -!
;Qué estrategi A usando lientes?
:—E? redes socgﬁe:‘:;:zstn::t:riiocio::.:)a e \) © \ U\f\,&) =
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios) N o
¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? M Ate onéoer
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacién (Producir/Entregar) Q O LoD ‘B‘Q\ma\‘{ oS é?i :'
Ventas y Clientes ]

i SR IR T T
| Administracion y Dinero H |

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: _
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: =

Fecha: \l! lz’ll ')OZ‘S
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a N\oﬂ o C _.lj_ml’{-t_j_\) dqj ngg\ -

No. de Documento de identidad | \OO\A 3 HHO

Barrio = .R_‘;(é.g d\hq

Nombre del emprt;ndimiento VYornoded

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

3

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

MOy OeaXtY

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

-

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

W

¢ Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

\ls)

¢ Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

“»

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mds atil? ’ﬁru}(\u( ¥e)
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? (\7 o g

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

A

3 & # i
¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

UenBod P2 W

Retos Actuales y Praximos Pasos

Categoria

Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacidén (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Administracidon y Dinero

Dedamuy €0 o\ dade,

o=

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:\z\ \’E'l ?,@15
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

DB TNmayOr  Wass

No. de Documento de identidad

WY 455

| Barrio 2 0cu 3 oo

Nombre del emprendimiento

Copmen Gejei_')

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

NE

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

atanell C,Ol}-il:(yd

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

7>

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

“n

TN TN T
¢Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mds atil?

(o5%cS

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

) S\en S

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

o

¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor?

U o™ MENO(

AE{OS Acfua'es Y DI‘CF))(;!'I'IOS pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

Vo cos A enyey

/Al

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla 0 baja aplicacion de formacion:

Fecha: \FA‘ l?'l‘ 'LDLS
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a ‘\)()&uku\ Cc)mk\,nuo Cd}*wV'CO_\i__- R

No. de Documento de identidad _|\eH@ 4% 3 44
Barrio FUm a0

Nombre del emprendimients Farowacdert’)
L 4

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

7. .

éCémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

@oc}t@_ ne) \ (Xj’\.:-d'o_

éHa realizado el uso adecuado del capital semilla?

c)?

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta tradu
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

ciendo en mejores prdcticas operativas

Pregunta

Respuesta |

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

ey _

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Céleulo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

\]\)a
o

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil?

Mengy ]

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

Uy

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

6_\;:.

¢La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor?

\UR~2Aer

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacion (Producir/Entregar)
Ventas y Clientes ’Per\ékidu [N W erod %\ |
Administracion y Dinero B

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \77[ \Ll %%
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a O\ g J!@@;LD; _: B
No. de Documento de identidad [ Y\ \2L.% ) ) -

Barrio ’F’:\‘ i Ao O P— S - |
Nombre del emprendimiento s P ‘};\w-—i EK: Moa o
X N y = '

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta -
¢El capital semilla corresponde al solicitado? Lp‘,
¢Como le ha ayudada el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapide, mejor calidad, mds ventas) NGO C-Mu-'d\ )
éHa realizado el uso adecuado del capital semilla? (\\f')

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Fvaluacion de estrategia de precios) ‘\)o

¢La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? \n@he o T

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Pregunta Respuesta _
¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos? “0 B _ l
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? S'\\ |
(Calculo de costos) |
¢ Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? (ﬁ '
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Nxe Re eaw A&h‘) I

Marketing y Ventas (Formacion Comercial) ' '

Pregunta Respuesta R ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? l
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones) \J MJ -

Ventas y Clientes NGy NerCe o %-\'

Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: SR S
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacian: - I

Fecha: \b! \1'\‘ ")‘:ﬂ-5
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a | ¢ u ' - - B
N_o _ ‘de Documento de |dent|dad | m}\.& %60
Barrio "'VC\GL\_C{_(,
Nombre del emprendimiento \3@&“ cho I @C\. -

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

éEl capital semilla corresponde al solicitado?

R

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej, produce mads rapido, mejor calidad, mas ventas)

exor Gldod

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

e

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

N2

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

k2

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil?

4
(e sogue

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones)

@\a_a.o, Yocwle)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes ) ; O
N

Administracion y Dinero

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimientao:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \.L1\| lLLLoLS
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S,

Nombre del emprendedor/a

.‘3‘('{)\ M nea ‘\} a\RA 7

No. de Documento de ldentldad

\OALOB\Y b

Barrio
Nombre del emprendimiento

\u\ (Mmu ol s

Ap[s\ LA L-""\\OCX\LQ______

o)

Foco del Capital Semilla: Uso vy Resultados de la Inversmn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

Vs .

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

\Wesor Calud ad

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

=N

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Estd registrando todas sus ventas y gastos?

o

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

o

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

.

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

—

Pregunta Respuesta L
e Rrowoeowy
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacién de estrategia de precios) WO
¢éLa formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? \enora ~ DAgyo—
Retos Actuales y Préximos Pasos
Categoria Prinaipal Difieultad & Rato (Hoy) ApoyoRequerido
Operacién (Producir/Entregar) |
Ventas y Clientes Wo A ( Seakusi) %‘)
Administracién y Dinero i

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla 0 baja aplicacion de formacion:

Fecha: lu\l\‘ \7’l '}'07./5
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VISITA DE SEGUIMIENTO

o = 1 2 _'-i:
’J?{’t@[%v
\

Nombre del emprendedor/a

Ay Clne~FCrex ( ‘_jm}‘rem

_No de Documento de identidad
Barrio
Nombre del emprendimiento

bc;MM

T\

SO Coloptd= )

N

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

P |
.(?r\od-du— PG fbﬁd"

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

5

Foco de la Formacion: Aplicacion de Lonocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? by

¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Cdlculo de costo)

NS

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

o

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil?

(‘\?{pauq'::\_)

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Fj. redes sociales, volantes, promociones)

(?m«o CoGy

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

—]

5

éLa formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor?

\Snclor eSO/

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacién (Producir/Entregar)

C Z0

Ventas y Clientes

%\.

Administracion y Dinero

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:.

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: ) R

Fecha: \5! l')—l 2025')
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a 20 iminle  Patrvs [T nanehe
No. de Documento de identidad (#3/£¢ 9%

Barrio Flpacasaste

Nombre del emprendimiento Lty unstrca i

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortaleumlento real

de la unidad productiva.

m, = Pregunta | Respuesta |
¢El capital semilla ;orrasponde al solicitado? L% ]
¢ Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas) “bras v i’ i

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ‘ B |

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta L ” Respuesta
Esté registrando todas sus ventas y gastos? L |f W

:Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
{Calculo de costos)

Iﬁ’.sté separando el dinero del negocio de su dinero personal? N & F ]
[¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? 1 2 'ory

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta_

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

|(Ej. redes sociales, volantes, promociones) - Lot “pfrf

]éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
Ay

(Evaluacion de estrategia de precios)

===l

Respuesta

éLa formacion le ayud6 a vender méas o a vender mejor? Cppdt T

Retos Actuales y Préximos Pasos

[ Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido |

[ Operacion (Producir/Entregar) || fareing pn fup_¢nimrges || = |

" VentasyClientes | IR - |

Administracién y Dinero e - - I

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: RS

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacidn:

Fecha: /Z /3@‘2__{‘

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Ahuhdy Bt CGphep RrXet Tagere
No. de Documento de identidad | t,& F4» ¥U 24

Barrio /@\e da_{qya/.

Nombre del emprendimiento Lot 87 Comidop Bapldez

Foco del Capital Semilla: Resul 5 de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

|

¢El ca_pi-tal semilla corresponde al solicitado?

,(":

o]

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

[Porccp

ey Ro2eh

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

I ¥

|

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestidn.

Gestidn y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta I Respuesta |
|¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? I B 1
‘éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ’

(Calculo de costos) £

|¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? | T |
|¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mds til? I oy ra |
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

A Pregunta | Respuesta |

:!Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promaciones)

__J IS Pocnies.

|¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

R
1 Lo

éLa formacidn le ayudd a vender mas o a vender mejor? I CLpnyr e f =l
Retos Actuales y Préximos Pasos
b Categoria | Principal Dificuitad o Reto (Hoy) I Apoyo Requerido |
[ Operacién (Producir/Entregar) || ] i -
r Vent-a_r;; Clientes _I o ! -

Admlntstracl&n v Blinero pots LPfface an J; / ,p/ hrry l .F (.
Conclusién

Estado General de Ia Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha:

/2 /) 224 ¢

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a })m A{m W%UQU\ | e - .
No. de Documento de identidad \0\\'}-?‘\2‘(,30:) Ll e

Barrio Qﬁ?uﬂm (-c,&) oo

Nombre del emprendimiento pmm\%_\wdﬁgﬂw_

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
¢El capital semilla corresponde al solicitado? %*' |
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ‘ _
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) M@'J \_S!‘e/\XL‘j
¢Harealizado el uso adecuado del capital semilla? %

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta ‘
¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? No i
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ’(\)O !
(Calculo de costos) ____!
¢ Estd separando el dinero del negocio de su dinere persenal? 8\ B :
¢Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas til? {/;nlk‘:’h B
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
Pregunta Respuesta -
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) QWM_OJ
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? %
(Evaluacion de estrategia de precios) .
¢La formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? \)91@_3\.‘2/* t’mﬁ -
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Hvequerido

Operacion (Producir/Entregar)

et s X ncroethoy A P

Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: o =
Requiere Ajustes: Necesita méjorar si: e

Alerta; Desviacion en €l uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: .

Fecha: ["f ‘ lLl en S
=5 TR
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a POk {pru boligee  Etrgd
No. de Documento de identidad | .o ¥ 378/ & 2
Barrio Popafos 4 pro
Nombre del emprendimiento oS0 e i

Foco del Capital Semilla: Uso ultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalec:m:ento real

de la unidad productiva.

ZEl capital semilla corresponde al solicitado? ] £ ]
:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mds rapldo, mejor calidad, mds ventas) Iz ) tanJ4 )

iHa realizado el uso adecuado del l:apital semilla? 5

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

EI objetivo es conﬁrmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestidn.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

e Pregunta I _Respuesta |

[!,Esta registrando todas sus ventas y gastos? B ||_ “J—Z___ |

I-Sabe cuanto le cuesta osta realmente hacer su productoisewiun? f_

(Calculo de costos) 7

[¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? _ I 1 |

rQue concepto de la formaci6n financiera le ha sido mds il ” /‘7:41 R A Y J

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

I Pregunta . [ Respuesta ]

¢Qué estrategias nuevas esta usan_d_o_ para atraer clientes? ]

(Ei. redes sociales, volantes, promociones) | Z/zi”‘v crind] .

{Su precio d;_enta es el mismo que antes de la formacién? | T

|evaluacidn de estrategia de precios) /k/

¢La formacién le ayudé a vender més 0 a vender mejor? r v onJl b Ter

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) || ___Apoyo Requerido |
Operacién (Producir/Entregar) — ]f o |

Ventas y Clientes B
|_ Administracién y Dinero \WZ /v Waicl, o] %
Conclugidn

Estado Geperal de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /1/20"}-‘}

Fliiis el awprandangy
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% FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a

%&6"/’/'{/9

Chreg

St o ¥

No. de Documento de identidad

todtlloxe g

Barrio Pary - Quguiiop

Nombre del emprendimiente Otan-rare §

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortaiecumlento real

de la unidad productiva.

[ Pregunta r Respuesta |
[éEI capital semilla corresponde al solicitado? E &4 |
ét:_ﬂmo le ha ayudad_cl el c_a;'ital se_rni!la al'negor.io? e Sl

(Ej. produce mds rdpido, mejor calidad, mas ventas) rnie)

|¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? B !

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

r 13 Pregunta T Respuesta ]
IéEsté registr;ndu todas sus ventas y gastos? o J7 J
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? e

(Calculo de costos)

|¢Esta separando el dinero del negnclo de su dinero personal? _S:

{Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? (7 Lev’a d

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

Pregunta i Respuesta ]

¢ Qué estrategias nuevas esta usal;g para atraer clientes? )

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) N By ~vespn 14

£Su precio de venta es el mismo q?;ntes de la formacion? e

(Evaluacidn de estrategia de precios) - /[/“’

'éLa formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? N Ulalt s Tyof
Retos Actuales y Préximos Pasos

I Categoria | Principal Dlﬁmlt_a;d_o Reto (Hoy) ! Apoyo;tequeﬂ@_

|  Operacién (mucirllintre_g_ar) | B ] -

Ventas y Clientes
Administracion y Dinero

futling vn Lo orimge I

By

Conclusign
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alsriai Pssyiasion en ¢l yso del capital semilla 0 ba}a aPI:cacmn de formacién:

/2/191)

Fecha:

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a (l-\ Ao\ \);-0 M O\)teglo —— ‘
No. de Documento de identidad \O '-\')(L,D W oo B
Barrio | K095 CMQ\LQ e
Nombre del emprendimiento 3 ol con nes ey -—ﬁ? et Pyt 2R |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segln el Plan de Inversidn para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado? “» ',

é{Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

\hesneor cq\LJ\ L"\CA

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? é'it-

Foco de la Formacidn: Aplicaciéon de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? Cz:r\ |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? % |
(Célculo de costos)
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? NO
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? (')ur\k\p e ewbﬁ‘d
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) 1
Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

\\) \9’\ Lt/\-k 3

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? NO
(Evaluacion de estrategia de precios) o
;aLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? \ RN N
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido o 1|
Operacion (Producir/Entregar) L Rong. Ao QY\‘JC: C;;\ i
Ventas y Clientes *f
Administracion y Dinero |

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzande Bien: Alto cumplimiento: — e
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: . _—
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion: -

Fecha: [-31 P“'{wé
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a

No. de Documento de identidad

Prne oyindrn Pevers Condhens) |

lourseesdL

Barrio Posoconless
Nombre del emprendimiento LSy -

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mads rapido, mejor calidad, mas ventas)

ey ot dod, |

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

N o

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Célculo de costas)

Mo
o

AbalJ LE AT 2T

¢ Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal?

-

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

O Nudod

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usanda para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

\)0\04}5()

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precioy)

NSO

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

e~ ey

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

/(— M’ﬁtorkt«

Ventas y Clientes

Administracian y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \v‘\‘ \?-\\ 20K
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Yevfina  Coloh Fitaralor
No. de Documento de identidad | ° ‘
Barrio ‘}75‘361 Caéa o
Nombre del emprendimiento Uenreg oo EoPwifol Do bnge) pletery

Foco del ital Semilla: U Resultados de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversidn para el fortalecnmrento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ] Respuesta _

{anital semilla corresponde al solicitado? | [ o

Eﬁ; le ha ayudado el capital semilla al negocio? B

(Ej. produce més répido, mejor calidad, mas ventas) / tonTa)

[¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? | X — |

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comerial s& ecta traduciendo en mejores pricticas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)
r Pregunta e Respuesta
Esté registrando todas sus ventas y 5astas? - _ 5
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
I(:alcuio de costos) o /f}’
|£Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Fi |
|£Qué conc_é;to de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? (STl ]
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| = ___Progunts l Respuesta |
¢ Qué estrategias m.:;“vals Iésté usando para atraer clientes?
(Ej. redes saciales, volantes, promociones) 7»”#:_”'” wees ]
£5Su precio de venta es el mismo que antes de_la formacidén? o = ]
(Evaluacion de estrategia de precios) Az
élLa forrnacién_l-e— ayudé a vender mas o a vender mejor? r EPlnypr by jor
Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria | principal Dificuitad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido _ |
f Operacién (Producir/Entregar} ﬁ" S J[ o T
\!entas y Clientes I - F
Administracién y Dinero _-I Poea /""Mf!fﬂr cuar ! :w] J-

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: /72 JS20) ¥

Firma del emprendedor
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VlSlTA DE SEGUIMIENTO

| Nombre del emprendedoria
No. de Documento de identidad

n&%%&&ﬁﬂw Jm\o,@,o_adm

Barrio
Nombre del emprendimiento

ck:a Mk ou

eu

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion

\kw’h\-ﬁ N (cma o CM-L@ agg“

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢ El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operalivas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta Respuesta _I
¢Estd registrande todas svs venias y fasios? N ]
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ‘
(Célculo de costos) no i
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? o~ _ '
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? 2 )X\\}du-d

Marketing y Ventas (Formacion Comercial) - )

Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

\1 Ry Fooue)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién?
(Evaluacion de estrategia de precios)

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

6

B ATLCT M AN

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido |

Operacion (Producir/Entregar)

NG Cor \ Comdlen vfu%u

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero

Conclusion

Estado General d6 1a Unidad Prodvetiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

il laoes

Fecha:
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

=
Pregunta Respuesta |
¢El capital semilla corresponde al solicitado? ﬂ?\ B _
éComo le ha ayudado el capital semilla al negocio? tm" o i
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) VM'QLR_ as n‘()
i 1
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? %\ |

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacidn Empresarial)

Pregunta Respuesta
¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? m =
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos) o |
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? %_{ B _ .
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas Gtil? (oX0Oa 3 (poske) |

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

BE
| Pregunta H Respuesta 1__{

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? .
@_c-d& ) pownoy |

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) V\p - _:
¢La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? \J onacR o O
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido
Operacién (Producir/Entregar) OPc/UGC-0A kgl\s((A 5)1‘ 3
k]

Ventas y Clientes

Administracion y Dinero ]

Concelusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: o
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta; Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fs \_“\1 1S Kt
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Nombre del emprendedor/a

o Mone- RU&C\ C’Zf(“r%

No. de Documento de identidad WOWHTYTIYS D Yyy
— - = | i 3

Barrio Coonne Rae Los @)

Nombre del emprendimiento Mg_\ L) Mwﬁ:\ A

(Vo

Foco del Capital Semilla: Uso y Resuitados de la Inversion

Fl objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

o

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mds répido, mejor calidad, mas ventas)

WMo el

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

X

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidon y Finanzas (Formacion Empresarial)
Pregunta Respuesta
¢Estd registrando todas sus ventas y gastos? N

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

Vo2

iEsta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

)

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

)—{U\U@"k

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

)@eoﬂnb JoUWe)

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

V\)D

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor?

V) mrrﬂm

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

“A\

Operacion (Producir/Entregar) 0 L) ¢ croN lar\"j“&
Ventas y Clientes :

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:.

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \u\\ \L\‘ Q’O?-S
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Nombre del em_p_rendedoria )

(_,Q(A\H« Kﬁmdvo \}&(md»}

[ No. de Documento de identidad \,\5{20\\5
Barrio - =

Nombre del emprendimiento

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

Qe enmye

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva,

Pregunta

Respuesta

¢El capital semilla corresponde al solicitado?

P

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce més rapido, mejor calidad, mas ventas)

/?Yuxﬂ..u(-& e Y"@‘d“:’

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

i
|

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

g_‘:

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

Pregunta

Respuesta

¢Esta registrando todas sus ventas y gastos?

o

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Caleulo de costos)

N

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal?

WO

¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil?

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

w\t_éﬁ_

Pregunta

Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

f?(\ﬂwo SOy

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Yoo

¢La formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor?

\renol o gueryof

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

Operacion (Producir/Entregar)

Ventas y Clientes

oco Do«

Administracion y Dinero

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejoraren:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: \u‘_! ”"\. mj
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Nombre del emprendedor/a LRl Lp D/ /¢ Phoi Do Y B 00
' No. de Documento de identidad | 77%338 G ©3% ]
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

Pregunta Respuesta
IeEI capital semilla corresponde al solicitado? IL ﬁ : — J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce més rapido, mejor calidad, mas ventas) p (EJV cal'th of ]
IaHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” [ l

Foco de |a Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta F—|l
Ic',Estar registrando todas sus ventas y gastos? J[ f}" -
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ﬂ ’ ‘
(Calculo de costos) L _ |
|LEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” A B _J
IE_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” _/f dA ez ‘
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta | Respuesta ]
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? l
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) F/z’ i~y t’fv/@ ne S ‘
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ) |
(Evaluacion de estrategia de precios) 55 _ |
[eLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? |r Y ey L~ T _‘
Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido J
I Operacion (Producir/Entregar) ” Jl . |
| Ventas y Clientes JI ” = ,__]
I Administracién y Dinero J&W}H?//a,ah 7 ! Dphp ” # ]
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: o
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: —
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: f’z /ZC? g-'f,-

Firma del emprendedor

/



Alealdia Mayor de
Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimienta rea

de la unidad productiva.

( Pregunta ” Respuesta N
¢El capital semilla corresponde al solicitado? j[ J‘,'_ - __;_
iCémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) bvif bomlad

|('_l‘|3 realizado el uso adecuado del capital semilla? Ida -

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativis
y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta Jr Respuesia o
|¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? | b
¢Sabe cuinto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 1
(Calculo de costos) S
ket coparando e dinero del negocio de su dinero personal? B /o
[&_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? Jl VEiLidnad
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
[ Pregunta 4“ Respuesta
¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? .
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Zosts Jatrale) -
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios) % I

e R TR e e
‘ﬂ.a formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor? (///;/Ar hnaej
Retos Actuales y Proximos Pasos -
‘ Categoria | Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido
’7 Operacién (Producir/Entregar) || JF o
‘ Ventas y Clientes " ’7 W

— ‘f—_. —_— ——

[ Administracion y Dinero 4”@(,\ Notngliatiiin dot DG O ( J !

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: TS
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: I
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: R ——

Fecha: J1/ 202 §

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

{ Pregunta ” Respuesta f

‘EEI capital semilla corresponde al solicitado? ” S+ _l

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

a-l ‘Oz
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mds ventas) R preSuet ¢

‘-iHa realizado el uso adecuado del capital semilla? || Sy’ - J

Foco de la Formacién: Aplicacidn de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesta
‘iEsté registrando todas sus ventas y gastos? H b _]
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? .
(Calculo de costos) 4
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? H rie _ ‘
[.{Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? I nYorro ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta “ Respuesta i ]
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) % 4 5; = Ig/i’j

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) Sl
1£La formacidn le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” Lretgpesr 203 ‘
Retos Actuales y Préximos Pasos

I Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido J
| Operacién (Producir/Entregar) " |[ :
[ Ventas y Clientes ” ” - i
| Administracion y Dinero “ Rl A My, (A 65 ’r g - B I
Conclusidn r

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzanda Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: -
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: A% /10 2T

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta H Respuesta _ ‘

[&EI capital semilla corresponde al solicitado? ” 3 ‘

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

. o s " " " 2 )o Py — 2 Z o)
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) s i -

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla® Sl

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas
y de gestion.

Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta ]
Ig‘,Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” I e J
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? y N
(Calculo de costos) « -
{.-‘,Esta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” A ]
I.-'_Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? || L. pen l
T
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta || Respuesta |
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? f
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) / 2e o2y oo ol= 5 ]
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? ~
(Evaluacion de estrategia de precios) =
[.iLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? || AN ey ATEIT, ]
Retos Actuales y Préximos Pasos
| Categoria " Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido J
| QOperacion (Producir/Entregar) " “ }
| Ventas y Clientes ]I || }
¥ ¥ Ve ' i ' f
Administracion y Dinero e /547/" 19§ e 13 S5 L B
4
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 2 / 2o 0

Firma 9§ smprendsdor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta Jl Respuesta PW
|.=_El capital semilla corresponde al solicitado? Ir iy ' ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? : ) ‘
(Ej. produce mas répido, mejor calidad, mas ventas) Mﬁy 24 ’/&/ ]
léHa realizado el uso adecuado del capital semilla? Ir 5 j B ]

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores prdcticas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta ]
[éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” S7 —ﬁ]
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su Froducto{servicio? j_j ' J
(Célculo de costos) i
|¢',Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J[ 15 - 1
IaQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ‘[ 1) L) e l
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta ” Respuesta = J
" : : n 5 .
 mmierie i, ooy gpeer |
¢Su Precio de venta es el mismo que antes de la formacion? M l
(Evaluacion de estrategia de precios) |
{aLa formacion le ayudd a vender mds o a vender mejor? H ylnd? R - l
Retos Actuales y Proximos Pasos
‘ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) JI Apoyo Requerido - |
[ Operacion (Producir/Entregar) |f ” ]
‘ Ventas y Clientes |r || _ !
Administracion Y Dinero ﬁffﬂ lt{'“'f' ,31},, (ron dnt ] W’i’ 73 _J

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: -
Alerta: Desviacian en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 12 St ‘25/

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta | Respuesta |
[.-:EI capital semilla corresponde al solicitado? ”7 g _ J
é;émo le ha ay"uda'!dlo el capital sgmilla al'negocio? mg’/;:»' Prep ot o

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? 'd

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta || Respuesta —‘
|¢',Esté registrando todas sus ventas y gastos? |r o/ ‘
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? I

(Célculo de costos) s i
IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” T ‘
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? “ J/f? vipe 1

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta Jl Respuesta _‘

¢Qué estrategias nuevas estad usando para atraer clientes? /
; s
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) %c‘uy ,/éu“?

¢Su precio de venta es el mismo gue antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios)

‘.,-‘_La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ” Le/2ser ) &y ‘

Retos Actuales y Proximos Pasos

Cateporia Principal Dificultad o Rato (Hoy) Apoyo Requerido

l Operacién (Producir/Entregar) l ‘

l Ventas y Clientes ” “ . ‘
l Administracion y Dinero “ ech 2omn) 7St “ " ‘
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: A 202r

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedorfa, | X/ormara S ords  Tan
No. de Documento de identidad E—— o

Barrio } _ Bl L oo oo -

‘Nombre del emprendimiento bonTa  on  [Tritadol _—_—

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversidn para e fortalecimienta real
de la unidad productiva.

[ Pregunta Jﬁ Respuesia -
F—_‘EI capital semilla corresponde al solicitado? JF S - ]
aqémo le ha a\{ud?d.o el capfital sgmilla al'negocio? ;\;}, A ﬁ;’“f

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) il e
iHa realizado el uso adecuado del capital semilla? jxl o

Eoco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta ” Respuesia -
|¢‘Esta’ registrando todas sus ventas y gastos? j’ [,’ ;_ __
iSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f. .;_- -
(C3lculo da coctog) ’ o
|¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? ‘r i —
l:Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? H ; f;,h_&f'f’_ii.{g:}_ﬂi_
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta ‘ r Respuesia )
aqUé estrategias nuevas esta usand_o para atraer clientes? - Loy -
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) anife) o
iSu precio de venta es el mismo que antes de Ia formacién? _ o
(Evaluacion de estrategia de precios) @/_ P
la,La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? Jr M;J’ Lonfat
Retos Actuales y Proximos Pasos i
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerida
‘ Operacién (Producir/Entregar) “ j‘ —

r Ventas y Clientes Jl JF - __ _.
f Administracion y Dinero Jl _i_g (bl IniITHt o EC! D4 |E 5. —,

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: : -
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: i
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: i S

Fecha: je/2e zg

Firma del emprendedor




TR

8 3 "
Alcaldia Mayorde [ i pES #Epgj
Cartagenade Indias ’ PGzt ﬁ;&, FUNDACION G

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a | £0,27 _/9&1-:3(& perez /.72 (a o e

| No. de Documento de identidad |&/5 ¢ B4 65 5 o |
Bario pmadey |
Nombre del emprendimiento zf'by;’féc: ¢r oned 7 vbi'fo . |

Foco del Capital Semilla: Uso v Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta JI Respuesta - ‘

IE_EI capital semi!i;_c”o:l—rresponde al solicitado? ” Py ‘ ____ _J

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas)

kj!ﬂ-j Evhia) i
|

‘aHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” S,

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

‘ Pregunta || Respuesta |
‘.E,Esté registrando todas sus ventas y gastos? ” F4 _ __ J
1Cabe cuanto le cuesta raalmente hasar au pradusts faamizia) s ‘
(Calculo de costos)

IaEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” WA J
Iglué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? “7 Pl Li/edB _ ‘
Marketing y Ventas (Formacian Comercial)

I Pregunta ” Respuesta _ _J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ‘
(Ej. redes sociales, volantes, pramociones) L/ 7 Li& h’\’(’

¢Su Precio de venta es el mismo que antes de la formacion? ,(U R ‘
(Evaluacion de estrategia de precios) v

[aLa formacion le ayudé a vender mds o a vender mejor? JF Ven der INap

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria “ Principal Dificultad o Reto (Hoy) |[ Apoyo Requerido ]
I Operacion (Producir/Entregar) J{ Jl - ]
I Ventas y Clientes ” ”7 - J
| Administracion y Dinero “/} Ve O iy (i eiign Joi g,‘,,g:“ Sr j

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /Z /?572 5/

Firma del emprendedar

ég(ni /2“5(4\ M //7;@/4




Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Euf.g’{v; A //47»'4 f-& [Seara

No. de Documento de identidad 261366113 S
Barrio 1 Breen ?wna/.rup _ B -
 Nombre del emprendimiento Vaviedades man o /,,Q /7/.9:?

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

l Pregunta | ‘ Respuesta ‘
[aEI capital semilla corresponde al solicitado? ” [/ ___‘
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? _
(EJ. produce mas rapido, major calidad, mas ventas) g s

léHa realizado el uso adecuado del capital semilla? - 25 B w

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta J[ Respuesta |
¢ Estd registrando todas sus ventas y gastos? Ao J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? i, ‘
(Calculo de costos)
|¢'_Esta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? H Wo _ ]
|E.Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? H J 1duiyp & __].
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta Jl Respuesta ) ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ??/" hyeit nE) .
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? ‘
(Evaluacidn de estrategia de precios) f ! -
[.i_La formacidn le ayudo a vender mds o a vender mejor? || U'phﬂ’( np-i Y
Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) J| Apoyo Requerido B \
I Operacion (Producir/Entregar) || ” ]
[ Ventas y Clientes ” Jl ‘
I Administracién y Dinero ”p,{“ oS it ]ffnction dal 8 nlLY ”7 J/ w
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: By h
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:é.&:éf-q J/e,?(‘?;é {‘

Firma del emprendedor

7{2/1752’L




Alcaldia Mayor de
Cartagenade Indias

g e |
L e

VISITA DE SEGUIMIENTO

| Nombre del emprendedor/a ’_  Sindy e ArCe  Caparlap
No. de Documento de identidad e R

Barrio _1_3@2 77 e 2 (—
Nombre del emprendimiento _|vpn(® & Cornet Fras

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento rez
de la unidad productiva.

! Pregunta Jli REsBue_s_:_ta_ _ -
L ) __

F‘.El capital semilla corresponde al solicitado? N/

iCémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) i | e, T
[é,Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jf I B

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativis

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacién Empresarial)
f Pregunta ”: Respuesta
[aEsté registrando todas sus ventas y gastos? ”7 f’,_ __ -
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? / ; -
(Caiculo de costos) A
[?Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr S B
(&Qué concepto de la formacién financiera le ha sido més atil? J Tontd c/{;__{ggﬂg;';;__ N
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
‘ Pregunta JL Respuesta __-__
¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? -
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) - Vo Lantey )
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? -
(Evaluacion de estrategia de precios) i -f”__‘?:___ ——
[E.a formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? }’M ey
Retos Actuales y Proximas Pasos B
I Categoria ‘rPrincipal Dificultad o Reto (Hoy) Jl ApoyoRequerido
‘ Operacion (Producir/Entregar) I&, th W Aer Anjarded ” i I

r Ventas y Clientes jl JL - s e
T Administracién y Dinero ”7 jlﬁ R

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: _ e i
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: P
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 12/ yous

Eirma del emprendedor




Alcaldia Mayor de
Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedoria || #Soiina  fuvans _therfart
No. de Documento de identidad | /52 #2 /§9 I
Barrio AetSon  mopdfla = =

Non_ib‘re del emprendimiento Whta o7  #ifo

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversidén para el fortalecimiento res

de la unidad productiva. -
I Pregunta |r Respuesta B
I -

ﬂ.ﬂ
7 Clor Cutia

Ig‘El capital semilla corresponde al solicitado?

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas)

IéHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ” X -

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativis

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta J Respuesia

‘éEsta’ registrando todas sus ventas y gastos? ” g
:Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? x.7

(Calculo de costos) ’ -
l&té separando el dinero del negocio de su dinero personal? || B -
|eQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? J[ '4’/.;/1‘_4 wrZ

Marketing y Ventas (Formacién Comercial) -
[ Pregunta J Respuesia

£ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? nts
‘abnocioppg

(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

iSu precio de venta es el mismo que antes de |a formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) g - _

: o
[f',La formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? Vi 471 sy po——
Retos Actuales y Proximas Pasos =
| Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoyo Requerido
[ Operacion (Producir/Entregar) np,‘ Glentad (v Lo pwdocion J[ Je —

L Ventas y Clientes Ir Jr e
1‘ Administracidn y Dinero JL J[ _____ e

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: S S
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e e e
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: e B

Fecha: 12 /22,

Firma del emprendedor




Alealdia Mayer de q "'!
Cartagena de Indias .

VISITA DE SEGUIMIENTO

(ViStedS _pestina Brese

No. de Dogumento de identidad_
Barfio [
Nombre del emprendimiento

) upiSo
OLtlpr &P Lavadorss o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento res

de la unidad productiva.

| Pregunta J! Respuesta -
[¢E1 capital semilla corresponde al solicitado? | 7
:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? |

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mds ventas) ol ) E:ﬁ_’r _
lg-la realizado el uso adecuado del capital semilla? ” S/ i

Foco de la Formacion: Aplicacidon de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativis

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta Jl Respuesta s B
|¢',Esta' registrando todas sus ventas y gastos? ” ¥ j __ __ _
:Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? s | :
(Caleulo de coctog) o )
|.=_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? J[ gm0 N
l_:‘_?lué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? J lidume ___
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta H Respuesia R _
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? - 2 -
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) [Fnycrpann) -
¢ Precio 66 vENta ¢3 ¢ mismg qye antes de la formacion? )

(Evaluacion de estrategia de precios) 0 B
|¢'_La formacion le ayud6 a vender mis o a vender mejor? ‘rvﬁdr/ k'tj; _ |
Retos Actuales y Prdximos Pasoes -

Categoria Principal Dificultad o Reto (HOM |7 Apoyo Requer ido
Operacion (Producir/Entregar) ” Jr B —
l_ Ventas y Clientes H;r(_‘. t vaiSade)  Peadectiye) Jr {' _"__ —
Administracién y Dinero B
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: .
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: L
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: EeR =

Fecha: 12/222¢

Firma del emprendedor
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. Alcaldia Mayorde flo ¥ ? S
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedoria | Luzlyn cuszsTa luna o
No. de Documento de identidad |45 55763 /) . |
Barrio _ B tenTanancs !
Nombre del emprendimiento layes frias guz/cy'_n - - ‘
Wi 3 3

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta || Respuesta |
lé,El capital semilla corresponde al solicitado? ” G ) .1
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) I(jer ca L' w0/ ___}
¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? f){ J

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacidn empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion,

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta || Respuesta I
{aEsté registrando todas sus ventas y gastos? JI i _J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? zﬁ& |
(Calculo de costos)

ESté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ]r Vi) }
If‘_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? H /, 'ad.,rz'd/f 4 |
Marke{‘:ng b 4 UEI"’I{'BS [Formac:én EOmerc;a”
| Pregunta ” Respuesta J
¢ Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Vetnnm q7p |
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacidn de estrategia de precios) /X |
IaLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? J! L/ondre e PJgr ]
Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) Jr Apoyo Requerido }

Operacion (Producir/Entregar) l ]

| Ventas y Clientes | zocoy  Erenaes 4” Ir _ l

r Administracion y Dinero JI ’ ][ T

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /7 /@”7;

Firma del emprendedor

v, <




Alcaldia Mayorde
Cartagenade Indias

VISITA DE SEGUIMIENTO

- Ty
o

FUNDACION GEP

| Nombre del emprendedor/a F) - ) dorgc L0

No. de Documento de identidad | /7 J ;0 0_7_'5 #L

Barrio Vil W

Nombre del emprendimiento el et 246y b

Foco del Capital Semilla: Uso vy Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta “

Respuesta

|éEI capital semilla corresponde al solicitado? ][

7

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

"""“—f L faf

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

|
’i
]

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores précticas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

I Pregunta I Respuesta |
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” A ‘
¢Sabe cudanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ; i
(Cdlculo de costos) J7 |
‘aEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” s J
laQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? Jl i e/ i J|
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

[ Pregunta ” Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? i
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) V%ﬁhf(’] ]|
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion? oy, ]

(Evaluacién de estrategia de precios)

LaLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? H

Yonder ~@gIor

Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||

Apoyo Requerido

‘ Operacion (Producir/Entregar) I[ |r

L

Ventasy Clientes
‘ Administracion y Dinero ”ﬁ@ rrini S Cler dp) Jihe ”
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: FLl2032 5

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a o 11 Chied  Tlempnez -
No. de Documento de identidad s
Barrio {’ft):i_ Coagutft 2 e
Nombre del emprendimiento Carnp) Frias

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta

Respuesta

’éEI capital semilla corresponde al solicitado?

57

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Ppror Cerrsifad

iéHa realizado el uso adecuado del capital semilla? ”

Je

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

|
|

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

v de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

‘ Pregunta H Respuesta |
‘.iEsta' registrando todas sus ventas y gastos? 4“7 bk ]
¢Sabe cudanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? VP-

(Célculo de costos) /

|.3_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? _5’, B _J
|<‘,Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? H [ 4?2 —‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta ” Respuesta T
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) V& ancr?

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacién de estrategia de precios)

VoY,

¢La formacién le ayuds a vender mis 8 a vender mejor?

Undts A8 0s2

Retos Actuales y Proximos Pasos

| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy) | Apoyo Requerido —‘
[ Operacion (Producir/Entregar) ”7 [ _]
i Ventas y Clientes ” Jl B __]
[ Administracion y Dinero Jl?m-., 4 JnidMfaefon b/ }%1417 L ' l

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacién:

Fecha: /; 2/ 2ol

Firma del emprendedor




0 )
. Alcaldia Mayorde ( PES
=/t Cartagenade Indias , g Gmrgrea el

VISITA DE SEGUIMIENTO

Y FUNDACION GEPS

Nombre del emprendedor/a }‘i”jﬂh/q RlCrp =

No. de Documento de identidad - —

Barrio Paa  cuballv = e
Nombre del emprendimiento Venjad  dr  (ohgplade)d —

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva. '

| Pregunta Jl Respuesta ‘
[&EI capital semilla corresponde al solicitado? " kS / ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? J
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) g Con TS

|£'Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? J Sy |

Foco de la Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacidén empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta “ Respuesta

4E§ta registrando todas sus ventas y gastos? Ji -
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ¥

(Célculo de costos) g

Ié_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ S ¢ |
|éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? “ vt b d e [

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)
| Pregunta ” Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

{(4at RIFIY

{E]‘ I’E[JES SDC;EII'ES, VOanJ[ES, DFDI”I"IDC;OI'IES]

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) /o

[éLa formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? H Lt @ry t-\/m‘f B
Retos Actuales y Proximos Pasos

[ Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido J

( Operacion (Producir/Entregar) ” ”

l Ventas y Clientes H ”

r Administracion y Dinero Jlrﬁgfcq' Al WY Tty ' o0 /DWH 8 -
Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: 22700

Firma del emprendedor
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-.': Cartagenade Indias | ,} 'E§§ FUNDACION GEPS
VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a | Yorton's  DBorFanre ] Capiner . : rl
No. de Documento de identidad |, ¢ 748 /# /17 - —
Barrio Popucaallo |
Nombre del emprendimiento Tl |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado seg(in el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta Respuesta J
I('_EI capital semilla corresponde al solicitado? & - ‘
éf;émo le ha a\fuda,ld.o el cap.ital se.'milla al‘negociu? b@“{.flm -

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) -

IéHa realizado el uso adecuado del capital semilla? “ N l

Foco de la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)
l Pregunta ”7 Respuesta ]
‘i_Esté registrando todas sus ventas y gastos? J J7 _]
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? e
(Calculo de costos) / =
JEEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? || I 1
li,Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” LY, 72 ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta ” Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? _
(Ej. redes saciales, volantes, promociones) /%’Wdfé'hzr’
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

A : : Az
(Evaluacion de estrategia de precios)
[ELa formacidn le ayudo a vender mas o a vender mejor? “ (PAdty Lrers J
Retos Actuales y Préximos Pasos
I Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido

I Operacion (Producir/Entregar) ” ”

Ventas y Clientes

e ]

Poly o foipisimecyy, drl Dipele “ f‘/

[ Administracion y Dinero

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 12/ 2024

Firma del emprendedor




-0 3
i Alcaldia Mayor de [ ’} PES

/v CartagenadeIndias FUNDACION GEPS

e Dby
Potr Eovrsed

VISITA DE SEGUIMIENTO
'Nombre del emprendedor/a \Duc/a Lowsva  Alerra :
No. de Documento de identidad | 79 479 75/ B - _
Barrio - S usrnste /1o |
| Nombre del emprendimiento G/ ST A

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

{ Pregunta Ir Respuesta ‘
[E_EI capital semilla corresponde al solicitado? ” Jr J
¢Camo le ha ayudado el capital semilla al negocio? _

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mds ventas) PC3or (qt/yad

‘.-',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? || L 4]

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gesﬁén.

Gestion y Finanzas (Formaciéon Empresarial)

} Pregunta || Respuesta ‘
[e‘,Esta'\ registrando todas sus ventas y gastos? —” g W
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ,
(Célculo de costos) by
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” J7 |
|£Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? H Z/ Q,,/‘(ﬁ’ o |

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 1/¢ Lay £y

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacién de estrategia de precios) M

’E,La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? H ,-/ﬂﬂ//f/ maf ) I
Retos Actuales y Préximos Pasos

I Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) H Apoyo Requerido |
[ Operacion (Producir/Entregar) Jlﬂw’/k} o LY op (OS] H S —I
I Ventas y Clientes H ) J[ I

Administracion y Dinero

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /7 [ 202 ¢

Firma del emprendedor




Alcaldia Mayor de P W
Cartagenade Indias bt

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a | Dprdv <l ecr Orda __ ColPT
No. de Documento de identidad ) B o
Bario | (PaSuiger e P————
Nombre del emprendimiento  |(omp cau2< clvy ok (/1020 Spie V. Tt/

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento roal
de la unidad productiva.

l Pregunta ’7 Respuesta
I.TEI capital semilla corresponde al solicitado? L 57

:Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rdpido, mejor calidad, mas ventas) ey W"“_ 7:‘:«"
@a realizado el uso adecuado del capital semilla? Jr f,

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativis
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta
iéEsté registrando todas sus ventas y gastos? Jr “_);:'_- : .- B B
¢{Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? “—,__ o
(Calculo de costos) S
IéEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jr _J:’, B o
lé?lué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? II Z/“;tuy'éi'._zl _m-__ -
Marketing y Ventas (Formacién Comercial) -
Pregunta Respuesta
¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) %%C//ﬁﬁ -
iSu precio de venta es el mismo gue antes de |a formacion? -
(Evaluacion de estrategia de precios) W S
|¢Tl:-;| formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? Jl Lpn/?0 ra S | __._
Retos Actuales y Proximas Pasos
Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) |r Apoyo Réquerido -

Operacion (Producir/Entregar) fmfr;,, (a ta Pred< t/'fglr P A
‘ Ventas y Clientes [ ”; p— o
l Administracion y Dinero jl Jr - —_ -_ ___

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento: - L S S
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e Sl
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

Fecha: 12/2915

Firma del emprendedar




Alcaldia Mayor de v
Cartagenade indias L

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a ey Ceilt MO Mlarfipga

No. de Documento de identidad lyz6/97 4

Barrico  \PgRawgddille
Nombre del emprendimiento  [22/7z vrertr I ———

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento res

de la unidad productiva.

| Pregunta

Respuesta

|¢‘El capital semilla corresponde al solicitado?

J

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

A(’j'o' /__(c,“,/{g’/_

L

EHa realizado el uso adecuado del capital semilla?

= -

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta “ Respuesta o
[.-'_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ‘r J7

(7RG sy@nto le cuesta realmente hacer su productofservicio?

(Calculo de costos)

17

|.?Esta' separando el dinero del negocio de su dinero personal?

L 9

|
i

]{,Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? e
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

] Pregunta Ir Respuesta

¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

‘Ej. redes sociales, volantes, promociones) Vo{‘”"fﬂf .

= sl sk
iSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? )

(Evaluacion de estrategia de precios)

A

Ba formacién le ayudd a vender mas o a vender mejor?

LDtndpr il

Retos Actuales y Prdximos Pasos

Principal Dificultad o Reto (Hoﬂ]

Categoria

Apoyo Réque_rido

‘ Operacion (Producir/Entregar) JI

L
I L -

Ventas y Clientes

\ Administracién y Dinero

'ﬁ!ia adnindfinteis b 71 .thZIL ‘55"

Conclusion
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacion en el uso del capital semilia o baja aplicacion de formacion:

/) 208

Fecha:

Firma del emprendedor
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+ Alealdia Mayor de (e o=y P ES {E \"
-+ CartagenadeIndias ,.- P pengrciasoeid &“g FUNDACION GEP

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/fa ,-/ pid'y  tar'Gu Fadith. FaTwdo
No. de Documento de identidad | 4 3§ #7492
Barrio Pey o ConbarltT
Nombre del emprendimiento WPnla o  RoPw

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta H Respuesta |
l:‘,EI capital semilla corresponde al solicitado? “ bV J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? -
(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) ' A"P“} (Hna _
L-:Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? |r oot _]

Foco de la Formacion: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

[ Pregunta H Respuesta |
‘.-'_Esté registrando todas sus ventas y gastos? H Ty |
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su Prnducto(servicio? f '
(Calculo de costos) ;}; )
J.-‘_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H b3 __I
|¢',Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas atil? H ﬁ;}{M*JF L }
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta ‘r Respuesta l
éQué estrategias nuevas esta usandg para atraer clientes? %y% Cn?hfﬂ’ ]
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? A - J
(Evaluacidn da astratapia da pracisy) % o
|é_La formacién le ayudo a vender mds o a vender mejor? ﬂ wa,aﬁi/ £y ey ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos

] Categoria H Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido __J
| Operacion (Producir/Entregar) H H i B ]
I Ventas y Clientes H H ' ) T
r Administracion y Dinero Hﬂf fn ad o g 0 41 W,.;H _J,T o ‘

Conclusidn
Estado General de la Unidad Productiva:

1
Avanzanclo BIEI"I: Mto cump||m|en{0:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacidn en el uso del capital semilla o baja aplicacidn de formacion:

Fecha: i 0D

Firma del emprendedor




~D 2 P
v Alcaldia Mayor de .~ Sy ""_\'1.
%+ Cartagenade Indias ,} PES @%‘?? FUNDACION GEPS
VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Elndy ftance pPerico e —
No. de Documento de identidad .
Barrio Pofacagane
Nombre del emprendimiento | Rr/fa ora are B

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta I
|éEI capital semilla corresponde al solicitado? ” . ]
— = - o -

.-_Clomo le ha a\tud?dp el ca;:tltal se‘m|lla al'negocm. /""".Tmt-‘%i J/

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

IéHa realizado el uso adecuado del capital semilla? |r Sl "_]

Foco de la Formacion: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta ‘
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” 5 : ‘
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? S5 |
(Calculo de costos)

|¢‘,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H f,’ B ‘
£Qué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? é/'?ﬂ'/ffz_ J

Marketing y Ventas (Formaciéon Comercial)
| Pregunta I Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) %4‘!?? mr

o

4Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

L-'_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? [l Loy g P

Retos Actuales y Proximos Pasos
[ Categoria [ Principal Dificultad o Reto (Hoy) | Apoyo Requerido

| Operacion (Producir/Entregar)

r Ventas y Clientes ” ”7

[ Administracién y Dinero J (D60 Ao it faey i1 ‘p,j-wi” 7 e
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacién:

|

-

Fecha: i 2 /1025

Firma del emprendedor




]
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@ﬁ, FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO
| Nombre del emprendedor/a bonired  Tounrde) T alosbo s
No. de Documento de identidad . B .
Barrio i 7% ‘alascs P !
Nombre del emprendimiento CoimileS [Pufeea ] - - = — ‘

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

)’)" f

l Pregunta H Respuesta I
‘.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? ” I J
¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio? _

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) by Cranf<f

iMa realizado el uso adecuado del capital semilla?

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestién y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ”

Respuesta ‘

[é_Esté registrando todas sus ventas y gastos? ”

M ]

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?
(Calculo de costos)

£

¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero persor\a]'.J

L

|E_Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ]r

£ s |

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

[ Pregunta | ‘

Respuesta ‘

¢ Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?
(Ej. redes sociales, volantes, promociones)

A2 ’
7 Z i c S

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Lo

|8_La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? Ir

.ﬁ*"qf L4/ ﬂ” _}

Retos Actuales y Proximos Pasaos

| Categoria ” Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido _]
Operacion (Producir/Entregar) “ |r ]
Ventas y Clientes “ ][ — l

I Administracion y Dinero -“Pd(u p dmilanl 1 g So o O D ” i J

¥

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fechay_ /7 / 2774

Firma del emprendedor




Alcaldia Mayor de , "%? PES dEE’S;

%+ CarragenadeIndias e FUNDACION GEP:

VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/la L, /p> 4 o Ta Frae
No. de Documento de identidad |#2 5o /72 7
Barrio flafo, luba kP
 Nombre del emprendimiento Pasadtecn. vy ZoaPeSTir/a : |

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta J
|:‘_EI capital semilla corresponde al solicitado? ” Ty ] _‘" —‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) MY Kby S

|é.l-la realizado el uso adecuado del capital semilla? || <y - “ ‘

Foco de [a Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta ‘
|¢'Esté registrando todas sus ventas y gastos? || -5‘."\ T
éSabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? f}

(Célculo de costos)
|¢'_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” J- . —_‘
¢Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? .ﬁ)‘}/iz (o v ‘
Marketing y Ventas (Formacidon Comercial) |
| Pregunta | Respuesta |
egué estrate'gias nuevas esta usand.o para atraer clientes? 7’,}

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 0 [0 Wit s
¢Su precio de venta es el mismo gue antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) /V o= sl
|a:La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” Al oape ‘
Retos Actuales y Proximos Pasos
| Categoria || Principal Dificultad o Reto (Hoy)J Apoyo Requerido ]
| Operacién (Producir/Entregar) " “ ‘
| Ventas y Clientes ” |r 1

Administracién y Dinero i\ f&@k ALyt e )0 BP! ﬁ'nLra
Conclusidon

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: =

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: =
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: | ’1__/ L"’l’;

Firma dol amprendedor




Alcaldia Mayorde | ’%}j PES

= s Cartagenade Indias
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a Fronsta  Petia J209mp 72 P /‘9’;/_@
‘No. de Documento de identidad |/4% 3¢ 457 /5
Barrio PY lufaio )
Nombre del emprendimiento Crata o7 Larpef -

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta ”

Respuesta

|.-'_EI capital semilla corresponde al solicitado? ”

J:, [

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

NPfor Callly,

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

/4

i
]

Foco de la Formacién: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta 7
|¢‘Esté registrando todas sus ventas y gastos? |r R g 1
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Aty

(Calculo de costos)

|¢'E5ta' separando el dinero del negocio de su dinero personal? |r Js/ ‘

JQud concapto de 12 formacion financiera le ha cido mac (til?

Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

| Pregunta ” Respuesia _.‘
aQUé estrategias nuevas esta usand'o para atraer clientes? Loy e
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) ww7rf
éSu pFEI.'..i? de venta es FI mismo .que antes de la formacion? Y2
(Evaluacion de estrategia de precios) B
ELa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ” WJP/ Orer i
Retos Actuales y Proximos Pasaos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) || Apoye Requerido |
L Operacion (Producir/Entregar) ” Ir ) ]
| Ventas y Clientes ” ” l
| Administracion y Dinero ”Fam adr b e g 477 j/,,.a/il AT ) l
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 2/ 284

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO
Nombre del emprendedor/a | @)’: m Prop loy Pal ot
No. de Documento de identidad | pp—— "
Barrio Fafacqsa [/ e .
Nombre del emprendimiento Ak cyan o

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversién

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta ‘
|EEI capital semilla corresponde al solicitado? ” ¥ o |
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? =

(Ej. produce mds rapido, mejor calidad, mas ventas) by tonre

Ir‘.Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” J; ' - ‘

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta ‘
¢Esta registrando todas sus ventas Y gastos? “ kff);‘ w
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? s ‘
(Calculo de costos) |
|£Esta’ separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” e o i
|éQué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil? “ /, 'g w2 |
Marketing y Ventas (Formacion Comercial) ‘

r Pregunta || Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) e o coPrf

|!_gl..l pI‘ECEO r.le venjta es El mlsmo que anl:es JE Ia ¥ormac:cr)n?

(Evaluacion de estrategia de precios) Lo

¢La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? Jl CASTT Ty 7
Retos Actuales y Proximos Pasos

I Categoria J| Principal Dificultad o Reto (Hoy) J| Apoyo Requerido

[ Operacién (Producir/Entregar) || ”

I Ventas y Clientes ” fwﬂ rn Lir gaTAgafp |r },
Administracion y Dinero

|
e ]

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento: =
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: (2 f'Za Ly

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a L) Zrth, Frla £ofe

No. de Documento de identidad |/*/ 2o (229

FUNDACION GEPS

Barrio (Pofen cobbtfs
Nombre del emprendimiento FLoguria ) coPmprice

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ‘
[eEI capital semilla corresponde al solicitado? ” B % ‘
é¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) Lyt nesa p

¢Ha realizado el uso adecuado del capital semilla?

X/

Foco de |la Formacidn: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)
| Pregunta “ Respuesta |
|¢Esta registrando todas sus ventas y gastos? I g/ |
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? S,
(Célculo de costos) /
¢Estd separando el dinero del negocio de su dinero personal? Ly

="
|éQué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” T (2 S |
Marketing y Ventas (Formaciéon Comercial)
| Pregunta Respuesta ‘
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

v ] . ﬁ;ﬁf‘?{ .

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) )

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacion?
(Evaluacion de estrategia de precios)

Lo

Ié_La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? ”

Longhr I~v50r

Retos Actuales y Proximos Pasos

Categoria Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido ‘
| Operacion (Producir/Entregar) ” ” ‘
[ Ventas y Clientes Jl Jl = ‘
I Administracion y Dinero ”[’oc.‘ Ui iMrs e o S -ﬁ’hﬁm” Jr ‘

Conclusién
Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:

Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /7——/392 {

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

I Pregunta ” Respuesta J
[.-',EI capital semilla corresponde al solicitado? ” I ]
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? I :

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) VTor (luiisq

I.-‘_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? Jr v _—‘

Foco de la Formacidn: Aplicacidn de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores précticas operativas
y de gestion.

Gestidn y Finanzas (Formacion Empresarial)

Pregunta Respuesia

Esta’ registrando todas sus ventas y gastos? || S j

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Calculo de costos) I ]
|¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? | Ry |
lé,Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas util? ” [ A7 ]
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

l Pregunta ]r Respuesta J
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) 7'7"3”""“’ GInry

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacion de estrategia de precios) AV

Ie'_La formacion le ayudo a vender mas o a vender mejor? ” Vidngns  —R T Or —‘

Retos Actuales y Préximos Pasos

| Categoria I[ Principal Dificultad o Reto (Hoy) “ Apoyo Requerido J

| Operacion (Producir/Entregar) “ﬂm adertnit frbic croy, ol & HD || S ‘

| Ventas y Clientes “ i ” l
Administracion y Dinero i

Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: 71/ W!

Firma del emprendedor
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Nombre del emprendedor/a Tuan Genzatrp. " Cla fRoFe
No. de Documento de identidad | ¢/ U €ce / 73 Y
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Nombre del emprendimiento JQuijpr &7 L't vad e s

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

| Pregunta “ Respuesta

I.E,EI capital semilla corresponde al solicitado? “ ﬂ'l

¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)
Ha realizado el uco adecuado del capital semilla? e

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se estd traduciendo en mejores préacticas operativas

|
_
by LpnTa) J

y de gestion.

Gestién y Finanzas (Formacién Empresarial)

r Pregunta Jl Respuesta ﬂl
‘E,Esté registrando todas sus ventas y gastos? J[ I8 N I
¢éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? 17 ‘
(Célculo de costos)

[é_Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” Wi ‘
|aQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? lL CHil Jod _ j
Marketing y Ventas (Formacién Comercial)

[ Pregunta - “ Respuesta I
¢Qué estrategias nuevas estd usando para atraer clientes? P ‘
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) F7r eC  ppop

éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacién? J
(Evaluacion de estrategia de precios) =z

|&La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? Jl Y et 1) ‘
Retos Actuales y Préximos Pasos

[ Categoria I[ Principal Dificultad o Reto (Hoy) J| Apoyo Requerido ‘
I Operacion (Producir/Entregar) J[ ot el vnjo/ac™y /’faJ/fyi’vtM b j

Ventas y E"en{es l

‘ Administracion y Dinero 1L Jl ‘

Conclusidn

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: IR el

Firma del emprendedor
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Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ] (

Respuesta

|

IéE| capital semilla corresponde al solicitado?

f,‘*

¢Cémo le ha ayudado el capital semilla al negocio?
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas)

Pl Ynyfup

liHa realizado el uso adecuado del capital semilla?

5

|
|
|
.

Foco de la Formacién: Aplicacion de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestian.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

I Pregunta ﬂ Respuesta ) j
IéEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” ¥ ) ]
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? |
(Célculo de costos) A |
¢Esta separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” S - |
[aQué concepto de la formacién financiera le ha sido mas util? ” L' P77 T
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

| Pregunta || Respuesta

; Qué estr, ias nuevas esta us ra atraer clientes?

(‘S‘.uredes :;:ig:ess, \l:Iantes, pror:g‘:i‘;::; - %z'“h 77

¢Su precio de venta es .EI mismo que antes de la formacién? g |
(Evaluacion de estrategia de precios) _
|¢',La formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? “ Londpt bt f B

Retos Actuales y Préximos Pasos

Categoria

Principal Dificultad o Reto (Hoy)

Apoyo Requerido

|

Operacion (Producir/Entregar)

I L

|

Ventas y Clientes

|

l

Administracién y Dinero

‘ l/7@ Fi Q/""'l'h.]-fm./.m oot ﬁ}af’}o“ /F/
Conclusian

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha:

[/ gty

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/fa
No. de Documento de identidad

kelln Faole PCry Canr?p
(e0#Ir 3808 B

Barrio

Fa/n casa e / o

Nombre del emprendimiento

Lo [a R oPa L E—y s = &

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion

El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segin el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

| Pregunta ” Respuesta ]
|.5EI capital semilla corresponde al solicitado? H 34 ]
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ; :

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) fy/yg meajz&?//u

|¢'_Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? " 5 ]

Foco de la Formacion: Aplicacién de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta

|£Esta’ registrando todas sus ventas y gastos? ” frj

)| A

¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio?

(Calculo de costos) i

EEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? H 5 - ‘
|5Qué concepto de la formacion financiera le ha sido mas atil? ” 7 ny ‘
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

I Pregunta ” Respuesta l
¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? - 1
(Ej. redes sociales, volantes, promociones) /7'{#""29“;*""4’7’ |
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion? "
(Evaluacion de estrategia de precios) dosicad

I&La formacion le ayudd a vender mas o a vender mejor? | LAY e ]

Retos Actuales y Proximos Pasos

l Categoria “ Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido ‘
[ Operacion (Producir/Entregar) " l
{ Ventas y Clientes |r " l
[ Administracion y Dinero |%¢_‘, QoA /P Jgtaonm ot ;:;,-,-4][ S l

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzanda Bian: Alts cumplimisnto!

Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion:

Fecha: /27 KZZA f

Firma del emprendedor




g Alcaldia Mayor de | j}i P E 5

% /t= CartagenadeIndias

FUNDACION GEPS

VISITA DE SEGUIMIENTO
A £ NaX _
Nombre del emprendedor/a (_9\3 55(\) =) L}(’ a bg g(! (%f\— sv\argﬁm =
No. de Documento de identidad am"),qq k.. o
Barrio ﬂ\/ oSac L‘,\}QC/\\\O , —
Nombre del emprendimiento RS?‘OMC,\\’)’« S deas )—-\'Q’mdh N0 -

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversién
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversion para el fortalecimiento real

de la unidad productiva.

I Pregunta || Respuesta ‘
lc',EI capital semilla corresponde al solicitado? ” B B J
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? e "\)ﬁ“-’\
(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) fRos AJey
|£Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” 43; —‘

Foco de la Formacidn: Aplicacidon de Conocimientos

El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas
y de gestion.

Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta | Respuesta |
|.-:Esta'\ registrando todas sus ventas y gastos? ” %—, J
¢Sabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? c’—')) )
(Calculo de costos) _
|£Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? Jl %7 : ]
[éQue’ concepto de la formacién financiera le ha sido mas Gtil? H & ) &) J
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)
| Pregunta “ Respuesta [
Fetmen ndliniohe e Peste, Goaeke,
¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién? m - |
(Evaluacion de estrategia de precios) _____J
[aLa formacion le ayudé a vender mas o a vender mejor? || \) ?,VQQ.N heyor j
Retos Actuales y Proximos Pasos
Categoria | Principal Dificultad o Reto (Hoy) Apoyo Requerido J
I Operacién (Producir/Entregar) || /KN .,5?\?:,% m\m(judo “ %\
S

| Ventas y Clientes U ”

|
|
1

| Administracién y Dinero ||

Conclusién

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacién en el uso del capital semilla o baja aplicacion de formacion: B

Fecha: b! ILl‘ Z20oLS

rirma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

| Nombre del emprendedor/a e _&'5 sa fscorcias
No. de Documento de identidad |7/23694 637
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Nombre del emprendimiento  |/zvad,, 2 11 liss5a

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de la Inversion
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segtn el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

l Pregunta ” Respuesta |
EEI capital semilla corresponde al solicitado? Jl 7
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? ]
(Ej. produce mads rapido, mejor calidad, mas ventas) /i?(_/ﬁcr Coliged ‘
|¢',Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” _ff' ‘

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que la formacion empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacion Empresarial)

| Pregunta Jl Respuesta ‘
|éEsté registrando todas sus ventas y gastos? ” g J
¢Sabe cudnto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? Ve |
(Calculo de costos) ‘ B
lé,Esté separando el dinero del negocio de su dinero personal? ” S I
|£Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas Gtil? ” t/“'if‘ Vot d_J
Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

Pregunta Respuesta

¢Qué estrategias nuevas esta usando para atraer clientes?

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) Colanils .

¢Su precio de venta es el mismo que antes de la formacién?

(Evaluacidn de estrategia de precios) fvifn o
|éLa formacién le ayudé a vender mas o a vender mejor? H vonir el __‘
Retos Actuales y Proximaos Pasos
| Categoria II Principal Dificultad o Reto (Hoy) ” Apoyo Requerido _ _‘
I Operacion (Producir/Entregar) J] ” ‘
| Ventas y Clientes u@mﬁ cidnd 40 venfe) ” e ___‘
I Administracion y Dinero JI ‘
Conclusion

Estado General de la Unidad Productiva:

Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en: e
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicaciéon de formacion:

Fecha: /1 P LeTS

Firma del emprendedor
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VISITA DE SEGUIMIENTO

Nombre del emprendedor/a Luis NI ,_(_za_:m Sl -

No. de Documento de identidad | ’ -
Barrio s nd Afes

Nombre del emprendimiento Fom inay ffz‘?pé‘;wr . — .

Foco del Capital Semilla: Uso y Resultados de |a Inversidn
El objetivo es asegurar que el capital semilla se hayan utilizado segun el Plan de Inversién para el fortalecimiento real
de la unidad productiva.

‘ Pregunta ” Respuesta [
‘.,-',EI capital semilla corresponde al solicitado? “ </ ‘
¢Como le ha ayudado el capital semilla al negocio? : )

(Ej. produce mas rapido, mejor calidad, mas ventas) WW trlr0 #2 J
{.{Ha realizado el uso adecuado del capital semilla? ” jf ‘

Foco de la Formacidn: Aplicacion de Conocimientos
El objetivo es confirmar que a formacién empresarial y comercial se esta traduciendo en mejores practicas operativas

y de gestion.
Gestion y Finanzas (Formacién Empresarial)

| Pregunta ” Respuesta [
E‘_Esté registrando todas sus ventas y gastos? || £, B ‘
éSabe cuanto le cuesta realmente hacer su producto/servicio? ;

(Cdlculo de costos) .} ’ b
|éEsté separando el dinero del negocio de su dinero personal? “ ‘_g,' ]

¢Qué concepto de la formacidn financiera le ha sido mas util? z/,/)'//}:g,,-.

Marketing y Ventas (Formacion Comercial)

] Pregunta ” Respuesta j
éQueé estrategias nuevas esta usando para atraer clientes? ¢

(Ej. redes sociales, volantes, promociones) //’"’”"’ cfoney
éSu precio de venta es el mismo que antes de la formacion?

(Evaluacion de estrategia de precios) L |
|aLa formacién le ayudé a vender mds o a vender mejor? “ Verrer  m2y, ____]
Retos Actuales y Proximos Pasos
I Categoria I[ Principal Dificultad o Reto (Hoy) ||7 Apoyo Requerido '
| Operacion (Producir/Entregar) ” ” J
1 Ventas y Clientes “ JF J
‘ Administracion y Dinero Jl A pa I (B ron ” s _]
Conclusin ¢

Estado General de la Unidad Productiva:
Avanzando Bien: Alto cumplimiento:
Requiere Ajustes: Necesita mejorar en:
Alerta: Desviacion en el uso del capital semilla o baja aplicacién de formacion:

Fecha: /2 /2 oa2r

Firma del emprendedor




