
 

 

   CERTAMEN DE CONTRATACIÓN IS-012-2026 - INVESTIGACION DE 
BIENES 

 
 

INFORME DEFINITIVO EVALUACIÓN ECONOMICA ASPECTOS 
HABILITANTES AL PROPONENTE UBICADO EN TERCER ORDEN DE 

ELGIBILIDD 
 
Que dentro del término de traslado el proponente ubicado en tercer orden de 
elegibilidad allega, ratificación de precios por medio de la plataforma del SECOP 
II así: 
 

 
 
CONSIDERACIONES  
 
Con base en los valores proporcionados y en aplicación de los lineamientos establecidos 
en la Guía para el manejo de ofertas artificialmente bajas de Colombia Compra Eficiente 
(CCE), se realizó el siguiente análisis respecto de la oferta presentada por QUE + dentro 
del proceso adelantado por el ICETEX. 
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ITEM 
DESCRIPCIÓN DEL 
BIEN Y/O SERVICIO  

CANT 
PROYECTADA 
APROXIMADA 

 PRECIO DE 
REFENCIA 
UNITARIO 

ANTES DE IVA  

 IVA  
 SUB 

TOTAL  

 PRECIO DE 
REFENCIA 
UNITARIO 

INCLUDIO IVA  

VR UNITARIO 
SIN IVA 

OFERTADO 

VR IVA ( 
SI 

APLICA) 
SUBTOTAL 

VR TOTAL 
INCLUIDO IVA 
(SI APLIACA) 
OFERTADO 

1 
INVESTIGACIÓN 

POSITIVA 1 
              

17.867  
                

3.395  
              

21.262  
              

21.262  
 $          

17.400  
 $            

3.306  
 $          

20.706   $          20.706  

2 
INVESTIGACIÓN 

NEGATIVA 1                 
6.832  

                
1.470  

                
8.302  

                
8.302  

 $            
4.000  

 $               
760  

 $            
4.760   $            4.760  

 



 

 

 
La Guía de Colombia Compra Eficiente recomienda aplicar el Método de Comparación 
Absoluta cuando el proceso cuenta con menos de cinco (5) ofertas válidas. En el presente 
caso, al haberse recibido tres (3) propuestas, se procedió a contrastar el valor total 
unitario ofertado por QUE + del ítem 1 ($ 20.706) frente al total de precio unitario de 
referencia ($21.262) y del ítem 2 ($ 8.302) frente al total de precio unitario de referencia 
($ 4.760). 
 
Fórmula aplicada: 

𝑉𝑜 = ൬
𝑂 − 𝑃

𝑂
൰ × 100 

Donde: 
 𝑃= precio estimado por ítem  
 𝑂= oferta presentada por ítem  

Resultado ítem 1: 

൬
20.706 − 21.262

20.706
൰ × 100 = −2,69% 

Resultado ítem 2: 

൬
8.302 − 4.760

8.302
൰ × 100 = 42,66% 

 
En consecuencia, para el ítem 1 la oferta presentada resultó un 2,69 % inferior frente al 
precio unitario de referencia, mientras que para el ítem 2 la oferta presentada resultó un 
42,66 % inferior frente al precio unitario de referencia 
 
 
ANÁLISIS DE LA RATIFICACIÓN PRESENTADA POR GRUPO CONSULTOR 
 
El proponente allegó documento de ratificación de oferta de fecha 26 de mayo de 2026, 
mediante el cual manifestó que los precios ofertados puntalmente ítem 2 corresponden a 
valores reales de mercado y que incluyen costos directos e indirectos necesarios para la 
ejecución contractual. 
 
La ratificación presentada constituye una manifestación expresa del proponente en el 
sentido de mantener íntegramente las condiciones económicas inicialmente ofertadas, 
circunstancia que puede entenderse como una confirmación de competitividad de su 
propuesta dentro del mercado. 
 
En consecuencia, el proponente asume integralmente el riesgo económico derivado de la 
ejecución contractual bajo los valores ofertados, sin que ello genere obligación adicional 
para la Entidad de reconocer reajustes, sobrecostos o revisiones económicas posteriores 
derivados de una eventual subestimación de costos por parte del oferente. 
 
Debe precisarse que es carga y responsabilidad exclusiva del oferente efectuar los análisis 
técnicos, financieros, jurídicos y económicos necesarios antes de la presentación de su 
propuesta, incluyendo la correcta estructuración de precios, costos, cargas tributarias, 
obligaciones laborales, riesgos contractuales y demás componentes asociados a la 
ejecución del contrato. 
 
En tal sentido, corresponde al proponente asesorarse adecuadamente respecto del alcance 
jurídico y económico de su oferta, así como de las consecuencias derivadas de la 
ratificación de precios efectuada dentro del proceso de selección. Por lo anterior, cualquier 



 

 

insuficiencia económica derivada de la estructuración de la propuesta deberá ser asumida 
por el contratista, en aplicación de los principios de responsabilidad, planeación. 
 
CONCLUSIONES  
 
La ratificación allegada por el proponente constituye una aceptación expresa y voluntaria 
de mantener los precios inicialmente ofertados, asumiendo integralmente los riesgos 
económicos asociados a la ejecución del contrato, en este sentido se indica que con el 
documento allegado se desvirtúa la presunción de precios artificialmente bajos y se 
HABLITA AL PROPONENTE ECONÓMICAMENTE 
 
proyecto: Jenny Guerra Rizo Contratista SG – Contratos  


