
Tu aliado de confianza para
encontrar el hogar ideal en

Barranquilla
[Nombre del Agente] · Asesor Inmobiliario · Barranquilla, Colombia



PERFIL PROFESIONAL

Compromiso, cercanía
y dedicación en cada
paso
Soy un asesor inmobiliario con profundo
conocimiento del mercado local de
Barranquilla, comprometido con brindarte una
experiencia transparente y personalizada. Mi
objetivo no es simplemente cerrar una
transacción, sino acompañarte en cada etapa
del proceso con honestidad, claridad y
dedicación genuina.

Atención personalizada
Tu proceso, a tu ritmo, con total
acompañamiento.

Transparencia total
Información clara y honesta en cada
decisión.

Mercado local
Conocimiento real de las zonas y
tendencias de Barranquilla.



SERVICIOS

Todo lo que necesitas en un solo lugar

Compra de Vivienda
Te guío desde la búsqueda hasta la firma,
eligiendo la propiedad ideal para ti y tu
familia.

Venta de Propiedades
Estrategia de venta efectiva para obtener
el mejor precio en el menor tiempo
posible.

Asesoría Personalizada
Escucho tus necesidades y te ofrezco
opciones reales alineadas con tu
presupuesto y estilo de vida.

Evaluación de Inmuebles
Análisis honesto del valor de mercado de
tu propiedad basado en datos reales de la
zona.

Acompañamiento Legal
Te oriento en los trámites y
documentación para que el proceso sea
claro, seguro y sin sorpresas.



PROPIEDADES DESTACADAS

Propiedades pensadas para ti

Apartamento Moderno · El Prado

Amplio apartamento con acabados de
lujo, tres habitaciones, zonas comunes
exclusivas y ubicación privilegiada en uno
de los sectores más prestigiosos de
Barranquilla.

Desde $650.000.000 COP

Casa Unifamiliar · Villa Country
Hermosa casa con jardín, piscina y
amplios espacios sociales. Ideal para
familias que buscan tranquilidad y
distinción en un entorno seguro y bien
ubicado.

Desde $1.200.000.000 COP

Apartamento Nuevo · Bello
Horizonte
Proyecto de vivienda nueva con diseño
contemporáneo, vista al mar y excelentes
amenidades. Una inversión segura en
una de las zonas de mayor valorización
de la ciudad.

Desde $480.000.000 COP



¿Por qué trabajar conmigo?
No necesitas experiencia para tomar la mejor decisión inmobiliaria. Necesitas el
acompañamiento correcto.

🤝 Cercanía real
Trato directo, sin intermediarios. Siempre disponible para resolver tus dudas.

⚡ Respuesta rápida
Me comprometo a responder en el menor tiempo posible. Tu tiempo es valioso.

🎯 Enfoque en ti
Escucho antes de proponer. Tu necesidad es el punto de partida de todo.

🔍 Transparencia
Sin letra pequeña. Te explico cada paso con claridad y honestidad.



Agenda tu asesoría gratuita hoy
Hablemos sobre tu próxima inversión. Sin compromisos, con toda la información que necesitas

para tomar la mejor decisión.

WhatsApp
+57 [Número de contacto]

Correo Electrónico
[correo@email.com]

Instagram
@[usuario]

Ubicación
Barranquilla, Colombia

Primera consulta sin costo · Respuesta en menos de 24 horas · Confidencialidad
garantizada































































































































INFORME FINAL DEL TALLER

Fundamentos de Inteligencia
Artificial Aplicada al Negocio

Inmobiliario
Módulo 9 · Conviértete en un Agente Inmobiliario Profesional de

Ventas

■ Fechas: 14 de abril (2 h) · 16 de abril de 2026 (4 h)

■ Lugar: Salón Cámara de Comercio — Centro Empresarial Buenavista

■■ Organiza: Alcaldía de Barranquilla · Secretaría de Desarrollo Económico

■ Programa: Capacitación y Acompañamiento en el Uso de IA para la Competitividad Laboral y la

Inclusión Digital

Barranquilla, Colombia · 2026



Módulo 9 · IA Aplicada al Negocio Inmobiliario · Alcaldía de Barranquilla 2026

FACILITADOR DEL TALLER

Santiago Campbell
Consultor Estratégico

Plataforma 50 · Barranquilla, Colombia

«Transformo organizaciones y personas a través de la
Inteligencia Artificial, los datos y la innovación digital.»

FORMACIÓN Y ESPECIALIDADES

Ing.
Ingeniero en Sistemas

MSc
MSc en Gerencia de

Proyectos

Dev
Desarrollador Web

Dig.
Experto en

Transformación Digital

IA
Especialista en Analítica

de Datos e IA

TRAYECTORIA E IMPACTO

15+
Años en Transformación Digital

500+
Personas Formadas en IA

50+
Proyectos de Innovación

Liderados

3
Especializaciones Académicas

CONTACTO Y RECURSOS

WEB

www.plataforma50.com
EMAIL

santiagoalex050@gmail.com
LINKEDIN

Ver perfil
WHATSAPP

Enviar mensaje

ENTIDADES ALIADAS

Cámara de
Comercio de
Barranquilla

Fábricas de
Productividad

Cámara de
Comercio de

Bogotá
Punto Estratégico Icontec Colsidio SENA

Escanea para contactar por

WhatsApp

■ www.plataforma50.com
Consultoría · Formación · Transformación Digital · IA Aplicada
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SECCIÓN 01

Alcance del Taller

Este taller fue diseñado como un espacio práctico, dinámico y aplicado para agentes inmobiliarios que

desean incorporar la Inteligencia Artificial en su día a día profesional. No se trató de un curso teórico

sobre tecnología, sino de una experiencia de transformación orientada a resultados concretos: cerrar

más ventas, optimizar el tiempo y escalar el negocio.

Estructura del Taller

Sesión Fecha Duración Contenido principal

Sesión 1 Martes 14 de abril,

2026 10:00 a.m. –

12:00 m.

2 horas Introducción a IA, arquitectura del prompt,

casos de correos y mensajes estratégicos

con ChatGPT/Gemini.

Sesión 2 Jueves 16 de abril,

2026 8:00 a.m. –

12:00 m.

4 horas Diseño de brochure con Gamma, creación

de imagen profesional con Gemini, tarjeta

de presentación, contenido para redes

sociales e integración de QR.

Objetivos del Taller
• Introducir a los participantes en el uso práctico de herramientas de IA aplicadas al negocio

inmobiliario.

• Desarrollar habilidades para redactar prompts efectivos que generen textos de alto impacto

comercial.

• Crear activos digitales propios: brochure, imagen profesional y tarjeta de presentación con IA.

• Generar contenido para redes sociales (Instagram) de forma rápida y profesional.

• Transformar la mentalidad del agente: pasar de trabajar más a trabajar inteligente.

Público Objetivo
Agentes y asesores inmobiliarios del Distrito de Barranquilla vinculados al programa Conviértete en un

Agente Inmobiliario Profesional de Ventas, convocados por la Secretaría de Desarrollo Económico de la

Alcaldía de Barranquilla.

Cobertura de Contenidos
La presentación base constó de 44 láminas. Durante el taller se trabajaron las láminas 1 a 32 de forma

completa y dinámica, y se presentaron las láminas finales (43–44) para compartir la imagen del facilitador

como cierre del módulo. El contenido cubierto representa el núcleo estratégico del programa.
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SECCIÓN 02

Impacto del Taller

El taller generó un impacto medible en tres dimensiones: transformación de mentalidad, adquisición de

competencias digitales y producción de activos comerciales reales.

6 h
Total de formación presencial

2
Sesiones completadas

10+
Prompts practicados

4
Herramientas de IA aplicadas

Transformación de Mentalidad
A través de dinámicas de pensamiento lateral (retos con palitos) y reflexión estratégica, los participantes

comprendieron que la IA no es una amenaza, sino un multiplicador de resultados. La premisa guía del

taller: «IA = ahorro de tiempo + mejora de calidad + ventaja profesional».

Competencias Adquiridas

Competencia Descripción

Arquitectura del Prompt Los participantes aprendieron los 6 componentes de un prompt efectivo:

Rol, Objetivo, Contexto, Formato, Tono y Ejemplos.

Redacción Estratégica Casos reales de atención al cliente molesto, seguimiento de clientes fríos,

revalorización y generación de urgencia.

Brochure Digital Creación de brochure profesional en Gamma con IA, personalizado para

cada perfil inmobiliario.

Imagen Profesional Creación y mejora de imagen tipo CEO usando Gemini AI para tarjetas de

presentación.

Activos Digitales Producidos
• Brochure inmobiliario profesional (generado en Gamma con prompt estructurado).

• Imagen profesional tipo CEO / agente inmobiliario (generada con Gemini AI).

• Tarjeta de presentación digital con QR integrado.

• Publicación completa para Instagram (copy + imagen) lista para publicar.

• Mensajes y correos de seguimiento listos para usar en WhatsApp y email.
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SECCIÓN 03

Prompts Utilizados en el Taller

Todos los prompts trabajados durante las dos sesiones, listos para ser reutilizados. Se organizan por

categoría y caso de uso.

3.1 Arquitectura del Prompt — La Fórmula Maestra

1. Rol «Actúa como un [experto en X]» — Define quién responde.

2. Objetivo «Escribe / Resume / Analiza...» — Qué debe hacer la IA.

3. Contexto Público objetivo, datos relevantes del caso.

4. Formato Tabla, viñetas, máx. 200 palabras, etc.

5. Tono Formal, persuasivo, cercano, empático...

6. Ejemplos Few-shot prompting: da 1-2 ejemplos del resultado esperado.

3.2 Prompts para Correos

■ Prompt 1 — Atención a Cliente Molesto

Actúa como un asesor inmobiliario profesional, empático y orientado al cliente. Un cliente nos escribió: "Hace
más de dos semanas estoy esperando información sobre una propiedad que me interesó y nadie me responde
claro..." Redacta una respuesta empática y profesional que recupere la confianza del cliente, le dé claridad, le
confirme que vamos a priorizar su caso y le proponga una acción concreta (llamada o visita en 24 h).

■ Prompt 2 — Seguimiento y Cierre de Cliente

Actúa como un asesor inmobiliario experto en ventas. Cliente que visitó una propiedad hace 5 días, mostró
interés pero no responde. Último mensaje: "Me gustó mucho el apartamento, pero lo voy a pensar unos días."
Redacta un mensaje de seguimiento no invasivo que reactive el interés, resalte el valor y motive a tomar una
decisión (otra visita, oferta o resolver dudas).

3.3 Prompts para Mensajes Estratégicos

■ Caso A — Revalorización de Propiedades

Actúa como experto en marketing inmobiliario. Redacta un anuncio persuasivo para un apartamento antiguo en
venta en [zona], destacando su potencial de valorización, oportunidad de inversión y posibilidades de
renovación. Transforma sus limitaciones en ventajas con tono profesional y atractivo.

■ Caso B — Filtrado de Clientes

Actúa como asesor inmobiliario profesional. Redacta un mensaje claro para responder a interesados en un
inmueble, solicitando información clave (ingresos, tipo de contrato, perfil del cliente). Filtra clientes potenciales
sin perder profesionalismo ni generar fricción.
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■ Caso C — Reactivación de Interesados

Actúa como asesor inmobiliario. Redacta un mensaje para reactivar a un cliente que mostró interés pero dejó de
responder. Cercano, profesional, recordando los beneficios del inmueble.

■ Caso D — Generación de Urgencia

Actúa como experto en ventas inmobiliarias. Redacta un mensaje persuasivo para cliente indeciso, generando
urgencia de forma profesional. Incluye alta demanda, oportunidad limitada, beneficios clave y llamado a la acción
claro.
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3.4 Prompt para Brochure en Gamma

■ Prompt Completo — Brochure en Gamma (Agente Principiante)

Crea un brochure inmobiliario profesional en español, en Barranquilla, Colombia. Diseño moderno, elegante y
minimalista con paleta sobria (blanco, negro, azul oscuro o dorado). El agente es principiante: transmitir
confianza, compromiso y servicio personalizado. Estructura: 1) Portada con nombre y frase de confianza. 2)
Perfil profesional breve. 3) Servicios con íconos (compra, venta, asesoría, evaluación, acompañamiento legal). 4)
Propiedades destacadas 2-3 ejemplos. 5) Diferenciales. 6) CTA: «Agenda tu asesoría gratuita hoy». 7) Contacto
completo.

Herramienta: gamma.app → «Generar con IA» → pegar prompt → personalizar.

3.5 Prompts para Imagen Profesional (Gemini)

■ Retrato Profesional — Agente Inmobiliario

Genera un retrato profesional de un agente inmobiliario latinoamericano, vestido formal, fondo corporativo
moderno, iluminación de estudio, expresión confiada, estilo elegante, tipo CEO.

■ Imagen de Apoyo — Edificio de Lujo

Genera una imagen de un edificio moderno de lujo al atardecer, estilo minimalista, iluminación cálida, ambiente
exclusivo, fotografía inmobiliaria. Haz la tarjeta de presentación con mi imagen resaltando mis cualidades como
agente inmobiliario.

■ Integrar QR a la Tarjeta

Ahora necesito que agregues mi QR a mi tarjeta de presentación.

3.6 Prompt para Anuncio de Alto Impacto (Caso Real)

■ Anuncio — Propiedad Comercial (Cra. 33 · Calle 53B, Barranquilla)

Actúa como experto en marketing inmobiliario especializado en propiedades con alto potencial comercial. Crea
un anuncio de alto impacto para: Casa comercial uso mixto · Ubicación en esquina · 200 m² totales · 185 m²
construidos · 3 hab · 1 baño · Terraza · Zona mixta flujo peatonal/vehicular medio-alto · Cercano a colegios y vías
principales · Remodelado · Precio: $600M negociables · Acepta crédito y permuta. Enfoca en: potencial
comercial, ubicación estratégica, oportunidad de inversión. NO lujo. Véndelo como oportunidad inteligente.
Incluye título + copy + llamado a la acción.
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3.7 Prompts para Instagram

■ Publicaciones Instagram — Texto

Actúa como estratega experto en marketing inmobiliario. Crea 3 publicaciones para Instagram sobre
apartamentos en venta en Barranquilla, especificando: ubicación exacta, estrato, tipo de propiedad,
características (área, habitaciones, baños, parqueadero), beneficios de la zona. Incluye: título llamativo · texto
persuasivo · beneficios · CTA · emojis y hashtags.

■ Imagen para Instagram

Genera una imagen (no texto) tipo publicación de Instagram en formato 1:1 para el sector inmobiliario, con
diseño moderno, edificio atractivo, título llamativo, beneficio clave y estilo corporativo elegante.

3.8 Gemini como Asistente Inmobiliario

■ Visitas del día

Pásame la lista de visitas que tengo programadas para hoy.

■ Espacios disponibles

Dime los espacios disponibles que tengo este viernes en las horas de la tarde para mostrar un inmueble.

■ Agendar con audio

Agéndame un espacio para mostrar un inmueble y cópialo al correo del cliente [nombre].

■ Asistente inmobiliario

Actúa como mi asistente profesional inmobiliario. Tengo un cliente con estas características: [perfil]. ¿Cómo debo
atenderlo?

■ Audio a texto

Convierte este audio en texto y organízalo en un resumen profesional. [adjuntar nota de voz]
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SECCIÓN 04

Herramientas de IA Aprendidas

Cuatro herramientas principales de acceso gratuito o freemium, orientadas al uso inmobiliario cotidiano.

ChatGPT (OpenAI)
chat.openai.com

✓ Redacción de correos y mensajes de alto impacto.
✓ Copys persuasivos para anuncios inmobiliarios.
✓ Aplicación de los 4 casos de mensajes estratégicos.
✓ Manejo de objeciones y simulación de conversaciones.

■ Usa la arquitectura de 6 componentes en cada prompt para resultados profesionales.

Gemini AI (Google)
gemini.google.com

✓ Creación de imágenes profesionales tipo CEO.
✓ Tarjeta de presentación y brochure visual.
✓ Asistente de agenda y seguimiento de visitas.
✓ Transcripción de notas de voz a texto organizado.
✓ Generación de imágenes para Instagram.

■ Gemini recuerda el contexto. Úsalo como asistente real: cuéntale tu caso y pídele consejos.

Gamma.app
gamma.app

✓ Diseño de brochure inmobiliario profesional con IA.
✓ Presentaciones de propiedades elegantes.
✓ Exportación digital para WhatsApp y email.
✓ Integración de QR para contacto inmediato.

■ Selecciona «Generar con IA», pega el prompt del taller y personaliza con tu nombre y foto.

Herramientas QR
qr.io / qrcode-monkey.com

✓ Generación de QR que dirige a WhatsApp directo.
✓ Integración del QR en la tarjeta de presentación.
✓ Estrategia de cierre en vivo (escaneo frente al cliente).

■ Genera QR con tu WhatsApp Business y combínalo con tu brochure Gamma para el cierre Agente 3.0.
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SECCIÓN 04 · COMPLEMENTO

Ejercicios Prácticos — 3 Niveles

Progresión de ejercicios que llevan al participante desde la habilidad básica de prompt hasta la estrategia

completa del Agente 3.0.

■ Nivel 1: El Negociador Psicología y WhatsApp

Caso Descripción del reto

Caso A — Objeción del
Precio

3 respuestas persuasivas comparando valores agregados ante: «Está linda pero
muy cara».

Caso B — Cliente
Fantasma

Mensaje de seguimiento con noticias de valorización de la zona para cliente que no
responde hace una semana.

Caso C — Propietario
Difícil

Guion empático basado en datos reales para proponer bajada de precio sin ofender
al propietario.

■ Nivel 2: El Visionario Visual Diseño y Emoción

Caso Descripción del reto

Caso A — El Salón Vacío Salón con estilo «Industrial Moderno», cuero y luces cálidas para Instagram.

Caso B — El Lote /
Terreno

Imagen de casa minimalista de cristal y madera para mostrar potencial del terreno.

Caso C — Marketing de
Barrio

Imagen con fachada + íconos de mejores cafés y parques del sector (ej:
Buenavista).

■ Nivel 3: El Agente 3.0 Branding y Cierre

Caso Descripción del reto

Caso A — Tarjeta Infinita En evento sin tarjetas físicas: presentación Gamma + QR → cliente escanea y te
tiene en WhatsApp.

Caso B — Captación de
Vendedores

Flyer digital donde la IA resalta tu uso de «Marketing Inteligente» para vender más
rápido.

Caso C — Cierre en Vivo Al terminar la visita: escanea QR frente al cliente → recibe el brochure digital
personalizado al instante.
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SECCIÓN 05

Conclusiones y Próximos Pasos

El Módulo 9 demostró que la IA es una herramienta de alto impacto, accesible y de aplicación inmediata

para el sector inmobiliario de Barranquilla.

Conclusiones Clave
• La IA no reemplaza al asesor — lo potencia. El factor humano y el conocimiento del mercado local

siguen siendo el diferencial.

• El prompt es la nueva habilidad profesional. Quien domine la arquitectura del prompt obtendrá

resultados superiores en menos tiempo.

• Las herramientas son gratuitas. ChatGPT, Gemini y Gamma son accesibles sin inversión tecnológica

adicional.

• El Agente 3.0 es ya una realidad en Barranquilla. Los participantes que apliquen lo aprendido

tendrán ventaja competitiva inmediata.

• La combinación brochure + QR + WhatsApp es una estrategia de cierre poderosa al alcance de

cualquier agente.

Próximos Pasos Recomendados

Plazo Acción

Esta semana Aplicar al menos un prompt del taller en una situación real: correo, anuncio o

mensaje de reactivación.

Próximas 2 sem. Crear tu brochure personal en Gamma con tu nombre, foto e información real.

Generar tu QR y añadirlo.

Este mes Publicar en Instagram 3 posts generados con Gemini y medir el alcance vs.

publicaciones anteriores.

Mediano plazo Construir una biblioteca personal de prompts probados para cada situación:

objeciones, seguimientos, urgencia.

«Este taller no fue sobre tecnología. Fue sobre convertirte en el tipo de

asesor inmobiliario que el mercado actual exige.»

Santiago Campbell · www.plataforma50.com · santiagoalex050@gmail.com
Alcaldía de Barranquilla · Secretaría de Desarrollo Económico · Programa IA para la Competitividad Laboral · 2026
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Administrador de
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Ketty Flórez Ortega

Tecnólogo en
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Espacios Interiores

Natalia María Mejía
Lagares

Técnico en Asistencia
Administrativa

Yolfran David Araujo
De La Hoz

Tecnólogo en gestión
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importaciones

Ingrid Del Valle
Domenech

Psicóloga y
Tecnóloga en
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Álvaro José Veloza
Campo

Arquitecto (en
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Carretero

Administrador de
Empresas
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Andrade De La Hoz

Atención al cliente en
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https://drive.google.com/file/d/13byx8j-hlNLYf2Df0q_Mv6hn0dnHG4PA/view?usp=sharing
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https://drive.google.com/file/d/1nbpwrYuI5OqTC6OzSblWHWBaDVrqTeg_/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1q_KwNhlAPNQCH2kkEZ9CwD5y2_beawK6/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1YGfv-t476IEf6XqNyN-UejkYks_WudmI/view?usp=sharing


Luz Elena Mendoza
Cabrales

Contadora Pública

María Claudia
Collante Logreira

Tecnóloga en
Publicidad y
Mercadeo

Gloria Esther Miranda
Yanes

Técnica Profesional
en Procesos

Empresariales

Kelly Paola
Bohórquez Granados 

Odontóloga General
y Especialista en

Gerencia y Auditoría
de Salud

Perfiles de
participantes

Loinys Mayelis Peña
Ariza

Técnico en Auxiliar
Contable y Secretario
Ejecutivo Comercial

Antonio De Jesús
Garizabalo Visbal

Ingeniero de
Sistemas

Juan Carlos Acosta
Sanjuanelo

Ingeniero Industrial

https://drive.google.com/file/d/16aShHDyUt4SbioKyGOoA1vBEYNsxGFbS/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1smhoztzr0YEdzE3bs3Y9zqPwoVA66rAq/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1h1tvYCAHnhIliZJcwZGNyQtYemtwQvgT/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1xTf6sG5umDA9e_DhycSfZpnslwbVlSYJ/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1S5agOtzN7wG_U55dBq0sO7APnG47BeLw/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1GIswT095TVCOKkN0RSRCnkoUlR3ldTIK/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1LD9qmI051h9f-JGJDF-dT_zyItEwAffk/view?usp=sharing


Orlando Lobato
García

Administrador de
Empresas

Viviana Inés Sánchez
Balza

Profesional en Diseño
de Modas y Magíster

en Mercadeo

Yesid Moisés
Landázury Saade

Abogado

Perfiles de
participantes

https://drive.google.com/file/d/1XnJcisqK4i8pHBwVH_eRNi2rlZDc2xXQ/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1RORxlXUHnnUvl8A1qLWiOrBFiO9ybaxg/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1sL0mNcYnEgOXVGCkUWTd-6ZmEYJS9AzK/view?usp=sharing
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