Tunja, 26 de junio de 2026

Doctora:

JENNIFFER ADRIANA FIGUEROA BLANCO
Jefe de oficina asesora juridica
IDEBOY

Civdad

Asunto: Entrega de soportes cuenta confrato MC. 014 de 2026 pago 01 de SAMUEL
LEONARDO LOPEZ ROJAS

Por medio de la presente entrego soportes del contrato MC.014 de 2026, para el
frdmite correspondiente al 25% de la ejecucion del contrato

Cuenta de cobro R-GF-06

Informe mensual de supervisor R-AJ25
Informe de actividades Confratista
Planilla de pago mes de junio de 2026
Certificado de Afiliacién ARL.
Certificado de retencién

RUT

Certificacion bancaria

Actas de entregas supervisor

VPN OLA®D =

Atentamente,

SAMUEL LEONARDO LOPEZ RCIJAS
Ceduld. 1.049.611.255







SISTEMA INTEGRADO DE GESTION PROCEDIMIENTO

MIPG CUENTA DE COBRO
- +# I{DEBOY : :
LA MY CODIGO: R-GF-06 VERSION: 3
PROCESO: -
GESTION FINANCIERA FECHA; 01-03-2020 PAGINA: 1 DE 1

FECHA: 25 DE JUNIQ DE 2026

INSTITUTO DE FOMENTO Y DESARROLLC DE BOYACA IDEBOY
NiT. 891.800.452-5

DEBE A:

NOMBRE: SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS
CEDULA NO.1.049.611.255
LA SUMA DE: DIEZ MILLONES PESOS ($10.000.000) ML

POR CONCEPTQ DE: PAGO CON OBJETO DE: "“CONSULTORIA PROFESIONAL PARA LA ELABORACION DE UN DIAGNOSTICO TECNICO INTEGRAL
QUE PERMITA LA ESTRUCTURACION, DISENO DE PRODUCTO Y FORMULACION DE ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO Y APERTURA DE
MERCADO A NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL ORIENTADA AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES COMERCIALES Y COMPETITIVAS

DE |.OS ARTESANOS DEL DEPARTAMENTO DE BOYACA® A CONTRATO No. MC-014-2026, Para el tramite comespondiente 2 25% de Ja Ejecucian del
conirate.

Firma: %

Nombre: SAMUEL LEONARDO LOPEY ROJAS
Cédula: 1.049.611.255




SISTEMA INTEGRADO DE GESTION REGISTRO INFORME MENSUAL DE

5 IDEBOY

CODIGO: R-AJ-25 VERSION: 3
FECHA: 05-04-2021 FAG: 1 DEA

PROCESO:
CONSULTORIA

Dependencia:

25 de junio de 2026

4

Fecha:

SUBGERENCIA Nimero da pago:

" ACTO ADMINISTRATIV

Margues gon "X"

DATOS ESPECIFICOS

Nimero: Contrato MC- 014 de 2028 Facha de Inlciaclén: 21 de mayo de 2026
Contrato AG/SP st Foths de susetipelan: 21 da mayo de 2026 Facha de tarmninacld 20 da sepliembre o 2026
RESOLUCION N° GOP; 2026-83 Fache } 74 de abril 2026 Buracian; 4 Mesos '] Dias
FACTURA N°RP: 2026-87 Fachs : 14 maye de 2025 Periodo a pagar: El 25% da la egecusion dal conlralo
CONVENIO Requiera Informe: Sl; A NO: Suspenslén Ne.: En tlempo:

Entregs Informe: sl X NO: Prasrogas No.: En tiampo:

CONSULTORIA PROFESIONAL PARA LA ELABORACION DE UN DLAGNOSTICO TECNICO INTEGRAL QUE PERMITA LA ESTRUCTURACION, DISENG DE PRODUCTO ¥ FORMULACION DE CSTRATEGIAS DE POSICIONANEENTE ¥
APERTURA DE MERCADO A NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL ORIENTADA AL FORTALECIMIENTE B LAS CAPACIDADES COMERCIALES ¥ COMPETTFIVAS DE LOS ARTESANGS DEL DEFARTAMENTO DE BOYACA

- IHFGRMACION BASICA DEL CONTRATISTA:

Nombre: SAMUEL LEONARDOQ LOPEZ ROJAS
Idantificacian: Tipo de documento: Cédula X HNit. Namere: 1.049.611.255 DV, 2
Diraccién: CALLE 22 No 13a-16
Nizmero de Teléfono: FAX: ] CEL: [108585677
Clase y nimaro ds cuanta; Corrients: [AhorTos | X [Hamero 570457570053381 BANCO DAVIVIENDA
: Persona Natural: X Persona Juridica:
Gran Contribiryents: Autorretenador:
Marque con "X VA Ribgimen Comin: Entidad slh anlme de luere
Codigo UNSPSC: 80111800
He verificade de asta Informacién frents al RUT ©
T

: INFORMACION FTHANCIER DEL CONTRATO O CONVENID -

Valor Inicial dei contrato; $ 40,000,000
Adicién No.
Valor Total del contrato: $ 40.000.000
Valor pa_nglc: Anticipo $0.00
Primer Page Segundo Page Torcer page | lCaam pagye I Quinte Pags ] Sexte Pago i
Séplimo Fago Octavo Page Noveno Pago Decimo Page | Onceave Pago D::'::D
LYY 50 30 $0 $ 0 $9
Total Pagado $0
Valor a pagar an ol perode; $ 10,000,060
Salde: $ 30.000.000
Ef contratiste prasentd el inferme commespondients: Sk X NO: # da folios: 2
E! Informe cumple ton lo astipulado on ef contyato; Sk X NO:
Ob, dol supe fint tor & les trabajes sjecutades; 8 No: X Facha:
Parsona Natural:
Aportos a Sajud Aportes 2 Pension
Valor pagado § 500.000 Poriedo jurio 2026 Valor pagado § €40.000 Periods Juniu 2028
Comprobants de pago Kimero; 92807556 Comprebants e page Namero! 92807558
Fecha de pago: 18 da junic da 2026 Facha do pago: 15 de junio da 2026
Aportes ARL Pansionado: sh: NO: X
Valor pagado § 20.800_Periodo MARZO 2026 Certificacié 8l NO: X
Persona Juridica: Anexa Certificacian del Ravisor Fiscal o Ritegal: Sl NO: %

NOTA: CERTIFICAR DE CONFORMIDAD A LA VERIFICACION Y MONITOREA REALIZABO EN EL PERIODO. OPCION 1: Cartifico qua sn el pariodo qua comprends ests Informe no se materializé

ningdn rielgo Erevis}blu de los !iglﬁcndos an la matriz de riesge slaborada en la stapa de planeacién dal Contrate No. MC-014 de 2026,

Cerlificn qus lag sofividades se eslan ejsotando conforme a lo establecide en el conirelo, que el conlratista cumpli con los pagos de seguridad social en salud y pensién conforme a las normas vigentss y el
ia con fo estipulado on el Contrato MC- 014 de 2026 suscrlo por SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS y ol IDEBOY, con objeto de "CONSULTORIA PROFESIONAL PARA LA ELABORACION DE

“JUN DIAGNOSTICO TECNICG INTEGRAL QUE PERMITA LA ESTRUCTURACION, DISERIQ DE PRODUCTO Y FORMULACION DE ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO ¥ APERTURA DE MERCADO A

NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL ORIENTADA AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES COMERCIALES Y COMPETITIVAS DE LOS ARTESANGS DEL DEPARTAMENTO DE BOYACA * los
sopories de eslos pagos fueron dos y colafados con los ¥ len 2 este contrate, porlo tanlo auterizo ef pago.

proyecte, 3, Documento metodalogi
DE NEGOCIO.

Nombre del Supervisor:
NS CC.
CARGO;

Chservaclén: Se establesa un primar pago comespondiente al 25% del valor dal contrele contra ef cumplimiente dal primer componanta: PLANIAGION Y DIACNGSTICO, haciends entraga da 1. Cronograma del proyecto. 2. cronagrama del

ico, 4. Ficha lecnica, 5. Caraclarizacion da 15 unidades productivas y 8. informe diacnostice, AMPARC CONSUELO MARQUEZ - PROFESIONAL DE CARTERA Y UNIDAD

Anaxos: Planiia da Pago para le mes de junio & informe da actividades compprendide al 25% ds las
actividades conlrachualas,

st NO:

ENnmhr del Supervisar:

Asnpara Consuelo Margusz

Juan Carnlle Villanueva miasin

10101840001 EN.‘. ce. 46.366.078
subgerente IDEBOY ECARGO: Profesinal de cartera




SISTEMA INTEGRADO DE INFORME DE ACTIVIDADES
GESTION MIPG CONTARTISTAS

PROCESO CODIGO: R-AJ- 71 | VERSION: 0

APOYO JURIDICO FECHA:01/04/2025 | PAGINA:1 DE 4

DATOS DEL CONTRATISTA

NOMBRE DEL CONTRAT[STA ~ [TPODOC] . Ne.DOC.

SAM UEE_ LEONARDO LOPEZ ROJAS | | CcC 1.0479.611.255.

OBJETO DEL CONTRATO codin

CONSULTOREA PROFESEONAL PARA LA ELABORAC?ON DE UN DIAGNOSTICO TECNICO INTEGRAL QUE PERMITA LA
ESTRUCTURACION, DISENO DE PRODUCTOQ Y FORMULACION DE ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO Y APERTURA
DE MERCADO A NIVEL NACIONAL £ INTERNACIONAL ORIENTADA AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES
COMERCIALES Y COMPETITIVAS DE LOS ARTESANOS DEL DEPARTAMENTO DE BOYACA

No. CONTRATQO Y ANO DEL _

" CONTRATO VIGENTE DESDE | . VIGENTE HASTA:

MC.014-2026 21052005 | 20/09/2026

- DATO__S- A_D‘Q'QNE;'\?’.';-QT*PRQRRO_GAS DEL. -E(::QN_TRATO:; e

S .‘.No DEL
= REGISTRO (S)
e ;_PRESUPUES‘FA 5

VFGEN_TE(S) IS'VIGENTE(S) VAL OR

'No. ADICION {ES)O g

PRORROGA (S)

N/A' ' NIA TNA VA | N/A

2 DATOS DE LAS ACTIVIDADES

NUMERO

-'._-IN'FORM_ PERIODO DEL ]NFQRME o

s e pEL
. NOWBRE DER SUPERVISOR | suPERVISOR -

JUAN CAMILO VILLANUEVA MARIN
SUBGERENTE

Se presenta informe GENERAL IDEBOY

correspondiente al 25% de la
ejecucion del contrato MC-014- PROFESIONAL DE
2026 AMPARQ CONSUELO MARQUEZ CARTERA Y

UNIDAD DE
NEGOCIO.

-3¢ -ACTIVIDADES DESARROLLADAS DURANTE EL PERIODO.DEINFORME. i th it




SISTEMA INTEGRADO DE INFORME DE ACTIVIDADES
GESTION MIPG CONTARTISTAS
PROCESO CODIGO: R-AJ-71 | VERSION: 0
APOYO JURIDICO FECHA:01/04/2025 | PAGINA:2 DE 4
] OBLIGACIONES .- - .o/ ] e b e nE AT IABAS 0 | sOPORT o
|contRactuaes o ACTHIDADESFEATIEABAS | ROPORTES
T I 'En cumplimientd de las obi%gacionésm T ANEXO1

contractuales, orientada a la presentacion
del primer componente (PLANEACION Y
DIACNOSTICO), se ejecutaron y
consolidaron las siguientes actividades y
entregables:

Elaboracidn y estructuracién del
cronograma detallado del proyecto,
definiendo los tiempos de ejecucidn.
Formacion de documento metodolégico,
definiendo las técnicas de recoleccién de
la informacion.

Disefio y formacion de |a propuesta

Se obliga a presentar el prime toonica “estableciendo parametros

componente:  PLANEACION | gnerativos, el alcance analitico de la

1. DIAGNOSTICO, entregabll ¢onsultoria, incluyendo los mecanismos de
Cronograma del proyeq control.

documento metodolégico, Disg Actividades productivas, se realizd un

de ficha técnica, Caracterizacidn| |evantamiento, diagndstico integral que

15 unidades productivas, e infor| permite identificar, clasificar el estado
diagnostico. actual.

En el informe diagnostico se recopilan los
hallazgos obtenidos las lineas base
identificadas los nudos criticos y as
recomendaciones juridicas y
administrativas.

Con lo anterior se da cumplimiento integral
y satisfactorio al primer componente
exigido en el marco de la supervision
contractual.

*Nota 1: Todas las obligaciones del contrato deben estar consignadas en el presente informe incluyendo las que

no se gjecuten en el periodo y en el orden de la minuta del contrato.

Este informe se entiende presentado bajo [a gravedad del juramento el cual se entiende prestado con la

suscripcion de este.

o>

SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS
C.C. .049.611.255




SISTEMA INTEGRADQ DE INFORME DE ACTIVIDADES
GESTION MIFG CONTARTISTAS
PROCESO CODIGO: R-AJ-71 | VERSION: 0
APOYO JURIDICO FECHA:01/04/2025 | PAGINA:3 DE 4

CONTRATISTA

: 4 OBSERVAC§0NES DEL SUPERVISOR DEL CONTRATO

5.1 GARANTIAS DEL CONTRATO En eI oontrato sise pacto eI otorgam|ento de Garantaas medlante la pohza
de cumplimiento No. 39-44-1011830441 de la Aseguradora Seguros del Estade aprobadas en Acta de inicio de
fecha 21 de maye 2026, con los siguientes amparos.

AMPAROS VIGENCIA DESDE VIGENCIA HASTA VALOR ASEGURADO

CUMPLIMIENTO 14/05/2028 17/03/2027 $4.000.000
CALIDAD 14/05/2026 17/00/2027 $8.000.000
SALARIOS 14/05/2026 17/9/2029 $2.000.000

* Cuando existan mas amparos adicionarlos.

* Cuando existan mas pdlizas que amparen adiciones, modificaciones o prorrogas registrar adicionarlas.

5.1.1 AMPLIACION DE GARANTIAS DEL CONTRATO: {cuando aplique) Que la pdliza de cumplimiento No.
de la Aseguradora y que fueron aprobadas por el municipio mediante Acta de fecha
, con los siguientes amparos:

AMPAROS VIGENCIA DESDE VIGENCIA HASTA VALOR ASEGURADO
CUMPLIMIENTO N/A N/A N/A
CALIDAD N/A N/A N/A

* Se relaciona la (ltima aprobacion de pélizas realizada

5.2 VERIFICACION SEGURIDAD SOCIAL

La supervision certifica que ha corroborado la veracidad de las planillas aportadas por el (a) contratista, asi como
los respectivos montos de pago.

MES No. PLANILLA | FECHA DE VALOR PAGO | VALOR PAGO | VALOR PAGO
PAGO A SALUD A PENSIONES | A ARL

Junio 92807556 19/06/2026 $500.000 $640.000 $20.900




&o compensar | miplanilia,com PLANILLA INTEGRADA DE AUTOLIQUIDACION DE APORTES

PAG 1do2
- DATOS DEL APORTANTE : : : : - DATOS DE LA PLANILLA .
TFG HUMERO HOWMEBRE APORTAKHTE TRECTION TELEFONO CORRED PLARILLA FECHA PAGO ASQCIADRA, HOMERG FECHA PAGC CANTIDAD CARTIDAD
ASOCIADA (DIHESAROD) PLANILLA (DIAIMESIARC) EMPLEADOS UPC
EXONERADO FAGO
cc 1049611255 SAMUEL LEGHNARDO LOPEZ Cella2zN, 13A-16 | 3023808 samieod800@gmail com PARAFISCALES ¥ 52607555 1910612026 1 0
SALUD
FORMA PRESERTACION CLASE APORTANTE HOMBRE SUGURSAL CcAKGO - DEPARTAMENTO CIUDAD { MUKICIPIO PERIODO BALIMD PERIOBO PENSION TIPO PLANILLA TOTAL HOMIIA TOTAL A PAGAR
ONcA, 1 - Independiente BOYACA TUNJA NO 202605 202606 H 30 $1.160.900
TOTALES POR SUBSISTEMAS
TOTALES SALUD o
Cédlgo EPS Nombra NIT Colizacién Obligatoria | UPC Adicionat Incapacidades Licencia Maternidad Dias Mora Valor Mera Valer Mora UPG | Tofal a Pagar | Mo, Afillados
Ho. Aulorlzactén Valor Mo, Aulorizacién Valor Cotlzaelén
EPS005 Sanilas £PS BU6251440-6 500.000 ¢ [ 0 0 o ) 500000 1
TOTALES PENSION
Collzacion Aporte Voluntarlo Aporie Voluntarlo Aporte FSP - Aporte FSP - Valor Morz Vator Kora He.
Cédiga AFP Nembre T Obligatoria Adflliado Aportante \daridad belstoncta | DPFMOTA | g iivacién FSP Total a Pagar Afiliados
231001 Collondos 800227940-6 640.000 [}} [ 0 0 4 9 640,000 1

" TOTALES RIESGOS LABORALES

Cadigo ARL Rombee z_._.. Coti; Encapackdadi Apertes Otros Vator Nolo Dias Yator Mora Suttotal HNo. Radicado Yalor Saldo a Fondo Total a Pagar Ho. Afitiades
Chilgatori Ho. {[] Valor Sistemnas Cotizacibn Mora Cotizacldn Cotizacién { Saldo a Favoer Favor Sotidaridad
14-23 ! Pasitva Seguios 8600111646 ) 20,300 : i 20.900 26 20,990 1
TOTALES CAJAS
Codigo CCF Nombra Valor Aporte Dias Mara Valor Mora Aporie Tolal a Pagar Ne. Aflllades
TOTALES PARAFISCALES R 07 TOTALES POR SUBSISTEMA
Adminl No. A adoras Valor antes de 1GE, LMA,
Valor Apozte Dias goa.m Valor Mora Aporte Total a Pagar No. Afitiados Tipe a Reporiadas IRF y Mora Tetal a Pagar
SENA : Safug o [ 500.000 500.600
° | 0 ] [ | 0 | [} Pansion 1 640.000 640,000
B R : UICBE i R Riesgos Laborales 1 20960 20.900
[) ] 0 ] o | [ | [} [ P} [} [
L A R 1.V R ESAP F 0 o
] I | ) ] ICBF 9 o o
) MEN . ) MEN o 0 o
I | I I SENA 9 0 3
TOTALES 3 1,160.900 1.160.909

Este documento estd clasificado como PRIVADO poy parte de Compensar Operador de informacion



5

.w.ocgvajmaq rmiplanilla.com PLANILLA INTEGRADA DE AUTOLIQUIDACION DE APORTES

PAG 2da 2

DATOS DEL APORTANTE DATGS DE LA PLANILLA
TIPD HOMERD KROMBRE APORYANTE DIRECGiON TELEFONO CORREQ PLANILLA. FECHA PAGD ASOCIADA HOMERO FECHA PAGO CANTIDAD CANTIDAD
ASOCIADA {DINMESIARO) FLANRLA nggmwa’aou. EMPLEADOS uPe
EXONERADD PAGO
cc 1049611256 SAMUEL LEONARDO LOPEZ Calle 22N, 13A-16 | 3923809 samlecBB0U@gmal.com PARAFISCALES ¥ 92807556 197062026 t 0
SALYUD
FORMA PRESENTACION CLASE APORTARTE HOMBRE SUCURSAL copse DEPARTAMENTO CIVDAD | MURICIPIC PERICDO SALUD PERICDO PENSION TIPO PLANKLA TETAL HOMINA TOTAL A PAGAR
UNICA ) - Independiente BOYACA TUNJA NO 2026-06 2026-06 1 30 $1.460.800
DETALLE POR COTIZANTE
INFORMAGION COTIZANTE © R " IHFORMAGHIN NOVEDADES ’ o ’ PENSHON SALUD . " RIESGOS LABGRALES e * PARAFISCALES
- .
Tipo y m 5|k m H csd 8 Volunlade | Voluntarlo v.vo.ﬂ_ﬂ_ Fondo 8 fovzacten/| céo. i cadl 2 | Apore | iBCakos | Aporte | Apore [ Aporte | Apor
i wlals alsle . un unt ns acktn 3 90 o alros | Aporte | Aports o e
Ho. .."wa:ﬁ”_ﬁum: Apuliidos y Hombros HE wmm HUEHARE HEEHE HEHHE wre | 1meare |2 foonmen | VO | e ﬁﬁﬂﬁm«. cio.EPs | lacEps | 2 FOEOOR e | weaRL | # .m Goteacien | 002 | mooor | A BCF | paraiiecales | SR | touF | ESar | REN
3 2 ) b1 aridad
n £ LOPEZ ROJAS SAMUEL
1HEET1255 1FONARDO

Este documento estd clasificado como PRIVADO por parte de Compensar Operador de Informacion




Proy.

SISTEMA INTEGRADO DE
GESTION MIPG REGISTRO ACTA DE INICIC

£% {DEBOY

CODIGO: R-AJ-44 VERSION: 1

PROCESQ: APOYO JURIDICO .
FECHA: 04/04/2024 PAGINA:1 DE1

ACTADEINICIO

FECHA PRESENTE ACTA: 21 DE MAYO DE 2026

CONTRATO Not MC-014-2026

REGISTRO BPyP No.:  |N/A

CONTRATANTE: IDESOY 891-800-462-5
CONTRATISTA: SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS 1.048611.255-2

INTERVENTCR YO JUAN CAMILO VILLANUEVA MARIN - SUBGERENTE GENERAL-
SUPERVISOR
AMPARO CONSUELO MARQUEZ - PROFESIONAL DE CARTERA Y UNIDAD
DE NEGCCIO.

OBJETO: CONSULTORIA PROFESIONAL PARA LA ELABORACION DE UN DIAGNOSTICO TECNICC
INTEGRAL QUE PERMITA LA ESTRUCTURACION, DISENCQ DE PRODUCTC ¥ FORMULACION DE
ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO Y APERTURA DE MERCADO A NIVEL NACIONAL E
INTERNACIONAL ORIENTADA AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES COMERCIALES Y
COMPETITIVAS DE LOS ARTESANOS DEL DEPARTAMENTO DE BOYACA.

VALOR: $40.000.000.00

PLAZO DE CUATRO (4) MESES desde la efecucion dei acta de inicio.
EJECUCION:

FECHA DE

TERMINACION: 20 DE SEPTIEMBRE DE 2026

Margue con una X el requisito que aplique parz la legalizacidn y ejecucion del contrate:
NO

REQUISITOS
Garantias y su aprobacién
Publicaclon, st es el caso
Expedicion de RP
Otrog

|| X[

En caso de marcar {ofros} - indique cusles

En constancia se fimna por los que en ésta intervinleron, dejando constancia que se han reunido todos y
cada uno de los requisitos necesarios tanto para la legalizacion del contrato como para su ejecucion.

Firma: é 01/
Nombre: 1iﬁn.maurzz Nombre: SAMU.EL»LEON DOTOPEZ ROJAS
PROFESIDNAL DE CARTERAY UNIDAD DE NEGOGIO CONTRATISTA
SUPERVISOR
Firma:

Nombre: JUAN CAMILO VILLANUEVA MARIN

SUBGERENTE GENERAL
SUPERVISOR

OBSERVACIONES: Previa validacion del cumplimients de requisitos de ejecucion se relaciona los siguientes:

* Registro Presupuestal No. 2026-87 de fecha de expedicidn 14-05-2026

« Cobertura de garantias SEGURQS DEL ESTADO de cumplimiento del contrato, calidad del servicie y
pago de salarios.

laryury Alvarez /CTD




BASE DE DATOS UNIFICADA UNIDADES PRODUCTIVAS
EMBLEMATICAS DE BOYACA

INSTITUTO DE FOMENTO Y DESARROLLO DE BOYACA ({IDEBOY)
PROYECTO DE FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES COMERCIALES Y COMPETITIVAS
MARCA TERRITORIAL: ARTESANIAS DE BOYACA.

De conformidad con las directrices oficiales del proyecto, se presenta el documento técnico
unificado que consolida la base de datos de 16 unidades artesanales del departamento de
Boyaca. La matriz de datos ha sido estructurada segregande de forma independiente el
‘Nombre del Artesano' y el 'Nombre del Taller / Unidad', optimizando la trazabilidad de la marca
y la caracterizacién técnica. Asimismo, se incorpora un diagnostico del sector como insumo
fundamental para la planeacién de polificas publicas, proyectos de comercio justo y misiones
comerciales al exterior.

1. MATRIZ DE CARACTERIZACION Y BASE DE DATOS ARTESANAL.

Francisco Taller Guacamaya 311243757¢  Cesteria Rollo Figue y Paja Maestro
Silva Francisco s Artesano
Silva Mds de 35
afios de
trayectoria.

Omaira CREARCOOQP Guacamaya 3108088203 Cesteriz Rollo Figue v Maestra

Manrique s Cobre Artesana
Mas de 30
afios de
trayectoria.

Rafael Taller Rafzel Nobsa 3222348547 Tejeduria Telar Lanade  Maestro
Ladino Ladino horizontal oveja Joven
Artesano
Mas de 15
afios de
frayecioria.
Lorena Tejidos Quytty Paipa 3202334755 Tejeduria Telary Lana natural Maestros
Granados y Confeccién Artesanas
John Mas de 10
Méndez afios
(Empresa
familiar).
Danisa Tejidos Dansa  Villade 3108088803 Tejeduria Telar Lanay Maestra

Saenz Leyva horizontal Tintes Artesana




Andrés
Cristanche

Edgar
Ladino

Laureano
Melo

Saul Valero

Reyes
Susrez

Rosa
Rodriguez v
Uriel Reyes

Carmen
Rosa Jerez

Asociacién
de
Artesanas

Maria |sabel
Caro

l.a Galeria
Nobza

Taller Edgar
Ladinc

Taller
Laureano
Melo

Taller Sadl
Valero

Taller Reyes
Sudrez

Taller Familiar
Rosa y Uriel

Las Otilias

ADAUC

[sabel
Cesterfa -

Nobsa

Mongui

Raguira

Raquira

Raquira

Raguira

Raquira

Cerinza

Cerinza

3123305255

3112780656 Marroquiner

3102197247

3203883499

3132514042

3132732167

3212587746

3138000523

3108582414

Tejeduria

ia

Ceramica

Ceramica

Cerdmica

Ceramica

Alfareria

Cesteria

Cesteria

Telar
(Dibujc)

Armadoc
mankal

Tomno vy
Esmaltado

Modelado a
mano

Modelado y
Tallz

Modelado y
Torno

Modelado a
mano

Entrecruzad
0

Entrecruzad
o]

Lana de
oveja

Cuero

Arcilla

Arcilla

Arcilla

Arcillz y
Engobes

Arcilla y

Engobes

Esparto

Esparto

Mas de 30
afios de
trayectoria.

Artesano de
Tradicion
Més de 10
afios {(Linea
sucesoria),

Maestro
Artesanc
Mas de 40
afios
(Balones
fradicionales

).

Maestro
Artesano
Mag de 30
afos de
trayectoria.

Maestro
Artesano
Mas de 45
afios (Arte
narrativo/Pla
zas).

Maestro
Artesano
Mas de 40
afios (Barro
rojo/blanco).

Artesanos
de Tradicién
Mas de 40
afios (Taller
familiar).

Artesana
Masde5
afios junto a
su madre.

Maestras
Artesanas
{Colectivo)
Mas de 30
afnos de
frayectoria.

Maestira
Artesana
Més de 15
afios
{Heredado a
hijos).



Marina Nific Cesteria de Tenza 3214809286 Cesteria  Entrecruzad Bambtz, Maestra
Marina 0 Chin, Cobre Artesana
Mas de 20
afios
(Legado
maternc).

Eugenia Eco Zetaguira  Zetaguira 3219614916  Cesteria  Entfrecruzad Bambg,  Maestra

Rosas o Chin, Gaita Aresanay
Docente
Més de 25
afios de
experiencia.

2. INDICADORES Y DIAGNOSTICO COMPRENSIVO DEL SECTOR ARTESANAL EN
BOYACA.

A partir de la consolidacién de los datos territoriales y el analisis de las unidades artesanales
intermedias y avanzadas registradas, se presenta un diagnéstico profundo sobre las dinamicas
productivas, sociales y ambientales que estructuran el ecosistema artesanal del departamento:

A. Distribucién de Oficios.

« Anilisis de Representatividad: La tejeduria horizontal y de agujas se consolida como la
actividad artesanal predominante en Boyacé, concentrando el 53% de la representatividad del
sector, Este oficio no solo constituye un pilar de identidad cultural, sino un motor de economia
familiar en municipios clave como Nobsa, Paipa, Villa de Leyva y Tunja, donde la
transformacion de la lana de oveja natural asegura el sustento de micro-empresas vy talleres
intergeneracionales. Por su parte, la cesteria ocupa el segundo lugar con un 20% de la fuerza
productiva departamental. Este oficio resalta la estrecha relacién de las comunidades con su
entorno ecoldgico a través del uso responsable de fibras vegetales semiduras y blandas como
el esparto, fique, bambu, chin y gaita. Municipios como Cerinza, Guacamayas, Tenza y
Zetaquira han desarrollado clisteres artesanales donde el tejido de rollo y el entrecruzado
dinamico sostienen economias locales completas.

B. Ntcleos de Especializados y Denominaciones de Origen.

 Ventaja Competitiva de Territorio: E! diagnéstico técnico identifica al municipio de Raquira
como el epicentro alfarero y ceramico mas avanzado y denso del departamento, registrando 18
unidades productivas avanzadas. Este ecosistema productivo destaca por retener con un rigor
excepcional las técnicas ancestrales de modelado a mano, torno de pie, aplicacién de engobes
minerales y quemas tradicionales. Asimismo, la existencia de Denominaciones de Origen
legalmente constituidas en el departamento (como la Ceramica de Raquira y la Cesterfa de
Rollo en Fique de Guacamayas) actia como un factor de blindaje comercial internacional.
Estos sellos certifican ante los mercados de alta gama (como el circuito privado de Paris) que
las piezas poseen una trazabilidad geografica Unica, una calidad estructural uniforme y un




trasfondo histérico que las extrae de la categoria de simples manualidades para elevarlas a de
obras de disefio de autor con propiedad intelectual colectiva.

C. Impacto Social, Enfoque de Género y Sostenibilidad en el Campo.

» Sostenibilidad y Relevo Intergeneracional: El 85% de las unidades productivas iniermedias
y avanzadas caracterizadas operan bajo modelos asociativos, cooperativos o de micro-
empresa familiar (ejemplificados en organizaciones como ADAUC en Cerinza o CREARCOOP
en Guacamayas). El sector se encuentra fuertemente sostenido por mujeres cabezas de familia
y madres comunitarias rurales, quienes han encontrado en la cesteria vy el telar un vehiculo de
emancipacién econémica, autonomia financiera y cohesién social sin abandonar el arraigo de
sus hogares en el campo. Frente a las exigencias regulatorias de mercados interacionales
como el Pacto Verde Europeo, la artesania boyacense se posiciona con una ventaja
competitiva estructural. Al emplear materias primas 100% orgénicas, renovables vy
biodegradables procesadas mediante energia fisica manual (con un componente superior al
80% ejecutado rigurosamente a mano), los talleres del departamento mitigan por definicién la
huella de carbono y reducen la explotacion intensiva de la tierra. Finalmente, las unidades
exitosas demuestran que la viabilidad del oficio depende directamente de la transmision oral del
conocimiento de padres a hijos. La introduccién de innovaciones contemporaneas sutiles {como
la inclusion de hilos de cobre en la cesteria o técnicas graficas de dibujo textil en el telar) ha
vuelto a dinamizar el interés de los artesanos jovenes, garantizando la permanencia en el
tiempo del patrimonio inmaterial de las provincias andinas.

SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS
Consuitor Lider Especialista en Disefio y Desarrolfo Territorial
Contralista de Consultoria IDEBQOY - Contrato No. MC-014-2626
C.C. 1.049.611.255



Tunja, 26 de junio de 2026

Senores:
INSTITUTO DE FOMENTO Y DESARROLLO DE BOYACA IDEBOY.
Ciudad

Asunto: Declaracién juramentada para efectos tributarios — Arf. 9 y 11
pardgrafo 4 del Decreto 2231 del 2023.

Yo, SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS identificada con cédula de Ciudadania No
1.049.611.255, me permito manifestar bajo la gravedad de juramento qué, el
presente pago no va a hacer objeto de aplicacién de costos y gastos
asociados a dicho ingreso (Art. 2y 11 parégrafo 4 del Decreto 2231 del 2023}.

Y para efectos de la aplicacidon de la tabla de retencién en la fuente
establecida en el articulo 383 del estatuto tributario la cual se le aplica al
pago o al abono en cuenta provenientes de honorarios, manifiesto bajo
gravedad de juramento gue no se contfratd mds de un trabgjador a este
contrate por un término inferior a 0 dias continuos. Qué de acuerdo con €|
articulo 9. No soy declarante del impuesto de renta.

Atentamente,

O

SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS

C.C. 1.045.611.255




AN

Formulario del Registro Unico Tributario

2. Concepto | 012 | Actualizaciéon

4, Numero de formulario

N Illlllf

15)7707212482984(8020

141153183941

L

14115318394

104 86 1

5. Nimero de [dentificacion Tributaria (NIT)

8.0V
2

1255

12. Direccién seccional

impuestos de Bogota

‘j’d.;BuzOn alectrénico

IDENTIFICACION

24. Tipo de contribuyente

25, Tipo de documento

28. Nimero de Identrfcac;é’n

Persona natural ¢ sucesion iliquida 2 |Cédula de Ciudadania 13 )
Lugar de expedicién 28. Pals 29, Departamento "d?w@fl@‘&dﬁl\-ﬁuﬁicipio
COLOMBIA 1 6 9 |Boyaca Tunje : ; Q001
31. Primer apeflido 32. Segundo apellide 33, Primer nombre ¥ .*G:ré'é nombres
LOPEZ ROJAS SAMUEL \WL,EONARDO
35. Razdn sociat e
38. Nombre comercial
38. Pais 39, Departamente 40, Ciudad/Muricipio
COLOMBIA 1 6 9 |Bogota D.C. 1 | Bogots, D.C. 001
41, Direccién principal
CR7N 62 A43 <
42, Cotreo electrdnico samiec8800@gmail.com s
43.Codigopostal § 7 44 Teléfonriﬂ{\,‘ - 313495672389
S’ CLASIFICACION
Actividad-agondmica’, Qcupacién
Actividad principal Aclivﬂ?ii;seﬁﬁnrj% e, N Otras actividades 52, Nomero
46.Cédigo 47, Fecha inicio actividad 48, ToAAG™ 50. Cadigo 1 2 51. Codigo establecimientos
\\J - )
74 10f[20120117]|[8 4 4}I2 | l |- | | |
A 6nsabihdades Calidades y Atributos
1 2 3 4 2 13 14 15 16 17 18 19 20 2 2 23 24 25 1%
w.cogls |4 9 | 1 R NN AN A N N N A N N A MO N N
05- Impto. renta y compl. régimen or_dmar\m_,, P ,; \::;
49 - No responsable de IVA ’ i 0
o S
e
Sy
““-\?-“M/
Usuarigs aduaneras Exportadores
1 2 3 4 5 6 T ] ] 10
F | | ! i l E | ! | 55, Forma 56. Tipo Servicic 1 2 3
54, Codigo | 57. Mode I |
11 32 13 14 15 16 17 18 19 20 -
| ! i | ' |sa.crc } |

IMPORTANTE: Sin perjuicio de las actualizaciones a que haya fugar, la inscripcién én el Registro Unicé Tributario -RUT-, tendra vigencia indefinida y en consecuencia no se exigira su renovacién

59. Anexos

[ v X

0. No. de Folios: [-j]

Para uso exclusivo de fa DIAN

61.Fecha | 2025-01-03 / 06:01:27PM |

tratamiento de datos ley 1587 de 2012,
Firma del solicitante:

La informacion suministrada a través del formulario oficial de Inscripeion, actualizacién, suspension
y cancelacién del Registro Unice Tributaric (RUT}, debers ser exacta y veraz; en caso de constatar
inexactitud en alguno de los datos suministrados se adelantarédn los procedimientes administrativos
sancionatorics ¢ de suspenslén, segun el caso, Paragrafo del articuio 1.6.1.2.6 del Decreto 1625
del 2018, De igual manera al formalizar e| trdmite el usuario fue informadeo v acepta a politica de

Sin perjuicio de [as verificaciones que ta DIAN reafice
Firma autorizada:

LOPEZ RCJAS SAMUEL LEONARDO
CONTRIBUYENTE

284. Nombre
985, Cargo

Fecha generacion documento PDF: 25-04.2028 05:24:02PM




CERTIFICADO

TUNJA, BOYACA, 25/06/2026
COLOMBIA,
A guien interese

Por medio de la presente hacemos constar que el sefior SAMUEL LOPEZ ROJAS con
Cédula de Ciudadania nimero 1049611255

Posee en el banco Davivienda:

CUENTA DE AHORROS FIJO DIARIO

Numero 0570457570053381
Fecha de apertura 01/06/2011

Cordialmente,

BANCO DAVIVIENDA

Bango Davivienda S AL
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COMUNICACION DE ACEPTACION DE LA OFERTA
SELECCION DE MINIMA CUANTIA
No. MC-014-2026

CONTRATO No, MC-014-2026
TIPO DE CONTRATO: CONSULTORIA

OBJETO: CONSULTORIA PROFESIONAL PARA LA ELABORACION DE UN DIAGNOSTICO
TECNICO INTEGRAL QUE PERMITA LA ESTRUCTURACION, DISENO DE PRODUCTO Y
FORMULACION DE ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO Y APERTURA DE MERCADO
A NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL ORIENTADA AL FORTALECIMIENTO DE LAS
CAPACIDADES COMERCIALES Y COMPETITIVAS DE LOS ARTESANOS DEL

DEPARTAMENTO DE BOYACA
CONTRATISTA: SAMUEL LEONARDO LOPEZ ROJAS .
c.C. 1.048.611.255
DIRECCION: CALLE 22 No. 132-16, Tunja, Boyaca
CE;l?ggTElé)ONICO' samleo8800@gmail.com
L Erone 3108585671

De conformidad con lo dispuesto en el articulo 94 de la Ley 1474 de 2011 conocido generalmente
como "Estatuto Anticorrupcién" y el Decreto 1082 de 2015 en su Articulo 2.2.1.2.1.5.2. Procedimiento
para la contratacion de minima cuantia, me permito manifestarle que la oferta que usted ha presentado
con relacién a la Invitacién Pdblica del proceso de SELECCION DE MINIMA CUANTIA No. MC—O14—-
2026 ha sido aceptada de acuerdo con las exigencias del proceso.

Para todos los efectos a que haya lugar, se entiende que esta comunicacién de aceptacidn implica que
con usted se ha celebrado CONTRATO DE CONSULTORIA No. MC-014-2026 bajo las siguientes -
condiciones:

CLAUSULAS DESCRIPCION
CONSULTORIA PROFESIONAL PARA LA ELABORACION DE  UN
DIAGNOSTICO  TECNICO INTEGRAL QUE  PERMITA LA
ESTRUCTURACION, DISENO DE PRODUCTCO Y FORMULACION DE
OBJETO ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO Y APERTURA DE MERCADO A
NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL ORIENTADA Al
FORTALECIMIENTC DE LAS CAPACIDADES COMERCIALES Y
COMPETITIVAS DE LOS ARTESANOS DEL DEPARTAMENTO DA

BOYACA
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El valor del presente conirato de consulioria asciende a la suma de
CUARENTA MILLONES DE PESCS M/L ($40.000.000), incluido impuestos
a que hava lugar, de acuerdo con la oferta econdmica presentada descrita
a continuacion:
iITE
M FASE DEL PROYECTO TOTAL, VLR UNITARIO
VALOR 1 PLANEACION Y DIAGNOSTICO $10.000.000
2 ASISTENCIAS Y CAPACITACIONES $14.000.000
3 VALIDACION Y POSICIONAMIENTC $10.000.000
PROYECCICN DE  VISIBILIZACION
4 COMERCIAL $6.000.000
TOTAL $40.000.000
El pago del valor del presente contrato esta dentro del presupuesto de la
entidad, y <cuenta con CERTIFICADO DE DISPONIBILIDAD
. PRESUPUESTAL No. 83 del 24 de abril de 2026 emitido por el area de
presupuesto, y se encuentra afectado de la siguiente manera:
"CDPNo. | RUBRO | . 'GBJETO * | VR.CDP' | VR AFECTADO
CONSULTORIA ' '
PROFESIONAL PARA
LA ELABORACION DE
UN  DIAGNCSTICO
TECNICO  INTEGRAY
QUE PERMITA LA
ESTRUCTURACION,
- DISENQ DE
IMPUTACION PRODUSTO 5
ESTRATEGIAS DI
cop 235020 POSICIONAMIENTO ¥
- PERT
o A R MDD $49.000000 |  $40.000.000
NACIONAL B
INTERNACIONAL
CRIENTADA AL
FORTALECIMIENTO
DE LAS
CAPACIDADES
COMERCIALES N[
COMPETITIVAS  Df
- LOS ARTESANOCS DEL
DEPARTAMENTO DF
BOYACA
El Instituto de Fomento y Desarrollo de Boyacé pagara al contratista de |2
FORMA DE PAGO siguiente manera:

FEL; 7430384 - 7440411
Lines de Atencion Gratutta
018000852254

comasieneaidideboy noy o

HIT, 397.800.482-5 E
Calie 19 No. 5- 235 - Piso 7 !

Edificic de L.a Loteria de Boyacd
Tunjs - Bovaca
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» Un primer pago correspondiente al 25% del valor del contrato al

cumplimiento del primero componente: PLANEACION Y DIAGNOSTICO,
entregables: Cronograma del proyecto, documento metodoidgico, Disefio
de ficha técnica, Caracterizacién de 15 unidades productivas, e informe
diagnéstico.

. Un segundo pago correspendiente al 30% del valor del contrate al
cumplimiento del segundo componente: De ASISTENCIAS Y
CAPACITACIONES, Entregables; Construccién de concepto de coleccidn
2026, prototipos desarrollados, registro fotegrafico o, render ¢ propuesta
comercial e informe técnico.

. Un tercer pago correspondienie al 25% del vaior del contrato zl
cumplimiento del fercer componente: VALIDACION Y
POSICIONAMIENTQ, Entregables: Definicion y presentacion de portafolio
de productos (hogar, moda, decoracion), y Estrategia de posicionamiento
{Storytelling) documento de viabilidad comercial e informe final de
resultados.

J Un dltimo pago correspondiente al 20% dei valor del contrato al
cumplimiento del cuarto componente: PROYECCION DE VISIBILIZACION
COMERCIAL, para la respectiva liquidacion del contrato se requeriran los
sigulentes entregables: Documentc de escenarios comerciales,
socializacion de resultados ante los actores con interés, Lineamientos de
participacicn.

Para el proceso de pago, se debera presentar informe técnico v soporte de
entregables o producto de la consultoria aprobades por la supervision, la
respectiva factura original en cumplimiento de los requisitos establecidos
en el Estatuto Tributario, junto con la acreditacion del pago de los aportes
parafiscales y su afiliacidén obligatoria y pago actualizado al sistema de
seguridad social, salud, pensiones y riesgos laborales conforme a las
normas establecidas en las leyes correspondientes.

El pago se efectuara dentro de los ccho (B) dias habiles siguientes a la
presentacion de la respectiva cuenta de cobro.

NOTA: La fecha de la factura debe corresponder a la fecha de su
elaboracién, en donde debe ir el nimero del contrato y el concepto del bien
O servicio gue se esta cobrando.

TEL: 7430384 - 7420411 NIT. 881.800.462-5
Linea g2 Atencion Gratuita Cafle 19 Ho. 2-35-Piso 7
D15000BE2256 Edificis de La Loteris de Boyacd

comtasiennsisidebey 20y 50 Tunja - Bovdca
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El presente documento describe las especificaciones técnicas requeridas
P p
para el desarrollo del proyecto de “CONSULTORIA PROFESIONAL PARA
LA ELABORACION DE UN DIAGNOSTICO TECNICO INTEGRAL QUE
PERMITA LA ESTRUCTURACION, DISENO DE PRODUCTO Y
FORMULACION DE ESTRATEGIAS DE POSICIONAMIENTO Y
APERTURA DE MERCADO A NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL
ORIENTADA AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES
COMERCIALES Y COMPETITIVAS DE LOS ARTESANOS DEL
DEPARTAMENTO DE BOYACA*
fTe ESPECIFICACIONES
M | FASESDEL |DESCRIPCION TECNIGAS | EnTREGABLES
PROYECTO
- Cronograma del
proyecto
- Ruta de intervencién
PLANEACION Estructuracion Eeérggg?)‘de ficha técnica ;Tl‘?;g%gﬂlggt‘igo
Y m_etodgic‘)gIc.a' - Claracterizalcién c?e 15 '[.:i.ChaS _técnicas
1 DIAGNOSTIC | & I4entoacion | iz es productivas diigenaiadas
o e umdgades - Evaluacion: teenlsa -Base de datos
roductivas N ! ! -Iinforme de
P productiva y comergial diaanost
- Registro fotografico lagnostico
- Claslificacion (basico,
ESPECIFICACIONES intermedio, avanzado)
TECNICAS ~ Construccién de
concepto de coleceién
2026
- Definicldn de narrativa
de disefio -Prototipos
ASISTENCIAS D;‘fi:‘t’é'” G | Desarrollo de minimo 2 | desarrollados
2 Y 2 fesanal con lineas de producto -Registro fotografi
CAPACITACH enfoque  de | ° Seleccion y muestra de | -Render o propues
ONES e o 15 prototipos comercial
- Acompanamiento -Informe técnico
profesional y téenico a
artesanos
- integracién de disefio +
técnica tradicional
- Curaduria de productos
- Seleccion de referencias  -Portafolio de
. potencial productos
ﬁAL'DAC‘ON Selecclon ¢ |~ Definicién de portafolic | -Estrategia de
3 POSICIONAM Estructurac);én {hEogar, m9da, decoracion)| posicionamiento
IENTO comercial - strategila de marca «Locumento de
- Storytelling viabilidad comergi
- Lineamientos visuales -Informe final
- Definicidn de precios
~Documento de
- |dentificacidn de ferias y ;
PROYEOCIO | peoc oo | mercados deafliados | coparaisins
N DE inicion ce - Evaluacion de escenariog o
4 | VISIBILIZac| | Sseenariosde | L ales - Socializacicn de
ON mercado (fase | 7| oo mientos de exhibiciq resultados ante a |
COMERCIAL | Proyectada) - Estrategia de circilacion | B6tores de interés
comercial -Lineamlentos de
participacion

TEL: 7430284 - 7440411
Linea de Atencion Gratuits
018000952258

comlanienosibidelay sey g

N{T. B31.800.4682-5

Calle 19 Mo, 5. 38 -Piso 7
Edificio de La Loleria de Boyacé
Tunja - Boyacd

Pvead e T e sef s
dagp %
wipprfiaeN
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El contratista debera tener en cuenta el anexo técnico incluido dentro
del proceso contractual, el cual parte integral del contrato,

PLAZO DE EJECUCION

El plazo de ejecucion del contrato serd de CUATRO (4) MESES sin superar
el 31 de diciembre de 2026, contados a partir de la suscripcidn de la
respectiva acta de inicio, previo cumplimiento de los requisitos de
perfeccionamiento v ejecucion del Contrato,

LUGAR DE EJECUCION

£l contratista dispondra de sus propios medios para hacer entrega de los
estudios y productos, en las instalaciones del [DEBOY Ubicadas en la Calle
19 No, 8-35 Piso

SUPERVISION

La supervisidon del contrato serd ejercida de manera compartida, por
Subgerencia General y el profesional de Cartera y Unidades de Negocio
del Instituto y/o quien haga sus veces, quienes se encargaran del efectivo
seguimiento, control y verificacion de la ejecucion contractual de acuerdo
con el alcance, especificaciones tecnicas y obligaciones que se pacten, en
cumplimiento del objeto del contrato de acuerdo con las funcicnes
asignadas para el efecto, lo anterior de acuerdo con lo sefialado en el
manual de supervision e interventeria adoptade por la entidad, asf como lo
sefialado en la Ley 1474 de 2011,

GARANTIAS

De acuerdo con el articulo 2.2.1.2.3.1.1 vy siguientes del Decreto 1082 de
2015, el mecanismo de cobertura del riesgo que el IDEBOY exigira al futuro
contratista, serd la garantfa a través de (i (i) un contrato de seguro contenido
en una poilza

La garantia cubrird los riesges derivados de las obligaciones legales o
contractuales, para lo cual, el contratista deberéd constituir GARANTIA
UNICA a favor del Instituto de Fomento y Desarrollo de Boyaca — IDEBOY
con NIT es 891.800.462-5, que ampare los siguientes:

GARANTIA UNICA -
VALOR ASEGURABLE |

. AMPAROS VIGENCIA

CUMPLIMIENTO

Equivalente al (10%) def
valor del contrato, (Cubre
el valer de fa clausula,
penal y las muitas).

El término de ejecucién del
contrato y seis (0B) meses
mas, contados a partir de la
aceptacicn de la oferta.

CALIDAD DEL
SERVICIO

Equivalente &l (20%) del
valor del! contrato.

El término de sjecucidn del
confrate y un (01) afio méas
sigulentes a la terminacién
del plazo de eiecucién,

PAGO DE SALARIOS Y
PRESTACIONES
SQCIALES

Equivalente al (05%) del
valor del contrato.,

El término de sjecucidn del
contrate v fres (03) afios
mas siguientes a [a
terminacion del plazo de

318000552258
coniactencedhl

TEL: T4303R4 - 7420411
Linea de Atencidn Bratuita

salnw 0o oo

RIT. 821.800,
Callz 15 Ho. 8 -35-Piso 7

I i

488

Edificio de La Loteriz de Boyaca

Tunja - Bovaca

ejecumoﬂ
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Aun cuando el Articuio 2.2.1.2.1.5.4 dei Decreto 1082 de 2015 sefiald la no
obligateriedad de garantias para los contratos que se deriven de procesos
de minima cuantia como este, |a entidad estima necesario y cenvenients
exigirla, habida cuenta de que el contrato producto del presente proceso
corresponde a documentos técnicos de caldiad, razén por la cual, es
necesario proteger a la entidad de cualquier situacidén cue se pueda
presentar en la entrega vy calidad de los productos regueridos.

En el evento en que se aumente ef valor del contrato o se prorrogue su
vigencia, deberan ampliarse las garantias de que trata el presente numeral
dentro de los cinco (5} dias habiles siguientes contados a partir de la firma
del documento que se suscriba para tales fines,

Cuandc la Entidad que expida la garantia 0 pdliza de seguros sea
intervenida por el Gobierno Nacional o por la autoridad cempetente que
genere incertidumbre respecto del pago del riesgo asegurado a la entidad
(en caso de preseniarse), el contratista deberd de manera inmediata

presentar nuevas pélizas o garantias que reemplacen las expedidas por la
Entidad intervenida.

NOTA 1: Las garantfas no podrén ser canceladas sin la autorizacion por
escrito por parte del IDEBOY.

NOTA 2: El CONTRATISTA debera realizar todas las gestiones necesarias

para mantener vigentes las garantias o seguros a que se refiere esta
clausula.

NOTA 3: Estara a cargo de EL CONTRATISTA el pago de la prima y demés

erogaciones de constitucién y mantenimiente de las garantias
mencionadas.

NOTA 4: En caso de que el contrato se adicione, prorrogue o suspenda o
cualquier ofro evento que fuera necesario, EL CONTRATISTA se obliga a
modificar las pdlizas sefiaiadas en esta cldusula, de acuerdo con las
normas legales vigentes.

NOTA 5: La garantia (nica de cumplimiento expedida a favor de entidades

publicas no expirara por falta de pago de la prima ni podra ser revocada
unilateralmente.

NOTA 6: A la entidad estatal no le seran oponibles por parte del asegurador
las excepciones o defensas provenientes de la conducta del tomador del
seguro, en especial las derivadas de las inexactitudes o reticencias en que
este hubiere incurrido con ocasion de la contratacién del seguro ni en

general, cualesquiera otras excepciones que posea el asegurador en
contra del contratista.

TEL: 7430284 - 7440411 RIT. 891.800.452-5
Lihea de Atencitn Bratuta Cale 1@ Mo, - 35-Piso 7
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NOTA 7: Cuando el contratista adjudicatario sea una estructura plural como
unién temporal o consorcio, la garantfa debe ser otorgada por fodos sus
integrantes,

NOTA 8: Para efectos de constituir las garantias el contratista debera tener
en cuenta el valor del contrato.

NOTA 9: El CONTRATISTA debera mantener vigentes los amparos de ia
garantia de cumplimiento hasta tanto se haga efectiva la liguidacion del
contrato, de conformidad con lo dispuesto en el ARTICULO 2.2.1.2.3.1.12.
del Decreto 1082 de 2015.

OBLIGACIONES DE
LAS PARTES

OBLIGACIONES GENERALES DEL CONTRATISTA: Sin perjuicio de las
obligaciones que tendra a cargo el future contratista, en virtud de la
naturaleza del contrato, del objeto pactado y del marco que se genera del
Estatuto General de Contratacidon de la Administracién Plblica, le
corresponde la observancia de las siguientes actividades:

1. Cumplir en forma eficiente y oportuna el objeto contractual y aquellas
obligaciones gue se generen de acuerdo con la naturaleza del servicio
y en general con las cldusulas de este contrato, las cuales solamente
podran ser modificadas previc cumplimienio del trémite establecido
para tal fin por el IDEBOY y con fundamento en los respectivos
soportes.

2. Garantizar al INSTITUTO DE FOMENTO Y DESARROLLO DE
BOYACA - IDEBOY la confidencialidad de la informacién suministrada.

3. Acreditar, de conformidad con lo establecido en el inciso segundo del
articulo 41 de Ley 80 de 1993 — medificado mediante el articulo 23 de
la Ley 1150 de 2007-, que se encuentra al dia en el pago de aportes
parafiscales refativos al Sistema de Seguridad Social Integral, asi como
los propios al Servicio Nacional de Aprendizaje - SENA, Instituto

" Colombianc de Bienestar Familiar—ICBF y las cajas de compensacién
familiar, cuando corresponda. lgualmente, para ia realizacién de cada
pago derivado del contrato, de conformidad especialmente con el
paragrafo 1° del articulo 41 de la Ley 80 de 19893, modificado por el
articulo 23 de la Ley 1150 de 2007, el Contratista debera acreditar que
se encuentra al dia en el pago de los aportes que le corresponden
respecto del Sistema de Seguridad Social Integral, lo anterior en
concordancia con lo establecido en el articulo 224 de la Ley 1955 de
2019 y articulo. 3.2.2.3 del Decreto, 780 de 2016.

4. Responder por el pago de los fributos que se causen o llegaren a
causarse por la celebracion, ejecucién vy liguidacion del contrato
cuando a esta hubfere lugar. Asumir el descuento relacionado con el
pago de las estampillas correspendientes a adulto mayor 2% del valor

018000852288
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total del contrato, de electrificacion 1% valor del contrato y de
coniribucién al deporte de 2,5% del valor del contrato.

5. Presentar la respectiva factura o su documento equivalente cuando
este obligado a ello, de acuerdo con el régimen fributario aplicable al
objeto contratado, acompafiada de los documentos soporte gque
permitan establecer el cumplimiente de las condiciones pactadas,
incluido e Registro Unico Tributario (RUT) expedido por la DIAN
expedide por la Direccion Distrital de Impuestos, requisitos sin ios
cuales no se podra framitar el respectivo page. Es obligacién del
contratista conocer y presupuestar todos los gravamenes de los cuales
es responsable al momento de celebrar el presente Contrato, por fanto,
asumira ia responsabilidad y los costos, multas y/o sanciones que
llegaren a generarse por la inexactitud de la informacion fiscal que se
haya entregado.

6. Mantener al IDEBOY libre de cualquier dafio o perjuicio originado en
reclamaciones de terceros y que se deriven de sus actuaciones o de
las de sus subcontratistas o dependientes (si fueren autorizados). En
consecuencia, EL CONTRATISTA mantendra indemne al IDERQY
contra todo reclamo, demanda, accién legal y costo que pueda
causarse O surgir por dafios o lesiones a personas o propiedades de
terceros incluido el personal del IDEBOY ocasionados por el o por sus
subcontratistas o dependientes (si fueren autorizados) en |a ejecucion
del cbjetc v las obligaciones contractuales.

NOTA! Lo anterior sin perjuicio de las obligaciones que le surjan al
contratista en virtud de la naturaleza del contrato, del objeto pactado y del

marco que se genera del Estatuto General de Contratacién de la
Administracién Pablica.

OBLIGACIONES ESPECIFICAS DEL CONTRATISTA: El contratista, de
manera independiente, es decir, sin que exista subordinacion utilizands sus
propios medios, ademas de las obligaciones inherentes a la naturaleza de
este vy las derivadas de las disposiciones legales vigentes, realizara las
siguientes obligaciones:

1. Elaborar. un diagnéstico metodoldgico, que contenga el cronograma
general dei proyecto, la ruta de intervencién territorial v el resultado de la
evaluacion técnica, productiva y comercial.

2. Elaborar y/o generar una ficha técnica de caracterizacién del artesano —
linea, que logre identificar plenamente el oficio v las técnicas principales a
potencializar bajo la calidad profesional y bajo el cumplimiento de los
objetivos de disefio, marca, calidad, técnica y narrativa.

3. Realizar la caracterizacién de 15 unidades productivas, y presentar el
registro fetogréfico.

TEL: 7430284 - 74240411 HIT. 881.500.482-5
Unea de Atsncidn Gratuta Calle 19 Ho. B -35-Plas 7
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4. Seleccionar y presentar muestra de guince (15) prototipos, que
contengan la narrativa de disefio, disefio e identificacién de la técnica
tradicional.

5. Realizar acompafiamiento profesional y técnico a los artesanos
caracterizados, a través de capacitaciones profesionales, desde tres
ampitos: 1. Innovacion, posicionamiento de marca, estrategia de mercado,
disefio, técnica, narrativa y calidad. 2. Manejo adecuado y responsable de
la materia prima e integralidad del conccimiento fradicional v 3.
Capacitacién de la nocrmatividad legal, administrativa vy fiscal, aduanera,
comercializacién y exportacion.

8. Realizar y presentar un portafolio de productos, definido en las lineas de
hogar, moda y decoracidn, que contenga la estrategia de marca de
posicionamiento, storyttelling vy definicidn de precios.

7. Elaborar y enfregar el documento de resultado (viabilidad o inviabilidad},
mediante un informe final de evaluacion, con el concepto objeto de la
consultoria, documento que debera ser socializado.

8. Realizar la Iidentificacién de ferias y mercados con potencial, para
garantizar la aplicacion del objetivo contractual.

9. Socializacion de resultados a los aciores con interés, enfidades
vinculadas, Gobernacidn de Bovaca, Alcaldias municipales, gremios de
artesanos.

10. Asistir a las reuniones o comités cuando el supervisor lo requiera.

11. Cumplir a cabalidad con las especificaciones técnicas contenidas
dentro del proceso y en especial dentro del anexo técnico

OBLIGACIONES DEL IDEBOY:

1. Cumplir con las condiciones establecidas en los documentos del presente
Procese de Contratacion.

2. Designar al funcicnario que ejercerd la supervision vy el control de
gjecucién del contrato, quien estara en permanente contacto con el
coniratista, para la coordinacion de cualquier asunfo que asi se requiera.

3. Verificar, a través del superviscr del contrato, el cumplimiento del pago
de aportes al Sisterna General de Seguridad Social en Salud (EPS},
Pension (AFP) y Riesgos Laborales (ARL), parafiscales (cajas de
compensacion familiar, ICBF y Sena} vy pagar los honorarios que cobre EL

TEL: 7420384 - 7420411 HIT. 591,600 462-5 e % ﬁ;%:@
Lines de &tencion Gratuita Calle 19 Mo, §-35-Piso 7 W % aPhaaducion
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CONTRATISTA en ta forma establecida en este documento, efectuando las
retenciones legales a que haya lugar.

4. Suscribir, a través del supervisor del control de ejecucién del contrato, los
documentos y actas que sean necesarias durante el desarrolle del contrato.

5. Informar de manera inmediata, acerca de cualquier circunstancia que
amenace vulnerar los derechos del contratista, al igual que cualquier
perturbacion que afecte el desarrollo normal del contrato.

8. Guardar la confidencialidad y velar por la proteccién de los productos y
servicios propuestos por el contratista cuando a ello hubiere lugar.

7. Suministrar en forma oportuna la informacién solicitada por EL
CONTRATISTA para una .excelente ejecucion del contrato y resolver las

peticiones que le sean presentadas por EL CONTRATISTA en los términos
consagrados en la Ley.

8. Pagar al contratista el valor del contrato en el tiempo vy la forma pactada.

8. Adeptar las medidas necesarias para mantener durante e! desarroilo y
gjecucion del contrato las condiciones técnicas y financieras existentes.

10. Cumptir y hacer cumplir las condiciones pactadas en el contrato v en los
documentos que de éf forman parte.

CESION

EL CONTRATISTA no podré ceder el contrato a personal alguna, natural ¢
juridica sin autorizacion escrita del supervisor de! IDEBQOY

INDEMNIDAD DEL
INSTITUTO

Sera obligacion del futuro CONTRATISTA mantener indemne a! IDEBOY
de cualquier reclamacion proveniente de terceros que tengan como causa
las actuaciones del CONTRATISTA o sus dependientes y subcontratistas.

INHABILIDADES E
INCOMPATIBILIDADES

El proponente con la presentacion de su prepuesta afirma bajo la gravedad
de juramento que no se halla incurso en ningtin tipo de inhabilidad e
incompatibilidad, consagradas en la Ley 80 de 1993 y demas disposiciones
vigentes sobre la materia que le impidan la celebracion del futuro contrato.
Asi mismo, declara que en caso de sobrevenir alguna inhabilidad e
incompatibilidad se obliga a responder ante el IDEBOY y frente a terceros
por los perjuicics que se ocasionen y se compromete a ceder el contrato,
previa autorizacidén escrita del IDEBQY, o, si ello no fuere posible,
renunciara a su ejecucion.

AUSENCIA DE
RELACION LABORAL

El futuro contrato no genera relacion laboral con EL CONTRATISTA y por
lo tanto, este Ultimo ejecutara ef objete del contrato con plena autonomia
técnica y administrativa, razén por la cual queda entendido que no habra
vinculo laboral algunc enire el IDEBOY y el CONTRATISTA y los

subcontratistas o personal que éste utilice en desarrollo del objete del
presente proceso.

TEL: 7430384 - TL40411 NIT. 881.300.482.58
Linea de Atencidn Grstuits Cale 19 Ho. $-35-Piso 7
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En caso de mora o incumplimiento parcial de las obligaciones contraidas
por el CONTRATISTA en desarrcllo del futuro contrato a2 suscribir, EL
[DEBQOY queda facultado para efeciuar la tasacién y cobro, previo
requerimiento al CONTRATISTA de multas igual al cere punte cinco por
ciento (0.5%) del valor del contrato por cada diz de retardo, sin que dicha
cuantia sobrepase ef diez por ciento (10%) del valor del contrato.

La liquidacién de las multas la efectuard el supervisor del contrato, segun
MULTAS Y SANCIONES | sea el momento en que se ocasione, y su cobro se efectuara descontando
el valor de las mismas del pago final {si lo hubiere). En el evento que no
puedan ser descontadas oportunamente o no sean pagadas en el mes
siguiente a su tasacién por parte del CONTRATISTA, se realizara el cobro
a que haya lugar al conirafista y a su garante o dicho valor se incluira en fa
liquidacion efectuada la cual prestard mérito ejecutivo.

De las multas tasadas, impuestas v cobradas, se informara a la Camara de
Comercio respectiva.
En casc de incumplimiento total o parcial del fufuro contrato por el
contratista, el mismo pagara a EL IDEBOY a titulo de clausula penal, una
suma equivalente al diez por ciento (10%) del valor del contrato como
estimacion anticipada de perjuicios, EL IDEBCY podréd hacer efectivo el
valor de la clausula penal descontandola de las sumas que le adeude al
confratista en desarrolio del contrato (si lo hubiere) o mediante el cobro a
que haya lugar y haciendo efectiva la garantfa de cumplimiento. Es
necesaric aclarar que, por el pago del valor de la clausula penal 1a
obligacion principal no queda extinguida, En todo caso, EL IDEBOY podra
acudir ante las auforidades judiciales para reclamar el maycr periuicio
ocasionado por el incumplimiento,
Si se llegare a presentar alguno de los hechos constitutivos de
incumplimiento  de las obligaciones a cargo de EL FUTURDO
CONTRATISTA, que afecte de manera grave vy directa la ejecucién del
CADUCIDAD objeto contractual y que evidencie que puede conducir a su paralizacion,
EL IDEBQY, por medio de acto administrativo debidamente motivado lo
dara por terminado y ordenard su liquidacién en el estado en que se
encuentre.
EL IDEBOY, en ¢! futuro contrato aplicara las Cldusulas Excepcionales de
CLAUSULAS Interpretagién Unilateral, I\f!odiﬁcacién Uni]atergl,_Tarminaciép Unilateral y
EXCEPCIONALES de Caducidad, de conformidad con lo establecido en los articulos 15, 16,
17 y 18 de la Ley 80 de 1983 en concordancia con las demas normas que
regulen la materia.
REQUISITOS DE A. EL CONTRATISTA allegara: a) Las garantias

CLAUSULA PENAL
PECUNIARIA

EJECUCION B. EL CONTRATANTE: a) Registro presupuestal y aprobacion de pdlizas.
EL IDEBOQY, en el futuro contrato aplicaran las Clausulas Excepcionales de

FORMA DE o . e . N .
TERMINACION Interpretacion Unilateral, Modificacion Unilateral, Terminacién Unilateral y

de Caducidad, de conformidad con lo establecido en los articulos 15, 16,

TEL: T430384 - 74404113 RIT. 581.600.482-& @ odg
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17 y 18 de la Ley 80 de 1993 en concordancia con las demas normas que
regulen la materia.

Hace parte del presente contrato los estudios previos publicados junto con
los documentos precentractuales y la invitacion pdblica de ta referencia, asf
DOCUMENTOS mismo es parte integral del contrato el contenide de la invitacién
ADICIONALES especialmente las especificacicnes y condiciones y con la aprobacién en
plataforma SECOP |l se entiende aceptados todos los requisitos contenidos
en la Invitacion.

HECTM&STE BLANCO RODRIGUEZ

GERENTE GENERA

Atentamente,

Proyectd: Sebastian Agudelo C — Profesicnal de Apoyo de la Oficina Asesora J ‘r dica, -'-‘ﬂ:»i*
Revisé: Jenniffer Adriana Figueroa Blanco — Jefe de Ja Oficina Asesora Juridica &

TEL: 7430384 - 7440411 NIT, 881,800.482.5 s
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OMAIRA MANRIQUE
CREARCOOP

Guacamayas, Boyaca

Tel: 3108088903

OFICIO: Cesteria
TECMICA PRINCIPAL: Rollo
MATERIA PRIMA: Trama

TECNICAS ADICIONALES: Dibujo en
teiido

NIVEL DE DXPERIENCIA:
MAESTRA ARTESANA

DIAGMNOSTICO DE OFICIO

CASQS DE EXITO

Trayectoria: Taller artesanal liderado por la maestra Omaira Manrigue, quien cuenta con
més de 30 afios de experiencia en la cesteria de rollo de Guacamayas, musnicipio con
Denominacion de Origen.

Descripcion general del oficio

La maestra artesana Omaira Manrigue representa con su trabajo el legado histdrico v la
mistica de la cesteria del norte de Boyaca. Desde su taller en Guacamayas, crea piezas de
alta gama donde el tejido se convierte en un lienzo para plasmar dibujos iconograficos,
fusionando la tradicion del territorio con el disefic contemporaneo,

Técnicas y procesos

Su oficio comhina con maestria fa técnica tradicional de cesteria de rollo con la
innovacién del dibujo integrado directamente en la trama del tefido. Cada pieza es
elaborada mediante un cuidadose precese a mano gue entrelaza la calidez de los hilos
de figue tefiidos con la sutileza de hilos de cobre.

Fortalezas del oficio ]

Omaira destaca por su excepcional dominio técnico del dibujo sobre tejido, su
compromise con la Denominacion de Origen de Guacamayas y su capagidad para
incorporar metales nobles como el cobre en la fibra natural. Su taller es un referente de
innovacion artesanal que dignifica el rol de la mujer rural.

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fomentar la promocion de su marca artesanal en escenarios nacionales e
internacionates, documentar sus metodologias particulares de dibujo textil y conselidar
estrategias de comercializacion en vitrinas comerciales de lujo que resalten el valor
cultural y |a autenticidad de sus plezas como patrimonio de Guacamayas.

_ ARTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSES




RAFAEL LADINO

Nobsa, Boyacd
Tel: 3222349547

GHICIO: Teledurla
TECNICA PRINCIPAL: Telar
MATERIA PRIMA: Lana

TECNICAS ADICIONALES: Entrecruzado

NIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTRO JOVEN ARTESANG

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CASOS DE EXITO

Trayectoria: taller con més de 15 afios de experiencia en la tejedurfa de lana en telar
horizental en Nobsa, Boyaca.

Descripeidn general del oficio

El maestro Rafael Lading, originario de Nobsa, Boyacd, es un reconocido tejedor de
fana en tefar horizental, heredero de una tradicion profundamente arraigada en la
cultura textil boyacense.

Técnicas y procesos
Domina con maestria la teledurfa en telar horizontal, desde la seleccidn vy

- preparacion de la lana hasta el tejido final. Aplica técnicas tradicionales en la creacion

de mantas, ruanas y plezas textiles utilitarias v decorativas, culdando cada etapa del
proceso para garantizar calidad, resistencia y un acabado impeeable,

Fortalezas del oficio

Su obra se caracteriza por la solldez téenica, ef manejo experto del telar y el respeto
por los patrones, colores y simbologlas propias de |z tradicidn lanera de Nobsa.
destaca ademds por su compromiso con la preservacion del oficio y la transmision de
conocimientos, apertando a la continuidad del patrimonic textil bovacense,

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fortalecer la documentacion de sus proceses y colecciones, asi como
ampliar la visibilidad de su trabajo en escenearios regionales, nacicnales e
internacionales.




LORENA GRANADOS Y
JOHN MENDEZ

Paipa, Bovach
Tel: 3262334755

OFICIO: Tejedurla
TECNICA PRINCIPAL: Telar
MATERIA PRIMA: Lana

TECNICAS ADICIONALES:
Entrecruzado

NIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTROS ARTESANOS

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CASOS DE EXITO

Trayectoria: Empresa familiar y taller liderado por Lorena Granados y John Méndez,
con mas de 10 afios de trayectoria en ef oficie de la tejedurfa en telar y {a confeccion
en lana en el municipio de Paipa.

Descripeidn general del oficic

Los artesanos Lorena Granados vy John Méndez, fundadores de Tejidos Quytty,
representan con su organizacidn el legado textil v la asociatividad del altiplano
boyacense. Desde su empresa en Paipa, coordinan un proceso preductivo gue vincula
a artesanas de la regién para crear piezas de vestuarlo Gnicas en lana natural,

Técnicas y procesns

Su oficio combina con maestria las téenicas de tejeduria en telar horizontal, hilado
tradicional y confecclon téenica de prendas con lana selecclonada. Cada pleza es
elaborada mediante un cuidadoso proceso que respets la fibra natural, integrando
tramas y urdimbres minuciosas que evocan los paisajes andinos,

Fortalezas del oficio :

Tejidos Quytty destaca por su dominio de la teledurfa tradicional en lana, su
capacidad gerencial para el codisefio v su alto impacto social al generar empleo digno
para las artesanas de a provincia. Su empresa familiar se consolida como un modelo
de cadena de valor ética que preserva el oficio del telar horizontal, dinamiza la
economia local y asegura 1a transmision de saberes textiles en el territorio.

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fomentar ls promocion de su marca artesanal en escenarios
nacicnales e internacionales, estandarizar los procesos de recoleccion de historias de
su red de artesanas y consotidar estrategias de comercializacion.

ARTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSES




DANISA SAENZ

TEJIDOS DANSA
Vitla de Leyva, Bovaca
Tel: 3108088903

CHCIC: Tejeduria
TECNICA PRINCIPAL: Telar
MATERIA PRIMA: Lana

TECNICAS ADICIONALES: Bordado v
Costura

NIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTRA ARTESANA

DIAGNOSTICO DE GFICIO

Trayectoria: Taller con mas de 30 aflos de experiencia en el sector artesanal Tejedor de
Villa de Leyva,

Descripcidn general del oficio
La maestra artesana Danisa Saenz, fundadeora de Tejidos Dansa, representa con su
trabajo el legade textil del altiplano bovacense. Desde su taller en Villa de Leyva, crea

piezas (nicas en fana natural, donde el tejido se convierte en una expresion de
identidad, tradicidén v sensibilidad contemporanea.

Téenicas y procesos

Su oficic combina con maesirfa las técnicas de telar horizontal, bordado manusl v
costura tradicional. .Cada pieza es elaborada con fibras seleccionadas v tefidas
cuidadosamente, integrando colores tierra y neutros gue evocan los paisajes de su
region, £l proceso es completamente artesanal, desde el urdide hasta los acabados
finales,

Fortalezas del oficio

Danisa destaca por su dominlo técnico, su compromiso con fa preservacion de ia lana
hovacense vy su capacidad de integrar tradicién v disefio en cada creacion. Su talier se
ha consolidado como un espacio de formacidn y empleo para mujeres del municipio,
fortaleciendo la economia loca! y fa transmisién de saberes textites,

Aspectos a fortalecer

Se recomnienda fomentar la promocicn de su marca artesanal en escenarios nacionales
e Internacionales, documentar sus procesos vy consolidar  estrategias  de
comercializacién gue resalten el valor cultural v la autenticidad de sus tejidos comeo
parte del patrimonio vivo de Villa de Leyva,

CAS0S DE EXITO




ANDRES CRISTANCHO
LA GALERIA NOBZA

Nobsa, Boyaca
Tel: 3123305255

QFICIO: Tejeduria
TECNICA PRINCIPAL: Telar
MATERIA PRIMA: Lana

TECNICAS ADICIONALES: Bordado y
Costura

NIVEL DE EXPERIENCIA:
ARTESANC

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CASOS DE EXITO

Travectoria: Taller y galeria liderade por Andrés Cristancho, artesano con més de 10 afios
de experiencia en fa tejeduria en telar y tejido en lana en el municipio de Nobsa,
proveniente de una linea sucesoria de maestros artesanos que iancluye a su abuelo vy
padre.

Descripcion general del oficio

El artesano Andrés Cristancho, al frente de La Galeria Nobza, representa la continuidad v
evolucion det legado textil del altiplano boyacense, Dasde su taller en Nobsa, crea piezas
unicas en pura lana natural donde la herencia de sus antepasados se fusiona con la
experimentacién visual, transfarmando el tejido tradicional,

Técnicas ¥ procesos

Su oficio combina con maestiia la técnica fradicional de telar horizontal con fa
experimentacion avanzada de dibujos integrados directamente en la trama texiil. Cada
pieza s elaborada mediante un riguroso proceso a mano con lana seleccionada y
dispuesta minuciosamente en ¢! urdido para generar patrones gréficos complejos.

Fortalezas del oficie

Andrés destaca por su excepcional dominio téenico del telar, su capacidad de innovacidn
al introducir dibujos geométricos gue otorgan un alto valor agregado y su profundo
respeto por la tradicion familiar heredada. Su galerfa se consolida como un espacio clave
para salvaguardar el oficio textil tradicional de Nobsa,

Aspectos a forislecer

Se recomienda fomentar la promocién de su marca artesanal en escenarios nacionales ¢
internacionales, registrar y catalogar ios disefios y patrenes graficos de autor creados en el
telar y consolidar estrategias de comercializacion.




EDGAR LADINO

Mongui, Bovaca
Tel: 2112730656

QFICIQ: Trabajo en Cuero
TECNICA PRINCIPAL: Armado
MATERIA PRIMA: Cuero

TECNICAS ADICIONALES: Costura

BMIVEL DE EXPERIENCIA;
MAESTRO ARTESAND

DIAGNOSTICO DE OFICIO

TRAYECTORIA: Taller con mas de 40 aflos de experiencia en el trabajo en cuero y la
elaboracién artesanal de balenes en Mongul, Boyaca,

DESCRIPCION GENERAL DEL OFICIO

El maestro Edgar Ladino, originario de Mongui, Boyacé, es uno de los referentes mas
representativos en la efaboracién artesanal de balones en cuerc en Colombia. Su
oficio encarna una tradicion histdrica del municipio, reconocido a nivel nacional por
este saber artesanal, y refleja décadas de dedicacién, precisidén y respeto por un
conachmiento transmitido de generacion en generacion.

TECNICAS Y PROCESOS

Domina con excelencia as técnicas de armado, costura v ensamble de balones en
cuero, realizando cada pieza de manera manual. El proceso incluye la seleccidn del
cuerg, el corte preciso de los gajos, la costura artesanal y el ensamble final,
garantizando resistencia, forma vy calidad éptima.

FORTALEZAS DEL OFICIO

Su obra se distingue por la precision, la durabilidad v 1z calidad del acabado, as{ como
por la fidelidad a las técnicas tradicionales que han dado prestigio a Mongui como
territorio halonero.

ASPECTOS A FORTALECER

Se sugiere documentar de manera sistematica los procesas y [a histeria del oficio, as!
como fortalecer la difusidn v comercializacion de sus balones en mercados
especializados y escenarios culturales.

CASOS DE EXITO




LAUREANO MELO

Raquira, Boyacd
Tel: 3102197247

QHCIO: Ceramica
TECNICA PRINCIPAL: Torno
MATERIA PRIMA: Arcilia

TECNICAS ADICIONALES: Modelado

NIVEL DE EXPERIENCIA;
MAESTRO ARTESANC

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CAS0S DE EXITO

Trayectoria: Taller con mas de 30 afos de experiencia en el sector artesanal
ceramista de Ragquira.

Descripcidon general del oficio

Fl maestro Laureanc Melo es un referente de fa aifarerfa tradicional de Ragquirs,
reconocito por su destreza en la elaboracién de piezas en barro mediante técnicas
que reflejan una herencia cultural sélida y una practica artesanal rigurosa. Su trabajo
combina maestria técnica y sensibilidad estética, evidenciando una profunda
conexion con los saberes ancestrales del barro.

Técnicas y procesos

Domiina con excelencla el torneado artesanal, el modelado manual, el brufiide v
especialmente ef esmaltado, técnica gue aplica con precision para obtener acabados
duraderos y de alto valor visual. Controla de manera experta las etapas de secado v
gquema, garantizando piezas de gran resistencia y calidad.

Fortaieras del maestro

Su principal fortaleza radica en la transferencia de saberes, formando a jévenes
artesanos en los procesos tradicionales del barro. Su experiencia y dedicacion lo
consolidan como  un  guardidn  del conocimiento  encestral, contribuyendo
activamente a la preservacion y proyeccion del oficio alfarero de Réquira,

Aspactos a forialecer

Se recomienda acompafiamiento en actualizacion técnica y estrategias de promocién
comercial gue amplien el alcance de su obra en circuitos artesanales y culturales de
mayor proyeccion.

~ ARTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSES




SAUL VALERO

Raquira, Boyaca
Tel: 3203853499

QFCID: Ceramica
TECNICA PRINCIPAL: Modelado
MATERIA PRIMA: Arcilla

TECNICAS ADICIONALES: Armado

NIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTRG ARTESANC

DIAGNOSTICO DE QFICIO

CASOS DE EXITO

Trayectoria: Taller con mas de 45 afos de experiencia en el sector artesanal
ceramista de Raquira,

Bescripcian general del oficie

bl maestro Saul Valero, de Raguira, es un referente de la alfarerfa tradictonal
boyacense, reconocide por su trayectoria v habilidad para transformar el barro en
piezas que cuentan histerias del entorno rural y popular. Su trabajo mantiene viva la
identidad ceramica de la region.

Técnicas v procesos

Domina las téenicas de armado, modelado v pintado a mano, aplicadas con maestria -

&n sus conocidas plazas de toros, elaboradas con precisién y riqueza expresiva. £n los
ultimos ahos ha diversificade su obra con las plazas de pajaros, explorando nuevas
temdaticas sin perder su sello artesanal.

Fortalezas del oficio

Destaca por su alto nivel técnico y creativo, por la coherendia de su lenguaje estético
¥ POF su compromiso con ia tradicidn. Su obra es simbolo del equilibrio entre ¢f ofidio
aprendido y la evolucidn personal del artesano.

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fortalecer los procesos de formacion v transferencia de saberes hacia
nuevos artesanos, ast come documentar v difundir su obra para reconocer su valor
dentro del patrimonio artesanal colombiane.




REYES SUAREZ

Raguira, Boyaca
Tel: 3132514042

QFICID: Ceramica
TECNICA PRINCIPAL: Modelado y tafla
MATERIA PRIMA: Arcilia

TECNICAS ADICIONALES: Torno

NIVEL DE EXPERIENCIA;
MAESTRO ARTESANO

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CASOS DE EXITO

Trayectoria: Taller con mas de 40 afos de experiencia en el sector ariesanal
ceramista de Raguira.

Descripcidn general del oficio

El maestro Reyes Manuel Sudrez es un exponente destacado de la alfareria
tradicional de Raguira, reconocido por su trabajo en barro rojo v blanco. Su practica
artesanal combina técnicas ancestrales con procesos adaptados a las necesidades
actuales, conservando la esencia del modelado manual, el torneado y la quema
tradicional al afre libre o en haerno cerrado,

Téonicas ¥y procesos

Domina el torneado en torno de ple, el modelado a mano y el ensamble por rollos,
con acabados de engobe, brufido y esmaltado artesanal, Su conocimiento abarca
desde la seleccion v curado de la archila hasta el control de temperatura en la quema,
garantizando piezas con buena resistencia estructural y acabado uniforme,

Fortalezas del maestro

Destaca por su precision técnica, su conocimiento empirice v su labor pedagogica
dentro del taller, donde lransmite saberes & nuevas generaciones. Mantiene un
dominio nokable en la combinacion de técnicas tradicionales con acabados
contempordneos, lo que petencia el valor cultural y estético de su produccion.

Aspectos a fortalecer

Requiere apoyo en fa documentacidn de procesos, la innovacidn formal y el
fortalecimiento de estrategias de comaercializacion que permitan posicionar sus
piezas en mercados especializadaos sin perder su identidad artesanal,

ARTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSES




ROSA Y URIEL

Raguira, Boyaca
Tel: 2132737167

OFCH): Cerdmica
TECMICA PRINCIPAL: Modelade
MATERIA PRIMA: Arcilla

TECNICAS ADICIONALES: Vaciade

NIVEL DE EXPERIENCIA;
ARTESANA DE TRADICION

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CAS0S DE EX[TO

Trayectoria: Taller con mas de 40 ahos de experiencia en el sector artesanal
cerarmista de Raguira,

Descripeidn general del oficio

Los maestros artesanos Rosa Rodriguez y Uriel Reyes son una pargja de ceramistas
tradicionales de Raquira, reconocidos por mantener viva la herencia del trabajo en
arcilla. En su taller familiar transforman el barro en objetos utilitarios y decorativos
gue reflefan la identidad cultural boyacense v la memoria de un oficio ancestral,

Técnleas ¥ procesos

Su labor se basa en el uso de arcilla roja y blanca, trabajada mediante modelado
manual y terno tradicional. Emplean engobes naturales efaboradas por elios mismos,
aplicando pigmentos minerales que aportan textura v color. Las piezas se secan y
cuecen al aire libre, respetando los ritmos naturales del material y logrando acabatios

Unicos.

Fortalezas del oficio

Destacan por su dominio técnico v por preservar con tigor las tradiciones de la
alfareria boyacense. Su taller es también un espacio de transmision cultural, donde el
hacer manual se convierte en legado familiar La coherencia y calidad de su cbra
reflejan una vida dedicada a la cerdmica con pasién y compromiso,

Aspectos a fortalecer

Se sugiere promover la documentacion y difusion de su practica para registrar sus
procesos técnicos vy simbolices, La participacion en ferias, exposiciones o programas
de formacidn contribuiria a su reconacimiento como guardianes del oficio.




CARMEN ROSA JEREZ

Régulra, Boyaca
Tel: 3212587746

QFICIO; Alfareria
TECHICA PRINCIPAL: Modelado
MATERIA PRIMA: Arcilla

TECNICAS ADICIONALES: Pintura
y Engobes

NIVEL DE EXPERIENCIA:
ARTESANA

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CASOS DE EXITO

Trayectoria: Taller artesanal familiar con herencia alfarera en Raguira. Carmen Rosa
Jerez cuenta con mas de 5 anos de experiencla en el modelado de piezas religiosas,
trabajando junto a su madre, maestra artesana del municipio.

Descripeién general del oficio

La artesana Carmen Rosa lerez, en compafia de su madre, representa el legado
alfarero del altiplano boyacense. Desde su taller en Raguira, escuipe a manc "las
Qtilias", famosas virgenes que transforman el barro tradicional en una profunda
expresion de fe, identidad familiar y sensibilidad artistica contemporanea.

Técnicas v procesns

Su oficio combina con destreza las técnicas de modelado a mano, aplicacion de
engobes y uso de mineraies [ocales, Cada pieza es elaborada con arcillas seleccionadas
de la regién, integrando pigmentos naturales de la tlerra. £l proceso es completamente
artesanal, desde la preparacion de la pasta cerdmica hasta las quemas tradicionales.

Fortalezas del oficio

Carmen Rosa destaca por su dedicacion vy compromiso con la preservacion de s
alfararia boyacense, manteniendo viva una lfnea iconografica emblematica. Su taller se
conselida como un espacio clave para el relevo generacional, ia transmisidn de saberes
de madre a hija y el fortalecimiento de fa economia local

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fomentar la promocién de su marca artesanal en escenarios nacionales
e internacionales, documentar sus procesos intergeneracionaies y consolidar
estrategias de comercializacién en vitrinas comerciales que resalten el valor cultural y
la denominacion de origen de "Las Otilias” como patrimonio de Réquira.

RTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSES




ADAUC

ASCCIACION

Cerinza, Boyaca
Tel: 3138009523

OFICIO: Cesteria

TECNICA PRINCIPAL: Entrecruzado
MATERIA PRIMA: Esparto
TECHNICAS ADICIOMALES: Armado

NIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTRAS ARTESANAS

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CAS0S DE EXITO

Trayectoria: Taller con mas de 30 afios de experiencia en el sector artesanal cestero
de Cerinza,

Descripcidon general del oficio

La Asociacion de Artesanas ADAUC de Cerinza representa un valioso colectivo de
mujeres dedicadas 2 la cesteria en fibra de esparto, un oficic tradicional gie combina
destreza manual, conocimienio ancestral y un profundo sentide de identidad
territorial, Su trabajo refleja el compromiso por mantener viva la tradicion artesanal &
traves de |z union, la calidad y fa ensefianza.

Técnicas y procasos

Las artesanas dominan la técnica del entrecruzado y e tafetdn, logrande dibujos v
patrones gue aportan textura, ritmo y color a cada una de sus piezas, Su dominio del
tinturado natural del esparto garantiza tonos estables y armdnicos que exaltan la
belleza del material y respetan el entorno natural de su regicn,

Fortateras del offcio

£l principal valor de ADAUC radica en su trabajo coleciivo v su compromise con fa
transmision de saberes, fortaleciendo la continuidad del oficio entre generaciones. La
precisién técnica, el cuidado en el acabado y ia coherencia estética de sus piezas
posicignan a fa asociacién comno referente en 13 artesania de esparto de Boyaca,

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fortalecer {0s procesos de innovacion en disefio v diversificacion de
producte, ast como la documentacién de sus practicas tradicionales. De igual forma,
potenciar su presencia en escenarios comerciales y culturales.




ISABEL CARO

ISABEL CESTERIA

Cerinza, Bovacé
Tel: 2108582414

OFICIO: Cesteria

TECNICA PRINCIPAL: Entrecruzado
MATERIA PRIMA: Esparto
TECMICAS ADICHONALES: Armado

MIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTRA ARTESANA

DIAGNOSTICO DE OFICIO

CASOS DE EXITO

Frayectoria: Taller artesanal familiar con mds de 15 afios de experiencia en el sector
cestero de Cerinza, Boyaca.

Dascripcion general det oficio

La artesana Marfa Isabel Caro representa con su trabajo el legado de fa cesteria en
fibra de esparto del altiplane hoyacense. Desde su taller en Cerinza, crea piezas
utilitarias y decorativas unicas que transforman fa fibra silvestre en una expresién de
identidad rural, unidn familiar y disefio contemporéneo.

Técnicas y procesos

Su oficie combina con maestria las técnicas tradicionales de cesteria de rollg,
entrecruzadlo v amarres estructurales, Cada pieza es elaborada con esparto
seleccionado de la regidn, el cual es procesado v tejido cuidacdosamenta a mano para
dar forma a espirales y volimenes organicos.

Fortalezas del oficio

Maria Isahel destaca por su dominio técnico, su compromiso con la preservacion de
la cesterfa de esparto y su capacidad para asegurar el releve generacional al
transmitir & oficio a sus hijos. Su taller familiar se consolida comoe un espacio de
salvaguarda cultural en el municipio.

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fomentar la promocion de su marca artesanal en escenarios
nacionales e internacionales, documentar sus procesos de transmision familiar y
consolidar canales de comercializacion directa en vitrinas comerciales que resalten el
valar cultural de la cesterla de Cerinza come patrimonio vivo del departamento.

ARTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSES




MARINA NINO

CESTERIA DE MARINA
Tenza, Boyaca
Tel: 3714809296

OFICIC: Cesteria

TECNICA PRINCIPAL: Entrecruzado
MATERIA PRIMA: Bambt v Chin
TECNICAS ADICIONALES: Armado

NIVEL DE EXPERIENCIA
MAESTRA ARTESANA

DIAGNOSTICO DE GFICIO

CAS0S DE EXITO

Trayectoria: Taller artesanal liderado per la maestra Marina Nifio, quien cuenta con
mas de 20 afios de experiencia en el sector cestero de Tenza, Boyaca, contintando el
legado de su madre en la produccién de canastos tradicionales para el mercado.

Descripcidn general del oficio

La maestra artesana Marina Nifio representa con su labor la evolucion v salvaguarda
de la cesteria de la provincia de Oriente. Desde su taller en Tenza, transforma
recipientes de uso diario en piezas artisticas de alta gama,

Técnicas vy procesos

Su oficio combina con maestria las téenicas tradiclonales de cesteria radial y tejido
entrecruzado utilizarido las fibras naturales def chin v &l bambd de la regién, Cada
pieza es elaborada mediante un minucioso proceso manual que aheora integra la
innovacion de hiles de cobre vy sutiles contrastes de color dentro de la trama
estructural. : _

Fortalezas del eficio

Marina destaca por su dominio téenico de las fibras duras, su capacidad de
innovacion al fusionar el cobre con matertales silvestres y su prefundo respeto por la
herencia familiar materna.

Aspectos a fortalecer

Se recomdenda fomentar ta promocién de su marca artesanal en escenarios
nacionales e internaclonales, documentar la transicidn histérica de sus piezas desde
el uso utilitario de mercado hacia el arte decorativo y consolidar estrategias de
comercializacidn en vitrinas comerciales de lujo.




EUGENIA ROSAS

ECO ZETAQUIRA

Zetaquira, Bovaca
Tel: 3219614916

OFICIO: Cesteria

TECNICA PRINCIPAL: Entrecruzado
MATERIA PRIMA: BarmbU y Chin
TECMHICAS ADICIONALES: Armado

NIVEL DE EXPERIENCIA:
MAESTRA ARTESANA

DIAGNOSTICO BE QFICIO

CASOS DE EXITO

Trayettoria: Taller y escuela artesanal liderade por la maestra Eugenia Rosas de Eco
Zetaquira, quien cuenta con mas de 25 afios de experiencia y liderazgo en el oficio de
la cesterfa, dedicande su trayectoria tanto a la produccidn como a la ensefianza
comunitaria,

Descripcion general del oficio

La maestra artesana Eugenia Rosas representa con su organizacion el liderazgo social
y la salvaguarda de la cesterfa en el departamento. Desde su taller en Zetaguira,
sjerce un 1ol vital como docente y custodia de la memoria colectiva, creando piezas
tnicas que transforman las materias primas locales.

Técnicas y procasos

Su oficio combina con maestria las téenicas tradicionales de cesterfa radial v telido
entrecruzado utifizando una rica variedad de fibras vegetales come & chin, la gaita y
el bambl. Cada pieza es elaborada mediante un rigureso proceso a mano.

Fortalezas del ofido

Eugenia destaca por su profundo dominio técnico de muitiples fibras duras v
semiduras, su compromise con la preservacion ambiental y su admirable fabor
pedagdgica al convertir su taller en un centro de transmisién de saberes,

Aspectos a fortalecer

Se recomienda fomentar la promocién de su marca artesanal en escenarios
nacionales e internacionales, sistematizar y registrar sus metodologlas pedagégicas
de ensefianza cestera y consolidar estrateglas de comercializacién en vitrinas
comerciales.

ARTESANOS EMBLEMATICOS BOYACENSE




FORMATO DE INFORME Y SEGUIMIENTO DE ASISTENCIA TECNICA ESPECIALIZADA

| Codigo: FOR-ART-001 | Versién: 1.0 | Fecha de Emision: 02 de Junio de 2026 |

1. CONTEXTO LOGISTICO Y TERRITORIAL

Departamento: ' Boyacé : Municipio / Localidad:

Vereda o Secfor: . Fecha de la Sesioén: DD ! MM 1 ANO 2026 '

2. IDENTIFICACION DE LOS EXPERTOS / FUNCIONARIOS ASESORES

Nombre Completo del Cargo / Rol Técnico Canal de Contacto (Correo /
Profesional Celular)

3. CARACTERIZACION ESTRATEGICA DEL BENEFICIARIO (TALLER O UNIDAD PRODUCTIVA)

Nombre del Taller / Unidad .
Productiva:

Representante Legal /
Maestro Artesano:

_' Tlpo cc;[] NIT [ }”

Pocumento de Identidad: 'Edad del Afos
. N° . Artesano:
' Datos de Ubicaéién: . Direccibn: Teléfono:
i E-mail;
Forfnalizécién Leaal: - Matricula mercantil / Camara Tamafio ' [ ] Microemprendimiento
gal- - - de Comercio: dela [ 1Pequefio Taller
CN° ' Unidad: [ ] Mediano/Asociativo

' Enfoque Poblacional [ ].joven (18-28) [ Aduito { ] Persona Mayor [ | Cabeza de Famiilia .
" Diferencial: _ . [ ] Comunidad Etnica / indigena [ ] Victima del Conflicto
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o :
;.I:Jl . | E B OY
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[ ] Diversidad Funcional [ ] Ninguno / Otro:

Linea Artesanal u Oficio - Oficio:

rincipal: . o
. P P - Técnicas Principales:

 Productos Clave 6 Casos
de Exito:

4. DIAGNOSTICO Y NUCLEO DE LA ASISTENCIA TECNICA

[ ]Disefio y Desarrollo de Colecciones: Innovacién de producto, paletas de color, proporciones,
- colecciones de pasarela.

[ 1Optimizacién Técnica y de Oficio: Manejo de materias primas, acabados, herramientas, control
de mermas.

[ ]Estructuracion de Costos y Precio Justo: Célculo de mano de obra, punto de equilibrio,
eliminacion de intermediaciones.

. [ 1ldentidad Cultural y Storytelling: Rescate de técnicas ancestrales, empaques, narracion de valor ‘
via QR.

[ 1Comercializacion y Mercadeo: Preparacion para ferias, plataformas digitales, ruedas de negocio.
Descripcién Detallada del Objeto de la Asistencia (Necesidad puntual detectada):

Describa ef motivo de la visita, la problematica técnica identificada en el taller v 108 obfelivos que se
pretenden alcanzar en esta sesion conjunta. .

5. BITACORA DE ACTIVIDADES DESARROLLADAS

Fase / Descripcion de Acciones Ejecutadas en el Taller Herramientas /
Momento Materiales Utilizados

1. Diagnostico
Inicial

2. Desarrollo



’«%ﬁ |n>n|1o Jo v Disteentlo de: Bogan
Fase/ . Descripcion de Acciones Ejecutadas en el Taller Herramientas /

Momento Materiales Utilizados
Téenico / Co-
creacion

3. Evaluacion
de Prototipos /
Muestras

6. CRITERIOS TECNICOS DE CIERRE: RECOMENDACIONES Y CONCLUSIONES

Recomendaciones Estratégicas del Asesor Conclusiones Técnicas de la Jornada:
(Acciones de mejora inmediata en taller):

—

7. PLAN DE ACCION Y COMPROMISOS ADQUIRIDOS

;. Se pactaron compromisos institucionales o productivos para préximas revisiones? Si[] NOJ1

1. . DD/MM/ARO

8. MECANISMO DE VALIDACION Y MEJORA CONTINUA (EVALUACION POR EL ARTESANO)

Estimado artesano / beneficiario: Su opinioén nos permite elevar fa calidad del servicio. Por favor, marque
con una (X) ef nivel de respuesta, claridad y utilidad de fa asesoria frente a sus inquietudes:

[ TExcelente [ ]Sobresaliente [ ]Aceptable/ [ ]Insatisfactorio [ ] Deficiente
/Bueno . Regular ' ' -

~ Percepcién cualitativa u observaciones adicionales del beneficiario:

g Flp e mmara? o Tomir ofum . £ iaf, O S R i e, sk 3 g g o o L : Famy o e o N F o FE 1
Eserba agol cualguler cormentario sobre o Iralo, pertinencia de los (8mas o sugerencias pare WILIGS




SnCUsIINGS.

Nota institucional de soportes: Con la firma de este documento, se da constancia de la sesién. Se
procederd a anexar de forma obligatoria el portafolio de evidencias graficas y documentales (registro
fotografico antes/después del producto, muestras fisicas, bitacoras de disefio o diagramas técnicos
generados).

9. FIRMAS Y DECLARACION DE CONFORMIDAD

Firma del Maestro Artesano / Beneficiaric Firma del Profesional / Funcionaric Asesor
Nombre: Nombre:

C.C. C.C.




DIAGNOSTICO INTEGRAL Y MACROESTRUCTURAL DEL SECTOR ARTESANAL EN
BOYACA: ESTUDIO SOCIOECONOMICO, CULTURA MATERIAL Y METODOLOGIA DE
INTERVENCION

INSTITUTO DE FOMENTO Y DESARROLLO DE BOYACA {IDEBOY)
PROYECTO DE FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES COMERCIALES Y COMPETITIVAS
MARCA TERRITORIAL: ARTESANIAS DE BOYACA.

Entregable Maestro de Consultoria Profesional - Proceso No. MC-014-2026
Consultor Especialista en Disefio y Crecimiento Territorial: Samuel Leonardo Lopez Rojas
Fecha de Emisién: 17 de junio de 2026.

1. INTRODUCCION, ALCANCE Y CONTEXTO DEL PROYECTO.

El presente documento téchico constituye el marco de diagndstico y linea base
macroestructural elaborado para el Instituto de Fomento y Desarrollo de Boyacé (IDEBOY) bajo
el Contrato No. MC-014-2026. El sector artesanal en Boyaca no puede seguir entendiéndose
bajo una optica puramente asistencial o de subsistencia marginal. En el marco de la actual
reestructuracion de la marca 'Artesanias de Boyacd', este informe adopta un enfoque
metodolbgico riguroso y analitico, similar a una investigacion de tesis aplicada, para desglosar
de forma cientifica las dinamicas de la cultura material andina y plantear soluciones de fondo.

El alcance del proyecto abarca una ejecucidon estructurada en cuatro meses, disefiada para
transicionar desde la planeacién diagnéstica inicial hasta la proyeccién de visibilizacion
comercial internacional. Este esfuerzo busca dotar al departamento de herramientas de
caracterizacion que blinden la propiedad intelectual colectiva, optimicen la capacidad técnica de
los talleres y promuevan un modelo ético de codisefio horizontal. El fin Gltimo es insertar el
talento tocal en circuitos comerciales globales de disefio de autor y lujo honesto, transformando
el saber tradicional en un motor de rentabilidad social y estabilidad econdmica rural.

2. UNIDADES PRODUCTIVAS CARACTERIZADAS.

La caracterizacién y el mapeo territorial del proyecto han permitido segmentar las unidades
productivas existentes en el departamento de Boyaca, evaluando su capacidad técnica y
organizativa para responder a dindmicas comerciales a gran escala. Esta segmentacién separa
técnicamente las unidades en dos niveles de consolidacién institucional:




A. Unidades Artesanales Intermedias (Se'ctoi'es en Consolidacion).

Corresponden a aquellos talleres y microemprendimientos ubicados en la ruralidad o zonas
urbanas que demuestran un dominio claro del oficio tradicional pero requieren fortalecimiento
en asociatividad, estandarizacién de costos y control de mermas. El censo operativo registra
los siguientes nacleos representativos dentro de esta categoria:

« Jenesano: Se identifican 4 unidades dedicadas a la cesteria tradicional y 3 unidades
enfocadas en la tejeduria de origen.

* Muzo: Se registran 3 unidades avanzadas en joyeria y bisuteria orientadas al
aprovechamiento estético local.

* Pesca: Cuenta con 3 unidades productivas familiares dedicadas a la tejeduria lanera
tradicional.

» Ramiriqui: Registra 2 unidades de tejeduria y 2 unidades en cesteria de fibras duras.
+ Sachica: Posee 2 unidades enfocadas en procesos textiles y tejeduria de mantas.
* Puerto Boyaca: Registra 2 unidades productivas orientadas a la tejeduria textil.

* Aquitania, Belén, Briceno, Chiscas, Chivor, San Miguel de Sema, Sutatenza, Turmequeé,
Guateque y Cubara: Talleres individuales distribuidos estratégicamente que suman una
unidad productiva intermedia por municipio.

B. Unidades Artesanales Avanzadas (Centros de Excelencia o Maestria).

Son aquellas organizaciones, cooperativas y talleres maestros que demuestran un dominio
técnico sobresaliente, una infraestructura fisica madura (hornos controlados, telares
optimizados) y una regularidad comercial apta para canales de exportacion y alta decoracién.
Los principales centros de excelencia del departamento se consolidan de la siguiente manera:

» Sogamoso: Se erige como el nlicleo mas denso en diversidad técnica, reportando 22
unidades en tejedurfa, 10 en bisuterfa/joyeria, 2 en marroquinerfa y 2 en trabajos madereros.

* Duitama: Presenta una robusta infraestructura productiva con 18 unidades en tejeduria, 16
en bisuteria, 6 en trabajos de madera, 2 en cesteria, 2 en marroquineria y 16 en manualidades
aplicadas.

* Raquira: Consolidada como la capital ceramica del territorio, registra 18 unidades
productivas avanzadas en ceramica/alfareria y 2 unidades de cesteria.

* Nobsa: Epicentro de la tradicion textil lanera en telar horizontal, reportando 12 unidades
productivas avanzadas y 2 en madera.

* Tunja: Capital del departamento que concentra 11 unidades en tejeduria, 6 en
bisuteria/joyeria, 2 en marroquineria, 1 en cesteria, 1 en metalisteria y 1 en madera.



+ Tibasosa: Registra 9 unidades productivas avanzadas en tejeduria y 2 dedicadas a la
transformacion de madera.

* Paipa: Nucleo de asociatividad textil que reporta 6 unidades en fejeduria y 2 en
joyeria/bisuteria.

* Villa de Leyva: Registra 4 unidades en tejeduria, 2 en madera, 2 en bisuteria, 2 en
marroquineria y 1 en alfareria de autor.

» Mongui: Centro de excelencia en el trabajo guarnicionero y curtido, registrando 4 unidades
avanzadas en marroguineria.

+ Cerinza: Reporta 4 unidades avanzadas dedicadas a la cesteria fina de esparto
entrecruzado.

» Guacamayas: Registra 3 unidades avanzadas dedicadas a la cesteria de rollo en fique y
paja bajo Denominacién de Origen.

» Firavitoba, Iza, Tenza y Cubara: Focos de especializacién técnica que consolidan 3
unidades productivas por municipio (Tejeduria en Firavitcba e lza; Cesteria en Tenza;
Tejeduria/Cesteria en Cubara).

» Chiquinquira, Tinjaca, Tibana, Cuitiva y Tutaza: Unidades avanzadas con alto valor
identitario regional (3 en Chiguinquird y 2 en Tinjaca para frutos secos/semillas; 2 en Tibana
para cesteria; 1 en Cuitiva para tejeduria; y 1 en Tutazé para alfareria mineral).

3. ANALISIS MACRO DE OFICIOS EMBLEMATICOS Y MUNICIPIOS
VOCACIONALES.

La cultura material de Boyacd estd directamente ligada a la configuracién de su paisaje
geografico. La interrelacién entre el artesano y su ecosistema ha estructurado cuatro grandes
oficios emblematicos que sustentan la identidad del departamento:

Tejeduria y Texiiles de 53% Nobsa, lza, Tunja,

Origen Sogamoso, Paipa, Pesca,
Firavitoba v Villa de Leyva.
La cadena abarca desde la
esquila, lavado,
escarmenado e hilado




Cesteria Tradicional y de 20% - 23%
Rollo

Ceramica y Alfareria 9%
Ancestral

Trabajo en Madera, Cueroy  15% - 18%
Otros Saberes

manual en huso o rueca,
hasta el tejido en telares
horizontales de pedal.
Produce piezas iconicas
como la ruana, cobijas y
pafolones con alta densidad
de trama.

Guacamayas (cesteria de
rofio en fique y paja con
policromia), Cerinza (esparto
limpio entrecruzado), Tenza
y Zetaquira (bambd, chiny
gaita radial). Oficio de alta
complejidad geométrica que
aprovecha fibras silvestres
recolectadas y procesadas
por los mismos artesanos en
las laderas.

Raquira (capital cerdmica
del pais), con focos en
Tutaza y Villa de Leyva. Se
fundamenta en la extraccion
y beneficio de arcillas
locales rojas, grises y
negras, el amasado, el
modelado manual sin molde,
el torno de pie y la quema en
hornos que garantizan la
resistencia mineral.

Duitama (ebanisteria fina y
talla), Mongui (marroquineria
artesanal de balones en
cuero con costura manual
guarnicionera), Chiquinguira
y Tinjaca (vaciado vy talla de
frutos secos y semillas).
Resalta ia transformacién de
maderas legales y el



repujado artesanal.

4. EL. RETORNO AL ORIGEN: SOCIO-ECONOMIA Y SUSTENTO DEL
CAMPESINADO

Para comprender la verdadera dimensién del sector artesanal en Boyaca, es importante
analizarlo desde la estructura socio-agraria del departamento. La economia rural boyacense
esta fuertemente marcada por el minifundio y una alta dependencia de los ciclos agricolas y las
variables climaticas. La estacionalidad de las cosechas genera periodos de inactividad obligada
o fluctuaciones severas en el ingreso de las familias campesinas. En este escenario, la
actividad artesanal opera como un amortiguador financiero e industrial de primer orden: cuando
el campo no demanda mano de obra directa para la siembra o la recoleccion, el campesino
transiciona hacia su rol de artesano.

Esta dualidad economica permite que los recursos naturales focales (como la lana de las
ovejas de los paramos o las fibras vegetales de las zonas boscosas) se conviertan en bienes
manufacturados de alto valor agregado a través del conocimiento familiar. La artesania es, por
ende, una de las principales fuentes de ingresos auténomos estables en las veredas,
inyectando liquidez directa en las micro-economias agrarias sin obligar al productor a
abandonar su tierra o recurrir a la intermediacién en las centrales mayoristas urbanas.

Adicionalmente, el sector artesanal posee un componente social humanitario profundo: es el
principal refugio econémico para poblaciones que carecen de insercién en el empleo formal,
tales como mujeres cabezas de hogar, personas mayores y jovenes rurales. Al permitir que el
taller funcione dentro del entorno doméstico, la artesania dignifica el rol de la madre rural,
convirtiéndola en empresaria cultural y proveedora financiera de su hogar. El dinero generado a
través de la venta ética de artesanias se reinvierte directamente en la nutricién, educacién y
salud de los nifios campesinos, frenando de manera organica los fendmenos de
desplazamiento forzado y abandono del campo.

4.1 METODOLOGIA PARA LA CONSTRUCCION DE LA LINEA BASE DIAGNOSTICA

Ei presente diagndstico se desarrollé bajo los lineamientos establecidos en la Metodologia de
Atencién a Comunidades Artesanas del Departamento de Boyaca a partir de Procesos de
Codisefio, adoptada por la marca institucional Artesanias de Boyacd. La caracterizacion se
fundamenté en la aplicacion de instrumentos de recoleccion de informacion orientados a
identificar las capacidades técnicas, productivas, organizativas y culturales de las unidades
artesanales participantes.



La informacion recopilada permiti6 analizar tres dimensiones fundamentales: i) capacidad
técnica e infraestructura productiva, ii) capacidad productiva y de gestién econdmica, e iii)
inventario de identidad y cultura material. A partir de estas variables se realizd una clasificacion
de las unidades productivas segln su nivel de consolidacion y potencial de crecimiento,
permitiendo establecer una linea base para la formulacién de estrategias de fortalecimiento,
disefio, comercializacion y proyeccion territorial.

El proceso de diagndstico se complementd con observacién directa de talleres, revisién de
procesos productivos, identificacion de materias primas empleadas y reconocimiento de las
dinamicas sociales y econdmicas que sustentan la actividad artesanal en los diferentes
municipios del departamento.

5. HALLAZGOS PRINCIPALES DEL DIAGNGSTICO

El analisis territorial realizado permitio identificar una serie de hallazgos relevantes para la
formulacién de acciones de fortalecimiento del sector artesanal en Boyaca:

Fortalezas identificadas

« Amplia diversidad de oficios tradicionales con alto valor patrimonial e identitario.

- Presencia de municipios altamente especializados que concentran conocimientos técnicos
consolidados. '

« Existencia de saberes transmitidos de generacién en generacion que garantizan la
permanencia de técnicas artesanales (nicas.

- Disponibilidad de materias primas locaies asociadas a los ecosistemas y vocaciones
productivas del territorio.

» Potencial para la generacién de productos diferenciados con valor agregado cultural y
comercial.

Debilidades identificadas

- Baja formalizacién empresarial de una parte significativa de las unidades productivas.
- Limitadas capacidades de costeo, fijacién de precios y planeacién financiera.

Escasa documentacién técnica de procesos y productos.

- Débil articulacién entre productores de diferentes municipios y oficios.

- Dificultades para acceder a mercados especializados de alto valor agregado.

Oportunidades identificadas

« Creciente interés nacional e internacional por productos con identidad territorial, trazabilidad y
elaboracién artesanal.

* Posibilidad de fortalecer procesos de codisefio e innovacién respetuosa con las tradiciones
locales.

+ Desarrollo de colecciones colaborativas mediante [a articulacién de diferentes oficios del
departamento.



» Consolidacion de la marca Artesanias de Boyaca como plataforma de promocién comercial y
cultural.

Necesidades recurrentes observadas

« Fortalecimiento de capacidades administrativas y comerciales.

« Mejoramiento de procesos de calidad y control productivo.

+ Disefio y desarrollo de nuevos productos acordes con las tendencias del mercado.

« Implementacion de estrategias de empaque, identidad y comercializacion.

» Generacion de mecanismos de relevo generacional que permitan la continuidad de los oficios
tradicionales.

6. IMPORTANCIA ESTRATEGICA DE LA CARACTERIZACION Y EL
DIAGNOSTICO.

La implementacién rigurosa del formato institucional de caracterizacion y el levantamiento de la
linea base en el territorio (Fase 1 de la ruta de atencion) constituye el pilar técnico que justifica
la inversion del IDEBQY. Histéricamente, las intervenciones publicas en el sector padecian de
un enfoque asistencialista genérico que entregaba insumos o capacitaciones estandarizadas
sin evaluar el contexto real de los talleres, lo cual resultaba en proyectos de corto impacto y
baja sostenibilidad.

El diagnostico minucioso aplicado en este proyecto levanta informacion detallada en tres
dimensiones analiticas fundamentales para blindar el éxito del programa:

» Capacidad Técnica e Infraestructura: Evaluacion del estado de la maquinaria (telares,
tornos, hornos de quema), las condiciones fisicas de los espacios de trabajo, el acceso a
materias primas locales legales y los indicadores de salud ocupacional de los creadores.

» Capacidad Productiva y de Gestion Econdémica: Medicion exacta de los tiempos de
gjecucion por pieza, calculo de costos de produccién reales, capacidad de respuesta mensual
ante pedidos comerciales de gran volumen, canales de comercializacion vigentes y nivel de
formalizacién legal o asociatividad.

* Inventario de Identidad y Cultura Material: Mapeo de la memoria oral del taller, anélisis de
las iconografias tradicionales utilizadas, rescate de las historias familiares y verificacion del uso
de recursos autoctonos vinculados al territorio.

Este cruce de variables permite clasificar cientificamente a los beneficiarios en niveles basico,
intermedio y avanzado. Al identificar la problematica técnica exacta y el nlcleo de la asistencia
requerida en cada micro-empresa, el equipo de consultores puede direccionar de forma precisa
y eficiente los laboratorios de disefio y las mentorias financieras, garantizando que cada peso



invertido por el instituto se traduzca en un incremento medible de la productividad y el valor
percibido del producto.

7. MATRIZ DOFA DEL SECTOR ARTESANAL DE BOYACA

FORTALEZAS

* Diversidad de oficios artesanales reconocidos a nivel nacional.

+ Amplio patrimonio cultural material e inmaterial.

+ Disponibilidad de materias primas locales.

» Experiencia acumulada y transmisién intergeneracional de saberes.

* Reconocimiento de municipios emblematicos como Réquira, Nobsa, Guacamayas y Cerinza.
DEBILIDADES

» Limitaciones en comercializacion y acceso a mercados especializados.

» Baja capacidad de inversién en infraestructura y tecnologia.

+ Escasa documentacién de procesos y colecciones.

+ Débil asociatividad en algunos territorios.

* Dependencia de mercados locales y estacionales.

OPORTUNIDADES

* Expansion de mercados de disefio, turismo cultural y comercio justo.

* Incremento de la demanda por productos sostenibles y de origen certificado.
« Participacion en ferias nacionales e internacionales.

» Fortalecimiento institucional de la marca Artesanias de Boyaca.

« Desarrollo de estrategias de comercio electrénico y posicionamiento digital.

AMENAZAS

+ Competencia de productos industrializados de bajo costo.

» Pérdida progresiva de oficios por falta de relevo generacional.
* Incremento en los costos de materias primas y transporte.

» Riesgo de apropiacién indebida de disefios y conocimientos tradicionales.

» Variabilidad econémica que afecta el consumo de bienes artesanales.



8. EL DISENO COMO HERRAMIENTA DE MEDIACION Y VALOR AGREGADO.

En la metodologia de intervencion de 'Ariesanias de Boyaca', el disefio contemporaneo se aleja
de la visidn clasica académica que impone formas o adorna piezas de manera externa. El
disefio se define iécnicamente como una herramienta estratégica de mediacién cultural,
comercial y productiva. Su propdsito es generar un didlogo horizontal y simétrico con el
maestro artesano para adaptar el saber ancestral a las tendencias funcionales, ergonémicas y
cromaticas del mercado internacional de lujo, asegurando la viabilidad comercial sin alterar la
raiz identitaria.

El analisis del disefio aplicado se ejecuta equilibrando con rigurosidad tres componentes
fundamentales en el objeto:

1. Componente Formal: Estudio morfoldgico de las lineas, siluetas, volimenes, texturas y
paletas de color. El disefiador introduce las tendencias cromaticas globales de la temporada
(cédigos Pantone internacionales) para que la pieza sintonice visualmente con los hogares
contemporaneos europeos o norteamericanocs.

2. Componente Funcional: Evaluacion del comportamiento del objeto en su entorno real de
uso. Se analiza la usabilidad, la ergonomia, la resistencia estructural de los materiales y se
adapta el producto a nuevas funciones demandadas por el mercado de alta gama (gj.
transicionar de vajillas utilitarias simples hacia colecciones de alta mesa de exportacion o
piezas escultdricas decorativas de gran formato para hoteleria boutique).

3. Componente Técnico y Productivo: Optimizacién de los procesos constructivos en el
taller. Implica la reduccién de mermas y desperdicios de material, ia estandarizacién de
medidas basicas que permitan fa replicabilidad controlada del portafolio (sin perder el caracter
hecho a mano), y el co-disefio de sistemas de empaque y embalaje estructurat ecolégico a la
medida que garanticen la proteccién del producto durante la cadena logistica de exportacion.

Bajo esta perspectiva, los consultores no desarrollan objetos aislados, sino que organizan la
oferta en lineas de producto articuladas y en colecciones artesanales unificadas (con un
minimo de 15 piezas que comparten un mismo relato de origen, texturas y paletas cromaticas).
El disefio se convierte en el motor principal para separar de forma definitiva la artesania de
autor del arte manual o la manualidad genérica industrializada de bajo costo.

9. VENTAJAS COMPETITIVAS DE LA INTERNACION Y NUEVOS MERCADOS.

La insercién planificada del sector artesanal en circuitos comerciales de alta gama nacionales e
internacionales genera ventajas competitivas estructurales que transforman la matriz
econdmica de las provincias boyacenses:

A. Transicién hacia Economias de Alto Valor Percibido: La apertura de vitrinas globales
(como la FIA Lisboa o Expoartesanias) permite que las unidades productivas abandonen los



mercados informales locales desregulados, donde se compite agresivamente por el precio mas
bajo, y accedan al segmento del 'lujo honesto'. En este nicho, el consumidor internacional
premia la exclusividad, la denominacion de origen y la narrativa comunitaria, permitiendo que el
artesano cotice sus colecciones bajc precios premium internacionales,

B. Aplicacién Practica del Comercio Justo y Eliminacion de Intermediarios: Al operar la
gobernacion y el IDEBOY como puentes institucionales directos entre las asociaciones rurales
y los canales corporativos internacionales (hoteles boutique, arquitectos de interiores o concept
stores europeas), se rompe la intermediacién comercial abusiva. Esto garantiza la
consolidacién real del Comercio Justo (Fair Trade), logrando que la mayor parte del margen de
rentabilidad econémica retorne directamente a las manos de las familias campesinas creadoras
de la pieza.

C. Cohesién Inter-institucional y Relevo Generacional Motivado: La demanda internacional
de colecciones sofisticadas obliga a los talleres a implementar estrictos controles de calidad y
promueve de forma natural la estrategia de hibridacion de oficios (conectar tejedores de Nobsa
con marroquineros de Tunja, o alfareros de Raquira con cesteras de Guacamayas). Esta
interconexion eleva el nivel técnico de todo el sector artesanal departamental y vuelve atractivo
el oficio para las nuevas generaciones de jévenes rurales, quienes descubren en la artesania
de disefio de autor una alternativa de vida rentable, moderna y digna en su propio ferritorio.



10. RECOMENDACIONES.

Basado en las metodologias oficiales, los instrumentos de caracterizacion y el cronograma de
ejecucion establecidos para el proyecto con el IDEBOY, presento una serie de
recomendaciones y sugerencias estratégicas para la atencién directa del sector artesanal
en el departamento de Boyaca. Estas pautas estéan disefiadas bajo un enfoque técnico, social y
comercial de alta gama, ideal para consolidar la marca regional de manera sostenible:

A. LINEAMIENTOS METODOLOGICOS PARA EL TRABAJO EN TERRITORIO.

Garantizar la Horizontalidad en el Codisefo: Los asesores y disefiadores deben actuar
como facilitadores y colaboradores pares del maestro artesano. Es imperativo romper la
jerarquia del "disefiador que ordena" y el "artesano que gjecuta” mediante mesas de
cocreacion y talleres de bocetacion participativa.

Respetar de Forma Estricta la Autonomia Cultural: Al intervenir los talleres, se deben
clasificar los productos segin sus tipologias (indigena, tradicional o contemporanea). En el
caso de la artesania indigena {(como las comunidades en Cubara), la asesoria debe limitarse a
canales comerciales y preservacion, evitande a toda costa alterar su simbologia milenaria o
cosmogonia colectiva.

Implementar el Prototipado Rapido con Materiales Econdémicos: Antes de emplear
materias primas definitivas (especialmente en piezas que superan el metro de altura o formatos
monumentales en madera, ceramica o cesteria), se deben elaborar maquetas a escala en
papel, plastilina o alambre. Esto mitiga el riesgo de pérdida econdmica y ayuda a evaluar
proporciones tridimensicnales junto al artesano.

B. FORTALECIMIENTO TECNICO, COSTEO Y SENTIDO SOCIAL.

Priorizar a las Poblaciones con Enfoque Diferencial: Las visitas técnicas y los recursos del
proyecto deben concentrarse prioritariamente en dignificar y salvaguardar el sustento de
madres cabeza de familia, personas mayores y economias rurales vulnerables en las
veredas. El disefio aplicado debe ser el motor para transicionar de economias de subsistencia
hacia modelos de negocio sostenibles.

Erradicar el Asistencialismo Mediante la Caracterizacion Cientifica: No se deben entregar
insumos o capacitaciones genéricas. Es obligatorio aplicar primero el formato de asistencia
técnica especializada para levantar la linea base del taller en tres dimensiones (Capacidad
Técnica, Gestidn Econdmica e Inventario de Identidad), clasificando a los artesanos en niveles
basico, intermedio y avanzado para dar soluciones exactas a sus problematicas de mermas o
infraestructura.




Capacitar en la Estructuracion de Costos y Precio Justo: Uno de los ejes primarios de
intervencion debe ser ensefiar al artesano a calcular detalladamente su mano de obra v fijar su
punto de equilibrio. Esto blinda a las asociaciones (como ADAUC en Cerinza o CREARCOQP
en Guacamayas) contra la intermediacién comercial abusiva y asegura que el valor de las
ventas retorne directamente al campo.

C. INNOVACION EN PRODUCTO, EMPAQUE Y PROYECCION COMERCIAL.

Impulsar la Hibridacién de Oficios como Factor Diferenciador: Se sugiere conectar
activamente talleres de diferentes especialidades del departamento para generar productos
inéditos de alto valor estético. Ejemplos de gran éxito comercial incluyen la insercién de
filamentos de cobre dentro del alma de la cesteria de rollo (Guacamayas o Tenza) o la fusién
de cuerpos ceramicos torneados (Réquira) con herrajes y cuellos de cuero (Tunja o Mongui).

Estructurar Portafolios bajo Criterios Comerciales Claros: Los laboratorios de disefio no
deben desarrollar piezas aisladas. Toda la produccion debe organizarse en Lineas de Producto
(3 a & piezas que varian en dimensiones) y Colecciones Artesanales (minimo 15 productos
integrados bajo un mismo concepto inspiracional, paleta cromatica Pantone y narrativa
cultural), aptas para escenarios como Expoartesanias o la FIA Lisboa.

Implementar el Eco-disefio y Storytelling en los Empaques: Queda restringido el uso
masivo de plasticos de un solo uso o espumas no biodegradables para el embalaje. Se deben
desarrollar empaques estructurales a la medida con amortiguacion para la gestién de fragilidad
(especialmente para la alfareria y cerdmica de Raquira o piezas de gran formato), empleando
carton reciclado, fieltros de lana de descarte o empaques de esparto. Cada empague debe
incluir un folleto bilinglie (Espafol/inglés) con el nombre del maestro, el municipio de origen y el
relato patrimonial de la pieza.

11. CONCLUSIONES.

EL CODISENO COMO GARANTE DE DEMOCRATIZACION CULTURAL Y AUTENTICIDAD
DEL PRODUCTO. La implementacion de la metodologia de codisefio horizontal demuestra que
la innovacion en el sector artesanal de Boyacé no se logra mediante la imposicion de visiones
acadeémicas externas, sino a través de un didlogo simétrico entre el disefiador y el maestro
artesano. Al romper las jerarquias tradicionales y validar el conocimiento empirico de las
comunidades rurales, se garantiza que los nuevos productos mantengan vigentes su identidad
territorial, carga simbélica e historia, elementos que constituyen el verdadero valor diferenciador
y el factor de competitividad més alto en los mercados globales de disefio.



EFICIENCIA OPERATIVA Y REPLICABILIDAD MEDIANTE LA DOCUMENTACION
TECNICA. La estructuracién de la ruta de atencion en territorio en fases secuenciales
obligatorias evidencia que es posible estandarizar y medir los procesos de asistencia técnica
especializada sin restarle valor al caracter hecho a mano. La traduccién de los resultados de
los laboratorios en herramientas formales como fichas de concepto, cédiges de color Pantone
globales y planos técnicos formalizados por computadora, asegura que los talleres tradicionales
alcancen una regularidad productiva controlada y un estandar de calidad uniforme,
indispensables para cumplir de manera 6ptima con pedidos de gran volumen y exportaciones a
gran escala.

MITIGACION DE RIESGOS COMERCIALES A TRAVES DEL DESARROLLO INTEGRAL
DEL OBJETO. El éxito comercial de las colecciones bajo la marca regional Artesanias de
Boyaca depende directamente de resolver el producto desde una perspectiva multidimensional,
interviniendo en sus componentes formal, funcional y técnico-productivo. Al depurar las piezas
tradicionales en las mesas de frabajo participativo, erradicando defectos menores de quemas,
tejidos o uniones, y al disefiar empaques logisticos eco-sustentables a la medida con sistemas
de amortiguacién para la gestién de fragilidad, el proyecto disminuye drasticamente el riesgo de
pérdida material en el transporte internacional y asegura una experiencia de usuario de alta
gama en los mercados de destino.

IMPACTC SOCIOECONOMICO DIRECTO Y DIGNIFICACION DE LA RURALIDAD
BOYACENSE. La aplicacion integral de este proyecto prioritario prioriza el sentido social y los
principios de comercio justo directos en el territorio, elevando la competitividad de los talleres
liderados por mujeres cabezas de familia, personas mayores y herederos de saberes
ancestrales. Al conectar sus productos con circuitos de alto valor percibido, el proyecto logra
que la rentabilidad econdmica retorne de forma equitativa directamente al campo, promoviendo
el relevo generacional motivado y el arraigo en el territorio rural de nuestras provincias.

outo
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METODOLOGIA DE ATENCI_ON A COMUNIDADES ARTESANAS DEL
DEPARTAMENTO DE BOYACA A PARTIR DE PROCESOS DE CODISENO

Marca Institucional: Artesanias de Boyaca
Linea de Accidn: Reestructuracion, Fortalecimiento y Crecimiento Estratégico Territorial

Area Técnica: Fortalecimiento de la Actividad Artesanal en Boyaca, lineamiento metodolégico
oficial para la intervencién, cocreacion y desarrollo de producto con talleres, asociaciones y
unidades productivas artesanales en el territorio departamental.

1. MARCO INSTITUCIONAL Y PROPOSITO DE LA MARCA

1.1 Marco Conceptual de la Marca

Artesanias de Boyaca se consolida en su proceso de reestructuracién como la plataforma matriz
del departamento para la salvaguarda, fomento y comercializacién del patrimonio material e
inmaterial de origen artesanal. Mas que un sello comercial, es una vitrina institucional
estructurada para el fortalecimiento técnico, productivo y de disefio, cuyo fin es abrir mercados
nacionales e internacionales, garantizando que el talento de las comunidades se traduzca en
desarrollo econémico sostenible.

1.2 Misién

Artesanias de Boyaca es la plataforma institucional dedicada a dignificar, fortalecer y proyectar
los oficios y las técnicas tradicionales de nuestro departamento. Impulsamos el desarrollo integral
de las comunidades artesanales mediante el perfeccionamiento t&cnico, la innovacion en disefio
y el fortalecimiento productivo, consolidando una vitrina de excelencia que conecta la historia, la
identidad cultural y el talento boyacense con los mercados mas exigentes a nivel nacional e
internacional.

1.3 Principios Fundamentales

« Dignificacion del Oficio y Sentido Social: Entendemos la actividad artesanal como un
motor de desarrollo humano, identidad y equidad. Nos enfocamos en honrar la labor de los
artesanos y artesanas del departamento -con especial atencién en salvaguardar el
sustento de las madres cabeza de familia, las poblaciones vulnerables y las economias
rurales-, garantizando que cada pieza refleje condiciones justas, respeto por su sabery la
preservacién de su legado como un pilar de vida digna.

¢ Excelencia Técnica y Preservacion de la Identidad: Salvaguardamos el patrimonio
cultural inmaterial de Boyaca a través del rigor técnico y el respeto profundo por las
materias primas locales. Promovemos el relevo generacional y el perfeccionamiento de los




oficios embleméticos, asegurando que cada hilado, moldeado o talla mantenga la
autenticidad e historia que definen el alma del pueblo boyacense.

¢ Co-creaciony Disefio Contemporaneo: Creemos en el disefic como la herramienta clave
para la sostenibilidad comercial. Fomentamos un didlogo respetuoso entre las técnicas
ancestrales y las metodologias de innovacién contemporaneas, permitiendo que la
artesania evolucione hacia nuevos formatos de alta gama, adaptados a las tendencias y
necesidades del mercado global sin perder su esencia original.

¢ Proyeccion Global y Comercio Justo: Asumimos el compromiso de abrir caminos
comerciales éticos y competitivos para nuestros creadores. Nos posicionamos como un
puente directo entre los talleres artesanales y las vitrinas internacionales mas importantes,
promoviendo el valor del comercio justo y visibilizando el talento de Boyaca ante
coleccionistas, disefiadores y mercados globales de autor.

1.4 Objetivo General de la Metodclogia

Establecer las directrices de accion técnica, conceptual y metodolégica para el cuerpo de
asesores, disefiadores y consultores de la marca Artesanias de Boyaca. Este documento busca
estandarizar los procesos de atencion directa en el territorio, garantizando que la participacion
del disefio contemporédneo respete la autonomia cultural de las comunidades, optimice los
procesos productivos y genere colecciones competitivas con altos estandares de calidad para el
mercado internacional.

2. CONTEXTO GEOGRAFICO Y OFICIOS REPRESENTATIVOS DE BOYACA

El departamento de Boyacé posee una herencia artesanal directamente ligada a sus microclimas,
pisos térmicos y disponibilidad de recursos naturales. La interrelacion entre el artesano y su
entorno ha estructurado zonas de especializacion técnica que se dividen en los siguientes oficios
prioritarios para esta estrategia institucional:

2.1 Alfareria y Ceramica Tradicional

Este oficio se concentra de manera emblematica en el municipio de Raquira, denominado
tradicionalmente como la capital ceramica de Colombia. La técnica se fundamenta en la
extraccion y beneficio de arcillas locales (rojas, grises y negras), el amasado, el modelado
manual, el uso del torno tradicional y la quema en hornos de lefia o carbén. Los productos varian
desde la alfareria utilitaria tradicional (ollas, cazuelas) hasta la ceramica decorativa y escultérica
contemporanea de gran formato.

2.2 Tejeduria y Textiles de Origen

Ubicada de forma preeminente en municipios como Nobsa, Iza, Tunja, Sogamosao, Paipa y
zonas de las provincias de Tundama y Sugamuxi. Su cadena productiva abarca desde la esquila
de la oveja, el lavado, el escarmenado, el hilado manual en huso o rueca, hasta el tejido en



telares horizontales de pedal o telares de marco. Las piezas iconicas incluyen la ruana
boyacense, cobijas, pafoclones y cojines.

2.3 Cesteria de Rollo, Sarga y Trenzado

La cesteria representa uno de los oficios de mayor complejidad geométrica y se localiza en
comunidades especificas del departamento:

e Guacamayas (Provincia de Gutiérrez): Famosa internacionalmente por la técnica de
cesteria de rollo en paja de esparto y fique, caracterizada por su alta densidad, policromia
viva y espirales perfectas.

e Cerinza: Especializada en el trabajo con la hoja de la planta de esparto para la creacién
de empagues, canastos y elementos utilitarios de textura organica muy limpia.

o Tenza y otras zonas: Uso de fibras trepadoras, mimbre o cafia para estructuras de
almacenamiento de formato mediano y grande.

La innovacion técnica promueve la insercion de filamentos metalicos (como hilos de cobre) dentro
del alma del rollo para generar efectos luminicos y rigidez estructural apta para piezas
escultdricas.

2.4 Trabajo en Madera y Cuero

Desarrollado en centros urbanos e histéricos como Duitama. Comprende técnicas como el
torneado, la talla directa en maderas nativas de aprovechamiento legal y controlado, el
ensamblaje de ebanisteria fina, y su hibridacion con el oficio de la marrogquineria y el curtido. Las
técnicas asociadas al cuero incluyen el repujado, el calado, el trenzado y la costura guarnicionera
a mano.

3. MARCO TEORICO FUNDAMENTAL
3.1 Definiciones Criticas del Sector

e Artesania: Toda actividad econdmica, cultural y transformadora de recursos naturales,
gjecutada mediante el dominio de un oficio especifico. Requiere de la aplicacién de
destrezas fisicas y mentales del ser humano, donde el uso de herramientas o maquinas
auxiliares no elimina el valor y la impronta del trabajo manual. La artesania es depositaria
de una memoria colectiva y de una identidad cultural materializada.

e Oficio Artesanal: Conjunto de conocimientos tedricos, habilidades corporales y destrezas
técnicas acumuladas histéricamente que permiten transformar una materia prima en un
objeto determinado. El oficio se hereda, se transmite por tradicion oral o se adquiere en
procesos de educacidon técnica rigurosa.

« Técnica Artesanal: El procedimiento operativo secuencial, el paso a paso metodolégico y
el modo de empleo de las herramientas para lograr una fransformacién fisica, quimica o




estética del material (gj. la técnica de cesteria de rollo, el maderamen torneado, el urdido
en telar).

o Materia Prima; Recurso natural de origen mineral, vegetal o animal disponible en el
ecosistema local o regional, cuyo beneficio primario es realizado por el propio artesanc o
por eslabones locales de la cadena productiva.

3.2 Tipologias Fundamentales de !a Artesania

Para delimitar 1as estrategias de mercado de Artesanias de Boyac3d, los asesores deben clasificar
la produccion atendiendo a estas tres tipologias: :

1. Artesania Indigena: Produccién de objetos Utiles, rituales o simbdlicos creados por
miembros de una comunidad étnica originaria. Su disefio responde a una cosmogonia
colectiva milenaria y las piezas mantienen una estricta fidelidad a las formas tradicionales.
El disefio externo aqui se limita a la asesoria en canales comerciales y preservacion,
evitando alterar la simbologia.

2. Artesania Tradicional: Produccién realizada de manera comunitaria o familiar en zonas
rurales o urbanas mestizas. Exhibe un dominio técnico heredado de la época colonial o de
fusiones culturales cricllas. Posee un fuerte caracter identitario regional (gj. la ruana de
Nobsa o el caballo de tres patas de Raquira). Es el eje principal de intervencién para la
optimizacion de procesos y adaptacién de uso.

3. Artesania Contemporanea: Produccion de talleres urbanos o semiurbancs donde el
artesano, de forma individual o asociada, asimila elementos técnicos tradicionales y los
cruza con conceptos estéticos globales, tendencias de moda o demandas del diseno

interior moderno. El autor es reconocible y la innovacién formal es la caracteristica principal
del producto.

3.3 Matriz de Diferenciacion Operativa del Producto

El asesor técnico tiene la obligacién de hacerle seguimiento a las muestras de los talleres locales,
separando el valor artesanal real de otro criterios comerciales como las artes manuales, la
artesania prima sobre toda funcién metodologia de atencién en Artesanias de Boyaca.

Criterio Técnico Artesania de Autor Arte Manual Manufactura
Origen de la Materia | [dentificable, local, Insumos industriales Materias primas
procesadea desde su comprados listos homogeneas,
estado natural por el | (foamy, resinas, MDF estandarizadas a
taller. pre-cortado). gran escala.




Criterio Técnico

Artesania de Autor

Arte Manual

Manufactura

Proceso
Constructivo

Dominio de un oficio
tradicional con huella
manual unica por
pieza.

Ensamble simple,
pegado, pintura por
ndmeros o imitacion

superficial.

Automatizado,
mecanizado, con
minima o nula
intervencién humana
directa.

Valor de Identidad

Carga patrimonial,
relato cultural del
territorio de Boyaca.

Modelos globales
extraidos de internet
o revistas de
temporada sin raiz.

Estética funcional
genérica orientada al
consumoe masivo
impersonal.

Mercado Gbjetivo

Tiendas de disefio,
galerias,
coleccionistas, ferias
internacionales.

Mercados populares
locales, consumo
doméstico informal de
bajo costo.

Grandes superficies,
retail masivo,
distribucién global
estandarizada.

4. MARCO CONCEPTUAL DE IDENTIDAD Y CULTURA MATERIAL

4.1 Identidad Culturai y Territorio

La identidad no es un concepto estatico; es un proceso dindmico de autorreconocimiento y
diferenciacién. En el sector artesanal de Boyaca, la identidad esta determinada por la apropiacion
del territorio. El uso de la arcilla de Raquira o ia lana de las ovejas criollas de los paramos de
Nobsa no representa Gnicamente una eleccion de material, sino un vinculo histérico y geografico
que le otorga autenticidad a [a pieza frente al mercado global.

4.2 Componentes de la Cultura Material

Al abordar un taller artesanal, el disefiador debe analizar los tres niveles de la cultura material
que se interconectan en el objeto:

e Componente Tecno-econémico: Las herramientas, los hornos, los telares, la
infraestructura fisica y el rendimiento productivo del taller. Determina la capacidad del
artesano para cumplir con pedidos comerciales de gran volumen.

e Componente Socio-organizacional: La estructura del tailer (empresa familiar, asociacion
de mujeres, madres cabeza de familia, cooperativa municipal}. Define cémo se distribuyen
los beneficios economicos y el impacto social de la marca en el territorio.

¢ Componente Ideoldgico / Simbélico: Los significados, las historias, las leyendas o la
estética visual plasmada en los decorados, colores y siluetas. Es el alma del producto y el



insumo principal para el storytelling de la marca internacional.

5. MARCO CONCEPTUAL DEL DISENO APLICADO A LA ARTESANIA

5.1 Definicidn de Disefo en el Contexto Artesanal

El disefio no debe entenderse como un proceso de ornamentacién externa ni como la imposicién
de una visidn académica sobre el saber popular. En la marca Artesanias de Boyaca, el disefio
se define como una herramienta estratégica de mediacién cultural y comercial. Su funcién es
analizar las capacidades técnicas existentes del taller artesanal y cruzarlas con las tendencias
estéticas, funcionales y ergondémicas del mercado contemporaneo para crear productos viables,
rentables y respetuosos de la tradicién. '

5.2 Componentes de Analisis del Objeto

Todo producto desarroliado en las asesorias debe responder con equilibrio a tres componentes
fundamentales:

1.

Componente Formal (Morfologia): Estudio de las lineas, los volimenes, las
proporciones, las texturas tactiles y la paleta cromatica de la pieza. Busca que el objeto
posea armonia visual y un alto valor estético percibido.

Componente Funcional (Usabilidad): Evaluacion del comportamiento del objeto en su
entorno real de uso. Incluye la ergonomia, la resistencia estructural, la facilidad de
mantenimiento y el cumplimiento de su propésito practico (utilitario o decorativo de gran
formato).

Componente Técnico / Productivo (Constructivo): Analisis de la eficiencia en el uso del
material, la reduccién de desperdicios, la viabilidad del empaque y la estandarizacién de
medidas basicas para asegurar que la produccion sea replicable sin perder el caracter
hecho a mano.

5.3 Unidades de Desarrollo de Producto

l.os disefiadores de la marca nc desarrollaran piezas aisladas. Toda intervencién debe
estructurarse bajo los siguientes conceptos de organizacién comercial de portafolio:

Linea de Producto: Conjuntc de productos (entre 3 y 5 piezas) que comparten la misma
funcién general, técnica constructiva o universo de uso, pero varian en sus dimensiones,
capacidades o detalles morfolégicos especificos (e]. una linea de tres jarrones de suelo en
cesteria de rollo de 100 cm, 150 cm y 200 cm).

Coleccién Artesanal: Unidad comercial superior que agrupa diversas lineas de producto
bajo un mismo concepto inspiracional o hilo conductor estético. Una coleccidon bajo Ia
marca Artesanias de Boyacé debe contar con un minimo de 15 productos articulados que



demuestren unidad en su paleta cromatica, texturas y narrativa cultural, integrando
idealmente diversos oficios del departamento para proponer ambientes completos de
decoracion o moda (ej. Coleccion Pasarela Expoartesanias o Muestra Internacional FIA
Lisboa).

6. EL PROCESO METODOLOGICO DE CODISENO (RUTA DE ATENCION EN TERRITORIO)

La metodologia de atenciéon de Artesanias de Boyaca se estructura en una ruta secuencial
obligatoria de cinco fases operativas, basadas en los principios del Design Thinking y la
cocreacion horizontal. El disefiador actia como un facilitador y colabore par del maestro
artesano.

Fase 1: Diagnéstico Integrado y Caracterizacién del Taller

El proceso inicia directamente en el espacio de trabajo del artesano. El asesor aplica
instrumentos de recoleccidn de informacién para levantar la linea base del taller en tres
dimensiones:

Capacidad Tecnica: Estado de la magquinaria, herramientas, fuentes de energia,
condiciones de salud ocupacional y nivel de dominio de la técnica tradicional.

Capacidad Productiva y de Gestién: Registro de tiempos de produccién por pieza,
costos de materias primas, capacidad de respuesta mensual ante pedidos masivos,
canales de venta actuales y nivel de asociatividad.

Inventario de Identidad: Mapeo de la herencia cultural del taller, iconografia propia,
historias familiares y uso de materiales autdctonos.

Fase 2: Estrategias de Intervencion por Disefio (Tipos de Cocreacion)

A partir del diagndstico de la Fase 1, el equipo técnico define qué tipo de estrategia de
intervencion es la adecuada para el taller, evitando férmulas genéricas:

1.

3.

Estrategia de Preservacion y Refinamiento Técnica: Se aplica a talleres de artesania
indigena o tradicional pura con un producte icénico de alto valor cultural. El disefio no altera
la forma ni la iconografia, sino que interviene en los acabados, el control de calidad, la
ergonomia y la erradicacion de defectos técnicos mencres para justificar precios premium.

Estrategia de Hibridacién de Oficios (Co-creacion Inter-talleres): Consiste en conectar
talleres de diferentes especialidades de Boyaca para generar productos innovadores de
alto valor estético. Un ejemplo es [a insercion de filamentos de cobre en ta cesteria de rollo
de Guacamayas o la fusidén de cuerpos ceramicos torneados en Raquira con cuellos y
herrajes de cuero elaborados en Tunja.

Estrategia de Reinterpretacion Contemporanea {Disefic de Autor): Se trabaja con



talleres de tipologia contemporanea. Se toman iconografias, paisajes, texturas o
elementos arquitecténicos de Boyaca como referentes conceptuales y se trasladan a
siluetas modernas de mobiliario, iluminacién, textiles livianos u objetos decorativos
monumentales de gran formato orientados a mercados internacionales de lujo.

Fase 3: Laboratorios de Co-disefio y Mesas de Co-creacién

Es el nicleo operativo de la metodologia. Se desarrollan sesiones de trabajo conjunto entre el
disefador y los artesanos, rompiendo la jerarquia del "disefiador que ordena" y ef "artesano que
gjecuta”.

Sesidn de Tendencias y Mercado: El disefiador expone de manera didactica las paletas
de color de la temporada global, los perfiles de consumidor internacional (g]. el comprador
europeo o los decoradores de hoteles boutique) y los formatos requeridos.

Taller de Bocetacion Participativa: Sobre mesas de dibujo o pizarras, se trazan ideas de
forma conjunta. El disefiador propone lineas estéticas y el artesano valida inmediatamente
la viabilidad técnica de la fibra, la madera, la arcilla o el cuero. Se definen las dimensiones
basicas de las piezas.

Elaboracion de Modelos Réapidos (Prototipado Primario): Antes de gastar material
definitivo, se realizan maquetas a escala en materiales econdmicos (papel, plastilina,
alambre, cartén) para evaluar visualmente las proporciones tridimensionales y el equilibrio
de las piezas, especialmente en formatos gue superan el metro de altura.

Fase 4: Desarrollo Técnico de la Coleccion (Fichas y Planos)

Una vez aprobados los prototipos primarios en las mesas de trabajo, el disefiador traduce los
resultados en herramientas de documentacion técnica estandarizadas que se entregan al
artesano para asegurar la replicabilidad controlada de la coleccién:

Ficha de Concepto de Coleccion: Documento maestro que define el nombre de la
coleccidn, la narrativa cultural que la inspira, la paleta de colores oficializada con cédigos
PANTONE® y la matriz general de las lineas de producto desarrolladas.

Ficha de Boceto de Producto: Render, ilustracion digital o dibujo detallado de la pieza en
perspectiva, donde se especifican los acabados estéticos, las texturas deseadas y la
intencionalidad del disefio.

Plano Técnico de Producto (Plano de Taller): Dibujo técnico formal asistido por
computadora (CAD) que incluye vistas ortogonales (alzado, planta, perfil), secciones

transversales detalladas, cotas milimétricas precisas, especificacién de tolerancias
dimensionales y detalles constructivos de ensambies, costuras, juntas o quemas.

Fase 5: Validacion y Control de Calidad Integral (Comité de Disefio)



La fase final de la ruta metodoldgica exige fa presentacion de las primeras muestras fisicas
terminadas ante el Comité de Disefio de Artesanias de Boyaca. Este érgano institucional
evallia de manera rigurosa cada pieza bajo una matriz de calidad que pondera:

Fidelidad técnica al plano aprobado y consistencia en las dimensiones.

|doneidad de los acabados (ausencia de grietas en ceramica, costuras rectas en cuero,
uniformidad en el tensionado de las ruanas, simetria en la cesteria de rollo).

Ausencia de contaminantes o materiales nocivos (vidriados libres de plomo, maderas con
sellamiento fitosanitario).

Viabilidad comercial de la pieza respecto al precio de venta sugerido y su publico objetivo.

l.a aprobacion del comité otorga al taller el aval para usar la marca e integrar sus piezas en los
catalogos y misiones comerciales de la gobernacion.

7. LINEAMIENTOS ESTRATEGICOS PARA EL DISENO DE EMPAQUES Y IDENTIDAD

El empaque en el sector de la artesania contemporanea de alta gama deja de ser un simple
contenedor protector para convertirse en un componente critico de la propuesta de valor y de la
experiencia del consumidor. En el marco de la reestructuracion de Artesanias de Boyaca, todo
empaque desarrollado debe cumplir de forma estricta con los siguientes parametros técnicos:

1.

Proteccion Estructural a la Medida y Gestion de Fragilidad: Los empaques deben
disefarse atendiendo a las vulnerabilidades mecanicas especificas de cada material. Para
la ceramica de Raquira, deben contar con sistemas de amortiguacidon interna contra
impactos mecanicos. Para las plezas de gran formato (de 1 a 2 metros), el disefio del
embalaje debe contemplar estructuras rigidas de madera liviana o carton corrugado de
triple canal con sistemas de sujecidn interna que impidan el desplazamiento de la pieza
durante trayectos maritimos o terrestres internacionales.

Sustentabilidad, Eco-disefio y Ciclo de Vida: Queda restringido el uso masivo de
plasticos de un solo uso o espumas fendlicas no biodegradables. Se promueve el uso de
cartones reciclados de alta resistencia, fieltros de lana de descarte industrial, papeles de
fibra de platano, cafia de azlcar o0 empaques de espario co-disefiados por los mismos
artesanos de la provincia. El empaque debe ser bjodegradable. o poseer un disefio que
invite al usuario a reutilizarlo de forma permanente en su hogar.

Narrativa Cultural Integrada y Certificacion de Origen (Storytelling): E! empaque debe
obrar como una extension de la vitrina cultural de Boyaca. Debe incorporar de forma
obligatoria un sistema de etiquetado o un folleto técnico interior donde se exponga en
idiomas estratégicos (Espafiol e Inglés) la siguiente informaciéon: nombre del maestro
artesano o taller familiar, municipio de origen, historia de la técnica tradicional empieada,
numero de serie de la pieza (si es de edicion limitada} y recomendaciones especializadas
para el cuidado y mantenimiento del objeto.




4. Funcionalidad Logistica, Ergonomia y Eficiencia Volumétrica: El empaque debe
optimizar el espacio de almacenamiento y estiba. Debe prever asas o sistemas de agarre
ergondomicos que faciliten la manipulacion segura por parte de los operarios logisticos y
del cliente final. Asimismo, debe buscar la maxima reduccién posible del peso volumétrico
para disminuir |os costos de envio internacional en los canales de comercio electrénico de
la marca.

5. Experiencia de Usuario (Unboxing) e Identidad Grafica Oficial: La apertura del
empaque debe constituir un ritual estético para el cliente. El uso de los logotipos,
tipografias y paletas de color corporativas de Artesanias de Boyaca en las superficies
exteriores e interiores del empaque debe aplicarse con un lenguaje grafico limpio,
minimalista y de alta gama, evitando la saturacién visual y priorizando la elegancia
institucional.

8. CONCLUSIONES Y JUSTIFICACION ESTRATEGICA DE LA METODOLOGIA DE
CODISENO

1. Conclusiones de la Metodologia

El codisefio como un proceso de democratizacién cultural y técnica: La metodologia
demuestra que la innovacién en el sector artesanal no se logra mediante la imposicién de visiones
académicas externas, sino a través de un dialogo horizontal y simétrico. Al romper la jerarquia
tradicional entre el disefador y el creador portador del saber, se garantiza que los nuevos
productos mantengan su autenticidad, carga simbdlica e identidad territorial, elementos que
constituyen el verdadero valor diferenciador en los mercados globales.

Estandarizacién de procesos sin pérdida de la identidad artesanal: La implementacién de
las cinco fases operativas de la ruta de atencion en territorio demuestra que es posible
estructurar, medir y estandarizar los procesos de asistencia técnica y desarrollo de portafolio
(lineas de producto y colecciones) en comunidades con dindmicas de produccién diversas. La
metodologia ofrece un equilibrio perfecto entre el rigor técnico del disefio contemporaneo (planos,
fichas Pantone) y el respeto por la repetibilidad no seriada propia del hecho a mano.

Mitigacién del riesgo comercial mediante la validacién estructural: Una de las conclusiones
criticas del documento es que el éxito del producto artesanal de alta gama depende de su
resolucion integral. El codisefio interviene no solo en la estética exterior del objeto, sino en su
funcionalidad ergondmica, en la erradicacién de defectos técnicos estructurales y en el desarrollo
de sistemas de empaque a la medida que protegen las piezas en la cadena logistica
internacional.

Sostenibilidad y viabilidad socioeconémica del taller: La metodologia concluye que el disefio
aplicado estratégicamente es el motor principal para transicionar de economias de subsistencia



(orientadas a mercados populares informales de bajo costo) hacia modelos de negocio
sostenibles de alto valor percibido. Al depurar las muestras locales y separarlas de las
manualidades comunes, el taller adquiere la madurez productiva necesaria para negociar con
disefiadores de interiores, hoteleria boutique y plataformas de exportacion.

2. ;Por qué es importante aplicarla desde la marca Artesanias de Boyaca?

En el marco del procese de reestructuracion institucional, la aplicacidén obligatoria de esta
metodologia de codisefio por parte de la subdireccion y su equipo técnico es fundamental por las
siguientes razenes estratégicas:

A. Coherencia Institucional y Filtro de Calidad (Garantia de Sello de Origen)

La marca Artesanias de Boyaca no puede operar Unicamente como un sello comercial genérico;,
debe ser un aval de excelencia. Aplicar esta metodologia unificada le permite a la gobernacién y
a la marca actuar como un filtro riguroso. Cada pieza que lleve el logotipo institucional habra
pasado por un Comité de Disefio que certifica el dominio del oficio, el uso correcto de materias
primas legales del departamento y acabados impecables, protegiendo la reputaciéon del sector a
nivel internacional.

B. Impacto Social y Foco en Economias Vulnerables

Boyaca cuenta con una alta densidad de poblacion artesanal en la ruralidad, liderada de manera
significativa por **madres cabeza de familia** y herederos de tradiciones ancestrales. La
metodologia prioriza el sentido social y el comercio justo en el territorio. Al intervenir estos talleres
con herramientas de co-creacion, se eleva la competitividad de sus productos directamente
desde su origen, garantizando que el valor econémico generado en las ferias internacionales
(como la FIA Lisboa o Expoartesanias) impacte de forma directa y equitativa en el sustento de
las familias rurales del departamento.

C. Posicionamiento en el Mercado del "Lujo Honesto” y Disefio de Autor

El consumidor contemporaneo de alta gama (especialmente ef europeo y norteamericanoc) no
busca objetos masivos; busca relatos, trazabilidad y exclusividad. Esta metodologia provee a los
disefiadores de la marca las herramientas para extraer el storytelling, la iconografia y la
identidad de las provincias de Boyaca y traducirlos a un lenguaje estético contemporaneo.
Aplicarla es la Unica via para que piezas monumentales -como la cesteria de roilo con cobre de
Guacamayas o el mobiliario hibrido de madera y cuero de Tunja- dejen de competir por precio
en mercados locales y se posicionen como piezas show de disefio de autor cotizadas en miles
de euros.

D. Dinamizacién e Interconexién del Sector

La marca regional tiene la capacidad Gnica de articular el departamento de manera macro, algo




que los artesanos de forma individual no pueden hacer. La metodologia formaliza las Estrategias
al aplicarla desde la marca institucional, la subdireccién puede conectar activamente a un tallador
de madera de Villa de Leyva con un marroguinero de Tunja, o a un alfarero de Raquira con
tejedores de Nobsa. El resultado son productos inéditos y colecciones multidisciplinarias
complejas que demuestran la riqueza integral de la cultura material boyacense ante el mundo.
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