SENA

CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Publica X Publica Clasificada Publica Reservada

INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Monteria 09 de julio de 2026

Sefior.
LUIS ERNESTO BARRERA
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1.PCCNTR.9165553
INSTRUCTOR G20 Centro Agropecuario y de Biotecnologia el Porvenir
Monteria.
Asunto: Informe mensual de ejecucion contractual julio de 2026

Referencia: No CO1.PCCNTR.9165553 del afio 2026

Yarithza Elieth Cogollo Herrera, identificado con la cédula de ciudadania nro. 1.067.924.176, en mi calidad de contratista del SENA,
en cumplimiento del Contrato de Prestacidén de Servicios de la referencia, a continuacion, presento el Informe de actividades
realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total para el contrato la suma de CUARENTA Y DOS MILLONES SEISCIENTOS TREINTA'Y
SIETE MIL CUATROCIENTOS SETENTA Y TRES PESOS M/CTE ($ 42.637.473) esta suma serd pagada por el SENA al contratista de la
siguiente manera, a) nueve (9) pagos iguales por los meses de febrero a octubre de 2026 por valor de CUATRO MILLONES
SETECIENTOS TREINTA Y SIETE MIL CUATROCIENTOS NOVENTA'Y SIETE PESOS M/CTE ($4.737.497).

Plazo: Sera hasta el 31 de octubre de 2026.

Objeto: PRESTAR SERVICIOS PROFESIONALES Y/O DE APOYO A LA GESTION, EN LA PLANEACION Y EJECUCION DE LA FORMACION,
ASI COMO LA EVALUACION DE LOS RESULTADOS DE APRENDIZAJE DEFINIDOS EN LOS DISENOS CURRICULARES ASIGNADOS, PARA
EL DESARROLLO DE HABILIDADES Y COMPETENCIAS TECNICAS DE LA POBLACION CAMPESINA, APORTANDO AL FORTALECIMIENTO
DE LA ECONOMIA CAMPESINA, FAMILIAR, ETNICA Y COMUNITARIA, EN CONCORDANCIA CON LINEAMIENTOS ESTABLECIDOS POR
LA DIRECCION DEL SISTEMA NACIONAL DE FORMACION PARA EL TRABAJO Y LA COORDINACION NACIONAL DE ATENCION
INTEGRAL, DIFERENCIAL E INCLUYENTE A LA ECONOMIA CAMPESINA - CAMPESENA.

Ejecucion mensual de actividades

Nro Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

Planear y ejecutar la formacion Se imparte formacién

. . . Anexo 1

profesional cumpliendo con la complementaria:

programacion académica Listados de asistencia.
1 predeterminada por la . 3557017-FORTALECIMIENTO EN

coordinacién respectiva en los EL MANEJO DE LA IMAGEN Evidencias fotograficas.

programas y competencias CORPORATIVA DE UNIDADES

asignada, para el logro de los
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resultados de aprendizaje
definidos, cumpliendo las horas
de formacidn de las competencias
de los programas de formacién
equivalentes a la programacion
de la Formacidn Profesional
Integral.

PRODUCTIVAS

e  3556945-MERCADEO Y

COMERCIALIZACION DE SEMILLAS

DE CALIDAD

Apoyar la elaboracién de la
planeacidn pedagdgica, guias de
aprendizaje, instrumentos de
evaluacidn, plan de trabajo,
ayudas didacticas requeridos para
el desarrollo de los procesos de
formacion asignados

Se elaboro las guias de aprendizaje,
planeacion pedagdgica, plan de

trabajo para el complementario

e  FORTALECIMIENTO EN EL
MANEJO DE LA IMAGEN
CORPORATIVA DE
UNIDADES PRODUCTIVAS

e MERCADEOY
COMERCIALIZACION DE
SEMILLAS DE CALIDAD

Anexo 2

Listados de asistencia.

Evidencias fotogriéficas.

Registrar en el aplicativo SOFIA
PLUS, todas las evidencias del
proceso formativo: crear las rutas
de aprendizaje, asociar
aprendices, realizar registro de
inasistencia de aprendices, planes
de

mejoramiento y registrar juicios
evaluativos, acorde con los
lineamientos institucionales.

Se realizd la asociacidn de las fichas
3557017 y 3556945en SOFIA Plus,
garantizando el registroy la
actualizacién oportuna de la

informacién académica, incluyendo la
vinculacion de aprendices, el control

de asistencia, el registro de juicios

evaluativos, la gestidn de evidencias y

demas actividades requeridas
conforme a los lineamientos
institucionales.

Anexo 3

Se presentaron los
documentos para proceso de
matricula como formato de
ficha de caracterizacion,
listados de matricula, guias de
aprendizajes.

Participar en las reuniones de
equipos de ejecucion de la
formacion por grupo o areas,
segln la determinacion de la
respectiva Coordinacion
Académica y de acuerdo con el
procedimiento establecido por la
institucion, para garantizar
integralidad en el disefio de
actividades de aprendizaje.

Se apoyo la gestién administrativa del

programa CampeSena en atencion a

creacién de fichas y eventos,

organizacion documental evidencias

del proceso.

Se participo en reunién Il oferta
académica convocada por el

coordinador académico.

Se participo en la celebracién del dia

del campesino.

ANEXO 4
Se apoyo la gestion
administrativa del programa

CampeSena en atenciéon a
creacion de fichas y eventos,
organizacion documental

evidencias del proceso.

Evidencias fotograficas

Listados de asistencia

Presentar las actas finales de
cierre de etapa lectiva de las
fichas asignadas como
responsable, acorde con los
lineamientos

Para el periodo del informe no se
ejecutaron acciones referentes al
cumplimiento de esta obligacién

Para el periodo del informe no
se ejecutaron acciones
referentes al cumplimiento de
esta obligacion
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institucionales.

Apoyar el tramite de las
novedades de desercion de

Para el periodo del informe no se

Para el periodo del informe no
se ejecutaron acciones

6 aprendices acorde con lo ejecutaron acciones referentes al L
. o o referentes al cumplimiento de
establecido en el reglamento del | cumplimiento de esta obligacion L
. esta obligacion
aprendiz.
Asistir a los aprendices en las . . Para el periodo del informe no
Para el periodo del informe no se . .
novedades acorde con lo . . se ejecutaron acciones
7 . ejecutaron acciones referentes al L
establecido en el reglamento del . S referentes al cumplimiento de
. cumplimiento de esta obligaciéon s
aprendiz. esta obligacion
Anexos en el presente informe
Aportar todos los documentos Se presentaron los documentos para
soporte del proceso de formacién , Link
. . proceso de matricula como formato de
profesional, publicados en la ) )
N . L, . https://drive.google.com/drive/u/
8 plataforma SIGA, asi como los ficha de caracterizacion, listados de
requeridos para aseguramiento ’ . o 0/folders/1Hprl1TOcFcg2ldA7wQ5
. .. matricula, guias de aprendizajes.
de la calidad (Autoevaluacién y wmrQumM-47p2-
Registro calificado).
Participar en proyectos de
investigacién aplicada, técnicay . . Para el periodo del informe no
o . ., Para el periodo del informe no se . .
pedagdgica en funcion de la . . se ejecutaron acciones
9 - . ejecutaron acciones referentes al L
formacion profesional de los i S referentes al cumplimiento de
. cumplimiento de esta obligacion L
programas relacionados con el esta obligacion
area temadtica.
Gestionar la colocacion de
aprendices en alguna de las . .
P . & . . . Para el periodo del informe no
modalidades de etapa productiva | Para el periodo del informe no se . B
L o . . se ejecutaron acciones
10 | yrendir informes periddicos de ejecutaron acciones referentes al .
o L referentes al cumplimiento de
los resultados alcanzados, cumplimiento de esta obligacion L
. . esta obligaciéon
conforme a las instrucciones que
les sean impartidas
Subir los documentos soporte del
pago en la plataforma del SECOP
Il en los plazos establecidos por la
entidad y acorde con los Se publico cuenta de cobro
requisitos legales exigidos. De ) o
1 evidenciarse la correspondiente al mes de julio 2026 Los anexos del presente
falta de cargue de los en plataforma SECOP II. informe.
documentos para el respectivo
pago en la plataforma por dos
meses seguidos se procedera con
el inicio de proceso de
incumplimiento contractual.
Comunicar al Supervisor del
contrato en un plazo méximo de . . Para el periodo del informe no
, L , Para el periodo del informe no se . .
tres (3) dias habiles anomalias, . . se ejecutaron acciones
12 | . . ejecutaron acciones referentes al L
inconsistencias, novedades de o S, referentes al cumplimiento de
) cumplimiento de esta obligacién s
aprendices y hallazgos en el esta obligacion
registro de la informacién.
. . . . Para el periodo del informe no
Comunicar al Supervisor del Para el periodo del informe no se . P .
s . ; se ejecutaron acciones
13 | contrato en un plazo no inferior a | ejecutaron acciones referentes al

quince (15) dias habiles las

cumplimiento de esta obligacion

referentes al cumplimiento de
esta obligacion
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anomalias, inconsistencias,
novedades del Contrato (Cesion -
Terminacion).

A continuacidn, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacién de este informe. Una vez finalizado cada
desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato para legalizacion del desplazamiento, en el que se
describieron las actividades desarrolladas y los resultados. Cada informe de legalizacion cuenta con el visto bueno del
supervisor.

Se lista a continuacion el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales forman parte integral del
presente informe de ejecucién contractual.

LUGAR DE FECHA DE FECHA DE
iTEM NRO. DE LA ORDEN DE VIAJE DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO
DESPLAZAMIENTO
INICIAL FINAL
1 82926 PUEBLO NUEVO 16 de junio 30 de junio

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: (i) Documentos electrénicos enunciados como evidencias del cumplimiento
de las obligaciones contractuales, (ii) los desplazamientos realizados vy (iii) el pago de la planilla de seguridad social y parafiscal
nro. 6021757519 Bancoomeva mes junio.

Cordialmente,

Recibi a satisfaccion:

LUIS ERNESTO BARRERA

Supervisor(a) Contrato CO1.PCCNTR.9172030 de 2026
INSTRUCTOR G20

Control de Cambios

P FECHA DE ENTRADA EN
VERSION NATURALEZA DEL CAMBIO
VIGENCIA

Creacién del formato.

El presente formato sustituye el formato GTH-F-062, en virtud de su
1 Marzo 2026 migracién del proceso de Gestidn del Talento Humano al proceso de
Gestion Contractual, conforme a la actualizacion documental
correspondiente.

Se realiz6 ajuste en la redaccidn de la Nota Interna, en la cual se sustituyo la
expresion “No se requirio la actividad” por “Para el periodo del informe no
se ejecutaron acciones referentes al cumplimiento de esta obligacion.

2 Abril 2026
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Anexo 1

Evidencias fotograficas

IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LA FICHA 3556945-MERCADEO
Y COMERCIALIZACION DE SEMILLAS DE CALIDAD
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ANEXO 2:

e Guias de aprendizaje
e Planeacion pedagogica
e Plan de trabajo concertado.

v 3556945-MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE
SEMILLAS DE CALIDAD

v 3557017-FORTALECIMIENTO EN EL MANEJO DE LA
IMAGEN CORPORATIVA DE UNIDADES PRODUCTIVAS
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PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

1. IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

Denominacion del Programa de Formacién: FORTALECIMIENTO EN EL MANEJO DE LA
IMAGEN CORPORATIVA DE UNIDADES PRODUCTIVAS
FICHA: 3557017

Codigo del Programa de Formacion: 76130637-2

Nombre del Proyecto Formativo (si aplica): No aplica

Fase del Proyecto (si aplica): No aplica

Actividad de Proyecto Formativo (si aplica): No aplica

Competencia: Realizar Negociacidon con los proveedores y clientes, segun los objetivos y
estrategias establecidas por la organizacion.

Resultados de Aprendizaje: Desarrollar plan de cierre de ventas para aplicarlos en la
negociacién con los clientes. Evaluar el proceso de negociacidn, teniendo en cuenta las
condiciones del mercado y politicas de la empresa. Definir las técnicas deventas en la
negociacion, de acuerdo a los perfiles de los clientes.

Duracion de la Guia de Aprendizaje (horas): 80 horas.

2. PRESENTACION

La comercializacion de producos y servicios rurales se enfoca en conectar a los productores locales

con los consumidores, con el fin de destacar la autenticidad, la calidad y la sostenibilidad de sus

productos con el objetivo es generar oportunidades econdmicas para las comunidades rurales y

satisfacer la demanda de productos frescos y auténticos. Ademads, con la comercializaciéon de

productos y servicios rurales los grandes, medianos y pequefios emprendedores pueden beneficiarse
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en el desarrollo de marcas locales y regionales, certificaciones de calidad y experiencias de turismo

rural.

Todo esto contribuye a preservar las tradiciones y promover el desarrollo sostenible en las areas

rurales.

3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de reflexion inicial:

Descripcion de la actividad:

A través del siguiente enlace observardn el video Introduccion a la comercializaciéon, donde los
personajes “Los compas” interactian entorno a la comercializacion de productos del campo, tan
importantes en la economia del departamento, por medio de los intermediarios.

https://www.youtube.com/watch?v=tihG jiqYKQ

Con base en el video anterior cada grupo de trabajo discutird internamente y respondera los siguientes
interrogantes con sus propias palabras:

e (iQué esla comercializacidon?

e (Qué es un intermediario?

e (Cudles son los sistemas de comercializacion y de qué trata cada uno?
Posteriormente, bajo la moderacion de la instructora, las respuestas grupales se socializaran con el grupo

en gereal
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Ambiente requerido: Aula de clases o ambiente social.

Estrategias o técnicas didacticas activas: Debate o discusion grupal
Materiales de formacion: Marcadores borrables y borrador.
Material de apoyo: Video Introduccidn a la comercializacion.

Duracion de la actividad: 0,5 horas.

3.2 Actividades de contextualizacion e identificacion de conocimientos necesarios para el
aprendizaje:

Descripcion de la actividad:

Seguramente al inicio de éste proceso formativo usted ya se encuentra familiarizado con algunos
conceptos basicos relacionados con el mercadeo, los cuales son importantes para el desarrollo de ésta
competencia. El siguiente ejercicio consiste en relacionar el concepto de la derecha con la
respectiva descripcion en la columna izquiera de acuerdo con su criterio. Tenga en cuenta que
esta actividad no tiene fines evaluativos y su propdsito no es mas que identificar los
conocimientos previos del grupo y familiarizar los aprendices con los conceptos que requieren de

su comprension para el desarrollo de la competencia.

a. Se enfoca en atender las necesidades del
CLIENTE cliente y crear valor para ellos a través de
productos o servicios que les brinden
beneficios y soluciones.
B. Esfundamental para cualquier negocio, ya que
MERCADEO su satisfaccién y lealtad determinan el éxito y
la rentabilidad a largo plazo.
C. Proceso de planificar, promocionar y distribuir
PRODUCTOS Y SERVICIOS productos o servicios para llegar a los clientes
y satisfacer sus necesidades.
TECNICAS DE VENTAS A. Estrategias y métodos utilizados para captar

clientes y cerrar ventas.
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COMERCIALIZACION B. Es algo que se ofrece para satisfacer las

necesidades o deseos de los clientes.

NEGOCIACION F. Proceso en el que dos o mas partes tratan de llegar a
un acuerdo sobre algo, como un precio o una decision.

FIDELIZACION H. Recursos naturales o materiales basicos que se
utilizan para producir bienes y productos.

MATERIA PRIMA i. Proceso de mantener a los clientes satisfechos y

comprometidos con una marca, producto o servicio.

PROMOCION J. Proceso de abordar, manejar y superar las
preocupaciones o dudas que un cliente tiene sobre un
producto o servicio.

MANEJO DE OBJECIONES

K. Conjunto de actividades y estrategias utilizadas para
dar a concer un producto, servicio o marca, con el

objetivo de atraer y convencer a los clientes

potenciales para que compren.

Ambiente requerido: Aula de clases o ambiente social.
Estrategias o técnicas didacticas activas: Mesa redonda.
Materiales de formacién: Marcadores borrables y borrador.
Material de apoyo: No aplica.

Duracion de la actividad: 0,5 horas.

3.3 Actividades de apropiacion:
Descripcion de la actividad:

El primer paso para lograr ‘enamorar’ al consumidor es conocer los tipos de clientes que hay en el mercado.
En este sentido, una clasificacidon efectiva se basa en el nivel de satisfacciéon, de felicidad y su actitud ante la
marca. Se trata de tres categorias que funcionan de forma conjunta, es decir, una misma persona respondera
a un perfil dentro de cada grupo. Asi mismo, es indispensable tener presente que para tipo de cliente existen
estrategias especificas enfocadas en generar opciones de ventas.
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Para el desarrollo de ésta actividad a cada grupo de trabajo se le suministrara el documento de “técnicas de
ventas para cada tipo de cliente” para que sea socializado y discutido internamente, luego de ello, se hara una
socializacién general dirigida por la instructora donde se analizara cada tipo de cliente y el efecto esperado con
cada técnica en particular. Una vez claro los conceptos cada grupo de trabajo debe realizar un mapa conceptual

qgue incluya los tipos de clientes, su descripcidn y la estrategia sugerida para cada caso.

Ambiente requerido: Aula de clase o ambiente social.

Estrategias o técnicas didacticas activas: Mapas conceptuales
Materiales de formacion: No aplica

Material de apoyo: Marcadores borrables y borrador.

Evidencias de aprendizaje: Mapa conceptual elaborado por cada grupo.
Instrumentos de evaluacion: Lista de chequeo.

Duracion de la actividad: 2 horas.

GFPI-F-135 V04



4
SENA

N

3.4 Actividades de Transferencia el Conocimiento:

Descripcion de la actividad:

Para el desarrollo de esta actividad, a cada grupo de trabajo se le solicitara escoger un producto de su
prefrencia, con el cual deberan realizar una simulacidn de roles de ventas, donde representardn cada tipo de
clientes y aplicaran las estrategias correspondientes para lograr el cierre exitoso de la venta.

’\
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Ambiente requerido: Aula de clases o ambiente social

Estrategias o técnicas didacticas activas: Dramatizacion.
Materiales de formacion: No aplica

Material de apoyo: Marcadores borrables y borrador.
Evidencias de aprendizaje: Dramatizacion.

Instrumentos de evaluacion: Lista de chequeo.

Duracion de la actividad: 4 horas.
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4. PLANTEAMIENTO DE EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE PARA LA EVALUACION EN EL PROCESO

FORMATIVO.
:ra;ie?::cl) Ac;L\::::gt:el Actividad de Evidencias de Criterios de InI:::r:::';s
. . Aprendizaje Aprendizaje Evaluacion .l
formativo formativo de Evaluacion
Actividad de
apropiacion.

NO APLICA | NO APLICA Mapa Presenta y Lista de
(Socializacion conceptual. argumenta a chequeo
del documento) los clientes los

beneficios y
caracteristicas
de los
productos y
servicios.
Actividad de
transferencia
NO APLICA | NO APLICA del Clinica de Aplica Lista de
conocimiento. | ventas. estrategias de chequeo.
ventay
(Dramatizacion) negociacion
apoyado en
medio de
comunicacion
establecido
por la
organizacion.

5. GLOSARIO DE TERMINOS

1. Marketing: Conjunto de estrategias y acciones para promocionar y vender productos o servicios.

2. Mercado: Conjunto de consumidores potenciales de un producto o servicio.

3. Segmentacion: Division del mercado en grupos especificos segln caracteristicas demograficas, geograficas
o psicograficas.

4. Posicionamiento: Proceso de crear una imagen o identidad Unica para un producto o marca en la mente del
consumidor.

5. Publicidad: Comunicaciéon masiva para promocionar productos o servicios a través de diferentes medios.
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6. Promocidn: Conjunto de actividades para fomentar las ventas, como descuentos, ofertas especiales o
eventos.
7. Marca: Identidad Unica de un producto o empresa que la distingue de la competencia.
8. Producto: Bien o servicio ofrecido a los consumidores para satisfacer sus necesidades o deseos.
9. Precio: Valor monetario asignado a un producto o servicio.
10. Distribucidn: Proceso de llevar los productos desde el fabricante hasta el consumidor final.
11. Competencia: Empresas o productos que compiten por la atencién y preferencia de los consumidores en
el mercado.
12. Investigacion de mercado: Proceso de recopilar y analizar datos sobre el mercado, consumidores y
competidores para tomar decisiones informadas.
13. Estrategia de marketing: Plan de accion para alcanzar objetivos especificos de marketing y ventas.
14. Fidelizacion: Proceso de mantener y fortalecer la relaciéon con los clientes para fomentar la lealtad y
repeticion de compras.
15. Analisis de mercado: Evaluacién detallada de las tendencias, oportunidades y desafios en el mercado para

identificar areas de mejora y crecimiento.

6. REFERENTES BILBIOGRAFICOS
Construya o cite documentos de apoyo para el desarrollo de la guia, segun lo establecido en la guia

de desarrollo curricular. (BIBLIOGRAFIA / WEBGRAFIA).

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Dependencia

Autor (es) YARITHZA COGOLLO H

8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar Unicamente si realiza ajustes a la guia)

Nombre Cargo Dependencia Fecha | Razon del Cambio
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Autor (es)
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PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

1. IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

Denominacion del Programa de Formacion: MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE SEMILLA
DE CALIDAD
FICHA: 3556945

Codigo del Programa de Formacion: 76130637-2

Nombre del Proyecto Formativo (si aplica): No aplica

Fase del Proyecto (si aplica): No aplica

Actividad de Proyecto Formativo (si aplica): No aplica

Competencia: Realizar Negociacidon con los proveedores y clientes, segun los objetivos y
estrategias establecidas por la organizacion.

Resultados de Aprendizaje: Desarrollar plan de cierre de ventas para aplicarlos en la
negociacién con los clientes. Evaluar el proceso de negociacidn, teniendo en cuenta las
condiciones del mercado y politicas de la empresa. Definir las técnicas deventas en la
negociacion, de acuerdo a los perfiles de los clientes.

Duracion de la Guia de Aprendizaje (horas): 80 horas.

2. PRESENTACION

La comercializacion de producos y servicios rurales se enfoca en conectar a los productores locales

con los consumidores, con el fin de destacar la autenticidad, la calidad y la sostenibilidad de sus

productos con el objetivo es generar oportunidades econdmicas para las comunidades rurales y

satisfacer la demanda de productos frescos y auténticos. Ademads, con la comercializaciéon de

productos y servicios rurales los grandes, medianos y pequefios emprendedores pueden beneficiarse
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en el desarrollo de marcas locales y regionales, certificaciones de calidad y experiencias de turismo

rural.

Todo esto contribuye a preservar las tradiciones y promover el desarrollo sostenible en las areas

rurales.

3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de reflexion inicial:

Descripcion de la actividad:

A través del siguiente enlace observardn el video Introduccion a la comercializaciéon, donde los
personajes “Los compas” interactian entorno a la comercializacion de productos del campo, tan
importantes en la economia del departamento, por medio de los intermediarios.

https://www.youtube.com/watch?v=tihG jiqYKQ

Con base en el video anterior cada grupo de trabajo discutird internamente y respondera los siguientes
interrogantes con sus propias palabras:

e (iQué esla comercializacidon?

e (Qué es un intermediario?

e (Cudles son los sistemas de comercializacion y de qué trata cada uno?
Posteriormente, bajo la moderacion de la instructora, las respuestas grupales se socializaran con el grupo

en gereal
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Ambiente requerido: Aula de clases o ambiente social.

Estrategias o técnicas didacticas activas: Debate o discusion grupal
Materiales de formacion: Marcadores borrables y borrador.
Material de apoyo: Video Introduccidn a la comercializacion.

Duracion de la actividad: 0,5 horas.

3.2 Actividades de contextualizacion e identificacion de conocimientos necesarios para el
aprendizaje:

Descripcion de la actividad:

Seguramente al inicio de éste proceso formativo usted ya se encuentra familiarizado con algunos
conceptos basicos relacionados con el mercadeo, los cuales son importantes para el desarrollo de ésta
competencia. El siguiente ejercicio consiste en relacionar el concepto de la derecha con la
respectiva descripcion en la columna izquiera de acuerdo con su criterio. Tenga en cuenta que
esta actividad no tiene fines evaluativos y su propdsito no es mas que identificar los
conocimientos previos del grupo y familiarizar los aprendices con los conceptos que requieren de

su comprension para el desarrollo de la competencia.

a. Se enfoca en atender las necesidades del
CLIENTE cliente y crear valor para ellos a través de
productos o servicios que les brinden
beneficios y soluciones.
B. Esfundamental para cualquier negocio, ya que
MERCADEO su satisfaccién y lealtad determinan el éxito y
la rentabilidad a largo plazo.
C. Proceso de planificar, promocionar y distribuir
PRODUCTOS Y SERVICIOS productos o servicios para llegar a los clientes
y satisfacer sus necesidades.
TECNICAS DE VENTAS A. Estrategias y métodos utilizados para captar

clientes y cerrar ventas.
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COMERCIALIZACION B. Es algo que se ofrece para satisfacer las

necesidades o deseos de los clientes.

NEGOCIACION F. Proceso en el que dos o mas partes tratan de llegar a
un acuerdo sobre algo, como un precio o una decision.

FIDELIZACION H. Recursos naturales o materiales basicos que se
utilizan para producir bienes y productos.

MATERIA PRIMA i. Proceso de mantener a los clientes satisfechos y

comprometidos con una marca, producto o servicio.

PROMOCION J. Proceso de abordar, manejar y superar las
preocupaciones o dudas que un cliente tiene sobre un
producto o servicio.

MANEJO DE OBJECIONES

K. Conjunto de actividades y estrategias utilizadas para
dar a concer un producto, servicio o marca, con el

objetivo de atraer y convencer a los clientes

potenciales para que compren.

Ambiente requerido: Aula de clases o ambiente social.
Estrategias o técnicas didacticas activas: Mesa redonda.
Materiales de formacién: Marcadores borrables y borrador.
Material de apoyo: No aplica.

Duracion de la actividad: 0,5 horas.

3.3 Actividades de apropiacion:
Descripcion de la actividad:

El primer paso para lograr ‘enamorar’ al consumidor es conocer los tipos de clientes que hay en el mercado.
En este sentido, una clasificacidon efectiva se basa en el nivel de satisfacciéon, de felicidad y su actitud ante la
marca. Se trata de tres categorias que funcionan de forma conjunta, es decir, una misma persona respondera
a un perfil dentro de cada grupo. Asi mismo, es indispensable tener presente que para tipo de cliente existen
estrategias especificas enfocadas en generar opciones de ventas.
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Para el desarrollo de ésta actividad a cada grupo de trabajo se le suministrara el documento de “técnicas de
ventas para cada tipo de cliente” para que sea socializado y discutido internamente, luego de ello, se hara una
socializacién general dirigida por la instructora donde se analizara cada tipo de cliente y el efecto esperado con
cada técnica en particular. Una vez claro los conceptos cada grupo de trabajo debe realizar un mapa conceptual

qgue incluya los tipos de clientes, su descripcidn y la estrategia sugerida para cada caso.

Ambiente requerido: Aula de clase o ambiente social.

Estrategias o técnicas didacticas activas: Mapas conceptuales
Materiales de formacion: No aplica

Material de apoyo: Marcadores borrables y borrador.

Evidencias de aprendizaje: Mapa conceptual elaborado por cada grupo.
Instrumentos de evaluacion: Lista de chequeo.

Duracion de la actividad: 2 horas.
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3.4 Actividades de Transferencia el Conocimiento:

Descripcion de la actividad:

Para el desarrollo de esta actividad, a cada grupo de trabajo se le solicitara escoger un producto de su
prefrencia, con el cual deberan realizar una simulacidn de roles de ventas, donde representardn cada tipo de
clientes y aplicaran las estrategias correspondientes para lograr el cierre exitoso de la venta.

’\
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Ambiente requerido: Aula de clases o ambiente social

Estrategias o técnicas didacticas activas: Dramatizacion.
Materiales de formacion: No aplica

Material de apoyo: Marcadores borrables y borrador.
Evidencias de aprendizaje: Dramatizacion.

Instrumentos de evaluacion: Lista de chequeo.

Duracion de la actividad: 4 horas.
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4. PLANTEAMIENTO DE EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE PARA LA EVALUACION EN EL PROCESO

FORMATIVO.
:ra;ie?::cl) Ac;L\::::gt:el Actividad de Evidencias de Criterios de InI:::r:::';s
. . Aprendizaje Aprendizaje Evaluacion .l
formativo formativo de Evaluacion
Actividad de
apropiacion.

NO APLICA | NO APLICA Mapa Presenta y Lista de
(Socializacion conceptual. argumenta a chequeo
del documento) los clientes los

beneficios y
caracteristicas
de los
productos y
servicios.
Actividad de
transferencia
NO APLICA | NO APLICA del Clinica de Aplica Lista de
conocimiento. | ventas. estrategias de chequeo.
ventay
(Dramatizacion) negociacion
apoyado en
medio de
comunicacion
establecido
por la
organizacion.

5. GLOSARIO DE TERMINOS

1. Marketing: Conjunto de estrategias y acciones para promocionar y vender productos o servicios.

2. Mercado: Conjunto de consumidores potenciales de un producto o servicio.

3. Segmentacion: Division del mercado en grupos especificos segln caracteristicas demograficas, geograficas
o psicograficas.

4. Posicionamiento: Proceso de crear una imagen o identidad Unica para un producto o marca en la mente del
consumidor.

5. Publicidad: Comunicaciéon masiva para promocionar productos o servicios a través de diferentes medios.
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6. Promocidn: Conjunto de actividades para fomentar las ventas, como descuentos, ofertas especiales o
eventos.
7. Marca: Identidad Unica de un producto o empresa que la distingue de la competencia.
8. Producto: Bien o servicio ofrecido a los consumidores para satisfacer sus necesidades o deseos.
9. Precio: Valor monetario asignado a un producto o servicio.
10. Distribucidn: Proceso de llevar los productos desde el fabricante hasta el consumidor final.
11. Competencia: Empresas o productos que compiten por la atencién y preferencia de los consumidores en
el mercado.
12. Investigacion de mercado: Proceso de recopilar y analizar datos sobre el mercado, consumidores y
competidores para tomar decisiones informadas.
13. Estrategia de marketing: Plan de accion para alcanzar objetivos especificos de marketing y ventas.
14. Fidelizacion: Proceso de mantener y fortalecer la relaciéon con los clientes para fomentar la lealtad y
repeticion de compras.
15. Analisis de mercado: Evaluacién detallada de las tendencias, oportunidades y desafios en el mercado para

identificar areas de mejora y crecimiento.

6. REFERENTES BILBIOGRAFICOS
Construya o cite documentos de apoyo para el desarrollo de la guia, segun lo establecido en la guia

de desarrollo curricular. (BIBLIOGRAFIA / WEBGRAFIA).

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Dependencia

Autor (es) YARITHZA COGOLLO H.

8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar Unicamente si realiza ajustes a la guia)

Nombre Cargo Dependencia Fecha | Razon del Cambio
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Autor (es)
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PROCESO

GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL

NOMBRE DEL FORMATO

Cédigo:
GFPI-F-134

Versién: 05

FORMATO PLANEACION PEDAGOGICA

CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Pablica [ |

Publica Reservada

L

Fecha de Elaboracién

10//07/2026

del Prog

de F

MERCADEOQ Y COMERCIALIZACION DE SEMILLAS DE CALIDADY

Modalidad de Formacién

AN
\)

PRESENCIAL

Cédigo y versién del Programa de Formacién

63210009 -V1

FASE DE PROYECTO
FORMATIVO (Si el
programa es de
itulada)

ACTIVIDAD DE
PROYECTO
FORMATIVO (siel
programa es titulada)

pedagégica

COMPETENCIA

Nombre Completo de los integrantes del Equipo de Gestién Curricular que realizé la planeacién

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

SABERES DE CONCEPTOS Y PRINCIPIOS

SABERES DE PROCESO

O

CRITERIOS DE EVALUACION

ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE A
DESARROLLAR

HORAS TRABAJO DIRECTO

DURACION ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE (HORAS)

HORAS TRABAJO INDEPENDIENTE

DESCRIPCION DE LA EVIDENCIA DE
APRENDIZAJE

ESTRATEGIAS DIDACTICAS
ACTIVAS

AMBIENTE

7~
Nombre del Proyecto Formativo (no aplica para complementaria) f\\-)
Cédigo del Proyecto (no aplica para complementaria) . ~
Nombres y Apellidos ‘\’o YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA Regional y Centro de formacién CORDOBA - CABP

AMBIENTES DE

APRENDIZAJE

TIPIFICADOS

MATERIALES DE

FORMACION

OBSERVACIONES.

INSTRUCTORES RESPONSABLES

Presentar a los clientes las caracteristicas, Producto o servicio: definicién, objetivos, « Presenta y argumenta a los clientes los Presenta y argumenta a los clientes los Identificacion de caracteristicas Simulacion de presentacion Estudio de caso AMBIENTE DE | Catslogos, fichas | YARITHZA COGOLLO
) beneficios y usos de los productos o servicios | tipos, caracteristicas (Intrinsecas, beneficios y caracteristicas de los productosy | beneficios y caracteristicas de los productosy | del mercado y perfl del cliente. comercial donde el aprendiz FORMACION | técnicas, manuales
Negociar productos y |segin el manual del fabricante. (segin y con el uso de catélogos, servicios apoyado con el uso de catélogos, expone caracteristicas, beneficios y |Role play del producto,
servicios segtn tangibilidad), clases de bienes, las manuales, programas o navegadores manuales, fio d gia de usos del producto utilizando apoyo computador, video
condiciones del materias primas y partes manufacturadas. presentacién del producto o visual o demostrativo. Aprendizaje basado en beam
mercado y politicas Prepara estrategias de presentacion de servicio. problemas
de la empresa productos y servicios acudiendo a
demostraciones, muestras, degustacionesy | Simulacién de presentacién Trabajo colaborativo
NO APLICA NO APLICA -omaccial
Negociar productos y |2~ Acordar términos de negociacion y Contactar a clientes potenciales que poseen el | Presenta y argumenta a los clientes los Acorda Analisis de casos de negociacion. 2 4 Debate guiado AMBIENTE DE | Formatos de YARITHZA
- ‘ condiciones comerciales segiin objetivos, perfil beneficios y caracteristicas de los productosy | objetivos y legislacién comercial. FORMACION | cotizacién, COGOLLO
serviclos segun estrategias y legislacién comercial. servicios apoyado con el uso de catalogos, Disefio de propuesta comercial. Estudio de caso calculadora,
condiciones del manuales, de acuerdo Simulacion de negociacion computador
mercadoy politicas con estrategias definidas. Simulacién de negociacion cliente donde el aprendiz acuerda
NO APLICA NO APLICA dela empresa —vendedor. condiciones comerciales
Negociar productos. |- CE7aF 12 venta de productos y servicios |« Presentar  losclienteslos beneficiosy « Prepara estrategias de presentacion de ‘Alica técnicas de cierre conforme a politicas | dentificacion de técnicas de 3 2 Simulacion de cierre de venta con | Juego de roles AMBIENTE DE YARITHZA COGOLLO
oc h conforme alas politicas de ventas y los caracteristicas de los productosy servicios | productos y servicios acudiendo a de ventas. cierre. argumentacion final. FORMACION
servicios segun términos de negociacion. d el uso de catélogos, manuales, iones, muestras, ionesy Aprendizaje experiencial
condiciones del programas o navegadores exhibiciones Formaliza la venta segiin términos negociados. | Simulacion de cierre de venta.
mercado y politicas
NO APLICA Noapica |delaempresa Retroalimentacidn grupal. Formatos de pedidg
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PLAN DE TRABAJO CONCERTADO

PROGRAMA DE FORMACION

EMPRENDIMIENTO INNOVADOR

FICHA

3557017- PUEBLO NUEVO

COMPETENCIA

FORTALECIMIENTO EN EL MANEJO DE LA IMAGEN CORPORATIVA DE UNIDADES PRODUCTIVAS

RESULTADO DE APRENDIZAJE

RAP I- FORVIUTAR PROPUESTAS DE TNNOVATION Y VIEJORANVITENTO DE TOS PROCESUS ADIVITNISTRATIVOS |
DE

ACUERDO CON LAS OBSERVACIONES Y PROBLEMAS TECNOLOGICOS SURGIDOS EN LOS SISTEMAS
PRODUCTIVOS AGROPECUARIOS, PRESENTADAS EN INFORMES PERIODICOS DE ACUERDO CON LA POLITICA
RAP 2- FORMULAR PROPUESTAS DE INNOVACION Y MEJORAMIENTO DE LOS PROCESOS ADMINISTRATIVOS
DE

ACUERDO CON LAS OBSERVACIONES Y PROBLEMAS TECNOLOGICOS SURGIDOS EN LOS SISTEMAS
PRODUCTIVOS AGROPECUARIOS, PRESENTADAS EN INFORMES PERIODICOS DE ACUERDO CON LA POLITICA
EMPRESARIAL.PARTICIPAR EN LAS ACTIVIDADES TECNOLOGICAS Y OPERATIVAS EN LA EMPRESA
AGROPFCUARIA DE ACUFRDO CON 1 AS 1 INFAS PRODUCTIVAS PROPIAS DE St} PEREI_UTIIIZANDO

INSTRUCTOR YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA
Nombre del aprendiz Actividad a desarrollar Forma qe.entrega Fecha de Entrego
TE Actividad entrega

1|MARIA FERNANDA ROMULO CORREA Fisico Digital 29/07/2026(Si  |No
2|MARCELINA JOSEFA GUZMAN RAMOS X 29/07/2026
3|LUIS ALFREDO PRASCA RAMOS X 29/07/2026
4[0OSCAR MANUEL ORTIZ ORDONEZ X 29/07/2026
5|FERNANDO MIGUEL CONTRERAS LAMBRANO X 29/07/2026
6|DAILY SANDRITH QUINONES PILA X 29/07/2026
7|ADALBERTO JOSE RAMOS ZABALETA X 29/07/2026
8|CLEDITA DEL CARMEN BERNA FLOREZ X 29/07/2026
9|ALEXANDER RAMOS GONZALEZ Los aprendices aplican las técnicas de X 29/07/2026
10|PEDRO RAFAEL BASILIO PEREZ ventas como estrategias y métodos X 29/07/2026
11|ELVIRA ISABEL ESTARDA TORIBIO utilizados para persuadir a los clientes y X 29/07/2026




1

N

SIRLYS VANESA GALINDO ESTRADA

1

w

ARISTIDES ENRIQUE HOYOS ARELLANO

14

LUIS DEINER GOMEZ ARCIA

1

U1

ARCENIO MANUEL BASILIO ORTIZ

16

17

18

19

20

21

22

23

24

25

26

cerrar ventas. Podemos referirnos también

como la empatia en ventas entendida como

la capacidad del vendedor, para comprender

y compartir los sentimientos y necesidades
del cliente.

29/07/2026

29/07/2026

29/07/2026

X|X[|X|X

29/07/2026




SENA

N

PLAN DE TRABAJO CONCERTADO

PROGRAMA DE FORMACION

EMPRENDIMIENTO INNOVADOR

FICHA

3556945- PUEBLO NUEVO

COMPETENCIA

MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE SEMILLAS DE CALIDAD

RESULTADO DE APRENDIZAJE

RAP I- FORVIUTAR PROPUESTAS DE INNOVATION Y MIEJORAVITENTU DE TUS PRUCESUS ADVITNTSTRATIVOS |
DE

ACUERDO CON LAS OBSERVACIONES Y PROBLEMAS TECNOLOGICOS SURGIDOS EN LOS SISTEMAS
PRODUCTIVOS AGROPECUARIOS, PRESENTADAS EN INFORMES PERIODICOS DE ACUERDO CON LA POLITICA
RAP 2- FORMULAR PROPUESTAS DE INNOVACION Y MEJORAMIENTO DE LOS PROCESOS ADMINISTRATIVOS
DE

ACUERDO CON LAS OBSERVACIONES Y PROBLEMAS TECNOLOGICOS SURGIDOS EN LOS SISTEMAS
PRODUCTIVOS AGROPECUARIOS, PRESENTADAS EN INFORMES PERIODICOS DE ACUERDO CON LA POLITICA
EMPRESARIAL.PARTICIPAR EN LAS ACTIVIDADES TECNOLOGICAS Y OPERATIVAS EN LA EMPRESA
AGROPECUARIA DE ACUIERDO CON 1 AS 1 iINFAS PRODUCTIVAS PROPIAS DE SUI PERFIL_ UTIIZANDO

INSTRUCTOR YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA
Forma de entrega Fechad
Nombre del aprendiz Actividad a desarrollar L. & echa de Entrego
TE Actividad entrega
1 AURY ENITH CARRASCAL CAUSIL Fisico Digital 29/07/2026|Si No
2 BERTA LUCIA MANCILLA ROMERO X 29/07/2026
3 DAIRA LUZ PEREIRA GUZMAN X 29/07/2026
4 DIANA PATRICIA VILLALBA SAEZ X 29/07/2026
5 FANNY LUZ HOYOS ORTIZ X 29/07/2026
6|/ FERMINA DEL CARMEN SALGADO PAYARES X 29/07/2026
GEOMAR DEL CARMEN DUARTE BRACAMONTE X
7 29/07/2026
8 GLORIA DE JESUS RICARDO VERGARA X 29/07/2026
9 JULIA SUAREZ ARROYO Los aprendices ablican las técnicas de X 29/07/2026




JULIANA MARTINEZ ARROYO

10

LEONILA DEL CARMEN VERGARA
11 MONTERROZA
12 LINA MARCELA RIOS HOYOS
13 LUCELY ISABEL REYES BERNA
14 LUZ NEDY RODRIGUEZ ROMERO
15 SIXTA MARIA ACOSTA MIRANDA
16 VICTOR SAUL GUTIERREZ YANEZ
17 YANETH DEL CARMEN CHIMA PILA
18
19
20
21
22
23
24
25

26

ventas como estrategias y métodos
utilizados para persuadir a los clientes y
cerrar ventas. Podemos referirnos también
como la empatia en ventas entendida como
la capacidad del vendedor, para comprender
y compartir los sentimientos y necesidades
del cliente.

29/07/2026

29/07/2026

29/07/2026

29/07/2026

29/07/2026

X|IX|X|X| X

29/07/2026




ANEXO 3

SE EMITIERON JUICIOS EVALUATIVOS DE LAS FICHAS:

3557017-FORTALECIMIENTO EN EL MANEJO DE LA IMAGEN CORPORATIVA DE UNIDADES PRODUCTIVAS

3556945-MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE SEMILLAS DE CALIDAD



Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:

Ficha de Caracterizacion:

Cogigo:
Version:

Denominacion:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:

Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacion:

Regional:

Centro de Formacion:

01/07/2026
3529974
76130637
2

MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE SEMILLA DE CALIDAD
TERMINADA POR FECHA

09/06/2026
30/06/2026
PRESENCIAL

23 - REGIONAL CORDOBA
9115 - CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR

Tipo de Documento  |Nimero de Documento  |Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje

cc 1003358391 GLORIA DE JESUS RICARDO VERGARA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1003358391 GLORIA DE JESUS RICARDO VERGARA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFI PIAN DE MERCADEQ

cc 1003358391 GLORIA DE JESUS RICARDO VERGARA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCounaCNTA DS ACVENT

cc 1003358391 GLORIA DE JESUS RICARDO VERGARA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 1066723546 DAIRA LUZ PEREIRA GUZMAN POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1066723546 DAIRA LUZ PEREIRA GUZMAN POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFI PIANDE MERCADEQ

cc 1066723546 DAIRA LUZ PEREIRA GUZMAN POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
ScounscnTANC) CAT

cc 1066723546 DAIRA LUZ PEREIRA GUZMAN POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 1067281527 LINA MARCELA RIOS HOYOS POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067281527 LINA MARCELA RIOS HOYOS POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENEL PLANDE MERCADEQ

cc 1067281527 LINA MARCELA RIOS HOYOS POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
ScolnucNTA NS CANTAC

cc 1067281527 LINA MARCELA RIOS HOYOS POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 1067283050 JULIA SUAREZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067283050 JULIA SUAREZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cCc 1067283050 JULIA SUAREZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SoolnCNTA NS SNTAC

cc 1067283050 JULIA SUAREZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE 1A CADENA DE VAI OR

cc 1067283318 AURY ENITH CARRASCAL CAUSIL POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067283318 AURY ENITH CARRASCAL CAUSIL POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PIANDE MERCADEQ

cc 1067283318 AURY ENITH CARRASCAL CAUSIL POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCOoLNICNTA NG CANTAC

cc 1067283318 AURY ENITH CARRASCAL CAUSIL POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE 1A CADENA DE VAI OR

cc 1067283606 YANETH DEL CARMEN CHIMA PILA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067283606 YANETH DEL CARMEN CHIMA PILA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cC 1067283606 YANETH DEL CARMEN CHIMA PILA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECLINMICNTA NG ) ENTAC

cc 1067283606 YANETH DEL CARMEN CHIMA PILA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DF 1 A CADENA DE VAI OR

cc 1067285912 JULIANA MARTINEZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067285912 JULIANA MARTINEZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PI AN DE MERCADEQ

cc 1067285912 JULIANA MARTINEZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECUINMICNTANE L ACVENTAC

cc 1067285912 JULIANA MARTINEZ ARROYO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VAI OR

cc 15674248 VICTOR SAUL GUTIERREZ YANEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 15674248 VICTOR SAUL GUTIERREZ YANEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| Pl AN DE MERCADEQ

cc 15674248 VICTOR SAUL GUTIERREZ YANEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCOoLINMICNTANC ) ENTAC

cc 15674248 VICTOR SAUL GUTIERREZ YANEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECE

cc 26039564 BERTA LUCIA MANCILLA ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 26039564 BERTA LUCIA MANCILLA ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE] P AN DE MERCADEQ

cc 26039564 BERTA LUCIA MANCILLA ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON

TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL

SEOLNICNTO DG | ST




cc 26039564 BERTA LUCIA MANCILLA ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 26050812 GEOMAR DEL CARMEN DUARTE BRACAMONTE POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 26050812 GEOMAR DEL CARMEN DUARTE BRACAMONTE POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFI PIANDE MERCADEQ

cc 26050812 GEOMAR DEL CARMEN DUARTE BRACAMONTE POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
ScolnucNTANC) SANTAC

cc 26050812 GEOMAR DEL CARMEN DUARTE BRACAMONTE POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CON I AS NECESIDADES DE 1A CADENA DE VAI OR

cc 26067579 LUCELY ISABEL REYES BERNA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 26067579 LUCELY ISABEL REYES BERNA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cc 26067579 LUCELY ISABEL REYES BERNA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCOoLNICNTA NS ENTAC

cc 26067579 LUCELY ISABEL REYES BERNA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DFE 1A CADENA DE VAI OR

cc 26067710 DIANA PATRICIA VILLALBA SAEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 26067710 DIANA PATRICIA VILLALBA SAEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cC 26067710 DIANA PATRICIA VILLALBA SAEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECLINMICNTA NG ENTAC

cc 26067710 DIANA PATRICIA VILLALBA SAEZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DF 1 A CADENA DE VAI OR

cc 30576758 FANNY LUZ HOYOS ORTIZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 30576758 FANNY LUZ HOYOS ORTIZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PI AN DE MERCADEQ

cc 30576758 FANNY LUZ HOYOS ORTIZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECUINMICNTANE L ACVENTAC

cc 30576758 FANNY LUZ HOYOS ORTIZ POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA QR

cc 43144131 SIXTA MARIA ACOSTA MIRANDA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 43144131 SIXTA MARIA ACOSTA MIRANDA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PI AN DE MERCADEQ

cc 43144131 SIXTA MARIA ACOSTA MIRANDA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCoLMICNTANC ) ENTAC

cc 43144131 SIXTA MARIA ACOSTA MIRANDA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VAI QR

cc 50949446 LEONILA DEL CARMEN VERGARA MONTERROZA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 50949446 LEONILA DEL CARMEN VERGARA MONTERROZA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENE| Pl AN DE MERCADEQ

cc 50949446 LEONILA DEL CARMEN VERGARA MONTERROZA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SColMICNTANC) AT

cc 50949446 LEONILA DEL CARMEN VERGARA MONTERROZA POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECE

cc 50949710 FERMINA DEL CARMEN SALGADO PAYARES POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 50949710 FERMINA DEL CARMEN SALGADO PAYARES POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PIANDE

cc 50949710 FERMINA DEL CARMEN SALGADO PAYARES POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SEOLINMICNTA NG ST

cc 50949710 FERMINA DEL CARMEN SALGADO PAYARES POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 50949738 LUZ NEDY RODRIGUEZ ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 50949738 LUZ NEDY RODRIGUEZ ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PIANDE

cc 50949738 LUZ NEDY RODRIGUEZ ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECLINMICNTA NG ST

cc 50949738 LUZ NEDY RODRIGUEZ ROMERO POR CERTIFICAR 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO

CONIAS NECESIDADES DE LA CADENA DEVAI OR




Juicio de Evaluacién

Fechay Hora del Juicio Evaluativo

Funcionario que registro el juicio evaluativo

APROBADO 01/07/2026 15.13 a CC 1067924176 - YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA
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Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:

Ficha de Caracterizacion:

Cogigo:
Version:

Denominacion:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:

Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacion:

Regional:

Centro de Formacion:

01/07/2026

3529098

76130637

2

MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE SEMILLA DE CALIDAD
TERMINADA POR FECHA

03/06/2026

26/06/2026

PRESENCIAL

23 - REGIONAL CORDOBA

9115 - CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR

Tipo de Documento  |Nimero de Documento  |Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje

cc 1003357616 YOMARIS DEL CARMEN BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1003357616 YOMARIS DEL CARMEN BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFI PIAN DE MERCADEQ

cc 1003357616 YOMARIS DEL CARMEN BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCounaCNTA DS ACVENT

cc 1003357616 YOMARIS DEL CARMEN BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 1003358732 DIEGO ANDRES HOYOS CASTRO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1003358732 DIEGO ANDRES HOYOS CASTRO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFI PIANDE MERCADEQ

cc 1003358732 DIEGO ANDRES HOYOS CASTRO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
ScounscnTANC) CAT

cc 1003358732 DIEGO ANDRES HOYOS CASTRO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 1066724118 YUNIS MARGOTH URANGO ACOSTA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1066724118 YUNIS MARGOTH URANGO ACOSTA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENEL PLANDE MERCADEQ

cc 1066724118 YUNIS MARGOTH URANGO ACOSTA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
ScolnucNTA NS CANTAC

cc 1066724118 YUNIS MARGOTH URANGO ACOSTA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA OR

cc 1067281453 MARINELA URAN SOTELO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067281453 MARINELA URAN SOTELO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cCc 1067281453 MARINELA URAN SOTELO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SoolnCNTA NS SNTAC

cc 1067281453 MARINELA URAN SOTELO EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE 1A CADENA DE VAI OR

cc 1067283888 ALCIDES MANUEL ROMERO BERNA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067283888 ALCIDES MANUEL ROMERO BERNA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PIANDE MERCADEQ

cc 1067283888 ALCIDES MANUEL ROMERO BERNA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCOoLNICNTA NG CANTAC

cc 1067283888 ALCIDES MANUEL ROMERO BERNA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE 1A CADENA DE VAI OR

cc 1067288242 AURITH ISABEL ROMERO GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067288242 AURITH ISABEL ROMERO GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cC 1067288242 AURITH ISABEL ROMERO GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECLINMICNTA NG ) ENTAC

cc 1067288242 AURITH ISABEL ROMERO GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DF 1 A CADENA DE VAI OR

cc 1067289556 CARLOS ANDRES SEQUEDA RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067289556 CARLOS ANDRES SEQUEDA RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PI AN DE MERCADEQ

cc 1067289556 CARLOS ANDRES SEQUEDA RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECUINMICNTANE L ACVENTAC

cc 1067289556 CARLOS ANDRES SEQUEDA RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VAI OR

cc 1067291177 INGRID JOHANA PERTUZ GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067291177 INGRID JOHANA PERTUZ GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| Pl AN DE MERCADEQ

cc 1067291177 INGRID JOHANA PERTUZ GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCOoLINMICNTANC ) ENTAC

cc 1067291177 INGRID JOHANA PERTUZ GUZMAN EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECE

cc 1067291819 YENNIFER NISPERUZA LOPEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 1067291819 YENNIFER NISPERUZA LOPEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE] P AN DE MERCADEQ

cc 1067291819 YENNIFER NISPERUZA LOPEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON

TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL

SEOLNICNTO DG | ST




cc 1067291819 YENNIFER NISPERUZA LOPEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CON I AS NECESIDADES DE 1A CADENA DE VAI OR

cc 10815106 ERASMO ANTONIO LOPEZ GOMEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 10815106 ERASMO ANTONIO LOPEZ GOMEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cc 10815106 ERASMO ANTONIO LOPEZ GOMEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCOoLNICNTA NS ENTAC

cc 10815106 ERASMO ANTONIO LOPEZ GOMEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DFE 1A CADENA DE VAI OR

cc 11106596 YONAIRO LUIS PERTUZ ORTIZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 11106596 YONAIRO LUIS PERTUZ ORTIZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFEI PIANDE MERCADEQ

cC 11106596 YONAIRO LUIS PERTUZ ORTIZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECLINMICNTA NG ENTAC

cc 11106596 YONAIRO LUIS PERTUZ ORTIZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DF 1 A CADENA DE VAI OR

cc 15660312 UBALDO ENRIQUE RAMOS SANCHEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 15660312 UBALDO ENRIQUE RAMOS SANCHEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PI AN DE MERCADEQ

cc 15660312 UBALDO ENRIQUE RAMOS SANCHEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SECUINMICNTANE L ACVENTAC

cc 15660312 UBALDO ENRIQUE RAMOS SANCHEZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VA QR

cc 15664380 FRANCISCO MIGUEL RAMOS PEREZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 15664380 FRANCISCO MIGUEL RAMOS PEREZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PI AN DE MERCADEQ

cc 15664380 FRANCISCO MIGUEL RAMOS PEREZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SCoLMICNTANC ) ENTAC

cc 15664380 FRANCISCO MIGUEL RAMOS PEREZ EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECESIDADES DE | A CADENA DE VAI QR

cc 26067368 ROSI ELVIRA BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 26067368 ROSI ELVIRA BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENE| Pl AN DE MERCADEQ

cc 26067368 ROSI ELVIRA BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SColMICNTANC) AT

cc 26067368 ROSI ELVIRA BETIN RAMOS EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO
CONIAS NECE

cc 45758042 NUBIS DEL CARMEN VILLALBA ESTRADA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571064 - COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE
MERCADEQ

cc 45758042 NUBIS DEL CARMEN VILLALBA ESTRADA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571065 - REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO
ENFE| PIANDE

cc 45758042 NUBIS DEL CARMEN VILLALBA ESTRADA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571066 - AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON
TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SEOLINMICNTA NG ST

cc 45758042 NUBIS DEL CARMEN VILLALBA ESTRADA EN FORMACION 37459 - Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos estratégicos 571067 - ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO

CONIAS NECESIDADES DE LA CADENA DE VAL OR
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Anexo 4:

LISTAS DE ASISTENCIA, CONVOCATORIAS Y REGISTROS DE PARTICIPACION.
REUNION ALISTAMIENTO 9 Y 10 DE JULIO.
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APOYO A LA OFERTA TIERRALTA

MERCADO CAMPESINO CENTRO COMERCIAL NUESTRO




TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL

FECHA INICIAL: 01/07/2026 00:00:00
FECHA FINAL: 31/07/2026 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 3557017 - FORTALECIMIENTO EN EL MANEJO DE LA IMAGEN
DE APRENDIZAJE: CORPORATIVA DE UNIDADES PRODUCTIVAS

ELABORAR PIEZAS GRAFICAS DE ACUERDO CON LOS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: REQUERIMIENTOS DEL CLIENTE Y PRINCIPIOS DEL DISENO
GRAFICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

AJUSTAR LA PROPUESTA GRAFICA TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO O SERVICIO DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA FRENTE AL MERCADO.

CONSTRUIR LA PROPUESTA GRAFICA DE LA IMAGEN CORPORATIVA SEGUN CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO O SERVICIO.

DEFINIR LOS ELEMENTOS DE LA IMAGEN CORPORATIVA SEGUN CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO O SERVICIO DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA.

VERIFICAR LA PROPUESTA GRAFICA DE LA IMAGEN CORPORATIVA SEGUN CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO O SERVICIO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 64,00

FICHA 3556945 - MERCADEO Y COMERCIALIZACION DE SEMILLA DE
DE APRENDIZAJE: CALIDAD

Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos
estratégicos

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

14/07/26 10:52 Page 1 of 2



AJUSTAR EL PLAN DE MERCADEO DE CONFORMIDAD CON TENDENCIAS DEL MERCADO Y LAS NOVEDADES IDENTIFICADAS EN EL
SEGUIMIENTO DE LAS VENTAS.

COMERCIALIZAR SEMILLA DE CALIDAD APLICANDO EL PLAN DE MERCADEO
ELABORAR EL PLAN DE MERCADEO DE LA SEMILLA DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LA CADENA DE VALOR

REALIZAR SEGUIMIENTO A LAS VENTAS SEGUN LO ESTABLECIDO EN EL PLAN DE MERCADEO

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 64,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 128,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL

14/07/26 10:52 Page 2 of 2
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MNumaro d
Ficha
IDENTIFICACION: 1067924178
INSTRUCTOR:
AREA TODOS
<< Anterior
DOMINGO LUNES

21
10-18
250EB45-MERCADED Y
COMERCIALIZACION DE
SEMILLAS DE CALIDAD
COMPLEMENTARIO
CAMPESENA

PUEELO NUEVD

28

10-18
3656845-MERCADED Y
COMERCIALIZACION DE
SEMILLAS DE CALIDAD

26 kI
COMPLEMENTARIO
CAMPESENA

PUEELO NUEVD

& DRIVESENA

YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA

MARTES

@ CALENDARIO SOFIA...

omnidatos.com/calendario2020/instructor.php?anio=2026&mes=7&instructorld=1067924176

® cANVA @ iLovePDF | Herramie...

SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SEMA

REGIOMAL CORDOBA

CENTRO AGROPECUARIO ¥ DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR

Identificacion
Instructor

TELEFONO:

July 2026

MIERCOLES

o

ol
10-18
355701 7-FORTALECIMIENTO!
EM EL MANEJO DE LA
IMAGEN CORPORATNG DE
UMIDADES FRODUCTIVAS
COMPLEMETARIO
CAMPESEMA

PUEBLO NUEVD

9
10-18
355701 7-FORTALECIMIENTO
EM EL MANEJO DE LA
IMAGEN CORPORATNG DE
UMIDADES FRODUCTIVAS
COMPLEMETARIO
CAMPESEMA

PUEBLO NUEVD

FECHAINICIO:
FECHAFIN:

2028-02-02
2028-10-31

JUEVES

oz

23
10-18
3505045-MERCADED Y
COMERCIALIZACION DE
SEMILLAS DE CALIDAD
COMPLEMENTARIC
CAMPESENA

FUEBLO NUENMD

30
10-18
A556045-MERCADED ¥
COMERCIALIZACION DE
SEMILLAS DE CALIDAD
COMPLEMENTARIO
CAMPESENA

FUEBLO NUENMD

VIERNES

PUEBLO NUEVD

Q #« © 0| & B

D YouTube » [ Tedos los marcadores

‘Consuitar

Siguienie =>
SABADO

04

10-18
3557017-FORTALECIMIENTO

IMAGEM CORPORATIVA DE
UNIDADES PRODUCTIVAS n

COMPLEMETARIO
CAMPESENA

24
10-18
3557017-FORTALECIMIENTO
EM EL MANEO DE LA
IMAGEN CORPORATIVA DE
UNIDADES PRODUCTIVAS 25
COMPLEMETARIO
CAMPESENA

PUEBLO NUEVD

H
10-18
355701 7-FORTALECIMIENTO
EMN EL MANEJO DE LA
IMAGEMN CORPORATIVA DE
UNIDADES PRODUCTMAS
COMPLEMETARIO
CAMPESENA

PUEBLO NUEVD
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Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Usuario que Genera Reporte:

Unidad 6 Subunidad que Genera

Reporte:

Eocha v Hara Generacidn Renarta:

MHndelaesp

36-02-00-023-

911510

NELSON LUIS DE LA ESPRIELLA
MORALES

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

viarnoc B da ninin da 20248

Comision Servicio al Interior del Pais - Tramite - Inicial

Solicitud de Comisién No 82926 Fecha Solicitud 2026-06-04 Estado de la Comisién Autorizada Unidad Ejecutora o Subunidad - 36-02-00-023-911510 CENTRO AGROPECUARIO Y DE
. BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA
Tipo de Comisién Servicio Fecha Aut./ Rech. 2026-06-05 Genera Viaticos SI Genera gastos de viaje Requiere Pasajes Aéreos NO
Transporte por Via Terrestre Area u Oficina Formacién Tipo de tramite Inicial Comisioén Inicial
CDP de viaticos
. 4226 . . 911538 CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA- FORMACION
Consecutivo CDP Dependencia Solicitante PROFESIONAL ECONOMIA CAMPESINA
C-3603-1300-20-20305C-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVlClO’DE FORMACION C-3603-1300-20-20305C-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE
PROFESIONAL |NTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LA PRESTACION DEL FORMACIO'N PROFESIONAL INTEGRAL - FQRTALEClMlENTO DE LA
Rubro Presupuestal de Viaticos SERVICIO DE FQRMAClON PROFESIONAL Y EL RECONOCIMIENTO DE SABERES |Rubro Presupuestal de Gastos de Viaje PRESTACION DEL SERVICIO DE FORMACION PRQFESlONAL Y EL
PREVIOS CON ENFASIS EN POBLACIONES CAMPESINAS Y POPULARES EN RECONOCIMIENTO DE SABERES PREVIOS CON ENFASIS EN
COLOMBIA NACIONAL POBLACIONES CAMPESINAS Y POPULARES EN COLOMBIA NACIONAL
. . - ) - - o Pernocta | Porcentaj st
Tipo y Numero de Fecha Inicial Fecha final Dpto. / Municipio | Dpto./ Municipio Ne°. ‘gt = R Base de Valor Viatico Valor Total Valor Gastos Valor total a n ey
flombic Documento Cae i Comisién Comision Origen Destino Dias Lé'ﬂﬁ?s.‘l'ﬁ Perocta Totaldias| | ;quidacion Diario Viaticos de Viaje pagar EhietoialialCami=Snlpogircero

MINISTERIO DE HACIEND

Y CREDITO PUBLICO

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los
certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.

Firmado digitalmente por: MINISTERIO DE HACIENDA Y
CREDITO PUBLICO
Serial del certificado: 1566035429378378625
Entidad: MINISTERIO DE HACIENDA Y CREDITO PUBLICO
Unidad Organizacional: Persona Juridica

Hora de firma: 2026/06/05 16:29:48 -05:00

Pagina 1 de 5
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Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais
Nacion Unidad 6 Subunidad que Genera  36-02-00-023-  CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
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Foacha v Hara Ganeracridn Ranarta- viarnoac B do ininin da 2094
2026-06-16 2026-06-16 CORDOBA CORDOBAIPUEBLO | o5 No 50
2026-06-16 20260616 [ CORDORAIPUEBLO vl 05 No 50
2026-06-17 2026-06-17 CoRDOBA CORDOBAIPUEBLO [ o5 No 50
2026-06-17 2026-06-17 CORD?\‘BUAEIV%UEBLO CMOORNDT%BR?A{ 0,5 No 50
2026-06-18 2026-06-18 CORDOBA CORDOBAIRUEBLO | 05 No 50
2026-06-18 20260618 [ CORDORAI PUEBLO vl 05 No 50

Pagina 2 de
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certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacion digital Abierta de confianza.
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CC: 1067924176

Instructor

Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Autorizada

2026-06-19

2026-06-19

2026-06-23

2026-06-23

2026-06-24

2026-06-24

2026-06-25

2026-06-19

2026-06-19

2026-06-23

2026-06-23

2026-06-24

2026-06-24

2026-06-25

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

CORDOBA/
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA / PUEBLO
NUEVO

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

No

Usuario que Genera Reporte: MHndelaesp
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023-
Reporte: 911510

Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- viaynoce K Ao i
50

50

© 4.737.497,00 126.195,00 1.135.755,00
50

50

50

50

NELSON LUIS DE LA ESPRIELLA
MORALES

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

nin Aa 2NQ2A

738.000,00 1.873.755,00 | Impartir formacion

Pagina 3 de

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los
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ua Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais
Nacion Unidad 6 Subunidad que Genera  36-02-00-023-  CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- vinynac R Ada ijinin dAa 2N2A
2026-06-25 20260625 [ CORDOBAJPUEBLO T 05 No 50
2026-06-26 2026-06-26 i CORDOBAIIEBLO | 05 No 50
2026-06-26 20260626 | CORDOBA/PUEBLO CORDOBA 05 No 50
2026-06-30 2026-06-30 CORDOBA CORDOBAIPUEBLO | 05 No 50
2026-06-30 20260630 [ CORDORA] PUEBLO i 05 No 50
Totales Solicitud de Comision 1.135.755,00 | 738.000,00 | 1.873.755,00
OBJETO DE LA COMISION
Impartir formacién
ORDENADOR DEL GASTO
Identificacion: 78739488 Nombre: NELSON LUIS DE LA ESPRIELLA MORALES Cargo: SUBDIRECTOR CENTRO AGROPECUARIO Y DE

BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR - CORDOBA

VISTO BUENO JEFE INMEDIATO
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Nombre: | |Cargo:

Firma Responsable

Verificado Por: |KEILA LUZ DIAZ VELASQUEZ |Fecha Verificacion: 05/06/2026 8:58:53

Cedula de ciudadania: 78739488

Firmado digitalmente por:
“ Nombre: NELSON LUIS DE LA ESPRIELLA
MOR LES
Usuario SIIF: MHndelaesp
Nﬂ[:l[l[l 5/06/2026 4:30:03 p. m.
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:A: FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO - CONTRATISTA

CIUDAD Y FECHA: Monteria 02 de Julio del 2026

PRESENTADO A: NELSON DE LA ESPRIELLA - SUBDIRECTOR (E)

ORDEN DE VIAJE No: FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION:

82926 16 de JUNIO 2026 30 de JUNIO 2026

LUGAR A DONDE REALIZO REGIONAL / CENTRO DE FORMACION | OTRA: (ciudad)

EL DESPLAZAMIENTO: CENTRO AGROPECUARIO Y DE
PUEBLO NUEVO BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR,
CORDOBA

OBIJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO:
Impartir formacion profesional integral programa CampeSena 2026.

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Impartir formacion profesional integral del programa CampeSena
3529098-MERCADEQ Y COMERCIALIZACION DE SEMILLA DE CALIDAD
3529974-MERCADEQ Y COMERCIALIZACION DE SEMILLA DE CALIDAD

RESULTADOS:

e Se impartid satisfactoriamente la formacion profesional integral en el marco del programa

CampeSENA 2026, cumpliendo con los objetivos establecidos.

e |osaprendices adquirieron conocimientos tedricos y practicos sobre el manejo de objeciones de

los tipos de clientes.
e Se promovio la aplicacion de estrategias para atraer y fidelizar clientes potenciales.

e Sefomentd el desarrollo de habilidades en seleccion, manipulacién, almacenamiento, transporte

y comercializacién.

e Se evidencid la participacion y el compromiso de los aprendices durante el desarrollo de las

actividades formativas.

e Se contribuyd al fortalecimiento de las capacidades productivas y al desarrollo socioecondémico

de la comunidad beneficiaria.

e Se cumplieron los resultados de aprendizaje asociados a las fichas de formacién No. 3529098

e yNo.3529974.

EVIDENCIAS O SOPORTES: Enuncie los archivos que soportan estos resultados y anexe lo correspondiente en este Informe

1. Listado de asistencia, Tiquetes, Registro fotografico de las sesiones.

COMPROMISOS
ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Impartir formacion profesional YARITHZA ELIETH COGOLLO 16-06-2026
integral programa CampeSena HERRERA 17-06-2026
Desarrollo de actividades Instructor programa 18-06-2026
asignadas de acuerdo con los CampeSena 19-06-2026
resultados de aprendizaje. 23-06-2026
24-06-2026
25-06-2026
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26-06-2026
30-06-2026

CONCLUSIONES: Se impartié satisfactoriamente la formacion en atencién al programa
CampeSENA, cumpliendo con los lineamientos institucionales y los objetivos propuestos.
Durante el desarrollo de la jornada se fortalecieron las competencias técnicas y practicas de los
aprendices, contribuyendo a su cualificacién en el drea acuicola y al mejoramiento de sus
oportunidades productivas.

La formacién fue orientada a las fichas No. 3529098 No. 3529974., en el municipio de Pueblo Nuevo,
evidenciando una participacién y el compromiso de los beneficiarios con el proceso de
aprendizaje. Asimismo, se promovio la apropiacién de conocimientos en el manejo de la cosecha
y poscosecha de las especies acuicolas, aportando al desarrollo sostenible del sector y al
fortalecimiento socioecondmico de la region.

DATOS DEL CONTRATISTA

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA

YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA

VISTO BUENO SUPERVISOR I '

CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO FIRMA
SUPERVISOR

COORDINADOR ACADEMICO
LUIS ERNESTO BARRERA .jo‘?\ gm\oj%“““q'
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N

COMISIONES DE SERVICIOS

Cadigo:
GRF-F-057

COMPROBANTE LEGALIZACION GASTOS TRANSPORTE
INFORMAL - FUNCIONARIOS

CIUDAD / MUNICIPIO - FECHA: MONTERIA 2 DE JULIO DE 2026 Cédigo Regional : 23
NOMBRE DEL FUNCIONARIO: YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA Cédigo Centro: 911510
No. DOCUMENTO IDENTIDAD: 1067924176 Fecha de elaboracién: 2/07/2026

En desarrollo de la comision No. 82926 durante los dias 16, 17, 18, 19, 23, 24, 25, 26 y 30 del mes de JUNIO de 2026 se informa que en los tramos detallados a
continuacién, fue necesario utilizar transporte informal sin generacion de documento soporte de pago por parte del prestador del servicio:

16/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL CONTENTO-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
17/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL VARAL-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
18/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL CONTENTO-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
19/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL VARAL-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
23/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL CONTENTO-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
24/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL CONTENTO-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
25/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL VARAL-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
26/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL CONTENTO-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
30/06/2026 PUEBLO NUEVO-VDA EL VARAL-PUEBLO NUEVO MOTO 30000
RAZON POR LA CUAL, SE AUTORIZA EL GASTO INCURRIDO CUYO VALOR PAGADO EQUIVALE A:| $ 270.000,00

Para efectos legales el funcionario certifica bajo la gravedad del juramento, que las actividades objeto del desplazamiento se cumplieron a cabalidad y el valor cobrado
corresponde al valor efectivamente pagado al prestador del servicio de transporte informal.

Este formato aplica Unicamente para justificar gastos de transporte en aquellos sitios donde no se cuenta con transporte formal.
Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el comisionado y su jefe inmediato, se autoriza el presente gasto.

COMISIONADO FUNCIONARIO

JEFE INMEDIATO

ORDENADOR DEL GASTO

Nombre completo:

YARITHZA ELIETH COGOLLO HERRERA

Nombre completo:

LUIS ERNESTO BARRERA

Nombre completo:

NELSON DE LA ESPRIELLA

Cargo: INSTRUCTOR Cargo: COORDINADOR ACADEMICO |[Cargo: SUBD*RE/;,W )
: 0\3‘. Q‘\m ojvﬂz—‘anuo\‘ ‘
Firma: Firma: Firma:
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