





Ficha del Participante

iD: 331 e

Fecha Inscripcion: 14/03/2025
13:03

Nombres: EUCELIDA

Apellidos: GUZMAN MORALES

Nacionalidad: Colombia

Tipo de Documento: Cédula de
Ciudadania’

Identificacion: 40620803

Apoyo: 0

Apoyo Programa: N/A

Fecha de Nacimiento: 1872-07-02

Edad: 53

Sexo: Femenino

Identidad de Género:.Prefiero no
decirio

Orientacion Sexual: Heterosexual

Discabacidéd: Ninguna

Minoria Etnica: Ninguna

Victima del Conflicto: Si

Cuidadotz}giq.’A

Nivel Educativo: Secundaria

Residencia Zona: Urbana

UPZ: UPZ 67 El Lucero

Barrio: Alpes

CIUDAD BOLIVAR

Direcci6n de Residencia: CL 78C
RIS SUR 24D 23 QUIBA BAJO

Latitud: 4‘.5378655

longitud: -74.1387569

Situacion de la Vivienda: Arriendo

Teléfono 1: 3118382966

Teléfono 2: 3046606291

Email: lucyg4463@gmail.com

Sector: Tiendas de barrio y
miscelaneas

Tipo Documento Actividad:
Facturas con NIT

Nombre del Negocio: Tiendas Thaly

Producto Principal: Alimentos
procesados y gastronomia
{Panaderia, conservas, embutidos,
productos envasados, dulces tipicos,
comida preparada}

Nimero de Trabajadores: 2

Anos de Funcionamiento: 6

Ventas Mensuales: Entre $500.000
y $1.500.000

Método de Comercializacion:
Mercados locales

Usuario que cred la cita: Ingrid
Maritza Moreno Agredo

Documentos Asociados

Necesidad: Falta de insumaos

Cita (fecha y hora): 2025-04-21
11:45:00

# Tipo Nombre de archive Estado

1 Recibo documentos/UKK4UVuuadwCCeBfPwarQj9mNCS8axySFibSpvmW.pdf | aprobado
Puablico

2 Soporte documentos/IIYIRGC|BFpla3fol XBgcB8SASCOCZW1Zs0irLsY8.pdf pendiente
Cuidador

3 Documento documentos/VDUGRIjYWSh40OMoX43KgWvXIS3hmesHnrlu4RGPL.pdf | aprobado
Actividad
Econdmica

4 Documento | documentos/VPEgqRgImNSgxDuotNmbWHwjPKelhSHADPK7Z8WKu.pdf | pendiente
Victima :

5 Documente | documentos/qiQCCQrMpwWy028jJITcHTSXbzKL pMawhfeMiKSccz. pdf aprobade
tdentificacion | ; !
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L SCDO!(a) N e . - . S )
'-.LUCELIDAGUZMANMORALES R " . R S
Direcién: NA ~ .- : : ' , S
“Teléfonoi NAL - - '
BOGOTADC BOGOTA Dc,4s

Consul&mdo el Regzsxro (Imm dc chumas (RUV} ¢l dia Viernes 8 de Novierubre de 2024, nos pertitinos. informar-el estado ¥ becho(s} victimizante(s) P°"°I "’“"J se.
mcuennamg;rmda(a) LUCELIDA GUZMAN MORALES Idenhﬁcado(a} ton cedula de cmdadmml contrasefiz 40620803, en calidad de’ docfzrmte 3;’1"3'3fsfa d‘

HA DLLHLLHO'

ENOMBRES YV APELLIDOS ON ,C‘()-‘_IJEC'L}AIS@;NT i

ST A])O VAL ou_acm_ ]

DARIO MORALES TARA . Otros Parjentes ’ 107 Ineluide
THALIANA VICTORIA VARGAS GUZMAN " Hijo{a)Hijastro{z) " 1028892555 Tnclnido
- LUCELIDA GUZMAN MORALES - Jefe{a) dehogar (Declarants) 40620803 | - Incluido

- . Esposb{a)/Compafiero(a) 17704357 . -Incluido

RELACION CON BECLARANTE
- Jefefa) de hogar
- Otros Paricttes (Declarante)

Cadigo Verificacion: 20241 10811002462

og' dal £rupo fmmlsar mscmo en ¢l Registro Unico de thmas estd detem]mado porla mfennacmn que de maners h'bre Y

omp loglsnoo San Cayetano. Carrera 850 No. 46A 65, Bogota - Colombia . Pagina:tor;
stadar:-Tel: 457 (601). 796 5150







s Unidad fara
!as V‘ChMas

d:hgmammeutopm obtenerprovecho pam sio pm'a tcrcem"

- gmfgmealoanm ydadas Ias-facultades. !ega]es dmnmsno se emitirdn cop:as deeste docummto a ninguna otra ent:dad, ni persogz namral p ﬁmdl@-

- LOS TRAMITES Y SERVICIOS QUE OFRECE LA UNIDAD PARA LAS VICTIMAS

SON GRATUITOS Y
NO REQUIEREN DE mmmnmmos

DIANA MARCELA GOMEZ CORREAL
Directora Tecnica de Registroy Gestion deJa Informacién
Unidad para las Vietimas -

Umm 144214
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Ficha de Caracterizacion Empresarial
Datos de Inscripcién
Nombres: LUCELIDA Apellidos: GUZMAN MORALES .
Documento: 40620803 Sexo: Femenino
Fecha Nacimiento: 1972-07-02 Edad: 53
Email: lucyg4463@gmail.com Teléfono: 3118382966
Barrio: Alpes Direccién; CL 78C BIS SUR 24D 23 QUIBA BAJO CIUDAD BOLIVAR
Nombre Negocio: Tiendas Thaly Producto Principal: Alimentos procesados y gastronomia (Panaderia,
conservas, embutidos, productos envasados, dalces tipicos, comida
praparada) :
Ventas Mensuales: Entre $500.000 y (Cita: 2025-04-2] 11:45:00
$1.500.000
Usuario que creo la cita: Ingrid
Maritza Moreno Agredo

Caracterizacién Empresarial

Estado Civil: Soltero/a

Etapa Desarrolio: idea

i

Formalizacién: Persona Natural

Ventas Mensuales Promedio: 700000.00

Orientacion Comercial: Personas

Canales Comercializacién: Domiciiio

Fuentes Financiacién: Ahorros personales

Estrategia Modelo de Negocio

2El emprendedor tiene claramente identificados sus potenciales clientes, asi como sus necesidades y 4
expectativas?

- 1zEl emprendedor realiza planeacidn con programas de corto y mediano plazo, verificando su 3
cumplimiento para realizar mejoras?
:El emprendedor cuenta con algunos indicadores que usa aproximadamente para la toma de f34
decisiones? 3




¢El emprendedor ha decumentado su procese de generacidn de valor al interior de su empresa y la 3
relacién con los diferentes grupos de interés?
¢Los emprendedores cuentan con un portafolio de productos y servicios bien desarrollado y listo para 2
su comercializaciéon?

Estrategia Comercial
iFl emprendedor realiza estudios de mercadeo aplicables a variables de mercadeo de la empresa? 3
|¢El disefio del portafolio de los productos o servicios se da a pa:fl:ir del conocimiento de los problemas o 3]
necesidades del cliente?
Zla definicién de los precios se da a partir del anatisis de los costos de product__:ién, los precios de los 3
competidores y las intenciones de mercado? :
¢Esté claramente identificada la relacién entre los canales utilizados y el nivel de acceso a los clientes? 2
ZSe cuenta con un plan y un presupuesto publicitaric al que se hace seguimiento? 2:
:Se realiza un plan de promociones con base en estudios del mercado y se controlan y evalian? 2

Gestién Administrativa
Hay un registro empresarial como persena juridica vy se cuentan con contratos iaborales a los 2
colaboradores directos
Se cumple con la totalidad de fos requerimientos legales para el funcionamiento de la empresa y se 2
hace seguimiento a los mismos ;
!

La estructura se encuentra definida a través del organigrama o mapa de procesos

Aspectos Técnicos

¢El plan de requerimientos esta alineado con la capacidad y con las necesidades del cliente? 3

éLos procesos ¥ los tiempos estan documentados? 2

¢la ampliacién de Ia capacidad esta proyectada de acuerdo al mercado futurg? 4
Finanzas

[

Existe un modelo financiero soportado en una proyeccion de ventas definida a partir de! conecimiento 525

del mercado y de expectativas reales de participacién

i

Los costos se determinan de acuerdo con un sistema gue permita involucrar las variables precio,
oportunidad y calidad




Las estados financieros son la fuente de retroalimentacion acerca de las decisiones tomadas en la

empresa

-|se -monitorea la rentabilidad del.negocio en funcién de la informacién provista por el analisis de flujos
en la empresa y tomamos decisiones

Resumen Grafico de Evaluacion

Evaluacion por area
Estrategia
100

. _
™. Comercial

Téenica Adminisirativa







l COMNVENIO DEASOCIACION FDLCB - CAS - 1679-2024
4 PROYECTO: REVITALIZACION Y TRANSFORMACION PRODUCTIVA EN LA LOCALIDAD DE CIUDAD BOLIVAR - 1584

NIT: : ’ No. de visita: 1

ireccidn § echa de {a visita: -

e Colle 3B 0 s S -2 reemasvist 0104 | 075

Actividad economica: 56& - 4}1{ Hora inicio: /150 2 Horaﬁnaijzacién: %‘470 UM
Nimera de empleados: g\}iA Promotor sociak: Ingrid Maritza Moreno,&gredo
e AUBARIGEL - B3IA 866 1 Anenes:

Correo electrénico: (UCUG uq 63@015“00:! o 1. Registro fotografico de la visita

Pagina web: 2. Carta de compromise

Nomare: t()(e \ds qu wWn H&a\@?

Identificacidn: L\OGZO %}O:I)

Be realiza visita con eiob;e ivo de llevar a cabo un dlagnost:co delemprendlmaenm y.fo rmcroempresa con el fin de identificar brechas operativas, condiciones

estructurales, necesidades especificas de formacion, asi como socializar de manera claray precisa los beneficios del programa al emprendedor yio
microempresarios.

...‘:.,,n,,g_, T e e s

Se realizd visita al emprendimiento '{g@ndq 0 eldia 24  deabril del 2025, con el fin
de aplicar un diagnostico inicial, identificar rzece5|;jades y socializar tas condiciores del programa de 2poyo. Se obtuve
informacidn clave sobre su situacion actualy se establecid el primer acercamiento con el emprendedaor/a.

Por parte dei p

%\u\s\& o @ o0 Ok \\ ex\o¢ @\*”J’\‘Q} o\\@ OGO Q«oomamodm ook
e\ DOnehE 0} 20CoI0mE0 Ce\ED STQIRAT ARG \\ i CoeRQFe) oW
= oe m(m S GROTMORICOGEN Cons koL

Por parte del equipo de acompanamiento:
Se Cleany VOO YOP S d\e_\,&.)fm ﬂr\g L poca S@C\Q\ \?,C?K N Loen \Qg\\‘\q\( ¥s)
RO NGO D S\ \ QLOU,

rma de esta acta, se deja censsanc:a de la realizacidn de la visita, asi comep de los hauazgasycﬁmu}umlsus es'tabiecndos
REPRESENTANTE 7ENPR NDIMIENTO & NEGOCIC

Nombred Cz“ g’waa;/’ [P
Cargo: [/)(./Crl’/]— GI

Firma: j(l/C C’/’}CAZ‘ ﬁc/z,,/z/yz‘/’ o

VISITADOR
Nombre:  Ingrid Maritza Moreno Agredo

Cargo: OTOR SOTIAL
Firma: QV
Q} .
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COMPROMISO DE PARTICIPACION

Yo, j UCQl ;dg CI)I cm M);{'!lp § > Identificado (a) con el documento de identidad [tipo de documento
Ledde __INo. L@(‘Q?OQ&GB » en calidad de emprendedor _ X /representante legal x_de
la empresa o emprendimiento denominado Mb Lucu ; manifiesto formalmente mi

mterés, disposicién ¥ compromiso de participacidn en el ?fesarrollo del 100% las acciones relativas a Impulso 4.0 y/o
Microempresas 5.0, segin las orientaciones que se brinden en el marco del Cenvenio de Asociacién 1679 de 2024,
suscrito entre ta Alcaldia Local de Ciudad Bolivar y UNIEMPRESARIAL. Asi mismo, declaro que:

1. La informacién suministrada para la inscripcidn es veraz ¥ corresponde a la realidad de mi emprendimiento
O Iicrogmpresa.

2. Me comprometo a asistir ¥ participar de manera activa en [as actividades, talleres, asesoriag ¥ demés espacios
formativos y de acompafiamiento.,

e impacto de rni empresa.

4. Mecomprometoa respetar los lineamientos, fechas ¥ requisitos establecidos por la organizacién del Convenio
1679-2024, ' :

5. Autorizo el uso de mi informacién, asi como de registros fotogréficos y audiovisuales tomados durante el
programa, para fines de seguimiento, evaluacion, promocisn v divalgacién del mismo, respetando los
principios de confidencialidad ¥ buen uso de Ios datos.

Entiendo que el cumplimiento de los anterjores COMPIOmisos es requisita indispensable para una exitosa valoracidn
de mi proceso y, me permitird obtener e] aprovechamiento integral de los beneficios que oftece el convenio.

En constancia, firmo el presente documento el dia W del mes de &ql de 2025 en 1a Localidad de Ciudad Bolivar,
Bogota D.C.

"Fh—ma:/u(f//oé ﬁgW e

Nombre completo-{ (£ / /oéf Gt scin
CC/NIT:Ug 6P FoF L
Nombre de la empresa o emprendimiento: ﬂcwo@\ /[L/ 4
Telétono: 3L T 2F 275 &

Correo electrénico: fvcf 9 U b3 6 G pntpr )| ~ LA




T






El negocic

Propuesta de Negocio: Describe tu negocio hablando entre otras cosas de la
problematica ;Qué necesidad o dolor abordo con mi proyecto? ;Qué ofrezco
para resolverlo? ;Qué me hace ¢nico? ;Cémo gano dinerc?

Mi negocio es una tienda de barrio popular, ubicada |a localidad 12 de Ciudad Bolivar, en

Bogota. En el barrio Alpes, donde se ofrece una amplia variedad de productos esenciales para

¢l dia a dia de la comunidad. En la tienda se pueden encontrar desde alimentos basicos,

paquetes, dulces, bebidas y productos de panaderia, hasta productos de aseo personal y del

-hogar.A pesar de ser un negocio pequefio, buscamos brindar soluciones rapidas y econdmicas,

con precios accesibles y atencién cercana, convirtiéndonos en un punto de apoyo impostante

para las familias del sector. o )

La propuesta de valor.

¢Por qué un cliente elegirfa el tuyo ¥ no el de la competencia?, ;Qué hace que
tu producto o servicio sea DIFERENTE o ESPECIAL de lo que ya existe?

Brindamos un servicio cercano, rapido y econémico, con preductos de primera necesidad a
precios accesibles. Nos diferenciamos por:

Atencion personalizada y confiable. —
Variedad de productos esenciales en un solo lugar.

Ubicacién estratégica dentro del barrio.

Disponibilidad continua de productos de alta rotacién.




El mercado

Los clientes y el mercado: Define tu cliente y mercado contestando entre otras
cosas ;Quién es mi cliente ideal? (Describe brevermente: edad, intereses, ubica-
cién, etc.), (Como me daré a conocer? ;Qué estrategias voy a desarrollar para
lograr mis ventas? (Prormocién).

-Ubicacion: Barrio Alpes, Ciudad Bolivar. :

-Clientes principales: Familias del sector, adultos mayores, madres cabeza de hogar,
trabajadores informales, jévenes estudiantes.

*Necesidad que cubre: Acceso facil y econdmico a productos de uso dlal‘IO sin tener que

desplazarse a grandes superficies comerciales.




Los canales

¢Como llegara mi producto/servicio al cliente? (Plaza/Distribucién) ¢Cémo hards
para que tu cliente ideal PUEDA ADQUIRIR tu producto/servicio? (Ej: Tienda
fisica, online, envio a domicilio, a través de mtermedlar;os) y mencione posibles
beneficiarios de su emprendimiento.

«Canal principal: Venta directa en el punto fisico de la tienda.

+Canal secundario (en desarroilo): Pedidos por WhatsApp para domicilios a corta distancia (posible
implementacion futura).

Estrategias complementarias: Baca a boca, recomendaciones de vecinos, carteles vy avisos visibles en [a

- tienda.

Las finanzas

Proyeccion de Ventas

Granos unidad 1201 $ 5500 (%  660.000
Abarrotes gnel unidad 150| $ 4800 | $  720.000
Aseo unidad 60| % 3600(% 216.000
Gaseosa unidad 90|83 42001 %  378.000

0| unidad 0l $ - 13 -

Granos 214

$ 4350 | $ 4.564

Abarrotes gnel 214 $ 4300 | $ 4.514
Aseo 214 $ 3.350 | $ 3.564
Gaseosa 214 $ 3.800 | $ 4.014
0 214 $ - $ 214




|
|
D

<
<4

)

Granos |17% 59 $ 32.512

Abarrotes gnel [6% 7,5 $ 35.880

Aseo 1% 3,8 $ 13.817

Gaseosa 4% 5,1 $ 21.316
o[#DIV/0! [ #DIv/0! [%DIV/0!

La planeacién
Obijetivo General de Corto Plazo {6 A12 Meses)

Fortalecer la tienda como un punto de apoyo comunitario, mejorar la presentacion, aumentar el
inventario y eventualmente incluir un canal de domicilios que facilite el acceso a los productos para
aduitos mayores o personas con movilidad reducida.

Para el cumplirniento del objetivo propuesto se ha definido el siguiente plan de
accién en las principales dreas de gestion de la empresa:

1. Area comercial y de mercadeo

Objetivo del area:

Metas indicadores de seguimiento
N° de registros/seguidores semanales

publicar minimo 3 veces por semana

captar 15 clientes minimos N° de nuevos clientes agregados por mes.




2. Area técnica o de produccién

Objetivo del 4rea:

Metas

indicadores de seguimiento

mantener actualizado el inventaric semanalmente

N® de actualizaciones semanales / 100%
cumplimiente - - . L

clasificar prendas por edad y talla

% de prendas.clasificadas por edad v talla.

3. Administrativa

Objetivo del drea:

Metas

Indicadores de seguimiento

" llevar el control mensual de ingresos v egresos

% de ingresos y egresos registrados al mes

crear una base de datos de clientes y
proveedores

N® total de registros completos

4. Area financiera

Objetivo del area:

Motas

Indicadores de seguimiento

separar el 10% de las ventas para ahorro

% del total de ventas separado para ahorro

no superar el 10% de gastos no planeados al

% mensual de gastos no planeados sobre

Mes -

BOTEsoS ToTaies




" Nota: Recuerda que es necesario tener 3 Cotizaciones para cada una de las acti-
vidades de inversién

-Actividad de inversion

. . . . Compra de Insumos
Actividad de inversion

. COMERCIALIZADORA DE VIVERES SAN ANDRES
Proveedor seleccionado

stifi sz esta inversion es fundamental para iniciar el
Ju Icacion funcionamiento de forma organizada
Cotizaciones
Proveedor1 Proveedor1 Proveedor1
COMERCIALIZADORA DE ~ DISTRIBUIDORAEL DISTRIBUIDORA
—. : VIVERES SAN ANDRES COMERCIO
INSUMCS
INSUMOS INSUMOS
$3.000,880

$3,006,609 $2,791,248




La inversion.
Actividad de inversidn

la inversion se hara en el inventario del iocal, insumos de empague vy elementos tecnologicos
para legar a ma clientes

Justificacidon

esta inversion es fundamental para injciar el funcionamiento de forma organizada, ademas al
contar con herramientas basicas de control de imgen, se mejora la productividad el servicio y el
potencial de crecimiento




£

—— e ) e :/;

La inversion.
Actividad de inversién

L a tienda de barrio ubicada en el sector Alpes de Ciudad Bolivar cumple una funcién esencial
- en la vida cotidiana de las familias del sector, ofreciendo productos de primera necesidad con
precios asequibles y atencion cercana. Sin embargo, para mejorar la competitividad, fortalecer
. la sostenibilidad del negocio y responder a las nuevas dinamicas de consumo, es necesario
realizar una inversion estratégica.

Justificacién

Optimizar la infraestructura del local para garantizar una mejor exhibicion de productos,
higiene y orden.

Modernizar medios de pago y atencién al cliente, facilitande las transacciones y generando
confianza en los consumidores,

Ampliar el inventario de productos para responder a la demanda de la comunidad, aumentar
las ventas y fidelizar a los clientes.

Esta inversién permitira mejorar la productividad, aumentar las ventas y asegurar la
permanencia del negocio como un punto clave de abastecimiento en el barrio Alpes.




Presupuesto
Rubro {insumo o equipo} Proveedor sugerido Walor
INSUMCS COMERCIALIZADORA DE $3,006,609
VIVERES SAN ANDRES
POLIZA $80,000
Total:

3,066,609




<
<

.

Listado de Anexos.
No. de folios Tipo de decumento
Texto - "
Coepia del RUT (si aplical.
Texto Certificado de existencia y representacién legal con
fecha de expedicidén no mayor a 30 dias (si aplica).
-Texto Fotocopia de la cédula de ciudadanfa de cada uno de
los firmantes en ef orden del listado.
Texio Bocumentods que evidencien su residenciaenla
focalidad
Texto Texto
Texio Texto
Texto Texto
Texic Texio
Texto Texto
Texto Texto
Texto Texto




Como parte de mi participacién certifico que:

ITEM a st NO

Mi emprendimiento o microempresa no

X
estd siendo presentado paralelamente
por otro beneficiario del programa.
No he incumplido con alguno de los Pro- X _
gramas desarroliados por parte de la
Secretaria Distrital de Gobierno
No he participado en las versiones ante- x

riores de los Programas impulso Local 4.0
¥ Microempresa Local 5.0

No soy servidor puablico, contratista del
Distrito o tengo vinculo laberal aiguno X
con Uniempresarial y la Camara de
Comercio de Bogota

No he participado directa o indirecta-

- ‘. X
mente en la asesoria o preparacién y
elaboracién de este Programa
R
No tengo antecedentes fiscales, discipli-
narios y/o penales X

El proyecto o empresa que represento en
este Programa no corresponde a entida- X
des sin animo de lucro
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Megaofertas

MEGAOFERTAS CN S.A.S.
NIT: 900.486.142 - 8
DIRECCION: AK 80 2 51 BG 1 LC 8 TEL' 6012738303
CIUDAD: BOGOTA - BOGOTA

COTIZACION VENTA No.

M2 000574

Firma dei vendeder

CLIENTE: LUCELIDA GUZMAN MORALES NIT: 222222222270
DIRECCION:CRA 80 2 51 FECHA: 2025/06/25 .. ~ORDEN:
FELEFONO: UNIDADES FACTURADAS: 75 VENDEDOR: MICHAEL RINCCN
CIUDAD- BROGOTA-Bogota D C FORMA PAGO: EECHAVENCIMIENTO:
REFERENCIA | CANT | UNIDAD DESCRIPCION IVA | V/VUNIT |VALOR TOTAL
0344 3 | ARROBA | ARROZ ROA LIBRA™25 0% 46,000 138,000
0390 g 1 ARROBA | AZUCAR INCALICA BL LIBRA PC™25 % . 52,500 472,500
1348 2| PC SAL REFISAL KILO UNIDAD PC*20 0% 43,940 87,880
0227 1:0Cd ACEITE SOLISOYA 500 CJ*24 - 19% 100,800 100,800
6224 1]CJd ACEITE SOLISOYA 1000 CJ*12 19% 93,000 93,000
0226 11 ¢d ACEITE SOLISCYA 250 CJ*48 19% 105,500 105,600
0371 1]Cd LA SOBERANA ATUN ACEITE UND CJ*48 18% 249,600 248,600
1201 1]CJ PANELA GRANDE LISA CJ*40 UND 0% 120,000 120,000
0057 170G CLOROX CTE 460 ML CJ*24 19% 29,300 29,300
0118 2| 12 UND LOZACREM 150GR CAJA™2 19% 19,850 39,700
2463 1iCJ SUAVITEL 180ML*14 CJ*4 18% 78,200 78,200
0305 1764 AROMATEL D/P 18012 CJ*3 18% 53,400 53,400
2550 1|CJ SALTIN NOEL TACQ DIA™6 CJ*8 19% 80,400 80,400
0938 1 PC PAN HNA MAIZ BLANCA LIBRA PC 24 1% 49,200 49,200
0933 1 | ARROBA | HARINA DE TRIGO NIEVE 25X500GR g% 30,000 30,000 |
1386 2 | DISPLEY | S/JORGE 88 TOMATE®85 GR™2 CJ*6 19% 16,050 32,100
1380 2 | DISPLEY | SIJORGE MAYONESA 85GR*12U CJ*6 18% 16,400 32,800
0489 5 | UNIDAD | CAFE SELLO ROJO PP*0 PC*24 3% 24,700 108,500
1596 1 UNIDAD | WINNY EXTRASEC ET 3 E IND*30 PC™8 19% 32,300 32,300
1588 1 | UNIDAD | WINNY EXTRASEC ET 4 E IND*30 PC*8 19% 37.600 37,600
1599 1 | UNIDAD | WINNY EXTRASEC ET 5 E IND*30 PC™8 19% 41,300 41,300
0845 51 UNIDAD | GALL.FESTIVAL GDE VAINILLA®1Z CJ*24 19% 12,950 64,750
0844 5 | UNIDAD | GALL.FESTIVAL GDE LIMON*12 CJ*24 18% 12,950 §4,750
0843 5 UNIDAD | GALL.FESTIVAL GDE FRESA™12 CJ™24 19% 12,850 64,750
0841 5| UNIDAD | GALL.FESTIVAL GOE CHOCQL*12 CJ*24 19% 12,950 64,750
0873 1 | DISPLEY | JUMBO MANI 35 GR DISP*24U CJ"24 19% 74,600 74,600
0972 1| DISPLEY | JUMBO MAN! 17 GR DISPX24U CJX12 DISP 18% 28,450 20,450
0018 1| PC AS AZ BIC+JAB REY*500*10UN PC*4 19% 169,600 169,600
4307 5 | DISPLEY | CORONA CHOCOLATE PASTI0 CJ*0 5% 33,100 165,500
5030 1| DISPLEY | FRUTINO 2 LT MARAMANGO 20 SOR CJ*24 19% 16,850 16,850
4880 1 | DISPLEY | FRUTINO 2 LT DURAZNO 20 SOB CJ*24 19% 16,850 16,850
0818 4 | DISPLEY | FRUTINO 2 LT MORA 20 SOBRES CJ*24 19% 16,850 16,850
0817 11 DISPLEY | FRUTING 2 LT MARACUYA 20 SOBRES CJ*24 19% 16,85C 16,850
0821 1| DISPLEY | FRUTINO 2 LT SALPICON 20 SOBRES CJ*24 19% 16,850 16,850
0139 11CJ JABON REY CAJA*ZE 18% 62,500 62,500
o770 PO FAMCA PHMEGA INDIVIDUAL PARO* 2 PC % 88000 857000
ERe MILLONES beRenTod BULATH PRMBS fIRRE!2 PC™4 19% 54,800 54,800 |
OBSERVACIONES: E SUBTOTAL: $2,669,487.99 I
IVA: $331,392.01
i Fecha de admision y sello: $0.00
l $0.00
$0.00
‘ 0.00
1

Nombre e identificacion de quien recibe

VALOR NETO: $3,000,880.00

Factura impresa por software $Y$plus ver. 2018

PAGINA: 1
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19/1‘11"25, 4.‘36 2.m.

Alcaidiz Loca) do Ciudad Bolivur

R No. 2025-691-017451- {3

2p25. Iy - .
) ' Dot 1636 Folios; 4 suexos: sy
Bogota, D.C., 29 de septiembre de 2025 Rc;n.fr)-iét}i“};;:“““: de Desarr
MORALpeCTHIPA GUZMAN

. hitps: Hcdi i
Seflores psil cdi.goblernobogata.gov.casodi.

FONDO DE DESARROLLO LOCAL DE CIUDAD BOLIVAR

Asunto: Remisidn de Carta de Aceptacién de Recursos de Capital Semilla y
Compromiso de Contrapartida — Convenio de Asociacion CAS 1678-2024

Respetados Sefiores:

En atencion a los lineamientos establecidos en el marco del Programa Impulso Local
4.0 — 5.0 Proyecto 1884 del Convenio de Asociacién CAS 1679-2024“ Revitalizacion y
Transformacién Productiva en la Localidad de Ciudad Bolivar”, ejecutado por la
Fundacién Universitaria Uniempresarial de la Cédmara de Comercio de Bogota y
celebrado con el fondo de desarrollo local de Ciudad Bolivar, me permito remitir para
su respectivo tramite mi carta de aceptacion de condiciones frente al uso de los
recursos de impulso econdmico suscrita por el beneficiario LUCELIDA GUZMAN
MORALES identificado(a) con cédula de ciudadania No. 40620803

El presente documento lo entrego en cumplimiento de- los requerimientos dispuestos
por el FONDO DE DESARROLLO LOCAL DE CIUDAD BOLIVAR (FDLCB) dentro del
Convenio de Asociacién CAS 1679-2024, correspondiente al programa de impulso
focal

Anexo:

Carta de Aceptacion de Recursos de Capital Semilla y Compromiso de
Contrapartida — Convenio CAS 1679-2024 (4 folios)

Sticker wep

1/2







Bogota D.C., 29 de septiembre de 2025

Sefior(es):
Convenio de Asociacion CAS 1673 -2024
Ciudad

Asunto: Aceptacién de Recursos de Capital Semillay Compromiso de Contrapartida para Plan
de Inversion

Estimados Sefores,

Por medio de la presente, yo, LUCELIDA GUZMAN MORALES, identificado(a) con cédula de
ciudadania No. 40.620.803 expedida en CURILLO, en calidad de beneficiario{a} del programa
de fortalecimiento emprasarial y emprendimiento asociado al Convenio de Asociacion No.
CAS-1679-2024, tal y como consta en la Resolucion No.104 de fecha veintinueve de
septiembre de dos mil veinte y cinco (29/09/2025) manifiesto mi expresa y formal aceptacion
de los recursos de Capitat Semilla otorgados por la Alcaldia Local de Ciudad Bolivar a través
de! Fondo de Desarrollo Local de Ciudad Botivar (FDLCB) o guien haga sus veces, en el marco
del Programa Impulso Local 4.0, Proyecto 1884 “Revitalizacidn y Transformacion Productiva en
la Localidad de Ciudad Bolivar”, ejecutado por la Fundacion Universitaria Empresarial de la
Camara de Comercio de Bogota- Uniempresarial.

Reconozco gue estos recursos, por un valor de TRES MILLONES DE PESOS MCTE ($3.000.000},
tienen como propasito exclusivo apoyar la puesta en marcha y/o et desarrotlo de mi Plan de
Inversién, el cual ha sido formulado y cuenta con la aprobacion de la Alcaldia Local de Ciudad
Bolivar a través del Fondo de Desarrotlo Local de Ciudad Bolivar {(FDLCB) o quien haga sus
veces, &n el marco de los bootcamps presenciales, mentorias recibidas y formacion virtual.

En este sentido, me comprometo formalmente a:

» Permanecery mantener mi actividad econémica principal en la Localidad de Ciudad
Bolivar, incluso después de haber aplicado los recursos recibidos. En caso de
trasladarme a otra localidad durante la fase de capitalizacién, me obligo a informar de
manera inmediata al promotor encargado, reconociendo y aceptando gue dicho
traslado resultard en mi exclusion del programa y la terminacidn de los beneficios.
Aportar la certificacién de una cuenta bancaria y/o billetera digital de mi titularidad en
la cual voy a recibir la transferencia de los recursos.

» Entregar a Uniempresarial una copia legible y vigente de mi Registro Unico Tributario
(RUT)y, a suvez, a mantenerio permaneniemente actualizado en lo que respecta a mis

<o
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FECH EXPED!C]ON ]
Dla  MES ANO .

EEGURADO .’
BENEFICIARIO:

: 3105 PERJUICICS DERIVAROS DEL INCUMPLI’“JIENTO D“ LAS OBLIGACIONES POR RART TOMADOR AFIANZADO™

LA RESOLUCLON NUMERO 104 DEL ~28 DE.SEPTIEZMBRE DE 2025 -DEL "COBVENIO NO. CAS 167952024 CUYC OBJIETO ESTIANUAR ESFUERZOS ADMINISTRATIVOS, TECNICOS

B FINANCIERDS, " 'COMERCIALES Y LOGISTICHS  PARA LA CONSOLIDACION:. Y/ FORTALECIMIENTC ECONOMICO DE LOS EMPRENDE ENYOS. ¥ LAS MICROEMPHESAS:LDCALES, A TRAVES
DEL PROGRAME IMPULSO LOGAL Y MICRUEMPRESA LOCALES, ¥ ELIUSQUE" IMPLEMENTACION DEYTECNGLOGIAS LIMPIAS EN ‘LA PRODUCCION AGRO“ECUI\RIK JMEDIANTE PROCESOS IE
SISTENCIA -TECNICA, ORDENAMIENTO AMBIENTAL FRE! IAL Y FORTMECIMIENTO Al E. RENDIMIZNIOS O :SDACIOS E COMERCIALIZACiON E LA LOCALIDAD DE CIUDAB BOLI

CON EL ASEGURADO DFRIVADAS DE

IESGO ._EECI_\S Y/0. IMGLOS ECONCMICOS .

VIGENCIA DE VIGENCIA HASTA MR ASEG/ACTUAL

109/10/2025 ‘0910720 3,000,000/ 80

% VALOR PRIMA NETA .17 GASTOS EXPEDICION - e 55 VA b . TOTAL A PAGAR.

VALOR ASEGURADO.TOTAL PLAN DEPAGO i
§ 142 500,005 ~10,000.00 $ *""'28 975004 § it 475 00 § wmeeee BOO00000 | CONTADD 5%

; : - - DISTRIBUCION COASEGHRD -
NOMEBRE /o Lyptirels CLANE *&D:FART HOEBR,COMFAﬂM L ___PART

LINSEGUROS NINO Y CIA LTDA ASESORES R385 .. . 10800

QUED" EXPRESAMENTE CONVENIDO QUE LAS OBLIGACIONES
GARANTIAIS) QUE SE. ESPECIFICA!@ ENESTE CUADRQ.

NOTA: SEGUROS DE ESTADO §.A SE RESERVA' EL. .ERECHO DE REVISAR Y H .C =
POL!ZA, PORLO TANTG EL ASEGURADOR COMO ‘EL TOMADOR, PRESTARAN su COLABDRACI@N

PARA EFECTOS DE NOTIFICAGIONES LA DIRECCION DE SEGU 05 DEL ESTADO S.A. ES CRA. 7 NO. 57.67- TE EFON : 6013908192 - BOGO A,D

. 1443401017718




CC: 40.620.603 | 100

GOTA, 5.C., DISTRITO,

TOTAL APAGAR - - |
§ =142 500,00 $TTTI000000 L §mas075.00 $ ""*""‘*"'161 A75.00

" INTERMEDEARIO
LAV %BEPAH
S NTRO Y CIA LIDA ASESORES 8385

100 OO

OTA: SEGUROS DEESTADO,SA SE RESERVA EL DERECHO DE REVISAR Y HACER C
ANTO EL, ASEGURADOR

FORMA DE PAGO

- minm

BE COLCAEE, - - -

PERISTEADERCIA FRARCERA)

i

l!

{4151 7709999021167(8026) 11002118210243 {3908} 000000151475{90) 20261003

|

l‘ REFERENCIA .
PAGO:

1100211821024-3

vigibADD ®

COPIA PARA PAGO EN BANCOS NO NEGOCIABLE




“Hacemos  constar,
no expirara por
a unilateral

‘Dado en BOGOTA, D.C. a los 10 dias.del mes de OCTUBR

L 1a4B0NNTTE
Fli MAAUTOREZADA:JOS_E







CONVENIQ DE ASQCIACION FDLCS « CAS - 1679-2024

PROYECTO: REVITALIZACION Y TRANSFORMACION PRODUCTIVAEN LA LOGALIDAD DE CIUDAD BOLIVAR - 1884

o ACTA DEVISTFA P e
1. IDENTIFICACION DEL EMPRENDEDOR O MICROEMPRESARIC ... o] imputse locat £.00 Impulso local 5.0:
Nombre: M ( 3. DATOS DELAVISITA
Loceledn Guzman  Morale
D de identificac| 40620503 No.devisitar 2
cciin: _ 2. . = e /
Direccidn C’L{ ?% (D(S S'u)/ 24d -3 Fechzdelzvisttr 2 (f@ @CA)W Gg@ Zeps
Namero de empleados;  ——C> —— Hora Inlelo: Hota finalizaclén:
Teléfono: :
elétono: 5 A 17 g 36 Zq éé Promatar soclat:
Comea etecirémica: (| 0C?¢44 53 Q@MQr{ (oot Anexos:
Piginaweb: 1 Reglstro fotogrifico det hlen comprado y en use, segit su Plan de loverslén. Nota:
Fotografias georef: ciada:
2- IDENTIFICACION PEL EMPRENDIMEENTO © MICROEMPRESA. erencladas
Hombre:
NIT: 2. Factura/s y/o correos con la evidenciz de la comprs en eriginaly/o firmados en tinta azul por
" el participante con fecha de reclblde
RUT:

4. CONFIRMACION RECEPCION DEL RECURSO

Confirma usted que recibie fa transaferencia por el valor asignado, luego del descuemio del valor de g péliza? S%E NG[:lﬁ sy r&::puesta es NO expuque.

5. DESCRIPCION DELAVISITA

Durante {a visita se evidencio que los bienes y/o servicios adquirides por ef heneficiario se encuentran dentro del plan de inversién aprubado y
corresponden directamente a la actividad productiva del.emprendimiento. Si iX] NO !:} si surespuesta es NO, expligue:

Yo deckos d@» [E Cavins F&w;/ez«vr Varizs

£. ACUERDOS Y COMPROMISOS
Por parte del propietario:
Por parte del equipo de acompafiamlento:
7. FIRMAS DE ACEPTACION
Conia frma de st 210, 56 deja consinncia dela realzacion de 1a visilta, ast comode los y comg:

REPRESENTANTE DEL EMPRENDIMIENTG O NEGOCIO

7
Nombre:/(-(ffé/ji? O/{QL 6 [ B AP P X 2 M W 2 2

Flrma: k‘gii’l/l/‘

l‘fﬁ:!f ) /@n/ i

Firma:
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- Valida Desde
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Factura !
. FechayHor
© Cliente LUC!
Mito C.o #
CALLET8 C
Tels: 311838
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o RUUSEBELT CASTELLANOS MOREND

3 Tel: 3507937965

o Dir: CR 17F TOA 46 SR

2[, e ;

S

© i 4 T
|

Bl I

Cliente: LUCELIDA: GUZMAN MORALES
N1t 40620803

Total '

Cant. V]r urt.

'-Descripc1on

§ drrﬂZb]1bJGU19 ARRDBA DE 3 137700, 13770
@ o a C
S 02236195 6 ARROBA DE- 2 58600 986n0_4
f_??UEl&éﬂFGUDO CAGA DE WA .. '
0 ,m“.hvaHV
35143 ChdA DE AC 1108500 ™
60 . PRODUCTDS 371100 _
??0”‘ﬁ7L050f8 CAJa DE CH 5 177000 12
Ty prmmeTas 1. 37050

TN 271300







Ficha del Participante

ID: 332

Fecha Inscripeion: 14/03/2025
13:04

Nombres: MARIO FLORENTING

Apellidos: RODRIGUEZ
HERNANDEZ

Nacionalidad: Colcmbia

Tipo de Documento: Cédula de
Ciudadania

{dentificacion: 79582550

Apoyo: 0

Apoyo Programa: N/A

Fecha de Nacimiento: 1971-07-30

Edad: 53

Sexo: Masculino

Identidad de Género: Cisgénero

Orientacion Sexual: Heterosexual

Discapacidad: Motriz

| Minoria Etnica: Ninguna

Victima del Conflicto: No

Cuidador: N/A

Nivel Educativo: Secundaria

Residencia Zona: Urbana

UPZ: UPZ 66 San Francisco

Barrio: San Francisco

Direccién de Residencia: calle 63
No19g-156

Latitud: 4.5624410

Longitud: -74.1444796

Situacion de la Vivienda: Arriendo

Teléfono 1: 3113213181

 Teléfono 2: 3114030600

Email: mariorodrigez311@gmail.com

Sector: Tiendas de barrio y
miscelaneas

Tipo Documento Actividad:
Facturas con NIT

Nombre del Negocio: La Chasita de
Don Mario

Producto Principal: Otra

Namero de Trabajadores: 1

Anos de Funcionamiento: 1

Ventas Mensuales: Entre $500.000
y $1.500.000

Método de Comercializacién:
i Mercados locales

Usuario que cred la cita: Ingrid
| Maritza Moreno Agredo

Documentos Asociados

Necesidad: Falia de insumos

Cita (fecha vy hora): 2025-04-24
16:40:00

# Tipo Nombre de archivo Estado
1 Recibo documentos/HMyMgB4WagwKpUXyN2ol7ZKYSLu784UZn0OxHDYTY .pdf | aprobado
Pablico . :
2 Decumenio documentas/Ycv63plSICsacCApDhalGHK273MMKeSPyDAgqy10.pdf | aprobado
: Actividad :
Econémica
3 Soporte documentos/aH1 HrLQVnuecoBd4fY2pA1eCDEcSPCODFkSri5jy.pdf pendiente
Discapacidad
4 Documento documentos/bgZsQEbMSVPRIEDbme7IEhex7E2P73YhoN4AMOb. pdf aprobado
ldentificacion '
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Ficha de Caracterizacion Empresarial

‘Datos de Inscripcion

E)mbres: MARIO FLORENTINO . Apellidos: RODRIGUEZ HERNANDEZ
Documento: 79582550 Sexo: Mascuiine

Fecha Nacimiente: 1971-07-30 Edad: 53

Email: mariorodrigez311@gmail.com - Teléfono: 3113213181

Barrio: San Francisco Direccién: calle 63 No 18 g - 15
Nombre Negocio: La Chasita de Don Mario Producto Principal: Otra

Ventas Mensuales: Entre $500.000 vy $1.500.000 iCita: 2025-04-24 16:40:00

|Usuario que creé Ia cita: Ingrid Maritza Moreno Agredo

Caracterizacién Empresarial

Estado Civil: Divorciado/a

Etapa Desarrollo: Puesta en marcha

Formalizacion: Persona Natural

Ventas Mensuales Promedio: 800600.00

iGrientacion Comercial: Personas

Canales Comercializacion: Punto de Venta

Fuentes Financiacion: Préstamogs de familiares o amigos

Estrategia Modeio de Negocio

{:El emprendedor tiene claramente identificados sus potenciales clientes, asi como sus necesidades y
expectativas?

.;El emprendedor realiza planeacién con programas de corto y mediano plazo, verificando su
cumplimiento para realizar mejoras?

:El emprendedor cuenta con aigunos indicadores que usa aproximadamente para la toma de
decisiones?

:El emprendeder ha documentado su proceso de generacion de valor al interior de su empresa y Ia
refacién con los diferentes grupos de interés?

;Los emprendedares cuentan con un portafolio de productos y servicios bien desarrollado y liste para
‘'su comercializacién?




Estrategia Comercial

iEl emprendedor realiza estudios de mercadeo aplicables a variables de mercadeo de [a empresa? 53;

¢E!l disefio del portafolio de los productos o servicios se da a partir del conocimiento de los problemas o 3
necesidades del ciiente?

¢La definicién de los precios se da a partir del analisis de los costos de produccién, los precios de los 3
competidores y Ias intenciones de mercado? '

{Esta claramente identificada Ia relacién entre los canales utilizados y el nivel de acceso a los clientes? 3
¢Se cuenta con un plan y un presupuesto publicitario al que se hace seguimiento? 3
¢Se realiza un plan de promociones con base en estudios del mercade ¥ se controlan y evalGaan? 3
Gestion Administrativa

Hay un registro empresarial como persona juridica y se cuentan con contratos laborales a los I3
colaboradores directos

Se cumple con la totalidad de los requerimientos legales para el funcionamiento de la empresa Yy se 3
hace seguimiento a los mismos A i
‘La estructura se encuentra definida a través del organigrama o mapa de procesos 3

Aspectos Técnicos

¢El plan de requerimientos esta alineado con la capacidad y con las necesidades del cliente? -:3
égios procesos y los tiempos estan documentados? 3:
éLa ampliacién de la capacidad ests proyectada de acuerdo al mercado futuro?

Finanzas

[Existe un modelo financiero soportado en una proyeccion de ventas definida a partir del conocimiento
del mercado y de expectativas reales de participacion

Los costos se determinan de acuerdo con un sistema que permita involucrar las variables precio, 3
opertunidad y calidad :

Los estados financieros son la fuente de retroalimentacién acerca de las decisiones tomadas en la 53
empresa !

Se monitorea la rentabilidad del negocio en funcién de fa informacién provista por el analisis de flujos 3
j’en Iz empresa y tomamos decisiones

Resumen Grafico de Evaluacién



—

Técnica

§ Evaluacion por area

Estrategia

AdminisTava







CONVENIO DE ASOCIACION FOLCE - CAS - 1675-2024
PROYEGTO: REVITALIZAGION ¥ TRANSFORMACION PRODUCTIVA EN LALOCALIDAD DE CIUDAD BOLIVAR - 1884

ACTA DE WISITA
1 IDENT!FICACION DEL EMPRENDEDCR O MICROEMPRESARIO Imputso tocal 4.6: _X Microampresa local 5.0.;

Nombre: \ C AL \‘hl Q @C{\ \“‘\aﬁo 3. DATOS DE LAVISITA
Documento de identificacién —F C1 58 2 SSO No. devisita: Q‘ / D b
S - echacevsta: 1 S /) icienDre, 2028
reccion : \ “) &Q q‘q l'g Fechadolavere ’l - —
> CC{\ QI &, | (9 Hora iniciozlmmnra ﬁnalizacién:’l:- 30 ? M

Promotor social:

San, FTonLasco

poimero de empleados:

teléfona: ’5 (H ?)Ll/l 61‘ %1& Anexps:

Corfeo eleménico:m@maqc‘ il ‘3’}1 @(amaé@"i.\neglstm 1otog;aﬂco de la visita
!

2. Focdur as Ok COMPTeL de  wymoS

Pdgina web:

LEBENT!FICACION DEL EMPRENDIMIENTO C MICROEMPRESA

7 iMacg Tleenkwoe Qeé\\f\é\utl ’\ﬂf\@“&@l

b

=

NIT:

RUT:

3. 0BIETIVO DE LAVISITA

Degenda, Yt Dyc\eée jeres G Compro O RSUMES, Con €1
descende  de\ ualer de o pelaa

4. DESCRIPCION DE LA VISITA

@muf\‘re \& \}a&f&\d Te- W@*d\emm g\tfe, o Gends Se encuenTih

< 3T coreqeid e
establecimeente, o oc on wolec - 4 293
e@ i &o e iny @t’.S[Cf\ e ,@J‘C}\f A M cotec edeu,uo’\‘

5. ACUERI COMPROMISOS

& FIRMAS DE ACEPTACION
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CONVENIO DE ASOCIACION FDLCB - CAS - 1679-2024

PROYECTO: REVITALIZACION ¥ TRANSFORMACION PRODUCTIVA EN LA LOCALIDAD DE CIUDAD BOLIVAR - 1384

TACTADEMISIA [ i DR b e n i S

. IDENTIFICACION DEL NEGQCIO

Impulso local 48: X Microempresa tocal 5.0.

T DATOSDELAVISITA. - . .

Nombie: ((‘1 r\'ﬂu)ﬂ e Wm wmr) TR P

NIT: A0 5071520 |

Mo, de visita: PRIVMERA

Direcsion: (Cylle 63 &\ 4 - 15

Fecha de Ia visita: Abril 78 _ de 2025

Bario: Son Foncaic)

Horainicio: .00 g, Horafinalizacion: _S510pwm

Actividad economica:

Promotor sosial: Ingrid Maritza Moreno Agredo

Nimero de empleados:

Teléfono: 234137431 %4

Correo electronico: tvnnnrr\rlnge? 244 @arm.

Anexos:
1. Registro fotogréfico de la visita
2. Carta de compromiso

Pagina web:
2, IDENTIFICACION DEL PROPIETARIO .ol s

Nombre: Bomg F\m@mg_gcdx%mimdu,
ldentificacién: C.C. A0 57150
4, OBJETIVO DE LAVIBITA -

Reahzar ]a caractermacwn ¥ e] dxagnosilco inicial de} emprendlmlehto en las dimensiones de esﬁ'ategla ¥ ges’aon de negocio, gastion admlnlstra’uva
estrategia comercial, aspecios ténicos y la dimensidn de finanzas pa*a comprender &l estade actual de la unidad de negocio identificando dreas
potenciales de mejora y brechas de cada negccxo

e 3, D¢SCR1P$IE}'\! DELA VISITA - D

Se nicia Ia wsrta reahzanda una presenfaclon personal del promotor social encargzado de acompanar y asesorar AL EMPRENDIMIENTO durante fodo el
procese de intervencicn a cargo de la Fundacion Univessitarta Unjempresarial y posteriormente se proceds a presentar de manera sucinta y resumida
como se Bevara a cabo el procese de frabaje duranie las fases de caracterizacion, diagndstico y levantamiento de linea base, formacidn, elahoracion del
plan de inversidn, capitalizacion y comerdializacién, !

A continuacion se explica a! EMPRENDEDOR (A} gue £l abjstivo de Ia visita estd orientade fundamentalmente a realizar el levantamiento de la linea base,
sl diagnastico y Ia caracterizacion del negocio para io cual se realizars una enfrevista que contendra diversas preguntas que deberan ser respondidas con
la mayor sinceridad posible v que serviran come una heremienta de digndstico y evaluacion nidal del negocio. Se explica al EMPREMDEDOR {A) quela
entrevista se basaré en una serie de preguntas que buscan indagar informacidn sobre el estade actuai del negocic en cincoe (5) dimensiones gus
inchsyen la estrategia y modelo de negocio, gestion administrativa, estrategia comercial, aspectos téonicos ¥ finanzas; v gue producto de esas
respuestas y de los regisiros y doctmentacion aporizda s procsderd a resfizar una evaluacitn y calificadién del estado inicial del negocio que senvird
como insumo para definear contenides formativos, procesos de mejoramiento y formutar &l plan de inversidn.

Realizadas las explicaciones anteriores se procedid a efectuar una entrevista ulilizande para eflo Ia "Guiz para la elaboracion de fa hemamienta de
diagndstico de gestidn de emprendimienios’, la cual contiene una guia orientative con preguntas que permitieron evaluar. el desempedio del

* |emprendimiento en diversas areas y dimensicnes que se mencionaron anferiormente. Por olra parte, se contrasto Ja informacion suministrada por ¢f
beneficiario con documenios v registros existentes en su negosio.

lguaimemente durante la vista se procedit a formalizar un acuerds enfre el smprendedor (a) y ia Fundacién Universiiarie Uniempresarial en el cual las
partes se comprometeran a cumplir can ciertas obligaciones o responsabilidades en el marco del convenio de Asociacién FOLCB - CAS - 1679-2024 . Se
socializé con ef beneficiario (a) Ia carta de compromiso, se le expiict su diigenciamiente v sa procedi a tomar su firma.

Por oira parie, una vez sfeciuada Iz visits, tenminads la entrevista vy finalizadz Ja revisidn de documenios v registros en f negacio del smprandedor se
procedio a realizar la valoracian de las cinco dimensiones evaiuadas registrando este resultado en la plataforma.

Finalmente, se solichd autorizacion para fomar un registro fotegrafico fante del emprendedor, como del negocic asi como tambign de los producios o
hiengs que ofrece




.8, ACUERDOS Y COMPRONMISCS

Por parte dei propistario:

1. Participar en el grupo de whastsapp creado por el promotor sacial de los emprendimientos y microempresas beneficiarizs del sector de

2. Informar si se presentan cambios de domicifio, teléfono v corraos electrénicos registrados previamente para la inscripeién del programa

3. En casa de cambios de domiciio es necesaric volver a aportar el recibo de servicio piiblico

4. Estar pendiente y atender las convocatorias efectuadas por la FUNDACION UNIVERSITARIA UNIEMPRESARIAL en &l marco de las actividades

Por parte del equipo de acompafiamiento:
1. Informar de manerz oportuna la programacion de aciividades a desarrctlar en el marco def Convenio de Asociacion FDLCB - CAS - 1679-2024
2. Resolver cualquier duda e inquistud que planteer: LOS EMPRENDEDORES (AS) en ef marco desarrallo del Gonvenio de Asociacién FDLCB -

:+ 7, FIRMAS DEACEPTACION

Con Ia ﬁrma de esta acta se deja constanc:a cIe la maﬁzaman de fa visita, asf como de los hallazgns y compmmlsas establecidos.
REPRESENTANTE DEL EMPRENDIMIENTO O NEGOCIO

Nombre:Mawo lorentine Redn hgoen. Yemonde;
Cargo: Propigjario {a) del nego
Firma: -/ A /OC%J‘LH gl

VISITADD|

Ncmbrep g%edo
Cargo: £ !

Firma; / .
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COMPROMISO DE PARTICIPACION

Yo, %‘\Gv?o ﬂOd@!’lhnO MI{Q@Q’L ﬁ%lm&’lidentiﬁcado () con el documento de identidad [tipe de documento

( éd; g!g No. :ﬁa S5RL.EH0 , en calidad de emprendedor %) _/representante legal de

la empresa o emprendimiento denorminado (Cl (*\nnz 5@1 (i-e u(] %%n ;s manifiesto formalmente mi

interés, disposicién y compromiso de participacion en el desarrollo del 100% las acclones relativas a Impulso 4.0 y/o
Microempresas 5.0, segin las orientaciones que se brinden en el marco del Convenio de Asociacién 1679 de 2024,
suscrito entre la Alcaldia Local de Ciudad Bolivar y UNIEMPRESARIAL. Asi mismo, declaro que:

fy—

La informacién suministrada para la inscripeidn es veraz v corresponde a la realidad de mi emprendimiento

O [icroempresa.

2. Me comprometo a asistir y participar de manera activa en las actividades, talleres, asesorias y demés espacios
formativos ¥ de acompafiamiento.

3. Asumo el compromiso cumplir todas las actividades, tareas v compromisos adquiridos durante el programa
dirigidos al fortalecimiento de mi modelo de negocio, con el fin de mejorar la competitividad, sostenibilidad
e impacto de mi empresa. :

4, Me comprometo a respetar Jos linearnientos, fechas y requisites establecidos por la organizacion de! Convenio
167%-2024. '

5. Autorizo el uso de mi informacidn, asi como de registros fotograficos y audiovisuales tomados durante el

programa, para fines de seguimiento, evaluacién, promocion y divulgacién del mismo, respetando los

principios de confidencialidad y buen use de los datos.

Entiendo que el cumplimiento de los anteriores compromisos es requisito indispensable para una exitosa valoracién
de mi proceso y, me permitira cbtener el aprovechamiento integral de los beneficios que ofrece el convenio.

En constancia, firmo el presente documento el dia 78 _del mes de (A de 2025 en la Localidad de Ciudad Bolivar,
Bogota D.C.

Firma: */(,703'“9 ER\[_&&\Q/@Q/Q/ :

Nombre completo: Yo £ loy MM @.dﬁrs%m M@mrrjez _
ce a3 581550

Nombre de 1 empresa o emprendimiento: 1 (e o de Waio
Teléfono: _34{ 3113184

Correo electronico: - 16.Qvioy. Co
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El negocio-

Propuesta de Negocio: Describe tu negocio hablando entre otras cosas de la
problematica ;Qué necesidad o dolor abordo con mi proyecto? ;Qué ofrezco
para resolver{o? ;Qué me hace Unico? ;:Cémo gano dinero?

Mi negocio es una chaza de dulces ubicada en el barrio San Francisco, localidad 19 de
Ciudad Bolivar, en Bogota. Ofrezco una variedad de productos como gomitas, bombombunes,
chocelates, paquetes, entre otros antojos ideales para nifios, jévenes y aduttos.

La chaza esta ubicada en un punto estratégico con alto flujo peatonal, lo que permite brindar
una atencidn cercana, &gil y amable a los clientes del sector.

La propuesta de valor.

¢Por qué un cliente elegiria el tuyo y no el de ia competencia?, ;Qué hace que
tu producto o servicio sea DIFERENTE o ESPECIAL de lo que ya existe?

*Dulces y antojos para todas las edades en un solo lugar.

*Precios accesibles y variedad de productos de alta rotacién.

*Atencidn calida, répida y en un espacio informal pero organizado.

*Punto accesible y visible, que genera confianza y cercanfa con la comunidad.




E!l mercado

Los clientes y el mercado: Define tu cliente y mercado contestando entre otras
cosas ;Quién es mi cliente ideal? (Describe brevemente: edad, intereses, ubica-
cidn, etc), ¢:Cémo me daré a conocer? ;Qué estrategias voy a desarrollar para
lograr mis ventas? {(Prormocion).

-Ubicacion: Barrio San Francisco -~ Ciudad Bolivar.

«Clientes principales: Nifios y jévenes dei sector {(en su mayoria estudiantes), adultos que transitan por la zona,
irabajadores del area.

*Necesidades que cubre: Compra rapida y econdmica de dulces y snacks sin tener que entrar a grandes tiendas o
supermercados.




Los canales

¢Como llegara mi producto/servicio al cliente? (PIaza/Distribucién} ¢Cémo haras
para que tu cliente ideal PUEDA ADQUIRIR tu producto/servicio? (Ej: Tienda
fisica, online, envic a domicilio, a través de intermediarios) y mencione posibles
beneficiarios de su emprendimiento.

Canal principal: Venta directa en la chaza.

*Estrategias de atraccién: Ubicacién estratégica, exhibicidn llamativa de productos, promociones diarias o por
volumen (ej. 3x2), trato cercano y confiable.

Promocién adicional: Recomendaciones entre vecinos y clientes frecuentes.

Las finanzas

Proyeccidn de Ventas

Gaseossay agua unidad 150 | $ 4.000 | $  600.000 ||
Paquetes unidad 1201 $ 3.200 | $  384.000 |
dulceria unidad 600 $ 600 | $  360.000 ||
0| unidad 0$ - |$ - |

unidad 0|$ - 1S - |

Gaseossayagua 172 $ 3.200 | $ 3.372 |
Paguetes 172 $ 2600(% 2.772 |
dulceria 172 $ 350 | $ 522 |
0 172 $ - $ 172 |
0 172 $ - |$ 172 |
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Gaseossayagua [16% 8,1 $ 32.328
Paquetes 13% ' 8,0 $ 25.464
dulceria 13% 295,6 $ 177.340
0[#;DIV/O! #:DIV/O!  [#;DIV/O!
0[#;DIV/0! #DIV/0!  [#;DIV/0!

‘La planeacion
Objetivo General de Corto Plazo {6 A12 Meses)

Mejorar la presentacién y funcionalidad de la chaza, ampiiar el inventario y ofrecer productos frios que
incrementen jas ventas, atrayendo a mas clientes gracias a una oferta mas completa y bien presentada.

Para el cumplimiento del objetivo propuesto se ha definido el siguiente plan de
accidén en las principales areas de gestién de la empresa:

1. Area comercial y de mercadeo

i Obijetivo del area:

Metas indicadores de seguimiente

publicar minimo 3 veces por semana N° de registros/seguidores semanales

captar 15 clientes minimos N° de nuevos clienies agregados por mes




2. Area técnica o de produccién

Objetivo del area:

Metas

indicadores de seguimiento

mantener actualizade &l inventario semanalmente

N° de actualizaciones semanalas / 100%
cumplimiento

clasificar prendas por edad vy talla

% de prendas clasificadas por edad v talla.

3. Administrativa

Objetivo del drea:

Metas

Indicadores de seguimiento

llevar ef control mensual de ingreses y egresos

% de ingresos y egresos regisirados al mes

crear una base de datos de clientes y
proveedores

N° tctal de registros completos

4. Area financiera

Objetivo del drea:

Metas

Indicadores de seguimiente

separar el 10% de las ventas para ahorro

% del total de ventas separadao para ahorro

noe superar el 10% de gastos no planeados al
mes

% mensual de gastos no planeados sobre

cGresos [otaes
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Nota; Recuerda que es necesario tener 3 Cotizaciones para cada una de las acti-
vidades de inversion

Actividad de inversion

« . v .. COMPRA DE INSUMOS
Actividad de inversién
. DISTRIBUIDORA LA B4 AB.C
Proveedor seleccionado
Justificacién esta‘mvefglon es fu'ndameﬂtal para iniciar el
funcionamienie de forma organizada y con buen
inventarios
Cotizaciones
Proveedor1 Proveedor1 Proveedor1
DISTRIBUIDORA'Y DISTRIBUIDCRA LA 84 DISTRIBUIDORA BOYACA
L DULCERIA AUGUSTO ARC STEREO
LOZANO
INSUMOS
INSUMOS INSUMOS
$1,780,500

$1,780,500 31,780,500




La inversion.
Actividad de inversién

Compra de Insumos, la inversion se hara en el inventario del locai, insumos de empaque y
elementos tecnologicos para llegar a ma clientes

Justificacion

esta inversion es fundamental para iniciar el funcioramiento de forma organizada, ademas al

contar con herramientas basicas de control de imgen, se mejora la productividad ef servicio y el
potencial de crecimiento




%
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Nota: Recuerda que es necesario tener 3 Cotizaciones para cada una de las acti-
vidades de inversion

Actividad de inversién

. u - .- Compra de nevera
Actividad de inversion

. HOMECENTER
Proveedor seleccionado

La compra de una nevera para el negocio de viveres en

Justificacién general es necesaria para garantizar la adecuada
conservacion de productos perecederos
Cotizaciones
Proveedor1 Proveedor1 _ Proveedor1
HOMECENTER METRO ALKOSTO
_—
NEVERA NEVERA NEVERA

$1.285,000 $1,299,900 $1.284,900




La inversién.

Actividad de inversidn

Compra de nevera

Justificacién

La compra de una nevera para el negocio de viveres en general es necesaria para
garantizar la adecuada conservacién de productos perecederos Ademdas, permite
cumplir con las normas sanitarias exigidas por las autoridades, ampliar [a variedad de
productos ofrecidos, mejorar la atencion al cliente y aumentar las ventas. Esta
inversion contribuye directamente a la calidad, eficiencia y sostenibilidad del negocio.




%3
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Presupuesto

Ruubro {insumo © equipo} Proveedor sugerido alor
Compra de nevera HOMECENTER $1,299,900
e Compra de insumos DISTRIBUIDORA LA G4 AB.C $1,78G,500
POLIZA | $60,000
/'-\‘
Totak: $3,140.400




Listado de Anexos.

Mo, de folios Tipo de documento

Texto L . .
Copia del BUT (si aplical.

Texto Certificade de existencia y representacién legal con
fecha de expedicién no mayor a 30 dias (si aplica}.

Texto Fotocopia de la cédula de ciudadania de cada uno de
los firmantes en el orden del listade.

Texio Decumento/s que evidencien su residencia en ia
localidad

Texto Texto

Texto Texto

Texto Texto

Texto Texto

Texto Texto

Texto Texto

Texto - Texto




Como parte de mi participacién certifico que:

ITEM

Sl

NO

Mi emprendimiento ¢ microemprasa no
estd siendo presentado paraielamente
por otro beneficiario del programa.

Texto

Texto

No he incumplido con alguno de los Pro-
gramas desarrollados por parte de ia
Secretaria Distrital de Gobierno

Texto

Texio

No he participado en las versiones ante-
riores de los Programas Impulso Local 4.0
y Microempresa lLocal 5.0

Texic

Texto

No soy servidor publico, contratista del
Distrito o tengo vinculo laboeral alguno
con Uniempresarial y la Camara de
Comercio de Bogota -

Texio

Texio

No he participado directa o indirecta-
mente en la asesoria o preparacion y
elaboracidén de este Proegrama

Texto

Texto

No tengo antecedentes fiscales, discipli-
narios y/o penales

Texto

Texto

El proyecto o empresa que representc en
este Programa no correspeonde 2 entida-
des sin animo de lucro

Texto

Texto
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19/11/25. 4:58 p.m,

Alesldiy Loyl ge Ciudad Bulivar

;}; No. 2025-691-617479.

2025-11-19 16:58 -

Sticker web

. . X Folios: 4 o5
Bogotd, D.C., 29 de septiembre de 2025 Dastin: Area ds Gastion do Daceny "
Rem/T: MARTO RODRIGUTZ
HERNAN :
Sefores . Ailps./ fedi.gobierncbagota.gov.coledii 1/2
. - . !

FONDO DE DESARROLLO LOCAL DE CIUDAD BOLIVAR

Asunto: Remisién de Carta de Aceptacién de Recursos de Capital Semilla y
Compromiso de Contrapartida - Convenio de Asociacion CAS 1679-2024

Respetados Sefiores:

En atencién a los lineamientos establecidos en el marco del Programa Impulso Local
4.0 - 5.0 Proyecto 1884 del Convenio de Asociacion CAS 1679-2024" Revitalizaciony
Transformacién Productiva en la Localidad de Ciudad Botivar”, ejecutado por la

. Fundacién Universitaria Uniempresarial de la Cémara de Comercio de Bogota y

celebrado con el fondo de desarrolio locat de Ciudad Bolivar, me permito remitir para
su respectivo trdmite mi carta de aceptacion de condiciones frente al uso de los
recursos de impulso econémico suscrita por el beneficiario MARIO FLORENTINO
RODRIGUEZ HERNANDEZ identificado(a) con cédula de ciudadania No. 79582550

El presente documento lo entrego en cumplimientc de los requerimientos dispuestos
por el FONDO DE DESARROLLO LOCAL DE CIUDAD BOLIVAR (FDLCB) dentro del
Convenio de Asociacién CAS 1679-2024, correspondiente al programa de impulso
local '

Anexo:

Carta de Aceptacidén de Recursos de Capital Semilla y Compromisc de
Contrapartida — Convenio CAS 1679-2024 (4 folios)







Bogota D.C., 29 de septiembre de 2025

Sefor{es):
Convenio de Asociacion CAS 1679 - 2024
Ciudad

Asunto: Aceptacion de Recursos de Capital Semillay Compromiso de Contrapartida para Plan
de Inversion

Estimados Sefores,

Por medic de la presente, yo, MARIO FLORENTING RODRIGUEZ HERNANDEZ, identificado(a)
con cédula de ciudadanfa No. 79.582.550 expedida en BOGOTA D.C, en calidad de
beneficiario(a) del programa de fortalecimiento empresarial y emprendimiento asociade al
Convenio de Asociacion No. CAS-1679-2024, tal y coma censta en la Resolucion No.104 de
fecha veintinueve de septiembre de dos mil veinte y cinco (29/08/2025) manifiesto mi expresa
y formal aceptacién de los recursos de Capital Semilla otorgados por la Alcaldia Local de
Ciudad Bolivar a través del Fondo de Desarrotlo Local de Ciudad Bolivar (FDLCB) o quien haga
sus veces, en el marco del Programa Imputso Local 4.0, Proyecto 1884 “Revitalizacidn y
Transformacion Productiva en la Localidad de Ciudad Bolivar”, ejecutado por la Fundacion
Universitaria Empresarial de la Cdmara de Comercio de Bogota- Uniempresarial.

Reconozco gue estos recursos, por un valor de TRES MILLONES DE PESOS MCTE ($3.000.000),
tienen como propdsito exclusivo apoyar la puesta en marcha y/o el desarrollo de mi Plan de
inversién, el cual ha sido formulado y cuenta con la aprobacion de la Alcaldia Local de Ciudad
Bolivar a través del Fondo de Desarrollo Local de Ciudad Bolivar {FDLCB) o guien haga sus
veces, en el marco de los bootcamps presenciales, mentorias recibidas y formacidn virtual.

En este sentido, me comprameto formailmente a:

e Permanecer y mantener mi actividad econdmica principal en la Localidad de Ciudad
Bolivar, incluse después de haber aplicado los recursos recibidos. En caso de
trasladarme a otra localidad durante la fase de capitalizacién, me obligo a informar de
manera inmediata al promotor encargado, recenociendo y aceptando que dicho
traslado resultard en mi exclusién del programa y la terminacién de los beneficios.
Aportar ia certificacion de una cuenta bancaria y/o billetera digital de mi titularidad en
la cual voy a recibir la transferencia de los recursos.

e Entregar a Uniempresarial una copia tegible y vigente de mi Registro Unico Tributario
(RUT)y, a su vez, a mantenerlo permanentemente actualizado en lo que respecta a mis

(%
{:.)“,
LA

1y
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datos de contacto {direccién, correo electrénico y teléfono). Para este fin, reportaré
ante la DIAN cualquier modificacién en un término maximo de un mes, conforme al
Decreto 1625 de 2016, y remitiré una copia del RUT actualizado a Uniempresarialy/o a
la persona o drea que esta designe.

Suscribir la péliza de seguro de cumplimiento requerida a favor del FDLCB, para lo cual
firmaré el pagaré digital y la documentacién exigida por la compafiia de seguros gue
Uniempresarial designe. Para tal fin, autorizo expresamente a Uniempresarial para que
el valor total de la prima de la poliza sea descontado directamente del recurso que me
serd otorgado, aceptando gue el objeto de dicha péliza es garantizar el uso adecuado
de los fondos,

Utilizar los recursos de Capital Semilla en su totalidad y de manera exclusiva para las
actividades y rubros detallados en el Plan de Inversion que he formulado, presentadoy
ha sido aprobado por la Alcaldfa Local de Ciudad Bolivar a iravés del Fondo de
Desarrotlo Local de Ciudad Bolivar (FDLCB) o quien haga sus veces, garantizando la
transparenciay la correcta ejecucion de los fondos.

Mantener la documentacién y soportes necesarios, tales como cotizaciones
presentadas y cotizacién seleccionada, facturas y soportes que evidencien la
adecuada inversion del cien por ciento (100%) de los recursos det Capital Semilla, con
fecha posterior al desemboiso del recurso de capitalizacién, de acuerdo con las
directrices y requerimientos de rendicién de cuentas gue esiablezca el Convenio de
Asociacion No. CAS-1679-2024.

Realizar la compra de insumos en un plazo no mayor a ocho (8) dias habiles y entregar
a Uniempresarial a través det canal autorizado los soportes de inversion {facturas y
evidencia fotografica) en un plazo no mayor a tres (3) dias habiles desde la recepcién
deldinero.

En caso de que el monto total de mi Plan de Inversién formulado sea superior alvalor
del Capital Semilla otorgado, complementaré con los recursos adicionales necesarios,
amanera de contrapartida. Reconozco que esta contrapartida es indispensable parala
ejecucién completa y exitosa de mi proyecto, y me compromete a gestionarla y
desembolsaria segdn lo requiera el desarrolio del plan que ha sido aprobado por la
Alcaldia Locatl de Ciudad Bolivar a través del Fondo de Desarrello Local de Ciudad
Botivar (FDLCB) o quien haga sus veces dentro del Convenio de Asociacién No. CAS-
1679-2024.

Destinar los fondos remanentes que resulten de las cotizaciones aprobadas en el plan

de inversién, exclusivamente a la adquisicién de bienes, productos o insumos que
estén directamente relacionados con la actividad econdmica gue esta siendo
beneficiada por el programa.
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Ficha del Participante

1D: 333

Fecha Inscripcion: 14/03/2025
13.06 .

. Nombres: YESENIA ALEJANDRA

" Apellidos: LARGO VILLALBA

Nacionalidad: Colombia

Tipo de Documento: Cédula de

i Ciudadania
Identificacion: 1000116724 Apoyo: 0 Apoyo Programa: N/A
| Fecha de Nacimiento: 2000-03-13 . Sexo: Femenino

| Edad: 25

!denficl_ad de Género: Cisgénero

i Orientaciéon Sexual: Heterosexual

| Discapacidad: Ninguna

| Minoria Etnica: Ninguna

| Victima del Conflicto: No

¢ Cuidador: N/A

Nivel Educativo: Secundaria

| Residencia Zona: Urbana

| UPZ: UPZ 69 Ismaet Perdomo

' Barrio: Caracoli

! Direccién de Residencia: Diagonal
| 75d sur 75h 18

: Latitud: 4.5770930

' Longitud: -74.1764110

Situacion de la Vivienda: Ammiendo

. Teléfono 1: 3246586567

 Teléfono 2: 3026603301

- Email: jonathan13:09@gmail.com

| Sector: Gastronomia y Alimentos

: Tipo Documento Actividad:
i Facturas con NIT

Nombre def Negocio: Arepas de

maiz con queso Damian

' Producto Principal: Alimentos
. procesados y gastronomia

(Panaderia, conservas, embutidos,

: productos envasados, dulces tipicos,
* comida preparada)

- Namero de Trabajadores: 2

AnRos de Funcionamiento: 1

Ventas Mensuales: Entre
$4.500.000 y $5.000.000

' Método de Comercializacion:
. Mercados locales

| Necesidad: Falta de insumos

" Usuario que creo la cita: Jose
; Ramirez

Documentos Asociados

| Cita (fecha y hora): 2025-05-14
. 09:00:00

# Tipo Nombre de archivo Estado
1 . Recibo documentos/gh3BMySXuEglojwpZMUmdyhdalebvABdJ3p403pG.png aprobado
: . Pablico
P2 ' Documento documentos/OnUCgwDXBkgbskBorPQvWavrQ0o 1vGK4A5mqOjsF.png aprobado ‘
. Actividad
| Economica
i3 Documento documentos/gw1JFvIByWJoy5 CUMOhEQOBOBEycCiBee QwWYXHx.png " aprobado
{ ¢ ldentificacion ' ;

¢
)

J‘?







Documento: Documento ldentificacion

W L873%

Editar Guardar en fa Compartir







Documento: Documento Actividad Econdmica

. BG 750 SUR 754 18
FechaEmisién 05122024
Nro Consecitivo 00001

GUA BRISA PET G00ML (24)

| IMPORTE GO LETRA: ' st VALORTOTALL . seds]

SEIS MIL SEISCIENTOS CUARENTA Verificar que I suma do los tems Corresponda af valr
D R R SR _ Hoatewy O







Documento: Recibo Pablico
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S Ficha de Caracterizacién Empresarial

Datos de Inscripcién

Nombres: YESENIA ALEJANDRA’

Apellidos: LARGO VILLALBA

Documento: 1000116724

Sexo: Femening

Fecha Nacimiento: 2000-03-13

JiEdad: 25

Email: jonathanl3r09@gmail.com

Teléfono; 3246586567

Barrio: Caracoli

Direccion: Diagonal 75d sur 75h 18

gueso Damian

Nombre Negocio: Arepas de maiz con |Producto Principal: Aliment_ds procesados y gastrongmia (Panaderia,

conservas, embutidos, productos envasados, dulces tipicos, comida
preparada) !

Ventas Mensuales: Entre $1.500.000
v $5.000.000

Cita: 2025-05-14 09:00:00

Usuario que cred la cita: Jose
Ramirez

Caracterizacion Empresarial

Estado Civil: Unidn libre

Etapa Desarrollo: crecimiento

Formalizacién: Persona Natural

Nuimero Empleados: 2

Ventas Mensuales Promedio: 9C00000.00

Orientacién Comercial: Personas

Canales Comercializacion: Punto de Venta

Fuentes Financiacion: Ahorros personales

Estrategia Modelo de Negacio

¢El emprendedor tiene claramente
expectativas?

identificados sus potenciales clientes, asi como sus necesidades y

:El emprendedor realiza planeacién con programas de corto y mediano plazo, verificando su
cumplimiento para realizar mejoras?

;El emprendedor cuenta con algunos indicadores que usa aproximadamente para la toma de

decisiones?

L
iy
ey

17
o



¢El emprendedor ha documentado su proceso de generacién de valor al interior de su empresa y la
relacion con ios diferentes grupos de interés?

“-keLos emprendedores cuentan con=un portafolio de productos y-servicios bien desarroliado v listo para

su comercializacion?

v

Estrategia Comercial

iEl emprendedor realiza estudios-de mercadeo aplicables a variables de mercadeo de Ia empresa?

- 1¢El disefio del-portafolio de los productos o servicios se da a partir del conocimiento de los problemas o

necesidades del cliente?

- ¢La definicion de los precios se da a partir del analisis de los costos de produccién, los precios de los
competidores y las intenciones de mercado?

- -¢Esta claramente identificada la relacién-entre los canales utilizados y el nivel de acceso a los clientes?

"i¢Se cuenta con un . plan y un presupuesto publicitario al que se hace seguimiento?

--{¢Se-realiza un plan de promociones con base en estudios del mercado y se controlan y evaltGan?

Gestién Administrativa

‘{Hay unTegistro-empresarial como persona juridica v se cuentan con contratos laborales a los
colaberadores directos

-\Se.cumple con la totalidad de ios requerimientos legales para el funcionamiento de Ia empresa y se
hace seguimiento a los mismos

La estructura se encuentra definida a través del organigrama o mapa de prbcesos

Aspectos Técnicos

¢El plan de requerimientos esta alineado con la capacidad y con las necesidades del cliente?

¢los procesos y los tiempos estan documentados?

¢ha ampliacién de la capacidad estd proyectada de acuerdo al mercado futuro?

Finanzas

Existe un modelo financiero soportado en una proyeccién de ventas definida a partir del conocimiento
del mercade y de expectativas reales de participacién

Los costos se determinan de acuerdo con un sistema que permita involucrar las variables precio,
oportunidad y calidad




iﬂ
Los estados financieros son la fuente de retroalimentacién acerca de las decisiones tomadas en la ;1!
:
iempresa E §
! L
| I
iSe monitorea la rentabilidad del negocio en funcién de la informacion provista por el andlisis de flujos i1
Jen la empresa y tomamos decisionas P
[ ]

Resumen Grafico de Evaluacion

d Evaluacion por area

Técnica Administrativa







CONVENIO DE ASCCIACTON

FULCE - CAS ~ 1578-2322

o

PROYECTQ: REVITALIZACION

¥ TRANSFORMACION PRODUCT IVA BN L4 LOCALIDAD D CIUDAD BOLIVAR - 1854

VISITA )

e e b S ACTA" DB
1. TUENTIRICACION. DEL-NEGICIG .0 i

“yimoulso local 4, 0:

Nombre:A!_ 3y d@ Maiz deior}

o local 5, 0:

8. DATOS DR L& VISTT4

M 10001 632y

Direceion :

No. de visita:

Diagonal 3I5Ds0r HIOH-1,
Actividad econdmice: COJ"OE(C‘-O}‘Z@OOV) A h;n(.‘_,n+(j‘5
N

Nimere de empleados:

2

!

Correo electrdnicozjonq‘l ‘/‘)OO 13 .’OC} @ crglet } cConvy

2. ..IDENTIFI(_]ACIUN DEL, PROPIETARTO LT
Aleonaro Laig O

Nombre:

Fecha de 1z visita:

14 de moyo EASRAS
Horz injsio: 10400 : '

. .
Hora finalizacidn: i QO o
Promotor secial:

JOSE ERNESTO RAMIREZ BELTRAN
Anexos:

1. Registro fotografico de

la visite

2. Certa de cempromise

de 1 n

Identificacion To00 b'%z&,)

. e "OEJETIVO"DB‘:LA‘VISITA: T I B P T i e e —-|
Llevar a cabo un diagnéstico integral de] emprendimiento y/o microempresa visitada, con el fin de identificar brechas
operativas, condiciones esiructurales, necesidades especificas de formacidn ¥ socializar de manera prec

isa los lineamientos y

el dia
identificar necesidades y
informacidn clave sobre su
emprendedor/a.

socializar las condici
situacion actual Yy se

ma_a] io
5. DESCRIFCION L8 L4 VISITA.. ...~ . :
Se realizé visita a] emprendimiento oiepa"g ade may Damign
1 4 de mavo del 2025, con el fin de aplicar un diagnéstico inicial,

ones del
establec

brograma de apovo. Se obtuvo
id el primper acercamiente con el

e e
Por parte del propietaric:

B ACHERDOS Y “COMPROMESDS o o

Por parte del eqeipe de ecompafiamiento-

Cargo: PROMOTOR SOCIAL

Firma:

e i e e e iy L "*"ZT.-""'FIRMAS'DE"ACEP'E‘ACIGNJ L L
Con ia firma de estg acta, se deja constancia de Iz realizacién de 1a visita, as{ comc de los hallazgos y compromisos establecidos.
REPRESENTANTE TEL EMPRENDIMIENTC © NEGOCIG
Momsze: Aleciing) ra_laxgo Wl '(“1 \ bg

- . Nt
Cerge: _CR 1 YR
Firge: Qieigbg‘i!‘g {owd 9]

vy

VISITADOR
Nombze:  JOSE ERNESTO RAMIREZ BELTRAN
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COMPROMISO DE PARTICIPACION

Yo, }/C'E‘f_f,ﬂl(_’} /q }61 (Jr’)df(:l LCJI g O ; identificado (a) con et docurnento de identilad [tipo de documento
Cecdola INeo. _1COC BT LY , encalidad de emprendedor X /representante legal __ de
1 empresa o empiendirnienio denomunado A E_Ioos de ma17 Dapian ; manifiesto formalmente mi

interds, disposicién v compromiso de participacién en 2l desarrollo del 1u0% las acciones relativas 2 Impulse 4.0 y/o

Micrcempresas 5.6, segin las orientacionss gue se brinden en el marco de} Convenio de Asoclacién 1679 de 2024,

~suserito entre la Alcaldia Local de Cindad Boltvar y UNIEMPRESARIAL. Asi mismo, deciaro que:

1. Lz imformacién suministrada para la inscripeién es veraz y corrssponde 2 la realidad ¢e mi emprendimiento
0 MiCTOSmpIess. : .
2. Me comprometo a asistir y participar de roaners activa en las actividades, talleres, asesorfas y demés espacios
formativos v de acompafiatgiento. _
3. Asumo ef compromiso cumplir todas las actividades, tareas y compromisos zdguiridos durante &f programa
difigidos al fortajecimiento de mi medelo de negocio, con ei fin de mejerar la compelitividad, sostenibilidad
& i ecte de mi empresa.
4. Wecomprometo a respetar tos linezmienios, fechas y requisiios esiabl ecidos por la organizatién. del Convenic
1878-2024. : ' :
5. Autorze e wso de mi informecitn, asf come de regizacs folsgrdficos v audicvisuales tomados durante &l
progoama, pare fnes de seguimienio, evalnacitm, promocién y divuigacitn del ruismo, respetanda log
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El negocio

Propuesta de Negocio: Describe tu negocio hablando entre otras cosas de la
problematica ;Qué necesidad o dolor abordo con mi proyecto? ;Qué ofrezco
para resolverio? ;:Qué me hace Unico? ;Cémo gano dinero?

Mi emprendimiento esta dedicado a la elaboracion y venta de deliciosas arepas de maiz con
queso, ubicados en el barrio Santa Viviana vy alrededores. Nuestro abjetive es ofrecer una
opcion gastronomica auténtica y accesible a los estudiantes vy residentes de la zona.

En el barrio Santa Viviana y alrededores, hemos identificado una falta de opciones
gastrongmicas autenticas y asequibles para los estudiantes y residentes.

Queremos ofrecer una experiencia culinaria que sea deliciosa, fresca y asequible. .

Ofrecemos arepas de maiz con gueso frescas y deliciosas, hechas con ingredientes de alta

calidad y preparadas con amor. Nuestras arepas son perfectas para cualquier momento del dia,
va sea como desayuno, almuerzo o cena.

Lo que nos hace dnicos es nuestra dedicacion a la calidad y el sabor de nuestras arepas.

Ganamos dinerc a través de la venta de nuestras arepas de majz con queso. Nuestra modelo
de negocio se basa en la venta directa al cliente, lo que nos permite mantener nuestros costos
bajos y ofrecer precios competitivos.

La propuesta de valor.

¢Por que un cliente elegirfa el tuyo y no el de la competencia?, ;Qué hace que
tu producto o servicio sea DIFERENTE o ESPECIAL de lo que va existe?

En AREPAS DE MAIZ CON QUESO "DAMIAN", nos enfocamos en ofrecer una experiencia
culinaria innovadora y deliciosa que supere las expectativas de nuestros clientes. A
continuacion, te presentamos algunas razones por las que nuestros clientes pueden elegirnos
sobre la competencia:

- Ingredientes Frescos y de Alta Calidad: Utilizamos maiz fresco y queso de alta calidad para
garantizar un sabor intenso y delicioso en cada arepa.- Preparacion con Amor: Nuestras arepas
son preparadas con amor y dedicacion, lo que se nota en cada bocado.- Sabor Auténtico:
Nuestro sabor es auténtico y tradicional, lo que nos permite ofrecer una experiencia culinaria
Unica.- Precio Competitivo: Nuestro precio de 1.000 por arepa de maiz con queso es accesible
y competitive en el mercado.- Ubicacion Conveniente: Estamos ubicados en el corazon del
barrio Santa Viviana y alrededores, lo que nos permite estar cerca de nuestros clientes y afrecer
un servicio rapido y eficiente.- Atencion Personalizada: Nuestro equipo esta comprometido con
brindar una atencion personalizada y amable a cada cliente.




El mercado

Los clientes y el mercado: Define tu cliente y mercado contestando entre otras

cosas ;Quién es mi cliente ideal? (Describe brevemente: edad, intereses, ubica-
cién, etcl), ;Co6mMo me daré a conocer? ;Qué estrategias voy a desarrollar para
tograr mis ventas? (Promocidn).

Edad: 10-30 afios (estudiantes y jovenes adultos)-

Intereses: Comida rapida v deliciosa, productos frescos y de alta calidad, opciones
saludables y accesibles- Ubicacidn: Barrio Santa Viviana y alrededores-

Comportamiento: Buscan opciones de comida raplda y accesibie para el desayuno,
almuerzo o cena Mercado:

Tamafio: Et mercado objetivo es el barrio Santa Viviana y alrededores con una poblacion de
estudiantes y jovenes adultos

Competencia: Existen algunas opciones de comida rapida en la zona, pero hay espacio para
innovar y ofrecer una experiencia culinaria auiéntica y deliciosa Esirategias de Fromocidn:
Redes Sociales: Utilizar plataformas como nstagram y Facebook para promocionar
nuestros producios y servicios

Publicidad Local: Colocar anuncios en la zona y en establecimientos cercanos para liegar a
nuestro piblice obietivo

Promociones y Descuentos: Ofrecer promociones y descuenios especiales para atraer a
nuevos clientes y retener a los exisientes

Eventos y Actividades: Participar en eventos y actividades locales para promocionar
nuestros productos y servicios

Boca a Boca: Fomentar la recomendacién y el boca a boca entre nuestros clientes
satisfechos.
Venta Directa: Ofrecer nuestros productos directamente a los clientes en nuestro
establecimiento

Venta en Linea: Utilizar plataformas de entrega de comida en linea para expandir nugstro
alcance y ofrecer nuestros productos a mas clientes

Paquetes v Promociones: Ofrecer paquetes y promociones especiales para atraer a nuevos
clientes y refener a los existenies

Objetivas: Incrementar la visibilidad y el reconocimiento de la marca- Aumentar las ventas y
la fidelidad de los clientes )
Establecer una presencia fuerte en el mercado local




Los canales

¢Como llegara mi producto/servicio al cliente? {Plaza/Distribucién) ¢Cémo haras
para que tu cliente ideal PUEDA ADQUIRIR tu producto/servicio? (Ej: Tienda
fisica, online, envio a domicilio, a través de intermediarios) y mencione posibles
beneficiarios de su emprendimiento.

En AREPAS DE MAIZ CON QUESO "DAMIAN", nos enfocamos en ofrecer nuestros productos a través
de varios canales de distribucion para asegurarnos de que nuestros clientes ideales puedan adquirir
nuestros productos de manera facil y conveniente. - Tienda Fisica: Nuestro establecimiento fisico en el
barrio Santa Viviana y alrededores, donde los clientes pueden visitar y adquirir nuestros productos
directamente.- Venta en Linea: Utilizamos plataformas de entrega de comida en linea para expandir
nuestro alcance y ofrecer nugstros productos a mas clientes.- Envio 2 Domicilio: Ofrecemos envio a
damicilio a través de intermediarios para que nuestros clientes puedan disfrutar de nuestros productos
en la comodidad de sus hogares.

Las finanzas

Proyeccién de Ventas

Producto Unidad de venta # Unidades mes Precio f Unidad ventas mes
Arepa Queso unid 7.500 1.000 7.500.000
Producto Costos fijos Costos variables Costo total

Arepa Queso 291 526

817




e
Lo
G
57

= Producto - § . .. Margen Punto de equilibrio Und Punte de equilibrio $
Arepa Queso 18% - 41445 : 4,144,487

AT La planeacion
Objetivo General de Corto Plazo (6 A 12 Meses) .

mi objetive es establecer una presencia sélida en el mercads local, aumentando |a visibilidad v el
reconocimiento de mi marca, y generando una base de clientes leales. Aumentar la produccion y
distribucion de arepas: Aumentar la produccion y distribucidn de arepas para satisfacer la demanda
creciente de los clientes. Desarrollar una estrategia de marketing efectiva: Desarrollar una estrategia de
marketing efectiva para promocionar ia marca y atraer a nuevos clienies. Establecer alianzas
estratégicas: Establecer alianzas estratégicas con proveedores, distribuidores y otros socios para
mejorar la eficiencia y la calidad de la produccién y disiribucién de arepas.

Para el cumplimiento del objetivo propuesto se ha definido el siguiente plan de
accion en las principales areas de gestion de la empresa:

1. Area comercial y de mercadeo

. Objetivo del area:

Metas Indicadores de seguimiento
Desarrofio de relaciones con ciientes y

E I'OVEE?OTES
T

Crecimiento en clientes v proveedores

nuevos clientes y retener a los existentes Tasa de crecimientc en clientes nuevos
Participacion en eventos y Terias
astronémicas para promocionar €l producto. Tasa de venias por eventos
R!egomaf DIECIOS Y CONGICIONES ae venia _
competitivas Seguimiento con precios de la competencia

Texto . Texto




Nota: Recuerda que es necesario tener 3 Cot:zacrones para cada una de ias act,_ T
vidades de inversién ‘

Actividad de inversién
. o . Plancha y meson con artesa
Actividad de inversién
Proveedor seleccionado Global de muebles industriales GM |+ _
Escogi este proveedor porque manejan mejor
Justificacién calidad y facturacion legal
Cotizaciones
Proveedor1 ' Proveedor 1 Proveedor1
METAL-MECANICA Global de muebies | ALUMINIO JYD
Plancha y mesén industriales SAS Plancha y meson
con artesa Plancha y mesén con artesa —
3'400.000 con artesa 2'879.000

2'618.000




2. Area técnica o de produccién

Objetivo del area:

Metas

Indicadores de seguimiento

Aumentar la produccion de arepas en un 20% en los
proximos 6 meses.

Numero de arepas producidas por dia/mes,
tasa de crecimiento de 19 nroducaion

Lograr una tasa de satistaccion dei clienie del BU%
en los proximos 3 meses

lasa de satstaccion del clienie, numero de
guejas y reclamos

Reducir el flempo ¢e produccion de arepas en un
15% en los proximos 8 meses

Tiempo de produccién hor arepa

Desarroliar y lanzar al menos 2 nuevas recetas
de arepas en los proximos B meses

Numero de nuevas recetas desarrolladas y lanzada

F

3. Administrativa

Objetivo del area:

Metas

Indicadores de seguimiento

Implementar un sistema de gestion financiers gue permiia tener
un control preciso sobre los ingresos y gastos

Estado de resultados y balance general, flujo de caja y
rentabilidad )

Simplificar y automatizar los procesos
administrativos para reducir tiempos vy costos

Tiempo de respuesta a selicitudes y consultas, nivel
He procesos v costos administrativos

Establecer canales de comunicacion para que todos los empleados estén
informados v alineados con los objetives del negocio

Encuestas de satisfaccion laboral
Retroalimentacion de empleados

Cstablecer canales de comuUnicacion para que 1000s 108 empleados

bsién informados y alineades con los objetivos del negocio

Numere de incidentes y accidentes laborales

4. Area financiera

Objetivo del drea:

Metas

Indicadores de seguimiento

Aumentar la responsabilidad del negocio en un
15% en los proximos 6 meses

Margen de beneficio neto, rentabilidad sobre ia
nversion v reniabilidad sobre las venias

Sarantizar que el negocio tenga suficienie liquidez

hara cumndiccansus ohlinaciones financicras

Flujo de caja neto

Reducir [0s costos operafivos en un 10% en los
reximos 8 meseas

~ostos operativos totales, costos de
reguccion

Mejorar la eficiencia financiera det negocic mediante la

1 asa de rotacion de activos, tasa de retorno sobre los

implementacion de procesos v sistemas mas efectivos . iastivss Nivelde.endeudamisnic




Presupuesto

Rubro (fnsumo o equipal Proveedor sugerido valor -

Seguro obligatorio Camara de comercio de Bogota 70.000

Plancha Global de muebles 1.666,000
industriales SAS

Meson con altesa Global de muebles 952.000
industriales SAS

Servilletas Corbeta 338.586

Poliza Texto 60,000

Texto Texto Texto

Total

3'086.586
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La inversion.:
Actividad de inversién

Adquisicion de un mueble con plancha y un mesén con artesa para
mejorar la eficiencia y calidad en la produccién de arepas

Justificacion

Elegimos a Agrobal de Muebles Industriales GM como nuestro
proveedor de muebles industriales debido a su compromiso con la
calidad superior en productos de muebles industriales y su
experiencia y especializacion en la produccidn de muebles para la
D industria alimentaria. Ademas, su capacidad para manejar

' facturacioén electronica de manera eficiente y legal nos brinda
confianza y seguridad en nuestras transacciones comerciales. Por
lo tanto, consideramos que Agrobal de Muebles Industriales GM es
un proveedor confiable y adecuado para satisfacer nuestras
necesidades de muebles industriales de alta calidad.




Listado de Anexos.
Mo, de folios Tipo de documento

Texto Copia del RUT (si aplica}.

Texto Certificade de existencia y representacién legal con
fecha de expedicién no mayor a 30 dias {si aplical.

Texto Fotocopia de fa cédula de ciudadania de cada uno de
los firmmantes en ¢l orden del fistado.

Texto Documento/s que evidencien su residencia en ia

localidad




Como parte de mi participacion certifico que:

iITEM

St

NO

Mi emprendimiento o microempresa no
esta siendo presentado paralelamente
por otro beneficiario del programa.

NO

No he incumplido con alguno de los Pro-
gramas desarrollados por parte de la
Secretaria Distrital de Gobierno

NO

No he participado en las versiones ante-
riores de los Programas impulso Local 4.0
¥ Microempresa Local 5.0

NO

No soy servidor puablico, contratista del
Distrito o tengo vinculo laboral alguno
con Uniempresarial y la Cdmara de
Comercio de Bogota

NO

No he participado directa o indirecta-
mente en la asesoria ¢ preparacion y
elaboracién de este Programa

NO

No tengo antecedentes fiscales, discipli-
narios y/o penales

NO

El proyecto 0 empresa que represento en
este Programa no corresponde a entida-
des sin animo de lucro

NO
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DUSTRIALES 8AS

Nit: 9012575042

. Carrera 26#6-80
' Ricaurte —Bogotd.

~  Bogot4, 18 de Junio del 2025.

Senora: Yesenia Alejandra Largo Villalba.
ASUNTO: COTIZACION.

1 Meson de 1.60 mde largo x 80 cm de anchox 1.00 m de alto, fabricado
en acero 430 calibre 22, estructurado en tubo de pulgada y media sobre
ruedas de 3” con una arteza de 1.40 m de alta x 70 cm de ancha x 90
cm de alta grafada fabricada en acero calibre 24 estructurado en tubo
de pulgada y media sobre ruedas de 2”.

SUBTOTAL: $800.000=
IVA (19%): $152.000=
TOTAL: $952.000=

NOTA: Este producto se fabrica sobre pedido, se solicita un anticipo del 50% para
iniciar la fabricaciony el saldo del 50% al entregar el producto a satisfaccion del
cliente en nuestras instalaciones.

Dias de fabricacion: 12 dias habiles calendario a partir de la emision de la factura.

Garantia: 12 Meses por defectos de fabricacion y 6 meses por motores.

Gracias por darnos la oportunidad de enviarle este presupuesto, quedamos
atentos a cualquier inquietud o comentario.



Asesora comercial.
Cel: 3104833588



