
INSTITUTO DE FINANCIAMIENTO, 
PROMOCIÓN Y DESARROLLO DE 

IBAGUÉ - INFIBAGUÉ 
MT: 890.700.755-5 

Ibagué, 22 de mayo de 2026 

Señores 
FUNDACION GIRASOL 
Cra 2 N° 11-59 C.0 La Once Local 102 
fundaciongirasolhotniail.com  
Cel: 3176590128 
Ciudad 

Asunto: Invitación a presentar propuesta 

Respetados señores: 

El Instituto de Financiamiento, Promoción y Desarrollo de Ibagué — INFIBAGUÉ, a través de la 
Dirección de Proyectos y Servicios Financieros, los invita a presentar una propuesta técnica y 
económica para el siguiente objeto contractual: 

"DPSF — Contratar un operador financiero para la implementación de la estrategia de 
microcréditos (Inficréditos), orientada al fortalecimiento del sector empresarial mediante el 
otorgamiento de créditos, con el fin de mejorar la productividad y competitividad de las unidades 
productivas en el municipio de Ibagué." 

Agradecemos remitir su propuesta dentro del plazo establecido, incluyendo todos los 
costos asociados a la ejecución del objeto contractual, así como los impuestos, tasas, 
contribuciones y demás gravámenes a que haya lugar, de conformidad con la 
normatividad vigente y las disposiciones aplicables a INFIBAGUE. 

Agradecemos su atención e interés en participar en este proceso. 

CARLOS JAVIER . RON CALDERON 
DIRECTOR DE PRO CTOS Y SERVICIOS FINANCIEROS 

Redactor: Milady Andrea Arevals ProfesionaI Universitario 219-01 IV1A 
Transcriptor: Milady Andrea Arevalo - efesional Universitario 219-01 

Calle 60 con Cra. 5  Edificio CAMI Norte Barrio La Floresta, Ibagué — Tolima 
Teléfono: (608) 2772348 E-mail: correspondenciaiinfibague.gov.co   

Página Web: www.infibaque.gov.co  AJC,Idia M.opI 
Ibagué 
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PROPUESTA TÉCNICA Y ECONÓMICA 

Ibagué, 28 de mayo de 2026 

A: Instituto De Financiamiento, Promoción Y Desarrollo De Ibagué 

INFIBAGUE 

Cordial saludo: 

FUNDAION GIRASOL.ofrece los servicios de operador financiero para el otorgamiento de 
MICROCREDITOS, con destinación a capital de trabajo, inversión en activos fijos y libre 
inversión que contribuyan al fortalecimiento de las 
famiempresas,microempresas,pequeñas empresas y medianas empresas en el municipio 
de Ibagué y su área de influencia. 

Con la presentación de esta propuesta declaramos que: 

a) hemos leído, entendido y acepto las Condiciones Generales para la contratación del 
servicio. 

b) Tenemos interés en llevar a cabo el objeto de este contrato, ejecutándolo de la de la 
manera descrita. 
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c) La información suministrada por FUNDACION GIRASOL es verdadera, completa y 
correcta. 

d) Aceptamos cualquier solicitud de cambios yio modificaciones acordadas entre las 
partes, en aras de facilitar y promover el objeto y desarrollo de este contrato. 

Adjunto presentamos nuestra propuesta Técnica y Económica. 

Cordialmente, 

MARITZA ALEJANDRA VELASQUEZ PEÑA 
Representante Legal 
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PROPUESTA TÉCNICA 

Enfoque Técnico y Metodología Crediticia  

Se designará un analista especializado para la atención de los clientes clasificados como 
famiempresas, microempresas, pequeñas y medianas empresas. 

El cliente para este producto deberá cumplir con un perfil determinado por FUNDACION 
GIRASOL 

Iniciamos por la recepción de solicitudes de clientes potenciales, seguido del análisis de la 
empresa(recolección y procesamiento de la información), para presentar el caso ante el 
comité de crédito, finalizando con un control y cobro preventivo y si es el caso cobro de 
normalización, persuasivo y jurídico. para la recuperación del crédito otorgado. 

Consecución de clientes potenciales. 

Únicamente los remitidos por INFIBAGUE 

Análisis de la empresa. 

Se buscará determinar la capacidad y la voluntad de pago a través de un análisis 
cuantitativo y cualitativo. 

El analista levantará la información financiera en el sitio del negocio, que nos brinde los 
datos necesarios para las tomas de decisiones( realizará el balance, estados de 
resultados y flujo de caja familiar) 

En cuanto a la Voluntad de pago se deberá analizar su historial de pagos en entidades de 
crédito, pago puntual de compromisos laborales, compromisos fiscales, pago de servicios 
públicos, de arrendamientos, de terceros, reinversión de utilidades en el negocio. 

Evaluar condiciones económicas para este sector en determinada región geográfica de 
acuerdo con la solicitud. 

La información que el cliente potencial suministre deberá cruzarse con la apreciación 
directa del analista en el lugar de la empresa. 

En el caso de que la información suministrada por el cliente en relación a capacidad y 
voluntad de pago no sea suficiente, el crédito debe ser rechazado. 
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La presentación de la propuesta de financiamiento 

En el comité de crédito se decide si se otorga el crédito o no y en qué condiciones. La 
tarea del analista de créditos consiste en elaborar la propuesta de modo que pueda 
presentar los datos más importantes para la toma de decisión. 

- Una descripción breve del negocio, por qué motivo se solicita el crédito. 
- Los datos financieros y de la unidad familiar más importantes. 
- Documentación. 
- Una propuesta de financiamiento, o sea, monto de crédito, plazo y cuota. 

La toma de decisión positiva o negativa del comité de crédito debe ser 

comunicada sin demora al cliente 

POLITICAS DE CREDITO 

1. TODO CREDITO NUEVO O RENOVACION DE CUMPLIR CON LOS 
SIGUIENTES REQUERIMIENTOS: 

• Actualización de dirección de trabajo, negocio y vivienda con sus respectivos 
teléfonos y celulares. 

• Las referencias personales y familiares siempre deben ser distintas a las 
anteriores y debidamente confirmadas. 

• Toda carpeta para aprobación de crédito debe ir debidamente diligenciada en sus 
formularios (Formulario de vinculación del cliente, formato de los datos 
económicos, formato FNG y hoja de propuesta y aprobación de crédito) 
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• La hoja de propuesta ya probación del crédito antes del desembolso debe estar 
revisa da y firmada por el Gerente, de lo contrario no se puede desembolsar el 
crédito. 

• Todos los datos del cliente se deben Ingresar en el sistema se haya aprobado el 
crédito o no para crear nuestra base de datos. No se aceptan contraseñas. 

• Documentación para desembolso debe estar totalmente diligenciada con la 
información del cliente, firmada y huellada por este. 

Analista de crédito 

+ Realiza la visita en la vivienda y negocio del Cliente, o realiza una sola visita en 
caso de que el negocio este ubicado en la misma vivienda. 

+ Verifica que el Cliente sea el dueño del negocio y que tenga más de seis meses de 
funcionamiento, solicita el registro de cámara y comercio si lo tiene, e indaga a 
vecinos que puedan brindar información del Cliente. 

+ Registra la información en el formato "Solicitud de Crédito" 
+ Informa al Cliente acerca de la documentación requerida y verifica que la 

información suministrada sea verídica. 
•+ Solícita consulta a Datacredito. 
•. Procesa los datos obtenidos en la visita en el formato indicado y pasa al comité de 

crédito. 
•• Sustenta ante el comité de crédito la propuesta del nuevo crédito. 
+ Comunica al Cliente la decisión del comité de crédito, monto aprobado, plazo, 

valor cuota, fechas de pago y cuándo debe acercarse por el desembolso en caso 
de ser aprobado y si es denegado, comunica al Cliente la causal de rechazo de la 
solicitud. 

+ Pasa el crédito a liquidación donde la Auxiliare de operación 
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CRÉDITO DE RENOVACIÓN 

Analista de crédito 

•. Saca la carpeta del Cliente del archivo con la información de la solicitud de 
renovación y el historial crediticio. 

•• Informa al Cliente si puede o no renovar el crédito de acuerdo a los criterios, de las 
políticas de crédito 

•• Visita nuevamente el negocio 
+ Hace firmar al Cliente la renovación de 
•:• Verifica y actualiza la información del Cliente que ha sido recopilada en el crédito 

anterior de acuerdo con la política de crédito. 
•' Informa al Cliente acerca de la documentación requerida. 
•• Procesa los datos obtenidos en la visita y los registra en el formato "Solicitud de 

Crédito". 
•' Presenta crédito al comité, donde se define su aprobación. 
•. Informa al Cliente el monto aprobado, plazo del crédito, valor cuota, fechas de pago 

y hora de desembolso en caso de ser aprobado, y si es denegado, le informa la 
causal de rechazo. 

•• Pasa el crédito a liquidación, donde las Auxiliar de operación. 

Documentación 

y' Fotocopia ampliada al 150% del titular. 
/ Presolicitud de crédito. 
/ Consulta a central de riesgos. 
/ Consultas de cédulas en el sistema, lo que nos indicara si ha tenido, tiene o no 

relación crediticia con la Entidad, en calidad de deudor o codeudor y su historial de 
pagos si es el caso. 
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Hoja de Vida 

Nombre del Profesional: MARITZA ALEJANDRA VELASQUEZ PEÑA 

Fecha de nacimiento: 27-09-1979 

Último título académico ADMINISTRADOR FINANCIERO 

Dirección actual de residencia CII 44 A no. 5.08 casa 7 Conjunto Alta Vista 

Educación: 

Pregrado en ADMINISTRACION FINANCIERA, de fa universidad de Ibagué 

Historia Laboral Relevante al Trabajo: 

Fechas Empleador y Cargo Descripción de funciones 

17-01-2010 hasta 
la fecha 

FUNDACION GIRASOL Gerente 

16-09-2007 hasta 
La 16-01-2010 

FUNDACIÓN GIRASOL Subgerente 

01-06-2002 hasta 
15-01-2010 

FUNDACION MUNDO 
MUJER AHORA BANCO 
MUNDO MUJER 

ANALISTA DE CREDITO (colocación y 
Recaudo de Cartera) 
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PROPUESTA ECONOMICA 

Condiciones Generales 

CAPITAL DE TRABAJO DESTINADO $ 300.000.000 

Monto Mínimo de colocación $ 300.000 

Monto Máximo de colocación $ 8.000.000 

Plazo Máximo 14 meses 

A. Desglose de costos por crédito desembolsado: 

INFORMACION DEL CREDITO 

Componentes Valores 

Tasa Interés 

Por debajo de la 

Actual (Autorizada 

por 

SuperSociedades) 

3 % 

Comisión 

(Autorizada por Ley 

590 de 2000) 

0,605% 

IVA 0,1149% 

Seguro de Vida 

Deudores 

0,9316% 
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B. Desglose descuentos en el momento del desembolso: 

Concepto 

Valor 

Micro seguro (si es Autorizado por el contratante) 
valor por mes $5 000 

Papelería + IVA 2% 

Nota: El valor de consulta a central de riesgo lo cancela el cliente en el momento de la 

visita ya que para los créditos negados no será posible hacer su descuento en el 

desembolso. 

Valor del Micro seguro por mes según el plazo de cada crédito $ 5.000 

(-) Valor cancelado a la aseguradora por Crédito $ 2.745,44 

(=) Valor en participación (FUNDACION GIRASOL-INFIBAGUE) $ 2. 254.56 

Desglose participación ingresos generados por venta Micro seguros: 

Concepto 

FUNDAION GIRASOL 68% 

INFIBAGUE 32% 
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O. Desglose participación intereses generados durante los 18 meses: 

Concepto 

Partici pació n% 

FUNDACION GIRASOL 68 

INFIBAGUE 32 

D. Capacitaciones: 

Dos capacitaciones, en temas acordados entre las partes, según necesidad detectada en 
visitas de campo. 

Información de contacto: 

mvelasquez0927yahoo.com  

310 307 7013 

MARITZA ALEJANDRA VELASQUEZ PEÑA 
Representante Legal 
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Cordial ente, 

A!cid.. Munopil 
Ibagué 

INSTITUTO DE FINANCIAMIENTO, — 

AGUE PROMOCIÓN Y DESARROLLO DE ____ 
IBAGUÉ - INFI8AGUÉ 

NIT: 890.700.755-5 

Ibagué, 22 de mayo de 2026 

Señores 
MICROFINANCIERA DEL TOLIMA 
contacto@microfinancieradeltolima.com  
Ciudad 

Asunto: Invitación a presentar propuesta 

Respetados señores: 

El Instituto de Financiamiento, Promoción y Desarrollo de Ibagué — INFIBAGUÉ, a través de la 
Dirección de Proyectos y Servicios Financieros, los invita a presentar una propuesta técnica y 
económica para el siguiente objeto contractual: 

"DPSF — Contratar un operador financiero para la implementación de la estrategia de 
microcréditos (Inficréditos), orientada al fortalecimiento del sector empresarial mediante el 
otorgamiento de créditos, con el fin de mejorar la productividad y competitividad de las unidades 
productivas en el municipio de Ibagué." 

Agradecemos remitir su propuesta dentro del plazo establecido, incluyendo todos los 
costos asociados a la ejecución del objeto contractual, así como los impuestos, tasas, 
contribuciones y demás gravámenes a que haya lugar, de conformidad con la 
normatividad vigente y las disposiciones aplicables a INFIBAGUE. 

As radecemos su atención e interés en participar en este proceso. 

CARLOS JAVIER * RON CALDERON 
DIRECTOR DE PRO CTOS Y SERVICIOS FINANCIEROS 

Redactor: Milady Andrea Areva Profesional Universitario 219-01 fVy 
Transcriptor: Milady Andrea Arevalo - ofesional Universitario 219-01fv. 

Calle 60 con Cra. 5  Edificio CAMI Norte Barrio La Floresta, Ibagué — Tolima 
Teléfono: (608) 2772348 E-mail: correspondenciainfibague.gov.co   

Página Web: www.infibague.qov.co   



PROPUESTA TECNICA MICROflNANCIERA DEL TOLIMA SAS. 

bague,28 de mayo de 2026 

Dirigida A: Instituto De Financiamiento, Promoción Y Desarrollo De Ibagué 
INFIBAGUE 

Cordial saludo: 
MICROFINANCIERA DEL TOLIMA S.A.S ,ofrece los servicios do operador financiero para 
la Unoa de MICROCREDITO, con destinación a capital de trabajo, inversión en activos fijos 
y libre inversión que contribuyan al fortalecimiento de las 
famiempresas,microempresas,pequeñas empresas y medianas empresas en el municipio 
de Ibagué y su área de influencia. 

Declaramos que: 
Una vez leídas las condiciones generales para la contratación, tenemos interés en llevar a 
cabo el objeto de este contrato y aceptamos el estudio de cualquier de cualquier solicitud 
de cambios y/o modificaciones acordadas entre las partes. 

Adjunto presentamos nuestra propuesta 

Cordialmente, 

Firma: /  

PERCY ENRIQUE PEREZ GOMEZ 
Representante Legal Suplente 
MICROFINANCIERA DEL TOLOMA S.A.S 
Nit. 901.285.852-1 



PROPUESTA TÉCNICA 

Enfoque Técnico y Metodolonla Crediticia. 

Se designará un analista especializado para la atención de los clientes clasificados 
como famiempresas, microempresas, pequeñas y medianas empresas. 

El cliente para este producto deberá cumplir con un perfil determinado por 
MICROFINANCIERA DEL TOLIMA S.A.S. 

Iniciamos por la recepción de solicitudes de clientes potenciales, seguido del 
análisis de la empresa( recolección y procesamiento de la información), para 
presentar el caso ante el comité de crédito, finalizando con un control y cobro 
preventivo y si es el caso cobro de normalización, persuasivo y juridico. para la 
recuperación del crédito otorgado. 

Consecución de clientes potenciales. 

Únicamente los remitidos por INFIBAGUE 

Análisis de la empresa. 

Se buscará determinar la capacidad y la voluntad de pago a través de un análisis 
cuantitativo y cualitativo. 

El analista levantará la información financiera en el sitio del negocio, que nos brinde 
los datos necesarios para las tomas de decisiones( realizará el balance, estados 
de resultados y flujo de caja familiar) 

En cuanto a la Voluntad de pago se deberá analizar su historial de pagos en 
entidades de crédito, pago puntual de compromisos laborales, compromisos 
fiscales, pago de servicios públicos, de arrendamientos, de terceros, reinversión de 
utilidades en el negocio. 

Evaluar condiciones económicas para este sector en determinada región geográfica 
de acuerdo con la solicitud. 

La información que el cliente potencial suministre deberá cruzarse con a 
apreciación directa del analista en el lugar de la empresa. 



En el caso de que la información suministrada por el cliente en relación a capacidad 
y voluntad de pago no sea suficiente, el crédito debe ser rechazado, 

La presentación do la propuesta do financiamiento 

En el comité de crédito se decide si se otorga el crédito o no y en qué condiciones. 
La tarea del analista de créditos consiste en elaborar la propuesta de modo que 
pueda presentar los datos más importantes para la toma de decisión, 

• Una descripción breve del negocio, por qué motivo se solicita el crédito, 
- Los datos financieros y de la unidad familiar más importantes. 
- Documentación, 
- Una propuesta de financiamiento, o sea, monto de crédito, plazo y cuota. 

La toma de decisión positiva o negativa del comité de crédito debe ser comunicada 
sin demora al cliente 

POLITICAS DE CREDITO 

1 TODO CREDITO NUEVO O RENOVACION DE CUMPLIR CON LOS 
SIGUIENTES REQUERIMIENTOS: 

• Actualización de dirección de trabajo, negocio y vivienda con sus respectivos 
teléfonos y celulares. 

• Las referencias personales y familiares siempre deben ser distintas a las 
anteriores y debidamente confirmadas. 

• Toda carpeta para aprobación de crédito debe ir debidamente diligenciada 
en sus formularios (Formulario de vinculación del cliente, formato de los 
datos económicos, formato FNG y hoja de propuesta y aprobación de crédito) 

• La hoja de propuesta ya probación del crédito antes del desembolso debe 
estar revisa da y firmada por el Gerente, de lo contrario no se puede 
desembolsar el crédito. 



En el caso de que la información suministrada por el cliente en relación a capacidad 
y voluntad de pago no sea suficiente, el crédito debe ser rechazado, 

La presentación de la propuesta de financiamiento 

En el comité de crédito se decide si se otorga el crédito o no y en qué condiciones. 
La tarea del analista de créditos consiste en elaborar la propuesta de modo que 
pueda presentar los datos más importantes para la toma de decisión. 

- Una descripción breve del negocio, por qué motivo se solicita el crédito. 
- Los datos financieros y de la unidad familiar más importantes. 
- Documentación. 
- Una propuesta de financiamiento, o sea, monto de crédito, plazo y cuota. 

La toma de decisión positiva o negativa del comité de crédito debe ser comunicada 
sin demora al cliente 

POLITICAS DE CREDITO 

1. TODO CREDITO NUEVO O RENOVACION DE CUMPLIR CON LOS 
SIGUIENTES REQUERIMIENTOS: 

• Actualización de dirección de trabajo, negocio y vivienda con sus respectivos 
teléfonos y celulares. 

• Las referencias personales y familiares siempre deben ser distintas a las 
anteriores y debidamente confirmadas. 

• Toda carpeta para aprobación de crédito debe ir debidamente diligenciada 
en sus formularios (Formulario de vinculación del cliente, formato de los 
datos económicos, formato FNG y hoja de propuesta y aprobación de crédito) 

• La hoja de propuesta ya probación del crédito antes del desembolso debe 
estar revisa da y firmada por el Gerente, de lo contrario no se puede 

desembolsar el crédito. 



• Todos los datos del cliente se deben Ingresar en el sistema se haya aprobado 
el crédito o no para crear nuestra base de datos. No se aceptan contraseñas. 

• Documentación para desembolso debe estar totalmente diligenciada con la 
información del cliente, firmada y huellada por este. 

Documentación 

• Fotocopia ampliada al 150% del titular. 
• Presolicitud de crédito. 
• Consulta a central de riesgos. 
• Consultas de cédulas en el sistema de la Entidad para determinar relación 

con la misma 

Hoja de Vida 

Nombre del Profesional:  PERCY ENRIQUE PEREZ GOMEZ 
Fecha de nacimiento:  11-11-1975 
Ultimo título académico  ADMIN ISTRADOR FINANCIERO 
Dirección actual de residencia Cr 3  nO. 44-30 apartamento 501 

Educación: 
Pregrado en ADMINISTRACION FINANCIERA, de la universidad de Ibagué 

Historia Laboral Relevante al Trabajo: 

Fechas  Empleador y Cargo Descripción de funciones 
01-07-2019 hasta 
la fecha 

MICROFINANCIERA DEL 
TOLIMA SAS. 

SUBGERENTE 



ANEXO 1 

Comunicado de prensa 

Superfinanciera certiflca el Interés Bdncrio Corriente 

Bogotá, 27 de marzo de 2026. - Cc base er a rfcmacd' ;e-nara reoaa 
:r c; e;:abeciii e-:c; ¿e crio e:re las ;eaa3 cc cce & 27 de febrero 

al 20 de marzo de 2026 a S:e neiei3 Fi13r: ea e' ejer: c 
ru: ce le!es, ex3 ó la Resolución 0517 de 2026 p- mcd c ¿e a cuel 

cert f e In:es 6acao Ccete çaa a; s ieres rn aiaes e 

Crédito de consumo y ordinario 

Ee cert. cs er 17,84°/o eectv nul çaa la vi;n:a e-:'e ci 1 y & 3D de aH 
de 2026. a cual repreze:ta un aJc:c de 63 puc; á; cs (0,S3) frerte a la 
vi;ente e arz ce 2D26 (i70t). 

Certificaciones para otras modalidades 

Las a çu ei:e; cei:ca:3e;  ce Iitea Ecao C3rrerte esterul . çe-tes 
et-e 1 e C ce b-i de 2026 

+. 

Ilodalidad Efectivo anual 

Cr4 t ce :cnsc ¿e ba m:rt 

Crc:c rxuívc de r-aycr mrt 27.73 

Crd tD ycductvo rirai 21.7S 

Cré :c rxuzvc u-an 3S.2D 

C4d t cJ;r ri.ra 

Cré::c p:Ll;r cui;c u-an 57.92 

t - _ II.2.S.l.I Dezic25S&2Oi2. 
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