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                                                Fecha de elaboración: Día  Mes 09 Año 2026 

 
    

  ANÁLISIS DEL SECTOR ECONÓMICO  
 

Dándole cumplimiento al artículo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto 1082 de 2015, que establece: “Deber de análisis de las Entidades Estatales. La 
Entidad Estatal debe hacer durante la etapa de planeación el análisis necesario para conocer el sector relativo al objeto del Proceso de 
Contratación desde la perspectiva legal, comercial, financiera, organizacional, técnica, y de análisis de riesgo. La Entidad Estatal debe dejar 
constancia de este análisis en los Documentos del Proceso”, la Institución Universitaria ITM realizó el análisis de la información necesaria 
para conocer el sector que desarrollará el objeto contractual:  
 

1. CONTEXTO DEL SECTOR ECONÓMICO: COMERCIO AL POR MENOR  

 
1.1  Objeto del contrato: 

 
ADQUISICIÓN DE EQUIPOS TECNOLÓGICOS PARA LA DOTACIÓN DE LOS ESPACIOS DE COWORKING DE LA 
INSTITUCIÓN UNIVERSITARIA ITM, DE CONFORMIDAD CON LAS ESPECIFICACIONES TÉCNICAS. 

 
Alcance del objeto: 

 
El contratista deberá garantizar el suministro y entrega de los computadores, así como el suministro, entrega, instalación y 
puesta en funcionamiento de las pantallas interactivas con sus respectivas unidades OPS, destinados a la dotación tecnológica 
de los espacios de coworking de la Institución Universitaria ITM, de acuerdo con las cantidades y especificaciones técnicas 
definidas por la Institución.   

 
1.2 Generalidades del mercado:  
 

La actividad económica dentro de la que se ubica este proceso es en la Sección G Comercio al por mayor y al por menor; 
Reparación de vehículos Automotores y Motocicletas, División 46 Comercio al por mayor, excepto el de vehículos 
automotores y motocicletas, Subdivisión 465 Comercio al por mayor de maquinaria y equipo. código 4651 – Comercio 
al por mayor de computadores, equipo periférico y programas de informática 
 
Se efectuó la clasificación y tiene el siguiente código UNSPSC  
 

GRUPO SEGMENTOS FAMILIAS CLASES PRODUCTO 

E 43 21 15 E 43211500 

Productos de uso 
final 

Difusión de tecnologías de información y 
telecomunicaciones 

Equipo informático y 
accesorios 

Computadores Computadores 

E 43 21 19 E 43211900 

Productos de uso 
final 

Difusión de tecnologías de información y 
telecomunicaciones 

Equipo informático y 
accesorios 

Monitores y pantallas de 
computador 

Monitores y pantallas de 
computador 

 
CONTEXTO ECONOMICO  
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Evolución de las principales variables para el total nacional  
 
En julio de 2026, las ventas reales del comercio minorista aumentaron 5,3% y el personal ocupado creció 1,0% en relación con el mismo 
mes de 2025. Excluyendo el comercio de combustibles, la variación de las ventas reales del sector fue de 7,3%.  
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Grupos de mercancías 
 
Ventas Reales  
Variación anual 
Julio (2026/2025)  
 
En julio de 2026, las ventas del comercio minorista aumentaron 5,3% frente a las registradas en el mismo mes de 2025. Catorce líneas 
de mercancía registraron variaciones positivas en sus ventas reales mientras que cinco (5) líneas de mercancía registraron variación 
negativa.  
 
Las mayores contribuciones positivas a la variación anual, se presentaron en las líneas de Vehículos automotores y motocicletas 
principalmente de uso de los hogares, Otros vehículos automotores y motocicletas y Equipo y aparatos de sonido y video (televisores), 
aportando en conjunto 4,1 puntos porcentuales a la variación total del comercio minorista. (Tabla 2). 
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Variación año corrido 
(Enero - julio 2026 / enero – julio 2025)p  
 
En periodo de enero a julio de 2026 en comparación con el mismo periodo de 2025, las ventas del comercio minorista crecieron 11,4%. 
En este periodo, dieciocho líneas de mercancía registraron variaciones positivas en sus ventas reales, mientras que una (1) línea de 
mercancía registró variación negativa.  
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Las líneas de mayor contribución positiva al comercio fueron Vehículos automotores y motocicletas principalmente de uso de los hogares, 
Otros vehículos automotores y motocicletas, y Equipo de informática y telecomunicaciones y para uso personal o doméstico, aportando 
en conjunto 7,1 puntos porcentuales. (Tabla 3). 
 

 

Actividad comercial CIIU Rev. 4 A.C. 
 
Variación anual  
Julio (2026/2025) 
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Para el mes de julio de 2026, las actividades económicas que más contribuyen positivamente al comportamiento del comercio minorista 
y de vehículos fueron las relacionadas con las ventas de Vehículos automotores nuevos con una variación de 14,0% y las ventas en 
establecimientos no especializados con surtido compuesto principalmente por alimentos y especializados en la venta de alimentos, con 
una variación de 5,4%, que en conjunto contribuyeron con 4,5 puntos porcentuales a la variación del período. (Tabla 4). 
 

 

 
Variación año corrido  
(Enero – julio 2026 / enero – julio 2025)  
 
En el periodo de enero a julio de 2026 en comparación con el mismo periodo de 2025, las mayores contribuciones positivas a las ventas 
se presentaron en las empresas dedicadas al comercio de Vehículos automotores nuevos con una variación de 29,0%, y las empresas 
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dedicadas a la venta de productos no especializados con surtido compuesto principalmente por productos diferentes de alimentos, 
bebidas y tabaco con una variación de 21,9%, aportando en conjunto 7,5 puntos porcentuales. 
 

 

Personal ocupado por categoría de contratación y actividad económica CIIU-Rev. 4 A.C. 
Variación anual  
Julio (2026/2025) 
 
El personal ocupado por el comercio minorista en julio de 2026 aumentó 1,0% frente al mismo mes del año anterior, como resultado del 
aumento de 3,1% del personal permanente, y de 2,1% del personal aprendiz, en contraste se presentó una disminución de 3,2% del 
personal temporal directo, y la variación negativa de 8,0% del personal temporal contratado a través de empresas. (Tabla 6). 
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Variación año corrido  
(Enero – julio 2026 / enero – julio 2025)  
 
En el periodo de enero a julio de 2026 en comparación con el mismo periodo de 2025, el personal ocupado por el comercio minorista 
creció 1,6%, como resultado del aumento de 3,6% del personal permanente y de 4,0% del personal aprendiz, en contraste se presentó 
la contracción de 3,6% del personal temporal directo y una variación negativa de 4,6% del personal temporal contratado a través de 
empresas. (Tabla 7).  
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ESTUDIO DE LA OFERTA:  
 
Análisis de oferta Colombia compra eficiente códigos UNSCPSC:  
 

✓ E 43211500 
✓ E 43211900 
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FUENTE 

 
Se verificó la oferta y se constató que actualmente, según la naturaleza Objeto del proceso en estudio, existen varios proveedores en el 
mercado por lo que es posible que exista pluralidad de oferentes. 
 
Algunas de las empresas que comercializan y proveen el producto a contratar y que sirvieron como base para realizar el estudio de 
mercado sobre el que se estableció el presupuesto para el presente proceso son:  
 

➢ ONESCREEN 
➢ TEAM IT S.A.S. 
➢ SYSTEMBOX 

 
ESTUDIO DE LA DEMANDA:  
 

https://www.colombiacompra.gov.co/analisis-de-datos-de-compra-publica/visualizaciones-compra-publica/herramienta-de-visualizacion-para-el-analisis-de-la-demanda-y-de-la-oferta
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La Institución Universitaria ITM, en desarrollo de sus funciones y con el propósito de disponer de condiciones adecuadas para el 
cumplimiento de sus actividades académicas e institucionales, requiere contar con infraestructura tecnológica que responda a las 
dinámicas actuales de trabajo colaborativo, interacción, conectividad y acceso a herramientas digitales por parte de la comunidad 
institucional. 
 
En este contexto, los espacios de coworking se conciben como ambientes destinados a facilitar el desarrollo de actividades individuales 
y colectivas, promoviendo escenarios de colaboración, intercambio de conocimientos y aprovechamiento de recursos tecnológicos. Para 
garantizar su adecuada operación y funcionalidad, resulta necesario disponer de equipos tecnológicos con características de desempeño, 
conectividad y compatibilidad acordes con las condiciones de uso previstas por la Institución. 
 
Por lo anterior, se justifica adelantar un proceso contractual para la adquisición de los equipos tecnológicos requeridos para la dotación 
de los espacios de coworking del ITM, de conformidad con las especificaciones técnicas establecidas por la Institución. Esta adquisición 
permitirá disponer de recursos tecnológicos adecuados para apoyar las actividades que se desarrollen en dichos espacios y brindar a 
sus usuarios herramientas que faciliten el acceso a recursos digitales, el trabajo colaborativo y el desarrollo de las diferentes actividades 
académicas e institucionales. 
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La contratación permitirá atender las necesidades identificadas para la adecuada dotación y funcionamiento de los espacios de coworking, 
procurando que estos cuenten con los recursos tecnológicos necesarios para brindar a sus usuarios ambientes funcionales, accesibles y 
acordes con las dinámicas de trabajo colaborativo, académico e institucional. De esta manera, la adquisición estará orientada a que la 
tecnología dispuesta en estos espacios responda a las necesidades reales de uso de la comunidad institucional y contribuya a generar 
mejores condiciones para el desarrollo de sus actividades. 

 
NECESIDAD ACTUAL:  
 

 
 
 

1.2.1 ADQUISICIÓN DE OTRAS ENTIDADES: Otras entidades han adquirido productos y servicios similares a los del objeto 
del presente proceso, según información verificada en la página del SECOP II.  
  

MUNICIPIO EL DONCELLO 
CMC-2025-067 

Objeto del Contrato 

ADQUISICIÓN DE EQUIPOS TECNOLÓGICOS PARA EL FORTALECIMIENTO DEL SERVICIO DE 

PROMOCIÓN DE LA SALUD Y EL ADECUADO FUNCIONAMIENTO DE LA OFICINA DE SALUD DEL 

MUNICIPIO DE EL DONCELLO, CAQUETÁ. 

Cuantía por Contratar $ 39.650.000 

Tipo de Contrato Compraventa 

Modalidad de 

Selección 
Mínima cuantía 

 
RAMA JUDICIAL – DIRECCIÓN SECCIONAL DE ADMINISTRACIÓN JUDICIAL DE CÚCUTA 
SASI 005-2025 

Objeto del Contrato 
ADQUISICIÓN, INSTALACIÓN Y CONFIGURACIÓN DE EQUIPOS TECNOLÓGICOS DE RED 

(PRESENTACIÓN DE OFERTA). 

Cuantía por Contratar $ 993.618.348,44 

 $ -

 $ 50.000.000

 $ 100.000.000

 $ 150.000.000

 $ 200.000.000

 $ 250.000.000

Necesidad
Actual

Vigencia 2025 Vigencia 2025

Series1 $ 249.833.191 $ 202.419.127 $ 237.248.133

$ 249.833.191 

$ 202.419.127 
$ 237.248.133 

Histórico de Contratación
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Tipo de Contrato Suministros 

Modalidad de 

Selección 
Selección abreviada subasta inversa 

 
SENA REGIONAL PUTUMAYO Grupo de Apoyo Administrativo  
MC-PTY-CAAA-0061-2025 

Objeto del Contrato 

Contratar la adquisición de televisores de gran formato y video beam con sus respectivos accesorios, para 

el fortalecimiento de los procesos de formación regular y complementaria del SENA Regional Putumayo, 

garantizando ambientes pedagógicos con herramientas tecnológicas modernas y de calidad. 

Cuantía por Contratar $ 76.017.117 

Tipo de Contrato Compraventa 

Modalidad de 

Selección 
Mínima cuantía 

 
 
1.5. Dinámica, distribución y entrega de los servicios o productos:  

 
El contratista deberá cumplir el contrato de conformidad con las especificaciones técnicas y la propuesta económica presentada para el 
proceso, los requerimientos que en virtud del contrato le haga el supervisor del contrato ejecutando las actividades que se encaminen al 
cabal cumplimiento y ejecución de sus obligaciones contractuales, descritas en el estudio Previo.  
 

 

2.   CONTEXTO COMERCIAL: Precios promedios del mercado.   

 
La Institución Universitaria ITM, desarrolló el estudio de mercado (ver cuadro anexo en formato FBS 090 y cotizaciones adjuntas), con 
el fin de establecer el presupuesto oficial para realizar la contratación. 
  
Este estudio de mercado se realizó con base en tres (3) cotizaciones: ONE SCREEN, SYSTEM BOX Y TEAM IT S.A.S. El presupuesto 
oficial fue establecido con las cotizaciones recibidas y relacionadas anteriormente de acuerdo con los precios unitario promedio de 
mercado y las cantidades requeridas por la institución. Se tuvo en cuenta adicionalmente el IVA, los Gastos de Legalización y 
retenciones, y las prestaciones sociales de ley. 
 
El valor estimado para esta contratación es de DOSCIENTOS CUARENTA Y NUEVE MILLONES OCHOCIENTOS TREINTA Y TRES 
MIL CIENTO NOVENTA Y UN   PESOS M/L ($ 249,833,191) IVA INCLUIDO, los cuales serán ejecutados a demanda. Respaldados en 
el Certificado de Disponibilidad Presupuestal Nro. 23217 de 2026. 
 

CDP 
NÚMERO 

RUBRO 
PRESUPUESTAL 

CONCEPTO VALOR 

23217 23201010030302 
Maquinaria de informática y sus partes, piezas y 

accesorios 
$ 249,833,191 
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Variación y contribución mensual por divisiones de gasto 
 
En el mes de agosto de 2026, el IPC registró una variación de 0,39% en comparación con julio de 2026, siete divisiones se ubicaron por 
encima del promedio nacional (0,39%): Recreación y cultura (0,89%), Información y comunicación (0,81%), Alimentos y bebidas no 
alcohólicas (0,71%), Bienes y servicios diversos (0,52%), Bebidas alcohólicas y tabaco (0,41%), Muebles, artículos para el hogar y para 
la conservación ordinaria del hogar (0,40%) y, por último, Salud (0,40%). Por debajo se ubicaron: Alojamiento, agua, electricidad, gas y 
otros combustibles (0,38%), Restaurantes y hoteles (0,33%), Educación (0,02%), Transporte (0,01%) y, por último, Prendas de vestir y 
calzado (-0,14%).  
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Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,39%), se ubicaron en las divisiones de: Alimentos y bebidas no alcohólicas, 
Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles, Restaurantes y hoteles y Recreación y cultura, las cuales aportaron 0,32 
puntos porcentuales a la variación total.  
 
Variaciones y contribuciones de las subclases en el mes.  
 
En agosto de 2026 en comparación con julio de 2026, la variación de las subclases que más aportaron al índice total fueron: electricidad 
(2,33%), frutas frescas (4,95%), arriendo imputado (0,39%), alcantarillado (7,13%), arriendo efectivo (0,38%), servicios de comunicación 
fija y móvil y provisión a internet (0,92%), artículos para higiene corporal (1,45%), comidas en establecimientos de servicio a la mesa y 
autoservicio (0,26%), papas (4,32%) y suscripción y servicio de televisión por redes y cable (3,02%). Las subclases con aportes negativos 
a la variación fueron: suministro de agua (-4,04%), gas (-1,29%), plátanos (-2,90%), cebolla (-2,57%) y vehículo particular nuevo o usado 
(-0,32%). 
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RESULTADOS AÑO CORRIDO 
  
Comportamiento de la variación año corrido del IPC según divisiones y subclases 
 
Variación y contribución mensual por divisiones de gasto 
 
En lo corrido del año, (enero - agosto), cinco divisiones de bienes y servicios se ubicaron por encima del promedio nacional (5,35%): 
Alimentos y bebidas no alcohólicas (7,16%), Restaurantes y hoteles (7,10%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación 
ordinaria del hogar (6,26%), Educación (5,91%) y, por último, Salud (5,73%). El resto de las divisiones se ubicaron por debajo del 
promedio: Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles (4,62%), Bebidas alcohólicas y tabaco (4,60%), Bienes y servicios 
diversos (4,40%), Transporte (4,25%), Información y comunicación (4,10%), Recreación y cultura (3,71%) y, por último, Prendas de 
vestir y calzado (2,56%). 
 

 
 

Los mayores aportes a la variación en lo corrido del año (enero - agosto), se ubicaron en las divisiones de Alojamiento, agua, electricidad, 
gas y otros combustibles, Alimentos y bebidas no alcohólicas, Restaurantes y hoteles, Transporte y Muebles, artículos para el hogar y 
para la conservación ordinaria del hogar, las cuales en conjunto contribuyeron con 4,40 puntos porcentuales a la variación total.  
 
Variación y contribución de las subclases en el año corrido.  
 
En agosto de 2026 en comparación con diciembre de 2025, la variación de las subclases que más aportaron al acumulado del año 
fueron: comidas en establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (7,35%), transporte urbano (10,41%), arriendo imputado 
(3,64%), frutas frescas (28,06%), arriendo efectivo (3,73%), carne de res y derivados (10,43%), electricidad (7,35%), servicios 
relacionados con la copropiedad (16,87%), papas (56,31%) y comidas preparadas fuera del hogar para consumo inmediato (6,65%). 
Con contribución negativa a la variación se ubicó: plátanos (-14,46%), vehículo particular nuevo o usado (-2,40%), suministro de agua (-
1,32%), dulces, confites, caramelos, bombones, chocolatinas (-18,14%) y carne de cerdo y derivados (-4,61%).  
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3. CONTEXTO FINANCIERO  

  

 

 
 

PRODUCTO INTERNO BRUTO (PIB) SERIES ENCADENADAS DE VOLUMEN CON AÑO DE REFERENCIA 2015  
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PIB desde el enfoque de la producción 
 

En el segundo trimestre de 2026pr , el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 3,5% respecto al mismo periodo de 2025pr (ver 
tabla 1). Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado son:  
 

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; Educación; Actividades de atención de 
la salud humana y de servicios sociales crece 10,0% (contribuye 1,7 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; Transporte y almacenamiento; 
Alojamiento y servicios de comida crece 2,2% (contribuye 0,5 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades de los hogares individuales 
en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios 
para uso propio crece 9,5% (contribuye 0,4 puntos porcentuales a la variación anual).  

 
Durante el primer semestre de 2026pr, respecto al mismo periodo del año anterior, el Producto Interno Bruto presenta un crecimiento de 
2,9%. Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado son:  
 

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; Educación; Actividades de atención de 
la salud humana y de servicios sociales crece 7,9% (contribuye 1,3 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; Transporte y almacenamiento; 
Alojamiento y servicios de comida crece 2,6% (contribuye 0,5 puntos porcentuales a la variación anual). 

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades de los hogares individuales 
en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios 
para uso propio crece 6,3% (contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual). 

 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie ajustada por efecto estacional y calendario crece 
1,3%. Cuando se observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  
 

• Construcción crece 6,4%.  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades de los hogares individuales 
en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios 
para uso propio crece 4,0%.  

• Suministro de electricidad, gas, vapor y aire acondicionado; Distribución de agua; evacuación y tratamiento de aguas 
residuales, gestión de desechos y actividades de saneamiento ambiental crece 2,8%. 
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Valor agregado por actividad económica 
Agricultura3, ganadería4, caza, silvicultura y pesca 
 
En el segundo trimestre de 2026pr, el valor agregado de la agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca decrece 2,1% en su serie 
original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos (ver tabla 2):  
 

• Cultivos agrícolas transitorios; cultivos agrícolas permanentes; propagación de plantas (actividades de viveros, excepto viveros 
forestales); actividades de apoyo a la agricultura y la ganadería y posteriores a la cosecha; explotación mixta (agrícola y 
pecuaria) y caza ordinaria y mediante trampas; y actividades de servicios conexas decrece 4,4%.  
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• Cultivo permanente de café crece 16,4%.  

• Ganadería crece 4,8%.  

• Silvicultura y extracción de madera decrece 0,1%.  

• Pesca y acuicultura decrece 36,4%.  
 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el valor agregado de la agricultura, 
ganadería, caza, silvicultura y pesca crece en 0,4%, cuando se observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  
 

• Cultivos agrícolas transitorios; cultivos agrícolas permanentes; propagación de plantas (actividades de viveros, excepto viveros 
forestales); actividades de apoyo a la agricultura y la ganadería y posteriores a la cosecha; explotación mixta (agrícola y 
pecuaria) y caza ordinaria y mediante trampas; y actividades de servicios conexas decrece 1,6%.  

• Cultivo permanente de café crece 16,7%. • Ganadería decrece 0,4%.  

• Silvicultura y extracción de madera decrece 3,8%.  

• Pesca y acuicultura decrece 16,4%. 
 

 
 

Comercio al por mayor y al por menor 
 
En el segundo trimestre de 2026pr, el valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación de vehículos automotores y 
motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida crece 2,2% en su serie original, respecto al mismo periodo 
de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos (ver tabla 7):  
 

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 5,9%.  

• Transporte y almacenamiento decrece 0,1%.  

• Alojamiento y servicios de comida decrece 4,0%.  
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Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el valor agregado de comercio al 
por mayor y al por menor, reparación de vehículos automotores y motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de 
comida crece en 0,3%, cuando se observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  
 

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 1,8%.  

• Transporte y almacenamiento decrece 0,6%.  

• Alojamiento y servicios de comida decrece 1,7%.  
 

 
 
PIB desde el enfoque del gasto 
 
En el segundo trimestre de 2026pr, el Producto Interno Bruto en su serie original crece 3,5% respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta 
dinámica se explica por los siguientes comportamientos del componente del gasto (ver tabla 14):  
 

• Gasto en consumo final crece 4,4%.  

• Formación bruta de capital crece 7,1%.  

• Exportaciones decrecen 1,0%.  

• Importaciones crecen 7,5%.  
 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto crece en 1,3%, en su serie ajustada por efecto estacional y 
calendario. Cuando se observa el comportamiento de sus componentes:  
 

• Gasto en consumo final crece 1,2%.  
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• Formación bruta de capital crece 8,7%.  

• Exportaciones decrecen 0,9%.  

• Importaciones crecen 5,1%. 
 

 
 

Gasto de consumo final 
 
En el segundo trimestre de 2026pr el gasto de consumo final crece 4,4% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Los 
componentes del gasto que explican este comportamiento son (ver tabla 15):  
 

• Gasto de consumo final individual de los hogares crece 2,8%.  

• Gasto de consumo final del gobierno general crece 12,2%. 
 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el gasto de consumo final crece en 1,2% en su serie ajustada por efecto estacional y 
calendario. Cuando se observa el comportamiento de sus componentes:  
 

• Gasto de consumo final individual de los hogares crece 0,5%.  

• Gasto de consumo final del gobierno general crece 2,2%. 
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Formación bruta de capital 
 
En el segundo trimestre de 2026pr, la formación bruta de capital crece 7,1% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. 
Para la serie ajustada por efecto estacional y calendario, la formación bruta de capital crece 8,7%, respecto al trimestre inmediatamente 
anterior.  
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Exportaciones 
 
En el segundo trimestre de 2026pr, las exportaciones decrecen 1,0% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr . Para 
la serie ajustada por efecto estacional y calendario, las exportaciones decrecen 0,9%, respecto al trimestre inmediatamente anterior (ver 
tabla 17). 
 

 
 

Importaciones 
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En el segundo trimestre de 2026pr, las importaciones crecen 7,5% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Para la 
serie ajustada por efecto estacional y calendario, las importaciones crecen 5,1%, respecto al trimestre inmediatamente anterior. 
   

 
 
3. CAPACIDAD FINANCIERA  

 
Los indicadores de capacidad financiera buscan establecer unas condiciones mínimas que reflejan la salud financiera de los proponentes 
a través de su liquidez y endeudamiento. Estas condiciones muestran la aptitud del proponente para cumplir oportuna y cabalmente el 
objeto del contrato.  
 
La capacidad financiera requerida en un proceso de contratación debe ser adecuada y proporcional a la naturaleza y al valor del contrato. 
En consecuencia, se debe establecer los requisitos de capacidad financiera de acuerdo con el conocimiento del sector relativo al objeto 
del Proceso de Contratación y de los posibles oferentes.  
 
Los Proponentes deben acreditar los siguientes indicadores financieros:  
 
Índice de Liquidez = Activo Corriente / Pasivo Corriente, el cual determina la capacidad que tiene un proponente para cumplir con sus 
obligaciones de corto plazo. A mayor índice de liquidez, menor es la probabilidad de que el proponente incumpla sus obligaciones de 
corto plazo.  
 
Índice de Endeudamiento = Pasivo Total / Activo Total, el cual determina el grado de endeudamiento en la estructura de financiación 
(pasivos y patrimonio) del proponente. A mayor índice de endeudamiento, mayor es la probabilidad del proponente de no poder cumplir 
con sus pasivos.  
 
Razón de Cobertura de Intereses = Utilidad Operacional / Gastos de Intereses, el cual refleja la capacidad del proponente de cumplir 
con sus obligaciones financieras. A mayor cobertura de intereses, menor es la probabilidad de que el proponente incumpla sus 
obligaciones financieras.  
 
Indicador adicional de capacidad financiera:  
 
Capital de trabajo Activo corriente - Pasivo corriente. Este indicador representa la liquidez operativa del proponente, es decir el remanente 
del proponente luego de liquidar sus activos corrientes (convertirlos en efectivo) y pagar el pasivo de corto plazo. Un capital de trabajo 
positivo contribuye con el desarrollo eficiente de la actividad económica del proponente.  
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En caso de que, por la naturaleza de algunos indicadores, se tenga denominador cero (0), la división daría una indeterminación y no 
habría un indicador lógico. Con el fin de verificar el cumplimiento del requisito.  
 
Para la verificación de los indicadores financieros solicitados, los proponentes deberán aportar el Registro Único de Proponentes (RUP) 
actualizado con el Decreto 1082 de 2015 con la información financiera a diciembre 31 de 2025. 
 
Si es Oferente Plural (consorcio, unión temporal o promesa de sociedad futura) debe acreditar su capacidad financiera así: sumando el 
resultado de la ponderación de cada uno de los indicadores de cada miembro del Oferente plural de acuerdo con su porcentaje de 
participación, aplicando la fórmula general.  
 
FORMULA GENERAL:  
(Σni=1 Numerador del indicador i x porcentaje de participación i)  
(Σni=1 Denominador del indicador x porcentaje de participación i)  
 
Donde n es el número de integrantes del Oferente plural.  
 
Para la verificación de los indicadores financieros solicitados, los proponentes deberán aportar la siguiente información:  
 

• Si el Registro Único de Proponentes (RUP) se encuentra actualizado con el con el Decreto 1082 de 2015 y la información 
financiera está con fecha de corte a diciembre 31 de 2025 debe aportar el Certificado de RUP vigente y en firme.  
 

La capacidad organizacional es la aptitud de un proponente para cumplir oportuna y cabalmente el objeto del contrato en función de su 
organización interna. Los indicadores de capacidad organizacional contenidos en el artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015, son:  
 

• Rentabilidad sobre patrimonio: Ganancia (perdida) / Patrimonio, el cual determina la rentabilidad del patrimonio del 
proponente, es decir, la capacidad de generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el patrimonio.  

 

• Rentabilidad sobre activos: Ganancia (perdida) / Activo Total, el cual determina la rentabilidad de los activos del proponente, 
es decir, la capacidad de generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el activo. A mayor rentabilidad sobre 
activos, mayor es la rentabilidad del negocio y mejor la capacidad organizacional del proponente.  
 

CAPACIDAD ORGANIZACIONAL  
 
La capacidad organizacional es la aptitud de un proponente para cumplir oportuna y cabalmente el objeto del contrato en función de su 
organización interna.  
 
Los indicadores de capacidad organizacional contenidos en el artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015, son:  
 
Rentabilidad sobre patrimonio: Ganancia (perdida) / Patrimonio, el cual determina la rentabilidad del patrimonio del proponente, es decir, 
la capacidad de generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el patrimonio.  
Rentabilidad sobre activos: Ganancia (perdida) / Activo Total, el cual determina la rentabilidad de los activos del proponente, es decir, la 
capacidad de generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el activo. A mayor rentabilidad sobre activos, mayor es la 
rentabilidad del negocio y mejor la capacidad organizacional del proponente.  
 
INDICADOR ADICIONAL DE CAPACIDAD FINANCIERA:  
CAPITAL DE TRABAJO = Activo corriente - Pasivo corriente, este indicador representa la liquidez operativa del proponente, es decir el 
remanente del proponente luego de liquidar sus activos corrientes (convertirlos en efectivo) y pagar el pasivo de corto plazo. Un capital 
de trabajo positivo contribuye con el desarrollo eficiente de la actividad económica del proponente  
 
INDICADORES FINANCIEROS  
 
MACROSECTOR: Comercio al por mayor y al por menor; Reparación de vehículos Automotores y Motocicletas 
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SECTOR:  Comercio al por menor (incluso el comercio al por menor de combustibles), excepto el de vehículos automotores y 
motocicletas 
ACTIVIDAD: Comercio al por menor de computadores, equipos periféricos, programas de informática y equipos de telecomunicaciones 
en establecimientos especializados. 
 
Igualmente, los estados financieros – estado de resultados del macro sector para hallar la Ganancia (perdida) por actividades de 
operación, los costos financieros reportados por las empresas a diciembre de 2025 en miles de pesos; de la actividad económica de 
Comercio al por menor de computadores, equipos periféricos, programas de informática y equipos de telecomunicaciones en 
establecimientos especializados, código CIIU – N-4741 y consultado el portal de información empresarial de la superintendencia de 
sociedades, se evidencia que con la Clasificación Industrial Internacional Uniforme Versión 4 A.C (CIIU), se evidencian que en el 
mercado existen 105 PYMES con dicha clasificación. El resultado es el siguiente: 
 
Análisis de Indicadores Financieros.  
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INDICES DE LIQUIDEZ:      
  
Indica el grado de apalancamiento que corresponde a la participación de los acreedores en los activos de la empresa. 
Mientras más alto sea este índice, mayor será el -apalancamiento financiero de la empresa.     
  
NOTA: En el caso de decimales en el valor consolidado final del criterio, el valor obtenido se aproximará por exceso 
o por defecto a la unidad entera más cercana. Así las cosas, cuando el primer decimal sea inferior o igual a 5, se 
reducirá a la unidad entera más cercana y si el primer decimal es superior a 5, se incrementará a la unidad entera 
más cercana.     
INDICES DE ENDEUDAMIENTO:  

Indicadores financieros    2025  Índice     

Liquidez     2,05 

Endeudamiento     70%     
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INDICE DE COBERTURA:     
  
El índice de cobertura es la relación entre la Ganancia (perdida y los costos financieros (gastos de intereses), que 
indica la capacidad que tiene la empresa de generar efectivo para pagar la deuda; si la relación es inferior a 1,0, la 
empresa esperaría tener un flujo de caja negativo y no puede pagar el nivel de deuda. Si la relación es superior a 
1,0, las ganancias de la empresa deben ser suficientes para absorber ese nivel de endeudamiento. En cualquier 
caso, el número más grande es el mejor.     
  
 De la anterior consulta hecha de la información financiera de la SUPERINTENDENCIA DE SOCIEDADES se toman 
los datos de la ganancia (perdida) y costos financieros para calcular el índice de cobertura de intereses:  
 
CAPITAL DE TRABAJO  
  
Este indicador representa la liquidez operativa del proponente, es decir el remanente del proponente luego de liquidar 
sus activos corrientes (convertirlos en efectivo) y pagar el pasivo de corto plazo. Un capital de trabajo positivo 
contribuye con el desarrollo eficiente de la actividad económica del proponente    
 
CAPITAL DE TRABAJO = Activo corriente - Pasivo corriente  
 

Indicadores financieros     2025  

Capital de trabajo   47.58% del presupuesto oficial  

 
De la anterior consulta de la información financiera de la SUPERINTENDENCIA DE SOCIEDADES del año 2025 se 
toman los siguientes indicadores de la capacidad organizacional:     
 
 

   Indicadores financieros     2025  

Rentabilidad del activo (ROA)     0,14 

Rentabilidad del patrimonio (ROE)     0,28 

 

Análisis de Índices:     
  
El nivel de financiación que no es realizada con recursos de los accionistas sino con deuda de terceros, a diciembre 
31 de 2025 el endeudamiento fue del 70% y su liquidez de 2,05 
  
La rentabilidad o el retorno sobre los activos (ROA) que mide la capacidad efectiva de la empresa para remunerar a 
todos los capitales puestos a su disposición sean propios (patrimonio neto) o ajenos (pasivos) que lo conforman, al 
año 2025 fue de 0,14 al igual que la rentabilidad de los accionistas de los grupos, establecida por medio de la 
rentabilidad del patrimonio (ROE) en un 0,28  
     
CONCLUSION:     
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De acuerdo con lo consultado en el (Portal de Información Empresarial de SUPERSOCIEDADES), al análisis anterior 
del sector y teniendo en cuenta los índices anteriores, la entidad ha replanteado estos indicadores para garantizar 
pluralidad de oferentes de acuerdo con la siguiente gráfica:     
 
 

 Indicadores Financieros    Valor   

 

Liquidez  (igual)  = o  > (mayor)   2,05  

Endeudamiento  (igual)  = o  < (menor)   70%   

ROA- Rentabilidad del activo   (igual)  = o  > (mayor)   0,14  

ROE- Rentabilidad del patrimonio   (igual) = o  > (mayor)   0,28 

Cobertura de intereses    (igual)  = o  > (mayor)   2,3 

Capital de trabajo  (igual)  = o  > (mayor)   47.58% del presupuesto oficial  

 
Para el indicador de razón de cobertura de intereses, los Oferentes cuyos gastos de intereses sean cero (0), no 
podrán calcular el indicador de razón de cobertura de intereses. En este caso el Oferente cumple el indicador, salvo 
que su utilidad operacional sea negativa o pérdida, caso en el cual no cumple con dicho indicador   
 
 
 

4.  CONTEXTO TÉCNICO 

Ver las especificaciones técnicas en el estudio previo.  

 

5. ANALISIS INTERNACIONAL 

 
COMPORTAMIENTO GENERAL DE LA BALANZA 
 
Comportamiento General de la Balanza Comercial  
Junio 2026 
 
En junio de 2026 se registró un déficit en la balanza comercial colombiana de US$2.161,0 millones FOB, mientras que en junio de 2025 
se presentó un déficit de US$1.099,8 millones FOB.  
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Enero – junio 2026 
 
En el periodo enero - junio 2026, se registró un déficit en la balanza comercial colombiana de US$8.198,7 millones FOB, mientras que 
en el mismo periodo de 2025 se presentó un déficit de US$7.261,1 millones FOB.  
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IMPORTACIONES SEGÚN EL SISTEMA COMERCIAL ESPECIAL AMPLIADO 
 
Según el Manual de Estadísticas de Comercio Internacional de Mercancías – ECIM 2010, cuando el territorio estadístico coincide con el 
territorio económico se denomina sistema comercial general. La compilación de datos de acuerdo con este sistema es compleja, en 
particular si no hay registro aduanero para algunas partes del territorio económico, como las zonas francas.  
 
En Colombia, las estadísticas de comercio internacional de mercancías se compilan de acuerdo con el sistema comercial especial – 
definición estricta, es decir, el territorio estadístico incluye solamente una parte del territorio económico que corresponde a la zona de 
libre circulación, por lo tanto, las mercancías pueden circular sin restricción aduanera.  
 
Con el fin de ampliar la medición del sistema comercial, el DANE eliminó los registros de las importaciones originarias de las zonas 
francas y adicionó las importaciones registradas por las zonas francas como ingresos desde el resto del mundo. Adicionalmente, el 
DANE identificó las transacciones registradas tanto en una declaración de importación definitiva como en un formulario de movimiento 
de mercancías, de esta manera se eliminaron los registros duplicados para una misma transacción.  
 
En los anexos estadísticos se presenta la serie de las importaciones colombianas según el sistema comercial especial ampliado por 
países desde el año 2009 hasta junio de 2026.  
 
De acuerdo con los resultados de las importaciones colombianas según el sistema comercial especial ampliado, en junio de 2026 se 
registraron compras externas por US$6.901,5 millones CIF, y presentaron un crecimiento de 28,0% en relación con junio de 2025.  
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COMPORTAMIENTO GENERAL DE LAS IMPORTACIONES 
 
De acuerdo con las declaraciones de importación registradas ante la DIAN en junio de 2026, las importaciones fueron US$6.775,8 
millones CIF y presentaron un crecimiento de 27,0% con relación al mismo mes de 2025. Este comportamiento obedeció principalmente 
al aumento de 23,1% en el grupo de Manufacturas.  
 
En junio de 2026, las importaciones de Manufacturas participaron con 74,5% del valor CIF total de las importaciones, seguido por 
Agropecuarios, alimentos y bebidas con 13,8%, Combustibles y productos de las industrias extractivas con 11,6% y Otros sectores con 
0,1%. 
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Importaciones según grupos de productos de la clasificación uniforme de comercio internacional – CUCI rev.3 
Junio 2026 vs junio 2025 
 
En junio de 2026, las importaciones de Manufacturas fueron de US$5.046,1 millones CIF y presentaron un crecimiento de 23,1% frente 
a junio de 2025, como resultado de las mayores compras de Maquinaria y equipo de transporte (33,6%) y Productos químicos y productos 
conexos (21,6%) que aportaron en conjunto 20,6 puntos porcentuales a la variación del grupo.  
 
En junio de 2026, las importaciones del grupo de Combustibles y productos de las industrias extractivas fueron de US$785,9 millones 
CIF y presentaron un crecimiento de 67,2%, en comparación con junio de 2025; como resultado de las mayores compras de Petróleo, 
productos derivados del petróleo y productos conexos (68,5%) que aportó 45,4 puntos porcentuales a la variación del grupo.  
 
En junio de 2026, las compras externas del grupo Agropecuarios, alimentos y bebidas fueron US$936,3 millones CIF y presentaron un 
crecimiento de 23,4% en comparación con junio de 2025; este resultado se explicó por las mayores importaciones de Productos 
alimenticios y animales vivos (29,3%) que aportó 22,4 puntos porcentuales a la variación del grupo. 
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Enero – junio 2026 vs enero – junio 2025 
 
En el periodo enero - junio 2026, las importaciones colombianas fueron US$38.075,8 millones CIF y registraron un crecimiento de 13,6%, 
frente al mismo periodo de 2025.  
 
En el periodo enero - junio 2026 las importaciones del grupo de Manufacturas fueron de US$28.594,7 millones CIF y presentaron un 
crecimiento del 15,2%, en comparación con el mismo periodo de 2025, como resultado de las mayores compras de Maquinaria y equipo 
de transporte (25,3%) que contribuyó con 10,8 puntos porcentuales a la variación del grupo.  
 
En el periodo enero – junio 2026 las compras externas del grupo de productos Agropecuarios, alimentos y bebidas fueron US$5.452,8 
millones CIF y aumentaron 10,0%, en comparación con el mismo periodo de 2025; este resultado se explicó principalmente por las 
mayores importaciones de Productos alimenticios y animales vivos (15,5%), que aportaron 12,0 puntos porcentuales a la variación del 
grupo.  
 
Las compras externas en el grupo de Combustibles y productos de las industrias extractivas, en el periodo enero - junio 2026, fueron de 
US$3.981,1 millones CIF y presentaron un crecimiento de 7,2% en comparación con el mismo periodo de 2025. Este comportamiento 
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obedeció principalmente a las mayores importaciones de Combustibles y lubricantes minerales y productos conexos (4,8%), que 
contribuyó con 4,0 puntos porcentuales a la variación total del grupo. (Tabla 3). 
 

 
 
Importaciones según país de origen 
 
Junio 2026 
 
En junio de 2026, las importaciones de Colombia originarias de China participaron con 27,9% del total de las importaciones; le siguieron 
las compras externas desde Estados Unidos, Brasil, México, Alemania, India y Japón. 
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En junio de 2026 en comparación con junio de 2025, las contribuciones más importantes se presentaron en las compras originarias en 
China (35,0%) y Estados Unidos (32,9%) al aportar en conjunto 16,6 puntos porcentuales a la variación total del mes (27,0%). En 
contraste, las importaciones desde Bélgica (-26,6%) contribuyeron con 0,3 puntos porcentuales negativos a la variación total del mes. 
  
El aumento en las importaciones originarias de China en junio de 2026 en comparación con junio de 2025 se explicó por las mayores 
compras de Vehículos para el transporte de personas (286,2%), Teléfonos celulares (43,6%), Palas mecánicas excavadoras y 
cargadoras de pala autopropulsadas y Computadores (Portátiles) (64,2%). 
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Enero – junio 2026 
 
De acuerdo con las declaraciones de importación, las mercancías de origen China participaron con 28,5% del total registrado en el 
periodo enero - junio 2026; seguido por las originarias de Estados Unidos, Brasil, México, Alemania, India y Japón. 
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En el periodo enero - junio 2026 los países de origen que contribuyeron principalmente al crecimiento de las importaciones colombianas 
fueron: China (23,3%) y Estados Unidos (5,9%), con una contribución conjunta de 7,6 puntos porcentuales, mientras que las 
importaciones desde Bélgica (-34,1%) contribuyeron con 0,4 puntos porcentuales negativos.  
 
En el periodo enero - junio 2026 en comparación con el mismo periodo de 2025, el aumento en las compras externas originarias de 
China se explicó principalmente por las mayores importaciones de Vehículos para el transporte de personas (320,4%) y Computadores 
(Portátiles) (51,8%). 
 
Por su parte en el periodo enero - junio 2026 en comparación con el mismo periodo de 2025, la caída de las importaciones de origen 
Bélgica (-34,1%) se explicó por las menores compras externas de Gasolina para motores y otros aceites ligeros (-85,5%). 
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Exportaciones (EXPO) 
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Comportamiento general de las exportaciones 
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De acuerdo con la información de exportaciones procesada por el DANE y la DIAN, en julio de 2026 las ventas externas del país fueron 
US$4.690,7 millones FOB y presentaron un crecimiento de 5,9% en relación con julio de 2025; este resultado se debió principalmente 
al aumento del 51,6% en las ventas externas del grupo de Otros sectores.  
 
En el mes de referencia, las exportaciones de Combustibles y productos de industrias extractivas participaron con 40,0% del valor FOB 
total de las exportaciones; así mismo, Agropecuarios, alimentos y bebidas con 26,4%, Manufacturas con 20,9% y Otros sectores con 
12,8%.  
 
En julio de 2026 se exportaron 13,4 millones de barriles de petróleo crudo, lo que representó una caída de 3,1% frente a julio de 2025 
(Cuadro 25 Anexo). 
 
Exportaciones según grupos de productos de la clasificación uniforme de comercio internacional – CUCI rev.3 
 
Julio 2026 
 
En julio de 2026 las exportaciones de Combustibles y productos de las industrias extractivas fueron de US$1.874,2 millones FOB y 
presentaron un crecimiento de 8,3% frente a julio de 2025, este comportamiento se explicó principalmente por el crecimiento de las 
ventas de Petróleo, productos derivados del petróleo y productos conexos (13,8%) que contribuyó con 8,8 puntos porcentuales a la 
variación del grupo.  
 
En julio de 2026 las exportaciones del grupo de Manufacturas fueron de US$978,6 millones FOB y presentaron una disminución de 
7,1%, frente a julio de 2025. Este comportamiento se explicó principalmente por las menores ventas externas de Productos químicos y 
productos conexos (-12,4%) y Artículos manufacturados, clasificados principalmente según el material (-6,0%) que contribuyeron en 
conjunto con 7,0 puntos porcentuales negativos a la variación de la agrupación.  
 
Las ventas externas de productos Agropecuarios, alimentos y bebidas fueron US$1.239,6 millones FOB y presentaron una caída de 
0,8%, comparado con julio de 2025. Este comportamiento se explicó principalmente por la caída de las exportaciones de Bananas 
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(incluso plátanos) frescas o secas (-22,5%) y Frutas frescas o secas (-27,7%) que contribuyeron en conjunto con 3,1 puntos porcentuales 
negativos a la variación del grupo.  
 
En el mes de julio de 2026 en comparación con julio de 2025, el crecimiento de las exportaciones del grupo Otros sectores (51,6%) se 
explicó fundamentalmente por el aumento de las exportaciones de Oro no monetario que aportó 51,4 puntos porcentuales a la variación 
del grupo (Tabla 2). 

 
 
Enero – julio 2026  
En el periodo enero - julio 2026, las exportaciones colombianas fueron US$32.489,2 millones FOB y registraron un aumento de 12,7%, 
frente al mismo periodo de 2025.  
 
En el periodo enero - julio 2026, las exportaciones del grupo de Combustibles y productos de las industrias extractivas fueron de 
US$13.142,0 millones FOB y aumentaron 16,6% frente al mismo periodo de 2025. Este comportamiento obedeció principalmente al 
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aumento de las ventas externas de Petróleo, productos derivados del petróleo y productos conexos (18,6%) y Hulla, coque y briquetas 
(1,5%) que contribuyeron, en conjunto, con 12,9 puntos porcentuales a la variación del grupo.  
 
En el periodo enero - julio 2026, las exportaciones del grupo de productos Agropecuarios, alimentos y bebidas fueron US$8.664,7 
millones FOB y presentaron una disminución de 2,4% frente al mismo periodo de 2025, como resultado principalmente de la caída de 
ventas de Café sin tostar descafeinado o no (-9,5%) y Cacao en grano entero o partido crudo o tostado (-62,3%) que contribuyeron en 
conjunto con 4,1 puntos porcentuales negativos a la variación del grupo.  
 
En el periodo enero - julio 2026, las ventas externas del grupo de Manufacturas fueron US$6.098,5 millones FOB y registraron una 
disminución de 2,5% frente a enero - julio 2025, este comportamiento obedeció principalmente a la caída de las exportaciones de 
Artículos manufacturados, clasificados principalmente según el material (-13,6%) que contribuyó con 3,8 puntos porcentuales negativos 
a la variación del grupo.  
 
En el periodo enero - julio 2026 frente al periodo enero - julio 2025, el aumento de las exportaciones del grupo Otros sectores (90,1%) 
se explicó fundamentalmente por el crecimiento en las ventas de Oro no monetario que contribuyó con 90,3 puntos porcentuales a la 
variación del grupo (Tabla 3). 
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Exportaciones según país de destino 
 
Julio 2026 
 
En julio de 2026, Estados Unidos fue el principal destino de las exportaciones colombianas con una participación de 28,5% en el valor 
FOB total exportado; le siguieron en su orden las participaciones de: Panamá, Países Bajos, China, Italia, Canadá y Brasil.  

 



 

53 
 

 
 

En julio de 2026 en comparación con julio de 2025, el aumento en las ventas a Italia y China aportó en conjunto 6,6 puntos porcentuales 
a la variación total de las exportaciones (5,9%). En contraste, las ventas externas a India contribuyeron con 3,5 puntos porcentuales 
negativos a la variación total. 
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En julio de 2026, el aumento en las exportaciones a Italia se explicó principalmente por las mayores ventas externas de Oro no monetario 
y Otros azúcares de caña o de remolacha y sacarosa pura en estado sólido (189,9%) en comparación con julio de 2025.  
 
En julio de 2026 en comparación con julio de 2025, la caída de las exportaciones a India fue explicada principalmente por las menores 
ventas externas de Petróleo crudo (-100,0%). 
 
Enero – julio 2026 
 
En enero – julio de 2026, Estados Unidos fue el principal destino de las exportaciones colombianas, con una participación de 28,4% en 
el valor FOB total exportado; le siguieron en su orden de participación: Panamá, Italia, India, Canadá, Brasil y Países Bajos. 
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En el periodo enero – julio de 2026 los países de destino que contribuyeron principalmente al aumento de las exportaciones colombianas 
fueron Italia y Panamá aportando en conjunto 7,1 puntos porcentuales a la variación total, mientras que las exportaciones a Ecuador 
aportaron 1,3 puntos porcentuales negativos a la variación total (Tabla 5).  
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En el periodo enero – julio 2026 en comparación con enero – julio 2025, el aumento en las ventas externas a Italia se explicó 
principalmente por las mayores exportaciones de Oro no monetario y Petróleo crudo que aportaron en conjunto 368,8 puntos 
porcentuales a la variación del país.  
 
En enero – julio de 2026 en comparación con enero - julio de 2025, la caída de las exportaciones a Ecuador fue explicada principalmente 
por las menores ventas externas de Energía eléctrica (-79,7%), que aportó 9,4 puntos porcentuales negativos a la variación del país. 
 
Exportaciones según fecha de embarque  
Resultados generales 
 
Las estadísticas de exportaciones son compiladas a partir de la información contenida en la declaración de exportación definitiva. Dicho 
documento puede ser presentado después del embarque efectivo de la mercancía, generando rezagos entre el embarque y el momento 
estadístico.  
 
En julio 2026 se declararon ventas al exterior por US$4.690,7 millones FOB, de los cuales US$3.321,1 millones se embarcaron durante 
el mismo mes, US$1.075,8 millones en junio, US$137,7 millones en mayo, US$36,5 millones en abril, US$48,4 millones en marzo, 
US$7,7 millones en febrero y US$63,5 millones en meses anteriores. 
 



 

57 
 

 
 
 

 

5. CONTEXTO LEGAL   

 

FUNDAMENTO JURÍDICO 
 

1. MODALIDAD DE SELECCIÓN 
 
La modalidad de este proceso de selección es SELECCIÓN ABREVIADA POR SUBASTA INVERSA. 
 
De conformidad con el artículo 41 de la Ley 1955 de 2019 reglamentado por el Decreto 310 de 2021, las entidades sometidas al estatuto 
general de contratación están obligadas en la aplicación de los acuerdos marcos bajo los lineamientos y condiciones establecidas por 
la Agencia Nacional de Contratación Pública.  Para el efecto se expidió la circular externa N°4 del 2021 la cual trae el plan operativo de 
despliegue y los lineamientos generales para la selección de contratista de bienes y servicios uniformes, a partir del cual se establecen 
las siguientes condiciones específicas: 
 

• Validación de la disponibilidad del bien o servicio en un acuerdo marco 

• Existencia de acuerdo marco y disponibilidad de los mismos bienes y/o servicios a través de la bolsa de productos 

• No existencia de acuerdo 
 
La Institución verificó la existencia de Acuerdos Marco de Precios disponibles en la Tienda Virtual del Estado Colombiano, de 
conformidad con lo establecido en el Decreto 1082 de 2015, identificando un Acuerdo Marco relacionado con parte de la necesidad 
institucional, denominado “Compra y Alquiler de Computadores y Periféricos – ETP III”, identificado con el número CCE-280-AMP-
2021 (CCENEG-051-01-2021).  
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https://www.colombiacompra.gov.co/archivos/portfolio-item/compra-y-alquiler-de-computadores-y-perifericos-etp-iii 

No obstante, al momento de estructurar el presente estudio previo, dicho Acuerdo Marco no se encuentra vigente. De acuerdo con la 
Prórroga No. 2, la Agencia Nacional de Contratación Pública – Colombia Compra Eficiente y los proveedores acordaron prorrogar por 
seis (6) meses el Acuerdo Marco de Precios para la Compra y Alquiler de Computadores y Periféricos – ETP III, contados a partir del 
vencimiento del plazo establecido en la Prórroga No. 1, conforme con lo previsto en la cláusula 14 del Acuerdo, estableciéndose como 
fecha de terminación el siete (7) de febrero de 2026. 

En consecuencia, a la fecha de estructuración del presente proceso no resulta posible realizar nuevas adquisiciones a través del Acuerdo 
Marco de Precios ETP III. 

En consonancia con lo expuesto, la agencia nacional de contratación pública a través de la mencionada circular establece: 

“En caso de que la Entidad estatal de acuerdo con la verificación realizada según lo establecido en esta circular, evidencie que no existe 
un acuerdo marco de precios que incluya dentro de su catálogo los bienes y servicios que satisfagan su necesidad, podrá solicitar la 
estructuración de un nuevo acuerdo marco de precios que incluya tales bienes y servicios” 

“(…) teniendo en cuenta que el solo hecho de solicitar la estructuración de un nuevo acuerdo marco de precios no implica la existencia 
posterior inmediata del mismo, la entidad estatal se encontrará habilitada para en el entretanto adelantar el proceso de selección a través 
del cual satisfaga su necesidad, empleando cualquiera de los mecanismos consagrados en la normatividad vigente en la materia según 
corresponda” 

Conforme lo establecido en el literal a) del numeral 2do del artículo 2 de la Ley 1150 de 2007, la modalidad de selección del presente 
proceso será la de Selección Abreviada por Subasta inversa.  
 

“La adquisición o suministro de bienes y servicios de características técnicas uniformes y de común utilización por parte de las 
entidades, que corresponden a aquellos que poseen las mismas especificaciones técnicas, con independencia de su diseño o 
de sus características descriptivas, y comparten patrones de desempeño y calidad objetivamente definidos. Para la adquisición 
de estos bienes y servicios las entidades deberán, siempre que el reglamento así lo señale, hacer uso de procedimientos de 
subasta inversa o de instrumentos de compra por catálogo derivados de la celebración de acuerdos marco de precios o de 
procedimientos de adquisición en bolsas de productos” 

 

https://www.colombiacompra.gov.co/archivos/portfolio-item/compra-y-alquiler-de-computadores-y-perifericos-etp-iii
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Reglamentado por el Decreto 1082 de 2015 a través de los siguientes artículos: 
 
“ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.1. Pliegos de condiciones. En los pliegos de condiciones para contratar Bienes y Servicios de Características 
Técnicas Uniformes, la Entidad Estatal debe indicar: 

 
1. La ficha técnica del bien o servicio que debe incluir: a) la clasificación del bien o servicio de acuerdo con el Clasificador de 

Bienes y Servicios; b) la identificación adicional requerida; e) la unidad de medida; d) la calidad mínima; y e) los patrones de 
desempeño mínimos. 

2. Si el precio del bien o servicio es regulado, la variable sobre la cual se hace la evaluación de las ofertas. 
3. Definir el contenido de cada uno de las partes o lotes, si la adquisición se pretende hacer por partes. 

 
ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.2. Procedimiento para la subasta inversa. Además de las reglas generales previstas en la ley y en el presente 
título, las siguientes reglas son aplicables a la subasta inversa: 
 

1. Los pliegos de condiciones deben indicar: a) la fecha y hora de inicio de la subasta; b) la periodicidad de los Lances; y c) el 
Margen Mínimo para mejorar la oferta durante la subasta inversa. 

2. La oferta debe contener dos parles, la primera en la cual el interesado acredite su capacidad de participar en el Proceso de 
Contratación y acredite el cumplimiento de la ficha técnica; y la segunda parle debe contener el precio inicial propuesto por el 
oferente. 

4. La Entidad Estatal debe publicar un informe de habilitación de los oferentes, en el cual debe indicar si los bienes o servicios 
ofrecidos por el interesado cumplen con la ficha técnica y si el oferente se encuentra habilitado. 

5. Hay subasta inversa siempre que haya como mínimo dos oferentes habilitados cuyos bienes o servicios cumplen con la ficha 
técnica. 

6. Si en el Proceso de Contratación se presenta un único oferente cuyos bienes o servicios cumplen con la ficha técnica y está 
habilitado, la Entidad Estatal puede adjudicarle el contrato al único oferente si el valor de la oferta es igual o inferior a la 
disponibilidad presupuestal para el contrato, caso en el cual no hay lugar a la subasta inversa. 

7. La subasta debe iniciar con el precio más bajo indicado por los oferentes y en consecuencia, solamente serán válidos los 
Lances efectuados durante la subasta inversa en los cuales la oferta sea mejorada en por lo menos el Margen Mínimo 
establecido. 

8. Si los oferentes no presentan Lances durante la subasta, la Entidad Estatal debe adjudicar el contrato al oferente que haya 
presentado el precio inicial más bajo. 

9. Al terminar la presentación de cada Lance, la Entidad Estatal debe informar el valor del Lance más bajo. 
10. Si al terminar la subasta inversa hay empate, la Entidad Estatal debe aplicar los criterios del artículo 35 de la Ley 2069 de 2020 

conforme con los medios de acreditación del artículo 2.2.1.2.4.2 17 del presente Decreto. 
 
ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.3. Información de los participantes en la subasta inversa. La Entidad Estatal debe estructurar la subasta 
inversa de manera que antes de la adjudicación, los participantes en la subasta no identifiquen las ofertas y los Lances con el oferente 
que los presenta. 
 
ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.4. Terminación de la subasta y adjudicación. La subasta termina cuando los oferentes no hagan Lances 
adicionales durante un período para la presentación de Lances. La Entidad Estatal debe adjudicar el contrato al oferente que haya 
presentado el Lance más bajo. En el acto de adjudicación, la Entidad Estatal indicará el nombre de los oferentes y el precio del último 
Lance presentado por cada uno de ellos. 
 
ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.5. Subasta inversa electrónica o presencial. La Entidad Estatal puede escoger si adelanta la subasta inversa 
electrónica o presencialmente. 
 
Si la Entidad Estatal decide adelantar la subasta electrónicamente debe fijar en los pliegos de condiciones el sistema que utilizará para 
la subasta inversa y los mecanismos de seguridad para el intercambio de mensajes de datos. 
 
ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.6. Fallas técnicas durante la subasta inversa electrónica. Si en el curso de una subasta inversa electrónica 
se presentan fallas técnicas que impidan a los oferentes presentar sus Lances, la subasta debe ser suspendida y cuando la falla técnica 
haya sido superada la Entidad Estatal debe reiniciar la subasta. 
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Si por causas imputables al oferente o a su proveedor de soluciones de tecnología de la información y telecomunicaciones, durante la 
subasta inversa electrónica la conexión con el sistema se pierde, la subasta continuará y la Entidad Estatal entiende que el proveedor 
que pierde su conexión ha desistido de participar en la misma.” 
 

A. PROMOCIÓN AL DESARROLLO EN LA CONTRATACIÓN PÚBLICA 
 
En virtud del artículo el artículo 5 del Decreto 1860 de 2021, por medio del cual se modifica el artículo 2.2.1.2.4.2.2. del Decreto 1082 de 
2015, los interesados podrán manifestar su intención de limitar las convocatorias a Mipyme de los procesos cuyo valor sea inferior a 
ciento veinticinco mil dólares de los Estados Unidos de América (US$125.000), liquidados con la tasa de cambio que para el efecto 
determina cada dos años el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, el cual equivale para 2026 a $511.708.497, según el valor 
establecido por el Ministerio de Comercio Industria y Turismo # MINCIT, como el valor tope para que un proceso de selección de 
contratación pueda ser limitados a MIPYMES. 
 
Esta limitación aplica cuando la entidad ha recibido dos solicitudes de por lo menos dos (2) Mipyme colombianas, que tengan mínimo 
un año de existencia, y cuyo objeto esté relacionado con el objeto del proceso,  que la solicitud se haya presentado  por lo menos un (1) 
día hábil antes de la expedición del acto administrativo de apertura, o el que haga sus veces de acuerdo con la normativa aplicable a 
cada Proceso de Contratación y lo indicado en el cronograma del proceso, para lo cual cada solicitud y documentos anexos, deberá 
cumplir con los requisitos indicados el artículo 5 del Decreto 1860 de 2021, por medio del cual se modifica el artículo 2.2.1.2.4.2.2. y 
siguientes del Decreto 1082 de 2015 y como se indique en la invitación publica o pliegos de condiciones.  Esta solicitud deberá 
presentarse a través del tablero de mensajes de la plataforma SECOP II.   
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