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ANÁLISIS DEL SECTOR 

 

1. DESCRIPCIÓN DE LA NECESIDAD 

 

1.1 IDENTIFICACIÓN DE LA DEPENDENCIA REQUIRENTE 

 

ÁREA DE LA NECESIDAD Coordinación Grupo de Apoyo Mixto – Regional Atlántico 

ORDENADOR DEL GASTO Dirección Regional Atlántico 

OBJETO Contratar la compra de equipos audiovisuales destinados a los procesos 

misionales del SENA Regional Atlántico. 

 

1.2 JUSTIFICACIÓN DE LA NECESIDAD Y ANÁLISIS DE CONVENIENCIA 

 

El SENA es una Entidad adscrita al Ministerio de Trabajo, cuya responsabilidad, de conformidad con lo 

establecido en la Ley 119 de 1994, es cumplir con la función que le corresponde al Estado de invertir en el 

desarrollo social y técnico de los trabajadores colombianos; ofreciendo y otorgando formación profesional 

integral, para la incorporación y el desarrollo de las personas en actividades productivas que contribuyan 

al desarrollo social, económico y tecnológico del país, las cuales deben ajustarse a los objetivos trazados 

por el Gobierno Nacional.  

 

El Servicio Nacional de Aprendizaje – SENA, creado mediante el Decreto Ley 118 de 1957 y reorganizada 

mediante la Ley 119 de 1994, tiene como misión cumplir la función que le corresponde al Estado de invertir 

en el desarrollo social y técnico de los trabajadores colombianos, ofreciendo y ejecutando formación 

profesional integral para la incorporación y desarrollo de las personas en actividades productivas que 

contribuyan al crecimiento social, económico y tecnológico del país. 

 

En desarrollo de su misión institucional, el SENA formula, ejecuta y administra estrategias orientadas a 

fortalecer los procesos de formación profesional integral, la innovación, el desarrollo tecnológico y la 

prestación de servicios de apoyo a la gestión administrativa, con el propósito de garantizar condiciones 

adecuadas para la ejecución de las actividades misionales en cada una de sus regionales y centros de 

formación. 

 

CLASIFICACIÓN DE LA INFORMACIÓN 

Pública X Pública Clasificada  Pública Reservada  
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La Regional Atlántico desarrolla procesos de formación y atención institucional a través de sus diferentes 

sedes y ambientes de aprendizaje, los cuales requieren una infraestructura tecnológica adecuada que 

permita responder oportunamente a las necesidades derivadas de los procesos de formación, actividades 

académicas, gestión administrativa y operación institucional. 

 

El fortalecimiento de la infraestructura tecnológica constituye un elemento esencial para garantizar la 

continuidad de los procesos institucionales y la adecuada prestación del servicio público de formación 

profesional integral, especialmente considerando la evolución permanente de herramientas digitales, 

plataformas tecnológicas, ambientes virtuales de aprendizaje, procesos de transformación digital y 

requerimientos asociados a nuevas tecnologías. 

 

Para facilitar el cumplimiento de los objetivos institucionales, el Decreto 249 de 2004 establece las 

funciones de las Direcciones Regionales y áreas administrativas del SENA, indicando entre otras la 

responsabilidad de coordinar, administrar y ejecutar las actividades necesarias para garantizar la adecuada 

gestión de los recursos físicos, tecnológicos y administrativos requeridos para el funcionamiento de la 

Entidad. 

 

En concordancia con lo anterior, la Dirección Regional Atlántico tiene la responsabilidad de implementar 

acciones encaminadas a garantizar condiciones óptimas para el desarrollo de la formación profesional 

integral y de los procesos administrativos asociados, mediante el fortalecimiento y modernización de la 

infraestructura tecnológica disponible en los ambientes y dependencias institucionales. 

 

Adicionalmente, en el marco de las estrategias institucionales de fortalecimiento tecnológico y 

modernización de infraestructura TI, la Oficina de Sistemas de la Dirección General emitió la Circular No. 

3-2026-000112 del 14 de mayo de 2026, mediante la cual se establecieron lineamientos para la adquisición 

y renovación de infraestructura tecnológica, definiendo necesidades institucionales y especificaciones 

técnicas que deberán ser adoptadas por las Direcciones Regionales en los procesos que se adelanten. 

 

De acuerdo con los lineamientos emitidos, la Oficina de Sistemas adelantó procesos de validación y análisis 

técnico de las necesidades institucionales relacionadas con equipos tecnológicos destinados a fortalecer 

ambientes de formación, procesos misionales y necesidades operativas de las regionales, determinando 

especificaciones técnicas orientadas a garantizar estándares institucionales de desempeño, 

interoperabilidad, seguridad, continuidad operativa y eficiencia tecnológica. 

 

En atención a dichos lineamientos, la Regional Atlántico requiere adelantar las actuaciones preparatorias 

necesarias para estructurar el proceso contractual orientado a la compra de equipos audiovisuales, dentro 

de los cuales se incluyen equipos de proyección y demás elementos tecnológicos definidos en las fichas 

técnicas institucionales. 
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La adquisición de estos equipos audiovisuales busca garantizar el fortalecimiento de ambientes de 

aprendizaje, el soporte a procesos académicos y administrativos, la renovación tecnológica de equipos 

que han culminado su ciclo de vida útil o presentan limitaciones técnicas, así como mejorar las condiciones 

de disponibilidad, desempeño y confiabilidad requeridas para la prestación continua y eficiente de los 

servicios institucionales. 

 

La incorporación de infraestructura tecnológica actualizada permitirá optimizar procesos institucionales, 

facilitar el acceso a herramientas tecnológicas de última generación, fortalecer capacidades asociadas a 

formación, investigación, desarrollo tecnológico y transformación digital, así como reducir riesgos 

operativos derivados de obsolescencia tecnológica, indisponibilidad de equipos y limitaciones de 

capacidad instalada. 

 

En observancia de los principios de planeación, economía, responsabilidad y demás previstos en la 

contratación pública, la Regional Atlántico requiere adelantar proceso contractual para contratar la 

compra de equipos audiovisuales destinados a los procesos misionales del SENA Regional Atlántico. 

 

2. ASPECTOS GENERALES, COMERCIALES E HISTÓRICOS DEL MERCADO  

 

En aras de conocer el sector relativo al objeto del Proceso de Contratación desde la perspectiva legal, 

comercial, financiera, organizacional, técnica, y de análisis de Riesgo; la Entidad Estatal debe dejar 

constancia de este análisis en los documentos del proceso, en este sentido, a continuación, se analiza el 

sector económico objeto del contrato. 

 

2.1 PERSPECTIVA ECONÓMICA 

 

Las variables macroeconómicas de la economía Colombiana que se resaltan en este análisis serán las que 

afectan la necesidad a contratar, como lo son el crecimiento económico y la inflación, la fluctuación del 

dólar.  

 

Así mismo se realizará una revisión de la información estadística publicada en la página del DANE y otras 

fuentes de información que permitirán realizar un estudio de sector acorde a la normatividad vigente en 

materia de contratación, que permita la participación de las diferentes organizaciones según las 

disposiciones emitidas por el Gobierno Nacional para contribuir con el desarrollo económico del país y la 

participación en las compras públicas a las MiPymes, así como establecer criterios diferenciales para 

emprendimientos y empresas de mujeres en el sistema de compras públicas, según lo señalado en la Ley 

2069 de 2020, Decreto 1860 de 2021 y Decreto 0142 de 2023 que trata sobre la incorporación de criterios 

sociales y ambientales en los Procesos de Contratación de las Entidades Estatales y para promover el 

acceso al sistema de Compras Públicas de las Mipymes, las Cooperativas y demás entidades de la economía 

solidaria. 
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2.1.1 COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES MACROECONÓMICAS 

 

Producto Interno Bruto (PIB) I  trimestre 2026 

 

 
 

 

2.1.1.1 PIB desde el enfoque del gasto: 

 

En el primer trimestre de 2026pr, el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 2,2% respecto al 

mismo periodo de 2025pr (ver tabla 1). Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del 

valor agregado son: 

 

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; Educación; 

Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 5,7% (contribuye 0,9 puntos 

porcentuales a la variación anual).  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; Transporte 

y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 2,9% (contribuye 0,6 puntos porcentuales a la 

variación anual).  

• Industrias manufactureras crece 2,9% (contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual). 

 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie ajustada por efecto 

estacional y calendario crece 0,6%. Cuando se observa el comportamiento de las actividades económicas 

relacionadas: 
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• Industrias manufactureras crece 2,3%.  

• Actividades financieras y de seguros crece 2,2%.  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades de 

los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares 

individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 1,4%. 

 

 
 

 

Comercio al por mayor y al por menor: 

 

En el primer trimestre de 2026pr, el valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación 

de vehículos automotores y motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida 

crece 2,9% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los 

siguientes comportamientos (ver tabla 7): 

 

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 

6,0%. 

• Transporte y almacenamiento crece 0,7%.  

• Alojamiento y servicios de comida decrece 1,8%. 
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Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el 

valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación de vehículos automotores y 

motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida crece en 0,2%, cuando se 

observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas: 

 

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 0,7%. 

• Transporte y almacenamiento crece 0,9%.  

• Alojamiento y servicios de comida crece 0,4%. 

 

PIB desde el enfoque del gasto: 

 

En el primer trimestre de 2026pr, el Producto Interno Bruto en su serie original crece 2,2% respecto al 

mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos del componente 

del gasto (ver tabla 14): 

 

• Gasto en consumo final crece 3,4%.  

• Formación bruta de capital decrece 3,0%.  

• Exportaciones crecen 3,5%.  

• Importaciones crecen 3,5%. 

 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto crece en 0,6%, en su serie 

ajustada por efecto estacional y calendario. Cuando se observa el comportamiento de sus componentes: 

 

• Gasto en consumo final crece 0,7%.  

• Formación bruta de capital crece 5,5%.  

• Exportaciones decrecen 1,7%.  

• Importaciones crecen 1,4%. 
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Gasto de consumo final: 

 

En el primer trimestre de 2026pr el gasto de consumo final crece 3,4% en su serie original, respecto al 

mismo periodo de 2025pr. Los componentes del gasto que explican este comportamiento son (ver tabla 

15): 

 

• Gasto de consumo final individual de los hogares crece 2,7%.  

• Gasto de consumo final del gobierno general crece 7,8%. 

 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el gasto de consumo final crece en 0,7% en su serie 

ajustada por efecto estacional y calendario. Cuando se observa el comportamiento de sus componentes: 

 

• Gasto de consumo final individual de los hogares crece 1,9%.  

• Gasto de consumo final del gobierno general crece 0,3%. 

 

 
 

2.1.1.2 Comportamiento de la variación mensual del IPC según divisiones y Subclases 

 

Variación y contribución mensual por divisiones del gasto 

 

En el mes de agosto de 2025, el IPC registró una variación de 0,19% en comparación con julio de 2025, 

cinco divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional (0,19%): Bebidas alcohólicas y tabaco 

(0,59%), Restaurantes y hoteles (0,49%), Salud (0,46%), Alimentos y bebidas no alcohólicas (0,45%) y por 

último, Bienes y servicios diversos (0,44%). Por debajo se ubicaron: Educación (0,13%), Alojamiento, agua, 

electricidad, gas y otros combustibles (0,06%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación 
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ordinaria del hogar (0,05%), Prendas de vestir y calzado (-0,02%), Transporte (-0,03%), Información y 

comunicación (-0,15%) y por último, Recreación y cultura (-0,30%). 

 

 
 

Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,19%), se ubicaron en las divisiones de: Alimentos y 

bebidas no alcohólicas, Restaurantes y hoteles y Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles, 

las cuales aportaron 0,16 puntos porcentuales a la variación total. 

 

 

Comportamiento de la variación mensual del IPC según divisiones y subclases  

 

Variación y contribución mensual por divisiones de gasto 

 

En el mes de mayo de 2026, el IPC registró una variación de 0,47% en comparación con abril de 2026, cinco 

divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional (0,47%): Alojamiento, agua, electricidad, gas y 

otros combustibles (0,86%), Recreación y cultura (0,77%), Transporte (0,61%), Muebles, artículos para el 

hogar y para la conservación ordinaria del hogar (0,53%) y por último, Salud (0,52%). Por debajo se 

ubicaron: Prendas de vestir y calzado (0,42%), Restaurantes y hoteles (0,38%), Bebidas alcohólicas y tabaco 

(0,27%), Información y comunicación (0,25%), Bienes y servicios diversos (0,22%), Educación (0,00%) y por 

último, Alimentos y bebidas no alcohólicas (-0,02%). 
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Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,47%), se ubicaron en las divisiones de: Alojamiento, 

agua, electricidad, gas y otros Combustibles, Transporte y Restaurantes y hoteles, las cuales aportaron 

0,39 puntos porcentuales a la variación total. 

 

Variaciones y contribuciones de las subclases en el mes 

 

En mayo de 2026 en comparación con abril de 2026, la variación de las subclases que más aportaron al 

índice total fueron: arriendo imputado (0,67%), combustibles para vehículos (2,34%), arriendo efectivo 

(0,69%), suministro de agua (2,38%), carne de res y derivados (1,36%), electricidad (1,04%), comidas en 

establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (0,33%), servicios relacionados con la copropiedad 

(1,25%), alcantarillado (2,66%) y frutas frescas (0,88%). Las subclases con aportes negativos a la variación 

fueron: tomate (-13,36%), plátanos (-5,54%), vehículo particular nuevo o usado (-0,31%), hortalizas y 

legumbres frescas (-1,26%) y naranjas (-6,36%). 
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Comportamiento de la variación año corrido del IPC según divisiones y subclases 

 

Variación y contribución año corrido por divisiones de gasto 

 

En lo corrido del año (enero - mayo), seis divisiones de bienes y servicios se ubicaron por encima del 

promedio nacional (4,36%): Restaurantes y hoteles (6,02%), Educación (5,89%), Alimentos y bebidas no 

alcohólicas (5,85%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar (5,32%), 

Salud (4,51%) y por último, Transporte (4,48%). El resto de las divisiones se ubicaron por debajo del 

promedio: Bienes y servicios diversos (3,66%), Bebidas alcohólicas y tabaco (3,39%), Información y 

comunicación (3,24%), Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles (3,13%), Recreación y 

cultura (2,84%) y por último, Prendas de vestir y calzado (1,95%). 

 

 
 

Los mayores aportes a la variación en lo corrido del año (enero - mayo), se ubicaron en las divisiones de 

Alimentos y bebidas no alcohólicas, Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles, 

Restaurantes y hoteles, Transporte y Educación, las cuales en conjunto contribuyeron con 3,59 puntos 

porcentuales a la variación total. 
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Variación y contribución de las subclases en el año corrido 

 

En mayo de 2026 en comparación con diciembre de 2025, la variación de las subclases que más aportaron 

al acumulado del año fueron: transporte urbano (10,32%), comidas en establecimientos de servicio a la 

mesa y autoservicio (6,30%), arriendo imputado (2,63%), frutas frescas (22,03%), arriendo efectivo 

(2,73%), carne de res y derivados (7,89%), servicios relacionados con la copropiedad (10,93%), servicio 

doméstico (12,78%), comidas preparadas fuera del hogar para consumo inmediato (5,59%) y papas 

(36,79%). Con contribución negativa a la variación se ubicó: vehículo particular nuevo o usado (-1,32%), 

dulces, confites, caramelos, bombones, chocolatinas, chicles, masmelos, cocadas para consumo en el 

hogar (-17,84%), arroz (-2,25%), legumbres secas (-4,93%) y carne de cerdo y derivados (-2,38%). 

 

 
 

Comportamiento de la variación anual del IPC según divisiones y subclases  

 

Variación y contribución anual por divisiones de gasto: 

 

En el mes de mayo de 2026, el IPC registró una variación de 5,84% en comparación con mayo de 2025. En 

el último año, las divisiones Restaurantes y hoteles (9,62%), Salud (8,35%), Educación (7,58%), Bebidas 

alcohólicas y tabaco (6,78%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar 

(6,16%), Bienes y servicios diversos (6,05%) y por último, Alimentos y bebidas no alcohólicas (6,04%) se 

ubicaron por encima del promedio nacional (5,84%). Entre tanto, las divisiones Transporte (5,67%), 

Información y comunicación (5,30%), Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles (4,50%), 

Recreación y cultura (3,84%) y por último, Prendas de vestir y calzado (2,70%) se ubicaron por debajo del 

promedio nacional. 
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Los mayores aportes a la variación anual se registraron en las divisiones de: Alojamiento, agua, 

electricidad, gas y otros combustibles, Alimentos y bebidas no alcohólicas, Restaurantes y hoteles, 

Transporte y Bienes y Servicios Diversos, las cuales en conjunto contribuyeron con 4,69 puntos 

porcentuales al acumulado anual de dicha variación. 

 

Variaciones y contribuciones de las subclases en el año 

 

En mayo de 2026 en comparación con mayo de 2025, la variación anual de las subclases que más aportaron 

al índice total fueron: comidas en establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (9,73%), arriendo 

imputado (4,85%), transporte urbano (10,68%), arriendo efectivo (4,94%), carne de res y derivados 

(13,96%), frutas frescas (19,91%), comidas preparadas fuera del hogar para consumo inmediato (9,62%), 

servicios relacionados con la copropiedad (13,42%), servicios de comunicación fija y móvil y provisión a 

internet (6,14%) y servicio doméstico (13,66%). Las mayores contribuciones negativas se presentan en: 

arroz (-7,82%), electricidad (-1,93%), tomate (-17,06%), carne de cerdo y derivados (-7,27%) y vehículo 

particular nuevo o usado (-1,01%). 
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2.1.2 ANÁLISIS DE MIPYMES 

 

Las micro, pequeñas y medianas empresas (Mipymes) son actores estratégicos en el crecimiento de la 

economía, la transformación del aparato productivo nacional y el mejoramiento de la posición competitiva 

del país. Además, las Mipymes contribuyen a reducir la pobreza y la inequidad, al ser alternativas de 

generación de empleo, ingresos y activos para un gran número de personas. 

 

 
Fuente: https://www.bancoldex.com/sobre-bancoldex/quienes-somos/estrategia-

corporativa/clasificacion-de-empresas-en-colombia 

 

Durante el primer semestre de 2025 se registraron 173.907 empresas, cifra mayor que representa un 

aumento de 1,9% con respecto al mismo período de 2024, donde nacieron 170.741 empresas. Del total de 

empresas registradas en 2025, el 74% corresponden a personas naturales y el 26% a sociedades. La 

creación personas naturales aumentó para el primer semestre de 2025 con respecto al primer semestre 

de 2024. Las personas naturales pasaron de 125.849 a 129.048, lo que representa una variación de 2,5%. 

Entre 2024 y el primer semestre de 2025, el número de sociedades se mantuvo estable, con una variación 

mínima de 0,1%. 

 

El sector de comercio presentó la mayor contribución en la creación de empresas para el primer semestre 

de 2025, con un aumento del 3,3% en el número de empresas. Por el contrario, el sector de construcción 

fue el que menos contribuyó en la creación de empresas con una disminución del 8,2% en el número de 

empresas creadas. 

 

Durante el primer semestre de 2025, el 44% de las empresas nuevas crearon al menos un empleo. De las 

nuevas empresas que generaron empleo, el 39% de ellas pertenecen al subsector de comercio al por 

mayor y al por menor, 17% a alojamiento y servicios de comida, 10% a industrias manufactureras, 6% a 

actividades profesionales, científicas y técnicas y 5% a otras actividades de servicios. 

 

De acuerdo con el DANE, durante el primer trimestre de 2025 la economía colombiana mostró un 

crecimiento moderado, con un aumento del PIB del 2,7% frente al mismo periodo de 2024, lo que refleja 

una recuperación de la actividad productiva tras los choques recientes. Este dinamismo se combina con 

https://www.bancoldex.com/sobre-bancoldex/quienes-somos/estrategia-corporativa/clasificacion-de-empresas-en-colombia
https://www.bancoldex.com/sobre-bancoldex/quienes-somos/estrategia-corporativa/clasificacion-de-empresas-en-colombia
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una inflación controlada: en junio de 2025 la variación anual del IPC fue del 4,8%, dos puntos y medio 

menos que el 7,2% registrado un año antes. El Banco de la República, atendiendo a este entorno, en mayo 

redujo la tasa de interés de política, del 9,5% en que había sido establecida en diciembre de 2024, a 9,25%; 

de esta forma, se confirma la expectativa de la estabilización en el comportamiento de los precios de la 

economía, con la convergencia de la inflación a su rango meta. 

 

 
En 2025, la creación de empresas alcanzó su mayor nivel en marzo y el más bajo en abril. Se resalta que, 

al cierre del semestre, se evidenció un repunte en la creación de empresas en comparación con el mismo 

periodo de 2024. 

 

 
- Creación de empresas por tamaño 
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Al comparar la evolución de la creación de empresas entre el primer semestre de 2024 y 2025, según el 

tamaño definido por el valor de sus activos, se evidencia un aumento del 1,9% en la creación de 

microempresas, que además explican en su totalidad el crecimiento neto en el periodo. En contraste, se 

observa una disminución del 12,6% en la creación de pequeñas empresas, del 15% en las medianas y del 

62% en las empresas grandes. Estos resultados reflejan que el dinamismo empresarial en el primer 

semestre de 2025 se concentró en el segmento de las microempresas, que siguen representando la 

principal vía de emprendimiento en el país. 

 

 
 

- Creación de empresas por organización jurídica 
 

Durante el primer semestre de 2025, se constituyeron 44.859 empresas bajo la figura de sociedades, lo 

que representa una disminución del 0,1% respecto al mismo periodo de 2024, cuando se registraron 

44.892 sociedades. De las sociedades creadas, 44.441 corresponden a microempresas, 421 a pequeñas, 

11 a medianas y 7 a grandes. 
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En cuanto a las empresas constituidas por personas naturales, durante el primer semestre de 2025 se 

crearon 129.048, lo que representa un aumento del 2,5% frente a las 125.849 registradas en el mismo 

periodo de 2024. Este incremento se debió principalmente al crecimiento del 2,6% en las microempresas, 

que pasaron de 125.760 a 129.009. La constitución de empresas pequeñas pasó de 79 a 36 en el primer 

semestre de 2025, las empresas medianas pasaron de 9 a 3 y no se creó ninguna grande. 

 

 
- Creación de empresas por sectores económicos 

 

Durante el primer semestre de 2025, se observó un aumento en la creación de empresas en los sectores 

de comercio, servicios y agricultura. El sector comercio fue el principal impulsor, con un crecimiento del 

3,3% en el número de nuevas empresas frente al mismo periodo de 2024, seguido por el sector servicios, 

que registró una variación positiva del 1,9%. En contraste, los sectores de construcción e industria 

presentaron una disminución en la creación de empresas, con caídas del 8,2% y 3,2%, respectivamente, 

en comparación con el primer semestre del año anterior. 
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Durante el primer semestre de 2025, el subsector de comercio al por mayor y al por menor se mantuvo 

como el principal motor de la creación de empresas, con un total de 66.626 nuevas unidades, lo que 

representa un crecimiento del 3,3% frente al mismo periodo de 2024 y una contribución de 1,3 puntos 

porcentuales al crecimiento total. En el sector servicios, destacaron por su dinamismo los subsectores de 

otras actividades de servicios y el de alojamiento y servicios de comida. El primero registró un incremento 

del 8,8%, al pasar de 8.571 a 9.324 empresas, mientras que el segundo creció un 2,2%, con un aumento 

de 28.946 a 29.577 nuevas empresas. Las contribuciones relativas al crecimiento total fueron de 0,5 y 0,4 

puntos porcentuales, respectivamente. 

 

 
En contraparte, el sector construcción presentó la mayor caída, con una reducción del 8,2%, al pasar de 

7.486 a 6.869 nuevas empresas, lo que se tradujo en una contribución negativa de –0,4 puntos 



 

18 

GCCON-F-046 V.06 

porcentuales al crecimiento total. Le siguió el subsector de industrias manufactureras, que pasó de 17.037 

a 16.498 unidades, con una variación de –3,2% y una contribución de –0,3 puntos porcentuales.  

 

Por su parte, las actividades de servicios administrativos y de apoyo disminuyeron un 1,8%, con 7.872 

empresas creadas frente a 8.014 en 2024, mientras que el subsector de transporte y almacenamiento 

redujo su número de nuevas empresas en un 2,2%, pasando de 4.576 a 4.476. Ambos subsectores 

aportaron negativamente con –0,1 puntos porcentuales cada uno. 

 

Dado que el subsector de comercio al por mayor y al por menor es el que más contribuyó en la creación 

de empresas, a continuación, se destacan las actividades económicas dentro del subsector que 

contribuyeron en mayor medida: 

 

 
 

TASA REPRESENTATIVA DEL MERCADO 
 

La tasa de cambio representativa del mercado (TRM) es la cantidad de pesos colombianos por un dólar de 

los Estados Unidos. La TRM se calcula con base en las operaciones de compra y venta de divisas entre 

intermediarios financieros que transan en el mercado cambiario colombiano, con cumplimiento el mismo 

día cuando se realiza la negociación de las divisas. Actualmente la Superintendencia Financiera de 
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Colombia es la que calcula y certifica diariamente la TRM con base en las operaciones registradas el día 

hábil inmediatamente anterior. 

 

 La TRM es calculada diariamente y certificada por la Superintendencia Financiera de Colombia con base 

en la información disponible y la reglamentación expedida por el Banco de la República. 

 

La Superintendencia Financiera de Colombia tiene la obligación de calcular y certificar la TRM y divulgarla 

al mercado y al público en general, conforme a lo dispuesto en el artículo 40 de la Resolución Externa No. 

1 de 2018, expedida por la Junta Directiva del Banco de la República, la metodología establecida por el 

Banco de la República mediante Circular Reglamentaria DODM – 146, el artículo 11.2.1.4.15 del Decreto 

2555 de 2010 y la Resolución No.0416 de 2006 de la Superintendencia Financiera de Colombia. 

 

 

TCRM: Indicador diario Unidad Valor Vigencia 

TRM COP 3.128,46 COP 17/09/2026 

 

 

2.2 DESCRIPCIÓN DEL SECTOR 

 

Para nuestro análisis objeto de estudio nos enfocaremos en sector terciario o sector de servicios, que 

corresponde a todas aquellas actividades que no producen una mercancía en sí, pero que son necesarias 

para el funcionamiento de la economía. Como ejemplos de ello tenemos el comercio, el transporte, los 

servicios financieros, los servicios profesionales, y el Gobierno, entre otros, tal como se puede observar en 

la siguiente tabla. 

 

SECTOR DE 
OCUPACIÓN 

SECTOR 
PARCIAL 

ACTIVIDADES RELACIONADAS 

TERCIARIO - 
Servicios 

Transportes 
Traslado de un lugar a otro de algún elemento, en general personas o 
bienes. 

Comunicaciones Intercambio de información, un proceso de interacción social básico. 

Comercial 
Actividad socioeconómica consistente en el intercambio de algunos 
materiales que sean libres en el mercado de compra y venta de bienes y 
servicios, sea para su uso, para su venta o su transformación. 

Turístico 

Actividades realizadas por las personas durante sus viajes y estancias en 
lugares distintos al de su entorno habitual, por un período consecutivo 
inferior a un año y mayor a un día, con fines de ocio, por negocios o por 
otros motivos. 

Sanitario 
De Salud o Sanidad, este sector salud pertenece tanto al sector primario, 
secundario y terciario. Este sector se puede dividir en dos subsectores, que 
son Pública o Privada. 

Educativo 
Proceso multidireccional mediante el cual se transmiten conocimientos, 
valores, costumbres y formas de actuar. 

Financiero 
Actividades relacionadas para el intercambio de distintos bienes de capital 
entre individuos, empresas o Estados. 
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Administración 
Comprende el conjunto de organizaciones públicas que realiza la función 
administrativa y de gestión del Estado y de otros entes públicos con 
personalidad jurídica, ya sean de ámbito regional o local. 

 

Es importante precisar que el objeto de este proceso corresponde a la adquisición de equipos 

audiovisuales, tales como televisores, videoproyectores y pantallas interactivas, que se encuentran 

disponibles en el mercado como productos terminados y que, para efectos de la presente contratación, 

serán adquiridos sin procesos de transformación. En este sentido, la actividad económica relacionada con 

el objeto contractual se ubica principalmente en el eslabón de comercialización y distribución de bienes 

terminados. 

El comercio consiste en la venta al por mayor y al por menor, sin transformación, de productos nuevos, así 

como en la prestación de servicios relacionados con la venta de mercancías. La venta al por mayor y al por 

menor corresponde a las etapas finales de distribución de los bienes hasta el consumidor o usuario final. 

 

• Actividad CIIU Rev. 4 A.C. – División 46: esta división comprende la reventa (venta sin transformación) 

de productos nuevos o usados a minoristas, usuarios industriales, comerciales, institucionales o 

profesionales, a otros mayoristas, y a quienes actúan en calidad de agentes o corredores en la compra o 

venta de mercancías en nombre de dichas personas o empresas (DANE, CIIU Rev. 4 A.C., pág. 311). 

• Actividad CIIU Rev. 4 A.C. – División 47: esta división comprende la reventa (venta sin transformación) 

al público en general, realizada en almacenes por departamentos, tiendas, supermercados, comisariatos 

o cooperativas de consumidores, vendedores ambulantes, sistemas de ventas por teléfono o correo, entre 

otros, de productos nuevos y usados, para su consumo y uso personal o doméstico (DANE, CIIU Rev. 4 A.C., 

pág. 323). 

 

2.3 PERSPECTIVA LEGAL 
 

De acuerdo con lo establecido en el Artículo 2º de la Ley 1150 de 2007: 

 

“La escogencia del contratista se efectuará con arreglo a las modalidades de selección de licitación pública, 

selección abreviada, concurso de méritos y contratación directa, con base en las siguientes reglas: 

 

1. Licitación Pública: La escogencia del contratista se efectuará por regla general a través de licitación 

pública, con las excepciones que se señalan en los numerales 2, 3 y 4 del presente artículo…” 

 

Corresponde analizar si la escogencia del contratista que ejecutará el contrato objeto del proceso de 

selección que se pretende iniciar, deberá ser adelantado a través de alguna de las excepciones a la regla 

general de la licitación pública consagradas en los numerales 2, 3 y 4 del artículo 2º de la Ley 1150 de 2007, 

o si, por el contrario, debe ser adelantada por medio de la modalidad de licitación pública. 

 

El numeral 2º del Artículo 2º de la Ley 1150 de 2007, establece que: “La selección abreviada corresponde 

a la modalidad de selección objetiva prevista para aquellos casos en que, por las características del objeto 



 

21 

GCCON-F-046 V.06 

a contratar, las circunstancias de la contratación o la cuantía o destinación del bien, obra o servicio puedan 

adelantarse procesos simplificados para garantizar la eficiencia de la gestión contractual.” 

 

El literal a) del numeral 2 del artículo 2 de la Ley 1150 de 2007, permite a las Entidades Públicas adquirir 

bienes y servicios de características técnicas uniformes a través de tres mecanismos a saber: i) Acuerdos 

Marco de Precios, ii) subastas inversas y iii) mediante la utilización de la Selección Abreviada por bolsas de 

productos.  

 

De conformidad con lo establecido en el Decreto 4170 de 2011, "Por el cual se crea la Agencia Nacional de 

Contratación Pública Colombia Compra Eficiente-, se determinan sus objetivos y estructura", ente rector, 

que tiene como objetivo "desarrollar e impulsar políticas públicas y herramientas, orientadas a la 

organización y articulación, de los partícipes en los procesos de compras y contratación pública con el fin 

de lograr una mayor eficiencia, transparencia y optimización de los recursos del Estado", y como una de 

sus funciones, señalada en el artículo 3 numeral 7, la de "Diseñar, organizar y celebrar los acuerdos marco 

de precios y demás mecanismos de agregación de demanda de que trata el artículo 2o dé la Ley 1150 de 

2007, de acuerdo con los procedimientos que se establezcan para el efecto", y en concordancia con lo 

señalado en el artículo 2.2..1.2.1.2.7 del Decreto 1082 de 2015, modificado por el artículo 1° del Decreto 

310 de 2021, el cual quedó de la siguiente manera: 

 

“ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.7. Procedencia del Acuerdo Marco de Precios. Las Entidades Estatales sometidas al 

Estatuto General de Contratación de la Administración Pública, están obligadas a adquirir Bienes y 

Servicios de Características Técnicas Uniformes de Común Utilización a través de los Acuerdos Marco de 

Precios previamente justificados, diseñados, organizados y celebrados por la Agencia Nacional de 

Contratación Pública - CCE-.” 

 

En el deber de análisis que tiene la entidad, teniendo en cuenta que los elementos a contratar 

corresponden a bienes de características técnicas uniformes y común utilización, se concluye que no se 

encuentran dentro de la oferta de la Tienda Virtual del Estado Colombiano, Acuerdo Marco de precios 

vigente que permita suplir la necesidad.  

 

De conformidad con la revisión efectuada en la Tienda Virtual del Estado Colombiano, se verificó la 

existencia de Acuerdos Marco de Precios vigentes relacionados con la adquisición de bienes de tecnología 

y equipos audiovisuales, con el propósito de determinar si alguno de estos instrumentos permite satisfacer 

la necesidad identificada por la Entidad. 

 

Como resultado de dicha revisión, se evidenció que si bien, existió el Acuerdo Marco de Precios para la 

compra y alquiler de Computadores y Periféricos – ETP III, instrumento que contempló bienes relacionados 

con equipos audiovisuales y pantallas interactivas, dicho instrumento no se encuentra actualmente 

habilitado para la colocación de nuevas órdenes de compra, por cuanto el plazo máximo para su colocación 

finalizó el 7 de febrero de 2026.  En consecuencia, aunque las órdenes de compra que hubieren sido 
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colocadas oportunamente pueden ejecutarse hasta el 7 de febrero de 2027, a la fecha de estructuración 

del presente proceso no es posible generar nuevas órdenes de compra al amparo de dicho instrumento. 

 

 

 
 

Adicionalmente, efectuada la revisión de los Acuerdos Marco de Precios vigentes disponibles en la Tienda 

Virtual del Estado Colombiano, no se identifica un instrumento vigente que permita satisfacer 

integralmente la necesidad objeto del presente proceso, correspondiente a la adquisición de 

videoproyectores, televisores y pantallas interactivas, de acuerdo con las características y especificaciones 

técnicas requeridas por la Entidad. 

 

En consecuencia, no resulta procedente adelantar la adquisición a través de la Tienda Virtual del Estado 

Colombiano mediante un Acuerdo Marco de Precios, por cuanto no se cuenta con un instrumento vigente 

que permita atender integralmente la necesidad identificada. 

 

Por tanto, no es posible dar cumplimiento a lo señalado en el Decreto 310 del 25 de marzo de 2021, Por 

el cual se reglamenta el artículo 41 de la Ley 1955 de 2019, sobre las condiciones para implementar la 

obligatoriedad y aplicación de los Acuerdos Marco de Precios y se modifican los artículos 2.2.1.2.1.2.7. y 

2.2.1.2.1.2.12. del Decreto 1082 de 2015, Único Reglamentario del Sector Administrativo de Planeación 

Nacional. 
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Por todo esto, se recomienda realizar el proceso bajo la modalidad a que haya lugar conforme a lo 

establecido en la Ley 80 de 1993, Decreto 1082 de 2015 y demás normas concordantes y apartarse de la 

modalidad establecida por Colombia Compra Eficiente con respecto al Acuerdo Marco de Precios por no 

encontrarse un acuerdo vigente que permita suplir la necesidad de la Regional.  

 

Sin embargo, el Decreto 310 de 2021, modificó el artículo 2.2.1.2.1.2.12.  Planeación de una adquisición 

en la bolsa de productos del Decreto 1082 de 2015, estableciéndose lo siguiente:  

 

“'ARTÍCULO 2.2.1.2.1.2.12. Planeación de una adquisición en la bolsa de productos. Cuando no exista un 

Acuerdo Marco de Precios para el bien o servicio requerido, las entidades estatales deben estudiar, 

comparar e identificar las ventajas de utilizar la bolsa de productos para la adquisición respectiva frente a 

la subasta inversa o a la promoción de un nuevo Acuerdo Marco de Precios con la Agencia Nacional de 

Contratación Pública -Colombia Compra Eficiente- para tales bienes o servicios, incluyendo el análisis del 

Proceso de Selección del comisionista, los costos asociados a la selección, el valor de la comisión y de las 

garantías. 

 

El estudio mencionado deberá dar cuenta de la forma en que la Entidad Estatal garantiza los principios y 

objetivos del sistema de compras, contratación pública, los postulados de la función administrativa y de la 

gestión fiscal. Este estudio deberá consignarse expresamente en los documentos del Proceso de Selección 

y se deberá garantizar su oportuna publicidad a través del SECOP. 

 

Aun existiendo un Acuerdo Marco de Precios, las entidades estatales podrán acudir a las bolsas de 

productos, siempre que a través de este mecanismo se obtengan precios inferiores al promedio de los 

valores finales de las operaciones secundarias materializadas con ocasión de las órdenes de compra 

colocadas por las Entidades compradoras a través de la Tienda Virtual del Estado, administrada por la 

Agencia Nacional de Contratación Pública -El SENA- durante los últimos seis (6) meses, incluyendo los 

costos generados por concepto de comisionistas de bolsa y gastos de operación de qué trata el artículo 

2.2.1.2.1.2.1.5 del presente Decreto, valores que deberán ser verificados por el respectivo ordenador del 

gasto en el último boletín de precios que, para el efecto, expida el órgano rector de la contratación estatal. 

Estas adquisiciones, no podrán desmejorar las condiciones técnicas y de calidad definidas para los bienes 

y servicios que conforman los catálogos de los acuerdos marco de precios de la Agencia Nacional de 

Contratación Pública como ente rector en la materia o quien haga sus veces”. 

 

Atendiendo a lo anterior, se procede a analizar la modalidad aplicable al presente proceso de selección: 

 

La Selección Abreviada corresponde a la modalidad de selección objetiva prevista para aquellos casos en 

que, por las características del objeto a contratar, las circunstancias de la contratación, o la cuantía o 

destinación del bien, obra o servicio, puedan adelantarse procesos simplificados para garantizar la 

eficiencia de la gestión contractual. (…)”. // Literal a) La adquisición o suministro de bienes y servicios de 

características técnicas uniformes y de común utilización por parte de las entidades, que corresponden a 
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aquellos que poseen las mismas especificaciones técnicas, con independencia de su diseño o de sus 

características descriptivas, y comparten patrones de desempeño y calidad objetivamente definidos. // 

Para la adquisición de estos bienes y servicios las entidades deberán, siempre que el reglamento así lo 

señale, hacer uso de procedimientos de subasta inversa o de instrumentos de compra por catálogo 

derivados de la celebración de acuerdos marco de precios o de procedimientos de adquisición en bolsas 

de productos. // (…) f) Productos de origen o destinación agropecuarios que se ofrezcan en las bolsas de 

productos legalmente constituidas;(…) 

 

De conformidad con los literales a) y f) del numeral 2º del artículo 2 de la Ley 1150 de 2007, antes trascrito, 

la adquisición o suministro de bienes y servicios de características técnicas uniformes y de común 

utilización por parte de las Entidades Estatales corresponden a aquellos que poseen las mismas 

especificaciones técnicas, con independencia de su diseño o de sus características descriptivas y 

comparten patrones de desempeño y calidad objetivamente definidos y se pueden adquirir a través de 

escenarios de negociación como lo son las Bolsas de Productos. 

 

Para la adquisición de estos bienes las entidades deberán, siempre que el reglamento así lo señale, hacer 

uso de procedimientos de subasta inversa o de instrumentos de compra por catálogo derivados de la 

celebración de acuerdos marco de precios o de procedimientos de adquisición en bolsas de productos. 

 

Conforme a lo anterior, y teniendo en cuenta las características de los elementos a adquirir, la cuantía y 

destinación de los bienes, se pueden adelantar procesos simplificados para garantizar la eficiencia de la 

gestión contractual, en virtud de lo establecido en la Ley 1150 de 2007 que al definir las modalidades de 

selección, fijó además la Licitación Pública como la regla general y la selección abreviada como: “(…) la 

modalidad de selección objetiva prevista para aquellos casos en que por las características del objeto a 

contratar, las circunstancias de la contratación o la cuantía o destinación del bien, obra o servicio, puedan 

adelantarse procesos simplificados para garantizar la eficiencia de la gestión contractual”. Y determinó, a 

su vez, nueve causales para acudir a esta modalidad de selección.  

 

La primera de ellas es la adquisición o suministro de bienes y servicios de características técnicas uniformes 

y de común utilización por parte de las entidades, por lo tanto, para el presente proceso se ha definido la 

modalidad de SELECCIÓN ABREVIADA PARA LA ADQUISICIÓN DE  BIENES  Y  SERVICIOS  DE  

CARACTERÍSTICAS  TÉCNICAS UNIFORMES a través de SUBASTA INVERSA, de conformidad con lo 

dispuesto en el literal a) del numeral 2 del artículo 2, de la Ley 1150 de 2007 y los artículos 2.2.1.2.1.2.2 al 

2.2.1.2.1.2.6 del Decreto 1082 de 2015. 

 

Sin embargo, en relación con la Bolsa de Productos, es pertinente advertir que en Colombia existe un 

escenario propicio de negociación de productos cuya naturaleza jurídica corresponde a una Sociedad 

Anónima, de económica mixta, vigilada por la Superintendencia Financiera de Colombia, denominada 

BOLSA MERCANTIL DE COLOMBIA – BMC creada y organizada conforme a las normas del Código de 

Comercio, su reglamento se encuentra desarrollado a través de la Circular Única de Bolsa y contiene todos 
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los parámetros y procedimientos que se deben cumplir para adelantar una compra a través del Mercado 

de Compras Públicas. 

 

La Bolsa Mercantil de Colombia S.A. tiene como objeto servir de foro y escenario de negociación de 

productos agropecuarios, agroindustriales o de otros commodities, sin la presencia física de los mismos, 

así como de servicios, documentos de tradición o representativos de mercancías, títulos, valores, 

derechos, derivados y contratos que puedan transarse en las bolsas de bienes y productos agropecuarios, 

agroindustriales o de otros commodities y, en lo pertinente, del mercado de valores y las demás 

disposiciones reglamentarias de la Bolsa., en donde los clientes de las Sociedades Comisionistas miembros 

de la Bolsa pueden comprar o vender productos, obtener financiación o hacer inversiones a través de una 

Firma Comisionista. A través de los mercados administrados por la Bolsa, Mercado de productos físicos, 

Mercado de compras públicas y Mercado de instrumentos financieros, es posible la adquisición de bienes, 

productos y servicios de características técnicas uniformes, con lo cual se ofrece a las entidades 

compradoras una alternativa de adquisición enmarcada dentro de principios de transparencia, seguridad 

y eficiencia. 

 

Actualmente, en la BMC se pueden negociar 4.506 bienes, productos y servicios que previamente se 

encuentran inscritos en el Sistema de Inscripción de la Bolsa - SIBOL, entre los cuales se encuentran las 

materias primas, objeto del presente proceso. 

 

La Bolsa se sujeta a la normatividad aplicable a la bolsa de bienes y productos agropecuarios, 

agroindustriales o de otros commodities, así como a sus propios Reglamentos y a su Código de Buen 

Gobierno, la entidad, sus administradores y empleados o funcionarios se encuentran obligados a cumplir 

las recomendaciones de mejores prácticas corporativas que voluntariamente ha adoptado, de aquellas 

contenidas en la Circular Externa No. 028 del 30 de septiembre de 2014, expedida por la Superintendencia 

Financiera de Colombia, o cualquier norma o instructivo que la modifique, sustituya, adicione o derogue.  

 

La Bolsa a través de los mecanismos de negociación que administra, garantiza a quienes participan en los 

mercados y en el sistema de compensación y liquidación por ella administrados y al público en general 

condiciones suficientes de transparencia, honorabilidad y seguridad. De igual forma, esta Entidad, facilita 

el acceso y garantiza la igualdad de condiciones de participación para todos los oferentes y demandantes 

de los bienes, productos, commodities, servicios, documentos de tradición o representativos de 

mercancías, títulos, valores, derechos, derivados y contratos que pueden transarse en los mercados bajo 

su administración.  

 

Las operaciones celebradas a través de los mercados administrados por la Bolsa, según la forma de 

actuación del miembro podrán ser en contrato de comisión, en virtud del cual el interviniente en una 

operación actúa en el mercado a nombre propio, pero por cuenta de un tercero y en ejecución de un 

encargo o mandato conferido por el comitente. De conformidad con las disposiciones del Código de 

Comercio que regulan el contrato de comisión y las normas que integran el régimen del mercado de 
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valores es obligación del miembro que actúa en contrato de comisión, verificar que su comitente tenga 

capacidad legal y económica para realizar las operaciones que ordena y para constituir garantías si fuere 

el caso. Las sociedades comisionistas miembros de la Bolsa que celebren operaciones en desarrollo del 

contrato de comisión, estarán obligadas respecto de la operación celebrada en el mercado, así como de 

informar expresamente a sus clientes, las características y condiciones específicas de las negociaciones a 

llevarse a cabo, ello en los términos establecidos en el Reglamento de la Bolsa, así como las de los activos 

objeto de negociación.  

 

En relación con la publicidad que se debe hacer a las negociaciones que se adelantan por bolsa y de 

conformidad con lo dispuesto en el Reglamento de Funcionamiento y Operación de la BMC, la publicidad 

correspondiente a la selección del Comisionista se realiza una vez recibida la Carta de Intención, mediante 

Boletín Informativo que se publica a través de la página de la BMC. Para participar en la rueda de selección, 

las sociedades comisionistas inscritas en Bolsa, deberán manifestar previamente su interés en participar y 

cumplir con los requisitos habilitantes que ha dispuesto previamente la Entidad Estatal. Se realiza la 

selección del comisionista a quien ofrezca la propuesta de comisión más favorable para la Entidad de 

acuerdo con la metodología de selección escogida por ésta.  

 

En cuanto a la publicidad que se debe hacer a las condiciones para participar en la rueda de negociación 

en la que se seleccionará al Comitente Vendedor, la BMC publicará la Ficha Técnica de Negociación, que 

contiene entre otras: las condiciones de la negociación de los bienes, la cantidad, condiciones especiales, 

condiciones para la entrega, forma y condiciones de pago, condiciones para la participación en la rueda, 

garantías adicionales, mecanismos de supervisión. La BMC publicará la ficha técnica de negociación 

definitiva junto con el anuncio público previo sobre la negociación dentro del Mercado de Compras 

Públicas, en donde se comunicará mediante el Boletín Informativo, el lugar, fecha y hora en la cual se 

llevará a cabo la rueda de negociación para la adquisición de los bienes, informando el objeto y si la puja 

se hará sobre el precio o sobre la cantidad.  

 

A continuación, se presentan un cuadro comparativo entre ambas modalidades de selección abreviada: 

 

SUBASTA INVERSA BOLSA DE PRODUCTOS 

Con la modalidad de Subasta Inversa, el proceso debe realizarse con 
el recurso humano del personal de planta que tiene la entidad y el 
personal contratado desde el principio de la vigencia, por lo que la 
elaboración de fichas, estructura del proceso y evaluación de 
propuestas, se realizará con el equipo estructurador que se designe 
y que previamente cuenta la entidad, por lo que no se requiere de 
un recurso humano adicional para su estructuración. 

Con la modalidad de selección abreviada a través de bolsa 
de productos, se cuenta con la asesoría de la BMC, para la 
elaboración de la Ficha Técnicas de Negociación, y en los 
ajustes finales que deban realizarse a la mencionada ficha, 
además de trasladar a un tercero independiente y de 
reconocida idoneidad como lo es la BMC el proceso de 
verificación de requisitos técnicos habilitantes y de 
evaluación del proponente. 
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A través del proceso de Subasta Inversa del SECOP II, aunque se 
conoce previamente quienes participan de la subasta, se cuenta con 
la subasta electrónica, en el módulo establecido para ello en el 
SECOP II, lo cual impide el contacto con los participantes, y al mismo 
tiempo permite que los participantes el día de la subasta no 
conozcan quien está realizando los ofrecimientos en las pujas 
sucesivas durante el término que la entidad haya programado para la 
subasta reduciendo con esto los riesgos de colusión entre los 
participantes. 

Adelantar el proceso a través de la BMC, reduce el riesgo 
de colusión entre los interesados y entre estos y la Entidad 
Estatal en la medida que se trata de un esquema de 
mercado ciego, en el cual la entidad pública no conoce a 
los proponentes participantes en la puja. 

El esquema de la subasta permita igualmente a la bolsa una puja 
entre los proponentes, lo cual permite ahorros importantes. 

El esquema permite la formación objetiva de precios, 
dado que dentro el proceso se puja por su naturaleza 
misma, con lo cual se conlleva a ahorros económicos 
importantes para la Entidad Estatal. 

La responsabilidad del proceso recae sobre la entidad, dentro del 

proceso y para amparar los riesgos, se constituyen unas garantías 

con los proveedores que permitan salvaguardar en porcentajes los 

riesgos q u e  p u e d a n  g e n e r a r s e  de  la  ejecución del 

contrato. No se generan pólizas adicionales a las solicitadas por la 

entidad dentro del proceso. 

Las sociedades comisionistas son las responsables del 
cumplimiento de la operación, adicionalmente la bolsa 
cuenta con un sistema de compensación con garantías 
constituidas que se usan para mantener las operaciones 
sin interrupción, en caso de presentarse incumplimiento. 
Es por esto por lo que bajo el procedimiento por bolsa de 
productos se constituyen dos tipos de garantías: o la que 
constituye el comitente vendedor (proveedor) a favor del 
órgano de compensación fijada el día de cierre de la 

 

Teniendo en cuenta el anterior cuadro comparativo, se puede inferir lo siguiente: 

 

Que el proceso de selección abreviada por subasta inversa es un proceso concursal, que permite la 

pluralidad de oferentes, que es público y permite establecer unos precios mínimos a través de realización 

de estudios de mercado, ya sea por solicitud de información a proveedores, o a través de precios 

históricos. La escogencia se hace por el proveedor que presente el precio más bajo que se obtiene a través 

de un proceso de subasta y de pujas sucesivas de los participantes de la misma. No requiere la inversión 

de gastos adicionales, ya que se cuenta con el equipo humano en la entidad para llevarse a cabo. 

 

En la selección abreviada a través de la bolsa de productos, se requiere del pago de un comisionista que 

se encarga de toda la operación de la subasta y adjudicación de la negociación, al igual que la subasta 

inversa la realización de la misma no es garantía de que se pueda conseguir a través de la negociación 

precios inferiores, ya que no se cuenta con una lista de precios ni de proveedores asociados como en los 

acuerdos marco que celebra Colombia Compra Eficiente. La responsabilidad de la negociación recae sobre 

el comisionista y no sobre la entidad, pero se requiere de gastos asociados a la selección tales como 

remuneración del comisionista, las garantías adicionales, tarifas administrativas. Los términos entre la 

subasta inversa y la bolsa de producto son similares, lo que no genera una eficiencia administrativa que 

genere una ventaja sobre la subasta inversa frente a este punto, sin embargo, el recurso humano 

empleado para el proceso a través de la bolsa es mínimo, con la diferencia que a través de la bolsa si se 

generan erogaciones adicionales que no son garantía de obtener mejores precios. 
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De conformidad con la anterior justificación y teniendo en cuenta que el objeto del proceso de selección 

corresponde a aquellos de características técnicas uniformes, por ser de común utilización y cumplir 

factores de desempeño similares, la modalidad de selección que corresponde para este proceso de 

contratación es el de Selección Abreviada de Subasta Inversa. Adicionalmente, se llevará a cabo mediante 

subasta inversa electrónica en consideración a que el Grupo de Apoyo Administrativo Mixto cuenta con 

las herramientas informáticas necesarias para adelantarla en forma electrónica. (Se realizará a través de 

la plataforma de SECOP II). 

 

Conforme a lo anterior, la Dirección Regional Atlántico adelantará la contratación de adquisición de 

equipos de equipos de sistemnas a través de la modalidad de Selección Abreviada de Subasta Inversa por 

parte del Grupo de Apoyo Administrativo Mixto, haciendo uso de la plataforma SECOP II, dado que no se 

incurre en gastos adicionales por concepto de pago de comisiones, lo cual se traduce en un uso más 

eficiente de los recursos. Lo anterior en concordancia con los artículos 2.2.1.2.1.2.1 y siguientes del 

Decreto 1082 de 2015, norma que establece el procedimiento de la modalidad de subasta inversa para la 

adquisición de suministro de bienes y servicios de características técnicas uniformes y de común 

utilización. 

 

Contratación pública  

• Ley 80 de 1993, por la cual se expide el Estatuto General de Contratación de la Administración Pública. 

• Ley 1150 de 2007, por medio de la cual se introducen medidas para la eficiencia y la transparencia en la 

Ley 80 de 1993 y se dictan otras disposiciones generales sobre la contratación con Recursos Públicos.  

• Decreto 1510 de 2013, por el cual se reglamenta el sistema de compras y contratación pública.  

• Decreto 1082 de 2015, por medio del cual se expide el decreto único reglamentario del sector 

Administrativo de Planeación Nacional.  

• Ley 2069 de 2020 por medio de la cual se impulsa el emprendimiento en Colombia.  

• Decreto 742 de 2021, por medio del cual se modifica el artículo 2.2.22.2.1. del Decreto 1083 de 2015, 

Único Reglamentario del Sector de Función Pública, con el fin de incorporar la política de Compras y 

Contratación Pública a las políticas de gestión y desempeño institucional.  

• Decreto 1860 de 2021, por el cual se modifica y adiciona el Decreto 1082 de 2015, Único Reglamentario 

del Sector Administrativo de Planeación Nacional, con el fin reglamentar los artículos 30, 31, 32, 34 y 35 

de la Ley 2069 de 2020, en lo relativo al sistema de compras públicas y se dictan otras disposiciones.  

• Fomento a la ejecución de contratos estatales por parte de población en pobreza extrema, desplazados 

por la violencia, personas en proceso de reintegración o reincorporación y sujetos de especial protección 

constitucional. (Adicionado por el artículo 3 del Decreto 1860 del 24 de diciembre de 2021) 

 

El artículo 2.2.1.2.4.2.16. del Decreto 1082 de 2015 establece que en los Procesos de Contratación, las 

Entidades Estatales indistintamente de su régimen de contratación, los patrimonios autónomos 

constituidos por Entidades Estatales y los particulares que ejecuten recursos públicos fomentarán en los 

pliegos de condiciones o documento equivalente que los contratistas destinen al cumplimiento del objeto 

contractual la provisión de bienes o servicios por parte de población en pobreza extrema, desplazados por 
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la violencia, personas en proceso de reintegración o reincorporación y sujetos de especial protección 

constitucional, garantizando las condiciones de calidad y sin perjuicio de los Acuerdos Comerciales 

vigentes. 

 

 

Análisis de oportunidad y conveniencia: 

 

El objeto contractual corresponde a la compra de equipos tecnológicos terminados, no se contempla de 

manera representativa la prestación de servicios en mano de obra, procesos productivos desarrollados 

directamente por el contratista en las instalaciones de la Entidad, ni actividades que permitan verificar de 

manera objetiva la vinculación de la población señalada en la citada disposición. 

 

Adicionalmente, considerando que el mercado de proveedores de equipos tecnológicos está conformado 

principalmente por distribuidores, comercializadores e importadores especializados, exigir este requisito 

podría reducir injustificadamente la pluralidad de oferentes, selección objetiva y libre concurrencia. 

 

Por lo anterior, y en aplicación de los principios de proporcionalidad, razonabilidad y eficiencia de la 

contratación estatal, la Entidad considera no conveniente exigir para el presente proceso la acreditación 

relacionada con el fomento a la ejecución de contratos estatales por parte de la población referida en el 

artículo 3 del Decreto 1860 de 2021. 

 

Ambientales y de seguridad y salud en el trabajo: 

 

• Resolución 2400 de 1979 - Por la cual se establecen algunas disposiciones sobre vivienda, higiene 
y seguridad en los establecimientos de trabajo.   

• Resolución 2013 de 1986 - Por la cual se reglamenta la organización y funcionamiento de los 
Comités de Medicina, Higiene y Seguridad Industrial en los lugares de trabajo. 

• Decreto Ley 1295 de 1994 - Sistema General de Riesgos Profesionales. 

• Ley 1562 de 2012 - Por la cual se modifica el Sistema de Riesgos Laborales y se dictan otras 
disposiciones en materia de salud ocupacional 

• Decreto 1072 de 2015 - Decreto Único Reglamentario del Sector Trabajo 

• Decreto 052 de 2017 - Modifica el artículo 2.2.4.6.37. del Decreto 1072 de 2015 Decreto Único 
Reglamentario del Sector Trabajo, sobre la transición para la implementación del Sistema de 
Gestión de la Seguridad y Salud en el Trabajo (SG-SST) 

• Resolución 0312 de 2019 - Por la cual se definen los Estándares Mínimos del Sistema de Gestión 
de la Seguridad y Salud en el Trabajo SG-SST 

• Circular 063 de 2020 - Actualización curso 50 horas SGSST 

• Resolución 754 de 2021 - Por la cual se establecen los requisitos y el procedimiento para la 
expedición y renovación de la Licencia de Seguridad y Salud en el Trabajo. 

• Ley 1562 de 2012. Por la cual se modifica el Sistema de Riesgos Laborales y se dictan otras 
disposiciones en materia de Salud Ocupacional. 
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• Decreto 1072 de 2015. Por medio del cual se expide el Decreto Único Reglamentario del Sector 
Trabajo 

 

 

3. DEFINICIÓN DE NECESIDADES TÉCNICAS 

 

3.1 CLASIFICACIÓN UNSPSC 

 

UNSPSC – Decreto 1082 de 2015 (o norma vigente) 

ÍTEM GRUPO CÓDIGO DENOMINACIÓN 

(Clase o producto) 

1  43211900 Monitores y pantallas de ordenador 

2  52161500 Equipos audiovisuales 

3  39112000 Proyectores móviles 

4  45111616 Proyectores de vídeo 

5  45111700 Equipo de composición y presentación de 

sonido, hardware y controladores 

6  45111800 Equipo de presentación de vídeo y de 

mezcla de vídeo y sonido  

 

3.2 OBJETO 

 

Contratar la compra de equipos audiovisuales destinados a los procesos misionales del SENA Regional 

Atlántico. 

 

3.3 PLAZO DE EJECUCIÓN DEL CONTRATO 

 

El término de ejecución del negocio jurídico será hasta 31 de diciembre de 2026. El plazo se contabilizará 

a partir del cumplimiento de los requisitos de ejecución del contrato:  

 

1. Firma del contrato. 

2. Registro presupuestal.  

3. Aprobación de las garantías. 

4. Inicio de ejecución en SECOP II. 

 

En todo caso, no podrá exceder el 31 de diciembre de 2026. 
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4. ANÁLISIS DE LA DEMANDA 

 

Dentro de las herramientas dispuestas por Colombia compra eficiente, para la elaboración de estudios del 

sector, se obtiene información relevante para el análisis de la demanda a nivel departamental en el SENA: 
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5. ANÁLISIS DE LA OFERTA 

 

A nivel nacional, se tiene el siguiente análisis de la oferta con base en los códigos en que se enmarca la 
presenta adquisición, la cual se encuentra conforme a la herramienta dispuesta por Colombia Compra 
Eficiente: 
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De lo anterior, se desprende que existe un número considerable de proveedores de equipos audiovisuales 

a nivel departamental.  

 

 

6. INDICADORES FINANCIEROS 

 

Indicadores financieros – Sistema integrado de información societaria1 

 

La exigencia de los requisitos financieros en todos los procesos de contratación en esta Entidad es el 

resultado de un estudio objetivo de las condiciones del mercado. Teniendo en cuenta la duración del 

contrato y la forma de pago se requiere que el adjudicatario del presente proceso cuente con el suficiente 

 
1 https://siis.ia.supersociedades.gov.co/#/ 

https://siis.ia.supersociedades.gov.co/#/comparisonView
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músculo financiero para permitir el desarrollo normal del contrato. Es por esto por lo que para la 

determinación de los indicadores financieros a evaluar en el proceso se tuvo en cuenta el comportamiento 

de las diferentes cuentas principales del balance y estado generales tomados de los históricos publicados 

por el Sistema Integrado de información Societario, así como el histórico de procesos de selección 

adelantados por la Regional y pertenecientes al mismo sector. 

 

A continuación, se presentan las gráficas de las diferentes cuentas del balance general y estado de 

resultados correspondiente al sector COMERCIO teniendo en cuenta que el objeto a contratar se 

encuentra influenciado por este macro sector: 
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De acuerdo con el anterior análisis, se tiene que, la capacidad financiera exigida para el presente proceso 

de contratación se encuentra acorde con las condiciones financieras del estudio del mercado de los bienes 

que se pretenden contratar.  

 

En este sentido, el rango de índices de capacidad financiera requeridos se estableció de manera que se 

garantice la pluralidad de oferentes dentro del proceso de contratación y que establezca condiciones 

mínimas en relación con la «salud financiera» de los proponentes, particularmente demostrar su aptitud 

para cumplir oportuna y cabalmente el objeto del contrato a través del análisis de su liquidez, 

endeudamiento. Lo anterior, por cuanto la capacidad financiera que la entidad requiera para un proceso 

de contratación debe ser adecuada y proporcional a la naturaleza, forma de pago, plazo, complejidad, 

riesgo y al valor del contrato.  

 

 

CAPACIDAD FINANCIERA:  

 

Los indicadores de capacidad financiera contenidos en el artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015 

son:  

 

- Índice de Liquidez = Activo Corriente / Pasivo Corriente, el cual determina la capacidad que tiene un 
proponente para cumplir con sus obligaciones de corto plazo. A mayor índice de liquidez, menor es la 
probabilidad de que el proponente incumpla sus obligaciones de corto plazo.  
 

Un activo líquido es aquel que se negocia activamente en un mercado y puede ser convertido 

rápidamente en efectivo. Los activos corrientes normalmente incluyen caja, títulos valores de corto 
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plazo. Cuentas por cobrar e inventarios. Los pasivos corrientes normalmente incluyen las cuentas por 

pagar, deuda de corto plazo y gastos acumulados.  

 

- Índice de Endeudamiento = (Pasivo Total / Activo Total), el cual determina el grado de endeudamiento 
en la estructura de financiación (pasivos y patrimonio) del proponente. A mayor índice de 
endeudamiento, mayor es la probabilidad del proponente de no poder cumplir con sus pasivos. Los 
acreedores prefieren índices de endeudamiento bajos porque entre más bajo sea éste el respaldo del 
deudor frente a las pérdidas en caso de liquidación es mayor. 
 

- Razón de cobertura de intereses=Utilidad Operacional/Gastos de Intereses, el cual refleja la capacidad 
del proponente de cumplir con sus obligaciones financieras. A mayor cobertura de intereses, menores 
la probabilidad de que el proponente incumpla sus obligaciones financieras. 

 

En caso de que la Razón de cobertura de intereses resulte indeterminada, la propuesta será 

habilitada siempre que este resultado sea producto de que los gastos de intereses se encuentren 

en 0.00. 

 

CAPACIDAD ORGANIZACIONAL: 

 

Los indicadores de capacidad organizacional contenidos en el artículo 10 del Decreto 1510 de 2013 son:  

 

- Rentabilidad sobre patrimonio: Utilidad Operacional / Patrimonio, el cual determina la rentabilidad 
del patrimonio del proponente, es decir, la capacidad de generación de utilidad operacional por cada 
peso invertido en el patrimonio. A mayor rentabilidad sobre el patrimonio, mayor es la rentabilidad 
de los accionistas y mejor la capacidad organizacional del proponente. 
 

- Rentabilidad sobre activos: Utilidad Operacional / Activo Total, el cual determina la rentabilidad de 
los activos del proponente, es decir, la capacidad de generación de utilidad operacional por cada peso 
invertido en el activo. A mayor rentabilidad sobre activos, mayor es la rentabilidad del negocio y mejor 
la capacidad organizacional del proponente Este indicador debe ser siempre menor o igual que el de 
rentabilidad sobre patrimonio. 

 

 

El análisis de la información financiera del macro sector permite identificar tendencias de liquidez, 

endeudamiento y rentabilidad de las empresas que desarrollan actividades asociadas al objeto del 

contrato, sirviendo como insumo técnico para la fijación de indicadores financieros razonables y acordes 

con la realidad del mercado.  

 

De acuerdo con lo anterior, la entidad determina los indicadores financieros que deberán verificarse en 

los estados financieros de los proponentes que participen en el presente proceso de contratación, 

procurando que dichos requisitos resulten proporcionales y razonables frente al valor del contrato, su 
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nivel de complejidad y los riesgos asociados al proceso, de manera que se garantice la participación plural 

de oferentes sin comprometer la adecuada ejecución del objeto contractual. 

 

INDICADOR RANGO REQUERIDO EN EL 
PROCESO DE CONTRATACIÓN 

Liquidez Mayor o igual a 1,5  
Nivel de Endeudamiento Menor o igual a 0,30  
Razón de Cobertura de Intereses Mayor o igual a 1 o indeterminado  
Rentabilidad sobre Patrimonio 
(ROE) 

Mayor o igual a 0,07  

Rentabilidad del Activo (ROA) Mayor o igual a 0,05  

 

 

7. ACUERDOS COMERCIALES: 

 

De acuerdo con la definición contenida en el artículo 2.2.1.1.1.3.1 del Decreto 1082 de 2015, los Acuerdos 

Comerciales son tratados internacionales vigentes celebrados por el Estado colombiano, que contienen 

derechos y obligaciones en materia de compras públicas, en los cuales existe como mínimo el compromiso 

de trato nacional para: (i) los bienes y servicios de origen colombiano y (ii) los proveedores colombianos. 

 

Las Entidades Estatales deben cumplir las obligaciones del Estado colombiano consagradas en los Acuerdos 

Comerciales. Los proponentes nacionales y extranjeros tienen el derecho a exigir que en los Procesos de 

Contratación sean tenidos en cuenta los Acuerdos Comerciales aplicables. Este es un derecho de los 

nacionales colombianos frente a los Procesos de Contratación que adelantan los Estados con los cuales 

Colombia ha suscrito Acuerdos Comerciales y de los proponentes extranjeros frente a los Procesos de 

Contratación que adelantan las Entidades Estatales colombianas.  

 

Adicionalmente, cualquier persona puede exigir el cumplimiento de los Acuerdos Comerciales pues estos 

son leyes de la República (Manual para el Manejo de los Acuerdos Comerciales en Procesos de 

Contratación. Colombia Compra Eficiente, 2021). 

 

Actualmente, Colombia tiene acuerdos comerciales vigentes con compromisos en materia de contratación  

pública con los siguientes países: Canadá, Chile, México, Estados Unidos, los países del triángulo norte (El 

Salvador, Guatemala, Honduras) y Suiza y Liechtenstein como miembro de la Asociación Europea de Libre 

Comercio – AELC (EFTA). Adicionalmente, existe la obligación de trato nacional con los países de la 

comunidad Andina únicamente para proveedores de servicios, por lo que se realiza el siguiente análisis: 

 

En los términos del numeral 8 del artículo 2.2.1.1.2.1.1 del decreto 1082 de 2015, se procede a verificar 

de acuerdo a la información contenida en la página de Colombia Compra Eficiente, si este proceso de 

contratación se encuentra cobijado bajo algunos de los siguientes acuerdos comerciales. La siguiente tabla 
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presenta los Acuerdos Comerciales existentes y las leyes con las cuales se incorporaron en la normativa 

colombiana, por lo que se realiza el siguiente análisis: 

 

El SENA, como entidad estatal especial está cubierta por los siguientes acuerdos comerciales los cuales 

dependerán de los valores: 

- Alianza del pacifico 
- Canadá 
- Chile 
- Estados AELC 
- Unión Europea 
- Irlanda del Norte 
- Corea 
- Costa Rica 
- Estados Unidos 
- Israel 

Los Acuerdos Comerciales son tratados internacionales vigentes celebrados por el Estado colombiano, que 

contienen derechos y obligaciones en materia de compras públicas, en los cuales existe como mínimo el 

compromiso de trato nacional para los proponentes, bienes y servicios de origen extranjero. 

 

Las Entidades Estatales deben cumplir las obligaciones del Estado colombiano incluidas en los Acuerdos 

Comerciales. Los proponentes nacionales y extranjeros tienen el derecho a exigir la correcta aplicación de 

los Acuerdos Comerciales cuando estos son aplicables a los Procesos de Contratación. 

 

El contenido de cada Acuerdo Comercial es único. Sin embargo, generalmente estos contienen un capítulo 

que señala los derechos y obligaciones en materia de compras públicas y anexos para determinar si un 

Acuerdo Comercial es aplicable a los diferentes Procesos de Contratación. 

 

En los términos del numeral 8 del artículo 2.2.1.1.2.1.1 del decreto 1082 de 2015, se procede a verificar 

de acuerdo a la información contenida en la página de Colombia Compra Eficiente, si este proceso de 

contratación se encuentra cobijado bajo algunos de los siguientes acuerdos comerciales.  

La Entidad Estatal puede determinar si un Acuerdo Comercial es aplicable siguiendo las siguientes reglas 

en orden consecutivo: 

1. Si la Entidad Estatal no hace parte de las Entidades Estatales incluidas en el Acuerdo Comercial, el 
Proceso de Contratación no está cubierto por este y, en consecuencia, no es necesario hacer 
análisis adicional alguno. 

2. Si la Entidad Estatal está incluida en el Acuerdo Comercial y el presupuesto oficial del Proceso de 
Contratación es inferior al valor a partir del cual el Acuerdo Comercial es aplicable, el Proceso de 
Contratación no está cubierto y, en consecuencia, no es necesario hacer análisis adicional alguno. 

3. Si la Entidad Estatal está incluida en el Acuerdo Comercial y el presupuesto oficial del Proceso de 
Contratación es superior al valor a partir del cual el Acuerdo Comercial es aplicable, la Entidad 
Estatal debe determinar si hay excepciones aplicables al Proceso de Contratación. Si hay 
excepciones, el Acuerdo Comercial no es aplicable al Proceso de Contratación. Si no hay 
excepciones, el Acuerdo Comercial es aplicable al Proceso de Contratación. 
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El Ministerio de Industria y Comercio junto a la Agencia Nacional de Contratación Pública Colombia 

Compra Eficiente ha emitido los umbrales aplicables para la aplicabilidad de Acuerdos Comerciales.  

 

Según el Ministerio de Comercio Industria y Turismo – MINCIT el valor de los umbrales tendrá vigencia del 

1 de enero del 2024 hasta el 31 de diciembre de 2025, para los Acuerdos Comerciales suscritos con: (i) 

Canadá, (ii) Reino Unido de Gran Bretaña e Irlanda del Norte, (iii) Estados Unidos, (iv) Chile, (v) Costa Rica, 

(vi) Alianza del Pacífico y (vii) Corea. 

 

Según el MINCIT el valor de los umbrales tendrá vigencia del 1 de enero del 2025 hasta el 31 de 

diciembre de 2026, para los Acuerdos Comerciales suscritos con: (i) México, (iii) países de la Unión 

Europea, y (iii) países EFTA (Suiza, Noruega, Liechtenstein e Islandia) 

 

 

En cuanto al acuerdo comercial vigente con Israel los umbrales establecidos en DEG se calcularán y 

convertirán a pesos colombianos utilizando la Tasa Representativa del Mercado (TRM) del Banco de la 

República de Colombia del día anterior a la fecha de publicación del aviso de convocatoria del respectivo 

proceso de compra. 
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Con base en lo anterior, teniendo en cuenta el objeto y el valor del presente proceso de contratación, se 

tiene el siguiente análisis: 

 

 
Entidad Estatal 

cubierta 

Valor del Proceso de 

Contratación superior al 

umbral del Acuerdo 

Comercial 

Excepción Aplicable 

al Proceso de 

Contratación 

Proceso de Contratación 

cubierto por el Acuerdo 

Comercial 

Alianza 

Pacífico 

Chile SÍ NO N/A NO 

México SÍ NO N/A NO 

Perú SÍ NO N/A NO 

Canadá SÍ NO N/A NO 

Chile SÍ NO N/A NO 

Corea SÍ NO N/A NO 

Costa Rica SÍ NO N/A NO 

Estados Unidos SÍ NO N/A NO 

Estados AELC SÍ NO N/A NO 

México SÍ NO N/A NO 
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Entidad Estatal 

cubierta 

Valor del Proceso de 

Contratación superior al 

umbral del Acuerdo 

Comercial 

Excepción Aplicable 

al Proceso de 

Contratación 

Proceso de Contratación 

cubierto por el Acuerdo 

Comercial 

Reino unido  SÍ NO N/A NO 

Triángulo 

Norte 

El Salvador SÍ N/A NO SI 

Guatemala SÍ N/A NO SI 

Honduras NO N/A N/A NO 

Unión Europea SÍ NO N/A NO 

Israel y Colombia SÍ NO N/A NO 

Comunidad Andina (CAN) SI N/A N/A SI 

 

Al presente proceso de contratación le es aplicable el acuerdo comercial Triángulo del Norte y el acuerdo 

comercial con el TRATO NACIONAL - CAN ya que le es aplicable a todos los Procesos de Contratación de 

las Entidades Estatales de nivel nacional, independientemente del valor del Proceso de Contratación, la 

Comunidad Andina de Naciones: Colombia, Bolivia, Ecuador y Perú se establece que las obligaciones 

contenidas en los Acuerdos Comerciales están referidas, al trato nacional, a la publicidad de los 

Documentos del Proceso, así como al plazo mínimo para la presentación de las ofertas. Por tanto, la 

entidad se compromete a lo siguiente: 

 

La Entidad Estatal dará a los bienes y servicios de los Estados con quienes Colombia ha suscrito un Acuerdo 

Comercial, el mismo trato que da a los bienes y servicios colombianos. 

 

El presente documento se suscribe el 23 de septiembre de 2026.  
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