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QUINTO INFORME DE EJECUCION

CONVENIO DE ASOCIACION SUSCRITO ENTRE LA GOBERNACION DE
CALDAS Y FENALCO CALDAS

No CO1.PCCNTR. 92119796

Periodo de informe: 16 de Junio al 15 de Julio de 2026

Para dar cumplimiento a la obligacion de FENALCO CALDAS como ejecutor del
convenio de asociacion No CO1.PCCNTR. 92119796 — numero de convenio

29012026-0889, se presenta el quinto informe con el cumplimiento de actividades.

ASPECTO META (PRODUCTO
ENTREGABLE)
Resultado Implementar un proceso de | Producto
No. 1 inscripcion permanente Yy | -1 herramientay proceso de

actualizacion de informacion de los | inscripcion permanente y
productores 'y empresarios | Actualizacion de informacion
vinculados a la estrategia Origen | parala estrategia Origen

Caldas. Caldas.
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Resultado Definir 'y aplicar criterios | Producto

No. 2 técnicos para  seleccionar | -1 documento de criterios
empresarios con potencial | técnicos para la seleccion de
de comercializacion y realizar | empresarios con potencial de
diagnostico empresarial 'y | Comercializacion.
administrativo de los nuevos | . Evaluar por lo menos cada
vinculados a Origen Caldas, | trimestre los empresarios
con el fin de brindar |yscritos en la estrategia
acompafiamiento acorde a Origen Caldas aplicando los criterios
sus necesidades. definidos.
- 35 diagnésticos implementados por
Empresarios.
- Elaborar 35 informes de diagnostico
con recomendaciones de
acompafnamiento Individualizado.
Resultado Formar Productores, | Producto
No. 3 empresarios y | -70 productores, emprendedores en
emprendedores en BPM y [ BPM y manipulacion de alimentos. -70
manipulacion de alimentos. certificados.
Resultado Realizar la revision y | Producto
No. 4 evaluacion de los | - 1 documento de criterios de evaluacion

emprendedores inscritos en
la estrategia origen caldas,
con el fin de seleccionar a los
empresarios con  mayor
potencial para la
comercializacion de sus
productos o] mercados

nacionales e internacionales,

técnica, comercial y normativo.

- 1 listado consolidado de empresarios

seleccionados.
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de acuerdo con
técnicos,

normativos establecidos.

criterios

comerciales 'y

Resultado No. 5

de

Origen Caldas a

Otorgar una licencia
comercializacion
aguellos que cumplan con los
requisitos definidos, como mecanismo
de habilitacion para su participacion de

dichos mercados.

- 1 procedimiento formal para
el otorgamiento de la licencia
de
Caldas

comercializacion Origen

30

empresarios postulados para

- Evaluar al menos
la obtencién de la licencia
- Consolidar 1 registro oficial de
empresarios habilitados con

licencia vigente.
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Resultado No. 6 Desatrrollar un proceso de [- 1 plan integral de

fortalecimiento empresarial | fortalecimiento empresarial
especializado, dirigido a los | especializado para
empresarios habilitados con la licencia | empresarios con licencia

de

mediante acciones de formacién y

comercializacion Origen Caldas,

acompafiamiento en marketing global,
inglés para los negocios, requisitos de
rotulado internacional, preparacion y
participacion de ruedas de negocios,
de

certificacion FDA, logistica exportadora

cumplimiento normatividad vy

y gestion de cooperacién internacional,

con el propésito de fortalecer sus

capacidades para la insercion,

consolidacion 'y permanencia en

mercado nacionales e internacionales.

Origen Caldas

- 70 empresarios fortalecidos

Resultado No. 7

Realizar seguimiento a los planes de
mejoramiento establecidos de etiqueta
y rotulado, BPM (Buenas Practicas de
Manufactura) empresarios

intervenidos en cohortes anteriores.

35

de cohortes

- Seguimiento a
empresarios
anteriores con planes de
mejoramientos vigentes

- Elaborar 35 informes
individuales de seguimiento y —
1 informe consolidado de
resultados
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Resultado No. 8

Fortalecer las capacidades
empresariales y comerciales de los
actores de los sectores de agroturismo,
artesanias y salud y belleza, mediante
procesos de acompafiamiento,
formacibn y  asistencia  técnica
orientados a mejorar su competitividad,
sostenibilidad y posicionamiento de

mercado.

- 1 informe consolidado de

resultados y avances

fortalecimiento sectorial

de

Resultado No. 9

Desarrollar y ejecutar plan de

comunicaciones y promocion.

- Plan de comunicaciones

ejecutado

OBJETO

IMPULSAR LOS PROCESOS DE FORMACION EMPRESARIAL, LA
FORMALIZACION DE EMPRENDEDORES DE LA ESTARTEGIA DE ORIGEN
CALDAS, MEDIANTE CAPACITACION Y ACOMPANAMIENTO Y
SEGUIMIENTO A SUS EMPRENDIMIENTOS Y EMPRESAS DANDO
CUMPLIEMIENTO A LA POLITICA PUBLICA DE DESARROLLO LOCAL CON
IDENTIDAD TERRITORIAL ORIGEN CALDAS.
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PROPOSITO Y RESULTADOS
CUMPLIMIENTO DE LAS OBLIGACIONES

Actividades del Resultado 1: Implementar un proceso de inscripcion permanente y actualizacion
de informacion de los productores y empresarios vinculados a la estrategia Origen Caldas.

ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Elaboracién, | Se culmind con éxito el disefio metodoldgico y el despliegue 100%

socializacion

estratégico para la captacion de nuevos beneficiarios, consolidando
la ejecucion total de esta obligacion mediante las siguientes

en mesa acciones:
L Optimizacion de Instrumentos de Diagndéstico: El 13 de abril se
técnicay articulé una mesa de trabajo con la lider del &rea de comercializacion
aprobacion del programa. Se evaluaron y reestructuraron los formularios de
inscripcion, integrando variables criticas que permiten identificar el
de potencial comercial real de los postulantes y sus necesidades
formularios administrativas especificas.
Validacién Técnica e Intervencion: El 24 de abril, en las
de instalaciones de FENALCO, se sostuvo un comité técnico de
inscripcion, | Planeacion con el interventor del convenio, Dr. Juan Carlos Grisales.
o En esta sesion se validaron las modificaciones de las herramientas
criterios y de diagndstico, se aprobd la matriz de criterios de seleccion y se

estrategia de

difusién

estructuré el cronograma de la convocatoria.

Estrategia de Difusion Institucional: Se disefi6 un plan de
comunicacion multimedia que incluy6 el desarrollo de piezas graficas
informativas y un recurso audiovisual liderado por el Secretario de
Agricultura (E), ademas de motivacion con video de un integrante
antiguo de origen Caldas. Estos insumos se difundieron masivamente
a través de canales institucionales y medios de comunicacion locales
para garantizar la democratizacion del acceso al programa.
Apertura del Proceso: Ante contingencias operativas imprevistas
gue fueron gestionadas oportunamente para salvaguardar la
transparencia del proceso, la convocatoria oficial se reprogramo del
30 de abril al 6 de mayo, fecha en la cual quedé formalmente activa
y abierta al publico.

Anexo 2: INFORME DOS Formularios
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Actividades del resultado 2: Definir y aplicar criterios técnicos para seleccionar empresarios con
potencial de comercializacion y realizar diagnostico empresarial y administrativo de los nuevos
vinculados a Origen Caldas, con el fin de brindar acompafiamiento acorde a sus necesidades.

ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Apertura Se dio inici6 el 6 de mayo de 2026. EIl primer corte fue el 15 de 75%

Junio; se realizé la primera seleccién con el andlisis de 73

nvocatori L ; S : .
convocatoria empresarios inscritos, con la participacion del equipo de origen

Manejo y Caldas, ambos operadores, acta de reunion anexo2 Acta seleccion
Asi:
consulta de Total
ota .
bases de Sector revisados Aprobados|Pendientes|| No aprobados
datos
L salidy g 0 0 3
Difusion Belleza
convocatoria |||Artesanias |13 4 3 6
y Agroturismo |9 7 1 1
Criterios de 1 (1 empresa fue
: . clasificada como
seleccién Agroindustria|20 11 7 aprobada con
Recepciény acompafamiento)
revision Café 28 18 4 6
documentos Total 73 40 15 17
y requisitos

Nuevos inscritos al cierre de este informe: Artesanias 3, Café 8, salud
y belleza 1, Agro industria 2.

La convocatoria permanecerd abierta hasta el 30 de julio de 2026 .
segundo corte y seleccion 3 al 7 de agosto. Se reciben soportes
digitales via correo electronico a origencaldas2024@gmail.com y
whatsApp al 3157776014 para facilitar el acceso a los productores.

De acuerdo con el informe de la personal de apoyo Paula Ramirez
se evidencia que durante este periodo:

e Se continud con la aplicacién del Diagnéstico Empresarial y
Administrativo a los nuevos empresarios vinculados.
e Se realizaron las etapas de:

» Contacto telefonico.
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Agendamiento de citas.

Diagnostico presencial y virtual.

Recoleccion de soportes.

Organizacion documental en el Drive institucional.

VV VYV

Se desarrollaron 18 diagndsticos empresariales entre el 16 de
junio y el 7 de julio, distribuidos en los sectores agroindustrial,
café, agroturismo y artesanias.

Paralelamente se elaboraron 30 informes individuales de
diagndéstico empresarial, que consolidan las necesidades,
oportunidades y requerimientos especificos de cada empresario,
convirtiéndose en un insumo para definir las rutas de
acompafiamiento técnico.

Anexo 4: Acta de seleccion.
Anexo 8: documentos inscritos 2026 y bases de datos

Actividades Del Resultado 3: Formar Productores, empresarios y emprendedores en BPM y
manipulacion de alimentos.

ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Se registré una preinscripcion inicial de 46 50 %

Convocatoria para formacion
10 Horas BPM

emprendedores. 31 iniciaron el proceso (67.4% de
efectividad de convocatoria) y 29 empresarios se
certificaron con éxito (93.5% de efectividad de
culminacién).

Préxima formacion Octubre

Anexo 6: formacion BPM tercer informe
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Actividades resultado 4: Realizar la revision y evaluacion de los emprendedores inscritos en la
estrategia origen caldas, con el fin de seleccionar a los empresarios con mayor potencial para la
comercializacion de sus productos o mercados nacionales e internacionales, de acuerdo con
criterios técnicos, comerciales y normativos establecidos.

ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Se realizaron 18 diagndésticos empresariales durante el periodo 65 %

Contacto via evaluado.

telefo_nlc_;a Para | . se consolidaron 30 informes individuales de diagnadstico
seguimiento a empresarial.
empresarios | ' se fortalecio la caracterizacion técnica y administrativa de los
Nnuevos empresarios.

v Se identificaron necesidades de formalizacion, asistencia técnica,
mercadeo, financiacion y fortalecimiento empresarial.

v Se consolidé informacion estratégica para orientar el
acompafnamiento diferencial de la Estrategia Origen Caldas.

v' Se avanzd en la identificacion de empresarios con potencial para
procesos de comercializacion especializada e internacionalizacion.
Cada diagnéstico empresarial incluyo la revision de aspectos
técnicos, administrativos y comerciales de las unidades
productivas.

v Se evaluaron variables como:

« nivel de formalizacion;

e capacidad productiva;

e caracteristicas del producto;

e necesidades de fortalecimiento;

e potencial de comercializacion;

e reguerimientos de asistencia técnica;

e oportunidades de acceso a nuevos mercados.

Como resultado de este ejercicio se consolidaron 30 informes
técnicos individuales, que sirven como herramienta para priorizar
empresarios y orientar el acompafamiento especializado de la
Estrategia Origen Caldas.

La caracterizacion obtenida facilita la toma de decisiones para
identificar empresarios con mayor potencial de crecimiento y
comercializacion, alineando la oferta institucional con las necesidades
reales detectadas.
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Anexo 4: Informe formalizacién empresarial

Actividades resultado 5: Otorgar una licencia de comercializacién Origen Caldas a aquellos que
cumplan con los requisitos definidos, como mecanismo de habilitacion para su participacion de

dichos mercados.

ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Durante el periodo reportado se llevo a cabo el 60 %

Verificar alcance de requisitos
y protocolo de Otorgamiento
Sello Origen Caldas

proceso de revision y verificacion del cumplimiento
de los criterios técnicos, administrativos y normativos
establecidos por la Estrategia Origen Caldas para la
obtencidn de la Licencia de Comercializacion y el uso
del sello Origen Caldas.

Como resultado de este proceso fueron otorgadas
tres (3) licencias de comercializacién Origen
Caldas, permitiendo a las empresas beneficiarias
hacer uso del sello como elemento diferenciador de
identidad territorial y calidad, fortaleciendo su
posicionamiento comercial y facilitando su
participacion en escenarios de promocion y
comercializacion.

Las empresas que obtuvieron la licencia fueron:

o Café Agua Viva
o Café defamilia
e San Diego Coffee

La entrega de estas licencias constituye un
reconocimiento al cumplimiento de los requisitos
definidos por la Estrategia y evidencia el compromiso
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de los empresarios con el fortalecimiento de sus
procesos productivos, la calidad de sus productos y
el cumplimiento de los estandares exigidos para
acceder a nuevos mercados.
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ACTA DE ACOMPANAMIENTO PARA OBTENCION DE LOGO ORIGEN CALDAS
EMPRESA CAFE DEFAMILIA 2026

Fecha: 1 de julio de 2026 Hora inicio: 11:00 AM
Medio: Hora fin: 11:20 AM
ESCRITO
Tema: “ Ciudad: Chinchina
Acompaiiamiento para entrega de logo
ORIGEN CALDAS

Entregar Logo de Origen Caldas con recomendaciones de uso responsable y arte
Objetivo:

actual del logo.
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ACTA DE ACOMPARAMIENTO PARA OBTENCION DE LOGO ORIGEN CALDAS EMPRESA SAN
DIEGO COFFEE 2026

Fecha: 03 de julio de 2026 Hora inicio: 2:00PM

Medio: Hora fin: 2:20PM
ESCRITO

Tema: Ciudad: Picora

Acompadamiento para entrega de lopo
ORIGEN CALDAS

Entregar Logo de Origen Caldas con recomendaciones de uso responsable y arte
Objetivo:

actual del logo.

Anexo 3: Actas sellos otorgados Origen Caldas

Actividades del Resultado 6: Desarrollar un proceso de fortalecimiento empresarial
especializado, dirigido a los empresarios habilitados con la licencia de comercializacion Origen
Caldas, mediante acciones de formacion y acompafiamiento en marketing global, inglés para los
negocios, requisitos de rotulado internacional, preparacion y participacion de ruedas de negocios,
cumplimiento de normatividad y certificacion FDA, logistica exportadora y gestion de cooperacion
internacional, con el propdsito de fortalecer sus capacidades para la insercion, consolidacion y
permanencia en mercado nacionales e internacionales.
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ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Durante el periodo se dio continuidad al proceso de fortalecimiento 50%

Proceso
formativo
empresarios
Etapa Il

empresarial especializado mediante la ejecucién de jornadas de
formacion orientadas a preparar a los empresarios de la Estrategia
Origen Caldas para afrontar procesos de comercializacion en
mercados nacionales e internacionales.

Como parte de este proceso se desarrollaron dos sesiones formativas
de la Etapa 3 — Estrategias de Internacionalizacién:

1. Rotulado Internacional, Normatividad y Certificacion FDA
Fecha: 24 de junio de 2026.
Tematicas abordadas:

e Requisitos de rotulado internacional.

o Normatividad para exportacion.

« Certificacion y registro FDA.

o Cumplimiento de estandares exigidos para el ingreso a mercados
internacionales.

Participacion: 32 empresarios de manera presencial y 8 empresarios
de manera virtual. Total: 40 participantes.

cListo para
conquistar

nuevos
mercados?

FORMULACION
ESPECIALIZADA

24 DE JUNIO
500 am -1200
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2. Logistica Exportadora
Fecha: 8 de julio de 2026.
Teméticas abordadas:

e Aprovisionamiento y compras.

e Gestion de inventarios.

e Almacenamiento.

e Procesamiento de pedidos.

« Empaque y embalaje.

o Transporte y distribucion internacional.

« Importancia del etiquetado internacional.

e Requisitos para el registro FDA y acceso al mercado de Estados
Unidos.

Participacion: 39 empresarios de manera presencial.14 empresarios
de manera virtual. Total: 53 participantes.

u AGRICULTURA *
oados
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- Anexo 6: formaciones Informe 2
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Actividades del Resultado 7: Realizar seguimiento a los planes
de mejoramiento establecidos de etiqueta y rotulado, BPM (Buenas Préacticas de Manufactura) a
empresarios intervenidos en cohortes anteriores.

retaria de
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ACTIVIDAD DESCRIPCION % de

cumpl.

Durante el periodo reportado se desarrollaron
actividades de seguimiento técnico y 100%
acompafnamiento especializado a empresarios
pertenecientes a cohortes anteriores de la Estrategia
Origen Caldas, con el propdsito de verificar el
cumplimiento de los planes de mejoramiento en
Buenas Précticas de Manufactura (BPM), etiquetado
y rotulado, asi como el avance en los compromisos
adquiridos en inspecciones sanitarias educativas
realizadas en vigencias anteriores. Se realizaron
inspecciones sanitarias educativas presenciales y
virtuales, visitas técnicas, acompafamientos
telefonicos y seguimiento mediante herramientas
digitales a empresarios de diversos municipios del
departamento. Entre las empresas atendidas se
encuentran: Maxiavena y Salpikumis, Hojuelas Nana,
Fusion Avocado Colombia S.A.S., Alimentos Vinel,
Café Aromelia, Tostadora El Tapian, Sorbito de Cafe,
Agropebel, Lizagu y Delicias Myrluz, entre otras.
Durante estas actividades se verificaron condiciones
locativas, procesos productivos, control de plagas,
manejo de residuos, almacenamiento,
documentacion sanitaria y cumplimiento de requisitos
establecidos en la Resolucién 2674 de 2013 y demas
normativas aplicables.

Seguimiento a planes de
mejoramiento de etiqueta,
rotulado e Inspecciones
Sanitarias (BPM) (Empresarios
antiguos)

De manera complementaria, se efectué seguimiento
a los planes de mejoramiento de etiqueta y rotulado
de empresarios de cohortes anteriores, brindando
acompanamiento personalizado para la
implementacion de correcciones y ajustes
normativos. Los empresarios acompafados en este
componente fueron: Alimentos Vinel, Café
Primaveral, Casa Museo del Pan, Café Freka,
Hojuelas Nana, Kiwa, Sorbito de Café, Tostadora El
Tapian, Aromelia Café, Lizagu y Arabi.Ka Cafés
Especiales.




L Secrataria de
U AGRICULTURA

CHI:.I.'JAIE v Desarrollo Rural

o

Fenalco

Las actividades incluyeron revision de etiquetas,
validacién de informacion obligatoria,
acompafamiento en correcciones, seguimiento a
compromisos, atencion de consultas técnicas y
verificacion de avances mediante reuniones virtuales,
llamadas telefonicas y revision de material grafico
actualizado. Como resultado, varios empresarios
culminaron satisfactoriamente los ajustes requeridos,
guedando técnicamente preparados para avanzar
hacia la obtencién y uso del logo Origen Caldas.

Asimismo, se evidencié un alto nivel de compromiso
por parte de los empresarios en la implementacion
de mejoras locativas, sanitarias y de etiquetado.

Anexo 3 informes dos, tres y cuatro.

Actividades del Resultado 8: Fortalecer las capacidades empresariales y comerciales de los
actores de los sectores de agroturismo, artesanias y salud y belleza, mediante procesos de

acompafamiento, formacion y asistencia técnica orientados a mejorar su competitividad,

sostenibilidad y posicionamiento de mercado.

ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Queda pendiente formacién para el mes de 50%

Formacion técnica y normativa
(Sector Artesanias):

septiembre

Anexo 6: Formaciones informe dos, tres y cuatro
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Actividades del Resultado 9: Desarrollar y ejecutar documento de plan de comunicaciones

y promocion.
ACTIVIDAD DESCRIPCION % de
cumpl.
Plan de Comunicaciones y Durante el quinto periodo de ejecucion se continud 60%
Promocion con la implementacién del plan de comunicaciones

de la Estrategia Origen Caldas, desarrollando
acciones orientadas a fortalecer el posicionamiento
de la estrategia y visibilizar los resultados obtenidos.

Entre las actividades ejecutadas se destacan:

e Produccion y recopilacion de cuatro
testimonios audiovisuales de empresarios
beneficiarios, en los cuales se evidencian las
experiencias, aprendizajes y avances
alcanzados mediante el acompafiamiento
brindado por la estrategia.

e Construccion y difusion de un caso de éxito,
destacando el impacto de las acciones de
fortalecimiento empresarial y el crecimiento de
las unidades productivas participantes.

e Elaboracion y publicacion de contenidos
digitales para comunicar los procesos
formativos, las actividades ejecutadas y los
resultados alcanzados, fortaleciendo la
presencia institucional de Origen Caldas ante
publicos estratégicos.

« Disefio y difusion de piezas informativas para
apoyar las convocatorias y actividades
programadas en el marco de la Estrategia
Origen Caldas, promoviendo la participacion
de los empresarios beneficiarios.

« Generacion de contenidos orientados a
fortalecer el reconocimiento de la marca
Origen Caldas y acercar la oferta institucional
a la comunidad mediante estrategias de
comunicacion digital.

« Planeacion de nuevas acciones
comunicativas, entre ellas la produccioén de
capsulas de éxito, videos de evidencias de
formacion y contenidos sobre el seguimiento a
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los empresarios beneficiarios, como parte de
la estrategia de divulgacion para los proximos
periodos.

Avance del resultado:El desarrollo de estas
actividades evidencia la ejecucion continua del plan
de comunicaciones, fortaleciendo la promocién de la
Estrategia Origen Caldas, incrementando la
visibilidad de los procesos de fortalecimiento
empresarial y generando contenidos que contribuyen
al posicionamiento de la marca y a la apropiaciéon de
la estrategia por parte de los diferentes grupos de
intereés.

Las métricas reflejan un trabajo eficiente con
gran acogiday visibilidad por parte del publico
objetivo de origen Caldas por ejemplo el caso de
éxito. Con 3.781 visualizaciones.

«««««« &

Métricas U AGRICULTURA i‘

Anexo 5: Informe mensual y plan de
comunicaciones.
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CUADRO CONSOLIDADO DE AVANCE
Convenio Origen Caldas — Cuarto Informe 2026 Periodo: 16 de mayo al 15 de junio de 2026

Resultado / Obligacion

Meta

%
Avance

Actividades
realizadas

Empresarios
beneficiados

Resultado 1.
Implementar proceso

1 herramienta y

Disefio metodoldgico,
actualizacion de
formularios,

Convocatoria abierta

comercial y normativa
de emprendedores.

empresarios

seleccionados.

técnicos y

consolidacion del

. L, proceso s .. . __||para empresarios de
de inscripcién o. |validacion de criterios, : .
permanente de 100 % ., las seis subregiones
permanente y ) L aprobacion en mesa
. inscripcion y - e s de Caldas en los
actualizacion de L técnica, difusion y .
. - actualizacion. sectores priorizados.
informacion. apertura permanente
de la convocatoria.
Continuacion de
visitas técnicas,
aplicacion de 30 empresarios
. diagnésticos, caracterizados
Resultado 2. Definir y g ., .
. L . _ evaluacion de mediante
aplicar criterios 35 diagnosticos y . . - Lo
L . . variables de diagndsticos técnicos
técnicos y realizar 35 informes de 75 % o :
: L .. - formalizacion, que orientan el
diagnosticos acompafnamiento. . .
. capacidad productiva, |[proceso de
empresariales. . . L
potencial comercial y |(ffortalecimiento
consolidacion de empresarial.
informes técnicos
individuales.
Desarrollo de
formacion hibrida en
BPM, inocuidad, 46 preinscritos, 31
Resultado 3. . p. .
- 70 productores saneamiento, participantes
Formacion en BPMy . .
. iy formados y 50 % |iinfraestructura, activos y 29
manipulacion de o . :
. certificados. trazabilidad y empresarios
alimentos. . -
cumplimiento de la certificados.
Resoluciéon 2674 de
2013.
1 documento de Evaluacion integral de .
Resultado 4. o . : g 30 empresarios
e criterios y 1 listado empresarios,
Evaluacion técnica, : S ... |levaluados
consolidado de 65 % |laplicacion de criterios

técnicamente para
priorizacion y
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Resultado / Obligacion Meta ¢ IYI ades mprggarlos
Avance realizadas beneficiados

listado de
seleccionados para
las siguientes etapas
del proceso.

acompafnamiento
especializado.

Resultado 5.
Otorgamiento de
licencia de
comercializacion
Origen Caldas.

Evaluar minimo 30
empresarios y
consolidar registro
oficial de
empresarios
habilitados.

60 %

Verificacion del
cumplimiento de
requisitos y protocolo
para otorgamiento del
sello Origen Caldas;
expedicion de
licencias de
comercializacion.

3 empresas
obtuvieron la Licencia
de Comercializacién
Origen Caldas: Café
Agua Viva, Café
Defamilia y San
Diego Coffee.

Resultado 6.
Fortalecimiento
empresarial
especializado para
internacionalizacion.

1 plan integral de
fortalecimiento y 70
empresarios
fortalecidos.

50 %

Desarrollo de la Etapa
Il del proceso
formativo con
jornadas sobre
Rotulado
Internacional,
Normatividad y FDA,
y Logistica
Exportadora.

93 participaciones
registradas (40 en la
jornada de Rotulado
Internacional y FDA y
53 en Logistica
Exportadora).

Resultado 7.
Seguimiento a planes

Seguimiento a 35
empresarios e

Inspecciones
sanitarias educativas,
visitas técnicas,
seguimiento a BPM,
acompafnamiento en

35 empresarios con
seguimiento técnico y
11 empresarios con

agroturismo,
artesanias y salud y
belleza.

fortalecimiento
sectorial.

para el sector
artesanias; ejecucion

: . informes 100 % . .
de mejoramiento BPM individuales etiquetado y rotulado, |[acompafiamiento
y rotulado. . y validacion de especifico en etiqueta
consolidado. .
correcciones y y rotulado.
seguimiento a planes
de mejora.
Resultado 8. L, :
. : Planeacion y Empresarios de los
Fortalecimiento de los |1 informe .
. preparacion de la sectores de
sectores de consolidado de D .
50 % |formacion técnica artesanias,

agroturismo y salud y
belleza convocados
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. ., Actividades Empresarios
Resultado / Obligacion Meta . P .
Avance realizadas beneficiados
programada para el |para la siguiente fase
siguiente periodo. del proceso.
Produccion de 4 :
. . Empresarios
testimonios .
. beneficiarios y
audiovisuales, 1 .
o comunidad
caso de éxito, . .
Resultado 9. L, impactados mediante
. 2 elaboracion de e g
Desarrollo y ejecucién ||Plan de . . la difusion
. contenidos digitales,
del plan de comunicaciones 60 % 0735 de permanente de las
comunicaciones y ejecutado. P . acciones de la
. convocatoria y . .
promocion. Estrategia Origen

fortalecimiento de la
estrategia de
comunicacion
institucional.

Caldas; el caso de
éxito alcanz6 3.781
visualizaciones.

Resumen ejecutivo del consolidado

e Resultados con cumplimiento del 100 %: 2 (Resultados 1y 7).
o Resultados con avance entre el 60 % vy el 75 %: 4 (Resultados 2, 4,5y 9).
e Resultados con avance del 50 %: 3 (Resultados 3, 6y 8).
o Avance global del convenio: 67.78 %, de acuerdo con el calculo consolidado del quinto

informe.

Acorde a las actividades descritas en el presente informe se tiene un porcentaje de

ejecucion del 67.78 %.

/

OSCAR VILLEGAS DUQUE
Director Ejecutivo

Fenalco Caldas




