
 

 

 

ESTUDIOS DE SECTOR 
 

PRESTACIÓN DEL SERVICIO DE VIGILANCIA PRIVADA, SEGURIDAD Y PROTECCIÓN EN LAS 
INSTALACIONES DE LA INSTITUCIÓN UNIVERSITARIA DE EL ESPINAL – UNIESPINAL 
 
En desarrollo de lo señalado en artículo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto 1082 de 2015, cuando define que “La 
Entidad Estatal debe hacer durante la etapa de planeación el análisis necesario para conocer el sector 
relativo al objeto del Proceso de Contratación desde la perspectiva legal, comercial, financiera, 
organizacional, técnica, y de Análisis de Riesgo”, UNIESPINAL elaboró el presente documento, en el que 
se plasma el análisis necesario para lograr satisfacer la necesidad de la Entidad que origina el proceso de 
contratación para establecer el contexto del Proceso de Contratación, identificar algunos de los Riesgos y 
determinar los requisitos habilitantes para el desarrollo del mismo, así como el contexto en el cual los 
posibles proveedores desarrollan su actividad.  

 
De acuerdo con la Guía para la Elaboración de Estudios de Sector publicada por Colombia Compra 
Eficiente versión G-EES-02, las Entidades Estatales deben entender claramente cuál es su necesidad y 
cómo pueden satisfacerla, por lo cual, deben conocer y entender cómo y con quién pueden establecer la 
relación que permite satisfacer la necesidad identificada. 
 

A. ASPECTOS GENERALES 

 
De acuerdo con la Guía para la Codificación de bienes y servicios de Naciones Unidas, los cuales fueron 
previamente identificados en el Plan Anual de Adquisiciones, para el presente proceso de selección se 
estableció la siguiente codificación de acuerdo con la Clasificación UNSPSC:  

 
CLASIFICACION: F – Servicios 
SEGMENTO: 92 – Servicios de Defensa Nacional, Orden Público, Seguridad y Vigilancia 
FAMILIA: 9212 – Seguridad y Protección Personal 
CLASE: 921215 - Servicios de Guardias  

 
1. COMERCIAL 

 
La actividad económica está dividida en sectores económicos. Cada sector se refiere a una parte de la 
actividad económica cuyos elementos tienen características comunes, guardan una unidad y se diferencian 
de otras agrupaciones. Su división se realiza de acuerdo a los procesos de producción que ocurren al 
interior de cada uno de ellos.  
 
Según la división de la economía clásica, los sectores de la economía son los siguientes:  
 
Sector primario o sector agropecuario.  
Sector secundario o sector Industrial.  
Sector terciario o sector de servicios.  
 
Primario o Agropecuario  
 
Es el sector que obtiene el producto de sus actividades directamente de la naturaleza, sin ningún proceso 
de trasformación. Dentro de este sector se encuentran la agricultura, la ganadería, la silvicultura, la caza y 
la pesca. No se incluyen dentro de este sector a la minería y a la extracción de petróleo, las cuales se 
consideran parte del sector industrial.  
 
Sector Secundario Industrial  
 
Comprende todas las actividades económicas de un país relacionadas con la trasformación industrial de 
los alimentos y otros tipos de bienes o mercancías, los cuales se utilizan como base para la fabricación de 
nuevos productos.  
 



 

 

 

Se divide en dos sub-sectores: industrial extractivo e industrial de trasformación.  
 
Industrial extractivo: extracción minera y de petróleo.  
Industrial de trasformación: Envasado de legumbres y frutas, embotellado de refrescos, fabricación de 
abonos y fertilizantes, vehículos, cementos, aparatos electrodomésticos, etc.  
Sector terciario o de servicios:  
 
Incluye todas aquellas actividades que no producen una mercancía en sí, pero que son necesarias para el 
funcionamiento de la economía. Como ejemplos de ello tenemos el comercio, los restaurantes, los hoteles, 
el transporte, los servicios financieros, las comunicaciones, los servicios de educación, los servicios 
profesionales, el Gobierno, etc.  
Es indispensable aclarar que los dos primeros sectores producen bienes tangibles, por lo cual son 
considerados como sectores productivos. Es tercer sector se considera no productivo, puesto que no 
produce bienes tangibles, pero, sin embargo, contribuye a la formación el ingreso nacional y del producto 
nacional.  
 
Aunque los sectores anteriormente indicados son aquellos que la teoría económica menciona como 
sectores de la economía. Es común que las actividades económicas se diferencien aún más dependiendo 
de su especialización. Lo anterior da origen a los siguientes sectores económicos, los cuales son: 
 

1. Sector agropecuario: Corresponde al sector primario mencionado anteriormente.  
2. Sector Servicios: Corresponde al sector primario mencionado anteriormente.  
3. Sector Industrial: Corresponde al sector primario mencionado anteriormente.  
4. Sector transporte: Hace parte del sector terciario, e incluye el trasporte de carga, servicio de 

trasporte público, trasporte terrestre, aéreo, marítimo, etc.  
5. Sector comercio: Hace parte del sector terciario de la economía, e incluye comercio al por mayor, 

minorista, centros comerciales, cámaras de comercio, san andresitos, plazas de mercado y en 
general, a todos aquellos que se relacionan con la actividad de comercio de diversos productos a 
nivel nacional o internacional.  

6. Sector financiero: En este sector se incluyen todas aquellas organizaciones relacionadas con 
actividades bancarias y financieras, fondos de pensiones y cesantías, fiduciarias, etc.  

7. Sector de la construcción: En este sector se incluyen las empresas y organizaciones 
relacionadas con la construcción, al igual que los arquitectos e ingenieros, las empresas 
productoras de materiales para la construcción etc.  

8. Sector minero y energético: Se incluyen en las todas las empresas que se relacionan con la 
actividad minera y energética de cualquier tipo (extracción de carbón, esmeraldas, gas y petróleo; 
empresas generadoras de energía, etc.  

9. Sector solidario: En este sector se incluyen las cooperativas, las cajas de compensación familiar, 
las empresas solidarias de salud, entre otras.  

10. Sector de comunicaciones: En este sector se incluyen todas las empresas y organizaciones 
relacionadas con los medios de comunicación como (telefonía fija y celular, empresas de 
publicidad, periódicos, editoriales, etc 

 
Sector Vigilancia 
 

El sector de la vigilancia y seguridad privada en Colombia tiene sus inicios hace aproximadamente 50 años; 
los primeros intentos de regulación se dieron en la década de los sesenta, correspondiéndole inicialmente 
a la Policía Nacional y posteriormente, al Ministerio de Defensa Nacional, la expedición de licencias de 
funcionamiento a los servicios de vigilancia y seguridad privada, etapa que duró hasta comienzos de los 
noventa, cuando esta responsabilidad recayó en el Servicio de Inteligencia Colombiana (SIC) y más tarde, 
en el Departamento Administrativo de Seguridad (DAS), organismos a los que además, les correspondió, 
por primera vez adelantar labores de control sobre el sector. 
 
Este proceso llegó hasta 1993, cuando se desarrolló el marco regulatorio específico para el sector, a través 
de la Ley 61, que le confirió al Presidente de la República facultades extraordinarias para, entre otras cosas, 
reglamentar todo lo concerniente a las actividades de vigilancia y seguridad privada y de armas. Norma 
que fue complementada con la Ley 62 del mismo año, que crea la Superintendencia de Vigilancia y 



 

 

 

Seguridad Privada, ente adscrito al Ministerio de Defensa Nacional, encargado de ejercer "control, 
inspección y vigilancia sobre todas las personas naturales y jurídicas que desarrollen actividades de 
vigilancia y seguridad privada y sus usuarios, de conformidad con lo establecido en la ley". 
 
Una vez creada la Entidad de control, y en uso de las facultades extraordinarias, el Gobierno Nacional 
expidió en febrero de 1994 el Decreto Ley 356, norma general que, con su desarrollo reglamentario, delimitó 
el marco legal que rige al sector. Han pasado 32 años desde entonces y sigue siendo la norma marco, 
aunque ha tenido modificaciones puntuales (por ejemplo, los Decretos 19 de 2012 y 2106 de 2019). Los 
Servicios de Vigilancia y Seguridad Privada evolucionan con el pasar de los días, por lo que la Entidad de 
control y el marco regulatorio deben adecuarse y dinamizarse permanentemente, con el fin de ejercer un 
mejor y mayor control a un sector económicamente destacable, gran generador de empleos, que debe ser 
controlado por el Estado, debido a los riesgos y externalidades que genera. La Superintendencia es dirigida 
desde el 11 de julio de 2025 por Larry Sadit Álvarez Morales. 
 
Son más de 32 años de historia en que el sector presenta una tendencia positiva. De 763 Servicios de 
Vigilancia y Seguridad Privada en 1994 se pasó a 26.890 servicios en 2020. Hoy operan más de 1.500 
empresas de vigilancia, que generan cerca de 387.000 empleos formales (348.300 vigilantes y celadores), 
según Supervigilancia (diciembre de 2025); los gremios hablan de cerca de 400.000 empleos. En 2024, 
955 servicios reportaron información financiera: 746 empresas de vigilancia con o sin armas, 90 escuelas 
de capacitación y entrenamiento, 36 blindadoras, 20 arrendadoras de vehículos blindados, 12 empresas 
asesoras, consultoras e investigadoras y 10 transportadoras de valores. 
 
Actividades que componen los servicios de vigilancia y seguridad privada 
 
Las actividades que en forma remunerada o en beneficio de una organización pública o privada, desarrollan 
las personas naturales o jurídicas, tendientes a prevenir o detener perturbaciones a la seguridad y 
tranquilidad individual en lo relacionado con la vida y los bienes propios o de terceros. 
 
La fabricación, instalación, comercialización y utilización de equipos para vigilancia y seguridad privada, 
blindajes y transporte con este mismo fin (Artículo 2 del Decreto 356 de 1994). La vigilancia y seguridad 
privada tiene como objetivo disminuir y prevenir las amenazas que afecten o puedan afectar la vida, la 
integridad personal o el tranquilo ejercicio de legítimos derechos sobre los bienes de las personas que 
reciben su protección, sin alterar o perturbar las condiciones para el ejercicio de los derechos y libertades 
públicas de la ciudadanía y sin invadir la órbita de competencia reservada a las autoridades. 
 
Por tratarse de una actividad en donde se compromete la seguridad del Estado y la tranquilidad de los 
ciudadanos y ciudadanas, ésta se encuentra reglada y en consecuencia sólo puede desarrollarse mediante 
el cumplimiento de los requisitos que señalen la ley y los estatutos. 
 
Definición empresa de vigilancia privada 
 
Se entiende por empresa de vigilancia y seguridad privada, la sociedad legalmente constituida, cuyo objeto 
social consista en la prestación remunerada de servicios de vigilancia y seguridad privada en la modalidad 
de vigilancia fija, móvil y/o escoltas, mediante la utilización de cualquiera de los medios establecidos en el 
artículo 6 del Decreto 356 de 1994. 
 
Modalidades de servicios de vigilancia privada 
 
Según el Decreto 356 del 11 de febrero de 1994, los SVSP podrán autorizarse en las siguientes 
modalidades: 
 
Vigilancia fija: Es la que se presta a través de vigilantes o de cualquier otro medio, con el objetivo de dar 
protección a personas o a bienes muebles o inmuebles en un lugar determinado. 
 
Vigilancia móvil: Es la que se presta a través de vigilantes móviles o cualquier otro medio, con el objetivo 
de dar protección a personas, bienes muebles o inmuebles en un área o sector delimitado. 



 

 

 

Vigilancia con medio canino: Es el servicio que se presta con utilización de medio canino en las 
especiales de antiexplosivos, antinarcóticos o defensa controlada. 
 
Vigilancia con medios tecnológicos: Es el servicio que se presta con utilización de medios tecnológicos 
como circuitos cerrados de televisión (CCTV), seguimiento satelital, monitoreo de alarmas y cualquier 
medio tecnológico en apoyo a la seguridad0. 
 
Servicio de escolta: Es la protección que se presta a través de escoltas con armas de fuego o sin ellas a 
personas, vehículos, mercancías o cualquier objeto particular, durante su desplazamiento (artículo 20 del 
Decreto 2187 de 2001). Hoy hay 98 academias de escoltas autorizadas por Supervigilancia, presentes en 
17 ciudades. 
 
Transporte de valores: Es el SVSP que se presta para transportar, custodiar y manejar valores y el 
desarrollo de actividades conexas. 
 
Clasificación de las empresas de vigilancia y seguridad privada según su tamaño 
 
El sector se divide según los ingresos operacionales que reporta cada empresa anualmente. El tamaño de 
la empresa se ajusta de acuerdo con el Decreto 957 del 5 de junio de 2019, tomando como base lo 
ordenado para el sector servicios, donde los topes se expresan en UVT. Con la UVT de 2026 ($52.374, 
Resolución DIAN 000238 de 2025), los topes equivalen aproximadamente a: 
 
 

 
 
 
Analizando la tendencia, la clasificación por ingresos operacionales tuvo cambios considerables con el 
Decreto 957 de 2019, pues muchas pequeñas y medianas empresas pasaron a ser grandes (entre 2018 y 
2019 las grandes pasaron de $4,9 a $8,9 billones). En 2020 las grandes concentraron el 76 % de los 
ingresos, las medianas el 17 % y las micro y pequeñas el 7 %; en 2024 las grandes concentran cerca del 
81 %. Estos porcentajes son participación en ingresos operacionales, no en número de empresas. 
 



 

 

 

 
Incidencia del sector de vigilancia y seguridad privada en la economía nacional 
 
Los ingresos operacionales del sector pasaron de $11,8 billones en 2020 a $21,1 billones en 2024 
(Supervigilancia), cifra que coincide con los $21 billones que citan los gremios en 2026. Las razones 
obedecen a una creciente demanda de servicios de seguridad y vigilancia de todos los sectores de la 
economía. Predomina el contexto urbano sobre el rural, pero la continua expansión de obras e 
infraestructura pública, especialmente el sector de hidrocarburos, ha jalonado demanda de estos servicios 
en medios rurales. 
 
El aporte del sector al PIB se estima en 1,13 % según los gremios (junio de 2026) y en cerca de 2,5 % 
según Supervigilancia y FedeSeguridad. El sector representa cerca del 4 % del empleo formal y emplea en 
alta proporción mano de obra de baja calificación. Las cifras anteriores de "más de 16.000 empresas" y 
"2,4 millones de empleos" (Fedesarrollo, 2020) no coinciden con las cifras oficiales y gremiales actuales, 
por lo que no se reutilizan. 
 
Al igual que muchos otros sectores de servicio, este sector ha venido experimentando una creciente 
especialización y sofisticación. No comprende solamente servicios directos de protección y seguridad física, 
sino la incorporación de herramientas tecnológicas: monitoreo a distancia de sistemas de alarmas y 
cámaras de seguridad, y servicios de cerrajería con puertas inteligentes y de seguridad. 
 
Novedades 2025-2026 
 
Reforma laboral (Ley 2466 del 25 de junio de 2025). Elevó gradualmente el recargo dominical y festivo: 
80 % desde el 1 de julio de 2025, 90 % desde el 1 de julio de 2026 y 100 % desde el 1 de julio de 2027. La 
jornada nocturna comienza a las 7:00 p. m. desde el 25 de diciembre de 2025 (recargo del 35 %), y la 
jornada máxima bajó a 42 horas semanales desde el 15 de julio de 2026, según el calendario de la Ley 
2101 de 2021. El salario mínimo de 2026 quedó en $1.750.905, cerca de 23 % más que el de 2025. 
 
Tarifa mínima de 2026. Supervigilancia fijó el 30 de diciembre de 2025 las tarifas mínimas obligatorias 
para un puesto de 24 horas durante 30 días: 9,77 SMMLV (unos $17,1 millones) del 1 de enero al 30 de 
junio; 9,85 SMMLV (unos $17,2 millones) del 1 al 14 de julio; y 10,21 SMMLV (unos $17,9 millones) del 15 
de julio al 31 de diciembre. A esos valores se suman la prima del seguro de vida y un porcentaje de 
administración y supervisión (10 % a 11 % según el medio). La Resolución 20251000059517CS del 8 de 
agosto de 2025 contempla llegar a 10,38 SMMLV en 2027. Según FedeSeguridad, el costo total de un 
puesto de 24 horas pasó de unos $14,9 millones mensuales a unos $19,6 millones (más del 30 %), en un 
sector con márgenes de 3 % a 4 %. 
 
Control y armas. En su balance de 2025, Supervigilancia informó 137 visitas integrales de inspección, 166 
armas incautadas y la verificación del 100 % de los seriales de armas, tras la denuncia de cerca de 60.000 
armas sin información clara. Reglamentó la Ley Lorenzo y amplió su presencia en Bogotá, Medellín, Cali, 
Barranquilla, Ibagué, Pasto y Sincelejo. 
 
Acreditación de personal. En junio de 2026, trece gremios advirtieron que las demoras en la acreditación 
y certificación del personal (unos 391 días en promedio, según su comunicado) ponen en riesgo cerca de 
400.000 empleos formales. Es una afirmación de los gremios, no una cifra oficial. 
 
Proyecto de ley. El Proyecto de Ley 375 de 2025 Cámara, sobre dignificación, desarrollo y progreso del 
sector, fue radicado el 30 de septiembre de 2025, aprobado en la Comisión Segunda de la Cámara y está 
en trámite en la plenaria de la Cámara de Representantes (ponencia positiva para segundo debate 
publicada en mayo de 2026). Propone reformas al Estatuto de Vigilancia y Seguridad Privada y la 
actualización de la normativa frente a los avances tecnológicos. 
 
 
 
 



 

 

 

2. ECONÓMICO 

 
2.1 CONTEXTO MACROECONOMICO  

 
2.1.1 Productos incluidos dentro del sector:  

 
El sector del comercio está catalogado dentro del sector terciario o sector servicios que incluye comercio 
al por mayor, minorista, centros comerciales, cámaras de comercio, San Andresitos, plazas de mercado y, 
en general, a todos aquellos que se relacionan con la actividad de comercio de diversos productos a nivel 
nacional o internacional. El tercer sector se considera no productivo, puesto que no produce bienes 
tangibles, pero, sin embargo, contribuye a la formación del ingreso nacional y del producto nacional. 
 

2.1.2 Agentes del sector 
 
En este sector se incluyen las empresas y organizaciones relacionadas con el comercio, al igual que los 
distribuidores importadores-exportadores, las empresas productoras y distribuidoras de equipos y 
maquinaria, empresas comercializadoras de maquinaria y equipo. 
 

2.1.1 Gremios y asociaciones que componen el sector construcción 

 
Con el fin de generar opiniones y realizar acciones concretas en la política económica, la paz, las 
negociaciones de acuerdos comerciales, la competitividad, el desarrollo tecnológico e informático, la 
moralización y lucha contra la corrupción, el medio ambiente, el transporte, la logística, la infraestructura, 
la seguridad social, la educación y la modernización estatal y empresarial, e iniciativas legislativas y 
regulatorias, entre otros, en el sector de la construcción en Colombia, participan agremiaciones de 
diferentes ámbitos, tales como los productores o proveedores de materiales, constructores, agremiaciones 
de profesionales del sector, entidades estatales, universidades, entre otras. A continuación, se relaciona 
un listado de agremiaciones, asociaciones y entidades que participan en el sector de la construcción e 
influyen desde diferentes frentes en la dinámica del mercado. 
 
Agremiación / entidad página web 
 

 ANDI, Asociación Nacional de Industriales http://www.andi.com.co 

 ACOPI , Asociación Colombiana de Medianas y Pequeñas Industrias http://www.acopi.org.co 

 FENALCO, Federación Nacional de Comercio http://www.fenalco.com.co 

 CONFECÁMARAS, Red de Camaras de Comercio http://www.confecámaras.org.co 

 ANALDEX, Asociación Nacional de Comercio Exterior http://www.analdex.org 
 

2.1.2 Perspectivas de Crecimiento, Inversión y ventas 
 

2.1.2.1 Comportamiento del PIB 
 

2.1.2.2 Variables económicas que afectan el sector como inflación, variación del SMMLV y la tasa 
de cambio: 

 
En el segundo trimestre de 2026pr, el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 3,5% respecto al 
mismo periodo de 2025pr.  

http://www.ahk-colombia.com/es/afiliados/gremios-afiliados/#c176848
http://www.ahk-colombia.com/es/afiliados/gremios-afiliados/#c176848
http://www.acopi.org.co/
http://www.fenalco.com.co/
http://www.confecámaras.org.co/


 

 

 

 
 

  
Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado son: 
 

 Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; Educación; 
Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 10,0% (contribuye 1,7 
puntos porcentuales a la variación anual). 

 Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; 
Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 2,2% (contribuye 0,5 
puntos porcentuales a la variación anual). 

 Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades 
de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los 
hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 9,5% 
(contribuye 0,4 puntos porcentuales a la variación anual). 

 
Durante el primer semestre de 2026pr, respecto al mismo periodo del año anterior, el Producto Interno Bruto 
presenta un crecimiento de 2,9%. Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor 
agregado son: 
 

 Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; Educación; 
Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 7,9% (contribuye 1,3 
puntos porcentuales a la variación anual). 

 Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; 
Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 2,6% (contribuye 0,5 
puntos porcentuales a la variación anual). 

 Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades 
de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los 
hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 6,3% 
(contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual). 

 



 

 

 

 
 
 
Comercio al por mayor y al por menor 
 
En el primer trimestre de 2026pr, el valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación 
de vehículos automotores y motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida 
crece 2,9% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los 
siguientes comportamientos (ver tabla 7): 
 

 Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 
6,0%.  

 Transporte y almacenamiento crece 0,7%.  

 Alojamiento y servicios de comida decrece 1,8% 
 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el 
valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación de vehículos automotores y 
motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida crece en 0,2%, cuando se 
observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas: 
 

 Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 
0,7%.  

 Transporte y almacenamiento crece 0,9%.  

 Alojamiento y servicios de comida crece 0,4%. 
 



 

 

 

 
 
Administración pública y defensa 
 
En el primer trimestre de 2026pr, el valor agregado de la administración pública y defensa, planes de 
seguridad social de afiliación obligatoria; educación; actividades de atención de la salud humana y de 
servicios sociales crece 5,7% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se 
explica por los siguientes comportamientos (ver tabla 12): 
 
 

 Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria crece 8,2%. 

 Educación crece 4,9%. 

 Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 3,6%. 
 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el 
valor agregado de la administración pública y defensa, planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 
educación; actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece en 1,3%, cuando se 
observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas: 
 

 Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria crece 3,8%. 

 Educación decrece 3,1%.  

 Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 1,3%. 
 

 



 

 

 

 
PIB desde el enfoque del gasto 
 
En el primer trimestre de 2026pr, el Producto Interno Bruto en su serie original crece 2,2% respecto al 
mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos del componente 
del gasto (ver tabla 14): 
 

 Gasto en consumo final crece 3,4%.  

 Formación bruta de capital decrece 3,0%. 

 Exportaciones crecen 3,5%.  

 Importaciones crecen 3,5%. 
 
Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto crece en 0,6%, en su serie 
ajustada por efecto estacional y calendario. Cuando se observa el comportamiento de sus componentes: 
 

 Gasto en consumo final crece 0,7%.  

 Formación bruta de capital crece 5,5%.  

 Exportaciones decrecen 1,7%.  

 Importaciones crecen 1,4%. 
 

 
 
 
 
TRM 
 
Debido a la alta dependencia que tienen los proveedores de materias primas del mercado internacional, la 
TRM es una variable que impacta directamente el precio de estos. 
 
Las fluctuaciones que ha presentado la TRM en Colombia y en general en el mundo han sido producto de 
diferentes situaciones que han impactado fuertemente la economía mundial. A la incertidumbre que dejó la 
pandemia del COVID-19 se han sumado las decisiones de tasas de interés de la Reserva Federal de 
Estados Unidos, los aranceles, las tensiones geopolíticas y la volatilidad del precio del petróleo, que siguen 
provocando inestabilidad en los mercados financieros globales y en la demanda mundial. 
 
Es de anotar que, tras un 2021 en el que la moneda colombiana fue la más devaluada del mundo y la TRM 
pasó de $3.432,50 a cerca de $4.000, la tendencia alcista del dólar continuó hasta 2024, cuando la TRM 
cerró en $4.409,15 (una devaluación del peso de 15,36 %). En 2025 la tendencia se invirtió: el peso se 
revaluó 14,79 % y la TRM cerró el año en $3.757,08. En 2026 el dólar siguió bajando y el 3 de noviembre 
la TRM fue de $3.182,99, cerca de 15 % menos que al cierre de 2025, con niveles cercanos a $3.100 en 
septiembre, los más bajos en varios años. Este comportamiento puede deberse a las elecciones 



 

 

 

presidenciales de 2026, la deuda pública y la política fiscal, las decisiones de la Reserva Federal, el precio 
del petróleo (con el Brent cerca de US$100 en mayo por las tensiones en Oriente Medio) y los aranceles. 
Aunque un dólar más bajo abarata las materias primas importadas, la volatilidad se mantiene: a mediados 
de 2026 las proyecciones de analistas ubicaban el cierre del año entre $3.400 y $3.650, por encima del 
nivel actual, por lo que la TRM sigue siendo una variable de riesgo para el precio de los insumos. 
 
Comportamiento del dólar del periodo comprendido de noviembre 2026:  
  

 
 
 
IPC  
 
Aunque este mercado tiene una gran influencia de la TRM, es importante considerar que, al ser 
proveedores nacionales, su estructura de costos depende de indicadores internos como el IPC y la 
inflación, el cual es tomado como base para calcular el incremento de salarios e insumos.  
 

Índice de Precios al Consumidor IPC – septiembre de 2026 
 
  

 
 
En septiembre de 2026 la variación mensual del IPC fue 0,37%, la variación año corrido fue 5,74% y la 
anual 6,29%. 
 
En septiembre de 2026 la variación anual del IPC fue 6,29%, es decir, 1,11 puntos porcentuales mayor que 
la reportada en el mismo periodo del año anterior, cuando fue de 5,18% 
 
 



 

 

 

Variación y contribución anual por divisiones de gasto 

 
En el mes de junio de 2026, el IPC registró una variación de 6,14% en comparación con junio de 2025. En 
el último año, las divisiones Restaurantes y hoteles (9,59%), Salud (8,39%), Educación (7,57%), Bebidas 
alcohólicas y tabaco (7,02%), Alimentos y bebidas no alcohólicas (6,83%) y por último, Muebles, artículos 
para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar (6,22%) se ubicaron por encima del promedio 
nacional (6,14%). Entre tanto, las divisiones Bienes y servicios diversos (6,12%), Transporte (5,47%), 
Información y comunicación (5,16%), Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles (5,02%), 
Recreación y cultura (3,92%) y por último, Prendas de vestir y calzado (2,98%) se ubicaron por debajo del 
promedio nacional. 
 

 
 
Los mayores aportes a la variación anual se registraron en las divisiones de: Alojamiento, agua, 
electricidad, gas y otros combustibles, Alimentos y bebidas no alcohólicas, Restaurantes y hoteles, 
Transporte y Bienes y servicios diversos, las cuales en conjunto contribuyeron con 4,98 puntos 
porcentuales al acumulado anual de dicha variación 
 
Variaciones y contribuciones de las subclases en el año 

 
En junio de 2026 en comparación con junio de 2025, la variación anual de las subclases que más aportaron 
al índice total fueron: comidas en establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (9,75%), arriendo 
imputado (4,89%), transporte urbano (10,64%), arriendo efectivo (4,97%), carne de res y derivados 
(14,27%), frutas frescas (23,27%), comidas preparadas fuera del hogar para consumo inmediato (9,35%), 
servicios relacionados con la copropiedad (14,50%), servicios de comunicación fija y móvil y provisión a 
internet (5,99%) y servicio doméstico (13,70%). Las mayores contribuciones negativas se presentan en: 
arroz (-6,82%), carne de cerdo y derivados (-6,74%), tomate (-9,40%), vehículo particular nuevo o usado (-
1,04%) y legumbres secas (-8,24%) 
 
 



 

 

 

 
 
 
 
Comportamiento de la variación mensual del IPC según divisiones y subclases 
 
Variación y contribución mensual por divisiones de gasto 
En el mes de septiembre de 2026, el IPC registró una variación de 0,37% en comparación con agosto de 
2026, dos divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional: Educación (1,43%) y, por último, 
Alimentos y bebidas no alcohólicas (0,78%). Por debajo se ubicaron: Alojamiento, agua, electricidad, gas 
y otros combustibles (0,31%), Restaurantes y hoteles (0,28%), Bebidas alcohólicas y tabaco (0,23%), 
Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar (0,23%), Transporte (0,13%), 
Salud (0,12%), Prendas de vestir y calzado (0,10%), Bienes y servicios diversos (0,05%), Información y 
comunicación (-0,02%) y, por último, Recreación y cultura (-0,21%).   
 

 

Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,37%), se ubicaron en las divisiones de: Alimentos 
y bebidas no alcohólicas, Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles y Educación, las cuales 
aportaron 0,30 puntos porcentuales a la variación total.  

 

Variaciones y contribuciones de las subclases en el mes 

En septiembre de 2026 en comparación con agosto de 2026, la variación de las subclases que más 
aportaron al índice total fueron: arriendo imputado (0,47%), hortalizas y legumbres frescas (9,10%), 



 

 

 

arriendo efectivo (0,46%), papas (7,29%), educación preescolar y básica primaria (2,09%), tomate 
(10,47%), educación secundaria (2,43%), transporte de pasajeros y equipaje en avión (12,25%), carne de 
res y derivados (0,74%) y huevos (2,29%). Las subclases con mayores aportes negativos a la variación 
fueron: vehículo particular nuevo o usado (-1,05%), legumbres secas (-2,49%), gas (-0,51%), café y 
productos a base de café (-1,21%) y artículos en oro, plata y piedras preciosas y su reparación   (-2,91%).   
 

 

 

 

Comportamiento de la variación año corrido del IPC según divisiones y subclases 

Variación y contribución año corrido por divisiones de gasto 

En lo corrido del año, (enero - septiembre), cinco divisiones de bienes y servicios se ubicaron por encima 
del promedio nacional (5,74%): Alimentos y bebidas no alcohólicas (8,00%), Educación (7,43%), 
Restaurantes y hoteles (7,40%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar 
(6,51%) y, por último, Salud (5,86%). El resto de las divisiones se ubicaron por debajo del promedio: 
Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles (4,94%), Bebidas alcohólicas y tabaco (4,84%), 
Bienes y servicios diversos (4,45%), Transporte (4,39%), Información y comunicación (4,08%), Recreación 
y cultura (3,49%) y, por último, Prendas de vestir y calzado (2,66%).   

 
 
 



 

 

 

 
 

Variación y contribución de las subclases en el año corrido 

En junio de 2026 en comparación con diciembre de 2025, la variación de las subclases que más aportaron 
al acumulado del primer semestre fueron: comidas en establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio 
(6,73%), transporte urbano (10,33%), arriendo imputado (3,00%), frutas frescas (23,63%), arriendo efectivo 
(3,10%), carne de res y derivados (9,12%), servicios relacionados con la copropiedad (12,89%), papas 
(50,26%), comidas preparadas fuera del hogar para consumo inmediato (5,90%) y servicio doméstico 
(12,86%). Con contribución negativa a la variación se ubicó: vehículo particular nuevo o usado (-1,42%), 
dulces, confites, caramelos, bombones, chocolatinas, chicles, masmelos, cocadas para consumo en el 
hogar (-17,92%), plátanos (-5,46%), carne de cerdo y derivados (-3,39%) y legumbres secas (-6,37%). 

 

 

IPC SEGÚN NIVELES DE INGRESO POR CRITERIO ABSOLUTO 

Comportamiento de la variación mensual, año corrido y anual del IPC según niveles de ingreso por 
criterio absoluto 



 

 

 

 

EMPLEO 
 
Para el mes de septiembre de 2026, la tasa de desocupación del total nacional fue 8,0%, mientras que en 
el mismo mes de 2025 fue 8,2%. La tasa global de participación se ubicó en 63,8% y la tasa de ocupación 
en 58,7%, en tanto que en septiembre de 2025 estas tasas fueron 63,9% y 58,7%, respectivamente. 
 

 
 
En septiembre de 2026, la tasa de desocupación en el total de las 13 ciudades y áreas metropolitanas fue 
8,3%, mientras que en el mismo mes de 2025 fue 8,1%. La tasa global de participación se ubicó en 66,1% 
y la tasa de ocupación en 60,6%, en tanto que en septiembre de 2025 estas tasas fueron 66,4% y 61,0%, 
respectivamente 
 
Total 13 ciudades y áreas metropolitanas mensual 
 
En junio de 2026, la tasa de desocupación en el total de las 13 ciudades y áreas metropolitanas fue 
8,0%, mientras que en el mismo mes de 2025 fue 8,3%. La tasa global de participación se ubicó en 
65,9%, en tanto que en junio de 2025 fue 66,4%. Finalmente, la tasa de ocupación fue 60,6%, en 
contraste con el mismo mes del año anterior donde fue 60,9%. 
 



 

 

 

 
 
Total nacional trimestre 
 
En el total nacional, la tasa de desocupación del trimestre abril - junio 2026 fue 8,3%, lo que representó 
una disminución de 0,5 puntos porcentuales respecto al trimestre abril - junio 2025 (8,8%). La tasa global 
de participación se ubicó en 64,7%, lo que significó un aumento de 0,9 puntos porcentuales frente al mismo 
periodo de 2025 (63,9%). Finalmente, la tasa de ocupación fue 59,4%, lo que representó un aumento de 
1,1 puntos porcentuales respecto al trimestre abril - junio 2025 (58,2%). 
 

 
Comportamiento del sector en el contexto internacional 
 
Crecimiento mundial dispar e incierto 
 
Se prevé que el crecimiento mundial sea del 3,3% tanto en 2025 como en 2026, por debajo de la media 
histórica (2000–19) del 3,7%. El pronóstico para 2025 se mantiene prácticamente sin cambios con respecto 
al de la edición de octubre de 2024 de Perspectivas de la economía mundial (informe WEO), principalmente 
porque la revisión al alza en Estados Unidos neutraliza las revisiones a la baja en otras de las principales 
economías. Se prevé que la inflación general mundial disminuya al 4,2% en 2025 y al 3,5% en 2026, y que 
converja hacia el nivel fijado como meta más pronto en las economías avanzadas que en las economías 
de mercados emergentes y en desarrollo. 



 

 

 

 
En la balanza de riesgos a mediano plazo con respecto al escenario base pesan más los factores adversos, 
mientras que las perspectivas a corto plazo están caracterizadas por riesgos con efectos divergentes. En 
Estados Unidos, se observan mejoras que podrían impulsar un crecimiento a corto plazo ya de por sí fuerte, 
mientras que en otros países es probable que las perspectivas se revisen a la baja en medio de una elevada 
incertidumbre política. Las perturbaciones generadas por las políticas que inciden en el proceso de 
desinflación en curso podrían interrumpir el giro hacia la flexibilización de la política monetaria, con 
implicaciones para la sostenibilidad fiscal y la estabilidad financiera. Para gestionar estos riesgos, las 
políticas han de centrarse en equilibrar las disyuntivas entre la inflación y la actividad real, en recomponer 
los márgenes de maniobra y en mejorar las perspectivas del crecimiento a mediano plazo acelerando las 
reformas estructurales y fortaleciendo las normas y la cooperación multilaterales. 
  
Fuerzas que determinan las perspectivas 
 
La economía mundial se mantiene firme, aunque el grado de solidez varía considerablemente de un país 
a otro. El crecimiento del PIB mundial en el tercer trimestre de 2024 se situó en 0,1 puntos porcentuales 
por debajo de lo pronosticado en el informe WEO de octubre de 2024, tras el anuncio de datos 
decepcionantes de ciertas economías de Asia y Europa. En China, el crecimiento, del 4,7% en términos 
interanuales, no alcanzó las expectativas. El crecimiento de las exportaciones netas más rápido de lo 
previsto solo pudo compensar en parte la desaceleración más pronunciada de lo esperado en el consumo, 
en medio de la estabilización tardía del mercado inmobiliario y un nivel de confianza de los consumidores 
que sigue siendo bajo. En India, el crecimiento también se ralentizó más de lo previsto, debido 
principalmente a una desaceleración de la actividad industrial más marcada de lo esperado. El crecimiento 
de la zona del euro siguió siendo moderado (los resultados de Alemania fueron inferiores a los de otros 
países de la zona del euro), debido en gran medida a la continua debilidad de las exportaciones de bienes 
y la manufactura, a pesar de la recuperación del consumo tras la mejora de los ingresos reales. En Japón, 
el producto se contrajo ligeramente debido a interrupciones temporales de la oferta. En cambio, Estados 
Unidos mantuvo un fuerte impulso y, durante el tercer trimestre, la actividad económica creció a un ritmo 
del 2,7% en términos interanuales, impulsada por un fuerte consumo. 
 
La desinflación mundial continúa, pero hay señales de estancamiento en algunos países y una inflación 
persistentemente alta en unos pocos casos. La mediana mundial de la inflación subyacente secuencial se 
ha situado apenas por encima del 2% en los últimos meses. Hay señales de que el crecimiento de los 
salarios nominales está moderándose e indicios de que los mercados laborales continúan normalizándose. 
La inflación de precios de los bienes subyacentes ha descendido hasta alcanzar el nivel tendencial o incluso 
por debajo de este, pero la inflación de los precios de los servicios sigue estando por encima de los 
promedios observados antes de la COVID-19 en muchos países, sobre todo en Estados Unidos y la zona 
del euro. En algunas economías de países de mercados emergentes y en desarrollo de Europa y América 
Latina también persisten focos de inflación elevada, debido a una serie de factores idiosincrásicos.  
 
Los bancos centrales de las economías en las que la inflación está resultando ser más persistente están 
avanzando con más cautela en el ciclo de relajación, vigilando con atención los indicadores de la actividad 
y el mercado laboral, así como las fluctuaciones cambiarias. Unos pocos bancos centrales están subiendo 
sus tasas de interés marcando un punto de divergencia con las políticas monetarias presentes. 
 
Las condiciones financieras mundiales siguen siendo, en términos generales, acomodaticias, también con 
ciertas diferencias entre jurisdicciones (recuadro 1). En las economías avanzadas, el mercado accionario 
ha repuntado ante las expectativas de que en Estados Unidos se adopten políticas más favorables para 
las empresas. En las economías de mercados emergentes y en desarrollo, las valoraciones de las acciones 
han sido más moderadas. Además, el fortalecimiento generalizado del dólar de EE.UU., impulsado 
principalmente por las expectativas de nuevos aranceles y tasas de interés más altas en Estados Unidos, 
ha hecho que las condiciones financieras permanezcan más restrictivas. 
 
La incertidumbre en torno a las políticas económicas se ha disparado, sobre todo en lo que respecta a las 
cuestiones comerciales y fiscales, aunque hay ciertas diferencias entre los países (gráfico 1). Las 
expectativas de que los gobiernos recientemente electos en 2024 reorienten las políticas han determinado 



 

 

 

los precios en los mercados financieros en los últimos meses. Los episodios de inestabilidad política en 
algunos países de Asia y Europa han generado nerviosismo en los mercados y han aumentado la 
incertidumbre vinculada al estancamiento de los avances de las políticas fiscales y estructurales. Las 
tensiones geopolíticas, en particular en Oriente Medio, así como las fricciones comerciales mundiales, 
permanecen elevadas. 
 

 
 

 
 
Las perspectivas 
 
Las proyecciones del personal técnico del FMI se basan en el supuesto de que las políticas actuales se 
mantendrán sin cambios en el momento de la publicación. Tienen en cuenta la evolución reciente del 
mercado y el impacto de la creciente incertidumbre en torno a las políticas comerciales, que se supone 
será temporal, y cuyos efectos se disiparán al cabo de aproximadamente un año, pero no incorporan ningún 
supuesto sobre los posibles cambios de políticas que actualmente son objeto de debate público. Se prevé 
que los precios de las materias primas energéticas disminuyan un 2,6% en 2025, un descenso más 
pronunciado que el previsto en octubre. Esto se debe a una caída de los precios del petróleo provocada 
por la débil demanda china y una fuerte oferta de los países ajenos a la OPEP+ (Organización de Países 
Exportadores de Petróleo más algunos países no miembros, incluida Rusia), que se ha visto compensada 
en parte por el aumento de los precios del gas provocado por temperaturas más bajas de lo previsto y 
disrupciones en la oferta, en particular causadas por el actual conflicto en Oriente Medio y las interrupciones 
en los yacimientos de gas. Se prevé que los precios de los productos básicos distintos de los combustibles 
aumenten un 2,5% en 2025, en razón de las revisiones al alza de los precios de los alimentos y las bebidas 
con respecto al informe WEO de octubre de 2024, a causa de las malas condiciones climáticas que ha 
afectado a los grandes productores. Se espera que las tasas de política monetaria de los principales bancos 
centrales continúen descendiendo, aunque a ritmos distintos, debido a variaciones en las perspectivas de 
crecimiento e inflación. Se prevé que la orientación de la política fiscal se torne más restrictiva durante el 
período 2025–26 en las economías avanzadas, en particular en Estados Unidos y, en menor grado, en las 
economías de mercados emergentes y en desarrollo. 
 
 



 

 

 

Caracterizado por la variabilidad y la inestabilidad, 2025 ha sido un año cuya dinámica ha estado 
determinada principalmente por el reordenamiento de las prioridades en las políticas de Estados Unidos y 
la adaptación de las políticas de otras economías a las nuevas realidades. Las percepciones sobre las 
perspectivas de la economía mundial han fluctuado de la mano de las noticias sobre el comercio, que han 
acaparado los titulares. Como se señaló en la edición de abril de 2025 de Perspectivas de la economía 
mundial (informe WEO), las nuevas medidas arancelarias adoptadas por Estados Unidos provocaron un 
aumento de las tasas arancelarias a niveles no vistos en un siglo. Las contramedidas de los socios 
comerciales de Estados Unidos fueron limitadas y apenas incidieron en la tasa arancelaria efectiva que se 
aplica a las exportaciones estadounidenses. A ello siguió una avalancha de anuncios, en particular sobre 
acuerdos comerciales alcanzados entre Estados Unidos y varios de sus socios comerciales y sobre la 
aplicación de aranceles más altos a los países sin acuerdos comerciales (en el Sistema de seguimiento de 
aranceles de la Organización Mundial del Comercio (OMC) y el FMI figura un resumen). En conjunto, los 
anuncios permitieron disminuir las tasas arancelarias efectivas de Estados Unidos desde sus máximos de 
abril para acercarlas hacia un rango de entre un 10% y un 20% para la mayoría de los países (gráfico 1.1). 
No obstante, los aranceles distan mucho de regresar a sus niveles de 2024. La ausencia de acuerdos 
claros, transparentes y duraderos entre los socios comerciales ha dado lugar a una profunda incertidumbre 
sobre la política comercial, en un contexto en que el nivel al que podrían llegar los aranceles ha dejado de 
ser el foco de preocupación y la atención ha comenzado a centrarse en los efectos sobre los precios, la 
inversión y el consumo (gráfico 1.2). 
 
También se han observado cambios en otras políticas. En el plano internacional, se han registrado 
sustanciales recortes en la asistencia para el desarrollo y una orientación más restrictiva en materia de 
inmigración. La asistencia oficial para el desarrollo disminuyó un 9% en 2024 y los anuncios de recortes de 
los principales donantes permiten concluir que en 2025 se observará una reducción de magnitud similar 
(OCDE, 2025). Los países en desarrollo de ingreso bajo serán los más afectados, si bien los impactos no 
serán los mismos para todos los miembros de este grupo. Mientras tanto, la migración neta hacia varias 
economías avanzadas que tradicionalmente han sido receptoras de flujos migratorios se ha reducido 
drásticamente. En el plano interno, el giro hacia una orientación fiscal más expansiva en las principales 
economías —en particular Estados Unidos—, que en algunos casos se deriva de modificaciones en el 
gasto en defensa, ha suscitado preocupaciones sobre la falta de ajustes para lograr una mayor 
sostenibilidad de las finanzas públicas y tiene efectos secundarios transfronterizos generalizados. Mientras 
tanto, el progreso hacia el logro de reformas estructurales que potencien el crecimiento y que hace tiempo 
están pendientes continúa estancado. 
 
A medida que el nuevo panorama va adquiriendo forma, el mundo se está adaptando. La evolución de las 
proyecciones del informe WEO presenta un panorama que refleja un impacto importante, pero no 
descomunal, de los cambios en las políticas en las perspectivas económicas. El shock arancelario de abril 
y la incertidumbre que dejó tras de sí motivaron una revisión a la baja de las proyecciones de crecimiento 
mundial para 2025, que disminuyeron 0,5 puntos porcentuales para situarse en un 2,8% según la edición 
de abril de 2025 del informe WEO. En la actualización de julio de 2025 del informe, fue principalmente la 
reducción de las tasas arancelarias y los efectos que eso tuvo en lo referido a la incertidumbre y las 
condiciones financieras lo que permitió revisar al alza por apenas 0,2 puntos porcentuales las proyecciones 
de crecimiento mundial de 2025 para situarlas en un 3,0%. Las proyecciones de la inflación mundial apenas 
se revisaron en abril y julio, pero las revisiones al alza y a la baja entre los distintos países se neutralizaron 
entre sí. En particular, las proyecciones de inflación se revisaron al alza en Estados Unidos pero a la baja 
en muchas otras jurisdicciones, en consonancia con la expectativa de que las fluctuaciones en el panorama 
del comercio internacional se traducirían en un shock de oferta en el país que impone los aranceles y en 
un shock de demanda en los países sujetos a ellos. A la fecha, la aplicación de medidas comerciales más 
proteccionistas ha tenido escasos efectos en la actividad económica y los precios. El crecimiento se sostuvo 
en el primer semestre del año, y las tasas anualizadas de crecimiento trimestral interanual se mantuvieron 
en alrededor del 3½%. La inflación ha tenido un comportamiento más dispar. A nivel mundial, la inflación 
secuencial general y subyacente aumentó. Frente a las proyecciones del informe WEO, los datos de la 
inflación sorprendieron con cifras superiores a las previsiones en México y el Reino Unido. Por otro lado, 
la inflación en Filipinas, India, Malasia y Tailandia sorprendió al situarse en niveles inferiores a las 
proyecciones. En China, el comportamiento de la inflación en general se mantuvo dentro de las 
expectativas, con una inflación de precios al consumidor que permaneció en niveles sumamente bajos y 



 

 

 

una inflación de precios al productor que continuó en terreno negativo. En Estados Unidos, la inflación 
general se mantuvo constante, producto de una moderación del aumento de los precios de los servicios 
subyacentes y de un retroceso de la dinámica desinflacionaria de los precios de los bienes. 
 

 
 

 
 

La inesperada resiliencia de la actividad y el escaso aumento de la inflación no solo reflejan que el shock 
arancelario resultó ser menos profundo de lo que se anunció originalmente, sino también una serie de 
factores que proporcionan alivio momentáneo, pero que no fortalecen los fundamentos económicos 
subyacentes. Hogares y empresas adelantaron sus decisiones de consumo e inversión ante la expectativa 
de un aumento de los aranceles. Esto dio un impulso temporal a la actividad mundial a principios de 2025. 
Los flujos comerciales comenzaron a ajustarse, y los datos de alta frecuencia reflejaron un desvío hacia 
terceros países. Al mismo tiempo, los retrasos en la aplicación de los nuevos aranceles permitieron a las 



 

 

 

empresas posponer los aumentos de precios, mientras esperaban a tener más certezas en cuanto al 
momento en que los aranceles sobre determinados bienes procedentes de ciertos países entrarían en vigor 
y cuál sería la magnitud del aumento. La acumulación de existencias y su posterior utilización, las 
preventas, la suspensión de órdenes o la colocación de bienes en depósitos de aduana y la escasa 
frecuencia en la actualización de precios debido a la existencia de contratos de largo plazo también 
retrasaron el traslado del aumento de los costos (Bauer, Haltom y Martin, 2025). Los sólidos márgenes de 
rentabilidad obtenidos tras el repunte de la inflación luego de la pandemia de COVID-19 proporcionaron a 
los proveedores en los países de origen y a los importadores en los países de destino un margen de 
maniobra que les permitió absorber el aumento de los aranceles. Lejos de apreciarse, como sucedió en 
episodios anteriores de tensiones comerciales, el dólar de EE.UU. se depreció, lo que reflejó una mayor 
demanda de cobertura por parte de inversores no estadounidenses y el hecho de que el mercado 
posiblemente haya reexaminado la carrera alcista del dólar registrada durante la pasada década (edición 
de octubre de 2025 del Informe sobre la estabilidad financiera mundial o informe GFSR). Aunque la 
debilidad del dólar agravó el shock arancelario, también apuntaló el comercio mundial, contribuyó a mejorar 
las condiciones financieras mundiales y eliminó la presión inflacionaria derivada del traspaso de los ajustes 
del tipo de cambio a los precios internos, lo que proporcionó a los responsables de la formulación de 
políticas (en particular en las economías de mercados emergentes y en desarrollo) un margen de maniobra 
para respaldar sus economías. 
 
Cada vez se ven más indicios de que los efectos adversos de las medidas proteccionistas están 
empezando a manifestarse. Los patrones observados en las exportaciones netas y en las existencias, que 
reflejaron una estrategia de anticipación, se han invertido en gran medida. En Estados Unidos, la inflación 
subyacente y el desempleo han aumentado. En muchos otros países la inflación se está estabilizando en 
niveles que superan las metas fijadas por los bancos centrales y las expectativas inflacionarias siguen 
siendo frágiles, lo que plantea difíciles disyuntivas a las autoridades monetarias, a medida que la falta de 
certezas y los aranceles comienzan a entorpecer la actividad. A medida que la economía mundial ingresa 
a un terreno más fragmentado, los riesgos asociados con las perspectivas aumentan. Las tácticas para 
mantener la aparente resiliencia de la actividad en el corto plazo, como la desviación y el 
redireccionamiento del comercio, son costosas. La reasignación subóptima de los recursos productivos, el 
desacoplamiento tecnológico y las limitaciones a la difusión del conocimiento limitarán el crecimiento en el 
largo plazo. Una orientación más restrictiva con respecto al flujo transfronterizo de la mano de obra somete 
a mayor presión a países que ya están enfrentándose al reto del envejecimiento demográfico (véase el 
capítulo 2 del informe WEO de abril de 2025) y provocaría una disminución del producto mundial en el largo 
plazo (capítulo 3 del informe WEO de abril de 2025). Las deslucidas perspectivas de crecimiento a mediano 
plazo agravan las preocupaciones en torno a la sostenibilidad fiscal. La retracción de la asistencia 
internacional empeora esta dinámica para los países más vulnerables, a la vez que deteriora los niveles de 
vida y, paradójicamente, incentiva la migración desde los países de origen. 
 
La economía mundial ha mostrado resiliencia frente a los shocks de política comercial, entre otras cosas 
debido a que sus efectos se manifestaron a una escala menor a la prevista inicialmente, si bien el impacto 
negativo de las fluctuaciones de las políticas comienza a hacerse visible en los datos más recientes. 
Aunque muchos de los factores que explican los patrones de crecimiento en los diversos países son los 
mismos, también existen varios factores idiosincráticos de importancia. 
 
La última ronda de aranceles llegó en un momento en que la economía de Estados Unidos comenzaba a 
mostrar señales de una importante desaceleración. Aunque en el segundo trimestre de 2025 el PIB creció 
a una tasa anualizada del 3,8%, el aumento se debió principalmente al peso de las importaciones y las 
existencias, que lograron revertir por completo el resultado registrado en el primer trimestre, cuyo 
crecimiento fue de –0,6%. La inversión se debilitó, en un contexto de reducción del gasto en la construcción 
residencial y comercial y de debilidad generalizada que pudo disimularse gracias al extraordinario aumento 
del gasto en equipos y en propiedad intelectual, en particular en el sector de la inteligencia artificial. A partir 
de julio, los datos sobre el empleo estuvieron sensiblemente por debajo de las previsiones, y se registró 
una drástica caída en el número de puestos creados. La tasa de desempleo aumentó hasta situarse en un 
4,3% en agosto. En un contexto de fluctuaciones constantes de la oferta de mano de obra, se observaron 
indicios de una desaceleración de la actividad y un deterioro del mercado de trabajo. Los flujos netos de la 
migración internacional se desplomaron en el primer semestre de 2025 y, si las tendencias actuales se 



 

 

 

consolidan, el año podría terminar con entre 1,0 y 1,6 millones menos de inmigrantes que en 2024 y 2,5 
millones menos que en 2023 (Duzhak y New-Schmidt, 2025). En otras de las principales economías se 
observan indicios de un debilitamiento del adelanto de la actividad de comienzos de año, que permitió 
lograr resultados más sólidos de lo que se esperaba en el primer trimestre de 2025. En China, el crecimiento 
se redujo de un 6,1% en el primer trimestre a un 4,2% en el segundo (según las estimaciones 
desestacionalizadas del personal técnico del FMI), en un contexto de menor contribución de las 
exportaciones netas. Este resultado contrarrestó en parte el aumento de la demanda interna, que 
posiblemente haya obedecido a la aplicación de políticas de estímulo. Los indicadores de alta frecuencia 
apuntan a una desaceleración de la actividad económica en julio y agosto. En la zona del euro, el 
crecimiento del PIB se redujo a un 0,5% frente al 2,3% registrado en el primer trimestre. Las tasas de 
crecimiento disminuyeron en Alemania y en Italia, así como en Irlanda, cuyas exportaciones —impulsadas 
por las transacciones en el sector farmacéutico, en parte debido a la concentración de la actividad al 
comienzo del año— le permitieron contribuir de manera desproporcionada al crecimiento de la zona del 
euro durante el primer trimestre. En Japón, la economía creció a una tasa anualizada del 2,2% en el 
segundo trimestre tras haber crecido un 0,3% en el primero. Además del sólido gasto de capital, el 
dinamismo de las exportaciones, en particular de vehículos, hizo posible este resultado. Sin embargo, el 
número de órdenes de exportación nuevas se redujo en julio, por primera vez desde diciembre, al igual que 
los valores de las exportaciones, en particular en los sectores más afectados por los aranceles. En las  
principales economías, la composición de las contribuciones al crecimiento del PIB ofrece escasos indicios 
de que la demanda subyacente sea sólida. Lo que sí refleja son las distorsiones en los flujos comerciales 
que se han producido en trimestres recientes (gráfico 1.3). Lo que es más importante, el aumento del 
consumo ha sido débil en todas las jurisdicciones más importantes. Además, la inversión se ha debilitado, 
pese a los picos de actividad registrados antes de los anuncios de aranceles de abril. En general, la 
situación es congruente con un panorama de pérdida de la confianza de los consumidores y las empresas  
 
A excepción de China, las economías de los mercados emergentes y en desarrollo en general mostraron 
solidez, a veces debido a factores internos específicos, si bien las señales recientes apuntan a que las 
perspectivas también son frágiles en su caso. En el primer semestre de 2025, el crecimiento del grupo de 
economías de mercados emergentes (sin incluir a China) fue mayor al previsto, en parte gracias a la 
producción agrícola sin precedentes registrada en Brasil, al sólido crecimiento del sector de los servicios 
en India y a la resiliencia de la demanda interna en Türkiye. Estos resultados económicos superiores a las 
previsiones corroboran una tendencia más general de resiliencia observada en los mercados emergentes, 
que responde al fortalecimiento de las instituciones nacionales y a las favorables condiciones externas). 
Sin embargo, las condiciones externas se están tornando más desafiantes y, en algunos casos, la dinámica 
interna se está debilitando. Por ejemplo, en Brasil se observan indicios de moderación, en un contexto de 
mayor rigidez de las políticas monetaria y fiscal. Los mayores aranceles aplicados por Estados Unidos 
están debilitando la demanda externa, lo que trae aparejadas profundas repercusiones para numerosas 
economías importantes de perfil exportador, en tanto que las mayores incertidumbres en torno a la política 
comercial están desalentando el apetito de inversión de las empresas. Al mismo tiempo, el escaso margen 
de maniobra presupuestario ha disminuido la capacidad de los gobiernos de estimular la demanda interna 
cuando se necesita. Dentro del grupo de países de ingreso bajo, el crecimiento de algunas de las 
economías más pobres del mundo sigue siendo endeble —alrededor de 2 puntos porcentuales por debajo 
de otros países dentro de este grupo— y se ha visto perjudicado por la escasez de flujos de financiamiento 
externo y los recortes a la ayuda internacional. Otros países frágiles envueltos en conflictos internos o 
regionales están quedando aún más rezagados (Chabert y Powell, 2025). 
 
El recrudecimiento de los temores sobre el estado de la economía, en particular en Estados Unidos, dio 
lugar a un breve período de aversión al riesgo en los mercados financieros (informe GFSR de octubre de 
2025). Tras el informe de principios de agosto sobre la situación del empleo en Estados Unidos, los índices 
mundiales de acciones disminuyeron y los rendimientos de los títulos del Tesoro estadounidense se 
desplomaron. Con todo, estos movimientos se revirtieron rápidamente. En una de las recuperaciones más 
veloces de las que hay registro, los precios de las acciones comenzaron a cotizar al alza. Al menos hasta 
ahora, los mercados se han ajustado bien a los cambios en las políticas fiscal y comercial, pese al reciente 
aumento de la curva de rendimientos de Estados Unidos. Las condiciones financieras mundiales siguen 
acomodaticias en comparación con los parámetros históricos. Gran parte de las ganancias del año en el 
mercado de valores provienen del repunte en las acciones del sector de la inteligencia artificial (IA). Las 



 

 

 

valoraciones excesivas y la calma frente a los desafíos aumentan el riesgo de volatilidad del mercado y de 
que se introduzcan correcciones a los precios de los activos en caso de que la incertidumbre comience a 
tener efectos negativos y de que los indicadores económicos, en particular los referidos al aumento de la 
productividad gracias a las inversiones en IA generativa, registren malos resultados. La disminución de la 
inversión agregada podría ser drástica, sobre todo teniendo en cuenta que las inversiones en centros de 
datos y en IA han contribuido en gran medida al reciente aumento de la inversión 
 
 
Reporte Banco Mundial: El crecimiento económico en el mundo se encamina hacia su década más débil 
desde la de 1960, según un nuevo análisis del Banco Mundial, que señala la guerra comercial del 
presidente Donald Trump como un factor clave que afecta a las economías de todo el mundo. 
 
El Banco Mundial prevé que la oleada de nuevos aranceles de Trump a los socios comerciales de Estados 
Unidos reduzca el crecimiento económico global a su nivel más bajo desde la crisis financiera de 2008, si 
se excluyen las recesiones mundiales, según un informe publicado este martes. 
 
En su informe, el Banco Mundial redujo su previsión de crecimiento del PIB global para este año a 2,3 %, 
desde el 2,7 % que había pronosticado en enero. Esta estimación se basa en el supuesto de que los 
aranceles a nivel mundial se mantendrán en los niveles de finales de mayo. 
 
Esto sitúa a la economía mundial en camino a su ritmo de crecimiento más débil en 17 años, excluyendo 
dos recesiones globales: la primera en 2009, tras la crisis financiera, y la segunda en 2020, el primer año 
de la pandemia de coronavirus. En esos años, la actividad económica mundial se contrajo un 1,3 % y un 
2,9 %, respectivamente, de acuerdo con datos del Banco Mundial. 
 
Agregó que la “inestabilidad” provocada por las “tensiones comerciales crecientes” la llevó a recortar sus 
previsiones de crecimiento para casi el 70 % de las economías a nivel mundial, en todas las regiones y 
grupos de ingresos. El Banco Mundial también indicó que la desaceleración prevista en las economías en 
desarrollo estará influida por tendencias de largo plazo, como el aumento de los niveles de deuda pública. 
 

3. TÉCNICO 

 
3.1 Especificaciones Técnicas 

 

ITEM DESCRIPCION 
CANTIDAD 
PUESTOS 

HORARIO 

1 
SERVICIO DE VIGILANCIA 
PRIVADA 30 DIAS AL MES 
MEDIO HUMANO CON ARMA 

4 
24 HORAS 

(6:00AM A 6:00AM) 

2 
SERVICIO DE VIGILANCIA 
PRIVADA 30 DIAS AL MES 
MEDIO HUMANO CON ARMA 

1 

1 HORA DIURNA 
(6:00 PM A 07:00 PM) 

11 HORAS NOCTURNAS 
(7:00 PM A 6:00 AM) 

 
4. REGULATORIO 

 
4.1 Normatividad en la contratación 

 
En virtud de la Ley 1150 de 2007 "Por medio de la cual se introducen medidas para la eficiencia y la 
transparencia en la Ley 80 de 1993 y se dictan otras disposiciones generales sobre la contratación con 
recursos públicos" y en desarrollo del Decreto 1082 de 2015 “Por el cual se reglamenta el sistema de 
compras y contratación pública", los procesos de selección se rigen bajo los principios de igualdad, eficacia, 
celeridad, economía, imparcialidad y publicidad previstos en los artículos 209 y 123 de la Constitución 
Política como reglas que deben aplicar las entidades del Estado para el cumplimiento de su función 
administrativa. 

 

https://data.worldbank.org/indicator/NY.GDP.MKTP.KD.ZG?end=2023&start=2001


 

 

 

En ese orden de ideas, en materia contractual la ley señaló que la escogencia del contratista se deberá 
efectuar con arreglo a las diferentes modalidades de selección como son la licitación pública, la selección 
abreviada, el concurso de méritos y la contratación directa; siempre y cuando cumplan con las 
disposiciones contempladas para cada una de ellas (artículo 2 de la Ley 1150 de 2007). 

 
4.2 AUTORIZACIONES, PERMISOS, LICENCIAS Y DOCUMENTOS TÉCNICOS 
 

Para la ejecución de las actividades objeto del contrato, no se requiere de licencia, permiso y/o 
autorizaciones especiales por ningún organismo interno de la Entidad. 
 

5. ESTUDIO DE LA OFERTA Y LA DEMANDA 
 

5.1 ESTUDIO DE LA OFERTA 

 
Hoy día la transversalidad de la economía nacional ha permitido que toda la industria entre a copropiedades 
horizontales, conjuntos. residenciales, hospitales, colegios. universidades, sector financiero y público, 
aeropuertos, hoteles, centros de convenciones y compañías de alimentos, entre otros, demande servicios 
de seguridad y vigilancia. 
 
Ventas del Sector de Vigilancia y Seguridad Privada por tipo de servicio: 
 
El análisis sobre las ventas por tipo de servicio nos muestra que las ventas de las Empresas que prestan 
servicios de Vigilancia y Seguridad Privada con y sin Armada, representan el 14,8% de las ventas del 
sector, siendo el tipo de servicio que mayor cantidad de personas jurídicas tiene autorización por parte de 
esta Superintendencia, lo que evidencia una enorme distribución de estos ingresos. 
 

 
 

5.2 ESTUDIO DE LA DEMANDA 
 
A fin de definir la cantidad y calidad de bienes y servicios que pueden ser adquiridos en los diferentes 
precios del mercado para el presente proceso de contratación ha tenido en cuenta las condiciones en las 
cuales ha adquirido en el pasado los bienes y servicios objeto del presente proceso y como lo han hecho 
otras entidades: 
 
Relación de compras o adquisiciones de otras entidades estatales y otros consumidores del bien o servicio: 
 
Al Consultar la página www.colombiacompra.gov.co se evidencia claramente que todas las entidades 
públicas, contratan de forma permanente y sin interrupción el servicio de vigilancia privada 
 

http://www.colombiacompra.gov.co/


 

 

 

En conclusión la demanda del sector servicios de vigilancia privada, es creciente, y se enmarca dentro de 
un sector que ha ostentado en los últimos años un incremento significativo en virtud precisamente al marco 
de confianza y autocuidado, que se requiere, por la situación actual del país, que demanda una mayor 
actividad de acompañamiento en materia de custodia y protección, situación está que no es ajena al caso 
de las entidades públicas, que requieren de estos servicios, como es el caso UNIESPINAL 
 

 Adquisiciones Previas:  Se hace uso de datos abiertos del sistema integrado de SECOP I Y 

SECOP II, dentro del cual se identifica la contratación de procesos similares al presente. 

 
6. ANÁLISIS ECONÓMICO 

 
UNIESPINAL, realizó un estudio de mercado para revisar los costos de los componentes y determinar el 
valor del contrato. En virtud del objeto a contratar, y en atención a la cuantía del proceso de selección, la 
modalidad de contratación es de mínima cuantía de conformidad con lo establecido en el artículo 2 de la 
Ley 1150 de 2007, adicionado por el artículo 94 de la Ley 1474 de 2011, y el artículo 2 del Decreto 1860 
de 2021. 
 
Frente a la necesidad y dentro del estudio del mercado, UNIESPINAL solicitó y recibió cotizaciones. De 
este modo, se tomó el valor que cumpliera con la totalidad de las especificaciones técnicas requeridas por 
la entidad, quedando un valor estimado así: $594.168.380. Teniendo en cuenta el precio determinado se 
fija el presupuesto para el presente proceso en la suma de: QUINIENTOS NOVENTA Y CUATRO 
MILLONES CIENTO SESENTA Y OCHO MIL TRESCIENTOS OCHENTA PESOS M/CTE ($594.168.380). 
 

7. ANÁLISIS FINANCIERO DE LOS POSIBLES OFERENTES 
 
Para el análisis financiero del sector se tomó como base los estados financieros que reportan a la 
Superintendencia de Sociedades, y que esta publica en el módulo SIE, usando las empresas con que 
guarden relación con el presente proceso de selección.  
  

1. Capacidad Financiera 

 

 Índice de Liquidez   

 
Un activo líquido es aquel que se negocia activamente en un mercado y puede ser convertido rápidamente 
en efectivo. Los activos corrientes normalmente incluyen caja, títulos valores de corto plazo, cuentas por 
cobrar e inventarios. Los pasivos corrientes normalmente incluyen las cuentas por pagar, deuda de corto 
plazo y gastos acumulados.  
 
Dado que el interés UNIESPINAL es que los Oferentes tengan un índice de liquidez mínimo, y acorde al 
presupuesto, éste debe ser mayor o igual a 1 veces, este indicador se encuentra en el rango del análisis 
estadístico realizado por la entidad.  
 

 Índice de Endeudamiento  

 
Es el resultado de dividir el pasivo total por el activo total. Los acreedores prefieren índices de 
endeudamiento bajos porque entre más bajo sea éste el respaldo del deudor frente a las pérdidas en caso 
de liquidación es mayor.  
 
Dado que se desea que los Oferentes tengan un índice de endeudamiento máximo, UNIESPINAL definió 
el indicador en un valor igual o menor a 70% 
 

 Razón de Cobertura de Intereses 

 
Este indicador es el resultado de la utilidad operacional dividida por los gastos de intereses. Es fundamental 
para un proveedor estar al día con sus obligaciones financieras, particularmente con la obligación de pagar 
intereses financieros. Una compañía puede encontrarse en dificultades financieras y operacionales y 



 

 

 

mantener el giro ordinario de sus negocios por un buen tiempo en la medida en que sea capaz de pagar 
sus intereses de deuda.  
 
Las compañías que no tienen gastos de interés y cuya utilidad operacional es positiva cumplen con el 
indicador de razón de cobertura de intereses.  
 
Por el contrario, si el Oferente tiene gastos de intereses derivados de la deuda la razón mínima de cobertura 
de intereses debe ser mayor o igual a 1, puesto que es importante contar con Oferentes que puedan 
solventar sus obligaciones financieras. 
 

 Capital de trabajo 

 
Este indicador es el resultado del activo corriente menos el pasivo corriente. Es fundamental porque 
demuestra el dinero disponible para cumplir con sus obligaciones a corto plazo. 
 
Dado que el interés UNIESPINAL es que los Oferentes tengan un índice de liquidez mínimo, y acorde al 
presupuesto, éste debe ser mayor o igual al 100% del P.O., este indicador se encuentra en el rango del 
análisis estadístico realizado por la entidad.  
 

2. Capacidad organizacional 

 
La capacidad que tiene una organización para entregar bienes y servicios está relacionada con una 
combinación de mediciones que involucra el margen de ganancia, la eficiencia en el manejo de sus activos, 
y el riesgo de su operación.  
 

 Rentabilidad del patrimonio  

 
La utilidad operacional sobre el patrimonio indica qué tan rentable es una empresa respecto de su 
patrimonio, por lo tanto muestra qué tan eficientemente usa su patrimonio para generar ganancias.  
 
El UNIESPINAL considera que el oferente muestra su eficiencia al tener un resultado positivo de la utilidad 
operacional sobre el patrimonio.  
 
Teniendo en cuenta que el interés es que los oferentes tengan un índice de Rentabilidad del Patrimonio 
mínimo positivo, El UNIESPINAL determinó que la rentabilidad del patrimonio debe ser mayor al 1%. 
 

 Rentabilidad del activo  

 
La utilidad operacional sobre los activos indica qué tan rentable es una empresa respecto de sus activos 
totales, por lo tanto muestra qué tan eficientemente usa sus activos para generar ganancias.   
 
El UNIESPINAL considera que el oferente muestra su eficiencia al tener un resultado positivo de la utilidad 
operacional sobre el activo.  
 
Teniendo en cuenta que el interés es que los Oferentes tengan una rentabilidad del activo mínimo positivo, 
El UNIESPINAL determinó que la rentabilidad del activo debe ser mayor a 1%. 
 

8. Acuerdo internacional o tratado de libre comercio  

 
La Institución Universitaria de El Espinal - UNIESPINAL es un establecimiento público adscrito al Ministerio 
de Educación Nacional, para lo cual una vez verificado el Manual para el manejo de los Acuerdos 
Comerciales en Procesos de Contratación publicado en el Portal Colombia compra eficiente (CCE-EICP-
MA-03 V1. 24/11/2021), se encontró lo siguiente: “Las Entidades Estatales descentralizadas del nivel 
municipal están incluidas en la lista de Entidades de los Acuerdos Comerciales con Chile; el Triángulo Norte 
(únicamente con El Salvador y Guatemala), la Unión Europea; y por la Decisión 439 de 1998 de la 
Secretaría de la CAN. Los países miembros de la CAN son Colombia, Bolivia, Ecuador y Perú.”  



 

 

 

 
De acuerdo con lo anterior y según las excepciones de cada acuerdo comercial se tendrán en cuenta para 
el presente proceso de contratación las obligaciones establecidas por Colombia para cada uno de los 
acuerdos comerciales señalados en el párrafo anterior, así: 
 

ACUERDOS COMERCIALES INTERNACIONALES 
 

Acuerdo Comercial 

Inclusión 
UNIESPINAL - 

Entidad 
Estatal  

especial en 
aplicación de  

Acuerdo 
Comercial 

Presupuesto 
del Proceso 

de 
Contratación 

igual o 
superior 

al valor del 
Acuerdo 

Comercial 

Excepción 
aplicable al 
proceso de 

contratación 
Proceso de 

Contratación 
cubierto por el 

Acuerdo 
Comercial 

Objeto y 
modalidad 

A
li
a
n

z
a
 

d
e
l 

P
a
c
íf

ic
o

 Chile SI NO NO NO 

Perú SI NO NO NO 

México SI NO NO NO 

Canadá SI SI NO NO 

Chile SI SI NO NO 

Costa Rica SI SI NO NO 

Estados AELC SI NO NO NO 

Estados Unidos SI SI NO NO 

Unión Europea Reino Unido e 
Irlanda del Norte 

SI NO NO NO 

Corea SI SI NO NO 

Israel SI NO NO NO 

México SI SI NO NO 

Comunidad Andina SI SI NO NO 

T
ri

á
n

g
u

lo
 

d
e
l 
N

o
rt

e
 

El salvador SI NO NO SI 

Guatemala SI NO NO SI 

Honduras SI NO NO SI 

 
 

 Fuentes de Información 
Tema Fuentes sugeridas 
 
Contexto económico 
- DANE: www.dane.gov.co 
- ANIF: www.anif.gov.co 
- ANDI (Encuesta de opinión industrial): www.andi.gov.co 
- Banco de La República: www.banrep.gov.co 
- Cámaras de Comercio  
- Superintendencia de Industria y Comercio: www.sic.gov.co 
- Fedesarrollo: www.fedesarrollo.org.co 
- Confecámaras: www.confecamaras.org.co 
- Departamento Nacional de Planeación –DNP–: www.dnp.gov.co 
- Asobancaria (economía y finanzas): www.asobancaria.com 
 
Tema Fuentes sugerida 
 
Contexto regulatorio 



 

 

 

- Presidencia de la República: www.presidencia.gov.co 
- Superintendencias 
- Ministerios 
- Archivo General de la Nación: www.archivogeneral.gov.co 
- Síntesis: www.colombiacompra.gov.co 
 
Estudio de la oferta 
 
- SECOP: www.colombiacompra.gov.co 
- SIREM (información financiera; para el uso de esta herramienta revise el manual 
del usuario): www.supersociedades.gov.co 
- Ministerio de Comercio, Industria y Turismo (Directorio de asociaciones y 
agremiaciones): www.mincit.gov.co 
- Superintendencias 
- Sectoriales 
 
Estudio de la demanda 
 
- SECOP: www.colombiacompra.gov.co 
- Páginas web de las Entidades Estatales 
- Encargados de compras de otras Entidades Estatales 
- Guía para la codificación de bienes y servicios de acuerdo con el código estándar de productos y servicios 
de Naciones Unidas (UNSPSC) – Colombia Compra Eficiente: www.colombiacompra.gov.co/manuales 

 
 

 

_____________________________________ 
DANIELA SAAVEDRA ARIAS 

Vicerrectora Administrativa 
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